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Экономическая теория. Ответы на экзаменационные вопросы





1. Взаимосвязь понятий «общество», «экономика» и «экономические отношения». Экономические агенты



С понятиями «общество», «экономика», «экономические отношения» каждый человек сталкивается с детства. Однако характеристика каждого понятия, как правило, вызывает затруднения. Разъясним каждую из перечисленных категорий:

Общество – это совокупность людей, объединенных на определенной ступени исторического развития определенными производственными отношениями, которые влияют на все другие отношения в обществе.

Любое объединение людей, и общество в том числе, преследует определенные цели, из общего множества которых вычленяем экономические:

1) экономический рост, т. е. обеспечение более высокого уровня жизни членам общества;

2) полная занятость, т. е. обеспечение работой всех членов общества, способных и желающих работать;

3) экономическая эффективность, т. е. достижение максимального результата (отдачи) при минимальных затратах (издержках);

4) стабильный уровень цен, т. е. стремление избегать резких колебаний общего уровня цен. К низким ценам стремится потребитель, но они не стимулируют производство. И наоборот, высокие цены стимулируют производство, но снижают покупательскую способность населения;

5) экономическая свобода, т. е. обеспечение каждому члену общества права принимать те или иные решения, сообразуясь с личными экономическими интересами;

6) экономическая обеспеченность, т. е. обеспечение экономической поддержки незащищенным слоям населения (больным, нетрудоспособным, престарелым и т. д.).

Как правило, наибольшие затруднения вызывает понятие экономика.

К его определению имеются 2 подхода.

1. С одной стороны, экономика – это система жизнеобеспечения страны. Как система она состоит из сферы материального

производства (создает товары) и непроизводственной сферы (преобладают услуги). Эти две части экономики связаны друг с другом с помощью экономических отношений (распределения, обмена и потребления).

Материальное производство состоит из:

1) производства материальных благ (сферы промышленности, сельского хозяйства, строительства);

2) производства материальных услуг (сферы транспорта, коммунального хозяйства, торговли и т. п.).

Нематериальное производство состоит из:

1) производства нематериальных благ (создание духовных ценностей);

2) производства нематериальных услуг (научное консультирование, здравоохранение, образование и т. п.).

Характерной чертой современного этапа развития экономики является возрастание роли непроизводственной сферы (более 50 % трудоспособного населения заняты в сферах нематериального производства).

2. С другой стороны, экономика – это отрасль знаний (наука), которая рассматривает экономические отношения.

Экономический агент – это хозяйственная единица экономики.

Экономические агенты подразделяются на рыночных и нерыночных.

Рыночные агенты бывают пяти типов:

1) нефинансовые предприятия (производственные фирмы), основной функцией которых является производство товаров и услуг с целью получения денег;

2) домашние хозяйства, выполняющие функцию потребления;

3) правительственные учреждения (администрация), которые оказывают услуги, не регулируемые за деньги, и основной функцией которых является распределение стоимостей, созданных в процессе производства;

4) финансовые учреждения (банки, кредитные и страховые организации);

5) заграница, т. е. хозяйственные агенты за пределами границ данной страны.


2. Предмет экономической теории



На предмет экономической науки нет однозначного взгляда. Одни считают, что экономическая наука – наука о выборе в условии ограниченных ресурсов. Другие считают, что это наука о богатстве и экономических законах. Некоторые экономисты предметом экономической теории считают анализ рыночного хозяйства, а четвертые – видят ее предмет в экономическом поведении людей.

Экономическая теория позволяет людям сделать выбор рациональной линии поведения при решении ими своих экономических проблем. Так как в центре экономической теории стоит человек, то этот предмет необходимо отнести к разряду гуманитарных, социальных. При этом важно отметить, что экономическая теория тесно связана не только с социально-экономическими дисциплинами (социологией, политологией, психологией и т. п.), но и математическими дисциплинами (статистикой, математикой, теорией вероятности, бухгалтерским учетом и анализом и т. п.). Основы экономической науки заложены еще в XVII в. В современной экономической теории принято выделять 3 раздела:

1) микроэкономику – часть экономической науки, которая рассматривает вопросы функционирования основной экономической единицы (фирмы, домашнего хозяйства), или сферы частного бизнеса. Рыночный характер микроэкономики состоит в том, что теория рассматривает любой вид деятельности как источник дохода;

2) макроэкономику – это часть экономической теории, которая рассматривает экономические проблемы в масштабах страны, при этом общество представляется как совокупность фирм и домашних хозяйств;

3) мировую экономику (интерэкономику), которая изучает экономические отношения в мировом сообществе.

Следует отметить, что различают:

1) позитивную экономическую теорию – предметом ее исследования является фактическое состояние экономики;

2) нормативную экономическую теорию, которая предлагает свои оценки того, какой должна быть экономика. Она определяет, какие условия нежелательны или желательны для экономики. Изучение объективных законов развития и функционирования экономики дает основание ученым предлагать рецепты действий отдельным лицам, руководителям фирм, государств. При этом у любого экономиста складываются свои личные, субъективные суждения по проблемам экономики, на основании которых он предлагает план действий. Для определения состояния экономики требуется глубокий и обстоятельный анализ, причем он, как правило, не устраняет разногласий среди экономистов по поводу того, что и как надо делать и как должно быть. Характер нормативной экономики таков, что он ведет к бесконечным спорам по многим вопросам.


3. Функции и методы экономической теории



С предметом экономической теории тесно связаны ее функции:

1) теоретическая функция состоит в том, что экономическая теория не ограничивается простой констатацией фактов. Она вскрывает суть явлений, законов, хозяйственных процессов;

2) методологическая функция предполагает определение экономической теории как фундамента отраслевых наук;

3) критическая функция состоит в том, что экономическая теория выявляет преимущества и недостатки явлений, процессов;

4) прогностическая функция предполагает разработку научных прогнозов, определение перспектив развития.

Для того чтобы понять и объяснить, как функционирует и развивается система жизнеобеспечения страны (экономика), необходимо выделить из всего многообразия мелких и случайных фактов и событий самые важные, самые существенные связи и зависимости между явлениями экономической жизни. Это предполагает, что экономист должен разработать и обосновать теорию, объясняющую то, как развивается экономика. Построить такую теорию чрезвычайно сложно, именно поэтому за достижения в области экономической теории присуждаются Нобелевские премии.

Существует прямая связь между экономической теорией и экономической политикой. Экономическая политика представляет собой систему подходов к стратегии развития экономики, а также тактических мер, осуществляемых государством. Политические взгляды и отношения определяются экономическими отношениями.

Особо важное значение для экономики как науки имеют обоснования и доказательства объективного характера (существующего фактически, независимо от желания людей) экономических законов, которые описывают явления, происходящие в жизни общества. Для исследования таких законов в экономической теории применяют следующие методы:

1) общемировоззренческий. Этот метод позволяет экономической теории рассматривать процессы и явления не как застывшие, неподвижные, вечные, а как изменяющиеся;

2) общенаучные, которые включают в себя:

а) метод научной абстракции, который позволяет выделять наиболее существенные стороны изучаемого явления. Этот метод наиболее важен, т. к. явления в общественной жизни невозможно моделировать в чистом виде;

б) метод анализа и синтеза:

✓ при анализе исследуемые явления, предметы расчленяются на составные элементы и подвергаются изучению;

✓ при синтезе происходит соединение расчлененных и проанализированных элементов в единое целое и изучается их взаимодействие;

в) метод индукции и дедукции:

✓ индукция – движение от отдельных фактов к общему положению;

✓ дедукция – движение мысли от общего к частному;

г) метод единства исторического и логического подхода. Экономическая теория показывает явление в развитии, в движении, т. е. исторически. Вместе с тем она рассматривает экономические процессы, освобожденные от случайностей исторического развития, т. е. рассматривает их логически;

д) системный подход – предполагает трактовку экономического объекта как системы и в то же время, как элемента еще более сложной системы;

3) частные методы исследования: а) экономический эксперимент;

б) моделирование или построение экономической модели. Экономическая модель – это упрощенное описание экономики, которое выражает функциональную зависимость между двумя или несколькими переменными. Модель может содержать несколько переменных, их число может быть и весьма значительным, но все эти экономические переменные прямо или косвенно связаны между собой, и изменение одной или нескольких переменных повлечет за собой большие или меньшие изменения многих или даже всех других переменных. Экономические переменные, которые вводятся в модель, могут иметь различную размерность (интервальную, моментную и т. д.). Кроме того, используются величины, выраженные не только в абсолютных показателях (тоннах, метрах, долларах, рублях и т. д.), но и в относительных показателях (переменную величину любой размерности относят к переменной той же или другой размерности):

✓ расчетно-аналитические;

✓ графические;

✓ статистические и др.


4. Зарождение экономической теории. Меркантилизм



Экономическая теория – одна из самых древних наук. Отдельные элементы экономических знаний появились в Древнем мире, когда человек стал задумываться над тем, как рационально использовать природные ресурсы.

Исследования древних мыслителей содержат многочисленные предположения, а иногда и просто вопросы, оставшиеся без ответа. Ни один из них не создал законченную стройную систему экономических взглядов.

Экономическая теория как наука возникла в XVI–XVII вв. Первая школа экономической науки – меркантилизм. Основными представителями этого течения были: Томас Ман, Джон Лоу, Ричард Кантильон. Представители этой школы источником богатства считали торговлю, а богатство отождествляли с золотом.

К основным принципам меркантилизма относятся:

1) экономической формой общественного богатства является золото и сокровища любого вида;

2) основной источник приобретения богатства – регулирование внешней торговли для обеспечения притока в страну золота и серебра;

3) развитие производства внутри страны осуществляется за счет импорта дешевого сырья (в основном из стран-колоний);

4) поощрение экспорта (в первую очередь – готовой продукции);

5) рост населения для поддержания низкого уровня заработной платы.

Главной идеей меркантилизма является идея активного торгового баланса, т. е. превышение экспорта над импортом. В развитии меркантилизма прослеживаются два этапа:

1) «ранний» меркантилизм (до середины XVI в.) в качестве денег признавал золото и серебро и накладывал запрет на вывоз их из страны. Он вошел в историю как система «денежного баланса» и содержит следующие основные положения:

а) максимально высокие цены на экспортные товары;

б) всемирное ограничение импорта;

в) золото и серебро являлось материальной формой богатства;

г) признание золота и серебра в качестве денег в силу их природных качеств;

2) «поздний» меркантилизм (середина XVI – середина XVII вв.) сформировался в условиях регулярных торговых связей и предполагал вывоз золота и серебра для посреднических сделок. При этом он выдвигал следующие рекомендации:

а) расширение внешних рынков за счет предложения относительно дешевых товаров, а также перепродажи товаров одних стран в другие;

б) вывоз золота и серебра для посреднических сделок, т. е. для долгосрочного увеличения их массы в стране.

Поздний меркантилизм обеспечил переход к системе монометаллизма, выделив в качестве определяющей функцию денег как средства обогащения.


5. Вклад физиократов в развитие экономической мысли. Школа классической политической экономии



Физиократизм представляет собой исторически следующее за меркантилизмом течение в рамках становления классической политической экономии. Основными представителями этой школы являются Франсуа Кэне, Анн Робер Жак Тюрго. Физиократы во главе с Ф. Кэне считали, что источником общественного богатства является производство, причем только в сельском хозяйстве. То есть сельское хозяйство – единственный производительный сектор экономики, а источником общественного богатства является прибавочный продукт аграрного сектора.

К основным принципам физиократизма относятся:

1) учение о чистом продукте, который возникает только в сельском хозяйстве, т. к. именно там созданное богатство превышает потребление;

2) теория кругооборота доходов. В основе этого кругооборота лежит деление общества на 3 класса:

а) производительный класс, который состоит из земледельцев;

б) класс собственников (духовенство, государство, землевладельцы);

в) бесплодный класс (представители индустрии, торговли, ремесленники).

Взаимоотношения между этими классами строятся на использовании денег как средства обращения, причем производство продукции само гарантирует доход.

Физиократическая школа внесла огромный вклад в экономическую теорию, сформулировав либеральную доктрину. Идея этой доктрины состоит в том, что признается выгодность свободного личного интереса как для человека, так и для общества в целом. Физиократизм впервые соотнес проблемы экономического развития с непосредственным процессом производства и осуществил анализ общественного воспроизводства как процесса, совершаемого при соблюдении определенных народнохозяйственных пропорций.

Переход общества от доиндустриальных условий к свободному частному предпринимательству обусловил возникновение классической политической экономии. Эта школа сформировалась к последней трети ХVIII в., ярчайшими ее представителями являются Адам Смит, Давид Риккардо и Джон Стюарт Милль. У них основным объектом исследования выступает производство независимо от его отраслевых особенностей, а также распределения благ. Основными положениями классической политэкономии являются:

1) принцип «невидимой руки рынка», который говорит о том, что погоня за частными интересами ведет к богатству всего общества;

2) принцип разделения труда, который является главным объективным фактором роста производительности труда;

3) теория капитала, поскольку производительным признается капитал, занятый в любой сфере материального производства (А. Смитом было дано технологическое деление капитала на «основной» и «оборотный»);

4) классическая теория ренты: рента есть плата за пользование землей, причем существуют образующие ее факторы: разное плодородие земли, разная удаленность участков от рынков сбыта;

5) принципы сравнительных преимуществ предполагают международную специализацию во внешней торговле;

6) закон личного интереса;

7) закон свободной конкуренции;

8) закон спроса и предложения, который определяет ценность товаров.

Джон Милль способствовал утверждению законов классического направления, он формулирует «либеральный социализм», который создает теоретическую базу для социальных реформ:

1) уничтожение наемного труда при помощи кооперативной производственной ассоциации;

2) социализация земельной ренты при помощи земельного налога;

3) ограничение неравенства в богатстве при помощи ограничения права наследования.

Завершение классической политэкономии в середине ХIХ в. не мешает широкому развитию экономической мысли: возникают новые экономические доктрины.

Экономическое учение К. Маркса унаследовало от предшественников 3 великих достижения ХIХ в.: немецкую классическую философию, английскую политическую экономию и французский утопический социализм. Трудовая теория стоимости классической школы была дополнена и развита в марксовскую теорию стоимости в целях объяснения существования эксплуатации наемного труда капиталом. Главный труд основоположника пролетарской политэкономии Карла Маркса (1818–1883) «Капитал» посвящен тайне капиталистической эксплуатации. Ключевой в теории К. Маркса является теория прибавочной стоимости. К. Маркс разделил труд, создающий товар, на «абстрактный» (просто труд) и «конкретный». Это позволило ему определить специфику рабочей силы, которая заключается в том, что данный товар может создавать большую, чем собственная, стоимость. Несомненная заслуга марксистской экономической теории – выявление внутренних законов движения капиталистической экономики.


6. Неоклассическое направление развития экономической мысли. Кейнсианство. Монетаризм



Классическая политэкономия сменилась неоклассическим направлением, основной идеей которого является невмешательство государства в экономику. Наиболее яркими его представителями явились Карл Менгер, Леон Вальрас, Вильфредо Парето. Неоклассицизм считает экономику саморегулирующимся механизмом, который устанавливает равновесие между предложением и спросом, между производством и потреблением. Условия равновесия: поведение потребителей направлено на достижение максимума удовлетворения, равновесие всех рынков достигается равенством спроса и предложения, цены готовых продуктов равны издержкам, все проданное количество товаров полностью потребляется. Таким образом, данная модель является общей моделью равновесия, соединившей теорию равновесия потребителя и теорию равновесия производства. Заслугой В. Парето является и ординалистская теория предельной полезности, разработанная на основе кривых безразличия. Исходя из кривых безразличия, т. е. комбинации равноценных потребляемых благ, складывается «карта безразличия» или «шкала предпочтений» отдельного потребителя. Значение кривых безразличия В. Парето видел в том, что они не предполагают «независимых» благ, предельная полезность которых зависит лишь от количества данного блага, а принимают во внимание отношения взаимозависимости между удовлетворениями, предоставляемыми различными благами.

Рациональное содержание данной теории состоит в том, что она дала инструментарий для решения задач оптимизации производства.

Развитие монополистического капитализма вызвало в 30-х гг. ХХ в. экономический кризис, который вошел в историю под названием Великая депрессия. Именно он выявил новые теоретические проблемы экономической науки. Поскольку неоклассика имела в своем распоряжении только микроэкономический инструментарий, то в условиях нарастания макропроблем встал на повестку дня макроэкономический анализ, базисом которого явилась теория Дж. Кейнса. Кейнсианство базируется на постулате о необходимости воздействия государства на экономические процессы. Основной недостаток капитализма начала ХХ в., по мнению Дж. Кейнса, состоит в неполном использовании трудовых и производственных ресурсов. Причиной этого является недостаточность платежеспособного спроса. Анализируя причины недостаточности спроса, Дж. Кейнс выделяет потребительский спрос и инвестиционный спрос. Главной причиной недостаточности потребительского спроса он считает «основной психологический закон», согласно которому людям свойственно по мере роста доходов сберегать все большую их часть, а возросшей склонности к сбережению противостоит убывающая склонность к потреблению. Причины недостаточного инвестиционного спроса кроются в слабости стимулов к инвестициям и влиянии субъективно-психологических факторов.

Для решения этой проблемы теория Дж. Кейнса рекомендует:

1) увеличивать государственные расходы и государственный спрос. Дефицит бюджета при этом должен покрываться новыми государственными займами;

2) проводить политику стимулирования частных инвестиций путем регулирования нормы процента.

До 60-х гг. XX в. кейнсианство является господствующей доктриной, в которой правительства многих стран черпали инструментарий для стабилизационной экономической политики.

В середине 50-х гг. XX в. возник монетаризм – экономическое учение, приписывающее денежной массе, находящейся в обращении, роль определяющего фактора. Развитие этой теории связано с главой «чикагской экономической школы» Милтоном Фридменом. Представители этого направления выступают за либерализацию экономики, использование принципов свободного ценообразования, предпочитая пассивное государственное вмешательство. В кейнсианских моделях, где предпочтение отдается совокупности государственных мер по инвестированию, ужесточению налоговой политики, возможно появление дефицита государственного бюджета и инфляция, что подтверждается экономической практикой. Поэтому монетаристы предпочли именно денежные факторы.

Основными принципами монетаризма являются следующие:

1) «деньги – единственное, что имеет значение для изменения дохода», т. е. именно денежная масса имеет влияние на макроэкономическую ситуацию в стране;

2) поддержание фридмановской «естественной нормы безработицы», которая достигается путем стабильного и постоянного темпа прироста денег в размере 3–4 % в год независимо от состояния конъюнктуры;

3) в отличие от кейнсианства, монетаризм предлагает жесткую политику сдерживания денежной массы, видя в этом главное в системе государственного вмешательства в экономику. Монетаризм был апробирован в США при президенте Никсоне, но наибольший успех монетаристы имели во времена «рейганомики», позволившей реально ослабить инфляцию при укреплении доллара.


7. Понятие производства. Взаимосвязь производства с потребностями



Основой существования любого общества является процесс производства. Не существует однозначной трактовки понятия «производство». Под производством в западной экономической теории понимается создание благ и оказание услуг потребителю. С точки зрения марксистов, производство – это процесс взаимодействия человека и природы в целях создания материальных благ, которые требуются для существования и развития общества. Многие экономисты считают, что производство – это деятельность людей, направленная на удовлетворение потребностей. Таким образом, производство – это сфера непосредственного создания ценностей. Принято выделять три его уровня:

1) труд индивидуального работника;

2) производство на микроуровне (фирме, предприятии);

3) производство на макроуровне (в рамках общества). Поскольку производство нацелено на выпуск товаров и услуг, а производители и потребители разъединены и пространственно, и во времени), то возникают особые, связывающие производство и потребление фазы – распределение результатов производства и обмен ими. Поэтому в широком смысле производство принимает вид воспроизводства, т. е. непрерывно повторяющегося процесса производства – распределения – обмена – потребления. И в этом смысле производство и экономика это не одно и то же.

Целью любого производства является удовлетворение потребностей. Потребность – это объективное состояние человека, которое отражает противоречие между желаемым и имеющимся и побуждает его к действию.

Производство и потребности неразрывно связаны:

1) потребности стимулируют производство, а производство, создавая новые ценности, оказывает влияние на потребности;

2) потребности людей постоянно возрастают, а объемы производства ограничены доступными ресурсами;

3) для большого потребления необходимо расширять производство. Если же объем производства падает, то, как следствие, снижается и потребление. Использование запасов и импорта может только временно ослабить спад потребления, решающее слово все равно остается за производством;

4) общий объем потребления не может быть больше количества производимых благ;

5) взаимодействие производства и потребностей носит различный характер в разных экономических системах;

6) потребности возникают непроизвольно, само производство порождает их.

Существуют различные виды классификации потребностей.

1. По отношению к масштабам и структуре производства:

1) абсолютные, перспективные;

2) действительные, необходимые;

3) подлежащие удовлетворению;

4) фактически удовлетворяемые.

2. По роли потребностей в воспроизводстве рабочей силы:

1) физические;

2) интеллектуальные;

3) социальные.

3. С точки зрения уровня развития:

1) элементарные (физические);

2) высшие (социальные).

4. В зависимости от социальной структуры общества:

1) потребности общества в целом;

2) потребности социальных групп;

3) потребности отдельных людей.

Потребности – категория нестабильная, они связаны с условиями существования общества, социальных групп, отдельных людей и значительно изменяются с прогрессом общества. По мере развития общества происходит постоянный количественный и качественный рост потребностей – в этом суть закона возвышающихся потребностей.


8. Процесс воспроизводства. Его основные фазы



Для удовлетворения все возрастающих потребностей общества необходимо воспроизводство.

Воспроизводство – это процесс постоянного повторения и возобновления производства. Этот процесс представляет собой единство моментов:

1) воспроизводства материальных благ;

2) воспроизводства рабочей силы;

3) воспроизводства природных ресурсов и среды обитания человека;

4) воспроизводства производственных отношений.

Различают 2 типа воспроизводства:

1) простое воспроизводство, при этом размеры и качество произведенного продукта ежегодно неизменны, а весь прибавочный продукт расходуется на личное потребление;

2) расширенное воспроизводство, при котором размеры и качество произведенного продукта возрастают. Источником расширенного воспроизводства является прибавочный продукт. При этом прибавочный продукт распадается на фонд потребления (используется для удовлетворения материальных и культурных потребностей членов общества) и фонд накопления (используется для расширения производства и создания резервов, запасов). Расширенное воспроизводство имеет два вида:

а) экстенсивный, при котором в производство вовлекаются дополнительные природные и трудовые ресурсы без изменения технической основы производства (без изменения технологии);

б) интенсивный, который предполагает совершенствование технологий производства, оборудования, что приводит к повышению производительности труда.

Особенностью современного этапа развития экономики России является переход к интенсивному типу воспроизводства. Различают две формы воспроизводства:

1) индивидуальное – воспроизводство в масштабе фирмы, отдельного домашнего хозяйства;

2) общественное – воспроизводство в масштабах страны, национальной экономики.

Такое производство предполагает образование фондов:

1) фонда возмещения. Он обеспечивает возобновление средств, потраченных в процессе создания продукта (заработная плата работников, средства на покупку сырья, обновление технологического оборудования и т. п.);

2) фонда накопления. Он обеспечивает организацию расширенного воспроизводства, образование страховых запасов и резервов страны, строительство объектов культуры, быта и т. д.);

3) фонда потребления. Он обеспечивает удовлетворение потребностей всех членов общества.

Воспроизводству присущи 4 фазы:

1) производство – на этом этапе создаются товары и услуги. Эта фаза играет главную роль;

2) распределение – на этом этапе не только распределяются итоги производства (результаты общественного труда), но и распределяются ресурсы для возобновления производства;

3) обмен – на этом этапе происходит обмен деятельностью между людьми и обмен продуктами труда;

4) потребление – на этом этапе произведенный продукт используется для удовлетворения потребности. Это завершающая фаза воспроизводства. Различают личное и производственное потребление.

Все фазы воспроизводства взаимосвязаны и находятся в единстве. Главную роль играет производство. Без производства не могут существовать другие фазы, которые также взаимно влияют на производство.


9. Эффективность производства, факторы ее повышения



В основе прогресса любого общества лежит повышение эффективности производства. Следует подчеркнуть, что на всех этапах исторического развития общество интересовал вопрос: «Ценой каких затрат ресурсов достигается конечный производственный результат?» Эффективность общественного производства выражает соотношение конечного результата производства – продукта – с затратами совокупного труда на его получение.

Экономически эффективным считается производство, в котором минимум затрат обеспечивает максимум результата. Эффективность предполагает экономию важнейших ресурсов, участвующих в производстве. Для характеристики эффективности производства итальянский экономист и социолог В. Парето предложил ввести критерий эффективности. Эффективность – это состояние экономики, при котором изменения в производстве улучшают благосостояние хотя бы одного члена общества, не ухудшая при этом положение других членов общества.

К показателям эффективности производства относят:

1) качество продукции;

2) соответствие продукции общественным потребностям;

3) производительность труда;

4) материалоемкость и т. д.

Однако эффективность нельзя рассматривать только как нормативно-расчетный показатель. В ней проявляются коренные интересы всех членов общества, стремящихся свести к минимуму затраты труда на единицу продукции. Так как основой рыночной экономики является прибыль, доход, то в качестве показателя экономической эффективности принимается максимизация прибыли на единицу затрат ресурсов.

Рассмотрим факторы повышения эффективности производства:

1) освоение достижений научно-технического прогресса (использование новейшего оборудования, технологий и т. п.);

2) научная организация труда на предприятиях (повышение уровня квалификации работников, рациональная организация рабочих мест и т. п.);

3) развитие самостоятельности и инициативы трудовых коллективов;

4) совершенствование экономических механизмов, методов управления и т. п.;

5) структурная и организационная перестройка национальной экономики;

6) использование преимуществ международного разделения труда;

7) повышение мотивации к труду, укрепление дисциплины на производстве и т. п.

Кроме того, различают экономическую и социальную эффективность. Экономическая эффективность показывает снижение совокупных затрат на единицу продукции и занимает центральное место в системе хозяйственного механизма.

Социальная эффективность – это соответствие результатов хозяйственной деятельности социальным целям общества. Она связана с уровнем жизни населения, содержанием и условиями труда, состоянием среды обитания человека, размерами свободного времени. Социальная и экономическая эффективность тесно связаны: рост экономической эффективности служит основой для достижения высоких социальных результатов; в то же время без социальных достижений невозможно решение масштабных экономических задач.


10. Понятие издержек. Явные и неявные издержки



Перейдем к рассмотрению затрат (издержек) производства. Существуют два подхода к определению содержания издержек производства.

В основе марксистского подхода лежит определение издержек, их видов с точки зрения стоимости товара. К. Маркс исходил из того, что существуют издержки предприятия и издержки общества. Первые представляют собой затраты капитала на производство товара, вторые определяются затратами труда и равны стоимости товара. При этом издержки предприятия количественно меньше товарной стоимости на величину прибавочного продукта.

Подход современных экономистов основан на определении издержек и их видов с точки зрения их влияния на объем производства. Этот подход исходит из редкости применяемых ресурсов и возможности их альтернативного использования. Поэтому выбор определенных ресурсов для производства какого-либо товара означает невозможность производства какого-либо альтернативного товара.

Издержки в экономике непосредственно связаны с отказом от возможности производства альтернативных товаров. Когда фирма решает производить какой-то определенный товар, например мебель из дерева, то она тем самым отказывается от производства из дерева, скажем, оконных блоков для дачных домиков; решение о производстве чего-либо вызывает необходимость отказа от использования тех же ресурсов для производства каких-то иных вещей. Все издержки представляют собой альтернативные (или вмененные) издержки.

Отсюда нетрудно сделать вывод, что экономические, или вмененные, издержки любого ресурса, выбранного для производства товара, равны его стоимости, или ценности, при наихудшем из всех возможных вариантов использования. Ограниченность ресурсов означает, что всегда приходится выбирать, а выбор означает отказ от одного в пользу другого.

Те выплаты, которые предприятие (фирма) обязана сделать, или те доходы, которые оно должно обеспечить поставщику ресурсов для того, чтобы отвлечь эти ресурсы от использования в альтернативных производствах, и есть экономические издержки.

Издержки производства классифицируются разными способами. С точки зрения отдельного предприятия (фирмы) различают:

1) явные (внешние). Явные издержки – это платежи фирмы поставщикам факторов производства и промежуточных изделий. Они выплачиваются в денежной форме в том случае, когда факторы производства не принадлежат фирме. В число явных издержек входят: заработная плата, выплачиваемая рабочим; жалованье менеджеров; комиссионные выплаты торговым фирмам; выплаты банкам и другим поставщикам финансовых услуг; гонорары за юридические консультации, транспортные расходы и многое другое. Явные издержки не исчерпывают все виды альтернативных издержек, которые несет фирма в процессе производства;

2) неявные (имплицитные, внутренние) издержки. Неявные издержки – это издержки по использованию собственных ресурсов фирмы, не принимающие форму денежных выплат. К ним относятся:

а) неполученное владельцем фирмы жалованье. Управляя собственной фирмой, ее владелец отказывается тем самым от жалованья, которое он мог бы получать, проявив свои предпринимательские способности в другой фирме;

б) потеря дохода, который имела бы фирма, сдав в аренду принадлежащее ей здание;

в) нормальная прибыль, т. е. та минимальная плата, которая необходима, чтобы удержать владельца (предпринимателя). Это вознаграждение владельцу за выполнение им предпринимательских функций.

Неявные издержки не предусмотрены контрактами, обязательными для явных платежей, и поэтому остаются недополученными. Обычно фирмы не отражают неявные издержки в своей бухгалтерской отчетности, но от этого они не становятся менее реальными.

Установление различий между явными и неявными издержками производства необходимо для понимания различных разновидностей прибыли.


11. Издержки производства в краткосрочном и долгосрочном периодах



Одной из основных является классификации издержек, основанная на учете временных рамок, на протяжении которых принимаются те или иные производственные решения. Рассмотрим более подробно сложившуюся классификацию.

Различают издержки производства в краткосрочном и долгосрочном периоде.

Краткосрочный период – это период времени, слишком короткий, для того чтобы предприятие могло изменить свои производственные мощности, т. е. размеры предприятия. Однако в этот период фирма может изменить степень интенсивности использования имеющихся производственных мощностей, в том же здании и с тем же оборудованием выпускать больше продукции за счет лучшей организации труда. Кроме того, этот период недостаточен для входа в отрасль новых фирм (выхода старых), в связи с чем число фирм в отрасли не изменяется.

Долгосрочный период – это период времени, достаточно продолжительный, для того чтобы фирма могла изменить количество используемых ресурсов, в т. ч. и размеры предприятия. В краткосрочном периоде, желая достигнуть определенного уровня продукции, фирма может изменить только один фактор производства, а остальные остаются неизменными. В долгосрочном периоде изменяется объем всех используемых ресурсов. Задачу выпуска того или иного объема продукции фирма может решать, меняя все вводимые факторы производства.

Такие решения повышают ответственность предпринимателя. Во-первых, ошибка и приобретение малопроизводительных станков и оборудования чреваты разорением. Во-вторых, долгосрочные решения должны учитывать будущую стоимость ресурсов, возможную конъюнктуру рынка, состояние отрасли в целом. В-третьих, принимаемое долгосрочное решение должно ориентироваться на минимизацию издержек.

В долгосрочном периоде все факторы производства являются переменными, а средних постоянных издержек не существует, средние переменные издержки равны средним общим издержкам. Поэтому в долгосрочном периоде используется единое понятие средних издержек.


12. Постоянные, переменные и предельные издержки



В краткосрочном периоде различные виды издержек относят либо к постоянным, либо к переменным.

Постоянными называются издержки, величина которых не зависит от объема производства: это рентные платежи, отчисления на амортизацию зданий и оборудования, страховые взносы, оплата обязательств по облигациям, проценты по кредитам, жалованье высшего управленческого персонала предприятия (фирмы). Постоянные издержки связаны с самим существованием фирмы и должны быть оплачены, даже если фирма ничего не производит.

Постоянные издержки, в особенности имплицитные постоянные издержки, не следует путать с безвозвратными издержками, которые осуществляются фирмой раз и навсегда. Они не могут быть возвращены даже в том случае, когда фирма полностью прекращает свою производственную деятельность. К ним относятся расходы по регистрации фирмы, заказу печати, подготовке рекламных надписей и др.

Большое значение для экономики имеют альтернативные издержки, которые возникают вследствие утраченных возможностей осуществить иное, альтернативное решение. Например, вы можете потратить деньги на приобретение земельного участка, но тогда лишаетесь возможности купить машину. Таким образом, если перед вами имеется ряд альтернативных возможностей, то, выбирая одну из них, вы тем самым оказываетесь не в состоянии реализовать любую другую.

Переменными называются такие издержки, величина которых изменяется в зависимости от объема производства. К ним относят: затраты на сырье, топливо, энергию, транспортные услуги, большую часть затрат на трудовые ресурсы. Переменные издержки зависят от объема производимой продукции, но эта зависимость имеет различный характер при разных количествах продукции. На первом этапе, когда объем продукции невелик, такие издержки значительны. В дальнейшем, по мере увеличения объема производимой продукции, уровень затрат снижается, поскольку начинает действовать фактор экономии на масштабе производства. Наконец, при вступлении в действие закона убывающей доходности переменные издержки начинают обгонять рост производства.

Различие между постоянными и переменными издержками имеет важное значение для предпринимателя:

1) сумма переменных издержек меняется в зависимости от изменения объема производства. Величина постоянных издержек не зависит от объема производства;

2) переменными издержками предприниматель может управлять, а величина постоянных издержек находится вне контроля администрации фирмы.

Сумму постоянных и переменных издержек производства составляют общие, или валовые, издержки. Это издержки при каждом данном объеме производства.

Для производителей важны не только общие издержки, но и издержки в расчете на единицу продукции. Поэтому принято выделять средние издержки производства, которые определяются путем деления суммы общих издержек на количество произведенного продукта. Если постоянные издержки разделить на количество произведенной продукции, то получатся средние постоянные издержки. Путем деления переменных издержек на количество произведенной продукции получаются средние переменные издержки. Если делить общие издержки на количество произведенной продукции, то образуются средние общие издержки.

В экономике используется также понятие «предельные издержки». Предельными издержками называются дополнительные, или добавочные, издержки, связанные с производством еще одной единицы продукции. Предельные издержки показывают, во что обойдется предприятию увеличение объема выпуска продукции на одну единицу или какую экономию можно получить при сокращении объема производства на эту единицу.

Так как постоянные издержки не меняются, то постоянные предельные издержки всегда равны нулю. Поэтому предельные издержки – это всегда предельные переменные издержки. Предельные издержки дают возможность определить фирме целесообразность увеличения производства товаров. Для этого сравнивают предельные издержки с предельной выручкой (доходом). Если предельные издержки будут меньше получаемого от продажи этой единицы продукции, то можно расширять производство – оно прибыльно.


13. Эффект масштаба производства



В длительный период времени предпринимательская фирма более свободна в выборе факторов производства, их комбинации. В этот период может изменяться объем всех используемых ресурсов. Если количество применяемых факторов изменяется в одинаковой пропорции, то имеет место изменение масштаба производства. Например, когда фирма увеличивает количество машин, помещений, материалов в два раза, она удваивает масштаб производства. Воздействие изменения масштаба производства на объем выпускаемой продукции называется эффектом масштаба производства. Эффект масштаба производства может быть положительным, отрицательным и постоянным.

Положительный эффект масштаба производства означает более быстрое увеличение выпуска продукции по сравнению с темпами роста затрат. Такая закономерность обусловливается рядом факторов:

1) экономией на масштабе; рост объема выпуска часто не требует пропорционального увеличения всех ресурсов;

2) экономией на специализации; на крупных предприятиях используются более специализированная техника, более глубокое разделение труда рабочих и управленческого персонала;

3) экономией на маркетинге; чем больше масштаб производства, тем в больших размерах приобретаются сырье, материалы и оборудование, а покупателям крупных партий обычно предоставляются льготы, скидки. Кроме того, расходы по сбыту готовой продукции до какого-то уровня не растут так же быстро, как объемы производства;

4) экономией на финансах; благодаря значительным размерам фирмы и ее активов она может брать долгосрочные кредиты под более низкие проценты;

5) утилизацией отходов; крупная фирма может использовать отходы, налаживая побочные производства.

Все эти факторы по мере увеличения масштаба производства воздействуют на средние издержки в сторону уменьшения.

Отрицательный эффект масштаба производства – это более быстрый рост затрат по сравнению с вызванными этими затратами

расширениями производства. Отрицательный эффект масштаба производства обусловливается следующими факторами:

1) управленческой эффективностью; чем больше фирма, тем сложнее ею управлять; медленнее принимаются решения, возникают проблемы согласования, снижается ответственность;

2) трудовыми отношениями; рабочие крупных фирм, как правило, объединены в профсоюзы и имеют больше возможностей добиваться увеличения заработной платы;

3) издержками сбыта; крупным фирмам приходится реализовывать продукцию и на отдаленных рынках, а значит, нести большие транспортные расходы. Кроме того, выход на новые рынки требует дополнительных затрат на рекламу.

Вышеназванные факторы приводят к тому, что страдает эффективность производства и растут средние издержки производства. Увеличение количества всех ресурсов, скажем, на 10 % приведет к менее чем пропорциональному росту объема производства на 5 %. Следовательно, средние издержки производства увеличатся.

Постоянный эффект масштаба предполагает рост объема производства, пропорциональный росту объема используемых ресурсов. В этом случае средние издержки не меняются. Определенное увеличение количества всех ресурсов, например на 10 %, вызывает пропорциональное увеличение объема производства на те же 10 %. При этом средние издержки производства не изменяются.

Для ответа на вопрос о том, почему в некоторых отраслях мелкие и даже средние предприятия практически отсутствуют, в то время как в других отраслях они успешно конкурируют с крупными фирмами, используется такой показатель, как минимальный эффективный размер предприятия.

Минимальный эффективный размер предприятия – наименьший объем производства, при котором фирма может минимизировать свои средние издержки в долгосрочном периоде.

Переходя к проблеме оптимального размера предприятия, следует указать, что увеличение размеров предприятия обусловливает увеличение количества выпускаемой продукции и снижение средних издержек производства на единицу продукции (положительный эффект масштаба). Однако дальнейшее увеличение размеров предприятия приводит к возрастанию издержек производства на единицу продукции (отрицательный эффект масштаба). Это происходит по организационным причинам. Огромным предприятием труднее управлять, контролировать, передавать информацию и т. д. Хотя число крупных предприятий в наиболее развитых странах невелико и часто составляет даже доли процента к общему числу всех фирм, тем не менее их удельный вес в общем объеме промышленной продукции колеблется от 30 до 40 %. В то же время количество мелких фирм составляет от 70 до 98 % к общему их количеству, а их доля в общем объеме промышленного производства равна примерно 35 %.


14. Понятие ресурсов




Любая наука пытается описать мир, окружающий человека, и для этого анализирует окружающую действительность. Изучая химию, мы разделяем мир на органический и неорганический; изучая биологию классифицируем окружающее как живую и неживую природу, изучая русский язык, узнаем о подобного рода делении на одушевленные и неодушевленные предметы.

С точки зрения экономической теории весь окружающий нас мир можно разделить на два класса объектов:

1) бесплатные блага (воздух, солнечный свет и т. д.) – это блага, размер которых практически безграничен;

2) экономические товары (мебель, продукты и т. п.). О ни образуются из бесплатных благ в процессе производства путем затраты ресурсов. Ресурсы – это материальные и нематериальные элементы, участвующие в процессе производства. Для организации процесса производства необходимо располагать ресурсами, среди которых особо выделяют:

1) природные ресурсы – естественные блага, используемые при производстве товаров и услуг (земля, сырье, руда, минералы, лес и т. д.)

2) человеческие ресурсы – физические и умственные усилия, затрачиваемые работником в процессе производства;

3) капитальные ресурсы – фабрики, машины, инструменты, а также деньги, расходуемые на их приобретение;

4) предпринимательские ресурсы – управленческие навыки менеджеров, необходимые для организации доходного производства.

Ресурсы, которые имеются в распоряжении, ограничены. Например, природные ресурсы ограничены из-за их исчерпаемости. Трудовые ресурсы также ограничены физическими и умственными возможностями индивидуума, но способны к росту. С одной стороны, трудовые ресурсы ограничены количественно – числом трудоспособного населения страны. С другой стороны, они могут прирастать качественно по мере роста уровня образованности работников, повышения их квалификации, улучшения качества медицинского обслуживания и т. п.

Именно ограниченность ресурсов лежит в основе того, что люди не могут производить беспредельное количество разнообразных экономических благ. Причем в обществе должно происходить распределение ресурсов между различными отраслями экономики для того, чтобы производить те или иные требующиеся виды экономических благ. И если в одни отрасли окажется вовлеченным большее количество ресурсов, то другим отраслям останется их меньшее количество.

Таким образом, ресурсы – это потенциальная производительная мощь общества. На практике же в производство всегда вовлечена только часть ресурсов.


15. Виды ресурсов



Ресурсы, которые используются людьми для производства экономических благ, называются факторами производства. Рассмотрим их основные виды:

1) земля – это природные блага, используемые в процессе производства (воздух, лес, полезные ископаемые и т. п.). Земля – ресурс ограниченный, поэтому за него взимается плата, называемая рентой;

2) труд – это физические и умственные усилия, которые затрачивает человек при производстве товаров и услуг. Человек соглашается реализовывать свою способность к труду за плату, называемую заработной;

3) капитал (финансовый, т. е. денежный и производственный) затрачивается (изнашивается) в процессе производства, а следовательно, он будет предоставляться в использование за плату, называемую процентом на капитал;

4) предпринимательство сводит воедино в производственном процессе землю, труд и капитал и получает за риск и усилия, вкладываемые в бизнес, плату, называемую прибылью (а в случае неудачи – несет убытки).

Факторами производства могут владеть государство, фирмы или частные лица, каждый фактор участвует в процессе производства товаров и услуг и приносит доход собственнику этого фактора.

Ограниченность ресурсов, которыми располагает общество, и факторов производства, которые применяются людьми, чтобы создавать товары и услуги, ставит общество в целом и каждого человека в отдельности перед противоречием «ресурсы – потребности». Объективно людям всегда приходится решать проблему «как распорядиться ограниченными факторами производства, которыми они располагают, для того чтобы полнее удовлетворить свои потребности». Другими словами, общество должно добиваться того, чтобы максимизировать выпуск экономических благ. Эта проблема стоит и перед странами с высокоразвитой экономикой (США, Япония, Германия и т. д.), и перед странами, экономика которых находится на низкой ступени своего развития. Эта проблема стояла перед экономикой СССР и других стран, управлявшихся административно-плановыми методами. Она остается и в условиях, когда эти страны проводят реформы, связанные с переходом к рыночной системе.


16. Экономические системы



Экономическую систему можно определить как единство человека и общественного производства. Выделяют следующие черты экономической системы:

1) взаимодействие факторов производства;

2) единство фаз воспроизводства: потребления, обмена, распределения и производства;

3) ведущее место собственности в экономической системе.

Для анализа типа экономической системы выделяются ее основные элементы:

1) отношение собственности, т. е. форма собственности, преобладающая в экономической системе;

2) методы управления и регулирования экономики, т. е. вопрос о том, кто и как принимает экономические решения;

3) методы распределения ресурсов и благ;

4) ценообразование, т. е. каким способом происходит установление цен на товары и услуги.

При классификации экономических систем выделяются следующие:

1) традиционная экономическая система – это система, в которой все основные экономические проблемы решаются на основе традиций и обычаев. Такая экономика существует до сих пор в территориально удаленных странах мира, где население организовано по племенному укладу. Товары и технологии в такой экономике традиционны, а распределение осуществляется по кастовому признаку. Технический прогресс проникает в такую систему с большими трудностями, т. к. он вступает в конфликт с традиционными ценностями и угрожает стабильности существующего строя;

2) командная (административно-плановая) экономика – система организации экономики, в которой главенствующую роль играет государство, решающее вопросы производства и распределения товаров. В качестве координирующего механизма в такой экономике выступает план. Для того чтобы управлять всеми предприятиями страны, давать им плановые задания, обязательные для выполнения, распределять ресурсы между предприятиями и внедрять в производство новые технологии, государство должно владеть и распоряжаться всеми предприятиями данной страны. Таким образом, в этом типе экономики преобладает государственная собственность. Работники государственных предприятий не принимают каких-либо существенных решений, касающихся деятельности учреждений. При этом работники предприятия получают заработную плату за свой труд, а доходы от других факторов производства присваиваются государством. Система планового управления экономикой поощряет те предприятия, которые успешно выполняют и перевыполняют установленные им плановые задания. Предприятию проще выполнить план, если оно будет производить дорогостоящую продукцию, т. е. нет необходимости экономить сырье и материалы, а значит, этот тип экономики является затратной системой. Практика показала, что командная экономика проиграла соревнование с рыночной системой;

3) рыночная экономика – экономическая система, основанная на принципах свободного предпринимательства, многообразия форм собственности на средства производства, рыночного ценообразования, конкуренции, договорных отношений между хозяйствующими субъектами, ограниченного вмешательства государства в хозяйственную деятельность. Такая система предполагает существование многоукладной экономики, т. е. сочетание государственной, частной, акционерной, муниципальной и других видов собственности. Каждому предприятию, фирме предоставляется право самому решать что, как и для кого производить. При этом они ориентируются на спрос и предложение, а свободные цены возникают в результате взаимодействия многочисленных продавцов с многочисленными покупателями. Свобода выбора, частный интерес формируют отношения конкуренции;

4) смешанная экономика – экономическая система с элементами рынка, государственного регулирования и традиций. В такой системе и рынок, и государство играют важную роль в решении основных экономических вопросов. Особая роль при этом принадлежит государству, которое выполняет следующие функции:

а) поддержание и облегчение функционирования рыночной экономики (защита конкуренции, создание правовой базы);

б) совершенствование механизмов функционирования экономики (перераспределение доходов и богатства, регулирование уровня занятости, инфляции и т. п.);

в) поскольку рыночной системе присуща нестабильность, то перед любым государством стоит проблема стабилизации экономики, решение которой сводится к нескольким задачам:

✓ обеспечению полной занятости;

✓ максимально возможному сглаживанию циклических колебаний;

✓ снижению (стабилизации) уровня инфляции;

✓ регулированию платежного баланса;

✓ созданию устойчивой денежной системы.

Только при успешном решении поставленных задач государство будет располагать необходимыми предпосылками для осуществления социальной защиты и социальных гарантий широким слоям населения: гарантия минимального уровня заработной платы, пенсионное обеспечение, финансирование производства услуг, которые являются объектом частного предпринимательства (фундаментальная наука, общее образование, медицинское обслуживание).

Однако наиболее спорным в теоретическом и практическом плане является решение вопроса о допустимых пределах вмешательства государства в экономику. Очевидно, они должны определяться возможность функционирования законов рынка. В противном случае произойдет разрушение рыночного механизма и экономика может трансформироваться в худший вариант командной системы.

Все перечисленные типы экономических систем существуют необособленно, они находятся в постоянном взаимодействии, образуя сложную систему мирового хозяйства.


17. Проблема выбора оптимального решения



Мы доказали, что для удовлетворения безграничных и постоянно растущих потребностей экономика не располагает и никогда не будет располагать необходимыми ресурсами.

Поэтому перед обществом объективно встает проблема выбора: как распорядиться ограниченными ресурсами таким образом, чтобы наиболее полнее удовлетворить потребности участников экономики.

Во всех без исключения случаях проблема выбора ставит перед обществом три фундаментальных вопроса «что производить?» «как производить?» «для кого производить?»

Что производить? Этот вопрос можно перефразировать так: выпуску каких видов товаров и услуг отдать предпочтение? Этот выбор делает как мелкий предприниматель, так и любая компания. Что важнее производить? Потребительские товары или средства производства (станки, машины, оборудование и т. п.)?

Более того, ответ на вопрос «что производить» предполагает не только определение наименования сотен тысяч товаров и услуг, но и решение вопроса об их количестве, т. к. в любой данный краткосрочный отрезок времени увеличение выпуска одного блага может быть достигнуто за счет сокращения другого.

Как производить? Этот вопрос также связан с ограниченностью ресурсов. Производство выбранного объема и ассортимента продукции может быть осуществлено по-разному:

1) вручную (с привлечением большого количества неквалифицированного труда);

2) автоматизированно (с использованием машин и механизмов);

3) автоматически (без использования человека).

Таким образом, вопрос «как производить» – это вопрос о технологии производства. В принципе самым выгодным и прогрессивным является производство продукции с применением наиболее совершенной технологии. Но это потребует больших финансовых затрат, а производитель может не располагать нужной суммой. Поэтому вопрос о переходе на новую технологию будет зависеть от того, есть ли возможности для этого, есть ли стимулы к применению новой технологии и от многих других обстоятельств.

Для кого производить? Эта проблема является оборотной стороной проблемы «что производить», т. е. кто будет покупать произведенные товары и оплачивать услуги? В какой продукции нуждается государство? Ответы на эти вопросы будут зависеть от того, какие доходы получат участники экономики, т. е. как доходы распределяются в обществе, какие цены сформируются на рынках товаров и услуг, как будут поступать покупатели в зависимости от потребностей, от доходов, от уровня цен и др.

Решение этих фундаментальных проблем, стоящих перед любым обществом, является основной задачей экономической науки.


18. Альтернативная стоимость (принцип отвергнутых возможностей)



Выбор какого-то экономического блага предполагает отказ от другого экономического блага. Предположим, что у вас есть немного денег и вы хотели бы пойти в кино и купить музыкальный диск. Денег на то и другое не хватает, поэтому придется чем-то жертвовать. Если вы решили пойти в кино, то придется себе отказать в удовольствии купить диск. Диск в этом случае явился ценой его выбора, т. е. альтернативной стоимостью билета в кино.

Альтернативная стоимость может иметь и денежное выражение. Предположим, вы решили поступить в колледж на специальность в области юриспруденции. Что будет представлять собой альтернативная стоимость вашего обучения? Для ее расчета необходимо учесть:

1) денежные расходы, связанные с обучением: плату за обучение, затраты на покупку учебников, расходы на дорогу до колледжа и обратно и т. д.;

2) что не все расходы (например, оплата питания, услуги парикмахера и т. д.) будут включаться в альтернативную стоимость, т. к. они не зависят от того, учитесь вы или нет.

Принцип альтернативной стоимости может быть распространен и на экономику в целом. Итак, альтернативной стоимостью товара или услуги называется стоимость того товара или услуги, от которых пришлось отказаться в пользу предпочтенных товаров. Но определяется альтернативная стоимость наилучшим из отвергнутых вариантов.

Проблема выбора и альтернативной стоимости имеет значение для определения границы производственных возможностей любой экономики.


19. Отношения собственности. Производительные силы и производственные отношения



Отношения собственности занимают центральное место в экономической теории. Именно отношения собственности определяют:

1) цель создания и функционирования экономической системы;

2) способ распределения результатов труда;

3) социальную структуру (состав) общества;

4) способ соединения работника со средствами производства;

5) мотивацию к труду.

Вся история общества – это история развития человека как главной производительной силы.

Производительные силы – совокупность средств производства и людей, занятых в производстве.

На первом этапе развития общества существуют естественные производительные силы (силы самого человека и силы природы).

Второй этап выдвигает человека в качестве главной производительной силы, т. к. происходит подчинение естественных производительных сил общественным. Человек осуществляет господство над природой с помощью науки, интеллекта – это этап развития всеобщих производительных сил.

Способу производства (как части производительных сил) принадлежит решающая роль в жизни общества. Истории известны пять способов производства: первобытнообщинный, рабовладельческий, феодальный, капиталистический и коммунистический.

Прогресс производительных сил общества включает следующие этапы:

1) естественно-технический прогресс (средства труда – палка, камень, кость);

2) технический прогресс (использование огня и орудий из металла);

3) научно-технический прогресс (возникновение машинного производства и применение науки в производстве);

4) научно-техническая революция (автоматизированное производство, превращение науки в главную производительную силу общества).

Отношения собственности определяют характер производственных отношений.

Производственные отношения – совокупность отношений между людьми, которые возникают в процессе производства, распределения, обмена и потребления благ. Они представляют собой экономическую основу общества.

Различают следующие производственные отношения – организационно-экономические, характеризующие степень развития производительных сил. Их структура такова:

1) разделение труда;

2) специализация труда;

3) кооперирование труда;

4) концентрация производства;

5) комбинирование производства.


20. Собственность: объекты и субъекты, функции и типы. Государственная собственность



Каждому уровню развития производительных сил и сложившейся системе экономических отношений соответствует исторически сложившаяся форма собственности.

Собственность – это признаваемое обществом и охраняемое законом право человека, фирмы или государства владеть, пользоваться и распоряжаться каким-либо ресурсом или экономическим товаром.

Собственность в большей мере, чем другие элементы производственных отношений, подвергается правовому регулированию, отражаясь и закрепляясь в юридических формах. Это часто приводит к смешению юридической и экономической трактовок собственности. Экономическая категория «собственность» отражает важнейшую, основополагающую часть системы производственных отношений определенной экономической системы, способа производства. Она имеет следующие признаки:

1) наличие материально-вещественного объекта присвоения;

2) наличие отношений, связанных с присвоением;

3) наличие зависимости получаемого субъектом дохода от принадлежащих ему средств производства, благ;

4) наличие волевых юридических актов, регулирующих отношения собственности.

При этом собственность выполняет следующие функции:

1) соединение средств производства и рабочей силы;

2) организация и управление объектами, принадлежащими собственнику;

3) распределение благ;

4) сбережение и накопление благ;

5) стимулирование, поощрение собственника к более рациональному использованию его ресурсов.

Объектами собственности выступают те блага (товары, ресурсы), по поводу которых складываются отношения собственности. К ним относятся средства производства (станки, здания, машины, инструменты), предметы потребления, ресурсы, рабочая сила. Субъектами собственности являются частные лица, коллективы, общество.

Существуют два типа собственности:

1) частная собственность выражает присвоение средств производства и результатов производства отдельными лицами. Право владеть, пользоваться и распоряжаться получает частное лицо. В современных условиях к частной собственности относятся:

а) индивидуальная собственность, которая базируется на личном труде производителя;

б) групповая собственность нескольких лиц;

в) корпоративная собственность, т. е. собственность акционеров.

2) общественная собственность характеризуется совместным присвоением средств и результатов производства. Она может выступать в 2-х формах:

а) коллективной;

б) государственной.

При коллективной собственности права собственника осуществляет коллектив людей. Она бывает:

1) арендной. Трудовой коллектив арендует имущество государственного предприятия на определенный срок и на условиях возмездного владения;

2) кооперативной. Составляет общее достояние всех членов кооператива, собственность которых возникает как объединение паевых взносов (вкладов) участников;

3) акционерной. Пропорционально стоимости имущества предприятия выпускаются акции.

Объектом собственности является финансовый капитал и другое имущество, полученное в результате хозяйственной деятельности: собственность общественных объединений и религиозных организаций создается за их собственный счет, за счет пожертвований или передачи государством своего имущества.

Субъектами собственности могут быть церковь, спортивные общества, профсоюзы и т. п.;

При государственной собственности права собственника осуществляет государство. Государственная собственность может выступать в следующих формах:

1) федеральной собственности, которая является достоянием всех граждан РФ. К ней относятся: земля, ее недра, средства государственного бюджета и т. д.;

2) региональной собственности, владельцами которой являются жители определенного региона страны;

3) муниципальной собственности, право собственника которой принадлежит местным органам власти. К ней относятся: жилищный фонд, предприятия торговли, бытового обслуживания, транспортные предприятия и т. д.

Необходимо отметить, что до недавнего времени в РФ преобладала государственная собственность. Основным направлением реформирования экономики России является переход к многоукладности, т. е. многообразию форм собственности. Для этого проводятся следующие процессы:

1) разгосударствление (предприятия освобождаются от непосредственного государственного управления), формами которого выступают:

а) аренда;

б) выкуп;

в) создание ассоциаций, акционерных обществ, кооперативов и т. п.;

2) приватизация (передача государственной собственности за плату или безвозмездно в частную собственность), которая может осуществляться в формах:

а) сдачи в аренду с последующим выкупом;

б) непосредственной продажи;

в) безвыкупной передачи имущества.


21. Богатство и обмен



Экономическая наука чрезвычайно сложна, поэтому для удобства ее принято разделять на микро-, макро– и мировую экономику. Предметом микроэкономики является изучение основ обмена, механизмов действия рынка и роли государства в экономике.

Основой движения в экономике является стремление человека к богатству. А что же такое богатство?

Богатство – это то, что ценится людьми и создается ими в процессе обмена. Так как каждый человек имеет свою систему ценностей, то и ценность товара или услуги индивидуальна. Иными словами, богатство является субъективной категорией (т. е. зависит от оценки человека), а т. к. все люди оценивают блага неодинаково, то это создает условия для возникновения обмена. В процессе обмена каждый участник обмена отказывается в пользу наиболее необходимого (с его точки зрения) от наименее необходимого. Именно это свойство обмена (увеличивать богатство) и превратило его в основу рыночного механизма. Есть 2 разновидности обмена:

1) обмен товара на товар (т. е. бартер);

2) товарно-денежный обмен, который состоит из двух фаз:

а) фазы покупки;

б) фазы продажи.

Товарно-денежный обмен является более прогрессивной формой обмена, т. к. имеет целый ряд преимуществ:

1) позволяет сократить время обмена;

2) позволяет сократить издержки при обмене;

3) позволяет более точно измерить стоимость товара. Обмен составляет основу рыночного механизма.


22. Рынок, его классификация



Рынок – это все институты и механизмы (юридические, организационные и т. п.), которые обеспечивают обмен товарами, это форма контактов между продавцом и покупателем товаров и услуг, недвижимости, ценных бумаг, валюты.

По своей форме рынок может выступать в виде базара, парикмахерской, биржи, магазина и других видов учреждений. Но у них есть общее свойство: в этих местах происходит обмен – действие, при котором одно благо получается взамен другого. Зарождению и развитию рынка способствовали следующие причины: 1) разделение труда – экономическое сотрудничество людей, при котором они выполняют строго определенные операции или виды работ, т. е. специализируются. Разделение труда ведет к росту производительности труда, что позволяет не только удовлетворять потребности производителя в собственном продукте, но и создавать излишки товаров, которые можно обменивать. Истории известны три периода общественного разделения труда:

а) отделение скотоводства от земледелия;

б) выделение ремесла в отдельную отрасль;

в) формирование купечества.

Затем произошло разделение производства на различные отрасли и виды, что еще более углубило разделение труда;

2) ограниченность ресурсов, которая преодолевается людьми через обмен на рынке одного продукта на другой;

3) экономическая обособленность производителей, которая обусловлена частной собственностью;

4) свобода конкуренции, т. е. стремлением каждого участника рынка к обеспечению своих экономических интересов.

Рынок имеет многообразную структуру, различают:

1) по объектам обмена:

а) рынок товаров;

б) рынок услуг;

в) рынок капиталов;

г) рынок ценных бумаг;

д) рынок труда;

е) валютный рынок;

ж) рынок информации;

з) рынок научно-технических разработок;

2) по территориальному охвату:

а) мировой рынок;

б) национальный рынок;

в) региональный рынок;

г) местный рынок;

3) в соответствии с действующим законодательством:

а) легальный (официальный рынок);

б) нелегальный (теневой);

4) по степени насыщенности:

а) равновесный рынок;

б) дефицитный рынок;

в) избыточный рынок;

5) по механизму функционирования:

а) конкурентный рынок;

б) монопольный рынок.

Рассмотрим последние рынки более подробно. Характерные черты монопольного рынка:

1) как правило, один крупный продавец;

2) продается уникальный товар (не имеет товаров-заменителей);

3) существуют барьеры для входа на рынок;

4) продавец навязывает, диктует цены на рынке.

Характерные черты конкурентного рынка.

1) много продавцов и много покупателей;

2) продаются однородные услуги (взаимозаменяемые);

3) на рынок легко вступить и легко его покинуть;

4) отсутствует диктат цен.


23. Рыночный механизм. Инфраструктура рынка



Описывая рыночный механизм, следует особо охарактеризовать его функции, среди которых выделяются:

1) регулирующая. Через механизм спроса и предложения (закон стоимости) рынок устанавливает (регулирует) необходимые пропорции в экономике;

2) стимулирующая. Через цену рынок стимулирует развитие НТР, снижение затрат производства, повышение качества товаров и услуг и т. д.;

3) информационная. Через изменяющиеся цены рынок сообщает производителям, где и каких товаров не хватает, а какие произведены с излишком;

4) посредническая. Рынок позволяет покупателю выбрать оптимального поставщика продукции, а продавцу – найти нужного покупателя;

5) санирующая. Рынок поощряет эффективного предпринимателя и вынуждает уйти нежизнеспособного;

6) социальная. Рынок обеспечивает социальную справедливость через выполнение государством своих функций.

Изучая рыночный механизм, необходимо различать субъекты (физические и юридические лица) и объекты (все то, по поводу чего возникают отношения купли-продажи) рынка.

Инфраструктура рынка – это система организаций и предприятий, которые обеспечивают свободное движение товаров и услуг. В инфраструктуре выделяют:

1) организационную базу (коммерческие фирмы, посреднические организации и т. д.);

2) материальную базу (складское и товарное хозяйство, транспорт, средства связи и т. д.);

3) кредитно-расчетную базу (банки, страховые фирмы и т. д.);

4) государственные финансы;

5) систему законодательства, которая регулирует правовые отношения рыночных субъектов (представлена на рынке юридическими, консалтинговыми (консультационными) компаниями и т. д.);

6) кредитную систему, включающую банки, страховые компании, фонды профсоюзов, имеющих право коммерческой деятельности.

В качестве элементов инфраструктуры можно выделить:

1) ярмарки – рынки широкого значения, где осуществляется распродажа многих (одного) видов товаров;

2) аукцион – продажа товаров в установленном месте тому покупателю, который предлагает самую высокую цену;

3) биржу – место заключения сделок по контракту.

Основными элементами рынка являются спрос, предложение, цена, конкуренция. Рыночная цена, которая формируется на свободном рынке под влиянием спроса и предложения, информирует товаропроизводителя о необходимом товаре (если товара не хватает, то цена на товар высока). Сопоставление цены и издержек на производство товара позволяет предпринимателю определить технологию производства, т. е. ответить на вопрос «как производить?» Рынок отвечает и на вопрос «кто сможет потребить товар». Это сможет сделать тот, кто имеет наибольший доход.

Эти механизмы взаимодействия и составляют рыночный механизм.


24. Товар как экономическая категория



Товар – это вещь, которая создана трудом, предназначена для обмена и обладает общественной ценностью.

Товар является основной категорией рынка.

Существуют различные классификации товаров по следующим признакам: 1) по характеру потребления товара:

а) товары индивидуального потребления;

б) товары производственного потребления;

2) по длительности использования:

а) товары кратковременного пользования;

б) товары длительного пользования;

3) по характеру спроса на товар:

а) повседневного спроса;

б) предварительного спроса;

в) особого спроса;

г) пассивного спроса.

При изучении товара как экономической категории необходимо провести сравнение его с другими экономическими категориям. Такими категориями являются услуга и благо. Для сравнения рассмотрим самые главные характеристики каждой из них.

Характеристики товара:

1) товар от производителя к потребителю обязательно проходит через рынок;

2) товар имеет вещественную форму.

Характеристики услуги:

1) услуга не имеет вещественной формы;

2) услуга при производстве потребляется немедленно, ее нельзя накопить.

Характеристики блага:

1) не все блага являются товарами;

2) благо создается для потребления внутри хозяйства, а не для обмена.


25. Теории трудовой стоимости и предельной полезности. Кардиналистский и ординалистский подходы к оценке полезности товара



Существуют две теории, анализирующие свойства товара. 1. Теория трудовой стоимости. Согласно данной теории у товара имеется два свойства:

1) потребительная стоимость, т. е. набор полезных свойств товара;

2) стоимость, т. е. овеществленный в товаре общественный труд.

Свойства товара обусловлены двойственным характером труда:

1) конкретный труд – это труд, затрачиваемый в определенной форме;

2) абстрактный труд – это труд вообще, независимо от конкретной формы.

2. Теория предельной полезности.

Согласно данной теории у товара имеется два свойства:

1) полезность – выгода, получаемая или ожидаемая от товара;

2) ценность – индивидуальная или массовая оценка степени полезности товара для удовлетворения различных типов потребностей человека, фирмы или страны в целом. Ценность товара определяется:

а) универсальностью, т. е. тем, насколько широк круг потребностей, удовлетворяемых товаром;

б) значимостью для потребителей этих потребностей;

в) редкостью товара или сложностью его получения. Чем больше запасы товара, тем ниже полезность, а следовательно, и ценность каждой следующей единицы товара.

Полезность последней единицы блага (товара), имеющейся в распоряжении потребителя, называется предельной полезностью.

Сумма же полезностей отдельных единиц называется общей полезностью.

Падение предельной полезности по мере приобретения каждой дополнительной единицы товара получило название закона убывающей предельной полезности.

Потребители стремятся вести себя на рынке рационально, причем главным ограничением является размер дохода потребителя.

Рациональность поведения означает:

1) максимизацию полезности при ограниченном доходе;

2) наиболее эффективное использование средств;

3) такое распределение денежных средств при определенном уровне доходов и ценах, при котором можно получить максимум полезности.

Степень полезности – категория субъективная, она не поддается точному количественному измерению.

В экономической теории известны два подхода к оценке полезности товара.

1. Кардиналистский (количественный) подход пытается измерить полезность в условных единицах (подобно весу, длине и т. д.), которые называются «ютили».

Предполагается, что для измерения полезности каждый потребитель имеет в своей голове некий измеритель полезности («пользометр»), который позволяет измерить, насколько потребитель удовлетворен использованием товара.

Реально же у каждого потребителя существует шкала индивидуальных предпочтений, позволяющая упорядочить набор товаров с точки зрения возрастания их полезности.

Попытки кардиналистов решить вопрос об измерении предельных полезностей имели мало успеха.

2. В теории предельной полезности ХХ в. преобладающим стал ординалистский подход, основоположником которого является итальянский экономист В. Парето.

Главная идея теории – упорядочивание различных наборов товаров с точки зрения их предпочтительности.

Для этого подхода характерны следующие признаки:

1) упорядоченность предпочтений, т. е. предпочтения потребителя уже сформировались и потребитель способен сравнить наборы товаров;

2) транзитивность предпочтений, т. е. все предпочтения согласованы;

3) аксиома ненасыщения, т. е. полное насыщение потребителя невозможно;

4) аксиома независимости потребителя, т. е. потребители отдают предпочтение наборам товаров независимо друг от друга. Общественная оценка полезности экономических благ происходит на рынке при помощи цены, когда осуществляется процесс обмена товарами на основе спроса и предложения. Четко представляя себе полезность каждой приобретаемой единицы того или иного товара, потребитель встречает на рынке товары, каждый из которых имеет свою цену, выраженную в денежных единицах (рублях). Если бы цены на все товары были одинаковы, то потребитель старался бы приобрести товар, обладающий наибольшей, предельной полезностью. Но цены на товары и услуги различны.

Поэтому потребитель должен соизмерить удовлетворение от товара со своими расходами на его приобретение. Эти расходы зависят от цены, поэтому приходится определять предельную полезность в расчете на рубль затрат.

Если отношения между предельными полезностями приобретаемых товаров равны отношениям между их ценами, то потребитель находится в состоянии равновесия.

Это правило называется правилом максимизации полезности.


26. Возникновение денег, их функции



В экономической теории рассматриваются две концепции возникновения денег:

1) рационалистическая – выдвинута Аристотелем и преобладала до конца XVIII в. Она считает, что происхождение денег – результат соглашения между людьми;

2) эволюционная – ее сторонником являлся К. Маркс, связывающий происхождение денег с развитием процессов обмена.

На первых этапах развития рынка преобладали товарные деньги (медные, серебряные и золотые монеты).

Несмотря на преимущества золота по сравнению с другими товарами, перевозка и хранение большого числа золотых монет были небезопасны. Поэтому купцы стали пользоваться услугами банков, оставляя золото на хранение и получая взамен расписку, которая оказалась прообразом банковских билетов (банкнот). Так возникли кредитные деньги.

Деньги – это особый специфический товар, выполняющий роль общего эквивалента.

Деньги – это способ выражения экономической ценности блага.

Деньги являются абсолютно ликвидным платежным средством, т. е. их принимают в качестве средства платежа без ограничений.

В развитом товарном хозяйстве деньги являются:

1) мерой стоимости, т. е. деньги выступают в качестве средства измерения стоимости товаров и услуг;

2) средством обращения, т. е. деньги обеспечивают процесс обмена товаров (куплю и продажу). Обмен товаров, который происходит с помощью денег, называется товарно-денежным обращением;

3) средством накопления, т. е. с помощью денег возможно сохранение и накопление богатства;

4) средством платежа, т. е. с помощью денег осуществляется продажа в кредит, в долг;

5) мировыми деньгами, т. е. деньги выполняют роль средства осуществления международных деловых операций.


27. Закон стоимости



Одним из экономических законов товарного производства является закон стоимости, который требует сведения индивидуального рабочего времени к общественно необходимому, индивидуальной стоимости к общественной.

Закон стоимости регулирует ценообразование и выполняет следующие функции:

1) регулирует пропорции производства;

2) стимулирует рост производительности труда;

3) дифференцирует производителей (порождает социально-экономическое расслоение товаропроизводителей). Функционирование денег в экономике невозможно без определения их количества.

Известный американский экономист И. Фишер разработал «уравнение обмена»:

MV = P × Q ,

где M – объем денежной массы (количества денег в экономике); V – средняя скорость обращения денежной массы;
P – уровень цен в стране;
Q – реальный объем национального продукта.


28. Закон спроса



Спрос определяется желанием покупателя приобрести товар.

Но одного желания недостаточно, необходимо иметь средства для покупки товара.

Следовательно, спрос – это зависимость между количеством товара, который покупатели хотят и могут купить, и ценами на этот товар.

При этом спрос и величина спроса – это не одно и то же.

Величина спроса будет определяться уровнем цены на товар, для чего принято строить шкалу спроса.

Определяя величину спроса, мы берем в расчет определенное время и место. Если бы измерение проводилось в другой стране или в другое время, то величина спроса изменилась бы.

Поэтому величина спроса – количество товаров и услуг, которые покупатели готовы купить по данной цене, в определенное время и в определенном месте.

Если отразить зависимость между ценой и величиной спроса графически, то она примет вид кривой спроса D (рис. 1).
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Рис. 1. Кривая спроса 

Закон спроса: по мере роста цены на товар величина спроса на него будет падать, т. е. спрос и цена находятся в обратной зависимости. Для обоснования закона спроса можно предложить несколько аргументов:
1) ценовой барьер: если цена товара повышается, то для определенных категорий людей этот товар становится недоступным, и они отказываются от его покупки;
2) эффект дохода: снижение цены на товар экономит часть дохода покупателя, которая может быть потрачена на увеличение потребления. Более высокая цена приводит к противоположному результату;
3) эффект замещения: покупатели стремятся приобрести большее количество товаров по более низкой цене, вместо аналогичных, которые стали относительно дороже, т. е. потребители склонны заменять дорогие продукты более дешевыми;
4) принцип убывания предельной полезности: продажа каждой дополнительной единицы товара становится возможной лишь по снижающейся цене.
Рассматривая влияние цены на величину спроса, мы упростили ситуацию, считая, что прочие факторы, влияющие на спрос, остаются неизменными.
На практике на спрос влияют и неценовые факторы (детерминанты), приводящие к сдвигу кривой спроса влево или вправо от первоначального положения:
1) уровень доходов покупателя по-разному влияет на спрос на разные типы товаров. Различают:
а) «низшие» товары, т. е. менее ценные товары (но они имеют хорошее качество), приобретаемые людьми с низкими доходами. Например, хлеб, крупяные изделия, товары «сэконд-хэнд» и т. д.;
б) «нормальные» товары (более ценные) – овощи, фрукты, мясо, новая одежда, обувь и т. д.
Если доходы потребителей возрастают, то растет спрос на «нормальные» товары, кривая спроса сдвигается вверх вправо, а спрос на «низшие» товары сокращается;
2) вкусы и привычки покупателей меняются часто и зависят от моды, рекламы, времени года и т. д.;
3) цены на взаимозаменяемые товары (товары-субституты), т. е. удовлетворяющие аналогичные потребности (например, мыло и стиральный порошок). Если растет цена на основной товар, то спрос на товар-субститут возрастает.
4) цены на дополняющие товары, т. е. товары, которые не могут потребляться один без другого (например, фотоаппарат и пленка и т. д.). Если увеличивается цена на основной товар, то снижается спрос на дополняющий товар;
5) ожидание будущих цен (доходов). Если ожидается рост цен (доходов потребителей), то спрос на товары возрастет независимо от того, дешевы они или дороги;
6) изменение числа покупателей. Спрос возрастет, если происходит увеличение числа покупателей.


29. Закон предложения



Покупатели являются только одной стороной рынка. Кроме того, продавцы играют активную роль на рынке, оказывая влияние на предложение.

Предложение – это зависимость между количеством товара, который продавцы хотят и могут продать, и ценами на этот товар.

Аналогично спросу, величина предложения – это количество товаров и услуг, которые продавцы способны и готовы продать по определенной цене, в определенном месте и в определенное время.

Графическая зависимость между ценой и объемом предложения получила название кривой предложения S (рис. 2).
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Рис. 2. Кривая предложения 

Закон предложения: при прочих равных условиях изменение величины предложения товара или услуги находится в прямой зависимости от изменения цены товара, т. е. чем больше цена, тем больше величина предложения. Достоверность закона предложения подтверждается следующими аргументами: 1) если цена на товар растет, то производители будут расширять производство в погоне за прибылью. Это приведет к увеличению предложения;
2) рост объема предложения связан с ростом цены товара потому, что производство каждой дополнительной единицы товара требует дополнительных затрат. Дополнительная продукция будет выпускаться, если будет расти цена товара.
В реальной жизни изменение предложения (как и спроса) будет вызываться не только изменением цены, но и следующими детерминантами:
1) ценой на ресурсы. Если она снижается, следовательно, снижаются затраты на производство и предложение товаров на рынке увеличивается;
2) изменениями в технологии производства, приводящими к повышению производительности труда (заменой ручного труда машинным) и к увеличению предложения;
3) налогами и дотациями. Если увеличиваются налоги, то предложение сокращается, а если увеличиваются дотации, то предложение повышается, что приводит к сдвигу кривой предложения вправо;
4) ценами на другие товары (часто рост цен на одни товары приводит к изменению предложения других). Если увеличивается цена на кукурузу, а цена пшеницы остается прежней, то предложение пшеницы уменьшается, т. к. часть посевных площадей, на которых возделывалась пшеница, будет засеяна кукурузой;
5) ожиданиями будущих цен, которые по-разному отразятся в:
а) краткосрочном периоде. Если цены растут, то фирма постарается придержать товар на складе и предложение сократится, что приведет к сдвигу кривой влево;
б) долгосрочном периоде. Рост цен будет стимулировать производство и кривая предложения будет сдвигаться вправо;
6) ростом числа производителей, который способствует росту предложения на рынке и сдвигает кривую предложения вправо.


30. Теория эластичности спроса и предложения



Одной из важнейших характеристик спроса и предложения является эластичность. Сравним спрос и предложение по этому фактору.

1. Определение эластичности:

1) эластичность спроса – степень изменения спроса в ответ на изменение цен;

2) эластичность предложения – относительные изменения цен товаров и их количества, предлагаемых к продаже.

2. Показатель, измеряющий эластичность:

1) коэффициент эластичности по цене показывает, на сколько процентов изменится величина спроса при изменении цены на 1 %:

Эсп = Рост объема спроса, (%) / Снижение цен, (%);


2) коэффициент эластичности по цене показывает, на сколько процентов изменится величина предложения при изменении цены на 1 %. Он всегда имеет положительный знак, т. к. между ценой и величиной предложения всегда существует прямая зависимость. 3. Виды эластичности спроса:
1) спрос эластичный – при незначительных повышениях цены объем продаж существенно возрастает;
2) спрос единичной эластичности – 1 %-ное изменение цены вызывает 1 %-ное изменение спроса на товар;
3) неэластичный спрос – при существенных изменениях цены объем продаж изменяется незначительно;
4) бесконечно эластичный – имеется только одна цена, по которой потребители покупают товар;
5) спрос совершенно неэластичен, когда потребители приобретают фиксированное количество товаров независимо от его цены.
4. Виды эластичности предложения:
1) эластичное предложение – 1 %-ное увеличение цены вызывает значительное увеличение предложения товаров;
2) предложение единичной эластичности – 1 %-ное увеличение цены ведет к 1 %-ному увеличению предложения товаров на рынке;
3) неэластичное предложение – увеличение цены не оказывает влияния на количество товаров, предлагаемых к продаже;
4) эластичность предложения в мгновенный период (т. е. период времени малый, и производители не успевают отреагировать на изменения) – предложение фиксировано;
5) эластичность предложения в долгосрочный период (отрезок времени, достаточный для создания новых производственных мощностей) – предложение наиболее эластично.
5. Факторы, влияющие на эластичность спроса:
1) наличие товаров-заменителей – чем больше заменителей, тем более эластичным является спрос;
2) степень необходимости данного товара для потребителя – чем более необходим товар, тем ниже степень эластичности.
6. Факторы, влияющие на эластичность предложения:
1) наличие или отсутствие резервов производства – если имеются резервы, то в краткосрочном периоде предложение эластично;
2) имеется возможность хранить запасы готовой продукции – предложение эластично.
Теория эластичности имеет большое практическое значение для маркетинговых служб предприятий: она дает возможность построить ценовую стратегию предприятия, принять решение о снижении или повышении цены, если целью фирмы является увеличение дохода. Менеджер фирмы должен учитывать, что эластичность спроса на продукцию фирмы и эластичность рыночного спроса не совпадают. Это возможно объяснить наличием у покупателя возможности выбора между различными видами схожего товара на конкурентном рынке (например, если эластичность рыночного спроса на шоколадные конфеты составляет 0,6, то это не означает, что такова же эластичность спроса на конфеты марки «Россия»).
Другое применение теория эластичности находит для определения налоговой политики государства (для определения круга товаров, которые должны быть освобождены от косвенных налогов, и размера налоговых ставок). Разрабатывая налоговую политику, государство должно решать целый комплекс проблем, среди которых выделим следующие:
1) определение списка товаров, освобождаемых от обложения косвенными налогами. На первый взгляд, решение данного вопроса лежит на поверхности: товары, спрос на которые неэластичен, не должны освобождаться от косвенного налога. Но в эту группу попадут товары первой необходимости для малоимущих людей (соль, спички, молоко, картофель и т. д.). Повышение цены на данные товары из-за введения косвенного налога (он будет включен в цену в виде набавки) вызовет снижение реального уровня доходов указанных групп населения, и их материальное положение ухудшится. Государство должно будет увеличить поток средств из бюджета для оказания помощи особо нуждающимся. Но в эту группу попадут и товары, которые покупают состоятельные люди (меха, ювелирные изделия, дорогие мебельные гарнитуры и т. д.), и повышение цены на них не приведет к существенному сокращению спроса. Обложение косвенным налогом таких товаров оправданно;
2) распределение налогового бремени между товаропроизводителем и покупателем. Вводя косвенный налог, необходимо учитывать, какая его часть будет оплачиваться покупателем, а какая производителем, что зависит от эластичности спроса на товар.


31. Рыночное равновесие



На рынке желания и интересы покупателей сталкиваются с желаниями и интересами продавцов. Экономический интерес покупателя состоит в том, чтобы купить товар как можно дешевле и удовлетворить свою потребность. Желания продавца противоположны: ему требуется продать как можно больше товара и подороже.

Стремясь купить дешевле, потребители понимают, что продавец хочет продать товар дороже. Поэтому покупатели предлагают за товар цены спроса (предельные максимальные цены, за которые покупатели согласны приобрести товар).

Продавцы стремятся продать товар как можно дороже, но они понимают, что у покупателей иные желания. Продавцы предлагают цены предложения (предельные минимальные цены, по которым производители готовы продать продукцию).

Рыночная цена не может опуститься ниже цены предложения, т. к. производство и сбыт становятся нерентабельными. Цена не может быть выше цены спроса потому, что у покупателя нет больше денег на покупку.

Если интересы производителя и покупателя совпадают, то устанавливается рыночное равновесие. Какая же цена установится на рынке в результате взаимодействия спроса и предложения?

Для этого сводится в единую таблицу шкала спроса и предложения. Это позволяет определить цену, при которой не будет ни дефицита, ни излишка, т. е. величина спроса совпадет с величиной предложения.

Эта цена называется равновесной, т. е. при этой цене решения покупателей о покупке и продавцов о продаже взаимно согласуются.

Равновесная цена – цена, при которой количество товара, предлагаемого продавцами, совпадает с количеством товара, которое готовы купить покупатели.

На графике равновесная цена соответствует точке равновесия, получаемой пересечением кривой спроса с кривой предложения.

Способность конкурентных сил спроса и предложения устанавливать цену на уровне, при котором решения о купле-продаже синхронизируются, называется уравновешивающей функцией цены.

Описанная выше модель установления равновесной цены является статической.

В реальной жизни рыночная цена не может долгое время оставаться неизменной.


32. Модели рыночного равновесия Л. Вальраса и А. Маршалла



Для рыночного равновесия характерна динамическая модель. Такие модели были предложены в XIX в. Л. Вальрасом и А. Маршаллом.

1. Поиск рыночного равновесия в модели Л. Вальраса осуществляется в краткосрочном периоде: производители ограничивают выпуск продукции, а покупатели предъявляют прежнюю величину спроса. Покупатели начинают конкурировать, что приводит к росту цены. Стимулируется выпуск товаров, а дефицит исчезает.

2. Модель А. Маршалла описывает рыночное равновесие в долгосрочном периоде, т. е. объем предложения в состоянии реагировать на высокую рыночную цену спроса. Таким образом происходит анализ состояния дефицита товаров. Взаимодействие спроса и предложения на рынке ведет к установлению рыночного равновесия, которое позволяет определить равновесную цену и равновесное количество товара.

Изменение рыночной цены происходит при изменении спроса или предложения, либо того другого одновременно.

Вмешательство внешних сил (в таком качестве могут выступать государство и монополии) приводит к нарушению установленного состояния равновесия:

1) установление государством «потолка» цены (ниже равновесной) приводит к образованию стойкого дефицита товаров, устранить который не под силу государству, т. к. цена ниже равновесной не вызывает интерес производителей к расширению производства. До начала рыночных реформ в нашей стране государство централизованно устанавливало цены на подавляющую часть производимых товаров, в т. ч. и на продукцию сельского хозяйства. Поскольку уровень производительности труда в сельском хозяйстве СССР был очень низким, а затраты высокими, то равновесная цена на сельскохозяйственную продукцию устанавливалась на достаточно высоком уровне. Государство, желая сделать сельскохозяйственную продукцию доступной для потребителей с невысокими доходами, устанавливало «потолок» цены. В этом случае возникал устойчивый дефицит товаров, появлялась спекуляция, и государство вынуждено было прибегнуть к нормированному (карточному) распределению дефицитных продуктов;

2) установление государством (монополией) цены выше равновесной ведет к образованию излишка товаров (затовариванию), который государству приходится закупать на деньги налогоплательщиков. Цены на сельскохозяйственную продукцию регулируют и правительства большинства стран с рыночной экономикой. Но ситуация здесь прямо противоположная. Уровень производства сельскохозяйственной продукции таков, что ее хватает не только для потребления населением стран-производителей, но и для экспорта значительной части. Высокий уровень предложения приводит к установлению довольно низкой равновесной цены. Если бы производители продавали продукцию по рыночным ценам, то большая их часть разорилась бы, имея высокие издержки. Такая ситуация привела бы к росту безработицы и необходимости выплат пособий по безработице, росту социальных конфликтов в обществе. Государства развитых стран, не желая допустить разорения большого числа сельскохозяйственных товаропроизводителей, фиксируют цену на уровне выше равновесной, скупая излишки продукции у фермеров или выплачивая им дотации за то, что они сокращают объем посевных площадей. Причем эта проблема перерастает масштабы отраслевой, т. к. платежеспособность сельхозтоваропроизводителей обеспечивает гарантированный спрос на промышленную продукцию для сельского хозяйства, а следовательно, занятость в смежных отраслях и сохранение социально-политической стабильности в стране.


33. Трудовая теория стоимости и принцип «невидимой руки»



В экономической теории разработана трудовая теория стоимости (К. Маркс «Капитал»), которая описывает 2 свойства товара:

1) потребительную стоимость – набор полезных свойств и качеств товара;

2) стоимость – овеществленный в товаре общественный труд. Величина стоимости определяется общественно необходимым рабочем временем, которое требуется для изготовления товара при среднем уровне производительности труда и общественно нормальных условиях производства.

К. Маркс сформулировал закон стоимости, согласно которому производство и обмен товаров осуществляется на основе их общественной стоимости; а индивидуальное рабочее время должно соответствовать общественно необходимому. Цена выполняет функцию уравновешивания рынка, сама становясь при этом равновесной ценой. А рынок в свою очередь, информируя общество о равновесной цене, выступает как инструмент эффективного использования ограниченных ресурсов. Известный английский экономист Адам Смит назвал эту способность рынка «невидимой рукой провидения».

Принцип «невидимой руки» заключается в том, что стремление каждого члена общества к богатству ведет все общество в целом к богатству. Покупатель выходит на рынок, стремясь увеличить свое богатство и купить товар дешевле. А производитель в стремлении увеличить свое богатство хочет продать товар дороже. Они согласуют свои интересы, подталкиваемые «невидимые рукой» рынка, через механизм равновесной цены. И этот стихийный механизм рынка является наиболее эффективным из всех способов управления производством и распределения товаров.


34. Конкуренция



Важнейшим регулятором экономики служит рынок, который управляет движением хозяйственных ресурсов страны. Основными элементами рыночного механизма являются цены, деньги, товары, доходы, спрос и предложение, издержки производства и прибыль. А сила, которая приводит в движение этот рыночный механизм, – это конкуренция. Конкуренция понимается как борьба, соревнование. В конкуренцию включаются все участники рыночной торговли: продавцы и покупатели спорят друг с другом, договариваются об условиях заключения сделки. Важнейшим экономическим параметром конкурентной борьбы служит цена товара, в зависимости от которой складывается покупательский спрос на товар. Покупатели сопоставляют свои доходы с ценой товара, они заинтересованы в снижении цены. Цена важна и для продавца. Он сравнивает цену со своими издержками и определяет размеры получаемой прибыли или убытков. Продавец заинтересован в повышении цены товара, т. к. повышается прибыль. Однако конкурируют не только продавцы с покупателями. Продавцы конкурируют между собой. Каждый из них стремится продать больше товаров, чем соперники, и получить больше прибыли. Покупатели соревнуются между собой в желании приобрести товар по доступной цене. Каждое действующие лицо (физическое или юридическое) преследует собственные интересы. Экономические интересы связаны с возможностью получения и использования денежных доходов. Поэтому конкуренция касается тех элементов рыночного механизма, от которых зависит величина дохода отдельных лиц или предприятий: цена, себестоимость продукции, спрос, предложение товара.

При описании конкуренции необходимо подчеркнуть ее противоречивый характер.

Конкуренция – это не только способ противопоставления экономических интересов и отстаивания собственных выгод, но и способ согласования интересов. В ходе конкурентной борьбы кто-то из участников выигрывает (получает прибыль, обогащается), кто-то проигрывает (терпит убытки). В то же время конкуренция создает условия для реализации предпринимательских способностей. С точки зрения экономической теории конкуренция между предпринимателями приносит обществу выгоду – предприниматели вынуждены лучше удовлетворять потребности покупателей, предлагать им лучшие товары по сравнительно низким ценам. Чтобы продавать дешевые товары, надо совершенствовать их производство, снижать себестоимость продукции, меньше затрачивать производственных ресурсов. Поэтому конкуренция заставляет использовать факторы производства самым эффективным образом. Конкурентная борьба на различных рынках ведется по-разному. Особенности рынка предопределяют протекающую на нем конкуренцию. Важнейшими параметрами, которые характеризуют тип рынка, являются:

1) количество и размеры фирм-продавцов товаров;

2) тип товара (продукции или услуги);

3) условия доступа продавцов на рынок;

4) возможности контроля над рынком.


35. Рынок совершенной конкуренции



Охарактеризуем рынок совершенной конкуренции.

1. Большое число некрупных фирм действует на рынке независимо друг от друга.

2. На рынке продаются однородные товары (услуги). Все предприятия используют одну и ту же технологию и выпускают продукцию стандартного качества с равными издержками. Стандартные товары продаются по единой цене.

3. Продавцы имеют свободный доступ на товарные рынки. Не существует препятствий для производства и сбыта продукции. Если предприятие начинает терпеть убытки, оно может свободно покинуть рынок.

4. Каждое отдельное предприятие производит и продает малое количество товаров по сравнению с их общим производством в отрасли. Поэтому продавец не имеет возможности диктовать условия продажи. Цены продаж и покупок определяются совместным решением продавцов и покупателей.

5. Предложение товара одной фирмой не влияет на рыночную ситуацию. Конкурентная борьба приводит рынки в относительное равновесие, она выравнивает нормы прибыли в различных отраслях. Конкуренция поощряет предпринимателей входить на рынок с целью получения наибольшей прибыли, она же заставляет их уходить из малоприбыльных отраслей. Конкуренция заставляет предпринимателей переходить из отрасли в отрасль в поисках наивысшей прибыли. Переход предпринимателей сопровождается переливом ресурсов. Конкурентная борьба способствует перераспределению ресурсов из менее выгодных отраслей в более выгодные. Улучшается использование производственных факторов. С их помощью производится больше продукции, нужной потребителям. Конкуренция повышает эффективность экономики, она вынуждает затрачивать ровно столько ресурсов, сколько надо для удовлетворения потребителей. Конкуренция обеспечивает прибыли всем рационально хозяйствующим предпринимателям. Она увеличивает общую сумму прибыли в экономике.


36. Рынок монополии



Экономическая наука не ограничивается рассмотрением рынка только в одном его состоянии, когда действует много покупателей и много продавцов. Теория экономики изучает и такую рыночную

ситуацию, при которой множество покупателей имеют дело с одним единственным продавцом. Это состояние рынка называется монополией.

Теоретическая модель монополии отличается от чистой конкуренции. Дадим ей характеристику.

1. На рынке продает свою продукцию единственная крупная фирма. Эта фирма – целая отрасль экономики, которая специализируется на производстве определенной продукции.

2. На рынке продается один уникальный товар. Этот товар отличается от других, у него нет заменителей. Спрос на монопольный товар неэластичен.

3. Фирма-монополист занимает устойчивые позиции на рынке, у нее нет конкурентов. Появление конкурентов на монопольном рынке блокируется юридическими, технологическими и экономическими препятствиями.

4. Предложение товара одной фирмой полностью определяет рыночную ситуацию, поэтому продавец товара имеет возможности диктовать свои условия заключения сделок. Цены, объемы продаж и покупок определяются монополистом.

Монопольные ситуации могут быть различными.

1. Естественная (или регулируемая государством) монополия возникает в отраслях экономики, производящих уникальную продукцию в условиях отсутствия конкуренции. Этот тип монополии существует неограниченное время, признается обществом и закрепляется законодательством. Государство обязано непосредственно регулировать рынки естественных монополий. Естественная монополия существует в отраслях, добывающих и транспортирующих энергоресурсы, в транспорте, связи и коммунальном хозяйстве.

2. Стихийно возникающая (нерегулируемая или частично регулируемая государством) монополия может возникнуть стихийно, когда территориальный рынок обслуживает одно предприятие, продающее товар, не имеющий заменителей. Монополии этого типа не отличаются устойчивостью, они возникают и исчезают стихийно. Они регламентируются законодательством, но не являются объектами прямого постоянного государственного регулирования.

Стихийные монополии возникают при появлении барьеров, препятствующих появлению конкурентов на рынке.

Условия, препятствующие конкуренции продавцов и создающие монопольные ситуации на рынке:

1) юридические:

а) законодательная защита авторских прав на научно-технические разработки и изобретения;

б) лицензирование государством отдельных видов деятельности;

в) право частной собственности на разработку запасов природных ресурсов;

2) технологические. Сложность и уникальность современных технологий затрудняет их успешное копирование;

3) экономические. Создание крупного предприятия предполагает большие затраты капитала, а неэластичный спрос препятствует расширению объемов производства, поэтому новые конкуренты будут получать малую прибыль.


37. Рынок несовершенной конкуренции



Для описания реальных ситуаций экономическая теория строит теоретические модели:

1) это рабочие модели, они достаточно точно описывают редко встречающиеся рыночные ситуации очень сильной массовой конкуренции и устойчивого доминирования на рынке одной крупной фирмы;

2) обе теоретические модели показывают крайне противоположные рыночные ситуации, они очерчивают границы, внутри которых располагаются все остальные рыночные сделки;

3) следует обратить внимание на отсутствие в этих моделях активной роли производителя.

Теоретическая модель несовершенной конкуренции восполняет недостатки двух приведенных моделей. Рассмотрим характеристику и типы несовершенной конкуренции.

Характерные черты несовершенной конкуренции:

1) на рынке продают продукцию несколько фирм. Эти фирмы представляют собой целую отрасль экономики, которая специализируется на продукции определенного типа;

2) на рынке продаются несколько однотипных товаров;

3) появление конкурентов на рынке затрудняется юридическими, технологическими и экономическими препятствиями (условиями);

4) размеры предложения товара одной фирмой влияют на рыночную ситуацию, поэтому продавец товаров имеет возможность контролировать условия заключения торговых сделок. Цены, объемы продаж и покупок на рынке во многом определяются фирмой-продавцом.

Типы несовершенной конкуренции:

1) в отраслях, производящих сравнительно однородную продукцию. Это предприятия по производству пищевых продуктов, текстильного волокна, сырьевых материалов. Этот тип похож на модель совершенной конкуренции. Производители и продавцы имеют ограниченные возможности влиять на цены. Здесь складывается неценовая конкуренция;

2) в отраслях, выпускающих разнообразную продукцию. Это машиностроение, химическая промышленность, строительство, деревообработка. Этот тип близок к модели монопольного рынка. Производители имеют возможность формировать цены, одновременно ведется неценовая конкуренция.


38. Предпринимательские стратегии в условиях несовершенной конкуренции



При неценовой конкуренции предприятие может изменять все свойства товара, которые влияют на решение потребителя о покупке, кроме цены. Фирма может улучшить качество продукции, ускорить ее доставку покупателям, организовать послепродажное обслуживание, расширить торговую сеть и приблизить ее к потребителю, изменить упаковку и дизайн товара, заняться рекламой.

Параметры предпринимательских стратегий в условиях несовершенной конкуренции:

1) уровень цены товара;

2) объем производства товара;

3) уровень себестоимости товара;

4) прибыль от продажи.

Как достигается равновесие на рынке несовершенной конкуренции?

Предпринимательская стратегия состоит в выборе наиболее выгодного уровня цены, оптимального объема производства и уровня производственных затрат. Руководитель должен найти такое сочетание этих показателей, чтобы получить максимальную прибыль от продажи продукции. Прибыль служит итоговым, обобщающим показателем, который сводит воедино все составные части стратегии руководителя предприятия. Все параметры тесно взаимосвязаны.

Себестоимость продукции зависит от объема ее производства. Чем больше объем выпуска продукции, тем меньше себестоимость ее изготовления, и наоборот. Таким образом, регулируя объем выпуска продукции, производитель влияет на величину ее себестоимости. Здесь сказывается эффект экономии при изменении масштабов производства.

Чем ниже уровень себестоимости, тем выше прибыль от продажи. Объем производства связан и с уровнем цены товара. От уровня цены зависит спрос на изделие предприятия. Чем ниже цена, тем выше спрос и тем больше может быть объем выпуска продукции. При повышении цены спрос ниже, поэтому объем ее производства сокращается.

Назначая цену на свою продукцию, менеджер предприятия тем самым определяет тот объем ее производства, который может быть распродан на рынке. Уровень цены непосредственно влияет на прибыль предприятия от продажи единицы товара, ибо эта сумма прибыли равна разнице между ценой и себестоимостью. Однако решающее значение имеет не величина прибыли, полученной от единицы продукции, а сумма прибыли от продажи всего объема производства. Общая сумма получаемой фирмой прибыли равна разнице между ценой единицы товара и себестоимостью единицы товара, умноженной на объем производства товара. Поэтому предприниматель обязан выбрать такое сочетание цены, объема производства и себестоимости продукции, которое обеспечило бы получение максимальной прибыли.

Фирма имеет свободу в установлении цены между верхним и нижним пределом. В этом интервале происходит поиск оптимального сочетания цены, себестоимости и ее объема производства. Верхний предел цены определяется покупательной способностью самой богатой группы потребителей, их желанием купить предлагаемый товар. Нижний предел определяется полной себестоимостью продукции. Когда цена равна себестоимости, фирма не получает прибыли, она целиком возмещает затраты капитала на производство и продажу продукции. Более конкретно выявить верхнюю и нижнюю границу цены позволяет использование экономического показателя, называемого точкой безубыточности производства.

Производство является безубыточным, если затраты на него окупаются, но не приносят прибыли.

Сумма выручки от продажи всех товаров равна себестоимости всех проданных товаров. Показатель КПТ (количество проданных товаров) будет соответствовать точке безубыточности производства:

КПТ = общие постоянные затраты / (цена – переменные затраты на единицу товара) .

При таком количестве реализуемых на рынке товаров их цена будет равна себестоимости. Точка безубыточности будет определять верхний и нижний пределы цены при меняющемся спросе на товар. По мере повышения цены товара спрос на него ослабевает, это вызовет сокращение объема производства. А уменьшение выпуска продукции приведет к росту себестоимости. Себестоимость будет расти быстрее цены и достигнет ее уровня. Предприятия перестанут получать прибыль. Достигнутый уровень цены окажется ее верхним пределом, за которым производство будет приносить убытки. Этому уровню соответствует первая точка безубыточности производства. По мере понижения цены будет расти объем продажи товара. Однако уровень цены будет приближаться к уровню себестоимости производства, пока не сравняется с ним. Это будет происходить, потому что снижение цен по мере роста объема производства будет опережать снижение себестоимости. Когда цена опустится до уровня себестоимости, предприятие перестанет получать прибыль. Дальнейшее снижение цены будет приносить убытки. Достигший уровень цены – ее нижний предел – это вторая точка безубыточности.


39. Теория поведения потребителя. Понятия «полезность» и «ценность»



Потребитель всегда осуществляет выбор: на что израсходовать ограниченную денежную сумму, имеющуюся у него в текущий момент – приобрести порцию мороженого или купить банан? Как правило, приходится выбирать между наборами товаров и услуг. Что же лежит в основе выбора потребителя? Почему мы отдаем предпочтение тому или иному набору товаров? Ответы на эти вопросы дает теория потребительского поведения, которая исследует механизм взаимодействия потребностей человека и индивидуального спроса.

Теория поведения потребителя основывается на нескольких предположениях:

1) доходы всех потребителей ограничены;

2) на все товары и услуги установлены цены;

3) все потребители осуществляют выбор самостоятельно, независимо друг от друга;

4) каждый потребитель стремится вести себя рационально, т. е. увеличить для себя максимальную полезность.

Полезность – это свойство товара удовлетворять одну или несколько потребностей человека.

Полезность товара (услуги) для каждого человека индивидуальна: один любит хорошо покушать, другой предпочитает сходить в кино, третий выбирает отдых на прогулочном катере.

Экономическая теория обосновала различия между понятиями «полезность» и «ценность». Адам Смит назвал эту проблему «парадоксом воды и бриллиантов». Ведь без воды, которая стоит дешево, жизнь практически невозможна, а бриллианты, не являющиеся товаром первой необходимости, стоят очень дорого. Этот парадокс разрешает теория предельной полезности, в основе которой лежит закон убывающей предельной полезности.

Закон убывающей предельной полезности заключается в том, что по мере приобретения каждой дополнительной единицы товара его предельная полезность уменьшается.

Если вы хотите пить, то стакан воды для вас имеет очевидную полезность, удовольствие от второго стакана уже будет меньше, от третьего еще меньше. Четвертый стакан воды будет иметь практически нулевую полезность. Наоборот, если объем потребляемых благ уменьшается, то предельная полезность каждой из остающихся в распоряжении потребителя единиц товара возрастает.

Основоположники теории предельной полезности исходили из количественного (кардиналистского) подхода. Считают, что потребитель субъективно оценивает полезность блага и измеряет ее количественно при помощи условных единиц – «ютили». Однако какой смысл в таких измерениях, если каждый потребитель имеет свою шкалу предпочтений?

При ординалистском (порядковом) подходе предполагается не измерять полезность, а упорядочивать наборы товаров в соответствии с предпочтениями потребителя. При таком подходе потребитель должен отдать предпочтение одному из двух предлагаемых наборов товаров. Причем сокращение потребления одного товара может быть заменено увеличением потребления другого без снижения общей полезности данного товарного набора.


40. Кривые безразличия



Когда возникает вопрос о выборе оптимального набора товаров, то он может быть решен с помощью кривых безразличия.

Кривая безразличия – линия, каждая точка которой представляет такую комбинацию двух товаров, что потребителю безразлично, какую из них выбрать. Кривая безразличия является нисходящей и выпуклой по отношению к началу координат и строится для двух товаров. Совокупность кривых безразличия образует карту безразличия: чем дальше от начала координат, тем больше величина полезности, соответствующая каждой кривой.

У кривых безразличия можно выделить следующие свойства:

1) они не могут пересекаться;

2) они являются выпуклыми;

3) они имеют отрицательный наклон, причем угол наклона – это отношение предельной полезности товара А к предельной полезности товара В.

Все вышесказанное относится к стандартным наборам товаров. Однако существуют и другие формы кривых, характеризующие нестандартные вкусы потребителей:

1) кривая безразличия – горизонтальная линия. (Виктор не отдаст ни одной груши, сколько бы ему ни давали взамен яблок, т. к. он их не ест);

2) кривая безразличия – вертикальная линия. (Виктория не отдаст ни одного яблока, сколько груш ей бы ни предлагали взамен. Она не ест груши);

3) кривая безразличия взаимозаменяемых товаров. (Виктору безразлично, что потреблять: кефир или йогурт). Следовательно, кривая безразличия будет иметь вид прямой линии с отрицательным наклоном;

4) кривая безразличия взаимодополняющих товаров. (Фотопленка и фотоаппарат являются взаимодополняющими товарами. Поэтому увеличение количества фотоаппаратов не увеличит полезности пленки).

Учитывая все вышесказанное, можно сказать, что потребитель стремится оказаться на более высокой кривой безразличия, так как общая полезность приобретаемого им набора товаров увеличивается. Однако стремлению потребителя оказаться на более высокой кривой безразличия препятствует ограничение его дохода (бюджета).


41. Бюджетное ограничение. Сравнительный анализ кривых безразличия и бюджетных линий



Ограничение покупательной способности величиной дохода потребителя называется бюджетным ограничением.

Графически это ограничение в экономической теории отражают в виде бюджетной линии.

Бюджетная линия – граница (линия), за пределами которой при установившемся уровне цен потребитель не может больше приобрести. Наклон бюджетной линии зависит от отношения цены товара А к цене товара В.

На рынке потребитель всегда осуществляет выбор в соответствии с желаниями, который ограничен возможностями. Для анализа желаний и предпочтений потребителя используют кривые безразличия, а для анализа возможностей – бюджетные линии.

Каким образом потребитель может осуществить оптимальный выбор? Для этого он должен находиться на бюджетной линии – это необходимое условие равновесия потребителя. Так как если он выйдет за пределы обеспеченных возможностей, то будет не полностью израсходован доход. Предположим, что потребитель находится в определенной точке на бюджетной линии. Он начинает двигаться по ней до пересечения с кривыми безразличия. На каком пересечении он должен остановиться? В точке пересечения, находящейся на самой высокой кривой безразличия, потребитель окажется в состоянии равновесия; т. е. в таком состоянии, при котором он, расходуя полностью доход, достигает максимально общей полезности.


42. Рынок труда



Рынок труда – это общественно-экономическая форма движения рабочей силы (трудовых ресурсов).

Рыночное хозяйство стало развиваться в полной мере тогда, когда возник наемный труд. Многие люди получили возможность свободно распоряжаться рабочей силой. С XIX в. существовало экономическое принуждение к наемному труду, превратиться из наемного работника в предпринимателя было практически невозможно. Сейчас у человека имеется свобода выбора – стать предпринимателем или пойти работать по найму. На рынке труда выделяют два вида субъектов:

1) работодатель (фирма, нуждающаяся в рабочей силе как факторе производства);

2) работополучатель (домашнее хозяйство, согласное предложить услуги труда как фактора производства).

На рынке труда существует двусторонняя монополия, т. е. с одной стороны, монополистом является администрация предприятия, с другой – работник. Однако существует диктат работодателя, т. е. монопсония.

Рынок труда выполняет следующие функции:

1) согласовывающую, т. е. обеспечивает согласование интересов работников и работодателя;

2) объединяющую, т. е. соединяет подготовку и использование рабочей силы;

3) регулирующую, т. е. регулирует доходы каждого работника;

4) формирующую, т. е. формирует оптимальную и профессиональную структуру кадров и кадровый резерв для общественного воспроизводства.

Рынок труда имеет следующие особенности:

1) на этом виде рынка продается специфический товар – рабочая сила. Спецификой этого ресурса труда является то, что он всегда находится в индивидуальной собственности и не может быть отчужден от работника. Особенностью современного этапа развития рынка труда в РФ является низкая миграционная подвижность работников из-за неразвитости рынка жилья, паспортного режима, государственной монополии на социальное страхование и т. д.;

2) на нем присутствует постоянное превышение предложения рабочей силы над спросом на нее;

3) структура профессиональной подготовки изменяемость (она зависит от циклического развития экономики, развития НТР);

4) рынок труда регулируется (государством, профсоюзами, предпринимателями).

На рынке труда работают (как и на других типах рынков) механизмы спроса и предложения.

Предложение труда выступает в форме численности и структуры трудовых ресурсов.

Трудовые ресурсы – это часть населения страны, обладающая способностью к труду. Кривая предложения труда (индивидуального) имеет вид кривой, наклон которой может меняться.

Изменение наклона кривой предложения труда можно объяснить следующим:

1) рабочее время является альтернативой досугу;

2) если работник обеспечивает себе и близким определенный уровень потребления, то он стремится сократить рабочее время, и наоборот, свободное время может быть заменено рабочим.

Кроме того, предложение труда зависит от:

1) численности и темпов прироста трудовых ресурсов;

2) доли трудоспособного населения в общей численности населения;

3) продолжительности рабочего дня;

4) интенсивности и производительности труда;

5) квалификации работников;

6) миграционных возможностей населения.


43. Заработная плата



Предложение труда зависит от величины заработной платы. При повышении реальной заработной платы предложение труда возрастает.

Различаются две формы оплаты труда:

1) повременная – оплата труда осуществляется пропорционально отработанному времени (почасовая, поденная, понедельная, помесячная).

Эта форма оплаты труда делится на:

а) простую повременную. Инженерно-технические работники и служащие за фактически отработанное время получают оклад, а рабочие – заработную плату по тарифной ставке;

б) повременно-премиальную. Оплата труда рабочих осуществляется по тарифной ставке, а ИТР и служащим выплата представляет собой сочетание оклада с системой премий (за достижение качественных или количественных показателей);

2) сдельная – оплата труда возрастает пропорционально количеству выпущенной продукции. Она бывает следующих видов:

а) прямая сдельная – оплата по неизменным расценкам за единицу продукции;

б) сдельно-премиальная – возможна выплата премий за достижение определенных показателей;

в) сдельно прогрессивная – выплачивается за выпуск изделий в пределах плана, оплата проводится по фиксированным расценкам, за выпуск сверх плана – по более высоким расценкам;

г) аккордная – оплата производится по итогам выполнения определенного вида работ.

В рыночной экономике заработная плата выступает как денежное выражение стоимости, или цены, рабочей силы.


44. Спрос и равновесие на рынке труда



Спрос на труд является производным от спроса на товар или услугу, в производстве которой данный вид труда используется. Величина спроса на труд зависит от:

1) уровня цен на товары и услуги, производимые при его помощи;

2) производительности труда (чем выше производительность труда, тем выше спрос);

3) уровня технологий;

4) фазы экономического цикла (на фазе подъема спрос на труд возрастает, а во время спада экономики падает);

5) величины заработной платы (при росте заработной платы предприниматель для сохранения равновесного состояния будет стремиться сохранить спрос на труд).

На рынке труда, как и на других видах рынков, состояние равновесия устанавливается через поддержание баланса спроса и предложения на труд. Конъюнктура рынка труда (условия для реализации товаров в конкретном месте и в определенное время) может быть трех видов:

1) трудодефицитной, т. е. спрос на труд превышает его предложение;

2) трудоубыточной, т. е. предложение превышает спрос;

3) равновесной.

В качестве показателя, который демонстрирует равновесное состояние предложения и спроса на труд, применяют занятость трудоспособного населения (если равновесие нарушается, то возникает безработица).


45. Понятие рынка капитала



Рынок капитала в рыночной экономике также регулируется спросом и предложением.

Капитал – это ресурс, продукт человеческой деятельности. Капитальные ресурсы можно классифицировать следующим образом: 1) производственный капитал:

а) оборотный капитал – средства производства, которые однократно используются в производстве, превращаются в готовую продукцию (сырье, материалы);

б) основной капитал – средства производства, неоднократно используемые в процессе производства и частично переносящие свою стоимость на готовую продукцию (здания, машины, оборудование);

2) человеческий капитал – денежная оценка способности человека приносить доход;

3) денежный капитал – денежные средства, необходимые для приобретения производственного капитала.

В экономической теории за использование капитального ресурса выплачивается доход, который принято называть процентом на капитал.

Ставка процента (S) – это отношение готовой суммы процента (I) к сумме капитала (К), который был отдан в кредит (измеряется в процентах):

S = (I / K) × 100 %.

На рынке действуют два класса субъектов: 1) продавцы капитала (субъекты предложения капитала):
а) банки;
б) страховые компании;
в) пенсионные фонды;
г) ссудосберегательные ассоциации и т. п.;
2) покупатели капитала (субъекты спроса на капитал):
а) предприятия;
б) государство;
в) домашние хозяйства (граждане).
Самой важной частью рынка капитала является рынок ссудного капитала, т. е. денежных средств, привлекаемых для организации процесса производства и оплаты рабочей силы.


46. Рынок ссудного капитала



Источниками ссудного капитала являются:

1) денежные доходы населения;

2) свободный капитал предприятия:

а) амортизационные накопления компании;

б) средства, необходимые для выплаты заработной платы;

в) прибыль, которую аккумулирует фирма для расширения производства;

г) часть оборотного капитала, накопленная из-за разницы во времени продажи продукции и покупки сырья;

3) средства рантье (рантье – лица, обладающие капиталом большого размера и живущие за счет получения процента на капитал). Размер ставки процента, взимаемый за ссудный капитал, зависит от:

1) сроков займа (чем длительней срок займа, тем выше ставка с процента);

2) размеров займа (чем меньше ссуда, тем больше процентная ставка);

3) риска (если продавец капитала оценивает как высокую вероятность невозвращения займа, то он устанавливает более высокую ставку процента).

На рынке ссудного капитала постоянно осуществляется перелив средств с рынка краткосрочных операций (обслуживает движение оборотного капитала) на рынок долгосрочного капитала (поддерживает движение основного капитала). На практике предоставление капитала в кредит может осуществляться через покупку ценных бумаг. К ним относятся:

1) акция – ценная бумага, подтверждающая право владельца на участие в делах фирмы, выпустившей акцию, и внесение им определенного пая в развитие предприятия. На акции выплачивается доход, называемый дивидендом. Различают:

а) обыкновенные акции – дивиденды по акциям такого вида зависят от прибыли компании в текущем году;

б) привилегированные акции – дивиденды по таким акциям фиксированные (обычно меньше, чем по обыкновенным) и не зависят от прибыли компании;

в) именные – имя владельца фиксируется в специальных книгах (покупаются только гражданами);

г) на предъявителя – имя владельца акций не регистрируется;

д) одноголосые, безголосые и многоголосые – в зависимости от того, какое количество голосов предоставляется для голосования держателю акций.

На акции проставляется ее цена, которая называется номинальной стоимостью акции. Ценные бумаги продаются на фондовой бирже или в банке по курсу акций. Курс акций прямо пропорционален дивиденду и обратно пропорционален величине ставки процента:

Курс акции = ( дивиденд / ставка процента ) × 100 %.

Акция не может быть возвращена фирме, ее выпустившей, она может быть продана на бирже; 2) облигация – ценная бумага, подтверждающая право держателя на фиксированный процент по займу. Облигация по истечении определенного срока должна быть погашена, ее владелец не имеет право участвовать в делах компании, а только является кредитором фирмы;
3) казначейское обязательство – ценная бумага, дающая право держателю на получение дохода в течение срока владения и подтверждающая внесение денежных средств в бюджет. Этот вид ценных бумаг размещается на добровольной основе;
4) сберегательный сертификат – письменное свидетельство кредитного учреждения (банка), подтверждающее право владельца по истечении определенного срока получить депозит (вклад в банк) и проценты по нему. Сберегательные сертификаты разделяются на:
а) срочные (на определенный срок);
б) до востребования;
в) именные;
г) на предъявителя;
5) вексель – ценная бумага, подтверждающая право векселедержателя требовать с векселедателя уплаты суммы, указанной в векселе. Они бывают:
а) простыми;
б) переводными;
в) гарантированными;
г) коммерческими;
д) финансовыми;
е) казначейскими.
Таким образом, предлагая предпринимателю свободные средства в заем, граждане отказываются от возможности их альтернативного использования. Чем большую сумму отдают в кредит, тем больше предельная альтернативная стоимость. Если предельная доходность капитала и предельная альтернативная стоимость совпадают, то спрос на ссудный капитал совпадает с его предложением, и рынок капитала будет находиться в состоянии равновесия.


47. Рынок земли



Земля, в отличие от капитала, имеет практически бесконечный срок службы, а следовательно, может приносить владельцу бессрочный доход – ренту.

Экономическая рента – цена, которая выплачивается владельцу земли и природных ресурсов за их использование, т. к. они являются исчерпаемыми. Размер ренты зависит от спроса и предложения на рынке земли и других природных ресурсов.

Земля может выступать в виде земельных участков сельскохозяйственного и несельскохозяйственного назначения. На практике существует различие между участками по плодородию, местоположению, близостью к коммуникациям и т. д. Эта разница связана с большей производительностью таких участков, и доход с них называется дифференциальной рентой. Рента выплачивается владельцу участка в виде арендной платы. Если она повышается, то предложение превысит спрос и рынок выйдет из состояния равновесия.

Рента и цена земли, – понятия разные. Цена земли отражает денежную оценку, по которой она покупается и продается. Цена на землю определяется таким образом:

Цена земли = ( Размер земельной ренты / Величина ссудного капитала ) × 100 %.

Владелец земельного участка примет решение о продаже в том случае, если сумма, полученная от продажи, положенная в банк или отданная в кредит, принесет доход (в виде процента), равный или больший ренты. Таким образом, рыночная цена земли – это капитализированная рента. Итак, земля – это ресурс особого рода, количество которого ограничено, в связи с этим предложение земли совершенно неэластично. Поэтому величина земельной ренты определяется спросом на аренду земельных участков.


48. Предпринимательство



Предпринимательство – это фактор производства, сводящий в едином производственном процессе землю, труд и капитал.

Предпринимательство – это инициативная деятельность человека, целью которой является поиск наиболее эффективного использования ресурсов.

Предпринимательству свойственны:

1) экономическая свобода в выборе способов и направлений своей деятельности;

2) полная материальная ответственность своим имуществом за итог своей деятельности;

3) ориентация на прибыль, т. е. главная цель предпринимательства – получение максимальной прибыли.

Рассмотрим объекты и субъекты предпринимательства.

1. Объекты предпринимательства:

1) предприятие (фирма);

2) доходное дело.

2. Субъекты предпринимательства:

1) предприниматель;

2) собственники факторов производства;

3) менеджеры (управленцы);

4) акционеры;

5) поставщики (покупатели) товаров;

6) государство;

7) профсоюзы.

Как плату за риск и усилия, которые предприниматель вкладывает в бизнес, он получает прибыль, а в случае неудачи развернутого производства несет убытки. По формам собственности предпринимательство может выступать в следующих организационно-правовых формах:

1) единоличное владение – собственность одного лица (семьи);


2) партнерство – собственность двух и более человек, объединенная на основе договора о размере вклада каждого, разделения труда и доли в доходе;

3) корпорация – объединение множества собственников через выпуск акций.


49. Правовые основы предпринимательской деятельности



Деятельность людей в сфере экономики подчиняется правовым нормам и основывается на договорных отношениях. Знание правовых основ предпринимательской деятельности поможет любому человеку решать свои экономические проблемы. С юридической точки зрения весь окружающий нас мир можно разделить на объекты (окружающие нас предметы) и субъекты (люди) права. Отношения людей между собой и по поводу объектов права регулируются правовыми нормами.

Субъекты права имеют два признака:

1) участниками регулируемых гражданским законодательством отношений являются граждане и юридические лица;

2) они осуществляют свои гражданские права своей волей и в своем интересе. Имеет место свободное установление своих прав и обязанностей на основе договора.

Рассмотрим основные черты физических и юридических лиц. Физические лица (граждане) могут:

1) иметь имущество на праве собственности;

2) наследовать, завещать имущество;

3) заниматься предпринимательской деятельностью без образования юридического лица;

4) создавать юридические лица самостоятельно или совместно с другими гражданами и юридическими лицами;

5) совершать сделки, не противоречащие закону;

6) избирать место жительства;

7) иметь права авторов произведений науки, литературы и искусства, изобретений и иных охраняемых законом результатов интеллектуальной деятельности.

Гражданин отвечает по своим обязательствам всем принадлежащим ему имуществом. Юридические лица:

1) действуют через органы, состоящие из физических лиц (администраторов, руководителей, управляющих и т. п.);

2) имеют права и обязанности, а также одно определенное и защищенное правом имя;

3) имеют обособленное имущество;

4) отвечают по обязательствам своим собственным имуществом;

5) могут выступать истцом и ответчиком в суде;

6) должны иметь самостоятельный баланс или смету, т. е. документы, в которых показываются условия и результаты их хозяйственной деятельности.

Для осуществления предпринимательской деятельности все субъекты права должны пройти государственную регистрацию:

1) государственная регистрация индивидуальных предпринимателей осуществляется регистрирующим органом по месту постоянной прописки в день представления заявления гражданина и документа об уплате регистрационного взноса;

2) государственная регистрация юридического лица осуществляется на основе:

а) учредительного договора, который заключается учредителями (участниками);

б) устава, который утверждается учредителями (участниками) и содержит следующие сведения:

✓ наименование юридического лица;

✓ местонахождение юридического лица;

✓ порядок управления деятельностью юридического лица;

✓ предмет и цели деятельности юридического лица;

✓ порядок совместной деятельности учредителей по созданию юридического лица;

✓ условия передачи ему своего имущества и участие в деятельности юридического лица;

✓ условия распределения между участниками юридического лица прибыли и убытков;

✓ порядок условия выхода учредителей из состава юридического лица.


50. Коммерческие и некоммерческие организации



В зависимости от целей деятельности все юридические лица

можно разделить на:

1) коммерческие организации, которые считают извлечение прибыли основной целью своей деятельности.

2) некоммерческие организации, которые не считают извлечение прибыли основной целью и не распределяют полученную прибыль между учредителями (участниками). Рассмотрим характерные черты некоммерческих организаций.

1. Потребительский кооператив.

Учредители, участники – граждане и юридические лица. Учредители несут ответственность согласно уставу кооператива. Цель создания – удовлетворение материальных и иных потребностей граждан. Доходы от предпринимательской деятельности распределяются между участниками.

2. Общественные и религиозные организации. Учредителями и участниками общественных и религиозных организаций являются граждане. По обязательствам организации участники не отвечают. Цель создания – удовлетворение духовных и иных нематериальных потребностей граждан. Предпринимательская деятельность осуществляется только в соответствии с целями организации.

3. Благотворительные и иные фонды.

Учредителями и участниками могут являться и граждане, и юридические лица. По обязательствам фонда участники не отвечают. Целями создания являются социальные, благотворительные, культурные, образовательные и иные общественнополезные цели. Предпринимательская деятельность осуществляется только в соответствии с целями фонда.

4. Учреждения.

Учредителем является собственник имущества. Учреждение отвечает по своим обязательствам, находящимися в его распоряжении. Целями создания являются управленческие, социальные, культурные и иные некоммерческие цели. Предпринимательская деятельность осуществляется только в соответствии с целями учреждения.

Перейдем к рассмотрению коммерческих организаций.

1. Унитарное предприятие. Учредителями и участниками являются государственные и муниципальные органы. Предприятие отвечает своим имуществом по собственным обязательствам. Собственник имеет право на получение части прибыли. Уставный капитал принадлежит собственнику предприятия. Размер уставного капитала составляет не менее 1000 минимальных размеров оплаты труда. Руководитель предприятия назначается собственником имущества.

2. Производственный кооператив, артель. Учредителями и участниками являются граждане (не менее 5 человек), допускается участие юридических лиц. Учредители несут субсидиарную ответственность по обязательствам кооператива (пропорционально паевым взносам). Имущество кооператива состоит из вкладов (паевых взносов) его участников. Высший орган управления – общее собрание учредителей. Исполнительный орган – правление кооператива или его председатель.

3. Полное товарищество. Учредители и участники – граждане и юридические лица (не менее двух товарищей). Полные товарищи занимаются предпринимательской деятельностью от имени товарищества и несут солидарную ответственность своим имуществом. Прибыль и убытки распределяются между участниками пропорционально долям в уставном капитале. Уставный (складочный) капитал образуется из паевых взносов участников. Размер уставного капитала не менее 100 минимальных размеров оплаты труда. Управление полным товариществом осуществляется по общему согласию всех его учредителей. Каждый из них имеет один голос.

4. Товарищество на вере (коммандитное). Учредителями и участниками являются граждане и юридические лица (не менее одного полного товарища и одного вкладчика). Полные товарищи занимаются предпринимательской деятельностью от имени товарищества и несут солидарную ответственность своим имуществом по обязательствам товарищества. Вкладчики несут ответственность в пределах стоимости своих вкладов и не принимают участия в предпринимательской деятельности. Прибыль распределяется между участниками пропорционально долям в уставном капитале. Уставный (складочный) капитал образуется из паевых взносов участников. Размер уставного капитала составляет не менее 100 минимальных размеров оплаты труда. Управление осуществляется полными товарищами. Вкладчики не вправе участвовать в управлении и ведении дел товарищества.

5. Общество с ограниченной ответственностью. Учредители и участники – граждане и юридические лица (одно или несколько).

Участники не отвечают по обязательствам общества и несут риск убытков в пределах стоимости своих вкладов. Прибыль распределяется между участниками пропорционально их долям в уставном капитале. Уставный капитал образуется из паевых взносов участников. Размер уставного капитала составляет не менее 100 минимальных размеров оплаты труда. Высший орган управления – общее собрание участников. Исполнительный орган – дирекция (правление) или директор.

6. Общество с дополнительной ответственностью. Учредители и участники – граждане и юридические лица (одно или несколько). Участники несут субсидиарную ответственность по обязательствам общества в одинаковом размере, кратном стоимости их вкладов. Прибыль распределяется пропорционально долям участников в уставном капитале. Уставный капитал образуется из паевых взносов участников. Размер уставного капитала составляет не менее 100 минимальных размеров оплаты труда. Высший орган управления – общее собрание участников. Исполнительный орган – дирекция (правление) или директор.

7. Закрытое акционерное общество (капитал привлекается с помощью продажи. Граждане и юридические лица (одно или несколько). Акции распространяются только среди учредителей. Участники не отвечают по обязательствам общества и несут риск убытков в пределах стоимости принадлежащего им пакета акций. Прибыль распределяется пропорционально стоимости принадлежащего участникам пакета акций. Уставный капитал составляется из стоимости акций общества, и размер его составляет не менее 1000 минимальных размеров оплаты труда. Высший орган управления – общее собрание акционеров. Исполнительный орган – дирекция (правление) или директор.

8. Открытое акционерное общество. Учредители и участники – одно или несколько физических или юридических лиц. Для открытого акционерного общества характерно свободное отчуждение акций. Участники не отвечают по обязательствам общества и несут риск убытков в пределах стоимости принадлежащего им пакета акций. Прибыль распределяется пропорционально стоимости принадлежащего участникам пакета акций. Уставный капитал составляется из стоимости акций общества, и размер его составляет не менее 1000 минимальных размеров оплаты труда. Высший орган управления – общее собрание акционеров. Исполнительный орган – дирекция (правление) или директор.


51. Понятие предприятия и его функционирование



Любое предприятие независимо от его организационно-правовой формы выпускает ту или иную продукцию.

Продукт фирмы выступает прежде всего в натуральной форме – вещественной или невещественной. При производстве продукта используются различные ресурсы (факторы производства) – труд, земля, капитал. При этом принято различать:

1) краткосрочный период – интервал времени, в течение которого величина одних факторов производства может изменяться, а размеры других остаются фиксированными;

2) долгосрочный период – интервал времени, в течение которого величины всех факторов производства подвержены изменению.

Продолжительность краткосрочного и долгосрочного периодов существенно различается в различных отраслях. Так, например, требуется несколько лет для строительства новой судоверфи, а пропускную способность столовой можно увеличить достаточно быстро, установив дополнительные столики или открыв летний павильон. Следовательно, в судостроении краткосрочный период значительно продолжительней, чем в общественном питании.

Проанализируем поведение фирмы в краткосрочном периоде при постоянном ресурсе – капитале и переменном ресурсе – труде. Для характеристики использования переменного ресурса применяют следующие показатели:

1) общий продукт фирмы (Q) – это объем продукции, произведенный предприятием за определенный промежуток времени (например, за месяц). Этот показатель зависит от количества труда (L), вовлекаемого в производство, и размеров привлеченного капитала (K). Но в краткосрочном периоде размер капитала (К) – величина неизменная, и следовательно, эта зависимость приобретает вид производной функции:

Q = f ( L ).

Показатель общего продукта не позволяет судить об эффективности использования ресурсов, поэтому вводят следующий показатель; 2) производительность труда (средний продукт труда) (АР) – это выпуск продукции в расчете на единицу труда (на одного работника). Показатель производительности труда находят по формуле:

АР = Q / L, 

где L – количество единиц труда. Однако показатель производительности труда не позволяет судить о том, насколько эффективно использование каждого нового дополнительного работника. Вводят дополнительный показатель;
3) предельный продукт труда (МР) – это прирост общего продукта в результате применения дополнительной единицы труда (дополнительного работника). Его рассчитывают по формуле:

МР = Q / L. 


52. Валовой доход. Общий, средний и предельный доходы



Используя ресурсы на производство и реализацию продукции, предприниматель получает доход.

В марксистской теории применяется показатель валового дохода, который определяется как разность между суммой выручки от реализации продукции и материальными затратами на ее производство.

Валовой доход характеризует результат не только производственной, но и всей хозяйственной деятельности предприятия. Он образует материальную основу для согласования экономических интересов общества, трудового коллектива и отдельных работников. Валовой доход представляет собой денежную форму чистой продукции предприятия. Валовой доход и чистый продукт характеризуют вновь созданную стоимость, но имеют различия практического характера.

Главное из них: чистый продукт – это произведенная, вновь созданная стоимость, а валовой доход – реализованная. В силу этого валовой доход не совпадает по абсолютной величине с чистым продуктом.

Следует различать понятия «валовой доход» и «чистый доход».

Чистый доход предприятия – разница между ценой, по которой предприятие реализует свою продукцию, и ее себестоимостью. Различие между валовым и чистым доходом состоит в том, что первый включает в свой состав оплату труда, а второй – нет. Основной формой чистого дохода является прибыль.

В западной экономической теории доход выступает как денежный эквивалент произведенной и реализованной продукции, первичная форма реализации собственности.

Он выступает центральной категорией системы хозяйствования рыночного типа, отражает экономическую результативность предпринимательства, а также отношения хозяйственного риска, ответственность предпринимателя за рациональное использование всех видов ресурсов.

Получение дохода является показателем реализации продукции, целесообразности произведенных затрат, общественного признания потребительских свойств продукта.

На практике доход предприятия состоит из выручки от реализации продукции и внереализационных доходов. Выручка от реализации продукции – это сумма денежных средств, которые зачислены на банковский счет фирмы за отгруженную продукцию и иные материальные ценности. Внереализационные доходы – это денежные суммы, получение которых не связано непосредственно с основной производственной деятельностью фирмы: полученные штрафы, пени, неустойки, проценты за хранение денежных средств банка, доходы от ценных бумаг и т. п.

Кроме того, в экономической теории различают общий (валовой или совокупный) доход, средний доход и предельный доход.

Общий доход – это сумма дохода, поступившего от продажи определенного количества продукции (блага). Он равен количеству проданных благ, умноженному на цену блага:

Добщ = Q × Р ,

где Q – количество благ; Р – цена.
Средний доход равен общему доходу, деленному на количество единиц проданного блага.
При условии, что товары продаются по одинаковым ценам, он равен рыночной цене этого блага (в условиях совершенной конкуренции):

Дср = QP / Q = Добщ / Q = P. 

Предельный доход – это добавочный доход к валовому доходу, который получает предприниматель от продажи еще одной дополнительной единицы продукции. Показатель предельного дохода является для предпринимателей ориентиром в изменении объема производства, ибо определяет, как изменится доход в результате увеличения выпуска и реализации продукции.
Предельный доход будет положительным, если спрос эластичен, отрицательным, если спрос неэластичен, равен нулю в случае, когда спрос переходит из эластичного в неэластичный.


53. Прибыль предприятия



Фирмы сначала приобретают на рынке ресурсы, затем соединяют их в процессе производства и реализуют на рынке готовую продукцию. Приобретение ресурсов связано с затратами (издержками), реализация произведенной продукции приносит доход (выручку).

Разница между доходом и издержками называется прибылью.

В марксистской теории прибыль представляет собой превращенную форму прибавочной стоимости, продукт переменного капитала.

В рыночной экономике прибыль рассматривается в основном как форма чистого дохода предприятия и выступает в форме балансовой, расчетной и чистой прибыли:

1) балансовая прибыль – это общая сумма прибыли от реализации продукции, иных материальных ценностей и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям;

2) расчетная прибыль образуется после отчисления из балансовой прибыли сумм, предназначенных для расчета с государственным и местным бюджетом, банком и вышестоящими органами управления в виде налогов и различных платежей;

3) чистая прибыль представляет собой прибыль, остающуюся у предприятия после уплаты налогов и других платежей, поступающую в их полное распоряжение.

Западными экономистами выделяются такие формы прибыли:

1) экономическая прибыль – это общая выручка за вычетом внешних и внутренних издержек, т. е. это разность между валовым доходом фирмы и ее издержками (явными и неявными). Экономическая прибыль равна общей выручке за вычетом вмененных издержек. Она не входит в издержки, т. к. это доход, полученный сверх нормальной прибыли, необходимой для сохранения заинтересованности предпринимателя в данном направлении деятельности. Экономическая прибыль связана с принятием на себя риска и обладанием монопольной властью. Она представляет собой избыток нормальной прибыли;

2) бухгалтерская прибыль представляет собой общую выручку фирмы за вычетом внешних издержек, т. е. это разность между валовым доходом и суммой явных издержек. Соотношение между бухгалтерской прибылью и чистой экономической прибылью выглядит следующим образом:

Чистая экономическая прибыль = Бухгалтерская прибыль – Имплицитные издержки. 

Если экономическая прибыль равна нулю, это не означает, что предприниматель совсем не получает дохода.

Имплицитные альтернативные издержки капитала, вложенного в дело владельцами фирмы, получили название нормальной прибыли, т. е. минимальной платы, способный удержать предпринимательский талант в рамках данного предприятия. Нормальная, или нулевая, прибыль предстает как прибыль, необходимая, чтобы побудить предпринимателей к организации и управлению фирмой и иметь доход, чтобы удержать капитал в деле. Она является частью внутренних издержек и необходима для привлечения и сохранения ресурсов в пределах данного направления деятельности.


54. Рентабельность. Банкротство



Рентабельность – показатель эффективности предприятия. Она характеризует результативность использования применяемых и потребляемых средств производства и трудовых ресурсов при выпуске продукции.

Уровень рентабельности определяется как отношение полученной предприятием прибыли к сумме основных и оборотных фондов или к полным издержкам производства.

Существуют пути повышения рентабельности предприятия:

1) обновление основных фондов;

2) рост производительности труда;

3) экономия сырья и материалов;

4) повышение качества продукции;

5) ликвидация нерациональных перевозок;

6) улучшение работы транспорта;

7) систематическое снижение издержек производства. Можно выделить следующие основные направления снижения издержек:

а) использование достижений НТП;

б) совершенствование организации производства и труда;

в) государственное регулирование экономических процессов. Экономическая несостоятельность предприятия означает:

1) отсутствие денег у предприятия для оплаты своих обязательств;

2) состояние финансовой необеспеченности;

3) удостоверенную судом неспособность предприятия оплатить предъявленные финансовые документы, возникшую вследствие объективных причин и являющуюся временной. Основаниями для возбуждения производства по делу об экономической несостоятельности являются: неспособность

предприятия своевременно оплатить предъявленные финансовые документы; превышение стоимости долговых обязательств над стоимостью имущества предприятия; признание предприятием своей экономической несостоятельности. Производство по делу об экономической несостоятельности возбуждается либо по заявлению кредитора, либо по заявлению предприятия. До вынесения решения суда должник имеет право продолжать свою хозяйственную деятельность. Дело об экономической несостоятельности считается оконченным, если должник выведен из состояния неплатежеспособности или если возбуждается дело о банкротстве.

Банкротство является возможным исходом экономической несостоятельности.

Банкротство – это отказ предприятия платить по своим долговым обязательствам из-за отсутствия средств. При банкротстве осуществляются либо гласная распродажа на торгах имущества должника, либо погашение его долгов работниками предприятия-банкрота. Во втором случае имущество предприятия переходит в коллективную собственность его работников. Правовое урегулирование взаимоотношений между предприятиями в случае банкротства одного из них производится в соответствии с законом об экономической несостоятельности и банкротстве. Дело о банкротстве рассматривается судом. Целью разбирательства по делу о банкротстве являются максимально полное удовлетворение претензий кредиторов, ликвидация неэффективных предприятий, объявление должника свободным от долгов. Дело о банкротстве считается возбужденным с момента подачи заявления или решения суда. Ликвидация предприятия и реализация имущества должника (превращение его в деньги) осуществляются посредством публичных торгов. Лица, работающие по найму, не отвечают по долгам предприятия-банкрота.


55. Понятие национальной экономики



Рассмотрим экономику как единое целое, как национальную экономику. Хотя поведение экономики страны зависит от поведения отдельных лиц, фирм, было неверным представлять ее как механическую сумму частных фирм и домашних хозяйств. Экономика как целое имеет свои законы поведения. Они являются предметом рассмотрения макроэкономики.

Национальная экономика – исторически сложившаяся в определенных территориальных границах система общественного воспроизводства.

Целями национальной экономики являются:

1) обеспечение экономического роста;

2) стабильный уровень цен;

3) обеспечение определенного уровня занятости населения;

4) поддержание равновесного торгового баланса;

5) социальная поддержка уязвимых слоев населения. Национальная экономика имеет определенную структуру. Макрорынок можно рассматривать с различных точек зрения.

1. В воспроизводственном аспекте макрорынок можно разделить на три различные сферы:

1) материальное производство, в которое входят отрасли, связанные с производством материальных благ (промышленность, сельское хозяйство и т. д.);

2) нематериальное производство, в котором создаются духовные блага и услуги (наука, литература, искусство т. д.);

3) непроизводственную сферу, которая включает в себя оборону, религиозные, юридические и другие общественные организации.

2. В социально-экономическом аспекте макрорынок можно разделить на различные секторы:

1) по группам предприятий;

2) по группам населения;

3) по видам труда и т. д.;

3. Отраслевая структура макрорынка представляет собой деление на отрасли и подотрасли. Например, в отрасли промышленность выделяют машиностроение, в том числе сельскохозяйственное.

4. Территориальная структура макрорынка представляет собой деление национальной экономики на экономические районы.

Необходимо отметить, что структура национальной экономики страны индивидуальна и динамична. Экономический и научно-технический прогресс обусловливают структурные сдвиги в экономике, в соотношении материального, нематериального производства и внутри каждого из них.


56. Система национальных счетов. Валовой национальный доход



Для того чтобы измерить национальную экономику, состоящую из множества микрорынков, необходимо суммировать (агрегировать) данные о рынках отдельных товаров и услуг. Агрегирование – статическое соединение множества индивидуальных микрорынков в один рынок для того, чтобы определить совокупное (общее) национальное производство и совокупный уровень цен. Таким образом, в середине 30-х гг. XX в. была разработана система национальных счетов (СНС).

Система национальных счетов – это группа статистических показателей для оценки развития страны в целом и различных ее частей в отдельности.

Большой вклад в развитие СНС внесли Р. Стоун, Дж. Хикс, П. Хилл, Р. Фриш, В. Леонтьев. СНС, используя принцип двойной записи, рассматривает счета (в которых отражаются ресурсы и их использование) и операции (которые имеют плательщика и получателя).

Операции совершаются хозяйственными единицами, т. е. агентами рынка.

Система национальных счетов, разработанная ООН, применяется на практике с 1953 г., в нее включаются следующие статистические показатели:

1) валовой национальный продукт (ВВП);

2) чистый национальный продукт (ЧНП);

3) национальный доход;

4) личные доходы;

5) располагаемый личный доход.

Валовой национальный продукт (ВНП) – это рыночная стоимость конечных товаров и услуг, созданных страной за год (месяц) при помощи факторов производства, принадлежащих гражданам данной страны. Необходимо отметить, что при подсчете

ВНП учитывается стоимость произведенных конечных товаров и услуг, а стоимость промежуточных товаров не учитывается (например, для производства одежды как конечного продукта требуется хлопок, лен, шерсть как промежуточные продукты), т. к. иначе показатель содержал бы повторный счет и не удовлетворял бы требованиям охарактеризовать конечный экономический результат в стране. Существуют два способа расчета валового национального продукта:

1) расходный способ расчета (по потоку расходов), при котором суммируются все расходы на приобретение конечного продукта:

а) потребительские расходы населения (траты граждан страны на покупку питания, одежды, обуви, предметов гигиены, канцелярских товаров, оплату коммунальных услуг и т. д.);

б) валовые частные инвестиции в национальную экономику (частные вложения в развитие бизнеса, покупку оборудования, проведение исследований и т. д.);

в) государственные закупки товаров и услуг (расходы на содержание административного аппарата всех уровней);

г) чистый экспорт (разность между экспортом и импортом в данной стране);

2) доходный способ расчета (по потоку доходов), при котором суммируются доходы отдельных лиц и предприятий как сумма вознаграждений владельцев факторов производства:

а) заработная плата;

б) процент на капитал;

в) прибыль;

г) рента;

д) косвенные налоги на предприятия;

е) амортизационные отчисления (накопления предприятий для восстановления изношенных основных фондов).

Оба метода считаются равноценными и дают одинаковую величину валового национального продукта.

Однако на территории страны, как правило, существуют предприятия с иностранным капиталом, работают зарубежные граждане и т. д. Модификацией показателя ВНП является валовой внутренний продукт (ВВП), который отличается от ВНП на разницу поступлений от факторов производства из-за границы и от факторных доходов, полученных зарубежными инвесторами в данной стране.

Различают также:

1) номинальный ВНП – продукт, подсчитанный в действующих текущих ценах;

2) реальный ВНП – продукт, рассчитанный в сопоставимых ценах конкретного года;

3) потенциальный ВНП – прогнозируемый ВНП при наиболее благоприятных условиях. Показатель, помогающий учесть, насколько увеличился валовой национальный продукт за счет роста цен, называют дефлятором ВНП и рассчитывают с помощью отношения номинального ВНП к реальному ВНП.


57. Национальный доход. Личные доходы



Чистый национальный продукт (ЧНП) – показатель экономического развития, который определяется путем вычитания из ВНП отчислений на восстановление изношенного физического капитала (амортизационных отчислений).

Таким образом, ЧНП показывает объем конечных товаров и услуг, которые страна может использовать без ущерба для собственного производственного капитала.

Национальный доход – показатель, представляющий собой разницу ЧНП и суммы косвенных налогов и образующийся как сумма заработной платы, процента на капитал, ренты и прибыли. Национальный доход представляет собой доход заработанный, но не полученный. С одной стороны, государство облагает все виды доходов налогами, с другой – возвращает часть средств в виде трансфертных платежей пенсионерам, многодетным семьям, инвалидам, безработным и т. д.

Рассмотрение национального дохода показывает, что в экономике он не только создается, но и одновременно распределяется. В основе распределения национального дохода лежит цена на факторы производства. Бизнесмены, организуя процесс производства, должны приобрести различные факторы производства. Это означает, что наемные работники получат за свой труд заработную плату, собственники капитала – процент, собственники земли – ренту, а сам предприниматель – прибыль. В рыночной экономике каждый фактор оценивается в соответствии со спросом и предложением на него. Оптимальным, а следовательно, справедливым вариантом распределения доходов в соответствии с оплатой каждого фактора является тот вариант, при котором в экономике возникает равновесие.

Личные доходы представляют собой показатель, образующийся из национального дохода за вычетом взносов на социальное страхование, налогов на прибыль фирм и прибавлением трансфертов. Личные доходы также подлежат налогообложению.

Располагаемый личный доход – денежная сумма, которую домашние хозяйства могут свободно расходовать на потребление и сбережение. Он образуется из личных доходов за вычетом личных налогов (подоходного налога, налога на недвижимость и т. д.). Вопрос о формировании располагаемого личного дохода касается каждого гражданина. Например, увеличение личных налогов является прямым вычетом из личных доходов населения, что сокращает располагаемый личный доход. Но если это сопровождается увеличением трансфертных платежей, то располагаемый личный доход может не только не уменьшиться, но даже вырасти. За этим может скрываться государственная политика, направленная на ограничение роста сверхвысоких доходов и поддержки малоимущих слоев населения.

Система национальных счетов важна не только для экономистов, оценивающих развитие экономики в целом или отдельных отраслей в частности, но и для граждан, которые должны уметь оценивать действия политического и экономического руководства страны.


58. Понятие совокупного спроса



Совокупный спрос включает в себя:

1) потребительские расходы (спрос населения на товары и услуги);

2) инвестиционные расходы (спрос предприятий на средства производства);

3) государственные расходы (закупки государством товаров и услуг);

4) расходы на чистый экспорт.

На совокупный спрос действуют те же законы, что и на индивидуальный спрос. На него влияют реальный объем производства и уровень цен.

Кривая совокупного спроса имеет такую же форму, что и кривая индивидуального спроса.

Совокупный спрос – это зависимость между уровнем цен и объемом национального производства. Закон спроса в приложении к совокупному спросу означает, что зависимость между реальным объемом производства, на который предъявлен спрос, и общим уровнем цен является обратной. На совокупный спрос влияют различные неценовые факторы:

1) изменения потребительских расходов, которые в свою очередь зависят от изменения доходов потребителя, его ожиданий, изменения налоговых ставок, задолженности потребителя. Высокий уровень задолженности потребителя может заставить его сократить текущее потребление;

2) изменения инвестиционных расходов, которые зависят от внедрения новых технологий, от величины налогов с предприятий, ожидаемых прибылей от инвестиций, процентных ставок, количества избыточных мощностей. Например, внедрение новых технологий может привести к увеличению инвестиционных расходов;

3) изменения государственных расходов, увеличение которых приводит к возрастанию совокупного спроса;

4) изменения расходов на чистый экспорт.


59. Понятие совокупного предложения



Совокупное предложение – это определенное количество товаров и услуг, предъявляемое к продаже государственным и частным секторами. Любая экономическая система стремится к достижению максимального объема выпуска. Факторы, от которых это зависит:

1) количество и качество используемого труда;

2) капитальные блага;

3) ресурсы;

4) технология;

5) издержки.

Совокупное предложение зависит от объемов производства и уровня цен, которые не только должны покрыть издержки, но и обеспечить прибыль при увеличении национального объема производства.

Снижение цен на товары приводит к сокращению объемов производства, а зависимость между уровнем цен и объемом национального производства носит прямой характер.

Эта зависимость выражена в виде кривой совокупного предложения, которая состоит из трех участков:

1) при некотором уровне цен объем производства может быть увеличен при неизменных ценах (например, есть незанятые ресурсы). Этот участок принято называть кейнсианским, он характеризует экономику, находящуюся в состоянии депрессии;

2) достигнут потенциально возможный уровень производства, т. е. при полном использовании всех ресурсов. Этот участок называют классическим;

3) в некоторых отраслях достигнута полная занятость, а в других есть возможности для расширения. Этот участок принято называть восходящим.

Кроме того, на совокупное предложение оказывает влияние и целый ряд неценовых факторов:

1) производительность труда, при росте которой отмечается рост совокупного предложения;

2) цены на ресурсы, рост которых приводит к увеличению издержек производства, а следовательно, к сокращению совокупного предложения;

3) правовые нормы, изменение которых проводит к изменению издержек производства:

а) изменение налогов (повышение налогового бремени приведет к сокращению совокупного предложения) и субсидий (увеличение размеров субсидий расширит совокупное предложение);

б) государственное регулирование.


60. Макроэкономическое равновесие



Любая экономическая система будет успешно функционировать и развиваться, если спрос на производимые в стране товары и услуги будет равен их предложению, т. е. если будет достигнуто равновесие. В чем оно заключается (в масштабах всей экономики)?

Макроэкономическое равновесие – состояние национальной экономики, когда совокупный спрос равен совокупному предложению. Состояние макроэкономического равновесия является практически недостижимым. Пересечение кривых совокупного спроса и совокупного предложения дает точку макроэкономического равновесия (теоретическую), которая означает, что при данном уровне цен весь объем произведенного национального продукта будет распродан.

Признаками макроэкономического равновесия являются:

1) соответствие общих целей и реальных экономических возможностей;

2) полное использование всех ресурсов;

3) приведение общей структуры производства в соответствие со структурой потребления;

4) равновесие спроса и предложения на микроуровне;

5) свободная конкуренция;

6) непрерывное развитие экономики.


61. Взаимосвязь сбережения и потребления. Располагаемый доход



Потребление составляет жизненную основу общества. На потребление расходуются денежные средства. Чем выше уровень развития общества, тем выше уровень потребления, а следовательно, и качество жизни.

В экономике потребление рассматривается в виде тех денежных расходов, которые население тратит на покупку товаров и услуг. Чем выше уровень доходов населения, тем выше спрос на товары и услуги. Однако структура расходов в семьях с различным доходом отличается друг от друга. Чем выше доход семьи,

тем больше средств она расходует на питание (за счет покупки качественных и дорогих продуктов) и тем больше средств тратится на приобретение непродовольственных товаров длительного пользования и предметов роскоши. Поэтому национальная модель потребления не может быть представлена в виде совокупности потребления отдельных семей.

Над проблемами оценки и характеристики национального потребления работал немецкий статистик Э. Энгель, который разработал качественные модели потребления. Их принято называть законами Энгеля, т. е. особенности расходования бюджета в зависимости от изменения доходов.

Для характеристики потребления Э. Энгель ввел зависимость, которая характеризует связь между располагаемым доходом и потреблением. Различают:

1) функцию потребления в краткосрочном периоде, когда потребление ориентировано на удовлетворение текущих нужд, а сбережение осуществляется за счет уменьшения потребления в будущем;

2) функцию потребления в долгосрочном периоде;

3) подоходную функцию, которая учитывает разные доходы населения.

Сбережения и потребление образуют располагаемый доход:

Сбережение + Потребление = Доход. 

Сбережение нацелено на сокращение текущего потребления и увеличение потребления в будущем. Сбережение может осуществляться в виде: 1) накопления наличных денежных средств (в национальной или иностранной валюте);
2) вкладов в банк;
3) приобретения облигаций, акций и других ценных бумаг.
Для оценки уровня потребления и сбережения в экономической теории применяют следующие показатели:
1) средняя склонность к потреблению АРС – это доля общего дохода, которая идет на потребление:

АРС = Потребление / Доход ;

2) средняя склонность к сбережению АРS – это доля общего дохода, которая идет на сбережение:

АРS = Сбережения / Доход .

Кроме дохода, на потребление и сбережения влияют: 1) богатство (недвижимое имущество и финансовые средства семей). По мере увеличения богатства повышается потребление и снижается сбережение;
2) уровень цен (по-разному влияет на семьи с различными доходами);
3) ожидания повышения цен (приводят к ситуации, когда увеличивается потребление и уменьшается сбережение);
4) потребительская задолженность (если задолженность высока, то текущее потребление снижается);
5) налогообложение (рост налогов приводит к сокращению и потребления, и сбережения);
6) отчисления на социальное страхование (рост отчислений может вызвать сокращение сбережений);
7) ажиотажный спрос (приводит к резкому увеличению потребления);
8) рост предложения товаров (приводит к сокращению сбережений).


62. Модели макроэкономического равновесия. Макроэкономическая нестабильность



Ситуация, когда совокупный спрос уравновешивается совокупным предложением, т. е. достигается статическое макроэкономическое равновесие, не может быть практически достигнута. Рыночному равновесию присуща динамическая модель. Рассмотрим основные положения моделей, описывающих макроэкономическое равновесие.

1. Модель Вальраса и Маршалла.

Осуществляется анализ дефицита, и производители ограничивают производство. Возникает избыточный спрос (дефицит). Потребители начинают конкурировать за товары, отсюда следует увеличение цены. Высокая цена стимулирует производство, что приводит к исчезновению дефицита.

2. Классическая модель:

1) в рыночной экономике существуют механизмы, приводящие ее в равновесие;

2) маловероятна ситуация, когда совокупных расходов оказывается недостаточно для закупки реального объема производства;

3) если расходов все же недостаточно, то это приводит к уменьшению цен и заработной платы;

4) цены, заработная плата и проценты гибкие и быстро изменяются, т. е. нет необходимости вмешательства в экономику государства.

3. Модель Кейнса:

1) цены; заработная плата и проценты не являются гибкими и меняются медленно;

2) они движутся к точке равновесия совокупного спроса и совокупного предложения медленно;

3) не существует механизма, гарантирующего полную занятость;

4) государство может регулировать экономику, воздействуя на совокупный спрос (отсутствие спроса – главная причина кризисов) через политику «экспансии», которая подразумевает:

а) рост государственных расходов;

б) стимулирование капитальных вложений;

в) использование инфляции;

г) активная кредитно-денежная политика;

д) использование мультипликатора инвестиций;

е) занятости;

ж) налогов.

4. Модель Фридмана – монетаризм:

1) проводится политика «сдерживания», суть которой состоит в ограничении роста доходов населения (т. е. уменьшается совокупный спрос). Она должна проводиться до тех пор, пока не будет достигнуто снижение инфляции до требуемого уровня, а следовательно, снижения издержек производства;

2) наступает черед политики «либерализма», которая предоставляет большую свободу рыночным факторам, т. е. производство восстанавливает прежний уровень, снижается безработица.

Все вышеперечисленные модели различны, но каждая из них подтверждает высказанную мысль.

История любой страны показывает, что развитие экономики сопровождается увеличением объема производимого валового внутреннего продукта и национального дохода.

Каждое новое поколение людей имеет более высокие реальные доходы, чем те, которые получало предшествующее поколение. Это может быть достигнуто, если будет происходить рост и развитие не отдельных фирм, а всей их совокупности, т. е. должен осуществляться экономический рост. Однако развитие экономики не является равномерным и абсолютно сбалансированным, возникают ситуации макроэкономической нестабильности.

Макроэкономическая нестабильность проявляется в следующих формах:

1) цикличность развития (подъемы и спады);

2) несовершенство налогообложения (повышение ставок на прибыль и личные доходы снижают эффективность затрат капитала и инвестиций);

3) недальновидные действия государства в социальной сфере (расширение социальных программ приводит к сокращению предложения на рынке труда и т. п.);

4) инфляция (тормозит научно-технический прогресс, население воздерживается от инвестиций);

5) снижение предложения труда и образование безработицы.


63. Понятие экономического роста



Развитию рыночной экономики присуща цикличность. Однако наиболее благоприятной является ситуация, когда возникает экономический рост.

Понятие экономического роста имеет свои особенности.

1. Определение экономического роста невозможно на основе данных о номинальном валовом национальном продукте, необходимо основываться только на реальном ВНП.

2. Рыночная экономика подвержена цикличным колебаниям, поэтому нужно сопоставлять ВНП и на фазе подъема, и на фазе спада.

Следовательно, экономический рост предполагает увеличение объема потенциального ВНП.

3. Необходимо сопоставлять прирост ВНП с приростом населения страны.

Экономический рост – долговременное увеличение объема потенциального ВВП как в абсолютных показателях, так и расчете в среднем на каждого жителя страны. Экономический рост имеет огромное значение и для одного гражданина, и для страны в целом, т. к. он:

1) повышает благосостояние населения;

2) увеличивает ресурсы за счет научно-технического прогресса. Однако экономический рост только расширяет возможности для повышения благосостояния, но не более. Прирост ВНП может быть поглощен бюрократическим аппаратом, военными расходами, расхищен и т. п. Для оценки степени экономического роста в экономической теории применяют показатель среднегодового темпа прироста ВНП. Н о это не среднеарифметическая величина. Расчет производят по формуле:

W = ((Т × Qt) / Qo) — 1,

где Qo – объем ВНП в начале периода (исходный год); Qt – объем ВНП в конце периода (конечный год);
T – длительность периода;
W – среднегодовой темп прироста ВНП.
Факторы экономического роста можно разделить на экстенсивные и интенсивные. Экстенсивные факторы связаны с тем, что увеличение выпуска достигается за счет количественного расширения используемых факторов производства:
1) устанавливается большее количество станков;
2) осуществляется прием дополнительных рабочих;
3) технология производства остается в неизменном виде;
4) увеличиваются площади обработанных земель;
5) разрабатываются новые месторождения.
Интенсивные факторы предполагают, что увеличение выпуска достигается за счет качественного улучшения используемых факторов производства. К таким факторам можно отнести:
1) использование достижений научно-технического прогресса – процесса, основанного на накоплении и расширении знаний; на открытиях и изобретениях; на нововведениях;
2) повышение уровня квалификации рабочей силы;
3) перераспределение ресурсов (т. е. капитал и рабочая сила переходят из низкоэффективных отраслей в высокоэффективные) приводит к повышению отдачи капитала и производительности труда;
4) экономия от масштабов производства (чем выше объем производства, тем ниже затраты на единицу продукции, на рекламу, сбыт и т. п.).
В Советском Союзе начиная с 60-х гг. XX в. наблюдалось падение темпов экономического роста. Это обусловлено следующими причинами:
1) огромным объемом военного производства;
2) ухудшением фондоотдачи, т. е. получением продукции с единицы производственных фондов;
3) моральным и физическим старением основных фондов. Развал СССР в середине 1990-х гг. и трудности перехода к рыночной экономике обусловили отрицательные темпы экономического роста в России в последнем десятилетии XX в. На данном этапе эта тенденция сломлена, и встает вопрос об оптимальных темпах экономического роста. Они не могут быть слишком высокими, т. к. это неизбежно приведет к увеличению инфляции. В целом следует отметить, что проблема оптимальных темпов экономического роста в экономической науке пока не разработана.


64. Цикличность развития рыночной экономики



Развитие рыночной экономики характеризуется нестабильностью и не является сбалансированным. Экономика развивается циклично, в экономической теории известно более 1380 типов цикличности.

Для цикличности экономического развития характерны следующие признаки:

1) наличие колебаний уровня производства;

2) периодичность, повторяемость колебаний;

3) наличие в колебаниях повторяющейся единицы – цикла.

Экономический цикл – это период от начала одного кризиса до начала следующего. Графически экономический цикл представляет собой волнистую линию, отображающую динамику экономической активности.


Экономическая активность служит своего рода синтетическим показателем уровня выпуска продукции, инвестиций, занятости и других процессов, которые показывают направление развития экономики.

Выделяются четыре фазы в цикле:

1) кризис (спад) характеризуется падением реального объема производства; уменьшением вложений, ростом безработицы;

2) депрессия (дно) характеризуется тем, что производство и занятость достигают самого низкого уровня, снижается ссудный процент, стабилизируются товарные запасы;

3) оживление (экспансия) приносит незначительное повышение уровня производства, некоторое сокращение безработицы, повышение цен и повышение ссудного процента, повышенный спрос на новое оборудование;

4) подъем подразумевает быстрый рост производства, занятости, капиталовложений, объем производства достигает высшей точки – пика цикла. Лихорадочно растут цены, безработица сокращается до минимальных размеров при одновременном росте зарплаты. В подавляющем большинстве случаев каждый последующий пик циклического подъема оказывается на уровень выше, чем уровень предыдущего пика, что отражает поступательное развитие экономики, ее общий рост. За фазой подъема снова следует кризис.

Современные экономисты разработали две теории, описывающие циклическое развитие экономики.

1. Экстернальные теории считают, что причины циклического развития лежат вне экономической системы, т. е. являются внешними.

К ним могут быть отнесены:

а) войны, революции и другие политические события;

б) открытие крупных месторождений золота, урана, нефти и т. д.;

в) освоение новых территорий (миграция населения);

г) изменения в технологии, изобретения, инновации.

2. Интернальные теории циклического развития рассматривают экономический цикл как внутреннее явление системы. К причинам, порождающим цикличность, относятся:

а) личное потребление, т. е. его повышение или понижение сказывается на объеме производства;

б) инвестирование, т. е. вложение средств в производство и его модернизацию, создание новых рабочих мест;

в) экономическая политика государства, которая выражается в воздействии на производство, а следовательно, на совокупный спрос и потребление;

г) физический срок службы основного капитала.


65. Классификация экономических циклов



Необходимо отметить, что существует классификация циклов по длительности. Принято выделять:

1) короткие циклы (теорию разработал английский статистик Д. Китчин). Продолжительность таких циклов три года и четыре месяца, и она связывается с колебаниями мировых запасов золота;

2) средние циклы (теорию разработал французский экономист К. Жугляр). Их продолжительность оценивается в десять лет, и она связывается с проблемами в сфере денежного обращения (кредита);

3) длинные циклы продолжительностью 55 лет открыты русским экономистом Н. Д. Кондратьевым (1892–1938), который на основе статистического анализа доказал существование таких циклов и предложил теоретическое обоснование этого феномена. По мнению Н. Кондратьева, запас и технический уровень основных капитальных благ (промышленных зданий, инфраструктурных сооружений, квалифицированной рабочей силы и т. п.) должны находиться в равновесии со всеми факторами хозяйственной и общественной жизни, которые определяют технологический способ производства. Средний срок жизни таких фондов составляет 50–60 лет, после чего требуется их возобновление. Обновление и расширение факторов производства происходит не плавно, а скачкообразно – период усиленного строительства сочетается с периодом затишья. В течение первого периода наблюдается повышательная волна цикла, в течение второго – понижательная. Повышательная волна длинного цикла предполагает следующее:

1) экономика накопила большой денежный капитал, который может быть инвестирован в дорогостоящие проекты с длительным сроком окупаемости;

2) долгосрочные инвестиции создают устойчивый спрос на факторы производства, что стимулирует рост капиталовложений в масштабах всей страны;

3) на рынке ссудных капиталов складывается устойчивое превышение предложения капитала над спросом (что приводит к удешевлению капитала).

Рост инвестиций в экономику приводит к распространению нововведений, которое охватывает все большее и большее число отраслей, что приводит к формированию новой структуры производства.

При этом рост нововведений исчерпывает себя, а высокий уровень инвестиций приводит к росту процентных ставок. Все эти обстоятельства приводят к завершению повышательной волны и началу понижательной.

Понижательная волна длинного цикла происходит так:

1) вследствие замедления роста инвестиций происходит ускорение обращения свободных капиталов, что приводит к тенденции снижения процентных ставок;

2) меньшая часть научных открытий и изобретений реализуется в практических проектах, происходит накопление знаний и неиспользованных возможностей по внедрению новых технологий;

3) становится настоятельной потребностью осуществление новых проектов, требующих длительных сроков и больших вложений капитала.

Понижательная волна цикла сменяется повышательной. Теория длинных циклов Н. Кондратьева имеет ряд особенностей:

1) длинные циклы не предполагают последовательную смену фаз роста и сокращения уровня валового внутреннего продукта, занятости и потребления.

Длинные циклы – долговременное ритмичное чередование периодов, когда темпы экономического роста имеют тенденцию повышаться, и периодов, когда они имеют тенденцию понижаться;

2) повышательная волна длинного цикла характеризуется более продолжительной фазой подъема и сравнительно краткосрочной фазой спада, а понижательная волна характеризуется краткосрочной вялой фазой подъема и затяжной глубокой рецессией;

3) среднегодовой темп экономического роста в период понижательной волны ниже, чем в период повышательной. Большинство экономистов, исследовавших явление длинных циклов, пришли к выводу, что за всю историю рыночной экономики прошло четыре длинные волны. За период 1990–1994 гг. среднегодовые темпы роста валового национального продукта составили 3,1 % (в промышленности – 2,8 %), что может свидетельствовать о том, что понижательная волна четвертого длинного цикла прошла, и мировая экономика может ожидать начала повышательной волны.


66. Роль государства в экономике



Рынку, предоставленному самому себе, присущи анархичность и стихийность, приводящие к экономическим потерям и снижению эффективности хозяйствования. Он обостряет проблемы социального неравенства, имущественного расслоения населения, порождает значительную дифференциацию доходов, не способен самостоятельно реализовывать стратегические идеи в области науки и техники и т. д.

В экономической теории ведутся споры о роли государства в экономике на протяжении всей истории ее существования. Одни считают, что государство неповоротливо, медлительно, и поэтому его экономические действия наносят только вред, другие считают, что экономика настолько сложна, что без объединения усилий под эгидой государства не обойтись.

Однако современная трактовка роли государства в экономике сводится к определению уровня государственного вмешательства в экономику.

Рынок предполагает использование механизма государственного регулирования для решения различных проблем, касающихся производителей и потребителей, принятия законов, обеспечивающих право собственности, разработки антимонопольного законодательства, принятия санкций против продажи некачественных товаров, ложной информации о деятельности фирм и т. д.

Регулирующая роль государства проявляется в таких его функциях, как:

1) совершенствование системы рыночных отношений;

2) составление прогнозов развития страны на перспективу;

3) регулирование использования сил природы и охрана окружающей среды;

4) управление демографическими процессами;

5) согласование экономических интересов субъектов производственно-экономических отношений и преодоление противоречий между ними;

6) организация ориентации производства на конечный результат, учет интересов и мотивов трудовой деятельности;

7) разработка целевых комплексных программ экономического развития;

8) регулирование и экономическое обеспечение интеллектуального развития, защиты жизни, прав и свобод граждан.


67. Экономические задачи, решаемые государством



Есть экономические задачи, которые наилучшим образом могут быть решены именно государством.

1. Защита основ рыночной экономики. В XIX в., в эпоху «классической» рыночной экономики, множество производителей конкурировали за деньги потребителей. Конкуренция вынуждала фирмы к эффективному использованию ограниченных ресурсов, чтобы производить товары по минимальным ценам. Продавцы и производители, чей товар не соответствовал стандартам цены и качества, просто разорялись. Однако с начала XX в. конкуренции постоянно угрожают монополии – фирмы, которые имеют возможность контроля над рынком для установления искусственно завышенных цен на реализуемые товары. Если цены диктуются самим производителем, то у монополиста исчезает стимул снижать затраты. Отсутствие конкурентной борьбы приводит к высоким ценам, падению эффективности производства и снижению уровня жизни населения. Государство разрабатывает и принимает антимонопольное законодательство, препятствующее свертыванию конкуренции и росту финансовой мощи монополий. Эта задача не может быть решена просто в рамках рыночного механизма.

2. Производство общественных товаров и услуг. Предприниматели не обеспечивают производство товаров и услуг общественного пользования по двум причинам:

1) нелегко взыскивать плату с отдельных людей или не давать им пользоваться этими услугами (например, уличный свет освещает дорогу всем жителям города и даже приезжим, а значит невозможно разрешить пользоваться уличным светом только заплатившим за него);

2) ожидаемая прибыль от производства не окупает затрат. Государство обеспечивает население такими товарами и услугами, и возникает сектор товаров и услуг общественного пользования (оборона, транспортные коммуникации, экология и т. д.).

3. Учет побочных последствий нерыночных ситуаций. Экономисты называют ситуации, выходящие за границы рыночных отношений и не регулируемые ими, нерыночными ситуациями (внешними эффектами). Последствия нерыночных ситуаций могут быть вредными (например, загрязнение вод рек вредными сбросами) и полезными (например, благоустройство территории). Задача государства – исключать вредные последствия и поощрять полезные. Оно может решать данную задачу, используя следующие меры:

1) убеждение;

2) рекламные кампании;

3) субсидирование (для полезных последствий) и налогообложение (для вредных последствий);

4) разработку стандартов безопасности.

4. Программы помощи нуждающимся. Государство финансирует программы по повышению доходов неблагополучных групп населения и обеспечению им новых экономических возможностей:

1) программы материальной поддержки нуждающихся (государственные пособия, талоны на питание, выплаты по социальному страхованию);

2) программы, ликвидирующие причины нищеты и экономического неблагополучия (запрет на дискриминацию в трудоустройстве по полу, возрасту, национальности, создание курсов по профессиональной переподготовке и т. п.);

3) программы помощи отдельным группам населения (адресная помощь фермерам, ученым, студентам, защита авторских прав, таможенные барьеры в защиту отечественных товаров от конкуренции с иностранными и т. д.).


68. Направления государственного вмешательства в экономику



Экономисты из всего широкого спектра деятельности государства выделяют направления государственного вмешательства в экономику: микрорегулирование, макрорегулирование и интеррегулирование.

Основными инструментами микрорегулирования выступают: налогообложение (стимулирует или сдерживает развитие предприятий); ускоренная амортизация; воздействие на цены; антимонопольное регулирование (регулируются процессы образования монополистических объединений).

Макрорегулирующими инструментами являются: финансовое и налоговое регулирование уровня производства, безработицы и инфляции; создание правовой основы для принятия экономических решений; стабилизация экономики; программирование и прогнозирование доходов; социальная политика; государственное предпринимательство.

Интеррегулирование включает в себя торговую политику государства; управление обменным курсом; систему внешнеторговых тарифов и льгот; лицензирование внешней торговли и т. д.

Государственное регулирование может быть прямым (осуществляется посредством законодательных актов и основанных на них действиях исполнительных органов власти) и косвенным (используются различные финансовые рычаги для воздействия на поведение частных фирм и предприятий). Для проведения косвенного регулирования государство обычно прибегает к фискальной и кредитно-денежной политике.


69. Деньги и денежная система



Деньги – это товар особого рода, общественно признанный эквивалент. С переходом к рыночному хозяйству роль денег существенно возрастает как в процессе ценообразования, регулирования товарного и денежного обращения, так и в процессе управления доходами и развития внешнеэкономических связей. Таким образом, ключевой задачей на сегодня является оздоровление финансов и денежного обращения, ликвидация избыточной денежной массы и установление ее соответствия товарным ресурсам.

Денежная система – это исторически сложившаяся в данной стране форма организации денежного обращения. Она регулируется принятыми нормами и законами. Денежная система, при которой роль денег выполняли золото и серебро, получила название монетарной системы. Эта система также являлась биметаллической, но со снижением роли серебра в качестве денег все страны перешли на монометаллизм. С 30-х гг. XX в. денежная система всех стран базируется на обращении бумажных и кредитных денег.

В рамках денежной системы совершается денежное обращение – это движение денег в качестве средства платежа за товары и услуги. В зависимости от вида обращаемых денег принято различать следующие системы:

1) систему денежного обращения металлических денег – в обращении находятся полноценные монеты, а кредитные деньги могут свободно обмениваться на денежный металл;

2) систему обращения кредитных и бумажных денег – золото не обращается, не происходит обмена денег на золото.

Основными элементами денежной системы являются:

1) наименование основной денежной единицы (например, рубль);

2) виды денежных знаков;

3) порядок денежного обеспечения;

4) порядок обращения денег, их выпуск и изъятие;

5) методы планирования денежного обращения;

6) валютный курс;

7) механизмы и институты, поддерживающие денежное обращение.


70. Денежный рынок как регулятор экономики



Денежный рынок – это вид рынка, обеспечивающий взаимодействие предложения и спроса на деньги. Денежный рынок отличается от товарных рынков:

1) он однороден, т. е. на нем продается товар, который имеет форму денег;

2) деньги не продаются, как товары и услуги;

3) ценность денег выражается нормой процента.

Спрос на деньги вызывается необходимостью приобретения товаров и услуг. Общий спрос на деньги состоит из:

1) спроса на деньги для сделок. Чем больше доход в обществе, тем больше совершается сделок, тем выше уровень цен, тем больше потребуется денег для совершения экономических сделок в рамках национальной экономки;

2) спроса на деньги как средства сохранения стоимости, который изменяется обратно пропорционально процентной ставке. Спрос на деньги для сделок в классической и неоклассической моделях называют трансакционным, т. к. считается, что деньги требуются людям только для совершения покупок.

Дж. Кейнс и его сторонники доказали, что, кроме трансакционного, существует еще и спекулятивный спрос на деньги, обусловленный использованием денег как средства сохранения богатства. Таким образом, спекулятивный спрос – это спрос на деньги для приобретения облигаций, акций и т. д. В современных условиях спрос на деньги зависит от инфляционных ожиданий, чувствителен к изменениям в цене акций и других видов инвестиций.

Предложение денег – количество денег, которое может находиться в обращении. Оно включает в себя налично-денежное обращение (обслуживает в основном население) и безналичный оборот (для обслуживания операций предприятий путем перевода денег по счетам и зачета взаимных требований).

С развитием и совершенствованием рыночной системы безналичные деньги обеспечивают все возрастающую часть операций по покупке и продаже товаров, предоставлению кредитов, погашению долгов, уплате налогов и т. д. В последние годы операции, связанные с системой безналичных расчетов, стали осуществляться с помощью компьютерных систем, что значительно сократило время прохождения денежных средств при расчете между банками, ускорив движение денежной массы. Большую роль в обслуживании населения стали играть кредитные карточки, являющиеся одним из способов осуществления безналичных расчетов.


71. Ликвидность



Говоря об использовании денег при расчетах, необходимо упомянуть о ликвидности.

Ликвидность – это способность какого-либо экономического актива выступать в качестве средства платежа или превращаться в средство платежа.

Теоретически любой товар (актив) можно использовать для платежа. Все дело в затратах на обмен одного актива по сравнению с аналогичными затратами при обмене другого актива (трансакционные издержки). Исходя из вышесказанного, все активы можно расположить по степени убывания ликвидности.

Один полюс этого длинного списка займут активы, трансакци-онные издержки которых минимальны (наличные деньги все продавцы всегда готовы принять в уплату за товар), на другом полюсе расположатся абсолютно неликвидные активы, на которые нет и не будет рыночного спроса (например, ваш носовой платок). Короче говоря, наличные деньги – это абсолютно ликвидный актив.

Ликвидность охватывает три свойства актива:

1) возможность использования актива в качестве средства платежа;

2) скорость и легкость превращения актива в средство оплаты;

3) способность актива сохранять во времени и пространстве свою первоначальную стоимость (антиинфляционная устойчивость).

Ликвидность активов – важная характеристика рыночного статуса экономического агента: чем более ликвидными активами он обладает, тем большие экономические возможности перед ним открываются. Таким образом, фактически любой актив может выступить в качестве средства платежа, т. е. пусть с потерями, но выступить в роли денег. Как же в таком случае определить размер денежной массы?

Денежная масса – это объем находящихся в обращении денег. На нее влияют масштабы производства, распределения и перераспределения, обмена и потребления, денежные доходы и расходы населения, структура денежного оборота, скорость обращения денег, их остатки в кассах и т. д.

Для того чтобы охарактеризовать денежную массу, применяют обобщенные показатели, называемые агрегатами и зависящие от уровня ликвидности. Существуют следующие денежные агрегаты.

М 0 – наличные деньги.

М 1 – наличные деньги + депозиты (вклады) до востребования.

М 2 – наличные деньги + депозиты (вклады) до востребования + + сберегательные депозиты + мелкие срочные депозиты.

М 3 – наличные деньги + депозиты (вклады) до востребования + + сберегательные депозиты + мелкие срочные депозиты + крупные срочные депозиты.

L – вся денежная масса, выраженная агрегатом М 3 + сберегательные облигации + краткосрочные государственные обязательства (векселя) + коммерческие векселя.

Наличие количества денежных агрегатов зависит от особенностей денежной системы страны, в частности, от значимости различных видов депозитов в предложении денег. Нам хорошо известен один компонент денежной массы – «наличность», объединяющая монеты и банкноты. Однако в хозяйственной жизни она составляет небольшую часть средств обращения: основной современный вид средств обращения – это не наличность, а вклады до востребования.

Вклады до востребования – те же деньги, т. к. оплата с их помощью осуществляется через чеки (кредитные карты) и посредством записи в банковских книгах. Необходимо отметить, что экономисты давно размышляют над тем, чем же руководствуются люди, выбирая способ хранения денежных средств в форме наличности или в виде депозитов. Сегодня считается, что в пользу наличности говорят четыре момента:

1) предпочтение ликвидности (термин, введенный Дж. Кейнсом), под которым понимается спрос на наличные деньги из-за их абсолютной ликвидности;

2) трансакционный мотив, т. к. наличность удобно использовать для платежа (теряет свою актуальность по мере развития компьютерной поддержки денежного обращения);

3) мотив предосторожности, когда хранение наличных денег рассматривается как резерв покупательной способности на случай неожиданной возможности;

4) спекулятивный мотив, т. к. владелец наличных не рискует вкладывать деньги в покупку ценных бумаг из-за опасения непредсказуемости рыночного курса последних.

Денежные агрегаты на практике играют позитивную роль как ориентиры денежной политики государства. Различие между М 1 и М 3 заключается прежде всего в том, что в состав М 2 включены квазиденьги, которые нельзя непосредственно использовать как покупательное или платежное средство. Речь идет о денежных средствах на срочных счетах, сберегательных вкладах в коммерческих банках и т. п. Квазиденьги представляют собой наиболее весомую и быстро растущую часть в структуре денежного обращения.

Рассматривая денежные агрегаты, можно сказать, что сегодня понятие деньги становится крайне аморфным, включая все, что может служить средством платежа. Идет поиск обобщающего показателя, охватывающего все активы всех степеней ликвидности.


72. Банковская система



Размер денежной массы является важнейшим макроэкономическим показателем. Основным источником увеличения денежной массы являются банковские кредиты, которые банки предоставляют из средств, помещенных вкладчиками на банковские счета. Рассмотрим это подробнее.

Из денежной суммы вкладов (депозитов) банк оставляет определенную часть для удовлетворения текущих требований вкладчиков. Эта часть носит название банковского резерва. Процентная величина банковских резервов к общей сумме депозитов называется нормой резервов. Норма банковских резервов устанавливается Центральным банком.

Объективно кредитная эмиссия имеет ограничения:

1) величиной вкладов в банк, которая зависит от того, какую часть денег фирмы и домашние хозяйства намерены хранить в виде банковских депозитов;

2) нормой банковских резервов, рост которой уменьшает депозитный мультипликатор;

3) потребностями фирм в инвестиционных кредитах.

В современных условиях основная часть денежного обращения осуществляется в безналичной форме. Основным институтом, поддерживающим денежное обращение, является банковская система.

Банковская система – совокупность банков, обслуживающих соответствующие кредитные отношения. В состав банковской системы могут входить:

1) Центральный банк;

2) коммерческие банки;

3) ипотечные банки;

4) республиканские банки;

5) сберегательные банки;

6) специализированные кредитно-финансовые институты – инвестиционные банки, страховые компании, пенсионные фонды и т. д. Банк – это специализированное учреждение, занимающееся доходным оборотом денежных капиталов.

Банк может выполнять два вида операций:

1) пассивные операции – операции по привлечению денежных средств в банк. Банк может иметь в распоряжении денежные средства – собственные (в результате накопления банковской прибыли), привлеченные (средства клиентов, вкладчиков) и эмитированные (эмитировать – выпускать в обращение деньги, ценные бумаги, производить эмиссию). Собственные средства банков составляют малую часть фондов (на практике не более 10 %); 2) активные операции – операции по размещению денежных средств вкладчиков с целью получения прибыли. В качестве такого рода операций могут выделяться кредитные операции, операции с ценными бумагами, кассовые, акцептные, сделки с иностранной валютой, недвижимостью. В результате активных операций банки получают дебетовые проценты, которые выше кредитовых, выплачиваемых по пассивным операциям. Разница между дебетовыми кредитовыми процентами называется маржой и является одной из важных статей дохода банка.

Кроме перечисленного, банк может заниматься посреднической деятельностью, выполняя операции по поручению клиентов. Оплата за выполненные поручения взимается в виде комиссии – особого рода платы. Комиссионная деятельность развивает информационную базу и организационные предпосылки для успешных депозитно-ссудных и инвестиционных операций банков.

Самым распространенным видом банка является коммерческий банк. Он выступает в качестве посредника между кредиторами и заемщиками, превращает бездействующие наличные деньги в работающий капитал, который приносит доход. Однако особое место в банковской системе любой страны занимает Центральный банк. Центральный банк РФ действует на основании Закона «О Центральном банке Российской Федерации», в котором определены основные цели его деятельности:

1) обеспечение устойчивости национальной денежной единицы. Для этого банк разрабатывает и проводит единую государственную кредитно-денежную политику, осуществляет эмиссию денежных знаков, валютное регулирование, проводит контроль за деятельностью банков по операциям с иностранной валютой;

2) обеспечивает развитие и укрепление банковской системы страны. Для этого ЦБ устанавливает правила осуществления расчетов, бухгалтерского учета и отчетности для коммерческих банков, осуществляет регистрацию коммерческих банков, лицензирует их деятельность и надзирает над ними, осуществляет кредитование коммерческих банков.

Учетная ставка Центрального банка – это ставка процента, под которую Центральный банк предоставляет коммерческим банкам кредит для покрытия временного недостатка их резервов. Поскольку банк России нередко предоставляет коммерческим банкам кредиты для финансирования тех или иных фирм, то учетную ставку банка России принято называть ставкой рефинансирования.

Уставный капитал и все активы ЦБ РФ являются федеральной собственностью. Однако это не означает, что банк России живет за счет средств государственного бюджета. Все свои расходы он полностью покрывает за счет собственных доходов. Он является юридическим лицом.

При этом, несмотря на то что ЦБ по существу является собственностью государства, оно не несет ответственности по долговым обязательствам банка, а банк России не несет ответственности по долговым обязательствам государства.

Это означает, что ЦБ РФ – самостоятельное финансовое предприятие. Банк России подотчетен Государственной Думе:

1) председатель банка назначается Государственной Думой по представлению Президента России;

2) Дума назначает членов совета директоров;

3) Дума рассматривает годовой отчет о результатах деятельности банка;

4) банк предоставляет Думе информацию о своей текущей деятельности, экономическом положении страны и по другим вопросам.


73. Финансовая система



Финансы – это система отношений по поводу распределения и использования фондов, денежных средств (финансовых ресурсов). Финансы – это не деньги, а часть денежных отношений, с помощью

которой осуществляется прямое движение стоимости, т. е. переход части дохода от одного владельца к другому. Поэтому к финансам не относятся денежные отношения по поводу купли-продажи, т. е. обмена, дарения, наследования.

Финансам присущи следующие черты:

1) денежная форма;

2) отсутствие эквивалентного обмена;

3) распределение валового национального продукта и национального дохода через реальные денежные фонды. Финансовые отношения – денежные отношения, движение которых происходит через особые фонды.

Они включают:

1) отношения между государством и физическим лицом (юридическим лицом);

2) отношения между физическим лицом и юридическим лицом;

3) отношения между юридическими лицами;

4) отношения между государствами.

Финансовая политика – мероприятия государства по мобилизации финансовых ресурсов, их распределению и исполнению на основе финансового законодательства.

Финансовая система имеет структуру, которая состоит из:

1) государственных и местных бюджетов;

2) фондов социального страхования имущества и личного страхования;

3) финансов предприятий, организаций, отраслей;

4) специальных денежных фондов.

В общем виде выделяют:

1) финансы хозяйственных субъектов (включают в себя финансовые отношения между юридическими лицами и государством);

2) финансы населения (домашних хозяйств);

3) финансы государства, которые формируют центральную часть всей финансовой системы.

Финансовая система включает также посредников – ЦБ; депозитные учреждения; маклерские фирмы по операциям с ценными бумагами; кредитные страховые маклеры; страховые корпорации и пенсионные фонды.

Принципами построения финансовой системы являются:

1) демократический централизм – концентрация финансирования ресурсов государством (более 50 %), к таким ресурсам относятся:

а) централизованные финансы:

✓ государственный бюджет;

✓ финансы государственного, социального, имущественного и личного страхования;

б) децентрализованные финансы – это финансы организаций, учреждений;

2) фискальный федерализм – распределение функций между различными уровнями системы (т. е. местные бюджеты не входят со своими доходами и расходами в федеральный бюджет).

Финансы выполняют две функции:

1) распределительно-перераспределительную;

2) контрольно-стимулирующую.


74. Государственный бюджет



Государственный бюджет занимает центральное место в финансовой системе. За счет средств государственного бюджета содержатся армия, правоохранительные органы, здравоохранение и т. д.

Государственный бюджет – денежный фонд для финансирования деятельности государства. Он состоит из двух частей: расходной и доходной.

Доходная часть показывает, откуда поступают денежные средства для финансирования деятельности государства. Расходная часть показывает, на какие цели тратятся средства, аккумулируемые государством.

В качестве источников бюджета выступают:

1) прямые и косвенные налоги;

2) государственные займы;

3) эмиссия бумажных и кредитных денег;

4) поступления внебюджетных средств.

Государственный бюджет в зависимости от соответствия доходной и расходной частей может быть трех видов.

1) сбалансированный государственный бюджет имеет место тогда, когда доходы и расходы государства совпадают.

2) дефицитный государственный бюджет возникает тогда, когда расходы государства больше его доходов. Превышение расходов над доходами принято называть дефицитом бюджета. В настоящее время почти во всех странах имеет место значительное по своим масштабам превышение государственных расходов над доходами. Бюджетный дефицит присущ и развитым, и развивающимся странам.

Различают два вида дефицита:

1) циклический, он вызван изменениями в промышленном цикле;

2) структурный, его причина – фискальная политика государства. В основе дефицита государственного бюджета лежит множество

причин:

1) спад общего производства;

2) завышенные расходы на реализацию социальных программ;

3) возросшие затраты на оборону;

4) рост теневого сектора экономики;

3) в профицитном государственном бюджете доходы превышают расходы, в нем образуется положительное сальдо, называемое профицитом бюджета.

В каждой стране структура бюджета имеет свои особенности. Она определяется экономическим потенциалом страны, масштабностью задач, решаемых государством на данном этапе развития, ролью государства в экономике, состоянием международных отношений и рядом других факторов.

Дефицит бюджета является основным источником государственного долга и представляет собой общую сумму задолженности по непогашенным займам, обязательствам, кредитам и невыплаченным по ним процентам.

Государственный долг разделяется на:

1) внутренний (заимствование внутри страны у населения, предприятий и учреждений);

2) внешний (заимствование у иностранных государств, предприятий и граждан);

3) прямой;

4) косвенный (проявляется в случае неплатежеспособности заемщика – государство выдает гарантии по кредитам). Долговые обязательства могут быть краткосрочными (до 1 года),

среднесрочными (до 5 лет), долгосрочными (от 5 до 30 лет). Для количественной характеристики государственного долга используют показатели общего размера задолженности, соотношения различных ее видов, разности полученных и выданных кредитов. Важное значение имеют сравнение величины государственного долга с объемом валового национального продукта и расчет задолженности на душу населения. В настоящее время наблюдается рост государственного долга во многих странах мира.


75. Финансовое оздоровление экономики. Фискальная политика



Бюджетный дефицит и государственный долг можно устранить путем финансового оздоровления экономики. Этого можно добиться за счет:

1) перехода к многообразию форм собственности;

2) устранения монополизма;

3) достижения баланса между платежеспособным спросом и его покрытием товарами и услугами;

4) соотношения оборота денег и товаров;

5) ликвидации убыточности и дотаций;

6) роста рентабельности;

7) понижения численности аппарата управления;

8) прекращения выдачи необеспеченных кредитов;

9) сокращения расходов на оборону;

10) понижения инфляции;

11) эффективной борьбы с хищениями, коррупцией, взяточничеством.

Фискальная политика – это система регулирования экономики с помощью государственных расходов и налогов.

Политика государственных расходов и налогов выступает одним из важнейших инструментов государственного регулирования экономики в рамках стабилизации экономического развития страны. Государственные расходы и налоги оказывают прямое воздействие на уровень совокупных расходов, объем национального производства и уровень занятости населения. При увеличении налогов совокупные расходы сокращаются, и наоборот. Различают два вида фискальной политики:

1) автоматическая фискальная политика подразумевает наличие встроенных стабилизаторов в экономическом механизме. К ним могут быть отнесены:

а) автоматические изменения налоговых поступлений;

б) изменения систем пособий по безработице и социальных выплат;

2) дискреционная фискальная политика – это целенаправленные изменения в области государственных расходов и в налоговой системе. Основными инструментами такой политики могут выступать:

а) изменение государственных расходов (снижение расходов приводит в падению совокупного спроса);

б) изменение налоговых ставок (снижение налоговых ставок увеличивает совокупный спрос).

В зависимости от цели проводится стимулирующая или сдерживающая фискальная политика.

В период спада производства осуществляется его стимулирование путем снижения налогов и увеличения государственных расходов.

В условиях инфляции проводится сдерживающая фискальная политика, подразумевающая уменьшение правительственных трат и увеличение налогов.

Основными элементами фискальной политики, т. о., выступают:

1) государственные расходы – это расходы правительства, оплачиваемые из государственного бюджета, на содержание госаппарата и закупку товаров и услуг, которые бывают двух видов: закупки для собственного потребления государства и закупки для регулирования рынка;

2) налоги – это обязательные, безвозмездные платежи физических и юридических лиц в адрес бюджетов различных уровней. Налоговая политика не остается постоянной, а изменяется в зависимости от исторических условий, целей социального и экономического развития общества.


76. Налоговая система



Налоги – это обязательные, безвозмездные платежи физических и юридических лиц в адрес бюджетов различных уровней. Принципами построения налогов считаются:

1) обязательность – все субъекты экономики обязаны платить налоги;

2) срочность платежа – налоговые платежи дискретны во времени;

3) равнонапряженность – взимание налогов по единым ставкам;

4) однократность обложения – недопущение двойного налогообложения;

5) стабильность – ставки налоговых платежей и порядок их отчисления должны быть длительное время устойчивыми;

6) простота и доступность восприятия.

К элементам налогов относятся:

1) субъект налога – лицо, которое по закону обязано платить налог;

2) носитель налога – лицо, которое фактически оплачивает налог;

3) источник налога – доход, из которого оплачивается налог;

4) объект налога – доход или имущество, подлежащее налогообложению;

5) ставка налога – величина начислений на единицу объекта налога. Налоговая система каждой страны имеет свои особенности

и включает различные виды налогов. Их можно классифицировать различными способами в зависимости от:

1) субъекта налога:

а) налоги с граждан;

б) налоги с корпораций;

2) ставки налога:

а) налоги с твердой ставкой;

б) пропорциональные налоги;

в) прогрессивные налоги;

г) регрессивные налоги;

3) формы взимания:

а) прямые налоги (прямо пропорциональны платежеспособности);

б) косвенные налоги (представляют собой надбавки к цене товара или услуги);

4) уровня бюджета, в который поступают на:

а) федеральные налоги обязательны к уплате на всей территории Российской Федерации и поступают в государственный бюджет (например, подоходный налог, налог на добавленную стоимость, налог на прибыль и т. д.);

б) республиканские налоги поступают в региональные бюджеты (например, налог с продаж);

в) местные налоги устанавливаются местными органами власти и поступают в местный бюджет (например, сбор на право торговли).

5) целей использования:

а) общие налоги используются для финансирования текущих и капитальных расходов государственного и местного бюджетов без закрепления за каким-либо определенным видом расходов;

б) специфические налоги имеют целевое назначение (например, отчисления на социальное страхование, в дорожные фонды и т. д.).

Налоги выполняют различные функции:

1) фискальную, т. е. налоги обеспечивают пополнение бюджета и финансирование государственных расходов;

2) социальную, т. е. налоги обеспечивают сглаживание социального неравенства между доходами отдельных групп населения;

3) регулирующую, т. е. налоги регулируют экономическую активность в различных отраслях и сферах;

4) стимулирующую, т. е. налоги стимулируют развитие научно-технического прогресса.

Необходимо отметить, что налоговая система Российской Федерации находится в процессе перестройки.

Основными направлениями налоговой реформы являются:

1) снижение и перенос налогового бремени с плеч предприятий на плечи граждан;

2) сокращение и рационализация числа взимаемых налогов;

3) упрощение системы налогообложения;

4) создание благоприятных условий для выхода части предпринимателей из теневой экономики;

5) распределение налоговых поступлений между бюджетами различных уровней;

6) разграничение налоговых источников.

При проведении налоговой реформы необходимо иметь в виду, что снижение налогового бремени реально возможно только при росте производства и увеличении налогооблагаемых доходов.


77. Понятие и виды инфляции



Деньги как товар имеют свою цену. Цена денег выражается в количестве товаров, которые на них можно приобрести. Это называется покупательной способностью денег. Цена денег не является постоянной величиной, она может повышаться и понижаться.

Инфляция – это снижение покупательной способности денег из-за роста цен. Однако не всякий рост цен является инфляцией. Инфляция – это макроэкономический процесс, т. е. рост цен, который охватывает все сферы и отрасли экономики.

В экономике может происходить и повышение покупательной способности денег из-за снижения общего уровня цен. Этот процесс называется дефляцией.

Для измерения инфляции в экономической теории применяют специальный показатель – индекс цен, равный соотношению между ценой определенного набора товара (корзины товаров) в текущем году и ценой корзины в базовом периоде, выраженный в процентах:

Индекс цен = ( Цена корзины в данном периоде / Цена корзины в базовом периоде ) × 100 %.

Кроме индекса цен, часто используется темп инфляции:

Темп инфляции = ( Индекс цен прошлого года – Индекс цен текущего года ) / Индекс цен текущего года × 100 %. 

В зависимости от темпа инфляции принято выделять ее следующие виды: 1) умеренная (нормальная, ползучая) – темп инфляции составляет до 5–7 % в год. Лауреат Нобелевской премии в области экономики П. Самуэльсон писал: «При слабой инфляции колеса промышленности хорошо смазаны и выпуск продукции близок к производственным возможностям. Частные инвестиции весьма оживлены, и работы много. Поэтому многие бизнесмены и профсоюзные деятели говорят, что небольшая инфляция предпочтительней большой дефляции». В условиях ползучей инфляции практически отсутствует риск подписания контрактов в номинальных ценах, она стимулирует инвестиции в производство, создаются новые рабочие места, повышается спрос на рабочую силу и увеличивается занятость;
2) галопирующая инфляция – темп инфляции составляет 10–20 % в год. Опасность этого вида инфляции заключается в том, что она порождает инфляционные ожидания: контракты привязываются к росту цен, деньги ускоренно материализуются в товары, растет процентная ставка, снижается уровень инвестиций. При этом рост цен опережает рост уровня заработной платы, поэтому снижаются реальные доходы наемных работников;
3) гиперинфляция – это ничем не стесненный рост цен. Диспаритет между уровнем заработной платы и ценами настолько велик, что разрушает благосостояние даже наиболее обеспеченных граждан. Покупательная способность денег резко падает, многие отказываются принимать их в уплату за продукцию, нарастают объемы бартерных сделок. Гиперинфляция подрывает основы банковского дела, т. к. рост цен непредсказуем и рынок кредитов практически умирает. Многие фирмы сокращают объемы производства или даже закрывают его. Они обращают капиталы в более устойчивую валюту и стремятся вывезти их из страны за границу. Это приводит к общему спаду выпуска продукции и снижению объема валового внутреннего продукта. Такая форма кризиса экономики получила название стагфляция.


78. Причины и последствия инфляции. Антиинфляционная политика



Принято выделять три главные причины инфляции:

1) избыточный спрос, т. е. ситуация, когда долговременно повышается совокупный спрос по сравнению с совокупным предложением (денежные доходы населения растут быстрее, чем реальный объем производства товаров и услуг). В качестве источников избыточного спроса необходимо назвать:

а) дефицит госбюджета, который покрывается за счет выпуска ничем не обеспеченных денег или доходов за счет выпуска государственных ценных бумаг;

б) необоснованное повышение уровня заработной платы работников;

2) рост издержек, который существует в условиях монопольного рынка или недоиспользования имеющихся ресурсов. Основным источником инфляции является рост издержек производства из-за роста цен на сырье и энергию, поставленные монополистами, и увеличения требований о повышении уровня заработной платы, не отражающих повышение производительности труда;

3) инфляционные ожидания. Могут порождать как инфляцию спроса, так и издержки. Из-за неосторожных высказываний политических лидеров о росте государственных расходов, о денежной реформе, о росте тарифов может произойти рост инфляционных ожиданий граждан. Кроме того, к второстепенным причинам инфляции можно отнести внутренние (чрезмерные военные расходы, инвестиции, кризис государственных финансов, увеличение скорости обращения денег и т. д.) и внешние (рост на импортируемые и экспортируемые товары, мировые экономические кризисы, обмен национальной валюты на иностранную и т. д.) причины.

Итак, нормальная инфляция оказывает положительное влияние на экономику, однако население, как правило, негативно относится к инфляционным процессам. Это происходит потому, что инфляция несет целый ряд социально-экономических последствий:

1) перераспределение доходов:

а) потери несут те группы населения, которые имеют фиксированные доходы (бюджетники, студенты, пенсионеры);

б) выигрывают те категории граждан, которые выпускают продукцию, пользующуюся повышенным спросом;

в) выигрывают люди, взявшие кредит;

2) обесценивание сбережений:

а) инфляция подрывает стимулы к накоплению;

б) она снижает реальную стоимость сбережений;

в) инфляция обесценивает амортизационный фонд предприятий, т. к. фирмы на текущее потребление отправляют большую часть прибыли, что подрывает производство; 3) социальную нестабильность:

а) возрастает безработица;

б) снижаются расходы государственного бюджета, направляемые на реализацию социальных программ;

в) возникает социальная напряженность в обществе.

Так как высокий уровень инфляции губителен для экономики, то с целью нейтрализации последствий инфляции государство должно разрабатывать и осуществлять антиинфляционную политику.

В антиинфляционную политику входят следующие мероприятия:

1) структурная перестройка национальной экономики;

2) развитие производства и НТП;

3) борьба с дефицитом бюджета;

4) установление жестких нормативов на ежегодный прирост денежной массы;

5) снижение инфляционных ожиданий;

6) связывание излишних по отношению к товарной массе денежных средств путем приватизации;

7) обеспечение стабильно снижающихся темпов инфляции;

8) снижение социальных последствий инфляции путем:

а) установления предельного уровня цен на отдельные группы товаров;

б) регулирования доходов населения;

в) реализации социально-ориентированных программ.


79. Уровень и качество жизни населения как показатель эффективности социальной политики государства



Суть социальной политики государства заключается в обеспечении благоприятных условий жизни людей.

В условиях командно-административной экономики типичным было уравнительное распределение денежных доходов. Социальная

дифференциация зависела не от уровня доходов, а от доступа к дефицитным материальным, духовным и социальным благам (привилегиям, закрытым распределителям, спецбольницам и т. п.). Рыночные реформы приводят не только к ликвидации дефицита благ, но и к значительной дифференциации доходов.


С одной стороны, часть населения использовала легальные возможности для увеличения доходов в условиях рынка за счет открытия собственного дела, получения крупного пакета акций в результате приватизации и т. п.

С другой – существовали и возможности быстрого обогащения некоторых слоев населения за счет спекуляций нефтью, газом, металлами, присвоения государственных субсидий на импорт продовольствия, использования льготных кредитов правительства и Центрального банка.

Наряду с этим наблюдаются негативные тенденции в динамике жизненного уровня работников бюджетной сферы, пенсионеров, многодетных семей, инвалидов. Показателем результативности социальной политики выступают уровень и качество жизни населения.

Уровень жизни – обеспеченность населения необходимыми для жизни материальными и духовными благами, а также степень удовлетворения потребностей членов общества.

В систему показателей уровня и качества жизни, рекомендуемую ООН, включаются 12 групп параметров:

1) рождаемость, смертность и другие демографические характеристики населения;

2) санитарно-гигиенические условия жизни;

3) потребление продовольственных товаров;

4) жилищные условия;

5) образование и культура;

6) условия труда и занятость;

7) доходы и расходы населения;

8) стоимость жизни и потребительские цены;

9) транспортные средства;

10) организация отдыха;

11) социальное обеспечение;

12) свобода человека.

Уровень жизни можно рассматривать как для населения в целом (глобальный уровень), так и для отдельных групп населения (дифференцированный уровень).

В основе дифференциации населения по уровню жизни лежит проблема неравенства доходов.

Доходы – сумма денежных средств, получаемых за определенный период и предназначенных для приобретения благ и услуг для потребления. Выделяют три главных источника доходов:

1) заработную плату;

2) доходы от собственности (дивиденды, проценты, рента);

3) социальные выплаты (пенсии, пособия по безработице и т. п.). Проблема доходов выступает прежде всего как проблема совокупного дохода семьи. Поэтому можно сказать, что совокупный доход семьи формируется за счет трех названных источников.

В уровне доходов существует дифференциация. Для ее определения используется кривая Лоренца.

Если предположить абсолютное равенство в доходах (10 % населения получают 10 % всех доходов, 20 % населения – 20 % доходов и т. д.), то график распределения доходов будет представлен прямой.

В реальной жизни распределение выглядит иначе, чем на графике, и отражается кривой Лоренца. Чем дальше кривая расположена от прямой, тем больше дифференциация доходов, тем менее равномерно распределяются доходы в обществе. Используя эту кривую можно сравнивать доходы различных групп населения. Она показывает разрыв между абсолютным равенством и фактическим неравенством.

Для расчета конкретного уровня неравенства в распределении доходов поступают следующим образом: площадь, образованную линиями равномерного и неравномерного распределения доходов, относят к площади образующегося треугольника. Полученный результат и есть коэффициент Джини.

Понятно, что при коэффициенте, близком к нулю, общество находится в состоянии «абсолютной уравниловки», а при коэффициенте, равном единице, – в ситуации «нищего большинства и сверхбогатого меньшинства».


80. Государственная политика доходов



Цивилизованная рыночная экономика исключает подобные крайности благодаря целенаправленному перераспределению доходов. Экономическая статистика обнаружила, что распределение доходов, если оно выше определенного уровня, характеризуется значительной устойчивостью. Эта зависимость между величиной дохода (начиная с некоторого уровня) и числом получающих его лиц означает, что если распределение низких доходов подвержено резким и подчас непредсказуемым колебаниям, то при достижении высокого уровня оно приобретает стабильность. Следовательно, социальная стабильность есть следствие высокого уровня благосостояния населения.

В экономической теории принято различать:

1) номинальные доходы, т. е. сумму доходов, получаемых населением;

2) реальные доходы, т. е. стоимость реально потребляемых населением товаров и услуг;

3) располагаемые доходы, т. е. доходы, которые могут быть использованы на личное потребление и личное сбережение.

Реальные доходы отличаются от номинальных на сумму налогов и других обязательных выплат (снижают реальные доходы по отношению к номинальным), а также на стоимость благ, получаемых за счет социальных фондов (увеличивают реальные доходы по сравнению с номинальными). Кроме того, необходимо отметить, что реальные доходы населения зависят от уровня цен: если цены на потребительские товары и услуги растут быстрее, чем номинальные доходы, то реальные доходы будут снижаться. Такую ситуацию мы наблюдали в Российской Федерации при переходе на свободно устанавливаемые цены на потребительские товары.

В экономической теории известно два подхода к государственной политике доходов:

1) общество должно гарантировать каждому гражданину доходы, не позволяющие ему опуститься ниже черты бедности. Задача государства – оказывать помощь малоимущим, безработным, инвалидам и т. д. Такой подход получил название социального

(характерен для европейских стран) и опирается на принцип социальной справедливости; 2) задачей государства является создание условий для повышения человеком своих доходов за счет собственной экономической активности, а не гарантирование определенного уровня доходов. Такой подход принято называть рыночным (характерен для США), он опирается на экономическую рациональность. Для эффективности государственной политики доходов необходимо разумное сочетание подходов, обеспечивающее социальную стабильность в обществе и положительную экономическую динамику.

Социальная защита – это система мер, осуществляемых обществом в целом и его звеньями, по обеспечению устойчивости общественно нормального материального и социального положения граждан.

Существуют различные модели в области социальной защищенности. Наиболее распространенной является модель трехканальной социальной помощи, при которой осуществляется поддержка граждан по трем направлениям:

1) государственное социальное страхование предполагает, что основная часть выплат приходится на пенсии по старости, инвалидности, по утере кормильца, на медицинскую помощь;

2) государственное вспомоществование осуществляется в денежной и натуральной форме определенным категориям граждан: престарелым, слепым, инвалидам, нуждающимся семьям с детьми и т. п.;

3) частная система социального страхования предусматривает возможность добровольных отчислений граждан (или, например, работодателей) для осуществления дополнительных гарантий в области социальной поддержки населения (переход на систему накопительных пенсий, добровольного медицинского страхования граждан и их семей и т. д.).

В период перехода к рыночной экономике в связи с быстрым ростом цен необходимо привести в соответствие относительно фиксированные доходы и повышение стоимости жизни. Для этого могут применяться:

1) индексация доходов – метод компенсирования доходов граждан в случае повышения цен на товары и услуги, который приводит к снижению уровня жизни. При этом автоматически корректируются не только денежные доходы населения, но и накопления населения в виде вкладов (либо непосредственно, либо путем повышения процентов по вкладам). Индексация доходов бывает:

а) ретроспективной (компенсируются прошлые потери);

б) ожидаемой (компенсируются будущие потери), иногда ее называют компенсацией;

2) адаптация – повышение фиксированных выплат по мере роста

стоимости жизни.

Государство должно проводить социальную политику, направленную на выравнивание доходов населения и достижение социальной стабильности в обществе. Эта политика может реализовываться через следующие меры:

1) проведение соответствующей фискальной политики взимания налогов с прибыли и личных доходов;

2) осуществление трансфертных платежей социально незащищенным слоям населения;

3) установление предельных цен на товары первой необходимости, а также ставок минимальной заработной платы;

4) субсидирование некоторых жизненно важных отраслей экономики, что позволяет поддерживать определенный уровень жизни населения.


81. Понятие безработицы



Население любой страны имеет сложную структуру не только по национальным, возрастным и половым особенностям, но и по способности участвовать в процессе производства.

Все население страны по его способности участвовать в производстве товаров и услуг можно разделить на:

1) трудоспособное – люди от 16 до 55 лет (женщины) или до 60 лет (мужчины), способные по состоянию здоровья реализовывать потребность трудиться (в России – 83,9 млн человек);

2) нетрудоспособное – все остальные категории граждан: дети, пенсионеры, инвалиды и т. д. (в России – 63, 6 млн человек).

Однако не все трудоспособные граждане работают, часть из них реализует свою способность к труду только в пределах домашнего хозяйства. Поэтому из трудоспособного населения принято выделять рабочую силу (самодеятельное население, экономически активное население).

Рабочая сила – это часть трудоспособного населения, которая имеет желание работать.

Занятые – часть рабочей силы, которая занята в производстве, частном бизнесе, сфере услуг, государственной службе.

Безработные – часть рабочей силы, которая не имеет работы.

Безработица – это ситуация в экономике, когда способные и желающие работать люди ищут длительное время место работы в соответствии со своими профессиональными навыками и умениями и не могут ее найти.

Законодательство РФ признает безработным человека, который:

1) не имеет работы и заработка;

2) зарегистрирован в службе занятости для поиска подходящей работы;

3) готов приступить к работе.

Для измерения безработицы в экономической теории применяют специальный показатель, называемый уровнем (нормой) безработицы.

Уровень безработицы – это отношение числа безработных к общей численности рабочей силы, выраженное в процентах:

Ru = U / L × 100 %,

где U – число безработных; L – численность рабочей силы;
Ru – уровень безработицы.
В зависимости от причины, из-за которой человек не имеет работы, безработных можно разделить на 4 группы:
1) впервые ищущие работу;
2) вышедшие на рынок труда после перерыва;
3) потерявшие работу после увольнения;
4) добровольно оставившие работу.
Безработица присуща всем странам с рыночной экономикой. Государство должно уделять особое внимание рынку труда, т. к. рыночный механизм не в состоянии решить эти вопросы.


82. Причины и виды безработицы



Причины безработицы многообразны: это и психологические, и коммуникативные, и целый ряд экономических причин.

В качестве экономических причин, порождающих безработицу, можно выделить следующие:

1) развитие современных технологий, появление нового оборудования, машин приводят к высвобождению части работников, которым требуется переподготовка или переквалификация;

2) сокращение управленческого аппарата;

3) экономический спад, в результате которого снижаются потребности экономики в ресурсах, в том числе и трудовых;

4) структурные сдвиги в экономике, приводящие к исчезновению устаревших отраслей и предприятий и появлению новых;

5) сезонные изменения в спросе на рабочую силу в связи со спецификой производства (например, сельское хозяйство, строительство, туризм и т. д.).

На современном этапе развития экономической науки выделяются следующие виды безработицы:

1) фрикционная безработица связана с постоянным движением населения от профессии к профессии, из региона в регион из-за окончания отпуска по уходу за ребенком, окончания учебы, службы в армии. Главным признаком такого вида безработицы является непродолжительность. Обычно фрикционной безработицей охвачено 2–8 % рабочей силы, и ее невозможно устранить;

2) структурная безработица носит продолжительный характер и связана с изменением совокупного спроса на рабочую силу, т. к. структура рабочей силы начинает не соответствовать спросу на труд из-за научно-технических, технологических, организационных нововведений. О наличии в стране структурной безработицы говорит следующий факт: высокий уровень вакансий, которые не могут быть заняты без переквалификации работников. Разновидностью структурной безработицы принято считать технологическую безработицу, возникающую из-за внедрения в производство трудосберегающей техники и технологий, особенно информационных (страдают в основном конторские, складские, торговые служащие);

3) циклическая безработица возникает из-за спада производства и общего низкого спроса на рабочую силу во всех сферах, отраслях, регионах. Во время спада ее уровень может достигать 8–10 %. Одним из ярчайших примеров циклической безработицы является период «Великой депрессии» (США, 1929–1933 гг.), когда безработным был каждый четвертый американец;

4) сезонная безработица образуется в отраслях, для которых характерны сезонные колебания объемов производства;

5) скрытая безработица возникает на предприятиях, переходящих на неполный рабочий день или сокращенную рабочую неделю.

В экономической теории для характеристики ситуации на рынке труда, кроме уровня безработицы, используются понятия:

1) полная занятость – уровень занятости при существовании в стране только структурной или фрикционной безработицы. При полной занятости 94–95 % рабочей силы имеют рабочие места;

2) естественный уровень безработицы – уровень безработицы при полной занятости (5–6 %).

Безработица носит негативный характер и для экономики имеет следующие последствия:

1) сокращаются производство и доходы населения, т. е. происходит отставание объемов валового национального продукта. Эту взаимосвязь выражает закон Оукена. Он доказал, что соотношение 1: 2,5 определяет абсолютные потери продукции при любом уровне безработицы. Это значит, что если безработица превышает естественный уровень на 1 %, то отставание объема валового национального продукта составит 2,5 %; если на 2 % – то 5 % и т. д.;

2) снижаются поступления от налогов в бюджеты всех уровней;

3) снижается уровень жизни не только самого безработного, но и его семьи;

4) возрастает преступность и количество психических заболеваний.


83. Государственная политика занятости и регулирования безработицы



Необходимо подчеркнуть, что безработица присуща странам с рыночной экономикой, но сам по себе рыночный механизм не в состоянии справиться с проблемой. Необходимо государственное регулирование рынка труда. Существует следующая точка зрения на этот вопрос. Согласно теории Кейнса причины безработицы кроются в недостаточном уровне совокупного спроса, и если его увеличить (например, за счет повышения уровня заработной платы, предоставления налоговых льгот и т. п.), то пропорционально сократится безработица. Проводится государственная политика занятости, осуществляемая по двум направлениям:

1) регулирование уровня и продолжительности безработицы, с использованием службы трудоустройства, которая сокращает время поиска человеком работы, информируя его об имеющихся вакансиях. Кроме того, эти службы призваны решать проблемы по переквалификации работников;

2) гарантии материальной и социальной поддержки:

а) выплата пособий по безработице (для человека, потерявшего работу, пособие начинает выплачиваться начиная с 11-го дня его обращения в службу занятости и не может выплачиваться более одного года. Для гражданина, впервые ищущего работу, размер пособия по безработице устанавливается в размере минимальной оплаты труда);

б) предоставление компенсации работникам, увольняемым с предприятий вследствие сокращения численности штатов, реорганизации, ликвидации предприятия);

в) выплата стипендии на период повышения квалификации или переподготовки.

Проблема рынка, труда особенно в переходный период, требует от государства особенного внимания.

Однако необходимо дозировать государственное регулирование этого аспекта, чтобы не препятствовать формированию рыночных механизмов и в области занятости. На практике децентрализация политики занятости (передача части функций в руки региональных властей) позволяет государству более эффективно проводить эту политику. Но самая активная роль все-таки принадлежит работнику.

Именно у него требуется формировать способности и желание к повышению квалификации, обучению, освоению новых технологий, открытию собственного дела.


84. Место стран в мировом хозяйстве



Мировое хозяйство – это совокупность национальных экономик, связанных между собой системой международных экономических отношений. Основными элементами этой системы являются:

1) международная торговля товарами и услугами;

2) международное движение капиталов, инвестиций и трудовых ресурсов;

3) межстрановая кооперация производства;

4) обмен в области науки и техники;

5) валютные отношения.

Развитие мирового хозяйства тесно связано с великими географическими открытиями (конца XIV – начала XV вв.) и имеет многовековую историю. На протяжении столетий мирохозяйственные связи существовали как внешнеторговые, что позволяло решать проблемы обеспечения населения товарами, которые национальная экономика выпускала неэффективно или не производила вовсе. Между-народная торговля стала прирастать быстрыми темпами с возникновением крупной фабрично-заводской промышленности и машинного способа производства. Таким образом, мировое хозяйство оформилось как целостная система на рубеже XIX–XX вв. Именно с появлением машинного производства международное разделение труда, базировавшееся на естественной основе (различиях в природно-климатических условиях, географическом расположении, ресурсах и энергетических источниках), начинает зависеть от собственно технологического фактора. Таким образом, на индустриальной стадии центр тяжести мирового сотрудничества перемещается из сферы обращения в сферу производства. А с возникновением новых видов транспорта, связи, коммуникаций появились и развились новые формы мировых экономических отношений и особенно вывоз капитала и миграция рабочей силы.

Для оценки участия государств в мировом хозяйстве экономисты разработали страновые классификации. При этом оценка осуществляется по ряду показателей:

1) размеру ВНП (валового национального продукта) и НД (национального дохода), наделенности страны природными ресурсами, обеспеченности трудовыми ресурсами, что определяет экономический потенциал страны;

2) характеристике отраслевой структуры экономики, эффективности производства, величиной национального дохода на душу населения, что определяет социально-экономическое развитие страны;

3) показателям экспортной и импортной долей, масштабам миграции труда, что определяет положение страны в мировом хозяйстве. Вариантов классификации стран огромное множество.

Применяя классификацию МВФ (Международного валютного фонда), можно сказать, что существуют следующие группы стран:

1) развитые страны (28), причем принято выделять 7 крупнейших индустриально развитых держав (США, Японию, Германию, Францию, Италию, Великобританию, Канаду), на долю которых приходится более 40 % мирового ВВП;

2) развивающиеся страны (125), которые классифицируются:

а) по регионам мира;

б) по принадлежности к группам товаров, которые преобладают в экспорте;

в) по финансовым критериям.

Например, из развивающихся стран выделяют страны с низким доходом на душу населения (45 стран), наименее развитые страны мира (46 стран), страны с наибольшей внешней задолженностью (15 стран);

3) страны с переходной экономикой классифицируют в три подгруппы по территориальному признаку:

а) страны Центральной и Восточной Европы;

б) Россия;

в) транскавказские и Центрально-Азиатского региона.

По оценке специалистов МВФ по уровню доходов Россию можно отнести к странам Восточной Европы и Центральной Азии со средними и низкими доходами (среднедушевой доход в этой группе стран находится в диапазоне 696–2785 долларов США в год). По оценке Международного банка развития и реконструкции Европы Россия – это страна-экспортер преимущественно промышленных товаров и государство с умеренной внешней задолженностью.

Необходимо отметить, что мировое хозяйство включает в себя не только отдельные страны, но и различные социально-экономические системы и международные группировки. В структуре мирового хозяйства выделяют группу высокодоходных нефтеэкспорти-рующих стран (ОПЕК), а также различные региональные союзы государств (например, ЕЭС – Европейский экономический союз, АТЭС – Азиатско-Тихоокеанский союз, СНГ – Содружество Независимых Государств и т. д.)


85. Международное разделение труда. Направления развития мирового хозяйства



Мировое хозяйство опирается на международное разделение труда, что означает специализацию отдельных стран на производстве определенных видов продукции. Международное разделение труда обусловлено природно-климатическими различиями, географическим положением стран, многообразием социально-экономических условий, достигнутым уровнем экономического и научно-технического развития, сложившимися тенденциями в производстве тех или иных видов продукции. Международное разделение труда является средством, с помощью которого страны могут развивать специализацию, повышать производительность своих ресурсов, увеличивать процесс производства, получать экономические выгоды.

Масштабы участия в международном разделении труда определяют степень открытости экономики. Для закрытой (автаркичной) экономики характерна ориентация на собственные ресурсы, проводимая политика изоляционизма, что может привести не только к экономическому, но и политическому размежеванию. Открытая экономика позволяет стране в полной мере использовать преимущества специализации. Для оценки степени открытости экономики экономисты используют следующие показатели:

1) экспортная доля – это отношение стоимости экспорта к ВНП, выраженное в процентах;

2) импортная доля – процентное отношение стоимости импорта к объему внутреннего потребления, которое представляет собой сумму отечественного производства, запасов и импорта товаров;

3) внешнеторговый оборот в расчете на одного жителя страны – сумма экспорта и импорта товаров и услуг, отнесенная к численности населения.

Показатели открытости экономики возрастут, если принимать во внимание потоки капиталов и обмен услугами, которые не фиксируются внешнеторговой статистикой. Причем страны с большими запасами природных ресурсов и развитым внутренним рынком могут иметь относительно малый внешнеторговый оборот.

Характеризуя тенденции развития мирового хозяйства, необходимо отметить два направления его развития:

1) центростремительная тенденция состоит в том, что преимущества специализации стимулируют предприятия, фирмы, страны в целом к сотрудничеству;

2) центробежная тенденция состоит в том, что возможность более богатого участника объединения иметь преимущества перед партнерами вызывает стремление к обособлению и независимости.

На данном этапе развития мирового хозяйства преобладает первая тенденция, что обеспечивает целостность мирового хозяйства. Кроме того, единства мирового хозяйства требуют стоящие перед человечеством неотложные глобальные задачи: энергетические, продовольственные, экологические, угроза ядерной безопасности и даже столь актуальная в наши дни террористическая.

В организационно-экономическом плане целостность мирового хозяйства регулируется рыночным механизмом, который способствует обособленности и закрытости национальных экономик стран.

Хотя различные формы международных связей развиваются во взаимодействии, международный обмен все больше смещается от материализованных в товарах форм связей к нематериализованным, т. е. к увеличению обмена производственным и научным опытом, культурными ценностями. Заметно возросла в сфере «невидимой торговли» доля информационного капитала (по оценке ЮНКТАД информационные услуги составляют более 45 % мирового ВНП). Поэтому информационная ситуация в стране, ее подключенность к каналам глобальных информационных сетей и коммуникаций стала во многом определять роль и место страны в мировом хозяйстве.

Таким образом, на индустриальной стадии центр тяжести мирового сотрудничества перемещается из сферы обращения в сферу производства. А с возникновением новых видов транспорта, связи, коммуникаций появились и развились новые формы мировых экономических отношений и особенно вывоз капитала и миграция рабочей силы. При этом особенностью современных торговых отношений является активное развитие рынка услуг.

Спецификой современного этапа развития мирового хозяйства является стремительно растущая открытость экономик, усиление их взаимозависимости, все большая интернационализация производства.


86. Международная экономическая интеграция



Интернационализация производства – это процесс формирования устойчивых экономических связей между странами на основе международного разделения труда.

Непрерывно возрастающее передвижение товаров, рабочей силы, финансовых средств через национальные границы ускоряет развитие и совершенствование всемирной инфрастуктуры. Углубление международного разделения труда идет на основе острой конкурентной борьбы, в которой одним из самых важных аргументов остается сравнение научных потенциалов и технологических возможностей различных стран. И, как следствие, реальностью международной специализации остается такое разделение

труда, когда на экспорте наукоемких товаров специализируются развитые страны. На изготовлении ресурсо– и капиталоемких товаров, производство которых наносит большой ущерб окружающей среде, специализируются развивающиеся страны. Большая часть развивающихся стран по-прежнему находится в условиях монокультурной сырьевой специализации.

Интернационализация хозяйственной жизни требует создания соответствующих механизмов межгосударственного регулирования. С одной стороны, настоящее время в любой сфере международных экономических отношений действует хотя бы одна крупная региональная или отраслевая организация, объединяющая заинтересованные страны.

С другой стороны, высшей формой интернационализации хозяйственной жизни является международная интеграция.

Международная экономическая интеграция – это сближение и взаимное переплетение национальных хозяйств двух или нескольких стран, направленные на создание единого хозяйственного механизма.

При этом международные экономические отношения становятся настолько прочными, что происходит взаимопроникновение национальных процессов воспроизводства.

Самой простой формой экономической интеграции является зона свободной торговли. В ее рамках отменяются торговые ограничения между странами-участницами и прежде всего таможенные пошлины.

Другая форма – таможенный союз. Он предполагает не только наличие зоны свободной торговли, но и установление единого внешнеторгового тарифа и проведение единой внешнеторговой политики в отношении третьих стран.

Более сложной формой выступает общий рынок, который обеспечивает свободное перемещение товаров и услуг, факторов производства – труда и капитала, а также согласование экономической политики. Наиболее развитой интеграционной группировкой является Европейский союз.

Самой сложной формой интеграции является экономический союз, который предполагает унификацию экономической, налоговой, кредитно-денежной, валютно-финансовой политик стран-участниц. Примером такого союза может служить процесс создания Европейского Союза.

Растущая интернационализация экономики проявляется в том, что происходит экспорт не только ссудного, но и предпринимательского капитала. Его вывоз представлен прямыми и портфельными зарубежными инвестициями. Важнейшим субъектом прямого инвестирования являются транснациональные компании.


87. Экономическая транснационализация



Транснациональные компании – те компании, которые имеют филиалы в 5 или более странах мира.

Они получают максимальные прибыли, экономя на издержках производства, закрепляясь на наиболее емких рынках, уклоняясь от уплаты налогов за счет использования внутренних цен, отклоняющихся от реальных издержек, и объявления прибыли в странах с минимальным налогообложением. Увеличение числа транснациональных корпораций – объективная тенденция современного этапа развития международной торговли. Эти процессы проводят к транснационализации экономики.

Экономическая транснационализация характеризуется следующими функциями:

1) дает хозяйствующим субъектам более широкий доступ к ресурсам;

2) позволяет производить продукцию для наукоемкого рынка интеграционных группировок;

3) защищает фирмы, входящие в состав транснациональной корпорации, от конкуренции со стороны фирм третьих стран;

4) позволяет участникам совместно решать острые социальные проблемы.

Возникновение транснациональных корпораций, активная интернационализация экономики ведут к процессам глобализации экономической жизни, когда экономики различных стран не просто взаимно переплетаются, но и сращиваются, проникают друг в друга. Эти процессы затрагивают не только экономику, но и политику, экологию, социальную и демографическую среду. Эти процессы порождают и глобальные проблемы, которые разделяют на 3 группы:

1) проблемы, связанные с взаимоотношениями различных социально-экономических систем (проблемы войны и мира, разоружения и т. п.);

2) проблемы, возникающие в системе отношений «человек – общество» (борьба с бедностью, болезнями и т. п.);

3) проблемы, возникающие в системе отношений «общество – природа» (защита окружающей среды, проблемы ресурсов и т. п.). Все названные глобальные проблемы имеют прежде всего экономические аспекты возникновения и решения.

Первая группа проблем обусловлена ориентацией экономики крупных экономических держав на военное производство. Основное средство решения данной проблемы – конверсия, т. е. перевод военной индустрии на мирные цели.

Во второй группе проблем наиболее острой является проблема старения населения в экономически развитых странах и бурный рост населения в экономически отсталых странах. Основным средством решения этой проблемы является ориентация производства на социальные цели.

В третьей группе особо остро стоит проблема охрана окружающей среды. Решение этой проблемы как таковой требует экономических мероприятий, стимулирующих защиту среды и делающих ее выгодной, а также значительных финансовых вливаний.


88. Сущность международной торговли



Процессы интернационализации, транснационализации и глобализации, протекающие в мировой экономике, открывают новые возможности для углубления международной специализации, увеличения масштабов выпуска продукции, снижения издержек и повышения конкурентоспособности товаров.

Это способствует росту капиталовложений, внедрению новых технологий и увеличению занятости, а также решению на совместной основе комплекса социальных, региональных и глобальных проблем.

Одной из наиболее важных форм международных экономических отношений является международная торговля.

Международная торговля – это обмен товарами и услугами через национальные границы.

Проблемы международной торговли исследовались экономистами еще в XVI–XVII вв. Это течение научной экономической мысли носит название меркантилизма. Одним из видных представителей этого учения был Томас Манн (1571–1641). Меркантилисты считали, что внешняя торговля – единственный производительный сектор экономики, который может обеспечить накопление общественного богатства в виде золота и других драгоценностей. Приток золота в страну обеспечивается, если вывоз товаров, за которые государство получает золото, будет больше ввоза, за который надлежит расплачиваться благородным металлом. Этот постулат должен был обеспечивать стране активный торговый баланс. Поэтому меркантилисты выступали за расширение экспорта и всемерное ограничение импорта.

В мировой торговле существуют следующие виды внешнеторговых операций:

1) экспортные – связаны с вывозом товаров из страны. В современных условиях экспортные товарные сделки преследуют не только коммерческие цели. Около четверти экспорта развитых стран приходится на поставки по кооперационным соглашениям, а треть – на внутрифирменные поставки по каналам транснациональных корпораций. Значительная часть экспорта практически любой страны связана с различного рода договорами о сотрудничестве в области строительства хозяйственных объектов, с долгосрочными целевыми кредитами, совместной научной и исследовательской деятельностью и т. п.;

2) импортные – связаны с ввозом товаров в страну. Структура импорта определяется особенностями природных условий, структуры экономики страны, ее ролью в международном разделении труда. Импорт регулируется таможенными пошлинами, а также количественными ограничениями, системой лицензирования и другими нетарифными барьерами;

3) реэкспортные – связаны с обратным вывозом из страны товаров, ввезенных ранее из-за границы, без их переработки. Особенно велико значение реэкспорта в торговле теми товарами, транспортировка которых сопряжена с минимальными затратами (например, драгоценных металлов и камней); 4) реимпортные – связаны с обратным привозом из-за границы отечественных товаров, не подвергшихся там переработке. Это могут быть непроданные, забракованные и другие товары. Экономическая эффективность экспорта определяется тем, что данная страна вывозит ту продукцию, издержки производства которой ниже мировых. При импорте товаров страна приобретает те товары, производство которых в настоящее время экономически невыгодно, т. е. покупаются те товары, затраты на производство которых ниже, чем внутри страны. Разница между экспортом и импортом называется чистым экспортом. Чистый экспорт будет положителен, если экспорт превышает импорт.


89. Индекс условий торговли. Методы и формы международной торговли



Для оценки выгодности международной торговли для страны экономисты используют индекс условий торговли. Он показывает соотношение динамики экспортных и импортных цен.

Индекс условий торговли – это частное от деления индекса средних цен экспорта на индекс средних цен импорта страны в отдельном промежутке времени. Если индекс условий торговли уменьшается, то это означает, что для закупки единицы импортного товара приходится расходовать все больше выручки от экспортируемых товаров.

Международная торговля осуществляется в нескольких формах, среди которых выделяются:

1) прямые коммерческие экспортно-импортные сделки;

2) встречная торговля, при которой оплата поставок осуществляется встречными поставками товаров. Инициатором встречной торговли обычно является импортер, который не располагает валютой для оплаты товаров. Основной разновидностью встречной торговли являются бартерные сделки – это сделки на основе натурального обмена товарами без денежных расчетов. Если бартерная сделка продлевается на долговременный период и включает корзину товаров, то говорят о клиринговых соглашениях. Другие компенсационные сделки, предполагающие встречные поставки товаров, называются офсетными.

Существуют различные методы международной торговли:

1) прямые сделки с экспортером;

2) сделки через посредников (дилеров, консигнаторов, агентов и т. д.);

3) биржевая торговля. Более 30 % объема мировой торговли товарами реализуется на биржах, которых существует более 70 видов. На бирже могут продаваться специфические товары. Они обладают качественной однородностью и взаимозаменяемостью, так как товары продаются согласно установленным образцам и стандартам, на основе типовых соглашений, регламентирующих условия, сроки и качество поставки. На биржах продаются сельскохозяйственные, топливные, лесные товары, черные и цветные металлы и т. п.

На биржах могут совершаться два вида сделок:

1) сделки на реальный товар – это такие сделки, которые предполагают его поставку немедленно, т. е. в срок от 1 до 15 дней (сделка кэш или спот) или поставку в будущем (сделка форвард). В случае заключения сделки форвард цена на поставляемый товар фиксируется на день заключения сделки, а товар поставляется в срок, оговоренный контрактом (например, через 3 месяца). Цена форвард отличается от цены спот в связи с различием конъюнктуры на рынках наличного товара и товара, поставляемого в будущем;

2) срочные (фьючерсные) сделки – это такие сделки, которые не предусматривают обязательства сторон поставить или принять реальный товар, а предполагают куплю-продажу прав на товар, т. е. заключение фьючерсных контрактов. Результатом таких сделок является уплата или получение разницы между ценой контракта на день его заключения и ценой в день исполнения.

Таким образом, заключая сделки на бирже, их участники могут преследовать цели:

1) купить или продать реальный товар;

2) получить спекулятивную прибыль за счет разницы цен;

3) застраховаться от возможных потерь в случае изменения рыночных цен при заключении форвардных сделок на реальный товар.

Спекулятивные сделки и сделки по страхованию от потерь составляют основную часть операций ведущих товарных бирж мира. Такое страхование называется хеджированием.

На мировых рынках строительных услуг при поставках сложного и дорогостоящего оборудования используются тендерные процедуры, а при поставках пушнины, произведений искусства и т. п. используются международные аукционы.

Мировая торговля имеет в своем развитии определенные тенденции, характеризующие мировой товарообмен:

1) экспортные доли стран увеличиваются;

2) возрастает удельный вес готовой продукции, особенно наукоемкой и высокотехнологичной;

3) растут экспортные цены машин и оборудования, выпускаемых ведущими странами мира;

4) использование ресурсосберегающих технологий и рост самообеспеченности приводят к относительному снижению спроса развитых стран на сырье и продовольствие.

Таким образом, на современном этапе развития мировых торговых отношений прослеживаются тенденции повышения выгодности внешней торговли для развитых стран мира и ухудшения положения государств «третьего мира».

Важной тенденцией в международном обмене является увеличение мирового рынка услуг, в частности, туристских, транспортных, финансовых, инжиниринговых и т. п.


90. Международные валютные отношения



Для существования и развития мировых хозяйственных связей необходимо функционирование денег в международном обороте, называемое валютными отношениями.

Валютные отношения являются частью мирового хозяйства, формой международных экономических отношений. Субъектами международных валютных отношений являются предприятия, осуществляющие внешнеэкономическую деятельность, банки, физические лица и государства в лице своих органов управления.

Совокупность форм организации валютных отношений называется валютной системой.

В экономической теории различают:

1) национальную валютную систему, которая устанавливает принципы регулирования валютных отношений внутри государства и действует на основе валютного законодательства;

2) международную валютную систему, которая состоит из национальных валютных систем и закреплена межгосударственными соглашениями. Она включает в себя следующие элементы:

а) международные платежные средства;

б) механизм установления поддержания валютных курсов;

в) порядок балансирования международных платежей;

г) условия конвертируемости валют;

д) режим работы валютных и золотых рынков;

е) права и обязанности межгосударственных институтов, регулирующих валютные отношения.

В мировой валютной системе было несколько этапов развития:

1) система золотого стандарта (роль денег выполняли золото и серебро) просуществовала до середины 30-х гг. XX столетия. Ее особенность состояла в том, что центральным банкам разрешалось обменивать свои банкноты на золото и иностранную валюту (девизы);

2) бреттонвудская система (фиксированные валютные курсы и твердое золотое обеспечение доллара как расчетной валютной единицы) просуществовала до 1971 г.;

3) кингстонское соглашение, действующее на текущий момент, заключается в таких моментах, как:

а) отмена золотого содержания всех валют;

б) введение плавающих валютных курсов;

в) признание права на образование региональных валютных систем;

г) признание функций резервных валют за некоторыми национальными валютами (к коллективным валютам относят евро).

Основу валютной системы составляет национальная валюта, т. е. денежная единица данной страны. Валютную систему страны образуют следующие элементы:

1) национальная валюта;

2) режим валютного курса;

3) условия конвертируемости валюты;

4) порядок международных расчетов;

5) состав и система управления золотовалютными резервами страны;

6) система валютного рынка и рынка золота.


91. Валютный курс и банковские валютные операции



Основным понятием валютного рынка выступает валютный (обменный) курс – цена каждой национальной единицы, выраженная в денежных единицах других стран.

Валютные курсы бывают следующих видов:

1) фиксированные, т. е. государство жестко устанавливает курсовое соотношение своей национальной денежной единицы с иностранными;

2) плавающие, т. е. государство жестко не фиксирует курс своей валюты, он устанавливается под воздействием спроса и предложения на валютном рынке. Такой валютный курс используют более 60 государств мира.

Валютный курс национальной денежной единицы определяется исходя из:

1) покупательной способности валюты – количества одинаковых товаров и услуг, которые можно купить за стандартную сумму (например, 100 единиц) различных национальных валют. Но соотношение валют по покупательной способности в разных странах весьма различается по видам товаров. Для решения этой проблемы был разработан метод оценки на основе стандартной корзины товаров;

2) паритета валют – соотношения покупательной способности различных денежных единиц, рассчитанного на сопоставлении сумм денег, необходимых для приобретения в каждой стране одинакового набора товаров.

Однако даже этот метод не дает точной оценки стоимости валюты, а ее цена устанавливается в соответствии с законами спроса и предложения на валютном рынке.

Одним из самых крупных игроков на валютном рынке является Центральный банк, который может осуществлять следующие действия:

1) понижать курс национальной денежной единицы, т. е. проводить обесценение (при фиксированном курсе такие действия носят название девальвации);

2) повышать курс национальной денежной единицы, т. е. проводить удорожание (при фиксированном курсе такие действия носят название ревальвации);

3) поддерживать относительно стабильный курс национальной денежной единицы, проводя валютные интервенции, т. е. операции купли-продажи валюты в зависимости от целей. Поскольку спрос и предложение валют непрерывно меняются, то валютный курс также нестабилен. Его фиксация на определенную дату банками или валютной биржей называется котировкой. В большинстве стран мира используется прямая котировка, когда к единице национальной валюты приравнивается то или иное количество национальных денежных единиц (например, 1 доллар США оценивается в 30,64 рубля).

Косвенная котировка означает, что количество единиц иностранной валюты приравнивается к одной единице национальной (применяет США, Англия и другие страны). Банки, котируя валюту, указывают курсы ее покупки и продажи, разница между которыми образует прибыль банка.

Существуют различные виды банковских валютных операций:

1) спот-сделки (кассовые, наличные) – валюта поставляется покупателю на второй рабочий день по курсу на момент заключения сделки. Это самый распространенный вид сделок;

2) форвард-сделки (срочные) – валюта поставляется через определенный срок (1, 2, 3, 6, 12 месяцев) после заключения сделки по курсу, зафиксированному на момент продажи. Такие сделки применяют для получения спекулятивной прибыли и страхования от рисков, связанных с возможным нежелательным изменением курсов.

Валютный курс играет важное значение в оценке эффективности участия страны в международном разделении труда, т. к. на его основе национальные издержки сравниваются с аналогичными показателями других стран.

Чтобы стать средством международных расчетов и платежей, национальные валюты должны конвертироваться, т. е. в соответствии с определением МВФ (Международного валютного фонда) это означает, что валюта должна удовлетворять трем требованиям:

1) использоваться без ограничений для любых операций;

2) обмениваться без ограничений на любую другую валюту;

3) обмен должен совершаться по официальному курсу.

Различают следующие виды валют в зависимости от конвертируемости:

1) валюта, имеющая внутреннюю конвертируемость, т. е. правом обратимости обладают резиденты (граждане данной страны), а для нерезидентов используется режим неконвертируемости;

2) валюта, обладающая внешней конвертируемостью, т. е. свободный обмен любых валют на национальную валюту действует только для иностранных граждан и юридических лиц;

3) свободно конвертируемая валюта обладает полной внешней и внутренней конвертируемостью, т. е. отсутствуют какие-либо ограничения;

4) частично конвертируемая валюта подразумевает распространение обратимости на определенные категории ее владельцев и на отдельные виды внешнеэкономических операций;

5) неконвертируемая валюта подразумевает жесткие запреты по ввозу, обмену, продаже и покупке национальной или иностранной валюты.


92. Государственное валютное регулирование



Государство использует валютный курс национальной денежной единицы как один из главных инструментов своей экономической политики. Юридически валютная политика оформляется в соответствии с законодательными актами и Законом РФ «О валютном регулировании и валютном контроле». На межгосударственном уровне заключаются двух– и многосторонние соглашения по валютным проблемам. По формам осуществления различают:

1) дисконтную валютную политику, которая направлена на регулирование процентных ставок, определяющих валютный курс;

2) девизную валютную политику, которая регулирует непосредственно валютный курс.


Кроме того, валютная политика осуществляется через валютные ограничения – это меры, регламентирующие операции с национальной и иностранной валютой, для поддержания валютного курса и других целей. Государство целенаправленно воздействует на те рыночные силы, под воздействием которых складывается курс валюты. Для государственного регулирования характерно маневрирование в рамках либерализма (полной экономической свободы) и протекционизма (системы валютных ограничений).

Россия на данном этапе должна адаптировать свою экономику к тенденциям развития мирового хозяйства, основным инструментом чего должна стать выработка и реализация разумной экспортной доктрины страны. Усиление взаимозависимости национальных хозяйств в результате развития международных экономических отношений приводит к созданию интеграционных группировок. Одним из наиболее динамично развивающихся союзов является СНГ (Содружество Независимых Государств), который предоставляет отличные перспективы для сотрудничества.
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