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ГЛАВА 1. ГЛАВНЫЙ ФИЗИОГНОМИЧЕСКИЙ МЕРИДИАН: ДЛИННОГОЛОВЫЕ И КРУГЛОГОЛОВЫЕ




Для размера фуражки, к примеру, важна окружность, а не удлиненность.


К. Прутков, прапорщик






– Что это еще за красная тыква?

– Это зеркало, ваша милость.


(…)






Разнесенность никогда не способствовала оперативности.


Подражание фельдмаршалу Мольтке






Неправильность канонов и пропорций для лица есть его живость.


«Физиогномический органон»






1.1. ПРЕДВАРЯЮЩЕЕ ВСТУПЛЕНИЕ



Первый шаг физиогномического психоанализа – определение степени длинноголовости (научн. – долихоцефалия, от греч. dolichos – длинный + kephale голова) и круглоголовости (научн. – брахицефалы, от греч. brachis короткий + kephale голова). Вообще-то правильней надо было бы говорить «короткоголовый», но визуально брахицефал выглядит именно как «круглоголовый». Поэтому мы их так и будем впредь называть. Как определяется «долихо»– и «брахи»– цефалия? На этот счет есть вполне конкретные количественные критерии. А именно: соотношение длины и ширины головы, т. н. «головной указатель». Для брахицефалов отношение ширины головы к ее длине в процентах больше 80. Иными словами, голова имеет тенденцию приближаться к кругу. Долихоцефалы (либо долихокефалы, в более современной транскрипции), наоборот, тяготеют к вытянутому овальному анфасу, при котором ширина относительно длины составляет менее 75 % – в крайних случаях имеем дело с «кочанообразными» лицами. Есть еще промежуточный тип, (его называют «мезокефалом») он-то как раз и размещается на границе 70–80 % соотношения ширины к длине лица. Схематически типы лиц изображены на рисунках: 1.1. – долихоцефал; 1.2. – брахицефал; 1.3. – «нормальный» промежуточный тип.
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ВИЗУАЛЬНЫЕ КРИТЕРИИ: если вы хотите быть профессиональным физиогномистом вам придется оценивать показатель длинно-, круглоголовости, что называется, на глаз. Поначалу будет немного затруднительно в пограничных случаях, но если постоянно и с интересом пересмотреть много лиц на фотографиях и в «живую», то необходимый практический навык, поверьте, приобретается. Ведь обычно начинающий специалист хочет чтобы «сразу и много». Так не бывает, разве, что в кино для наивных. Визуальная психодиагностика требует навыка. Можно сказать и более: «в себя впускание чужого образа, с последующей дешифровкой». Знаете, чем-то сродни системе Станиславского, когда надо пережить того, кого анализируешь. При этом по максимуму доверяйте своему «фоновому» впечатлению. Как говорится, никаких установок и ничего личного. Упаси Бог, подцепиться на изначально заготовленную схему. Простите за жесткость, но как психодиагност, в данном случае вы уже умерли. Потому совет: смотрите на лица людей в самых неожиданных ситуациях и почаще. Попутно: не гипнотизируйте никого взглядом, сканируйте живой образ расфокусированным, либо периферийным зрением. И чутко ловите отзвук вашего внутреннего естества на поступающую информацию. И последнее: поначалу старайтесь не рассказывать о человеке методом «лицо в лицо». Дело в том, что любой индивид создает вокруг себя некую программирующую внешнюю «ауру», которая подпитывает декларируемый имидж-образ. Короче говоря, вы обязательно попадаете под пресс внешнего влияния и внушения со стороны личности, особенно сильной и поднаторевшей в психоманипулировании. Можно не устоять, и начать выдавать «на-гора» информацию, которую клиент сам же вам и вложил. Поэтому лучше все– таки фотографии или видеосьемка. Впрочем, если у вас достаточно сильна индивидуальная психологическая «броня», то можете попытаться рассказать человеку «в лицо» то, что он в действительности представляет собой. Это уже серьезный шаг в сторону психотерапии. Либо к «магии» по внушению личности того, что вам нужно.

Примечание по сути: облысение лба визуально удлиняет лицо, а наползающие на лоб волосы – укорачивают. Это необходимо иметь в виду, поэтому длину «черепа» стоит все же измерять от верхней точки макушки до нижней точки подбородка. Сюда же: бородка клинышком визуально удлинит подбородок, а бакенбарды – все лицо в целом. Короткая стрижка округляет, а длинные волосы удлиняют визуально впечатление лица. Борода «лопатой», безусловно, сделает лицо круглее. Длинные уши усилят эффект «долихоцефалости», а большие, оттопыренные и круглые, наоборот, визуально внушат круглоголовость. Хорошо откормленные и раздутые щеки точно также сделают лицо гораздо круглее, чем оно является по черепному строению. Худощавость лица, наоборот, усилит впечатление длинноголовости. Поэтому будьте предельно рефлексивны и «гасите» в последующей расшифровке визуального образа означенные артефакты.


1.2. ПОРТРЕТ ШЕРЛОКА ХОЛМСА, или УБЕЖДЕННОСТЬ МЕТОДА




Если вы себя считаете гениальным, то у вас скорее всего явно удлиненное лицо.


Козьма Прутков, «Из табакерки жизненных наблюдений»






Почему принято говорить, что от удивления лицо вытягивается, а не округляется?


(…)






Техника безопасности для длинноголовых: «не высовывайся»!


Козьма Прутков, из той же «Табакерки»





Приступим к практической части мастерской физиогномического психоанализа. Итак, какие же психологические характеристики дает нам выраженная длинноголовость индивида? Заметьте, мы говорим о явно типичном долихоцефале. То есть, о том случае, когда вы уверенно можете констатировать: «этот человек – длинноголовый». Промежуточный тип, наиболее сложный для диагностического психоанализа, мы оставим напоследок.

В практической психодиагностике важно не только отыскать скрытые, но задействованные в структуре индивида его уникальные психологические качества, однако не менее значимо не приписать ничего лишнего. Иначе говоря, не занимайтесь личностной проекцией, то бишь сбрасыванием собственных комплексов на тех, кто попался под руку, и второе – не экстраполируйте без надобности диагностических правил и тенденций. Не развивайте столь легко и рьяно логическую тезу, потому что реальный психологический портрет может оказаться лишь неразвившимся намеком того, на что вы так уповали в своем итоговом заключении. Попытаемся далее продемонстрировать несколько переработанное правило схоласта Оккама «не умножай сущности без надобности» в нашем психодиагностическом варианте: «не добавь лишнего».

Итак, длинноголовые индивидуумы. Что мы можем сразу в них отметить, так это факт «продольной вытянутости» лица. Это значит, что лобная часть лица далеко отставлена от челюсти. Пожалуй вот и все. Но вот психологическая характеристика данной анатомической особенности окажется куда более подробной и интересной.

Начнем с того, что выраженная длинноголовость снижает психологические адаптивные способности. Иначе говоря, приспособляемость к внешней среде хуже у более длинноголовых индивидов. Как ни парадоксально, но именно в этом их сила. Вместо адаптации, такие субъекты предпочитают активную переделку окружающего их мира под свою копирку. Может потому в среде мирового топ бизнеса так много явно длинноголовых людей. Переделывать что-то своим волением – что может быть для них более соблазнительным.

Второе доминирующее качество длинноголовых – установочность. Не только в мышлении, но и в более широком психологическом плане. Обратная связь у них также работает избирательно, усиливая положительные моменты и ослабляя негативные сигналы. Что в конечном счете приводит к излишней самоуверенности и амбициозности. При пониженной адаптивности, это скорее выигрыш, нежели минус. Вам будет весьма сложно переубедить в чем-то «длинноголового», но уж если он уверовал в некую парадигму, то с истовой силой новообращенного адепта.

Вообще, длинноголовые индивидуумы куда более системны и методичны. Ну а избранному методу изменяют, понятно, крайне редко. Это, одновременно, их и сильная, и слабая стороны. Убежденность всегда придает сил даже в безысходных ситуациях, но вряд ли способствует поиску более благоприятных альтернатив или ситуационных компромиссов. Добавим к этому еще выраженную способность к абстрагированию, и, в целом, к отвлеченному стилю не только мышления, но и восприятия. Вообще-то сам по себе, системный метод уже есть не что иное, как абстракция на практике. Зачастую ее именуют научным методом и формой «чистого познания». К слову, философы и схоласты, были и есть чаще всего выраженно длинноголовыми людьми. Науку, если она не суть экспериментальная и прикладная, продвигают точно такие же физиогномические типажи.

Долгосрочное планирование весьма характерно для них. А уж построение всяческих «виртуальных замков» – тем более. Далеко разнесенные друг от друга лобная часть и челюсть позволяют такому индивиду действовать весьма волюнтаристски, т. е. по заранее намеченной программе, но с явными импульсивными «вывертами». Сей феномен, видимо, объясняется эффектом слегка «испорченного телефона» между взаимной согласованностью работы челюсти и мозга. В общем то, свойство целостного, гармонического и слаженного реагирования и последующего действия у длинноголовых оказывается несколько рассогласованным. Временами их поведение носит некий намек на шизоидность. Такие люди не здесь и теперь, а где-то постоянно пребывают внутри своей собственной системы. И всегда на «выходе» чаще всего пребывает что-то одно.

Александр Васильевич Суворов, и иже с ним Чапаев Василий Иванович таковыми именно и являлись. Отчаянная бесшабашность в ситуации хорошо продуманного плана военной кампании или даже авантюры. На портретах они оба длинноголовые. В их компанию уверенно можно присоединить Гая Юлия Цезаря, он тщательно прорабатывал свои военные и политические планы, но, однажды решившись, готов был идти на все.
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Александр Суворов

Попутно, объективности ради, необходимо также признать, что чем удлиненнее лицо, тем сильнее склонность индивида к рефлексии и мегаломании, т. е. к яростному служению одной идеи или страсти. Заметьте, канонический образ Иисуса Христа на иконах невозможно представить круглоголовым. А как, по-вашему, выглядел портрет принца Гамлета Датского? К психоаналитику, и на кушетки, по-видимому, гораздо чаще «ложатся» индивидуумы с удлиненным типом лица. Здесь же отметим, что в среде художников и поэтов также преобладает «долихоцефалия». Чисто практически: если вас кто-то активно загружает, присмотритесь к овалу его лица. Не напоминает ли он вам худосочного, с пылающим взглядом и вытянутым лицом Павку Корчагина? А если у длинноголового индивида вдруг образовалось некое хобби, то придется скорее всего смириться. Впрочем, можно вступить в длинные системологические дебаты, без пользы для дела, но к вящему удовольствию для того, у кого овал лица все же длиннее.

Еще одна яркая особенность длинноголовых особей человеческого рода. Они явные покорители и завоеватели как времени, так и пространства. Тайм-менеджмент – задумка именно для них. Создавать натуралистические «виртуалки» далекого прошлого или будущего – тоже. Проще говоря, они двигаются во времени точно так же, как и в пространстве. Заметьте, покорителями земной ойкумены оказывались чаще всего длинноголовые представители нордической и семитской расы. Роберт Пири, дошедший до Северного Полюса и Руал Амундсен первым покоривший Южный полюс отнюдь не были круглоголовыми. При этом они всецело полагались на опыт и собственный метод. Капитан Роберт Скотт и его четыре сотоварища, драматически погибшие на возврате с Южного полюса были также людьми длинноголового типа. Они до конца честно выполнили свой добровольный долг, хотя все их неудачи произошли по все той же системной ошибке. Разработанный ими план антарктического похода был принципиально губителен. И все же дерзнули. Даже вопреки предчувствиям и здравому смыслу.

На Эверест первым совместно с шерпом Тенцингом Норгеем в 1953 г. взошел новозеландец Эдмунд Хиллари. Уж более яркого представителя племени «европеидно длинноголовых» даже трудно сыскать. Поистине, человек одной идеи и приверженец хорошо проработанной жесткой системы покорения самой высокой вершины мира. Его самый сильный последователь, швейцарец Райнхольд Месснер, отважившийся впервые в мире взойти на Джомолунгму в одиночку, также по физиогномическому критерию типичный долихоцефал.

И еще одна попутная портретная физиогномическая зарисовка. Знаменитый советский асс-истребитель Покрышкин Александр также принадлежит к племени «длинноголовых». Отсюда, предельно четкая зарисовка схемы боя и способность обучать молодых летчиков. Покрышкин не просто удачно сбивал самолеты, он, по сути, стал образцовым методологом ведения воздушного боя. Тогда не было компьютеров и моделирование типичной воздушной ситуации приходилось делать наглядно и вручную. В 1943 г., в жарких боях на Тамани против элитных частей 4-го воздушного флота вермахта (истребительные эскадры «Удэт», «Мельдерс», «Зеленое сердце» и другие) он дважды получит звание Героя Советского Союза.

...


«…Здесь, в этой небольшой землянке начальника воздушно-стрелковой службы полка, кем в то время был Покрышкин, с покрытого копотью потолка до земляного пола все было сплошь увешано схемами и чертежами воздушных боев, моделями самолетов. Тут же находился и альбом воздушных маневров. Альбом то и дело пополнялся схемами новых приемов воздушного боя».
Цит. по книге Г. Голубев «В паре с «Сотым» – М.; ДОСААФ, 1978, с. 84.



Покрышкин, действительно, станет мастером и выдающимся методологом воздушного боя истребителей. На его счету 59 вражеских самолетов, и это отнюдь не транспортные тиховозы. Его крылатая формула победы и по сей день уважаема современными витязями неба: «Высота – скорость – маневр – огонь».
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Александр Покрышкин

ФИЗИОГНОМИЧЕСКАЯ РЕМАРКА ДЛЯ БИЗНЕСА. Начнем с того, что систему менеджмента как такового придумали явно длинноголовые бизнесмены, к примеру, по типу Генри Форда. Естественно, им и карты в руки. Внедрять и преобразовывать сообразно намеченному плану «длинноголовые» будут не взирая на тихие вопли и нарастающий саботаж вверенного им персонала. Итоговая победа будет за кем-то одним. Так что для кризис-менеджмента с дозаправкой ресурсами в одну лишь сторону яркие долихоцефалы подойдут идеально. Если же необходимо более чутко реагировать на отрицательную обратную связь, – генетически выраженная «длинноголовость» превращается, скорее всего, в недостаток. Как вы уже догадываетесь, приверженность к моновзгляду на возникающие проблемы негоже даже для пастора в церкви, а уж для бизнеса в условиях динамического конкурентного вызова тем более.

Что отрадно – неиссякаемый позитив убежденности в правоте своего уникального подхода и не умирающая надежда, что и на нашей улице праздник должен быть. Просто должен. Нынешняя практика показывает – длинноголовые особи успешно занимают управленческие ниши. И то неудивительно, ведь всем мы играем в игры «я знаю, что ты знаешь, что я знаю». Пока всевластие метода торжествует, так тому и быть. Но у «длинноголовых» есть в запасе еще один плюс: вовремя прорефлексировать бурно развивающуюся ситуацию и запрыгнуть на плот, попавший в нужную струю. Опять же, неиссякаемый оптимизм бодро шагающих в пропасть, если впереди табличка «проход открыт». Ну а если «закрыт», то всегда можно начать сооружать мостик из тех же запретительных табличек. Счастье и успех для «длинноголовых» всегда на том берегу. Так что, «портрет» генерального разработчика перспективного бизнес плана в общих чертах можно уже представить. В чем-то похожие лица рискнут донести сей план до исполнителей и воодушевить оных сегодня на баррикады ради будущих заманчивых дивидендов.

Еще один принципиальный штрих: вести переговоры с «длинноголовым» можно лишь в формате его установок и представлений. То есть, в весьма узком коридоре возможностей. Если вы хотите разобраться и поставить точки над «i», то лучше варианта не придумаешь. Опять же, вынужденный консенсус, если будет достигнут, то хотя бы в границах предполагаемого. В итоге получите рабочий вариант, который никого полностью не удовлетворит, но прожить с ним можно. До нового видения перспектив. Среди «длинноголовых» очень даже встречаются уникумы, которые могут враз перевернуть калейдоскоп нашего тривиального обетования. За что их и ценим.

Да, кстати, «длинноголовые» без проблем и легко переносят монотонную работу, в конечном счете, конвейер, посуточный график, тщательная прополка на собственном огородике им не в такую тягость, как они предпочитают жаловаться. Согласитесь, тоже весьма неплохое преимущество в поступательном движении к намеченному «парадизу».


1.3. ХОРОШО СИДИМ, или ПРЕИМУЩЕСТВА СИТУАЦИОННОГО ПОВЕДЕНИЯ




Луноликая – значит, без намека на щербатую луну.


Козьма Прутков, «Зарисовки натурфилософа»






Колобок почему так долго убегал? То-то – коммуникация!


(…)






Здесь и теперь – это, все же, здесь или теперь?


Недоуменный вопрос на восточном застолье





Казалось бы круглоголовые этносы уступают в первенстве длинноголовым. Весьма высокомерное заблуждение тех, кто с гордостью и тщеславием смотрит на свой «благородный» профиль на фотографии, в зеркале, или медальоне. Сверхгигантская империя Чингизидов лучшее тому опровержение, ведь монголы и татары – народ круглоголовый. А смогли набросить свой аркан на тогдашнюю «вселенную», да еще и не на одно столетие. Воины великого Тимура (большею частью нынешний народ узбеки) в 1402 г. под Анкарой наголову разбили тюрков султана Баязида, чем и спасли тогдашнюю Европу от нашествия. Узбеки народ круглоголовый, а тюрки, наоборот, длинноголовый, в те времена, не менее пассионарный молодой этнос. Коренные белорусы также кругло– виды, но высокомерные «арийцы» во второй мировой очень дорого заплатили за хотя бы минимальный контроль над их временно захваченными землями. Китай и Вьетнам еще также никто не смог покорить, и преобладающий этнос там большею частью круглоголовый. Да и «азиатские тигры» отнюдь не выглядят слабыми странами. Примеры, кажется, достаточно убедительны, чтобы еще раз ущемить «боевую» гордость человеческих представителей длинноголовой «расы».

Приоткроем попутно неожиданный секрет: именно «круглоголовость» дает неоспоримые преимущества в ближнем тактическом бою. Как известно, татарская конница всегда отличалась невиданной дотоле стремительностью набега, маневра, отхода, засады и обхода. Крымская орда представляла собой круглоголовый этнос. Узбеки и казахи в бывшем Советском Союзе считались самыми подходящими для обучения на механика-водителя танка. «Казах или узбек в танке, что на лошади» – приходилось слышать такую поговорку.

Чтобы точно уяснить психологические особенности «брахицефалов», наглядно представим себе типично кругловидое лицо (так и хочется сказать языком древних восточных поэтов: «луноликое»). Схематически оно изображено на рис 1.2. Чаще всего, мы увидим, что у круглоголовых индивидов глаза, нос и рот расположены гораздо «компактнее», и представляют более, нежели у длинноголовых, единую, т. н. «лицевую» фун к циональную группу. Еще отметим фактор «панорамности» глаз и самого лица, в том числе и скул. (Последнее, далеко не всегда является обязательным условием – лицо может быть круглым, но при этом не скуластым. Точно так же как длинноголовость, не всегда определяется вытянутой челюстью и высоким лбом.)

Поведенчески и психологически означенные факторы проявляются как конкретная ситуативность реагирования, быстрая адаптивность и оперативность, целостность восприятия и эмоциональная естественность. Кратко остановимся на перечисленных характеристиках.

Круглоголовые индивидуумы являются типичными ситуационистами, и, в отличие от своих длинноголовых собратьев «по разуму», лишены предвзятой установочности. Круглоголовые реагируют по факту на то, что происходит «здесь и сейчас». Отсюда – они весьма и весьма неплохие оперативные работники. Жесткая схема не затмевает им реальность, поэтому изначально принятый сценарий предполагаемого поведения будет тут же по ходу корректироваться. Сообразно ситуации. Что, понятное дело, дает шанс на своевременную обратную связь и более быструю, нежели у длинноголовых, именно приспособительную адаптивность. Саморазвитие и личностный прогресс у долихоцефалов происходит за счет жесткого самоутверждения и переделки окружающей системы под себя. Круглоголовые же, наоборот, предпочитают больше «приноровиться» и использовать в свою пользу сложившиеся обстоятельства. Своего рода, житейский практицизм в противоположность некой идеалистичности ярко выраженных длинноголовых субъектов. Отметим также, что у круглоголовых нету приверженности к абстрактному методу, и в догматичности их упрекнуть труднее.

И, наконец, что такое целостное или панорамное видение? То, что и обозначают сии термины. То есть, способность видеть все и сразу без установочных искажений . Пожалуй для рукопашного бойца, стрелка или аса-водителя объявленные качества чрезвычайно важны. Но не менее важно видеть цельную картину и в сфере динамического принятия решений. Так называемая расфокусировка внимания дается круглоголовым легче, равно как и запоминание мелких незначительных деталей происходящего. Причем в своем индивидуальном естественном режиме восприятия и реагирования.

В своих непосредственных эмоциональных реакциях круглоголовые индивиды куда более естественны, нежели их физиогномические антиподы, по принципу акына: «что вижу – о том пою». Поэтому им гораздо легче устанавливать приятельские отношения и налаживать многочисленные контакты. Заметьте, не пропагандистским или рациональным способом, а чисто коммуникативно-симпатическим. Там, где длинноголовый субъект предпринимает метод, круглоголовый демонстрирует непосредственную эмоцию и «живую» реакцию.

Отметим еще одну характерную особенность круглоголовых индивидов в означенном аспекте: будучи более подвижными, они тем не менее тяготеют к территориальной усидчивости, и предпочитают обустраивать свой «этос» (первичное древнегреческое ethos обозначало «обозримо обитаемое пространство, где существуют определенная гармония общежития), нежели прорубываться сквозь тернии к неизведанным звездам. В какой-то степени их можно считать «гармонизаторами обитания». Минус: если все идет хорошо и стабильно, то движущая сила к прогрессивным изменениям у данного физиогномического типа ослабевает. «Лучшее – враг хорошего», наверное, придумали круглоголовые индивиды, неся на своих плечах тяготы очередной великой эпохи перемен. Относительно «территориальной устойчивости», после раздумья возникает недоумение: «а как же монголоидные кочевники?». Весь, кажущийся, парадокс состоит в том, что мы путаем путешественников и первооткрывателей с движением стойбища, которое не сдвинется с места, пока там хорошо. Собственно говоря, «орда» (от лат. ordo – ряд, разряд) есть некий устойчивый порядок, который и позволяет большому скопищу людей пребывать в относительном комфорте взаимообуславливания. То бишь, орда – антитеза муштре линейно выстроенных «аракчеевских поселений» или советских «фабрик на земле». Там уж точно преобладал воинственный схематизм построения будущего счастья.

ФИЗИОГНОМИЧЕСКАЯ РЕМАРКА ДЛЯ БИЗНЕСА. Начнем с приятного. Кругловидые барышни идеально подойдут для презентаций и деловых фуршетов, привнося с собой лепту непосредственности и эмоциональной отзывчивости. Организатору действия они вовремя смогут «просигнализировать» в формате образной обратной связи о внезапно возникших форс-мажорных нюансах. То есть, считать картинку и прочувствовать общий настрой, равно как и возникшие подводные течения, под силу все же круглоголовым индивидам. Они – идеальные датчики происходящего. Но если бы только это, – им под силу быстро погасить очаг возникшей напряженности и вернуть атмосферу непринужденности. Согласитесь, весьма и весьма приветственно. Там, где офис-менеджер длинноголового типа будет с натужной гримасой вспоминать дополнительные сценарии поведения, кругловидая барышня тотчас выйдет из положения за счет улыбчивой непосредственности. Конфликт окажется разряженным, так и не успев усугубиться. Добавьте сюда предельную оперативность обслуживания – и ваш деловой фуршет вряд ли позабудется. Своевременность в бизнесе высоко ценится, а круглоголовому типу это дается совсем без труда, ибо он таков по своей природе. Короче говоря, – руководитель группы оперативного реагирования. Кстати, Иван Христофорович Баграмян, начальник оперативного отдела Юго-Западного фронта в 1941 году, судя по портретным изображениям, заметно круглоголовый. Это именно он держал эффективную оборону Киева до последней возможности. И один из немногих, кто тогда мастерски вышел из кольца окружения. Уже в ноябре 1941 года он организует окружение под Ростовом танковой группировки Клейста. Одним словом, если вам нужен «горячий распорядитель» – примените физиогномику в профподборе.

Оценим также превосходные коммуникативные качества круглоголовых индивидов. Они – прирожденные «гармонизаторы» в коллективе и, во всяком случае, «подковерную» ситуацию не создадут, а болевые точки будут ими обнажаться до того, как начнут запускать метастазы. Только не ждите докладных записок, – просто побеседуйте, либо понаблюдайте. Естественность своего поведения круглоголовые даже нарочно не скроют.

ПОЛЯРНАЯ КОММУНИКАЦИЯ. Безусловно, длинноголовые индивиды – стратеги, а круглоголовые – отличные оперативники. Сам собой напрашивается симбиоз. И благо, если таковой возникает. Но чаще всего круглоголовые страдают от жесткого схематизма своих физиогномических антиподов. Проще говоря, извечное противостояние теоретиков и практиков, идеологов и реализаторов. На чисто житейском, обиходном и коммуникативном уровне проблемы также возникают: нет естественного взаимообмена информации и чувств. Обычно, исходя из своей природы, круглоголовые индивидуумы, что называется, «в сердцах» как-то притираются. Но если адаптационный ресурс все же иссякнет, тогда. В лучшем случае, быстрый «развод и девичья фамилия», в худшем – неминуемый разгром и разбитое корыто в опустошенном наследстве длинноголовых «устроителей». Обычно, те так и не поймут, почему вдруг остались не при своих интересах. Ведь по плану, все должно было бы быть иначе.

…Длинноголовые мужчины обычно чрезвычайно активно добиваются брачной благосклонности кругловидых девушек. Им нужна «хозяйка» в доме, и чтоб старого друга не выгнала. Опять же, дети будут присмотрены, но без особой муштры. За собой же, они, великие «архитекторы», оставляют «священную» кухонную чайную церемонию с периодическим провозглашением генерального семейного плана и наметкой первоочередных приоритетов, кои, в итоге, окажутся дважды откорректированы: а/ самой жизнью, б/ исполнителями.

…Два длинноголовых субъекта рискуют со временем общежития прийти к составлению дотошного брачного контракта. Или вывесить график посещения общей ванны. Если все оговорено и договорено, – то какие могут быть проблемы? По четным числам мусорное ведро выносит супруг. В форс-мажорных обстоятельствах – не предупредил, значит, сам и виноват. И так далее. В общем – очень целеустремленная и системная пара. Давно бы так.

…«Круглоголовые» начнут с воркования и обустройства брачного гнездышка с параллельным осматриванием близлежащей территории. Единственная проблема: могут за деревьями не увидеть леса. Вот и все. Но когда судьба их перенесет на новую опушку – появится шанс заняться снова обустройством. Соседи начнут помогать, поскольку так и не поймут, как были втянуты в их общесемейное дело. Обиженных окажется мало – и то хорошо.

ФИЗИОГНОМИЧЕСКИЕ ПОРТРЕТЫ. Начнем пожалуй, со сказочного Колобка. Круглый весь, как ни крути. И от бабки утек и от деда утек, а все же неуемность в пиаре Колобка-то и погубила. Хотя был резвый и очень коммуникабельный. Лиса придумала изощренную стратегическую ловушку, и все – «колобок» докатился. С большим смыслом, сказка-то. Оперативная смекалка пригожа, если обозначены и просчитаны наперед опасные ориентиры. То есть, без длинноголовых, опять же, не обойтись. Морда у Лисы, кстати, явно вытянутая и ушастая. Заметим, на всяк случай. Она удачно применила метод и – выиграла. Колобок, наверное, был сдобный и очень вкусный.

Вспомним известного артиста кино Евгения Леонова. Его фраза из кинофильма Эльдара Рязанова «Осенний марафон» – «Хорошо сидим!» стала крылатой. Добродушное кругловидое лицо Леонова сделало его типажным «добрым» комедийным актером. Говорят, по жизни он и был таким.
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Иван Папанин

Папанин Иван Дмитриевич (просьба не путать с популярнейшим актером советского кино, Анатолием Папановым), советский полярник, дважды Герой Советского Союза, физиогномически был выраженным брахицефалом. То есть, весельчаком, превосходным задушевным и коммуникабельным человеком, добряком и искренним товарищем. Неугомонный по натуре, он никого не заставлял, и не принуждал. Его невероятно любили те, кто по долгу службы ему подчинялся. А ведь управленческий послужной список Папанина вызывает невольное уважение: возглавлял в 1937-38 гг. первую в мире арктическую дрейфующую станцию «СП-1», затем начальник Главсевморпути с 1939 по 1946 год, на его долю выпало обслуживать военные караванные поставки по ленд-лизу. С 1951 года – начальник Отдела морских экспедиционных работ Академии Наук СССР. Чисто кабинетным ученым Иван Дмитриевич так и не смог стать, но, благодаря его неутомимой энергии и умению работать с людьми, заполярная Арктика стала куда более обжитой.


[image: ]



Никита Хрущев

Никита Сергеевич Хрущев, еще один яркий представитель круглоголовых. Запомнился в основном по последним годам своего правления. Та же «кузькина мать» с трибуны ООН, гонения на художников абстракционистов, полный провал собственной внутренней политики в стране и т. д. Но для того чтобы достичь вершин партийной карьеры, он большую часть своей жизни умел быть покладистым, обаятельным и весьма оперативным в служении и услужении. Да и карьеру он отчасти сделал благодаря личному знакомству со Светланой Аллилуевой, в то время студенткой Промакадемии и женой Сталина. Сумел он понравиться и Лазарю Кагановичу, в свое время бывшим первым секретарем Московского комитета партии МК ВКП(б). Короче говоря, незаменимый партработник, и всегда «под рукой». Опять же, выручала природная сметливость и неиссякаемое жизнелюбие. В том, что не случилось третьей мировой войны, и вместо нее пришла «холодная», человечество во многом обязано Никите Хрущеву. Его способность к непосредственной коммуникации и естественность реакции, по большому счету, отвернули мир от атомного противостояния в Карибском кризисе 1962 года.


1.4. НОРМАЛЬНЫЙ ТИП, или ПОСРЕДИНЕ ОТ КРАЙНОСТЕЙ




Быть незамеченным – мечта воришки, или шпиона.


Козьма Прутков, на стреме






Лицо, приятное во всех отношениях, еще не значит киногенично, а вот за барной стойкой, может и сойдет.


Сентенции кинорежиссера






Отсутствие пропорций очень даже может быть гармонично.


Посвящается монументалисту Эрнсту Неизвестному





Сам латинский термин «normalis» переводится не иначе как «прямолинейный», а скажем «normatio» – как «упорядочение», но, опять же, по неким линейным законам и правилам. Поэтому словосочетание «нормальный тип лица» отдает легкой шизоидностью, ведь получается буквально – линейно рассчитанный и соответствующий четким геометрическим правилам. Тогда уж лучше говорить «усредненный тип лица», который нельзя отнести к полярным физиогномическим крайностям: долихоцефалам, либо брахицефалам. Можно рискнуть употребить термин «пропорциональный», но «усредненность», либо ныне редко используемое слово «мода» (в статистике – та величина признака, которому соответствует наибольшее число случаев или показаний и выражающее наиболее часто встречающийся тип данного явления) далеко не одно и то же, что «пропорциональный». С «модой» тоже могут возникнуть проблемы: далеко не всегда в каком-нибудь этносе или, скажем, профессиональной среде, среднеголовый тип будет самым встречающимся и массовым. Так что, во избежание статистических недоразумений, будем употреблять термин «средний» или «промежуточный» , (что и есть от греч. mesos – средний, промежуточный, отсюда: мезокефал). И только в том случае, если мы не можем уверенно отнести лицо индивида к выражено «длинноголовым» или «круглоголовым». Далее, аналогично применительно к рассматриваемым частям лица: челюсть, рот, нос, глаза, щеки, скулы и т. д. Везде мы будем наблюдать некую среднюю выраженность признака.

В чем специфика психодиагностики «среднего типа»? Говорить, что у него все «нормально» или «средне»? А там, тот, кому вы все это рассказываете (назовем – Заказчик), пусть сам и разбирается, что значит «в норме», или «среднее» применительно к очень и очень интересующему его субъекту. Гораздо профессиональнее начать с того, что усредненный физиогномический тип не обладает полярными крайностями и не может потому иметь выраженных характеристик длинноголовости или круглоголовости. То есть, у него есть всего «понемногу», но ни одно психологическое свойство не представлено явно доминирующим. Иначе говоря, промежуточный физиогномический тип, у которого отчасти наблюдаются психологические характеристики как длинноголовых, так и круглоголовых представителей рода человеческого, однако в ограниченном, а не абсолютном проявлении.

Применительно к теме обсуждения – есть рационализм и установочность, но не в навязчивой форме. А склонность следовать схемам, правилам и шаблонам чередуется со способностью к адаптации к текущей ситуации. Несомненное достоинство «среднего типа» – возможность одновременно проявлять психологические свойства обеих полярностей, минус, как уже оговаривалось, – ни одно из полярных свойств не будет ярко выраженным. Можно также говорить о некой психологической универсальности «среднего типажа». Здесь также есть свои «плюсы» и «минусы». Универсальный индивид, ко всему пригож, и в этом его несомненное достоинство. Безусловно, чем шире диапазон возможностей, тем больше шансов себя в чем-то проявить и реализовать. В то же время, минус любой универсальности – невозможность блистательно и непревзойденно выполнять чисто специфические и уникальные функции. Поскольку опять сработает некая усредненность подхода в нашем случае – на чисто генетическом уровне.

РЕМАРКА ДЛЯ БИЗНЕСА. Работа будет, бесспорно, сделана, но в отдельных случаях, требующих прежде всего предельной психологической специфичности, – всего лишь на «троечку с плюсом». В сфере принятия решения и в бизнесе этот «минусовый» фактор универсализма непременно надо учитывать. «Средний» физиогномический тип, как правило, очень хороший менеджер в стабильно развивающейся фирме, где «от» и «до» отпараметрированы все технологические процессы, в том числе и управленческие. В естественной эволюции это называется – «стабилизирующий отбор», когда в несомненном выигрыше особи, придерживающиеся наиболее общей тенденции и избегающие всяких крайностей. Учтем также, что и в межличностной коммуникации «среднеголовые» тяготеют больше друг к другу, поскольку им так «понятнее» и комфортнее. Хотя здесь можно немного детализировать: наибольшие проблемы у «средних» будут именно с явно длинноголовыми субъектами, и гораздо меньше – с круглоголовыми. Последние среднеголовых воспринимают, как достаточно взвешенных и уравновешенных индивидов в сфере принятия решения, причем с креном в сторону практицизма и довольно быстро ощутимого реального эффекта. Что же, пожалуй, они правы.


ГЛАВА 2. НИЖНЯЯ ЧЕЛЮСТЬ: ВАРИАЦИИ ВИДОВ СИЛЫ




Ударная отдельная войсковая часть прорыва.


Букрынский плацдарм, 1943 г.






Перемелется, мука будет.


Народная присказка






Правило треугольника: соотношение веса, крепости и подвижности.


Козьма Прутков, мастеровой плотник






2.1. ЧЕЛЮСТНАЯ ФИЗИОМЕТРИКА: ПРОФИЛЬНАЯ И НАЖИТАЯ



Нижняя челюсть – прямой эквивалент ударной подвижной силы. В чем генетические, анатомические и физиологические доказательства суть очевидны. Простите за банальность высказывания, но если ртом мы «едим», то нижней челюстью, вооруженной зубами, мы – нападаем. Как и наши далекие плотоядные предки (те же питекантропы, неандертальцы и др.), у которых челюсть была куда более массивной и более выдвинутой вперед. Для диагностического психоанализа фактор «выдвинутости-втянутости» нижней челюсти имеет конкретную расшифровку. Вспомним, что нижняя челюсть – единственная подвижная кость в нашем черепе и за счет скрепляющих связок может локально изменять свое положение. Иначе говоря, ситуационно реагировать на происходящее.

Поэтому, если у индивида непроизвольно ВЫДВИГАЕТСЯ челюсть, то он в готовности к нападению или превентивному (от лат. praevenio – опережаю, предупреждаю) удару. Можно сказать и по-другому: он в состоянии мобилизации и выдвинул свои силы на передний рубеж. Точно так же, как и любая страна, готовящаяся к нападению и подтягивающая свою армию поближе к границе. Животные, к примеру, собаки, делают то же самое: скалят клыки, одновременно выдвигая вперед нижнюю челюсть, главное их оружие. Человек, хоть и социализированное существо, но прибегает к тем же приемам: улыбается только клыками или «фиксами», играет желваками, пожевывает сигарету или ту же жевательную резинку, небрежно и презрительно сплевывает, лузгает семечки или орешки в минуты прямого агрессивного противостояния. И все для того, чтобы продемонстрировать противнику свою решимость к возможной силовой развязке конфликта. Слово «возможной» здесь употреблено неслучайно – очень часто выдвинутая челюсть – не более чем бравада и желание продемонстрировать свое «боевое» превосходство, которое на проверку оказывается обычным нахальством, или, как сейчас принято говорить, «понтами». А если копнуть еще глубже, то мы обнаружим психологическую «реактивную» контрзащиту, по типу «не тронь меня, а то я выгляжу угрожающе».

Куда более прогностичным является наличие постоянной выдвинутости нижней челюсти при рассматривании лица в профиль (см. рис. 2.1). В таком случае перед нами нападающий психологический тип, для которого лучшая защита – превентивное наступление. В самоуверенности, которая в ряде ситуаций может выглядеть наглостью и эпатажем, такому человеку не откажешь. Добавим также прочно наработанное или врожденное качество захватывать инициативу. Наверное, то, что мы сейчас понимаем под словом «лидерство», на все 100 % сюда также относится.
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РЕМАРКА : можем ли мы называть людей с выдвинутой челюстью смелыми? Ни да, ни нет. Умение первым нападать и даже проявлять дерзость еще не есть смелость в полном смысле этого человеческого понятия. Согласимся здесь лишь на фрондерство, т. е. на способности тут же и немедля «стать во фронт». Что же, позиция, весьма однозначно трактуемая, и внешней среде придется с нею серьезно считаться.

ВТЯНУТАЯ нижняя челюсть также «вылавливается» в профиль. При визуальном боковом сканировании лица создается впечатление, что верхняя губа и носовой желобок как бы нависают надо ртом (см. рис. 2.2). По-видимому, прикус зубов также изменяется, что вы можете сами у себя без труда проконтролировать.


[image: ]



Ситуационный случай понятен: необходимое отступление, переход в глухую защиту. Если данный физиогномический сдвиг произошел, к примеру, во время нервных переговоров, то отчасти очевидно: «клиент» отступает и занимает оборонительно-выжидательную позицию. Но, пожалуй, самое главное – он согласен быть ведомым! Хотя, может быть, не готов в том даже самому себе признаться. Ведь тот, у кого в напряженной ситуации непроизвольно отходит назад нижняя челюсть, явно не собирается выходить драться на бруствер. Доводить ситуацию до взрывоопасного момента тоже. Что и хорошо. Для другой стороны.

Постоянно втянутая нижняя челюсть указывает на устоявшуюся жизненную привычку занимать пассивное оборонительное положение. Так еще бывает, когда человека длительный период преследуют неудачи. В итоге он просто предпочитает «не высовываться». Отсутствие активных желаний и устремлений, скажем, та же позиция «нирваны» или христианского смирения тоже «задвигает» нижнюю челюсть назад. Если я ничего не хочу и «моя хата с краю», то и челюсть как бы остается без работы. Еще одна психологическая характеристика «задвинутой» челюсти: осторожность. Вряд ли такого человека вам удастся тут же и сразу раскрутить на бурную деятельность. Придется долго и терпеливо выманивать.

ПОПУТНАЯ РЕМАРКА ДЛЯ БИЗНЕСА. Безусловно, люди с выдвинутой челюстью сами рвутся в лидерство. Из них быстро получаются безапелляционные управленцы, которые и «додавят» ваше дело до ручки. С обратной связью у них, как вы уже поняли, туговато. Но, с другой стороны, только они смогут с блеском выполнить функцию кризис-менеджера. Равно как и быть палкой-погонялкой для усомнившихся и нерадивых. Главное, что потом вас должно потом беспокоить: как вырвать плоды победы у триумфатора с выступающей нижней челюстью.

С теми, у кого она «задвинута», таких проблем не должно возникать. Только не ставьте «ведомых» на ключевые позиции. Если, конечно, вы не сторонник личного ручного управления везде и всегда. В таком случае, встречное сопротивление гарантируется исключительно из внешней среды. Держите крепче штурвал, а то ведь перехватить окажется некому. Ведомый он и есть ведомый.

И последний вопрос относительно рассматриваемого критерия – когда челюсть в профиль не бросается в глаза, как «выдвинутая» или, как «задвинутая». То есть, обычная нормальная нижняя челюсть, находящаяся вровень с верхней (см. рис. 2.3). Прикус зубов, тоже, вполне естественный, без явных отклонений. Ну что здесь можно сказать? Все хорошо и гармонично. Не надо обязательно нападать или пассивно отбиваться – человек действует так или иначе, сообразно моменту и всех прочих диспозиций. В том числе, с учетом и собственных намерений.
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Самое главное: в крайние «позы» он становится очень редко, только когда другого варианта нет совершенно. Но большей частью пребывает в некой «поведенческой» гармонии. Можем смело предположить, что индивиду, действительно редко, или вообще, не приходилось попадать в критические ситуации. С чем его можно искренне поздравить. Равно как и соседствующих с ним, поскольку им не придется столкнуться с некой жесткой установочной полярностью в аспекте «нападение – защита».


2.2. ЧЕЛЮСТНАЯ ФИЗИОМЕТРИКА: ФРОНТАЛЬНАЯ И ГЕНЕТИЧЕСКАЯ




Наступать широким фронтом опасно, но есть сокрушительный шанс отыграться на флангах.


Козьма Прутков, ефрейтор, «В подражание фон Клаузевицу»






Будь настойчив, и твое лицо назовут волевым.


Совет промоутера дистрофику






«Если морда просит кирпича, то надо еще посоветоваться с самим кирпичом»


Козьма Прутков, «Коммуникативные конфузы»





А теперь давайте рассмотрим нижнюю челюсть с фронтальной позиции, т. е. в лицо напротив. Чтобы профессионально диагностировать ее психодиагностические особенности, нам придется ввести два измерительных физиогномических фактора или критерия: ширина челюсти и длина челюсти. На схематическом рисунке 2.4. это соответственно линии АВ и СД.
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ДИАГНОСТИЧЕСКАЯ ФИЗИОМЕТРИКА. Как определить ширину челюсти? Проведите поперечную линию на уровне середины нижней губы, если губы толстые или отвислые, или прямо под нижней губой, если они тонкие. Таким образом вы достаточно точно определите ширину нижней челюсти. Чисто визуальный метод «по желвакам» (т. е. нижнее место прикрепления жевательной мышцы) гораздо менее прогностичен, так как связка этой мышцы крепится к нижней челюсти гораздо ниже. С «длиной» проблем еще меньше – за начальную точку отсчета возьмите середину опять-таки, нижней губы и опустите перпендикулярную линию до нижней точки подбородка.

Фактически нижняя челюсть представляет собой свод, у которого есть основание (ширина челюсти) и высота (в нашем случае – длина) потому как свод вниз. Массивность челюсти и определяется именно большой шириной и большой длиной, т. е. проще говоря, это мощная, почти треугольная кость, которая если уж и «клацнет» зубами, то… мало не покажется. Именно так, мы ведь все вышли из первобытного «вельда», где сила удара и сжатия такой челюсти, были отнюдь не спортивным состязанием. Давайте переведем на язык психодиагностики означенные морфологические признаки.


Ширина челюсти – это способность распределить усилие или внешний удар как можно по большему радиусу. Подойдет войсковая аналогия: широкий фронт. В нем есть свои преимущества и недостатки. Можно сделать фланговый обхват, но вот выдержит ли середина возможный контрудар? Опять же, обхват или захват осуществляется максимально полно, когда усилия равномерно распределяются по всему обширному периметру, то есть – массированно. В итоге – нету точки предельного напряжения, равно, как и слабого звена. Везде и всюду равномерно сжатие и возможность перераспределять силы от центра к флангам. То, что обычно подразумевается под понятием «мобильности» или «подвижности». Именно так ведет себя лягушка, у которой челюсть относительно головы достаточно широкая на вечерней охоте. Еще раз подчеркнем, что самое главное достоинство широкой челюсти – возможность работы на флангах, удачно перераспределяющая свои усилия. В генетическом плане можно рискнуть предположить, что широкая челюсть определяет силу нервной системы на выносливость или общую работоспособность. Второй, работающий здесь генетический фактор: подвижность нервной системы, или, как принято сейчас говорить, мобильность. Это, так сказать, в абстрактном варианте, если бы существовал лишь один доминирующий параметр – ширина челюсти. Но все же рискнем психологически диагностировать этот параметр – прежде всего общая работоспособность, сила, подвижность, мобильность в нанесении фланговых ударов, способность к быстрому переключению. Из житейских наблюдений добавим: люди с широкой челюстью гораздо спокойнее и увереннее. Они менее предрасположены к истериям и неврозам. Вместо того, чтобы сигнализировать окружающему миру «как плохо», они предпочитают искать лазейки, маневры, а то и «тупо», «на износ» изматывать противника. Как ни странно, но широкая челюсть сенситивна. То есть, она создает предпосылки для мобильного реагирования на сигналы внешней среды, но не в атакующем, а больше в стабилизирующем или сохраняющем плане. Проще говоря, индивиды с широкой челюстью не нападают первыми. Зато они преотлично держат удар. При условии, что длина челюсти не является маленькой. Иными словами, широкая челюсть не должна быть тонкой и легкой. То есть, мы опять же возвращаемся к результирующей схеме «ширина + длина». Но давайте все же закончим разговор о ширине, и скажем пару слов об узкой челюсти (см. схематические рисунки 2.5 и 2.6.
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Узкая челюсть, безусловно, более уязвимая для бокового смещения. Другими словами, флангового удара. Прочную оборону она держать никак не в состоянии. Поэтому человек с узкой челюстью всегда предпочитает резко поворачиваться лицом к противнику, либо к иной неприятности. Так или иначе, но он всегда сосредоточен на главном направлении. Отсюда – целевая установочность и приверженность одной парадигме. Внешне, поведенчески, это иногда воспринимается как настойчивость, упорство и даже смелость. А по существу, всего лишь компенсаторная реакция узкочелюстного индивида на собственные проблемы с внешней средой.

Теперь поговорим о второй качественной характеристике челюсти – ее длине. Еще удлиненную челюсть можно назвать тяжелой, а короткую – легкой. Ведь по сути, так оно и есть. Схематические рисунки 2.7 и 2.8 иллюстрируют вышесказанное. Понятно, что легкая челюсть более подвижная и динамичная. Отсюда и соответствующий психологический портрет индивида: мобильность, легкость, оперативность и подвижность. То есть, как минимум способность быстро «включаться» и точно так же без пролонгированной паузы «переключаться». Добавим к этому еще и высокую лабильность нервных процессов, или, по-другому, – быстроту реакции на внезапно возникший сигнал. То, что мы называем «схватываемостью на лету». Недостаток тяжеловесности: легкая челюсть как раз и компенсирует мгновенным реагированием и безинерционной переключаемостью.
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Тяжелая или длинная челюсть, наоборот, визуально убеждает своей основательностью и методичностью в делах и подходах. Такие люди, чаще всего, работают методом «продавливания» проблемы. Своего рода, «принцип лома», есть такое ручное приспособление, каким любители подледного лова долбят лунку. Впрочем, ассоциация на тему, если челюсть явно удлиненная и одновременно узкая. Но в целом, удлиненность ударной кости создает предпосылки для упорства, целеустремленности и крепости. То есть, если проблема не продавливается, то ее надо раскалывать. «Тяжелая» челюсть обуславливает генетическое свойство выдерживать сильный, но кратковременный стресс. Если индивид успевает повернуться к нему лицом. Не столько фигурально, сколько психологически.

Клин вышибают клином. Либо устраивают встречный бой с «тест драйвом» на прочность. Возможно также предельно упорное сопротивление с нарастающим жимом на противника, но тогда челюсть должна быть не только удлиненной, но и широкой. Поэтому для полноты психодиагностической картины уместно кратко разобрать по отдельности все четыре варианта, соотношения длины и ширины нижней челюстной кости: а) челюсть широкая и удлиненная; б) челюсть широкая и короткая; в) челюсть узкая и удлиненная и г) челюсть узкая и короткая.

ВАРИАНТ А: ЧЕЛЮСТЬ ШИРОКАЯ И УДЛИНЕННАЯ. Схематически изображена на рис. 2.9. Можно также сказать, что она широкая и тяжелая, то бишь, массивная. В народе ее еще именуют «бульдожьей». Как известно, бульдоги и боксеры достаточно флегматичные псы, но если уж в кого-то вцепятся, то мертвой хваткой. Массивная челюсть лишена мобильности и подвижности, но зато невероятно прочна и устойчива к стрессовой атаке. Ее вряд ли запросто так сломает, как очень сильный, но кратковременный стрессовый удар, так и весьма длительное и напряженное внешнее воздействие. Обратная связь у таких людей обычно замедленна, равно как и порог некой чувствительности в минуты опасности или передряг.


[image: ]



Их невозмутимость как раз и обеспечивается крепкой челюстью и сильной нервной системой. Адаптируются к изменениям они медленно, поскольку легко выдерживают натиск воздействующего фактора. Собственно говоря, это же свойство также можно отнести и к «минусам», поскольку вместо необходимого приспособления «крепкочелюстные» индивиды привычно готовятся к глубоко эшелонированному сопротивлению. Можно предполагать, что реакция на опасность у них генетически несколько замедленна. Ведь если все можно преодолеть, то чего надо опасаться? Собственно, их смелость – это некий сплав уверенности в собственной силе и беспечности. Подобный индивидуальный архетип закладывается с самого раннего детства, когда крепкая челюсть внушала сопливым сверстникам невольное уважение. Убеждал сам физиогномический вид, а большего, зачастую и не требовалось. Впрочем, за доказательствами в карман долго лезть не приходилось – к демонстративной истерии и неврозам личности с удлиненной и широкой челюстью не прибегают. Уж лучше двинуть в лобовую. Отсюда и соответствующая стратегия принятия решения в бизнесе и политике. Рефлексивность реагирования подменяется несокрушимой убедительностью. Представьте, на минуту образ: бульдозер на узком скользком горном серпантине. Либо дорога станет ровнее и шире, либо – заглядывайте в пропасть. Сиюминутных компромиссов не дано. К слову, времена становления бизнеса весьма нуждаются в таких вот типажах, в дальнейшем они просто выполняют функцию стабилизирующего фактора. До того момента, когда опять придется двинуть всей своей мощью.

ВАРИАНТ Б: ЧЕЛЮСТЬ ШИРОКАЯ И КОРОТКАЯ, то есть легкая и мобильная с хорошей фланговой устойчивостью. Схематически она изображена на рис. 2.10.
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Чаще всего такие люди ближе к круглоголовому типажу. Они легки на подъем, явно подвижны, чаще всего жизнерадостны и без проблем коммуникабельны. Они очень быстро перестраивают свою тактику и стратегию, выискивая наиболее слабые участки сопротивления внешней среды. Худой мир они предпочтут хорошей войне. Еще в какой-то степени к ним подойдет житейское правило: «не имей сто рублей, а имей сто друзей». Правда, будьте всегда готовы к сепаратным переговорам. Чем слабее челюсть и шире ее «диапазон», тем больше стремление обезопасить себя как можно большим числом союзников. Чего отчасти не хватает «легкой» челюсти, так это методичной пробивной силы с опорой на собственные возможности. Зато с адаптацией и обратной связью все обстоит как нельзя лучше. Хотите ловкого и удачливого распорядителя? Тогда такой портретный типаж как раз то, что вам нужно. Ни одна мелочь не останется без внимания и в то же время ничему его не будет уделено больше, нежели оно того стоит. Люди с широкой, но легкой челюстью не установочны и лишены предвзятого догматизма. Они смогут приспособиться к ситуации и начнут активно искать новые варианты. Даже если таковые находятся не в традиционной сфере их интересов и привычек. Мобильность переброски средств их всегда выручала. В народе в таких случаях говорят: «не мытьем, так катаньем». Главное, чтобы был достигнут положительный результат, пусть даже не в том формате, как это изначально предполагалось. Неврозов и истерик по поводу парящего журавля в небе при этом точно не предвидится. Согласитесь, тоже несомненное достоинство.

ВАРИАНТ В: ЧЕЛЮСТЬ УЗКАЯ И УДЛИНЕННАЯ, то есть узкая и тяжелая. Внешне напоминает выступающий к доле внушительный челюстной «мыс» (см. рис. 2.11).
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Примечание: не забывайте ширину и длину челюсти измерять в относительном масштабе всего лица, т. е. по соотношению пропорций. На схематических рисунках стрелками указано, как это делается. Узкая и удлиненная челюсть характерна для людей системных и весьма и весьма настойчивых. Не только в действиях, но и в установочных желаниях, планах, целях, приоритетах и т. д. Своего такие индивиды добиваются во что бы то ни стало, пока вконец не иссякнут силы. Они настоящие «проходчики» и будут усердно долбить неподдающуюся породу. Если сюда же добавить волю и терпение, то результат может оказаться предсказуемым. В их пользу. Минус: невозможность отвлечься и выйти из наперед самозаданной шаблонной системы. Отсюда большая перегрузка нервов, сердца и опорно-двигательного аппарата. Если победа не будет достигнута, как предполагалось, – очень даже вероятен глубокий стресс. Вместо адаптации – попытка подчинить среду и навязать ей собственные правила игры. Причем неудачи на первоначальном этапе, только раззадоривают «удлиненночелюстных» индивидов и придают им мотивацию быть еще настойчивее. Может быть, потому кризис менеджеры из них получаются очень неплохие. Да и вообще, в менеджменте они исповедуют культ жесткого лидера, наделенного харизмой достигать невозможного. В итоге, есть опасность развития мегаломании и болезни успеха. При хронических неудачах могут появиться параноидные тенденции – «кто виноват и почему так долго не везет?». Но даже и в таком случае, удлиненная челюсть, вместо невротических слезливых сетований, спровоцирует ее хозяина в который уже раз нанести эшелонированный фронтальный удар, чтобы наконец-то прорваться к вожделенному парадизу. Чего-чего, а умения концентрировать усилия в нужный момент на одном решающем направлении индивидам этого челюстного типа – не занимать.

ВАРИАНТ Г: ЧЕЛЮСТЬ УЗКАЯ И КОРОТКАЯ, иначе говоря, легкая и выборочно целеустремленная. Еще ее обычно именуют «треугольной» (см. рис. 2.12).
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Массивностью, безусловно, она не обладает. Но зато у нее есть свое достоинство: динамичность и концентрированность усилий в одной точке приложения. Где-то именно так действовали танковые клинья немецкого вермахта в первый период Второй мировой войны до появления у них тяжелых и сверхтяжелых танков. Целеустремленное продвижение на узких участках с необычайной быстротой маневрирования при серьезном фронтальном сопротивлении. Армии ведут себя, как люди, и у каждой свой стиль и характер. Чем уже треугольная челюсть, тем сильнее ее собранность и концентрированного на выбранной цели. Чем она легче – тем больше динамичность и подвижность в переносе усилий с одного локального фрагмента на другой. Фактически, в данном случае мы имеем дело с «точковым» приложением усилий. В животном мире такой очень подвижной, облегченной челюстью обладают представители семейства куньих, маленькие, но весьма кровожадные млекопитающие хищники: куницы, хорьки, ласки, барсуки. В их острые зубы еще более мелким животным лучше не попадать – шансов не стать «дичью» почти никаких. К слову, кошачьи – извечные и непримиримые враги куньих, обладают челюстью более широкой, но тоже облегченной. Бой между ними короткий и чем-то напоминает молниеносное каратэ на смертельное поражение. А в общем, для этих пушистых и с виду милых хищников принципиальна высочайшая избирательность в нападении. У людей, пусть кому-то это не покажется оскорбительным, нечто аналогичное. Чем уже и легче челюсть, тем тщательнее надо готовиться к ведению борьбы. Тем специфичнее методы и приемы. Поведение человека с узкой и легкой челюстью еще напоминает действия легкой конницы в минувшие эпохи рукопашных войн. Быстрое нападение, поиск слабого места, маневр, выбор и очередная, почти молниеносная атака. Индивиды данного физиогномического типа больше всего боятся увязнуть в длительном фронтальном противостоянии, в котором скованы фланги и победить сможет лишь более выносливый и настойчивый. Точно так же им совершенно неохота подставляться под мощный и сокрушительный стрессовый удар – челюсть не той прочности. Но кто сможет утверждать, что против «голиафа» не сыщется свой «давид»? Ловкость против силы тоже имеет шанс на победу.

И даже сравнительно малый толчок, если он в точке приложения напряжения, может породить лавину. «Слабочелюстные» индивидуумы умеют, как никто другой, наносить эффективные «акупунктурные» удары. Что поделаешь, таково их генетическое преимущество. Может быть, потому в бизнесе они достаточно эффективно продвигаются в качестве референтов, аналитиков, офис-менеджеров, достигая очень быстро уровня первых заместителей босса. Высокая чувствительность к сигналам опасности или угрозы, а также продуктивно работающая обратная связь позволяет им раньше всех выдать полезную информацию своему начальнику. Одним словом, шансы оседлать карьеру у «слабочелюстных» индивидов едва ли не самые перспективные. Если только социум не заштормит до такой степени, что нужно будет выживать одной лишь силой и крепостью. Впрочем, прокладывать фарватер можно и командой.


2.3. «СТИСНУВ ЗУБЫ», или ВОЛЕВАЯ ЧЕЛЮСТЬ




Первый помощник челюсти в стаде первобытных людей – треугольный камень.


Факт антропологии






Логически жевать не получится – тогда уж лучше быть просто в образе.


Рефлексии начинающего актера





О форме подбородка мы поговорим в следующей главе, поскольку его конфигурация характеризует особенности не столько челюстные, сколько «говорильные». А вот насколько у человека развиты так называемые «желваки» – уместно и весьма принципиально для проявления бойцовских качеств характера. Подойдите к зеркалу и стиснув крепко накрепко зубы посмотрите, как изменилось ваше лицо. Расслабьтесь и проделайте это снова. Поиграйте «желваками», как говорят в народе. Так в просторечии называется место прикрепления большой жевательной мышцы к нижней челюсти. Стиснув зубы, мы ее напрягаем и визуально заметно увеличиваем в объеме. Лицо приобретает сосредоточенный и напряженно волевой вид. Антиобраз: когда глубоко утомленный или заболевший человек наконец-то засыпает, у него нижняя челюсть невольно провисает и рот приоткрывается, могут появиться даже слюни. Это и есть стадия очень глубокого физиологического и психологического расслабления. У весьма пожилых людей так происходит и во время обычного сна, вследствие снижения общего жизненного тонуса. Если человек постоянно преодолевал какие-то трудности (к примеру, спортсмен, военный, экстремал), то состояние волевой собранности и целеустремленности непрерывно держат жевательную мышцу в тонусе. Согласитесь, в жизни мы не так уж часто, кроме разжевывания твердой пищи, стискиваем зубы. Чаще всего это происходит в больнице, да и то не по нашей доброй воле. Но бывают жизненные ситуации, когда иначе, как собрав волю в кулак не достигнешь желаемого. Длительный и мощный тонус жевательной мышцы вне пищевого жевания и формирует на лице хорошо видимые мышечные складки и рельефно выступающие связки. Тонус губных и околоротовых мышц мы будем рассматривать чуть позже. Сейчас нас интересует, насколько рельефно выделяются именно «желваки» и мышечный валик жевательной мышцы по низу щеки. Схематически «волевые складки» или «волевые каналы» вместе с желваками изображены на рис 2.13.
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ФИЗИОГНОМИЧЕСКОЕ N. В .: постарайтесь не спутать мышечные валики челюсти с обвислыми щеками! В просторечии их еще называют «бульдожьими». Проблема в том, что сильно развитые щеки (а это совершенно другой психоанализ!) могут накрывать мощно развитые мышцы челюсти. О щеках мы обстоятельно поговорим тоже несколько позже. Сейчас нам важно воспринять то, что щеки гораздо сильнее обвисают, нежели челюстная мышца, и это поддается визуальной идентификации (см. рис 2.14.).
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Всматриваясь в портрет, или лицо вы обязательно сможете ощутить, есть ли в обвислых складках «мускульная энергетика» или, это просто «мешки». Обязательно всмотритесь в места прикрепления мышечных связок, там где и должны быть «желваки» – четко очерченные бугорки позволят выявить мышечный каркас под покровом щек и жировых отложений.

Примем к сведению, что внушительность и визуальный «имидж» челюсти во многом зависит от демонстрации силы «желваков», т. е. четкого рельефа мышечных связок и развитости большой жевательной мышцы. Пожалуй, это и есть физиогномический критерий «индекса воли». А вот врожденная энергетика все же зависит от «костных параметров». Постарайтесь волевые параметры челюсти не упустить и должным образом оценить – человек сам кузнец своего счастья, и если наработан по жизни чисто бойцовский стиль, значит, ждите волевого натиска или прорыва. Чем сильнее желваки, тем мощнее натиск. Далее вы уже поняли: конкретика, как это будет происходить, во многом зависит от изложенной выше челюстной типологии.


2.4. МАСТЕРСКАЯ ФИЗИОГНОМИЧЕСКОГО ПСИХОАНАЛИЗА: ЛИЦО И ЧЕЛЮСТЬ




Самый последний аргумент лица…


Заметки антрополога






Чем дальше штаб от передовой, тем опосредованнее его командные решения, что не всегда значит – хуже.


Закон войсковой тактики





Чем длиннее лицо, тем автономнее действует челюсть. Это своего рода физиогномическая аксиома. Удлиненная мощная челюсть в таком случае может пойти в «отрыв», и действовать исключительно по своим установкам и генетическим предпосылкам. Но в том-то и дело, что для длинноголовых субъектов, установочность, как правило, одна, исходящая из единого директивного центра. Знаете, ситуация чем-то напоминает «красный пакет», который нужно вскрыть по сигналу «Ч» и потом действовать, не взирая на обстоятельства. Поэтому длинноголовые и длинночелюстные индивидуумы максимально втягиваются в исполнение единой общей директивы. Обратная связь, как таковая, вообще игнорируется, что лишь способствует усилению натиска и неукоснительного исполнения плана. Если к тому же челюсть мощная и волевая, значит, можно не беспокоиться за исход мероприятия – со щитом, либо на щите. То есть: «или – или». Никаких ситуационных и временных компромиссов. Наоборот, даже если «мозговой штаб» согласится на сепаратные условия, то удлиненная челюсть по своей генетической инерции все равно будет продолжать борьбу. С другой стороны, если долго продолжается дезориентация, тогда наступает своего рода депрессивный «коллапс». Особенно у явных долихоцефалов с длинноугольной челюстью. Выход из кризиса может оказаться далеко не адекватным ситуации.

Чем шире челюсть, тем мощнее противодействие мозговым установкам. Вообще, любые установочные парадигмы, планы и приоритеты в таком случае могут реализовываться далеко не по указкам «генеральной линии» поведения. Возможен поиск альтернатив, некие тактические и даже стратегические компромиссы, обходные маневры – в итоге достигается реальный эффект, который во многом может не совпадать с первоначальным «бизнес-планом». Легкая и широкая челюсть в еще большей степени адаптационна к ситуативным реалиям. Безусловно, круглоголовость в данном варианте индивиду только «на руку». Однако, явно легкая челюсть в сочетании с круглоголовостью, пожалуй, чрезмерно усиливают тенденцию искать компромиссы и приспосабливаться к сиюминутным сигналам. С другой стороны, мощная и широкая челюсть, наверное, наиболее «автономна» в достижении эффективного результата, даже вопреки отрицательным сигналам, идущим сверху, из «командного» мозгового центра. Длинноголовый субъект с широкой и мощной челюстью далеко не всегда подвержен внушению «доводам разума». И вообще, с выраженным скепсисом относится к любым умозрительным абстрактным идеям. А уж в экстремальной ситуации – и подавно. Он делает ставку «на челюсть» – и выигрывает. В противном случае его ждут саморазрушительные неврозы.

Интересно ведет себя человек с круглой головой и с узкой, треугольного типа челюстью. Установочность и выборочная целеустремленность такой челюсти вступают в противоречие с врожденной тактической адаптивностью круглого лица. По сути дела, мотивации, действия и поведение такого индивида амбивалентны, то есть в неком противоречивом стиле «или – или». Однако, очень даже могут быть и предельно удачные ходы, когда выбор цели, тактики и стратегии в гармоническом пребывает сочетании, а именно: «когда треугольная челюсть слушает круглую голову». Если же челюсть «не слушает», и определяет генеральную линию действий, то круглоголовость все же дает шанс смягчить и адаптировать к житейским реалиям целевую догматичность челюстного «треугольного» поведения. То есть, симбиоз своеобразный, но в какие-то моменты весьма продуктивный.

А вот длинная голова и легкая, но явно удлиненная челюсть того же «треугольного типа», скорее, наоборот, создают взаимные проблемы «на голову» и «на челюсть». Чтобы как-то протиснуть свои планы, приходится скрупулезно выискивать слабые места во внешней среде для приложения своих «глобалистских» устремлений. И все равно, совпадение желаний и возможностей не произойдет. При слабой челюсти удлиненная голова постоянно диктует свой примат. Планы и установки чаще всего не будут совпадать с действительным положением вещей. В итоге – неминуемы залеты, разочарования, неврозы несбыточных желаний и истерики по поводу. До большого боя дело, как правило, не доходит, ведь челюсть все же не того «калибра». А вот изощренности в провокациях, и неожиданных сепаратных кульбитов – хоть отбавляй. В результате, личная карьера может далеко продвинуться, особенно на поприще подковерной борьбы. Таковы генетические преимущества данного физиогномического типажа.

Легкая и широкая челюсть при удлиненной голове, как раз, повышает адаптивные способности индивида. Рационализм и установочность долихоцефала уравновешиваются поисковой и приспособительной динамичностью легкой широкой челюсти. Появляется возможность осуществить, к примеру, маневр, не теряя общей концептуальной направленности реализуемых приоритетов. В конце концов, пойти на уступки и не впасть при этом в глубокий невроз. Отнестись к неудачам, как к временному явлению, и самое главное, если уж так привелось, – скорректировать свою главную цель. Не в ущерб заманчивости, сделав ее более реалистичной. В общем, диалог «удлиненная голова» и «легкая широкая челюсть» представляется вполне продуктивным.

И последнее. Не путайте рационализм удлиненной головы с ударной целенаправленностью удлиненной треугольной челюсти. Функциональная сфера применения челюсти – борьба, прорыв, нападение, агрессивная защита и отстаивание собственных интересов. Тогда как удлиненная голова создает предпосылки для установочного рационального продвижения на пути к поставленной цели. Точно так же круглая голова и широкая динамичная челюсть также отличаются именно функциональным предназначением. Мобильность и динамичность удара такой челюсти не есть адаптивность в чистом виде. Опять же, ситуативные способности круглоголового индивидуума могут выражаться в нанесении целевого и концентрического удара. Для чего, треугольная челюсть подходит лучше.


2.5. ИСТОРИЯ НЕ ПРОЩАЕТ ФИЗИОГНОМИЧЕСКИХ «ПРОКОЛОВ»




С лица воду не пить, но вглядеться надо было бы.


Козьма Прутков, эссе «Гисторические конфузы»






Можно взяться за любое дело и – завалить!


Девиз пофигистов





Давайте рассмотрим небольшую галерею исторических портретов и проследим, как физиогномические предпосылки влияли на поведение тех или иных личностей.
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Фридрих Паулюс

…Генерал Фридрих Паулюс обладал выступающим подбородком, но недостаточно крепкой, треугольного вида челюстью, т. е. облегченной, но, тем не менее, установочной и целевой. При этом – выражено удлиненное лицо. Паулюс был прекрасным аналитиком, но совершенно не годился для оперативных боев, где нужно быстро действовать на свой страх и риск. В доказательство: он плодотворно участвовал в разработке плана «Барбаросса», где и отметился при Гитлере, затем блистательный карьерный рост штабиста – занимал в 1940–1942 гг. должность 1-го обер-квартирмейстера генштаба сухопутных войск, а затем получил под свое командование дотоле чрезвычайно успешно действовавшую в Украине 6-ю армию. Как говорят, по протекции самого фюрера, уж больно он любил активных и послушных проводников своей «гениальной» воли. Фюрер не ошибся, ибо его «послушник» Паулюс ни на йоту не отклонился от предписаний своего вождя. Кроме того, действовал исключительно в «рационально доктринерском» духе военной тактики и стратегии. Ему бы, вопреки генплану, вывести в начале сентября 1942 года части ударной армии из затягивающей Сталинградской «мясорубки» и ударить на север и юг обходными клещами, потребовав немедля с направления группы «А» (Северо-Кавказский фронт) 4-ю танковую армию Гота. В итоге, была бы взята Астрахань и нефтяной путь оказался бы надолго перекрыт. Увязнув в уличных боях за каждый сталинградский подвал и кирпич, Паулюс системно уничтожал свои боевые ресурсы, равно как и те, что непрерывно шли ему на подмогу. Последний штрих: он так и не осмелился, опять же вопреки воле фюрера, самовольно пойти на прорыв из окружения навстречу ударной группировке генерала Гота. Дисциплинированность, установочность в веру схемы и чисто рациональное отношение к выполнению своих обязанностей не позволили Фридриху Паулюсу выйти за рамки самого себя и отчасти переиграть ход истории. Большой «гений» фюрера для своей погибели выбрал поистине подходящую фигуру. Свою чисто человеческую слабость Паулюс продемонстрировал в 1944 году, когда, находясь в советском плену, вступил в антифашистскую организацию немецких офицеров. Физиогномическое резюме: чисто генетически Паулюс не был готов к длительным мощным стрессам, тем более, продолжительное время. Его облегченная и удлиненная челюсть точно так же не позволяла осуществлять маневры и адекватно реагировать на ситуацию. Брать личную ответственность он не мог и не хотел. Зато довлеющая «долихоцефальная» рационалистичность и схематизм позволяли успешно проводить в жизнь чужой абстрактный план, гибельность которого обозначилась уже во второй половине начального этапа. Личной волевой харизмой «скороиспеченный» и вскоре плененный фельдмаршал вермахта, увы, не обладал.
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Андрей Еременко

…Его противник, Еременко Андрей Иванович, командующий Сталинградским фронтом обладал широкой и достаточно мощной челюстью. Лицо – ближе к среднему типу, но тяготеет к округлому, очень хорошо выражены «желваки», отчего широкая челюсть кажется еще более мощной. Тем не менее, назвать ее «треугольной» и «тяжелой» нельзя. Способности упереться, маневрировать, искать любые зацепки и в тоже время не поддаваться слабости во время Сталинградской битвы у генерал– полковника Еременко проявились сполна. Надо отдать должное Сталину, он вовремя назначил далеко не своего «фаворита» генерала Еременко на этот «убийственный» участок. И не прогадал. Еременко умел, как никто другой, выживать в обороне и осаде, доверяя своим природным задаткам, отточенному военному профессионализму и мощной воле, закаленной самой жизнью. Даже прижатый к кромке Волги, Еременко будет продолжать сопротивляться, непрерывно маневрируя оставшимися резервами, нанося во фронт наступающему противнику «точковые» контрудары. Какая-либо схема над ним не довлела. Ему приказано было выжить.

…Средне-облегченнная, но широкая челюсть была и у Михаила Илларионовича Кутузова. Не правда ли, похожи «кармические» сценарии у фельдмаршала Кутузова и генерала Еременко? Внимательный физиогномист, правда, тут же отметит, что волевые «желваки» и сама челюсть у Еременко чуть «представительнее». И все же они сходятся в одном: оба отличались превосходным умением маневра и необыкновенным чувством ситуативной реальности, которое корнями уходило глубоко в их генетическую жизнестойкость. Оба они в критических ситуациях принимали решения отнюдь не «по плану», руководствуясь профессионализмом, чувством долга и хорошо наработанной внешней обратной связью.

…Исаак Ильич Левитан, «художник печального пейзажа» обладал выраженной долихоцефалией, высоким лбом, огромными впалыми глазами и удлиненной, но узкой челюстью. В итоге – чувствительный невротический психотип, склонный к ипохондрии. Мало кто знает, что в припадке хандры Левитан два раза стрелялся, но остался жив. И если к чему-то привязывался душой, то оставался верен до последнего дыхания. Он очень мало ездил за границу, вопреки тогдашней моде, зато пешком, с удовольствием, и с печалью в душе и сердце, бродил хуторами и селами средней России. У него так никогда и не будет семьи. Он умрет от сердечной недостаточности, не дожив до сорока лет.

…У Юлия Цезаря удлиненное худощавое лицо, с легкой треугольной челюстью. Он был весьма впечатлительным, невротичным, но благодаря наработанной железной воле (а тому свидетельство чрезвычайно сильно развитые «желваки» и мышечные «тяжи» по низу щек!) сумел даже свои недостатки превратить в достоинства. Скажем, ту же тревожность и мнительность «перековать» в отчаянную смелость. Высокая чувствительность не раз выручала его в жизненных перипетиях, и даже момент своей смерти он предчувствовал, хотя и не пожелал защищаться. О точности и молниеносности ударов диктатора и полководца Юлия Цезаря до сих пор ходят исторические легенды. «Трудно сказать, осторожности или смелости было больше в его военных предприятиях» – это фраза древнего историка Светония, из его «Жизни двенадцати цезарей». А вот еще одна, не менее показательная: «Здоровьем он отличался превосходным: лишь под конец жизни на него стали нападать внезапные обмороки и ночные страхи, да два раза во время занятий у него были приступы падучей». Как видим, генетической силы противостоять стрессам все же не хватало. К слову, у Нерона, челюсть очень широкая и весьма мощная, потому даже в последние несколько дней своей жизни, когда стало ясно, что сенат и армия приговорили его к смерти, этот чудовищный тиран не терял своего высокомерного оптимизма. «Какой великий артист погибает!» – произнося перед вырытой могилой эти слова, он все еще надеялся на чудо.

…Александр Васильевич Суворов по физиогномическому типу весьма близок к Юлию Цезарю. Смелости и воли ему было не занимать. Напористости также. Плюс врожденное чувство поиска слабых мест у противника. Как известно, крепость Измаил бралась отнюдь не психической атакой и бессмысленным забрасыванием рвов и бастионов трупами своих солдат. Но вот невнимание к своей особе при венценосном дворе великий полководец переживал очень болезненно. Челюсть у него была весьма выпяченной, и потому сдерживать себя в поклонах и реверансах он долго не мог. А то бы с него получился очень дельный придворный интриган. И еще деталь – она хоть и узкая, но сильно удлиненная и напоминает колун. То есть, опять-таки, найдя слабину у противника, раскалывать его подобно лому. При своей узкой челюсти, Суворов психологически должен был бояться боковых фланговых ударов и потому предпочитал наносить их самолично на упреждение. Но чаще всего после стремительного марша шел просто в лоб под завесой сверхплотного артиллерийского и ружейного огня в «штыковую». Суворова боялись.

…Очень мощные, тяжелые с треугольным выступом, широкие подбородки у двух знаменитых советских полководцев: маршала Жукова и маршала Конева. Плюс чрезвычайно сильно выставленная вперед нижняя челюсть. Как орудия большого калибра. Отступать у этих военачальников получалось плохо (окружение под Вязьмой в начале октября 1941 четырех армий Западного фронта, командующий Конев едва не стало причиной его ареста, Жуков его сменил, но в итоге немцы вплотную подошли к Москве), а вот идти и крушить, не взирая на громадные потери – лучших «флагманов» не сыщешь. Тем не менее, зная о стиле командования своих «бронебойных» подопечных, осторожный и мудрый Сталин для решающего обхвата Сталинграда подберет профессионально более гибких в стратегии и тактике командующих: Ватутина, Еременко и Рокоссовского. А для надежности «координатором» поставит опять же не Жукова, а Василевского, который и разрабатывал операцию. Зато Иван Степанович Конев (1-й Украинский фронт) и Георгий Константинович Жуков (1-й Белорусский фронт) возьмут Берлин раньше союзников, опять же, без оглядки на потери в самый канун войны. Выполняя приказ Сталина.
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Эрвин Роммель

…Фельдмаршал Эрвин Роммель, командующий немецким африканским корпусом, обладал также хорошо выдающимся вперед подбородком. Сама же челюсть по форме, ближе к вытянутой треугольной, но не широкой. Отсюда и тактика знаменитого «лиса пустыни»: глубокие клиньевые прорывы, если надо – то в упор. Тем не менее, у селения Эль-Аламейн 8-я английская армия генерала Монтгомери в прямом противоборстве сумела сокрушить миф о непобедимости «нового германского Сципиона». В силу своего характера, Роммель легко шел на продуманный риск и никогда, в отличие от Паулюса, не боялся личной ответственности. Лицо у фельдмаршала – явно волевое. Покончил жизнь самоубийством после раскрытия заговора военных против Гитлера в 1944 году.

…У советского асса, Александра Покрышкина, казалось бы, челюсть должна быть широкой и легкой. Отнюдь нет. Типаж летчика-истребителя второй мировой войны: лицо ближе к среднему типу, челюсть уже, треугольного типа, но не настолько тяжелая, чтобы быть «ригидной». Волевые тяжи и желваки лица явно прорисовываются на старых фронтовых фотографиях. То есть в одиночном воздушном бою выживали те, у кого не сдавали нервы и кто мог осуществить маневр на поражение до конца. Отсюда почти шахматное заучивание всевозможных комбинаций боя. Как известно, сам Покрышкин гораздо выше ценил тяжелые истребители с мощным пушечным вооружением: МиГГ-3, «аэрокобра», Як-9, нежели более маневренные, но легкие. Рискнем предположить, что для штурмовой авиации Покрышкин со своей сильной и целевой челюстью подходил бы еще лучше. Впрочем, его стиль был и здесь неповторим: врезавшись в гущу боя, он атаковал методично и безжалостно, совершая с блеском отточенные маневры. Поистине, разящий кинжал в воздухе.


ГЛАВА 3. ЗАБОЛТАТЬ ПРОБЛЕМУ, или ПЛЮСЫ И МИНУСЫ ГОВОРИЛЬНОГО ПОДБОРОДОКА




Вот досада! На плато нет вершины, а так хотелось выделиться!


Тем, кто хочет доказать себе






Убойная сила пролетарского слова… Так что, и глухих оно тоже?


Недоумение красноармейца на политзанятии





Так называемый «говорильный подбородок» – это особый выступ нижней челюсти, обеспечивающий резонаторные функции для производства человеком членораздельной речи. У обезьян, к слову, его нету, у них подбородок сильно скошен назад. У питекантропов тоже, потому говорить они вряд ли могли бы. Фронтально, виз-а-виз, т. е. напротив друг друга, вы вряд ли сможете определить, насколько развит «говорильный подбородок» у вашего, скажем, собеседника. С фотографией или портретом в анфас – то же самое. Нужно смотреть в профиль. Тогда – заметно выпяченная самая нижняя часть челюсти и есть т. н. «говорильный подбородок» (см. рис. 3.1). Еще легче вам будет уяснить суть, если вы вспомните изображение «бабы Яги», которой многих из нас пугали в детстве. (см. рис. 3.2). У нее как раз «говорильный подбородок» выпячивается вперед настолько сильно, что вся челюсть представляет собой единый острый «говорильный» выступ. Бабка, как известно из детских сказок, была не в меру говорлива.
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ФИЗИОГНОМИЧЕСКОЕ N. B. Постарайтесь не спутать просто выступающую нижнюю челюсть в целом (см. рис. 3. 3. вар. Б) с развитым «говорильным подбородком» (см. рис. 3.3. вар А).
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Вы уже уловили в чем суть: «говорильная часть» челюсти всегда выделяется как некий карниз, или дополнительный костяной нарост, хотя сама челюсть может быть как выступающей, так и задвинутой. Потому, зрите лица и портреты в профиль! И обязательно отметьте, насколько выступает отдельно «карниз» подбородка. Для последующего психоанализа информация окажется весьма и весьма ценной!


3.1. ПСИХОЛОГИЧЕСКИЙ ПОРТРЕТ «ГОВОРИЛЬНОГО ЧЕЛОВЕКА», или КАК ЗАБОЛТАТЬ БИЗНЕС




Сказать вовремя – и дело с концами.


Закон выдвиженца






Великая японская чайная церемония русскому человеку невдомек. А под что поболтать?


(…)





Ибо этот костяной вырост на самом переднем краю нижней челюсти во многом определяет коммуникативный, деловой, а зачастую – и жизненный стиль индивида. Здесь нет никакого преувеличения. «Слово дело есть бысть…», но некоторые личности девальвируют и то, и другое. Чем сильнее у человека развит «говорильный выступ», тем больше у него соблазн подменять дела просто словами. А проблемы не разрешать, а забалтывать. Именно в силу того, что способность к артикуляции у него от природы развита очень сильно и он очень рано, с самого младенчества начинает больше пользоваться «языком», а не руками. Выгоды очевидны, папа с мамой, бабушка и воспитатели прислушиваются и час от часу уступают навязчивым «голосовым» требованиям. Отсюда проистекает склонность личности к «монологической коммуникации» с окружающим миром. То есть больше говорить самому и меньше слушать других. Естественно, эффективность обратной связи в таком случае более чем под вопросом. Впрочем, у индивида всегда есть шанс осознать свое «говорливое» пристрастие, скорректировав «минус» на «плюс». Ведь умение хорошо говорить дает возможность успешно убеждать. Потому люди с выступающим «говорильным» подбородком стремятся занять «видное» положение. Развитый «говорильный подбородок» способствует возникновению тяги к лидерству и публичности. Если не политиком, то на худой конец преподавателем или корреспондентом. Если с телевизионной или журналистской славой не сложилось, то есть еще возможность податься в страховые или агенты по недвижимости. «Говорливость» также пригодится и на рынке; продавец, который за словом в карман не лезет, поначалу привлекает больший процент покупателей. Но!. Монологичность коммуникации и отсутствие обратной связи с «аудиторией», неизбежно приводят к потере интереса слушателей. На рынке покупатель, не получив должного резонанса на свои запросы, просто пойдет к другому прилавку, где его с должным вниманием выслушают, а не будут назойливо впаривать отсебятину. Похожие проблемы ждут и агента по продаже недвижимости. Ему нужно убеждать, но отнюдь не пламенной речью перед жильцами на их же кухне. Здесь каждое слово должно подкрепляться убедительностью – раз, и умением дельно ответить на ожидаемое – два. Одной лишь говорливости окажется мало для феномена удачной продажи. Торговля несет ощутимые потери, ставя на ключевые продажи людей «с опытом», но так и не научившихся ограничивать свою врожденную говорливость в пользу сказанного слова покупателем. Акт «купли-продажи» всегда предполагает заинтересованный диалог. К счастью маркетинговая политика жестко вести за собой покупателя постепенно заменяется новой парадигмой «услышать покупателя». Безудержно говорящий и назойливо предлагающий товар продавец уступит место «сенсорному» психологическому типу. Внушающий монолог продаваемой стороны рано или поздно перейдет в обоюдную беседу. С паузами и внимательным вслушиванием в собеседника и в саму ситуацию проистекающей речи. Хотя бы так, как когда-то умели говорить одесситы на своем легендарном Привозе.

Принято считать, особенно в политологии, что хорошо ораторствующий политик обладает несомненной харизмой. Это не так. Вернее будет сказать: псевдохаризмой. Архетип на магическое слово даже в современной человеческой популяции необычайно силен. В древнейшие времена слово было смыслом, действием, оружием, особым знанием и благодатью одновременно. Отнюдь не в метафорическом смысле. Слово открывало иные перспективы и возможности для человеческого духа. Современное ироническое «вещать» обесценилось из некогда могущественного «ведать». Точно также как «демагог» (от греч. demagogos, где demos – народ, и ago – веду, т. е. букв. – вождь народа, тот кто его ведет и указывает ему путь, более опосредовано: выразитель народных чаяний) превратилось в нечто отрицательное – политикан и болтун, прикрывающий разговорами и высокопарными рассуждениями свои корыстные цели. Тем не менее, архетипная программа верить «на слово» чрезвычайно прочно усвоена длительным периодом становления человеческого сообщества. Скажем так: политик должен уметь говорить и заявлять о себе, как истинном «демагоге», но слишком много слов и обещаний, не подкрепленных делом неизбежно вызовут контрреакцию у слушателей. В когорте приверженцев останутся лишь наиболее внушаемые, для которых важно не что им говорят, а то, что их опекают и «ведут», не давая задумываться, есть ли впереди пропасть. «Говорильный феномен» позволяет подменять не только сам смысл слов, но и действительность, которая может оказаться, ох какой нелицеприятной! Псевдохаризма увещеваний дает призрачную иллюзию разрешения реалистической коллизии.

БИЗНЕСМЕНАМ и ПОЛИТИКАМ НА ЗАМЕТКУ. Может вам, господа, и покажется несколько парадоксальным, но промоутеры с выраженной «говорильностью» смогут свести на нет самую дорогостоящую презентацию. Закон рекламного и политического промоушна неукоснительно жестко требователен: «не перебалтывайте!». Выступление не должно быть ни коротким, ни длинным, а быть емким и отвечать запросам слушающей стороны. Сделать вовремя паузу и эффектно остановиться – величайшее искусство оратора. Уметь выслушать другую сторону и увлечь за собой других – это уже магия слова. Как правило, увлеченные «говорильщики» переговоры или деловую беседу также заваливают – если слушать только себя одного, то зачем тогда партнеры? Император Нерон мог позволить казнить зрителей, засыпающих на его авторских выступлениях. И все равно плохо кончил. Есть такое хорошее понятие, сейчас подзабытое, как со-участие. Выставляя перечень требований к менеджеру по работе с клиентами, не забудьте его прописать с красной строки. Количество сделок не заставит себя долго ждать.

Отдельный аспект о межличностной КОММУНИКАЦИИ ПО «ГОВОРИЛЬНОМУ ПРИЗНАКУ». Начнем с того, что люди у которых «говорильный подбородок» не выступает, ведут себя несколько иначе. Они отнюдь не безмолвны, нет, но и заставить их «трепаться» непрерывно без остановки также не заставишь. Среди педагогов и преподавателей такие особи выглядят, пожалуй, белыми воронами. Хотя бы потому, что не испытывают, простите за образ, своего рода «говорильного оргазма» стоя за кафедрой. Они умеют и могут говорить, но еще больше предпочитают разговаривать с аудиторией, задавая ей вопросы и заставляя слушателей активно вовлекаться в преподаваемый материал. Они – настоящие мастера обучения и, как сейчас модно говорить, тренинга. Для них важнее сам процесс, нежели разговоры о нем. Опять, же, совершенно не значит, что отсутствует рефлексия. Скорее, даже наоборот. Чем больше мы говорим, тем меньше отслеживаем состояние в некой точке происходящего, а также, помимо того, бывшее прошлое и возможное будущее. Проще говоря, человек с невыступающим «говорильным подбородком» предпочитает все обсуждать в деловом и конструктивном стиле. И самое интересное, возможно даже в более жестком, чем ораторствующий руководитель.

Вот здесь и кроется проблема в обоюдной коммуникации. «Говорильщики» и «не-говорильщики» комфортно в двухстороннем общении чувствовать себя не могут. Симбиотическое дополнение по принципу «я все время говорю – ты только слушаешь» здесь не срабатывает. Каждый человек имеет право быть услышанным. Однако люди с явно выраженным «говорильным подбородком» такой возможности другим просто не дают. Очень часто, совершенно не от злого умысла или корысти ради, но, если нет обратной связи, а нравится поговорить, то кто-то должен терпеливо слушать, слушать, слушать. Если это деловое партнерство, то безоговорочного терпения может надолго не хватить. В семейной паре тоже исподволь начнет накапливаться необъяснимое раздражение друг на друга. Случайные попутчики в купе могут достать один другого гораздо раньше. С поезда сойти сложнее, а вот отойти от прилавка и больше к нему не подходить, пока не сменят продавца – запросто. Порой люди не осознают, почему они становятся очень быстро антипатичны. В рабочем офисе, с самого утра, один ярый болтун может испортить настроение всему коллективу. Если начнет рассказывать долго и в подробностях, как он провел выходные.


Понаблюдайте, гости обычно делают вид, «как им интересно» рассматривать чужие семейные альбомы. И совершенно другая атмосфера, когда листают увесистый фотографический фолиант после совместного отпуска или туристического похода. Потому как, диалог и соучастие. Сказанный пример в тему, ибо «говорильный подбородок» может проявить себя не только в вербальном, то бишь, чисто словесном выражении, но и в других вариантах коммуникативного сообщения. Навязчивым и «монологичным» можно быть и в действиях, и в поступках, а еще – в эмоциях, образах, стиле. Как ни прискорбно, но развитый «говорильный подбородок» этому также способствует.

А вот «говорильщики» друг с другом вполне могут чувствовать себя комфортно. Каждый говорит о своем, и притом оба – одновременно, но для обеих получается как бы разговор и общение. Если это полемика или выработка некоего решения, то перевести сии словесные потоки в конструктивное русло для кого-то со стороны окажется почти сизифовым трудом. Впрочем, нет, выплеснутая уйма неструктурируемой информации очень даже питательная среда для рефрейминга, или проще говоря, взгляда по-иному. Помимо, конечно, психоанализа разговаривающих и не слышащих друг друга сторон. В итоге, все могут остаться довольными, посидели, дельно обсудили и, благодаря кому-то третьему, даже смогли принять неплохое решение. А то что «болтун – находка для шпиона», так ведь есть и другая сторона взгляда: «язык нам дан для того, чтобы скрывать свои мысли». Поэтому не переживайте и не обольщайтесь, «говорливый человек» скорее принесет вам нужную информацию, нежели ее больше вынесет. Но все же нужно уметь отличать «зарвавшихся говорунов» от тех, кто легко вербально коммуникатирует, но остается при своих. Об этом далее наш разговор.


3.2. ФИЗИОГНОМИЧЕСКИЕ КРИТЕРИИ «ГОВОРИЛЬНОГО СИНДРОМА»




Смертельно поперхнулся словом.


Патоанализ скончавшегося публичного политика






«Остановите музыку! Выбросите слова из песни! Замолчите!!..»


Жертва FM-оглушения






Под утро несмолкающая любовная песнь кота так и не истощилась. Видимо, было ради чего.


Запись в дневнике одинокого поэта





Безусловно, неистового «говорильщика» выдает сам стиль ведения разговора. Плюс бросающаяся в глаза необычайная выдвинутость и развитость самого «говорильного подбородка». Об этом уже говорилось. А теперь пойдем далее. Присмотритесь, как говорливый человек держит голову. Чем она выше задрана кверху, так, что хорошо просматривается кадык на шее (у мужчин), или низ подбородка (у женщин), тем выше вероятность акцентуированного «говорильного синдрома». Попутно, проследите взгляд говорящего. Он окажется направленным поверх головы того, к кому обращена речь. При этом зрачок глаз – слегка расширен и направлен как бы внутрь самого себя. Добавим сюда же активную жестикуляцию или нервное манипулирование пальцами мелкими предметами. Если таковы приметы обнаружены, то будьте уверены – перед вами человек-«проектант», у которого «говорливость» не имеет обратной связи с окружающей его ситуацией.

Раздвоенность говорильного подбородка (кстати, встречается довольно часто, и бывает настолько выраженным, что лицо напоминает когда-то распространенный сорт яблок «заячья мордочка»), т. е. наличие выемки или ямки посредине подбородка (см. рис. 3.4), вообще-то указывает на асимметрию коры полушарий головного мозга. Другими словами, человек может «пребывать» преимущественно либо в левом, либо в правом полушарии, со всеми вытекающими отсюда последствиями.
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Признаки «разделительной асимметрии» чрезвычайно важны для психодиагностики. Тот, у кого доминирует правое полушарие, живет преимущественно в образах и чувствах, а мышление его более склонно к иррациональности. Индивиды, у которых за «главного» является левое полушарие – логики и рационалисты. За речь отвечает также левое полушарие, и таким людям гораздо легче пользоваться словами, нежели лишенными четкой логической структурированности образами. Поэтому выступающий говорильный подбородок, да притом еще имеющий ямку, заметно усиливает говорильные пристрастия». Левое полушарие + говорильный подбородок заметно усиливают друг друга. В итоге мы имеем дело с человеком, которому доказать ничего практически невозможно. Он все может логически опровергнуть и рационально доказать свою правоту, но ни на йоту не поступится своей излюбленной парадигмой. Назовем его для образности «человек-корреляция», ибо корреляционный анализ может найти взаимосвязь между уровнем прошлогоднего снежного покрова и производством автомобилей уже в текущем году (пример классический, и автором не придуман). Если же доминирующим окажется правое полушарие (что в наши «технотронные» дни случается гораздо реже), то тогда индивид легко оперирует именно словесными образами. Проще говоря, он – поэт и художник слова. Увлекаясь, перестает замечать постылую реальность вокруг, равно как и критическое отношение к самому себе.

Одним словом, если у человека раздвоенный говорильный подбородок, то он, когда говорит, «пребывает» в каком-то одном доминирующем полушарии коры головного мозга. До монологичности «говорилки» добавляется еще фактор асимметрической «мозговой» униполярности. По сути дела, разделенность подбородка указывает на двойную акцентуировку «говорильного центра». Что сие значит на практике. А то – что будьте предусмотрительны в деловом общении с такими людьми. Как минимум, чтобы вас хоть чуть-чуть поняли, придется настраиваться на их волну. То есть перестраиваться именно на то полушарие, в котором они во время общения находятся. «Логику» придется отвечать тем же языком алгоритмов и суждений, а вот под «поэта» припасите эмоциональные дифирамбы. Но самое главное – уровень обратной связи снижается как минимум еще вдвое. Поэтому иногда куда полезнее будет просто отступить и наблюдать навязчивую игру монологического актера. Ведь с ходу переборщит, и всем сразу станет ясно, с кем придется далее иметь дело.

Ремарка по ходу: об асимметрии корковых полушарий и других физиогномических асимметрических признаках мы будем более подробно говорить далее (См. главу о губах, а также очень подробно эта тема была разработана автором в предыдущей книге).

Не менее важно проследить саму конфигурацию говорильного подбородка. Она может быть разной, но все же. Для психодиагностики несомненный интерес представляет подбородок в виде: а) срезанной пирамиды, или как его еще можно образно назвать – «плато», и б) остроконечный с выраженным пиком. Оба варианта см. на рис. 3.5).
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Подбородок типа «плато» визуально оценивается как более основательный. Наше непосредственное восприятие вполне естественно, ведь любое плато или площадка на выступе, означают нечто стабильное, ну, хотя бы как место для обустройства. То бишь, эволюционный архетип. В современной терминологии подойдет образ горного «аэродромчика». Ну а для большей психофизиологической корректности можно сюда добавить такие определения выступающего плоского подбородка, как «системный» и «методичный». Подытожим: человек с подбородком «плато» – последовательный, методичный, основательный и системный. Он серьезно относится к любым своим начинаниям и ничего не оставляет на произвол. Под любую концепцию подводит прочный базис. В практических делах поступает точно так же. Понятие близкое к основательности, это – надежность. Пожалуй, в аспекте стабильности и предусмотрительности, а также в силу системного подхода можно согласиться и с таким утверждением. Но все же с оговоркой. Челюсть в виде «плато» (а говорильный подбородок есть передовой выступающий фронт челюсти!) распределяет усилия равномерно по всему периметру. Какой-то точки специального фронтального усиления здесь нет. Для наглядности представьте стену крепости, у защитников которой все силы распределены равномерно. О мобильности для нанесения точкового удара или отражения здесь речь идти не может. Наступление, как и защита – только монолитным выступающим фронтом. Индивиды, с выраженным «плато» имеют легкие проблемы с непосредственной реакцией на неожиданный стимул. Импровизация и удачный эксклюзив так же затруднительны. Зато пропаганда заранее намеченного плана пройдет, невзирая ни на что. Даже в ущерб тому же плану. Именно так поступают системные и логические рационалисты. Вообще, алгоритмическое и рациональное мышление у людей с подбородком «плато» выражено весьма сильно.

Говорильный подбородок по типу «пик», наоборот – импульсивный, ударный, концентричный. Особенности поведения такого человека – резкость, непредсказуемость, мобильность. То есть, действия по ситуации, и нанесение удара в слабое место противника. Отсюда в «говорильном плане» – ехидность, язвительность и вообще, – острословие. Еще можно добавить – задиристость. При неудачах – истерика в атакующей форме, временами переходящая даже в психоз. Ну это если совсем уж допечет. А так – реакция на внешние стимулы, самая, непосредственная, хотя зачастую эмоционально окрашенная. Неважно, как отвечать, главное, быстро и на опережение. Можно даже отчасти без оглядки на неполноту данных или на неподтвержденную достоверность сведений. Эмоциональное давление в разговоре – один из излюбленных приемов психологического манипулирования. Впрочем, при явной внешней угрозе проявится со временем, при подходящем моменте. Что, в общем-то, характерно для «говорливых истериков». А вот насчет упрямства не все так однозначно. Индивиды с подбородком «плато» более упрямы и настойчивы. Поскольку методичные и основательные. Говорильный выступ в стиле «пик» предполагает целевое, но все же более кратковременное и узконаправленное давление на собеседника. Уровень упрямства и настойчивости будет падать пропорционально степени сопротивления внешней среды. Но если вдруг отыщется там слабина. Тогда дополнительного стимула для вовлечения уже и не надо. К успеху дела также зачтется неожиданность и импровизация натиска. В разговоре – это быстрая переключаемость на различные темы с вовлечением множества нюансов. Хотя цель останется неизменной – убедить и победить соперника. Люди с говорильным подбородком «пик» очень и очень редко соглашаются на достижение взаимовыгодного консенсуса. Но впоследствии идут на худший компромисс под давлением отягчающих обстоятельств. Такова их диалектика. В разговоре и речах они следуют импульсу. Не пытайтесь в этот момент их переубеждать. Дождитесь паузы после очередного «сокрушительного блицкрига». Тогда вас выслушают.

Особое внимание при физиогномическом психоанализе уделяйте морщинам. Морщины на лице – это наружные метки и проекции акцентуированных психологических процессов. Еще по– другому можно сказать, что морщины – знаки индивидуальной кармы. То, что мы нажили, и что нам далее положено и за что придется так или иначе расплачиваться, неизбежно отразится на челе. «Бог шельму метит» – точнее не скажешь. Но морщина – не обязательно только плохо. Зачастую, мы имеем дело с недвусмысленным указанием на индивидуальную миссию личности. Понаблюдайте, морщины могут появиться даже в очень раннем детском возрасте. Собственно говоря, они, морщины, не просто феномен старения или стресса кожи, это, скорее, отдельные энергетические каналы, которые недвусмысленно указывают нам, по каким судьбоносным путям реализуется текущая жизнь индивидуума. Фактически, мы получаем доступ до картограммы жизненного сценария конкретного человека. Подобную информацию трудно переоценить. Потому, не оставляйте без внимания даже малейшую морщинку на лице.

Сейчас начнем с морщины говорильного подбородка. Эта морщина отделяет собственно говорильный подбородок от зоны рта и жевательных мышц челюсти. На рис. 3.6. схематически показано, как обычно она располагается, а именно: по всей ширине говорильного подбородка, отделяя его от зоны рта и челюсти, словно мыс. Увидеть ее, безусловно, лучше всего в анфас, хотя и в профиль она также весьма хорошо просматривается. Часто, но не всегда, такая морщина сопровождает резко выступающий говорильный подбородок типа «а ля баба Яга». Метка «говорильной морщиной» предупреждает весьма серьезно. Посудите сами: ведь она отделяет «говорильную функцию» от всего остального, тем самым недвусмысленно указывая: то, что проговаривается должно восприниматься особо и отдельно! Иначе говоря, не в контексте единой целостной деятельности, а по своим канонам и правилам. Сие значит: человек делает одно, а говорит – другое. Вполне возможно, что именно последнее – более честно и откровенно, нежели то, что он делает каждый день ради хлеба своего насущного. Хотя на проверку, почему-то оказывается противоположное: индивид яростно провозглашает истины и идеалы, по которым как раз сам жить не желает.

Отметим еще одно: говорильная морщина» утверждает – человек сам по себе упрямый, напористый, скандальный и вредный. Ко многим вещам относится чрезвычайно субъективно, то бишь – предвзято. Не очень лестная получилась характеристика. Но и подобную морщину нужно тоже заслужить. Дается ведь не каждому. Ну а какие все же могут быть «плюсы»? Да все те же по факту «говорильного феномена» – умение убежать, создавать личностную псевдохаризму, вести за собой и провозглашать. Убеждать, кстати, без тени сомнения. Хотя, опять же, здесь тот случай, когда кашу маслом испортишь. Индивид, наделенный «говорильной морщиной» собеседника меньше всего слушает. Ему «в кайф» остаться при своих убеждениях. Но и навербовать приспешников он тоже горазд. О стойкости прозелитов спрашивать не будем. Здесь важна система, когда заранее известно, что «говорить – значить заболтать». Так и путешествуют еще пока по нашим днесям мальчики «мажоры» от какой либо известной фирмы. Болтовня – сюда, а денежки положите туда. Все «разговорено», господа. Так что, если у профессионального политика или бизнесмена образовалась заметная «говорильная морщина» на подбородке – можете не сомневаться – его слова, не более, чем форма заработка для себя любимого. О принципах, чести, долге речь лучше не заводить, только потратите зря время. А вот спровоцировать на скандал или «обидку» индивида с «говорильной морщиной» очень легко. Возьмите и это себе на заметку.
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Теперь к месту вспомнить о бородах и бородках. Человек ведь не случайно ее отпускает, холит, ухаживает. Вообще-то волосы на лице и теле – признак «витальной силы», по-другому можно сказать, биологической, организменной. Вспомните легенду о библейском Самсоне. Вся его невероятная физическая мощь заключалась в волосах. То есть, если человек нарочно отращивает волосы, он хочет быть сильным. Но здесь нужно уточнить: сильным биологически, на уровне организма. Добавим также, что энергетика волос иррациональная по своей природе. Эмоциональность, чувственность, экспрессия и так называемая «родовая архетипная» подпитка, затем образность и в какой-то мере интуитивность также во многом усиливаются благодаря волосам. Те же, кто хочет жестко управлять собой исключительно силой рассудка и системностью волевого подхода – предпочитают каждодневное бритье лица. Если я выбрит, значит под контролем. Со своей, личностной, стороны. Древнеегипетские и буддистские монахи потому наголо брили головы и лицо, чтобы максимально усилить личностное «я». Чтобы взамен подавить внутреннее личностное экспрессивное чувство. Заметьте, Иоанн Креститель и Иисус Христос были «волосатыми». Для них сила внутренних переживаний оказывалась первопричиной последующих мыслей. Никак иначе.

В нашем психодиагностическом аспекте важно определить, насколько борода или бородка подпитывает витальной энергией челюсть, а также говорильный подбородок. Психоанализ понятен: там где максимально востребовано, туда и посылается. Иначе говоря, волосатость усиливает доминирующую функцию личности своей витальной энергетикой. Заметьте, бородка призвана добавить индивидууму в его бойцовских или говорильных качествах, такие свойства, как: иррациональность, непосредственность, экспрессивность и, в конце концов, усилить общую энергетику своими «витальными» посылками. Отсюда несомненный психодиагностический признак: если человек в своих деяниях не уверен или, наоборот, хочет укрепиться, он обращается к базисной жизненной энергетике. Что, впрочем, друг друга не отрицает. Вам придется разгадать: это последний отчаянный провод, или, индивидуум подключил всю энергетику на себя. Вы поняли: бородка может означать, как подсознательное стремление получить дополнительные «патроны», так и желание уйти от навязанного «логического императива».


3.3. МАСТЕРСКАЯ ФИЗИОГНОМИЧЕСКОГО ПСИХОАНАЛИЗА: ГОВОРИТЬ, ИЛИ?…




Пока мы говорим – время безвозвратно уходит.


Козьма Прутков, «Из наследия Цицерона»





«Плато» на узкой треугольной челюсти усиливает ее рационалистичность, упрямство и методичность в достижении цели. То есть, возможности будут сконцентрированы на узком избранном участке, но ввод их в действие окажется более продуманным и системным. Здесь мы сталкиваемся с тем, что общая конфигурация челюсти и ее «говорильного подбородка» отчасти противоречат друг другу. Для узкой челюсти лучше все же концентрическое нанесение удара, но с другой стороны – равномерность усилий на более широком фронте дает шанс достигнуть большего. При условии, что внешняя среда не отвечает точковым поражающим ответом. Дополнительно повышается эффект круговой обороны. Равно как и общая степень сопротивляемости. Здесь мы видим пример, когда, казалось бы, две психофизиологические «несовместимости» дают вполне конкретный положительный эффект. Короче говоря, «плато» на узкой челюсти пойдет ей только впрок. Концентрация + методичность удара – что может быть опаснее?

«Плато» на широкой челюсти делает ее еще более мощной и методичной, вплоть до некой флегматичной заторможенности. Кто рискнет двинуть свои силы против «бульдозера»? Все, что сразу не будет сокрушено, далее, несомненно, перемелется. Опять же, будьте спокойны, – никаких истерических импровизаций при данной конфигурации не предвидится.

Узкая челюсть в стиле «пик» чрезмерно усиливает свою избирательность в поисках слабого места во внешней среде. Что очень даже неплохо, поскольку завалить исполина, подрубив ему слабую ножку – чем не искусство поражения? У Давида, выступившего против Голиафа, несомненно, была где-то такой конфигурации челюсть. Еще дополнительные психодиагностические нюансы: возрастает импульсивность и непредсказуемость момента нападения, но сам рабочий план нападения, наоборот, жестко костенеет. С другой стороны, защитные функции ослабляются, поскольку даже средний по силе фланговый контрудар может оказаться губительным. В таком аспекте – это, явно, не самая лучшая комбинация «челюсть + говорильный подбородок». Потому, будьте готовы к вспыльчивости, истерикам и обвинениям. Не сразу, но когда негативы возьмут свое. Упрямства и упорства хватит достаточно надолго, но могут отыскаться и иные варианты, как насолить ближнему. Индивиды данного типа легко обидчивы, учтите. Ну, а если они, к тому же, длинноголовые, тогда памятью природа их также не обделила. Только не наделяйте их сплошным негативом. В общении и кокетстве такие личности очень милы, да и работники из них получаются преотличные. Еще одно несомненное достоинство – они тщательно дозируют усилия для нападения и обладают хорошо выставленной обратной связью. Потому возможен диалог и переговоры, правда, в условиях среды психологического прессинга. Блефовать и угрожать «узкочелюстные с выдвинутым острым подбородком» еще как умеют.

Узкий подбородок на широкой челюсти – вполне положительный симбиоз. Отчасти. Ибо резкие выходки, непредвиденные планом, зачастую, только во вред. Представьте замаскированную линию обороны, и вдруг без предупреждения, отдельная батарея открывает огонь. Все, нападающий предупрежден и сможет теперь куда эффективнее провести наступление. Но с другой стороны, неожиданный упреждающий удар может начисто парализовать активность противника. Просто для широкой челюсти подобная стратегия не всегда «к лицу». Поскольку выглядит устрашающе и вызовет, скорее всего, негатив по отношению к действующему индивиду. Чем мощнее челюсть, тем больше она должна быть взвешеннее. Тяжелый танк, который гуляет туда-сюда с непроизвольной сиюминутной траекторией – совсем не так оптимистично, если вы на полигонном поле в качестве действующего героя. Ну а с другой стороны, подобный психогенетический эксклюзив для широкой челюсти только на пользу. Всегда возможен неожиданный ход или контрудар. Пусть даже в локальном масштабе, но поскольку присутствует мощный челюстной аргумент, то – мало не покажется.

Выступающий говорильный подбородок + удлиненная голова – генетическое сочетание, в котором взаимное усиление свойств, скорее во вред, нежели на пользу. Так как в данном случае мы имеем дело с гипертрофированным вариантом «рационалистического оратора», который может часами и сутками напролет говорить и проповедовать, да вот только одна проблема: где найти столь терпеливую и стойкую к унылости аудиторию? Учтите также, что эффективность обратной связи со средой, куда направлен монолог, равна почти нулю. Зато в переизбытке психологических установок на предмет «почему все должны это выслушать». Одним словом, синдром «говорильного подбородка» при долихоцефалии весьма и весьма заметно возрастает. Пожалуй, настолько, что возникнет устойчивое отторжение такого собеседника по принципу «реактивного образования». Впрочем, на роль харизматического «фюрера» он подойдет. Особенно в эпоху масс-медийного забалтывания любой проблемы.

А вот выступающий говорильный подбородок на кругловатом лице – уже гораздо веселее. Взаимодействующие противоположности часто рождают новое качество. Применительно к этому варианту, так появляются на свет, для его же спасения… весельчаки и балагуры, без которых и в бой по-людски не пойдешь, и на посиделках тоска зеленая. Да не только на посиделках. В сфере продаж такой человек поистине находка. Клиентов у него будет – хоть отбавляй. Он коммуникативен, находчив, умеет убедить, но в то же время – выслушать аргументы и чаяния партнера или покупателя. И будьте уверены – из ситуации он никоим образом не выпадет, сохраняя при всей своей говорливости продуктивную обратную связь со средой общения. Добавьте сюда еще артистизм со склонностью к импровизациям. В итоге у нас получился портрет очень удачного администратора, распорядителя или презент-менеджера. Опять же, помимо высокого процента реализованных сделок. Круглоголовый индивид с выраженным выступающим подбородком умеет, как никто другой ситуационно убедить слушателя, держа последнего на коротком поводке в режиме свободного импровизированного диалога.


3.4. РОКОВОЙ ГОЛОС: ИСТОРИЧЕСКИЕ ЗАРИСОВКИ




В праздник красьте сегодняшнее число.

Творись,

распятью равная магия.

Видите – гвоздями слов

Прибит к бумаге я.


Владимир Маяковский, из поэмы «Флейта-позвоночник»





Среди политиков и тех, кто зарабатывает на слове, хорошо выпяченный говорильный подбородок, отнюдь не редкость. У Ульянова-Ленина и Адольфа Шиклькгрубера-Гитлера именно такой явно выступающий вперед говорильный подбородок. Поговорить всласть они любили. А затем их «вербализированные» подопечные с упоением претворяли «в жизнь» провозглашенные неистовства. Иосиф Сталин говорил мало и от души ненавидел болтунов-политиканов. Впрочем, позволял себе иногда расслабиться. Его любимым жанром выступлений был диалог самим с собой, когда автор сам себя спрашивает, и сам за себя же отвечает. Своего рода, рефлексивный выброс малой толики изнутри самого себя через слова. Говорильный подбородок у Сталина средне выраженный. Будь он чуть поболее, стал бы тифлисским корреспондентом бывший семинарист, который в юношеские годы писал вполне приличные романтические стихи. Любовь к серьезной литературе Сталин пронесет через все свои годы. Но болтунов и пустомель не приимет никогда.
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Иосиф Мандельштам

Поэт от Бога, Мандельштам Иосиф, был не в меру говорлив и беспредельно резок в своих выпадах. Но за его талант Сталин прощал ему многое. До поры до времени. Говорильный подбородок у Мандельштама острый и гипертрофированно выдвинут – такой человек, начав говорить, далее уже не может остановиться. Все свое неистовство он вкладывает в собственную монологическую речь. Обратная связь со средой напрочь отсутствует. Зато воинствующей силы трибуна и обличителя – хоть отбавляй. Что и погубило замечательного поэта в смутные времена сталинских репрессий.
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Владимир Маяковский

У Владимира Маяковского «аэродромный», плоско выступающий говорильный подбородок. Если уж он и громил, то системно, методично и беспощадно. Добавим сюда еще явную раздвоенность подбородка – когда Маяковский был «в образе», то его поэтические слова резали по живому и пели, как семиструнная гитара. Но от своего своеобразного и уникального стиля «строчки, как кирпичи» он никуда не мог деться. Выраженный долихоцефал с мощной челюстью и выдвинутым говорильным подбородком «плато», писал не то публицистическую поэзию, не то вскрывал поэзию в публицистике. Вот подтверждение:

...



«Ни былин, ни эпосов, ни эпопей.

Телеграммой лети, строфа!

Воспаленной губой припади и попей из реки по имени «Факт».


(Из поэмы «Хорошо!»)



Получалось, действительно, хорошо. Лед и пламень, логика и образ, чувство и рассудок – вот, кто такой Маяковский. Но отметим про себя: он нигде не «забалтывался» и не превращался в кляузника или склочника. Все-таки мощная ударная челюсть.


[image: ]



Иосиф Бродский

Иосиф Бродский скупее на слова. Но западают в душу они еще сильнее. Говорильный подбородок у него тоже «плато», но выдвинутая вперед вся челюсть, а это далеко не одно и то же. Такой человек прежде всего фрондер, а уж затем поэт. Раздвоенность подбородка лишь намечена. Стихи Иосифа Бродского иногда пытаются отнести к «белому стиху» или даже поэтической прозе. Но это именно стихи, притом очень поэтические. Бродского с Маяковским роднит искусство дорожить словом и не поддаваться соблазну поверхностной лингвистической ритмике. Он не забалтывается и не блещет рифмой, где ни попадя. Опять же, его жизненная убедительность – в мощной, по-фрондерски выдвинутой челюсти. И уж если надо – то постоять за свои убеждение не одним лишь словом.

Иногда встречаются физиогномические неожиданности. Британский генерал, а затем фельдмаршал Бернард Монтгомери, победивший африканский корпус Роммеля под Эль-Аламейном, обладал чрезвычайно выраженным остро выпяченным говорильным подбородком, под стать Мандельштаму. Характер у генерала, мягко говоря, был ершистым и слегка заносчивым. Ну, а из своей победы он в дальнейшем безбедно извлекал всяческие пиар-выгоды. Впрочем, отдадим должное – драться он любил, умел и без трусости, образно говоря, выходил на бруствер. Для себя отметим: сильно выдвинутый говорильный подбородок неизбежно подталкивает человека быть на виду и в решительные моменты брать смело на себя ответственность. «На миру и смерть красна» – про таких сказано.
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Бернард Монтгомери

РЕМАРКА ПО ХОДУ. Читателю, если он хочет стать профессиональным физиогномистом, придется полюбить изучать биографии и жизнеописания различных лиц. При условии, что имеется ряд портретных изображений героя. Для визуального психодиагноста лучше учебного полигона или мастерской не придумаешь. Изучая персональную судьбу человека и видя его портреты на разных жизненных этапах, улавливаешь более того, чем пользуешься при составлении психодиагностического резюме. Так рождается мастерство и открываются не ведомые дотоле психофизиогномические маркеры.


ГЛАВА 4. ПСИХОАНАЛИЗ «РОТОВЫХ» ПРИСТРАСТИЙ, или ЦЕНА ЗАХВАТА




У плотоядных хищников, ну куниц там, гепардов, по существу, всегда строгая диета. Не то что, к примеру, свиньи, медведи и люди.


Козьма Прутков, соавтор книги «Питание по группам крови»






Ртом можно есть, закусывать, кусать и много чего другого, если понадобится.


Из справочника по современной анатомии






4.1. КАКОВ РОТ, ТАКОВ И АППЕТИТ?




Несварение желудка – рекламация рту и глотке. Зачем хапали?!


Козьма Прутков, «Гастрономическая психофизиология»






Чем меньше ротик, тем изысканнее пища.


Подмечено метрдотелями





Рот и зубы будем рассматривать в цельности. В силу непреложного факта – они обеспечивают захват пищи. А вот губы – это уже отдельный разговор, хотя многие о форме рта судят именно по губам. Губы ощупывают, привлекают, придерживают, отсасывают и причмокивают, но вот сам процесс добычи пищи, который обычно и нормально заканчивается в желудке, на начальной и самой важной стадии все же проделывается ртом. Атака, захват, обхват, удержание, дробление с перемалыванием – рот и зубы в данном технологическом процессе явно доминируют. Но вот приметьте. Силу и мощь для добычи пищи обеспечивает челюсть, а вот технологическую переработку – губы, рот, зубы. Здесь уже уместен психоанализ эволюционной физиологии. Если челюсть – всегда удар, война, то рот гораздо «мягче» – ему важно обеспечить организм пищей и не обязательно это делать актом кровавого столкновения. Чистых хищников в животном и растительном мире не так уж много – большинство специализируется на относительно мирной добыче необходимого пропитания. Если уж представлять образ, то рот – роющий экскаватор, а челюсть – танк на боевом дежурстве.

Сразу же ремарка из раздела ФИЗИОГНОМИЧЕСКОЙ МАСТЕРСКОЙ. В диагностическом психоанализе ни в коем случае нельзя рассматривать рот в отдельности от челюсти. Это – неразбиваемая пара, в которой один может быть ведомым, а второй – ведущим. Отсюда своеобразие последующих комбинаций и психологических коллизий. Но об этом более подробно чуть позже.

Итак, рот обеспечивает захват пищи. Слово «захват» равно, как и само понятие, что за ним стоит, здесь будет ключевым. Любой захват – это всегда присвоение, причем, заметьте, в активной насильной форме (не путайте с «насильственной», разница не большая, но в реальном исполнении весьма ощутимая). Отсюда непреложное правило: чем больше рот, тем явственнее у индивида выражена биологическая программа что-то захватывать, присваивать, поглощать, приобретать, накапливать, завоевывать, и тому подобное в данном функциональном роде. Вот яркий пример: коллекционирование начнет скорее приобретать маниакальную форму, если у коллекционера выражен большой рот. Удержать такого индивида от безрассудной покупки окажется невыполнимой задачей. Он будет стремиться, во что бы то ни стало приобрести как можно больше в свою коллекцию. Своего рода «синдром Плюшкина» из гоголевских «Мертвых душ», кстати, на иллюстрациях тех времен означенный литературный герой заметно «жабьеротый». Пример с жабой или сомом здесь вполне корректен. Эти животные «хапают» все что ни попадя, как и большущие кашалоты, – поведенческая психология нападать и захватывать у них всех явно «на лицо».

Подытожим: «большеротые» особи обладают доминантной программой захвата чего-либо из внешней среды. Не важно, будь то пища, недвижимость, деньги, вещи, слава, любовь, признание, успех. Они в самом непосредственном смысле предельно активны и всеядны. Чем больше рот, тем сильнее биологический инстинкт что-либо атаковать с целью забрать, присвоить, поиметь, использовать. Жадность? Не совсем точно и в чем-то даже некорректно. Жадность – свойство не отдавать и не делиться, оставляя все себе. Безусловно, большой рот, захватив что-либо, вряд ли захочет отпустить добычу или приобретенное. То есть, в момент захвата, он, – безусловно, биологически жаден. А вот потом, когда все усвоено, приобретено, и переварено, складировано, – почему бы не заняться филантропией не ради собственных выгод, а просто по велению души и сердца? Ведь действительно, можно приобретать, а потом так же щедро раздавать, и вовсе не по причине чувства вины. В конце концов, чтобы давать, надо, прежде всего, иметь.

Но мы продолжим наш физиогномический психоанализ «большеротых» индивидов. В том, что они безудержно активны в захвате и приобретении чего-либо, одновременно их и сила и слабость. Сила – в стремительности атаки, упорстве и… отсутствии рефлексивности в вопросе «иметь, или не иметь?». Нерешительность и раздумья в момент захвата и приобретения им не свойственны. Большеротые действуют по принципу «куй железо, пока оно горячо». Вроде, получается даже ничего. Отметим, в среде преуспевающих бизнесменов и политиков, большеротых подавляющее большинство, а еще вернее будет сказать, что «маленькоротый» там истинный артефакт. Ну а в чем же слабость мощных «большеротых», если им принадлежит едва ли не весь мир нынешней цивилизации? Опять же, в отсутствии все той же рефлексивности в момент захвата «добычи». Другими словами, неудержимое желание завладевать всем и вся может перерасти в маниакальное пристрастие. И тогда человека попросту нельзя остановить. Еще один попутный «минус» – легкость с какой «большеротый» попадает в ловушку губительного для него приобретения. Несварение желудка для организма и фирмы проходят одинаково опасно. Еще хуже, когда нарочно поставленная приманка оказывается настоящим «ликвидатором» для бизнеса и ее зачинателя. «И зачем я только в это полез?!» – сетовать бывает уже поздно. Подлавливают ведь, что называется на «живца». И так происходит, увы, не только в рыбалке на крупного прожорливого хищника. Чем больше рот, тем сильнее неосознаваемое, а порой и неконтролируемое желание, простите, «хапнуть». Ну а если получится удачно, тогда на успех можно будет списать многое.

«Маленькоротые» – прямая противоположность «большеротым» в психологии и поведении. Они прежде всего – избирательны в захвате. То есть, берут исключительно только свое. Лишних приобретений, для головной боли, им не надо. А вот то, что их, поверьте, подберут дочиста, до последней крохи. Отсюда – целевой настрой, тщательная подготовка и неуловимая молниеносность атаки. Именно так поступают маленькие обаятельные хищники из рода куньих: хорьки, ласки, куницы, горностаи. Ротик у них маленький, зубки остренькие, мордочка весьма обаятельная, а глазки так весело блестят, но у тех, кого избрали куньи своей жертвой, шансов на спасение нет никаких. Они специализированные хищники, и потому мастерски охотятся лишь за своей добычей. Милые зверюшки, легко приручаются и «своих» никогда не трогают. Адаптивность и реакция на сигналы внешней среды – на высочайшем уровне. Еще бы – избирательность в природе, и в бизнесе предполагает узкий профессионализм на высоком специализированном уровне. В итоге – их добыча от них никуда не денется, хотя бы потому, что узкоспециализированных профи не так уж много, и, как говорится, «ворон ворону глаз не выклюет». Впрочем, пока есть место для обоих. Внутривидовая борьба за выживание у «маленькоротых» куда беспощаднее, нежели у большеротых особей. В борьбе за свою добычу они приспособились быть коварными. Порой, иначе для них попросту нельзя. Отберут, приходя, более нахрапистые и менее разборчивые. Потому скрываемое до поры до времени коварство – оружие, метод и способ выживания «маленькоротых». В психодиагностике нет места морализму и ханжеству, потому не столь лестное определение нужно воспринимать скорее технологически, нежели моралистично. Кошка – ласковый пушистый комнатный зверек, но присмотритесь к ее охоте в дворике на прогулке, или у себя на даче. Рот у нее тоже типично маленький в масштабах головы.

К слову, как определяется «большеротый» или «маленькоротый» индивид? Чисто визуально, в масштабном сравнении с челюстью, глядя на лицо или портрет в анфас. Один принципиальный момент – рот человека должен быть закрыт, т. е. он не разговаривает, не ест, не улыбается и тем более, не поет или кричит. Лучше всего видно рот, каким он есть, у человека спокойного, может быть даже, когда у него глаза закрыты и он слегка расслаблен. Но не у спящего, ведь тогда возможно провисание нижней челюсти. Вообще-то рот почти всегда в динамике, поэтому иногда, вместо случайно выхваченных видео– или фотокадров, лучше все же брать т. н. официальные фотографии. Практика показывает, что даже начинающий визуальный психодиагност достаточно редко ошибается в оценке: рот «большой», «нормальный» или «маленький». Это видно сразу невооруженному глазу. Ну, а если вас одолевает сомнения, тогда закройте глаза, расслабьте дыхание и спросите внутри себя: «какой рот у человека?». Ваше «внутреннее фоновое» незамедлительно подскажет верную оценку.

Вернемся к разговору о психологической характеристике «маленькоротых». У них также есть свое обоюдоострие плюса и минуса. Из-за все той же узкой «ротовой» специализации. С одной стороны, ничего не захватывается лишнего, ненужного и просто опасного или вредного, а с другой – слишком тщательные поиски «только своего» весьма и весьма затратны. Добавьте сюда же осторожность, щепетильность и переборчивость, доходящую иногда даже до капризности. Рискнем утверждать, что маленький рот менее стрессоустойчив. Хотя бы по той простой причине, что он не в состоянии захватить, удержать и проглотить неожиданно большую добычу. Реакция на что-то незнакомое аналогична, ведь осторожность, вкупе с избирательностью, рано или поздно приводит к невротичности и ипохондрии. Зато, когда на горизонте возникает именно свой шанс, «маленькоротые» не испытывают ни малейших колебаний, страха, либо нерешительности или рефлексивности. Все оставлено позади, на стадии ожидания и подготовки. В такие моменты фактор «маленькоротости» создает предпосылки для бесстрашия. На риск они идут весьма продуманно, но, начав опасное дело, дерутся за него отчаянно смело. Вот только их молниеносный атакующий бросок многие почему-то воспринимают как коварство. Может быть, поэтому, что не ожидали, привыкнув к мнимой нерешительности и щепетильности индивидов с маленьким ртом? Напрасно.

СТРАТЕГИЯ ПРИНЯТИЯ РЕШЕНИЯ В БИЗНЕСЕ. Она различна, да еще как! Начнем с того, что большеротые бизнесмены всегда ярые экспансионисты, и стремятся расширять границы своего дела любыми возможностями, для них – привычное состояние души. Свободных активов у них, как правило, нет, ибо все тут же вкладывается, если не в расширение, то в новые начинания. Вариант приобретать или не приобретать обсуждается лишь в одном аспекте: прямо сейчас или через пару часов. Времени суток крупноротые акулы бизнеса попросту не замечают. А затяжной паузы не выносят и на дух. Намек на то, что они попались на провокацию, приводит их в бешенство, которое лишь подогревает… аппетит. И так – до абсолютной победы или полного фиаско. Потому хорошо, если советник у большеротого босса маленькоротый заместитель с широкими полномочиями и правом вето. «Неубиенная» управленческая пара, да и инвесторы могут спать спокойно. Маленькоротый сообщник вряд ли позволит идти на опрометчивый риск, зато из ряда предложений выберет самое лучшее на тот момент. И никому не даст спуску, пока фирма не добьется своего. В самой управленческой диаде «большеротый – маленькоротый» межличностная коммуникация, скорее всего, будет напоминать устойчивый пятибалльный шторм, когда корабли развивают почти максимальный ход и еще остаются управляемыми. Придется привыкнуть.

Второй вариант, когда ведущий в управленческой паре «маленькоротый», а ведомый «большеротый» имеет свои отличительные нюансы. Политика фирмы станет более уравновешенной, с некоторым уклоном даже на перестраховку. Но вот «большеротому» в подчинении окажется психологически нелегко. Развивать бурную деятельность ему позволят лишь на избранных «маленькоротым» направлениях. Фактически, «большеротый» будет снизу поджимать своего маленькоротого руководителя. Возникнут трения, более осторожный босс начнет плести интриги. Как вы считаете, до делового ли партнерства в таком конфликтном сценарии? Разве что возникнут чрезвычайные обстоятельства, когда понадобится союз осторожности и умения перемалывать проблемы одновременно.

Несколько слов о нормальном или среднем по величине рте. То есть, тот случай, когда визуальный психодиагност констатирует, что рот не большой, и не маленький, а средний. Вам уже известно из предыдущих примеров, как составлять «усредненную» психологическую характеристику. Нет крайностей поведения «большеротых», точно так же нет и явно выраженных особенностей «маленькоротых». Средний рот более гибок и адаптивен к ситуации во время захвата и экспансии добычи. Но без щепетильности и капризов. Диапазон «мое» у «средних» куда шире, нежели у «маленькоротых», однако грести все под себя без разбору во время ажиотажа они тоже вряд ли станут. Оптимальная «диета» по усвоению захваченного, не правда ли?


4.2. УДЛИНИТЕЛИ И БЛОКАТОРЫ, или НЕ СПРАШИВАЙ, КАК ИДУТ ДЕЛА




«Пасть порву!»


Из культового кинофильма «Джентльмены удачи»






«Я наївся!»


Абориген Доник iз племені юмба-мумба





Морщины вокруг рта несут чрезвычайно важную информацию для психодиагноста. Еще бы! Ведь по сути, рот – показатель успеха или неуспеха. Получилось или не получилось захватывать, добывать, приобретать, реализовываться, достигать и т. д. – все подобные психологические (а вы думали только гастрономические?) функции, в которых участвует рот, так или иначе находят отражение в его внешнем виде. Морщины – знаковая проекция судьбы и характера человека на текущий момент.
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Начнем с так называемых удлинителей рта. Собственно говоря, сам рот «удлиняться» не может, но вот круговые мышцы рта могут весьма серьезно изменять внешний вид ротовой щели, и что для нас сейчас особо интересно – уголков рта. Удлинители рта располагаются именно там. Визуально (и по факту тоже) оно так и выглядит – рот в уголках удлинен. За счет изменения тонуса и конфигурации ротовых мышц. На рис. 4.1 схематически изображено, как выглядят типичные удлинители рта. Итак, что сие значит? Ответ тем, у кого они есть понравится. Ибо удлинители рта образовываются во время расширения индивидуальной экспансии. Проще говоря, когда получается больше захватывать, нежели предполагалось, тогда рту поневоле приходится растягиваться. Можно сказать и по-другому, но все о том же: аппетит приходит во время еды. Когда начинает получаться, то нужно действовать, а не размышлять. Удлинители рта – четкий критерий, что индивид, действительно достигает и реализует гораздо больше, нежели он изначально предполагал. Вполне возможно, он делает гораздо больше, чем ему предписано. Не важно, кем и чем: кармой, судьбой, родословной, средой или его изначальными возможностями. Можно ли считать удлинители рта признаком успеха? Да, безусловно, только под успехом придется все же понимать самореализацию, а не просто внешние критерии, как то: деньги, имидж, признание, дивиденды и т. д. Впрочем. Все перечисленное абсолютно не исключается. Дело не в моралистике, просто удлинители появляются только тогда, когда ваши устремления, чаяния и желания начинают реализовываться благодаря вашему личному труду, упорству, настойчивости и смелости. Успех, богатство, слава могут прийти не случайно, но извне. В таком случае, удлинители вряд появятся. Иначе говоря, кашица, которая сама по себе падает в рот, удлинитель не образовывает. Чтобы не поперхнуться, можно отказаться от переизбытка, взамен резко подняв цену на то, что поглощается. Но как только вы решились все же взять больше, нежели предполагали…, тогда мышцы рта начнут непроизвольно напрягаться, раздвигать ротовую щель и удлинитель рта появится неизбежно. Как элемент нового «производственного» ландшафта. (Наверное наблюдали, предприятие разрастается, усиляется забор, появляется своя котельная, расширяются подъездные дороги, маячит труба, у входа флаги с торговой маркой и т. д. Со ртом во время активной экспансии захвата происходит нечто аналогичное. Что весьма очевидно, но лишь для физиогномистов.)

Итак, что мы занесем в актив физиогномической психодиагностики? Удлинитель рта указывает нам, что человек может достигать большего, нежели он декларирует. И выйдя на цель, вряд ли остановится у ее порога. Он умеет брать и добиваться своего. Если цель наметилась, она должна быть взята. Рано или поздно. В отличие от просто генетически большеротых, имеющие удлинители, предельно четко знают, во что им обходится очередной захват. Свой ареал расширения они заработали своими кровными и потому вряд ли сойдут с дороги, где светит им очередная надежда. Если большеротый имеет программу захвата на подсознательном уровне, то, обладающий удлинителями, нарабатывает ее по ходу жизни, четко представляя, где, что и почем ему далось. Отсюда важное психологическое различие: у тех, кто имеет удлинители гораздо лучше чувство реальности, а также эффективно наработана обратная связь, которой у «большеротых», как правило, нет.

МАСТЕРСКАЯ ФИЗИОГНОМИЧЕСКОГО ПСИХОАНАЛИЗА: Сразу же отметим интересный физиогномический феномен: явно большеротый человек с выраженными удлинителями. То есть у него получается и по генетической природе захватывать и по личной наработке. Так сказать, двойное усиление «захватничества». Однако, не спешите с линейной логикой. «Удлинители» как раз и намекают, что «приработок» брался всегда с трудом, и у индивида выработалось весьма прагматическое отношение к любым экспансионистским начинаниям. В данном случае, «удлинители», в прямом смысле слова, создают обратную связь не только с внешней средой, то бишь ареной захвата, но и с внутренним миром самого индивида. Человек неизбежно рефлексирует, когда нарабатывает «удлинители». Только не сделайте ложного крена в область «идеального» – рефлексия удлинителей направлена исключительно на то, чтобы еще более эффективно реализовать очередной захват. С умом, толком и расстановкой, а если понадобится, – то и в стиле танкового прорыва или проходки буровой. Как сложится.
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А теперь немаловажный физиогномический нюанс: удлинители, а также сами уголки рта могут быть, как приподняты вверх, к щекам и скулам, так и опущены, вниз к челюсти. Нормальный типаж, когда удлинители смотрятся горизонтально по линии рта, мы только что подробно рассмотрели. А вот что значит, когда уголки вверх? На рисунке 4.2 такой вариант вполне доходчиво изображен. Уголки рта верх – значит все хорошо. Преотлично! Нет проблем! Ровно до того момента, когда они появятся, проблемы. И тогда уголки рта моментально опустятся вниз. Но то будет потом. А пока удлинители «ползут» вверх, налицо – признак успеха, который дается, заметьте, легко. Без усилий, просто так. Не важно, по какой причине, наследство, везение, особые дарования и т. д. Короче говоря, мы здесь сталкиваемся с типичным «синдромом успеха». Что и отражается на лице в виде приподнятых уголков рта. Добавьте сюда еще улыбку: слегка снисходительную и самоуверенную, в стиле всепобеждающего «денди», которому и море по колено.

Самоуверенность и вера в свою исключительность – едва ли не главные психологические черты такой личности. В крайних случаях может доходить до нахальства с наглостью. Это чаще всего происходит, когда фортуна или фарт отворачиваются от них, и успех приходится добывать в поте лица своего. Вообще, повышенная чувствительность к неудачам – еще одна особенность личностей с улыбкой, ползущей в уголках рта до ушей. Их, так сказать, ахиллесова пята. Человек, которому легко до сего давался успех, безусловно, психологически просто не готов переживать неудачи. Под угрозой имидж, личное реноме, паблисити, тщательно спланированный мессидж, но главное, дела-то все равно идут плохо. Перешагнуть через отрицательный барьер окажется неимоверно тяжело, поскольку доселе был сплошной успех, позитив и вера в незыблемость своей личной звезды. После падения поднимутся единицы. И совершенно в другом обличье.
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Уголки рта книзу (См. рис. 4.3) – ожидалось бы, обратная тенденция «всепобеждающему позитиву». Однако чаще всего те, кто были «напрочь» уверены в своем жизненном успехе, затем необратимо сползают к «морщинам жалобы» (будут рассмотрены чуть далее), но – не к вариантам борьбы даже на дне и без гарантированных шансов на победу. Вообще-то чисто линейной логики в диагностическом психоанализе не существует. Удлинители книзу – далеко не всегда сплошной пессимизм, но обязательно способность продуктивно работать в «отрицательных условиях». Другими словами, диагностируется устойчивость к переживанию неудач – раз, и способность их все же как-то преодолевать – два. То есть, весьма «продуктивный пессимизм», когда отсутствие оптимизма совершенно не мешает достигать намеченного. Каким бы тяжелым не оказался затем путь. Не путайте «уголки книзу» с пробивной силой челюсти. Это, скорее всего, воля и настойчивость, но опять же, в ракурсе преодолевания отрицательных сигналов без потери личной продуктивности. Простите за каламбур, но «оптимистические пессимисты» куда лучше работают и гораздо более надежны, нежели «оптимистические позитивисты». Может быть потому, что не ждут от судьбы и жизни никаких подарков. А все, что им удалось захватить или достигнуть (наличие удлинителей!), было оплачено большим трудом и упорством (удлинители идут вниз, к нижней связке большой челюстной мышцы). Визуально человек с уголками рта книзу не выглядит веселым и беспечным. Образно говоря, рот его отмечен «печатью трудов и забот». Увы, такова жизнь.
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Теперь, к слову, разобраться с так называемыми «блокаторами рта». Имеются в виду поперечные морщинки в уголках рта или вблизи него. На рисунке 4. 4. они схематически изображены так, как физиогномически и проявляются. Первый «блокатор» – маленькая поперечная складка в самом уголке рта, затем чуть далее, обычно полукругом на разном удалении – несколько, или даже больше, поперечных ротовой линии сравнительно небольших морщинок. Их легко заметить, только не пытайтесь делать это на лице улыбающегося человека. Потому что при улыбке ротовые мышцы растягиваются, что приводит к проявлению чисто мимических складок. Последние весьма напоминают «блокаторы», и функционально у них похожее предназначение, но мимические мышечные складки работают исключительно на «грубую» физиологию – не дать рту растянуться до ушей. Не в шутку, а в самом прямом смысле (как проглотить, что таким образом будет захвачено, и как потом это, если не усвоится, будет выходить, простите, через «попу»?). Собственно, морщинки «блокаторы рта» выполняют ту же функцию – препятствуют растяжению ротовых мышц в зоне возможного образования удлинителей. Проще говоря, не дают рту удлиняться, расширяя тем самым возможности захвата. «Блокаторы» хорошо заметны именно, когда рот «замкнут», и пребывает в спокойном состоянии. Эти морщины совершенно не являются обязательными, поэтому у многих людей их может и не быть. Значит, не было по жизни причин к их появлению. Что, как вы понимаете, для индивидуального психоанализа чрезвычайно значимая информация. К слову, морщинки-блокаторы могут появиться в любом, даже детском возрасте за очень короткое время (в течение недели, десяти дней) и достаточно быстро сойти, хотя период для сглаживания всегда продолжительнее. Опытный физиогномист, если будет рассматривать лицо «в живую», всегда скажет, уходящая ли эта морщина или нарабатывающая. Нюанс для углубленного диагностического психоанализа вовсе не лишний.

Наличие «блокаторов» однозначно указывает на самоконтроль в сдерживании собственной экспансии. То есть, самоограничение в делах захвата, достижения, самореализации. Блокатор рта – это приказ самому себе на подсознательном уровне не действовать, не нападать и вести себя предельно осторожно. В данном случае под такой «осторожностью» можно констатировать всяческую боязнь риска и даже малодушие. Очень часто «блокаторный» самоконтроль возникает из-за боязни потерять лицо в возможных (всего лишь возможных!) компрометирующих ситуациях. Стремление удачно сделать карьеру, будучи для окружающих «миленьким» работником и сотоварищем, так же не заметно, но неизбежно блокирует морщинками уголки рта. Чем больше расчета и дальнего карьерного «прикида», тем отставленнее, т. е. дальше на щеку сеть круговых поперечных морщинок. В таком случае мы имеем дело с тотальным, стратегическим самоконтролем, который уже стал «второй натурой».

Блокаторы, особенно вблизи уголков рта могут появиться как сдерживающий фактор собственной чрезмерной активности и даже агрессивности. Очень даже бывает, что человек неоднократно обжегшись на своих достаточно резких действиях, далее начинает контролировать свои побуждении не из-за «социального» страха, а скорее по заповеди: «не навреди!» другому и себе. Фактически блокатор здесь срабатывает на усиление обратной связи. с самим собой, т. е. своего рода, оперативной или предупреждающей рефлексии. Отделить «перестраховщиков» от «сдерживающих себя» несложно – у последних подбородок и губы будут активно выставлены вперед, челюстные мускулы выдадут себя рельефным тонусом, а уголки рта окажутся крепко сжатыми. Т. е. «на лицо», действительно, блокаторы выполняют фактор сдерживания неминуемой атаки, вторжения, захвата.

Возможен еще отдельный вариант возникновения «блокаторов» рта – ситуационный. Скажем, индивиду пришлось пережить мощный стресс, он попал под жесточайший прессинг и шантаж со стороны, у него роковым образом сложились обстоятельства. Да мало ли что. И если в такой тяжкий для него период, чтобы не навредить себе и своим близким, нельзя предпринимать активных противодействий, – «блокаторы» явственно обозначатся, как защитная реакция. Когда человек решит проблему, не поломав себя, они исчезнут. Но, возможно, останутся, как индивидуально кармическое напоминание.

СОВЕТЫ МАСТЕРСКОЙ ФИЗИОГНОМИЧЕСКОГО ПСИХОАНАЛИЗА: особо обращайте внимание на мощные далеко отставленные дуговые блокаторы (см. 4.4.а). Ошибочно, неопытный физиогномист их может счесть морщинами щеки. Дальние блокаторы – проявление особого барьера, за который индивидуум никак не может переступить. Другими словами, самоограничение высокого порядка, возможно, ментального или даже метафизического. Либо мы имеем дело с давно нажитым и глубоко укоренившимся невротическим комплексом по типу запретного и одновременно охраняющего табу. Перейти за означенную границу, индивид психологически не готов и не может. Чем ближе ситуация к барьеру, тем резче и неожиданней окажется его личное противодействие. К примеру, так ведут себя втайне глубоко верующие люди, которым вдруг приходится выбирать между верой и отречением посредством каких-то поступков. Не удивляйтесь, если жестко и беспощадно они в один момент перечеркнут все дела, и возвратятся на стезю своей истины. Исповедование чувства долга, либо кодекса чести также могут быть означены глубокой дальней морщиной – блокатором. Не будем забывать, что данные морщины ограничивают аппетиты рта. И когда рот максимально хочет и далее захватывать и иметь, но ему что-то мешает, мы можем увидеть следующую топографию взаимостолкновения «удлинителя и блокатора» (см. рис. 4.4.б). Удлиняющийся рот ну никак не может перейти за барьер запретного табу и начинает изгибаться своими удлинителями книзу, рискуя в дальнейшем породить морщины «жалобы». Вы никогда не видели кающегося или жалующегося олигарха? Здесь что-то в этом роде.


4.3. ФИЗИОТОПОГРАФИЯ БОРЬБЫ И ЖАЛОБЫ, или МИССИЯ БУЛЬДОГА И МОСЬКИ




Когда нет выбора, приходится… улыбаться. Таков закон своего пути.


Козьма Прутков, «Из книги дервишей»






Нерешительных сомов не бывает. А вот неосторожных и глуповатых – предостаточно.


Мнение опытного рыболова





Ротовая щель, действительно, бесконечно расширяться не может, даже за счет «подведомственной» ей мускулатуры. Но прорабатывать энергетические каналы для дальнейшего расширения своей экспансии ей под силу. В таком случае образуются морщины, идущие от уголков рта. Вариантов здесь немного: а) к нижней челюсти, туда, где закреплена связка большой жевательной мышцы; б) к говорильному подбородку; в) промежуточный вариант.

Рассмотрим все вышеозначенные проявления морщин подробнее, тем более, что психоанализ окажется весьма разительным. Да, и сразу же по ходу уточним: если удлинители – это физиогномическая психодиагностика «чисто» рта, то указанные морщины – результат взаимодействия рта, челюсти и говорильного подбородка в чьем-то личностном варианте.
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Итак, морщина, идущая от уголков рта к нижней челюсти в область нижней связки большой жевательной мышцы. Рискнем ее траекторию и местоположение изобразить на рис. 4.5. Образно ее можно обозначить как «сомовьи или бульдожьи складки». Аналогия вполне корректная и легко расшифровывается: «сомовья» морщина обеспечивает мощную энергетическую и функциональную взаимосвязь рта и челюсти в момент захвата. То есть, как минимум, двукратно умноженный удар. Что сие это значит, понятно и без комментариев. Добавьте сюда же упорство и настойчивость на стадиях овладения целью. Объяснять, наверное, не надо, что когда бульдог вцепится в добычу или врага, он, пока жив, пасть не разомкнет. Удав и сом ведут себя точно так же. Вся генетическая сила челюсти обеспечивает акцию захвата ртом. Так и хочется скомандовать: «Пушки на прямую наводку, когда показалась цель! И ни шагу назад!». Если у человека морщина от уголков рта, отсекая щеку, глубокой линией движется к жевательной мышце – вряд ли запросто так вы его сможете остановить. И не только в критический момент захвата. На стадии продвижения – тоже. Энергетика соединения рта и челюсти работает от начала и до конца. Кстати, во взаимосвязанном режиме хорошо регулируемой обратной связи. Поэтому ошибок по типу «ненужного захвата с приходом аппетита» гораздо меньше. С другой стороны, преобладает предельно меркантильный прагматизм, ибо челюсть при такой связке действует только там, где имеет непосредственный интерес «рот». Согласитесь, удачное самоограничение вкупе с обоюдоусилением. В мире бизнеса и политики такие люди достигают небывалых высот. Впрочем, в рядовой, с виду обыденной жизни, целевая продуктивность личности ничуть не хуже. Лишь, может быть, не так заметна под софитами. Вы уже поняли – «морщины сома или бульдога» (назовем их так для краткости) всегда выдают сильных людей, для которых прагматические цели стоят едва ли не на первом месте среди его главных жизненных приоритетов. Ну а реализовывать свою «прагму» он будет с несокрушимой последовательностью. Видимо, здесь и кроется «минус» подобной стратегии и тактики. Невозможность свершения маневра, компромисса, нежелание отказаться от захвата вожделенной цели, упорство, с каким сжигаются ресурсы, в итоге остается одна лишь дилемма: «или пан – или пропал». А если пропал? Тем более, что на пути такого «танка» можно нарочно соорудить «ежи», надолбни, эскарпы и прочие противотанковые препятствия. Пусть вгрызается в гранит. Либо подловить, как того же сома, – подсунуть вкусно пахнущую добычу, которая мнимо убегает и сопротивляется (приманивают на звук «квок», имитирующий удары лап или крыльев плавающих птиц). Сом рано или поздно пойдет в последнюю для себя атаку.

ФИЗИОГНОМИЧЕСКАЯ МАСТЕРСКАЯ ДЛЯ БИЗНЕСМЕНОВ И ПОЛИТИКОВ. Крупноротые индивидуумы с «сомовьими морщинами» годятся для мощного реинжиринга, когда не считаются с затратами, а также для несокрушимого захвата новых рынков и подавления конкурентов, опять же всей мощью созданных дотоле ресурсов и средств. О возможных проблемах сказано чуть выше. Поэтому иногда беспечнее «ставить» на «среднеротого» с такими же сильными морщинами ото рта к челюсти. Избирательность захвата несколько повысится, да и маневренность также. Цели, как и средства под них, будут выбираться более реалистично. При том же несокрушимом упорстве. Маленькоротый индивид с наработанными «сомовьими» морщинами – отчасти нонсенс. Высокая избирательность маленького рта само собой обеспечивает ему захват добычи. Излишнее упорство в данном случае только вредит. С другой стороны, мощная наработка таких волевых морщин неизбежно расширяет ареал действий маленького рта. Однако о широкой и мощной экспансии речь все равно идти не может. Простите, не та генетика. Зато, когда отдельные операции – достижение результата в пределах совершенства.
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Морщина от уголков рта к говорильному подбородку. Визуально от челюстных «сомовьих» морщин отличить их легко, поскольку морщины, идущие к говорильному выступу имеют сходящуюся траекторию, а «челюстные» – расходящиеся. На рис. 4.6 схематически показано, как располагается топография «говорильных» морщин (для краткости мы будем их так именовать, второе, очень подходящее: «морщины жалобщика»). Они связывают рот и говорильный подбородок. Скажем сразу, не совсем удачный альянс. Это тот случай, когда «жевать лучше, чем говорить». Рот, по сути, обеспечивает захват цели посредством. говорильни. А кто такой атакующий «говорильщик»? Демагог, сутяжник, жалобщик, истерик, нытик, обличитель, да мало ли еще кто из когорты говорящей братии, для которых это стало способом зарабатывать себе определенные материальные блага (рот ведь не духом единым питается). «Морщины говорильщика» на то намекают. Вместо действий, риска, упорства предпринимается стратегия и тактика словесной демагогии, будь то в политике, бизнесе, или на кухне за чайным столом. Стиль один и тот же. Забалтывать проблему и получать в итоге свои личные меркантильные дивиденды. Можно «наболтать» престижную должность, а можно «выболтать» ненароком своего делового партнера. Для своей же пользы. Если войдет в стабильную привычку, – от уголков рта к говорильному подбородку пробороздятся две заметные морщины. «Рот» быстро приучится, что его благополучие зависит от «говорильного подбородка», но отнюдь не наоборот. Купить или даже подчинить такого человека окажется сравнительно легко, неимоверно труднее будет с ним развязаться. Вас ждут долгие тяжбы. Стоило ли город городить? И потом, только в сфере провокационного черного или серого пиара подобные индивиды еще могут пригодиться. Если, конечно, вам нравятся подобные методы борьбы. Подбирайте, чтобы потом не разочаровываться.
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Встречается также некий средний вариант, когда морщины от уголков рта идут слегка полукругом вертикально вниз, то есть, ни к говорильному подбородку, ни к челюстной жевательной мышце. А где-то посредине. Ну вот как, приблизительно, на рис. 4.7. «Промежуточный вариант» свидетельствует о том, что индивид на перепутье между волевым силовым способом разрешения своих проблем и желаний, и возможностью достигать намеченного в стиле пиар-акций. Отсюда – двойственное, гибкое и весьма неопределенное поведение. Что-то вроде, как «ни мира, ни войны, но на контакт идем». К слову, временами весьма выигрышная позиция, особенно, когда в почете умение лавировать то ли между айсбергами, то ли между капельками. Эпизодически такой человек применяет волевой стиль захвата цели, но точно так же готов будет идти на компромиссы и публичный вынос сора «из избы». Вот такая флюгерность в сочетании с прагматичным практицизмом. Генеральных высот не гарантирует, но и пропащим никогда не станешь. Выгодно?
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А теперь по теме небольшой физиогномический эксклюзив. Как вам случай, когда у человека слева от уголка рта идет «морщина жалобы», а справа от уголка рта – мощная челюстная «сомовья»? Не надумано, реально приходилось видеть. Рассматриваемая ситуация схематически изображена на рис. 4.8. Здесь без асимметрии полушарий мозга не обойтись. «Челюстная» морщина слева курируется левым полушарием мозга. Значит, в планах, установках, желаниях, мечтах, оперативных проработках, сохранилась и действует программа мощного захвата, экспансии и борьбы. Примем к сведению, что левое полушарие курирует будущее, то бишь предполагаемое и гипотетичное. Одним словом, с планами, проспектами, чаяниями и ожиданиями – все ажур. Зато в прошлом, пережитом и текущем настоящем, в чувствах, образах, ощущениях – все плачевно. В прямом смысле.

Правое полушарие (соответственно левая часть лица) отвечает за все то, что мы только что перечислили – прошлое, образы, чувства и даже догадки. Если правое полушарие «жалуется», то, действительно, так оно и есть. «Переживалка» выдается наружу. Рискнем предположить, что в таком сочетании, позитивное будущее не более чем розовый слон в золотых доспехах. По факту – жалобы, нытье, смятение и сетования на обидчиков. Каких? Физиогномисту этого знать как раз и не дано. Что и хорошо.

Вариант «наоборот», когда правое полушарие дает удлинитель на лице слева, а левое полушарие мозга почему-то перекрывает уголок рта мощной блокировкой или морщиной жалобы – автору доселе видеть не приходилось. Хотя, интересно было бы посмотреть на такого индивида. Ощутить во плоти, так сказать, его целостный образ. Вообще-то левое полушарие отвечает у нас за позитив и предпочитает строить перспективные планы – какие уж тут жалобы, когда намечен ориентир к очередной звезде. Тотальный уход в приятное прошлое, где только и хотелось бы дальше развивать ностальгическую тему? Вполне возможно. Но чтобы быть уверенным в такой психоаналитической конструкции, надо и желательно неоднократно встретить «в живую» человека именно с такой топографией морщин. Физиогномика отнюдь не полигон для умозрительных изысков «продвинутых» на психоанализе деятелей. Извините.
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Пожалуй, к месту будет обсудить проблему перекашивания рта. Вы иногда, наверное, замечали, что у некоторых людей рот смотрится как бы криво – один угол рта приподнят, а второй опущен, да и самая ротовая щель на перекосе. Здесь чаще всего возможно два варианта. Первый из них – на рис. 4.9, а второй – на рис. 4.10. Физиогномический психоанализ в данном случае напрямую связан с фактором асимметрии мозга.

Вариант на рисунке 4.9. расшифровывается приблизительно так. Угол рта слева, который курируется правым полушарием мозга, опущен к низу. То есть, переживание настоящего момента, равно как и прошлого, скорее негативно, чем позитивно. Жизнь – достаточно тяжела, и за нее тоже приходится бороться (траектория угла направлена к челюсти). Пока что с большими потерями, нежели приобретениями. Но есть надежда! Планы, установки, ожидания и просто желание любой ценой прорваться туда, где щедро греет солнышко обласканным фортуной. Приподнятый вверх угол рта справа очевидное тому подтверждение. Его траектория – к щеке (фактор накопления), к скулам (коммуникация) и вискам (комбинаторное мышление, иными словами – перебор вариантов). То есть, человек жив надеждами. Не правда ли, напоминает коммивояжера, который почему-то не может сбыть товар? Отсюда тоска, разочарование и еще большее желание осуществить свою «американскую мечту».

Вариант на рис. 4.10 диаметрально противоположный. Угол рта слева приподнят кверху (правое полушарие). Человек явно в положительном «образе» и полноценно переживает текущий момент. А вот насчет перспектив и видения будущего – лучше не спрашивайте. То, что грядет, и что приходится делать по «системе», воспринимается индивидом как некая тягомотина и безрадостность. Об этом красноречиво свидетельствует опущенный книзу правый угол рта (курируется левым полушарием коры головного мозга). Своеобразный случай. «Жизнь прекрасна, моя маркиза, если только о ней не задумываться». Или что-то в подобном роде. Кстати, по сравнению с предыдущим вариантом (на рис. 4.9), поведение такого индивида куда более естественнее и откровеннее. Своего рода слегка горький оптимизм стоиков или фаталистов. Действительно, почему надо непременно сегодня страшиться и печалиться о том, что будет завтра? Ведь оно еще не наступило. А жить надо сейчас…

Читатель легко может себе представить рот уголками кверху. Маленькие дети именно так рисуют улыбающегося человечка, которому хорошо (см. рис. 4.11). Физиогномическая диагностика для взрослой жизни будет точно такой же, но с некоторыми уточнениями. Помимо веселости и оптимизма, добавим сюда же самоуверенность, открытость и., наивность. Без последнего качества стабильно устойчивой улыбчивости вряд ли получится. Плюс – неувядающий синдром успеха. Точнее, веры в него. Колобку его улыбчивая харизматичность долго ведь помогала.
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Рот уголками книзу (см. рис. 4.12) имеет совершенно иную трактовку. Традиционно считается, что такой индивид прежде всего печальный. Есть такое, но далеко не все, общая изогнутость рта – не только опускание одних уголков рта книзу. Рот ведь весь тотально изгибается по траектории морщин жалобы. Потому здесь мы, скорее всего, сталкиваемся с недовольством и обиженностью во всем. Своего рода, сложившийся под давлением обстоятельств, стиль жизни и такова действующая ныне активная диспозиция. Заметьте, прочно закрепленная на уровне изменения черт лица, а, следовательно, и подсознания. Устойчивый комплекс обидчивости в полосе неудач, непризнания и прочих недоразумений, видимо, на фоне общего снижения личной продуктивности. Что поделаешь, с кем не бывает.


4.4. МАСТЕРСКАЯ ФИЗИОГНОМИЧЕСКОГО ПСИХОАНАЛИЗА: ЧЕЛЮСТЬ И РОТ – НАЙДИ СЛАБОЕ ЗВЕНО




Аппетит должен строго соизмеряться кошельком. Или чем-то другим. Что рискованнее.


Козьма Прутков, «Нелишние советы инвесторам»






Можно прорваться, но нельзя укусить!


Комментарий собачьих боев






У пираньи все гармонично. Вот только еды вечно маловато.


Заметки природоведа





Соотношение мощи челюсти и величины рта для любой особи – своего рода коллизия, у которой могут быть драматичные, как и вполне гармоничные разрешения.

Челюсть обеспечивает ударной силой, а рот, опять же – захватом, лучше слова здесь не придумаешь. Их вариации где-то как-то должны быть соотносимы. Увы, человеческая генетика отчасти слепа, отчасти кармически предопределена – композиция возможностей и устремлений может быть настолько различной. Однако о самых видимых физиогномических комбинациях стоить все же поговорить отдельно.

Итак, маленький рот + большая челюсть. Возможностей гораздо больше, нежели желания что-то заполучать, приобретать, иметь и т. п. Иначе говоря, личностная экспансия не проявляется по принципу «все мое». Поскольку для собственного «имения» существует высокая степень избирательности и переборчивости. В момент принятия решения возникает неизбежно рефлексивная пауза. Вообще, могут наблюдаться некоторые проблемы с самореализацией по типу: «могу, но надо ли это мне?». В итоге упускается удачный момент. В случае неудач или стресса такой человек может «наломать много дров», поскольку челюсть и рот начнут «действовать» в явной раз– балансировке. Челюсть может больше, нежели рот хочет поиметь. В итоге возможны уходы в идеи, веру, чувства, ментальность и даже некоторую «системность» рациональных взглядов, чтобы примирить «ударные» возможности и переборчивые желания. Как ни странно, но маленький рот серьезно подавляет убедительную силу большой челюсти. Так бывает и в жизни. Готовая к бою армия простаивает, а в штабе живо обсуждают новые фасоны парадных мундиров. Нет ничего важнее.

Большая челюсть + большой рот. Хорошо родиться таким! Без шуток. Успех наверняка обеспечен. Полный боевой комплект. Все, что рот хочет схватить (а он пожелает много и сразу!), челюсть исправно обеспечит надежной силовой поддержкой. С другой стороны, любые подвижки челюсти будут продуктивно «освоены» ртом. Как правило, в экспансии и утверждении самих себя, такие люди очень сильны. Они бойцы от природы, и в то же время генетически – захватчики. Им сложно остановиться на полпути. То, что не покорено, должно рано или поздно быть взято. Каков их положительный момент? Наверное, искреннее отношение к борьбе как таковой. Во всяком случае, цену покорения или противостояния они не преуменьшают. А потому всегда готовы понять и даже принять достойного противника. Соедините «иду на вы» с «перемелется, мука будет» – и вы получите отчасти психопортрет такого индивида. Каков минус? Все та же уверенность, что «терпение и труд + личная сила» все перетрут. Как бы не так. Иногда обламываются и скалы. Тогда важно не оказаться вблизи. И все же, пусть «большому кораблю» будет большое плавание. Это их судьба.

Маленькая челюсть + большой рот. Драматичная коллизия или огнеопасный сплав. То бишь союз рискованный во всех своих делах и начинаниях. Посудите сами. Большой рот стимулирует акции по захвату и овладении чем-то, а вот челюсть оказывается того. недостаточна. Есть воля для атаки и прочих устремлений, но вот ресурсы все же слабоваты. Хорошо, если подобное осознание приходит в период становления личности. Гораздо хуже, когда вот-вот – и уже на пике триумфа, но не получается, неизбежен срыв, когда до цели, казалось бы, рукой подать. Точно так же мощный и неожиданный фронтальный удар, что называется «в торец». Не важно в бизнесе, политике или при личном столкновении. Индивиды со слабой челюстью, как правило, тушуются. Но при большом рте, хоть понятно, что сами напросились со своей неуемной экспансией. Большой рот при относительно слабой челюсти выступает, простите, в роли провокатора. Его аппетит, ну никак не уравновешивается имеющимися возможностями. Особенно, когда дело дойдет до серьезной драки. И все равно, большой рот постоянно будет «подначивать». Что поделаешь, у него такова безусловная генетическая программа. Отчасти беда в том, что слабая челюсть идет как бы на поводу «ротовых» вожделений. Увы, расплачиваться придется всем, и не только означенной «паре». Так что будьте осторожны.

Легкая челюсть + маленький рот. Весьма и весьма гармоничное сочетание до предела усиленной избирательности. Но уж больно коварный вариант получается. Намеченной цели никуда не скрыться. Потому что она была тщательно отобрана, да и охота будет вестись предельно скрытно, с почти молниеносным финалом. Впрочем, при жестком фронтальном сопротивлении есть шанс благополучно уцелеть. Маленький рот + маленькая челюсть не предполагают длительных затяжных боев за место под солнцем. Тяжбы – да, но только не лишения и большие психофизические траты. При обширном захвате сия физиогномическая «пара» слегка тушуется – надо не много, а гораздо поменьше, но очень качественно и чрезвычайно дорого. Короче говоря, народного трибуна здесь никак не вырастишь, простите, не тот генетический формат. А вот престижного сомелье – пожалуйста. Эксклюзивный дизайнер – тоже подойдет. И так далее. Человек с маленьким ртом и легкой челюстью очень реально взвешивает внешние угрозы и опасности. Вот только вряд ли он по чужому велению, или так просто вовлечется в какую-нибудь рискованную акцию. Зато свое, как вы уже поняли, ни за что не упустит. Даже если придется устроить склоку и прибегнуть к провокациям. У каждого, ведь свое оружие.

Говорильный подбородок + большой рот – пожалуй, не совсем удачное сочетание, поскольку обе генетические программы «работают» совершенно в разных форматах. Развитую «говорилку» весьма тяжело остановить, а когда большой рот, то – тем более. Иначе говоря, такой человек, начав говорить, незаметно для себя переходит к захвату и экспансии, но опять же методами «демагогии». О стимулах таких действий заботиться не приходится, поскольку ни большой рот, ни выдвинутый говорильный подбородок не дадут индивиду покоя. Безусловно, можно стать сильнейшим оратором, спикером или проповедником, – силы убеждения здесь более, чем достаточно. Что подкупает? Прямота, искренность и вызывающая откровенность «слова и дела». При таком физиогномическом раскладе они поистине неразделимы. Добавьте сюда еще сильную челюсть и вы получите настоящего пламенного трибуна. Каков минус? Наверное, абсолютная невозможность компромисса, всяческое отсутствие гибкости и совершенно не работающая обратная связь. Одно сплошное самоутверждение. «Я говорю, что делаю, и делаю, что говорю» – вот девиз таких личностей. В случае жизненных неудач будем иметь устойчивые рецидивы агрессивной сварливости.

Говорильный подбородок + маленький рот. В такой комбинации мастерство метко поражать словом только оттачивается. Как ни покажется странным, но именно маленький рот сдерживает громогласную деятельность развитого говорильного подбородка. Особенно, когда намечается какая-нибудь осторожная акция. Впрочем, в моменты стресса происходит наоборот. И тогда мы сталкиваемся с типичными проявлениями истерии, если слабая челюсть, или истерической психопатии при мощной ударной челюсти. «Говорилка», мягко говоря, выходит из-под контроля. Точнее, происходит как бы раздвоение целей: а) «говорильных» и б) «ротовых». Внешне, такой человек начинает действовать непоследовательно. Но даже в стрессовых ситуациях «коварство» маленького рта всегда не прочь использовать убеждающую силу говорильного подбородка. Здесь прием забалтывания проблемы будет преследовать весьма скрытую, но очень прагматическую цель. Что– то не упустить и отхватить «свое».


4.5. ИДУ НА ЗАХВАТ! или ФИЗИОГНОМИКА ИСТОРИЧЕСКИХ ЛИЦ



…Маршал Михаил Тухачевский обладал явно выраженным «сомовьим ртом». Широкая, но слегка облегченная, а потому очень динамичная челюсть. Для достижения своих целей особо не перебирал средствами, был необычайно жесток, когда дело касалось его жизненных интересов и дальнейшего продвижения к олимпу власти. Заслужил прозвище «красный Бонапарт». В силу генетической программы, свое «эго» и лидерские наклонности особо не скрывал. Ликвидирован Сталиным как чрезвычайно опасный противник на пути к единоличной диктатуре.
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Михаил Тухачевский

…У Паулюса, помимо установочной, но облегченной челюсти – большой рот с развитыми удлинителями. Карьеристский и лидерский аппетит у него был отменный. Он умел захватывать, экспансировать, повелевать и властвовать. Если бы только не Сталинград. Этот город для его облегченной челюсти оказался роковым. Проглотить-то удалось, а вот с «пищеварением» оказалась неувязочка.
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Наполеон Бонапарт

…Читатель будет удивлен, но Наполеон Бонапарт обладал… маленьким ртом и не очень сильным подбородком. Многочисленные портреты это неопровержимо доказывают. Он никогда не был силен для долгой изнурительной войны. И всегда предпочитал маневрировать, нанося внезапные точковые удары со всей своей поражающей мощью. Смелость, в сочетании с жестокостью были своего рода компенсацией за достаточно слабую и чувствительную генетическую природу. Но тот, кто устоял, имел шанс повернуть Наполеона вспять. Всем известен бой у села Бородино, но еще раньше во время египетского похода в 1799 году он с огромными потерями уйдет от крепости Акры, так и не взяв Сирию под свой протекторат. Зато в выборе цели и неожиданности ходов, Наполеон действительно не имел себе равных. Еще один штрих: он никогда не отличался жадностью и всегда позволял прежде всего армии и своим приближенным обогащаться за счет военных кампаний. Сам же огромные суммы исправно отправлял на потребности государства и гражданского общества. По своей природе он явно был «налоговиком», нежели «нуворишем» или «капиталистом». За что его так любили.
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Мао Цзэдун

…У Мао Цзэдуна рот от рождения был небольшой. Но с годами, по мере продвижения к власти у него активно наработались мощные удлинители. Однако морщины, идущие от уголков рта – «средние», иногда тяготеют к челюсти, иногда – тянутся к говорильному подбородку. Последнее гораздо чаще. Мао любил выступать, критиковать и даже жаловаться на своих партийных собратьев, периодически изображая желание уйти в отставку. Бывали у него приступы жесточайшего невроза, сопровождавшегося нервной лихорадкой. Говорильный подбородок явно выпячен и хорошо выделяется на фоне челюсти. Которая у «великого кормчего» по своей изначальной природе далеко не из разряда сильных. Компенсировали воля и смелость, но даже очень волевой человек – не железный.
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Иосиф Сталин

Интересно сравнить лица Сталина и Мао при личной встрече в честь празднования 70-летия советского лидера. У Сталина челюсть и рот шире, плюс мощные удлинители абсолютно четко «прорисованы» к челюстным мышечным связкам. Иначе говоря, никакого компромисса, только предельно жесткое давление на собеседника. Мао мягче и податливее, но волевой рот стиснут. Он защищается. Экспансионистом, крушащим стены, его никак не назовешь. Но бой за «свое» будет отчаянным. Что вскоре и произойдет.
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Джордж Оруэлл

…У писателя Джорджа Оруэлла чрезвычайно сильно выражены и удлиненны блокаторы рта, который не назовешь маленьким. Да и челюсть у него отнюдь не слабая: заметно удлиненная и тяжеловата. В силе воли и упорстве Джорджу Оруэллу не занимать. Судьба его не проста. Исповедуя с юношества социалистические идеи, ему затем пришлось жестоко разочароваться в идеалах сталинизма и троцкизма. Живя в бедности, он так и остался гордым «щепетильным идеалистом». Сознательно пошел сражаться рядовым солдатом на стороне республиканцев в Испанию. Имея, между прочим, в кармане диплом Итона, одного из самых престижных колледжей Англии. Тем не менее, карьеру благополучного чиновника он принципиально отвергал. Капиталистом или предпринимателем тоже быть не хотел. Так на лице появилась мощная борозда «блокаторов». Себя писатель Оруэлл называл всего лишь «умелым памфлетистом», хотя стяжал себе славу романом «1984». В нем писатель сумел жестко, убедительно и страшно предупредить человечество о жуткой силе диктатуры любой партии, которая сможет овладеть массами, используя благие лозунги братства, справедливости, мира, равенства и т. д. «Блокаторы» рта еще более углубились. Оруэлл предупредил всех старой истиной, что «благими намерениями дорога в Ад вымощена». В православном христианском мистицизме подобная мысль высказана через не-деяние. В итоге, видимо, на лице и возникают мощные блокаторы против захватнической экспансии рта.
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Эрнест Хемингуэй

…Эрнест Хемингуэй – мощная почти квадратная челюсть, широкий рот с небольшими удлинителями-тире-блокаторами в уголках слегка скептически улыбающегося рта. Он мог всегда постоять за себя, свои идеалы или за другого человека, но так и не научился ставить ногу на грудь побежденному. Мощная сдерживающая саму себя сила – вот, что такое Эрнест Хемингуэй, как человек и личность. Но того, чего хотел и во что верил, – он всегда добивался. В итоге финал трагичен – глубочайшее разочарование во многих своих идеалах.

…Феликс Дзержинский – рот небольшой, с хорошо видимыми «блокаторами», которые вертикально переходят в морщины, идущие почти вертикально к челюстной мышце. Мог, мог проявлять волю и недюжинную настойчивость, но вот к захвату власти и имущественным приобретениям не стремился. Жесткий боец, который лидерство уступал другим.

…Философ Эпикур – рот средний, без захвата, но ведь развившееся из его учений эпикурейство призывало к разумной умеренности во всем. У Сократа рот явно небольшой, при выражено сильной челюсти – своей смертью он доказал правоту своего скептического «нестяжательства». Аристотель – «ротастый» и, видимо, стремившийся к личной экспансии – основал Ликей, воспитатель и учитель самого Александра Македонского, в последующие многие века – канонизированный метр собственной философии, т. н. «аристотелизма». Неожиданно очень большой рот у Демокрита, а вот Платон также не может похвастаться чисто «захватническим» ртом, он так всю жизнь и будет идеалистически теоретизировать о власти, государстве, метафизике и т. д. Оказывается, жизненный путь философов, равно как и проповедуемые ими принципы во многом совпадают с их физиогномическими данными. Продолжить? Очень большой рот у Демосфена, сильно выступающий говорильный подбородок, но вот челюсть в ряду сравнений – послабее. Поинтересуйтесь его биографией (она захватывающа и напоминает поучительный триллер) и вы найдете многие корреляты физиогномического психотипа с его жизненными перипетиями.

…По канону, христианских святых, равно как и самого Иисуса Христа рисуют маленькоротыми. Квадратной челюсти тоже ни у кого нет. Стяжательство, как и стремление силового утверждения своей истины в православии не приемлемо. А вот подбородок всегда удлиненный и «целевой», хотя и не тяжелый. Путь веры требует от человека больших сил, упорства и самоотверженности.


ГЛАВА 5. ТИХИЙ РАЗВЕДБАТ, или ПСИХОФИЗИОГНОМИКА ГУБ




Глядите на мир… губами. Увидите результативнее.


Напутствие аналитикам и контакторам






5.1.ЭВОЛЮЦИЕЙ ПРЕДНАЗНАЧЕНО, или ОСЯЗАТЕЛЬНОЕ ОБАЯНИЕ ГУБ




Не пощупаю – не поверю.


Беспроигрышная жизненная позиция






Что общего между щупальцами и губами?


Вопрос к эволюционистам





Первая реакция на функцию губ у современного человека – ими можно целоваться, они эротичны и привлекательны. Под эротикой подразумевается дальнейший сексуальный «сервис» губ. Чего греха таить, губы, действительно, широко, глубоко и много– планово используются в сексе. Но речь не об этом, хотя и здесь отчасти кроется разгадка психоанализа губ. От которой до физиогномической психодиагностики уже рукой подать. Вообще-то, у человека и у млекопитающих, губы – весьма подвижные волокна круговой мышцы рта, покрытые снаружи кожей. По сути, это все же более мышечное образование, нежели чисто эктодерамальное, то есть, кожное. Момент для дальнейшего физиогномического психоанализа, поверьте, ох, как принципиален. Что мы можем делать губами? Смоктать, ощупывать, пробовать, прикасаться, захватывать и удерживать, участвовать в речи и произношении различных звуков, сплевывать, улыбаться и т. д. Еще заметим, губы надежно прикрывают зубы, особенно во время атаки захвата.

Но все же, пожалуй, важнейшая функция губ – ощупывание. Затем последующая – захватывание или отторжение. В зависимости от оценки ситуации. Но пока не пощупаешь – решение не примешь.

Отсюда сам собой напрашивается психоанализ. Все губастые люди привыкли в прямом смысле тактильно (от лат. tactilis – осязательный) пробовать на ощупь ситуацию. Назовите их сенсориками (от лат. sensus – восприятие, чувство, ощущение), хотя воспринимать и чувствовать можно не только прикосновением губ или рук. Ведь правда? А вот определение «тактильщики» гораздо ближе. Те, у кого сильно развиты губы, обязательно должны «прощупать» ситуацию. Не только воочию, но и что называется – впритык. Такова сих индивидов генетическая программа взаимодействия с окружающей средой.

Что значит «прощупать» ситуацию? А то, что такой человек, пока не окажется совершенно рядом с тем, что его интересует и не сможет, буквально, пощупать, опробовать или попробовать «что оно такое» – он ни за что не примет решение. Развитая «губастость» позволяет адекватно оценивать до мельчайших нюансов все происходящее вокруг. Чисто автоматически, на подсознательном уровне. Губастому индивиду достаточно лишь уметь расшифровывать на сознательном уровне сигналы губ. К примеру, в картежные игры по типу покер или «очко» губы сильно помогают прочувствовать, какая карта у соперника. То же самое происходит на переговорах, впрочем, как и в любых других видах межличностной коммуникации и взаимодействия.

ВЕСЬМА ПОЛЕЗНЫЕ СОВЕТЫ ДЛЯ СФЕРЫ МЕРЧАНДАЙЗИНГА. Губастые люди всегда будут долго выбирать и присматриваться к покупке. Магазины самообслуживания как раз и созданы под их психологическую природу. Но нужно учитывать следующие нюансы. В состоянии покупательского выбора им нельзя ни в коем случае мешать советами. Как только продавец-консультант бутика или, скажем салона красоты, подбежит с навязчивыми предложениями – контакт пропал на корню. Терпеливо ждите, пока «губастик» сам не поищет глазами того, к кому лучше всего обратиться с вопросом. Опять, отвечать надо предельно по сути, а не пропагандировать товар как таковой. И тут же делать ненавязчивую паузу, чтобы губастый покупатель смог снова практически опробовать на ощупь то, что ему приглянулось. Будьте терпеливы в ожидании и вы не только сможете продать товар, но и заполучите постоянного клиента. И еще попутно совет: раскладка товара должна быть не «визуальной» демонстрацией, как на витрине, а именно так, чтобы, товар «сам просился в руки». Губастых «тактильщиков» только так можно спровоцировать на потребительский интерес. Который, заметьте, весьма долго и щепетильно проходит стадию принятия решения.

Здесь мы коснулись еще одной важной психологической особенности губастых людей. Они, действительно, в момент оценки ситуации тратят какое-то время на тактильно-сенсорный анализ. Другими словами, у них всегда присутствует некая пауза в реакции и действиях, когда вдруг неожиданно приходится оценивать совершенно незнакомую ситуацию. Только не вздумайте считать, что «губастые» индивидуумы – люди от природы с замедленной реакцией. Отнюдь нет, подвижность, лабильность, динамичность, реактивность нервной системы генетически определяется сама по себе, независимо от физиогномических факторов. Безусловные и наработанные рефлексы у «губастого» ничем не хуже, чем у негубастого. Но вот когда дело касается принятия решения с привлечением сенсорного синтеза – тогда некоторая пауза неминуема. Поведенчески, кстати, это бывает довольно заметно. «Губастый» индивидуум обязательно какое-то, порой почти неуловимое время, не просто окидывает взглядом ситуацию. Как уже отмечалось, он ее, ситуацию – тактильно и сенсорно прощупывает. И только затем что-то предпринимает. Ошибочно подобную тактильно-сенсорную паузу внешние наблюдатели часто воспринимают как нерешительность. И напрасно. Потому как далее, губастый индивид действует почти наверняка. Его развитые губы позволяют ему «нащупать» все болевые точки, сильные и слабые места вокруг происходящего. Заметьте, на иррациональном подсознательном уровне.

ФИЗИОГНОМИЧЕСКИЙ МАРКЕР «ГУБАСТОСТИ». А как ведут себя люди, у которых губы явно тонкие? Но вначале, ответ на закономерный вопрос: как определять «губастость» или «тонкогубость»? Ответ профессионала физиогномиста: чисто визуально, оценивая ширину и развитость верхней губы. Именно, верхней, а не нижней. В силу того факта, что нижняя губа ситуационно, поведенчески и характерологически может весьма кардинально изменять свою конфигурацию – она гораздо более подвижна и мышечно более сильна. И если вдруг почему-то активно выдвигается вперед и выпячивается – ее размеры (так и хочется сказать: психовизуальный имидж) кажутся куда более «представительскими». Особенно чревато для физиогномиста оценивать ширину верхней губы во время, скажем, увлеченного разговора. Нижняя губа, стопроцентно окажется для визуального восприятия больше, нежели таковой является на самом деле. Зато по фотографии практика подтверждает, что даже не обученный физиогномической диагностике, человек вполне адекватно оценивает губы другого индивида в пределах: «губы широкие и развитые – губы тонкие». Видимо, в нас заложен древний, но до сих пор хорошо работающий архетип по визуальному восприятию «губастости». Почему так, пожалуй, очевидно и понятно: губы позволяли нашим первобытным предкам очень точно оценивать ситуацию. Скажем, во время засады или охоты. Не случайно, чукчи, алеуты, эскимосы, эвенки, марийцы, калмыки, американские индейцы, южноамериканские пигмеи, африканские бушмены, австралийские аборигены, полинезийцы и многие другие народы, жившие в основном, а то и исключительно, лишь охотой – явно выразительно губастые. С архетипами не шутят – наши краткосрочные политические и финансовые кредиты, ничто по сравнению с прочно нажитыми эволюционными механизмами. «Homo novus» вряд ли обрубит пуповину его естественной миссии. И здесь физиогномический психоанализ приоткрывает нам много полезных тайн о представителях рода человеческого.


Итак, что можно сказать в психологическом аспекте о «тонкогубых»? При визуальной оценке верхняя губа вам покажется явно тонкой. Отметим попутно, что «тон– когубость», равно как и «губастость» никак не зависят от размеров рта. Есть большой рот с выпуклыми полными губами во всю его ширину, а встречается и маленький рот с узенькими полосками-губами. Здесь нет корреляции, но взаимосвязь рта и губ безусловно актуальна, поскольку определяет стиль нападения и захвата. Сама по себе «тонкогубость» рта указывает на то, что фаза «ощупывания» ситуации сведена до минимума, при очень тонких губах ее, как таковой, нет. Что это значит? Доминантность характеристик рта, а не губ. Проще говоря, поскольку генетически слаборазвитые губы не дают нужной «наводки», то рот и челюсть предпочитают действовать на свой страх и риск. Плюсы здесь сразу очевидны: решительность и быстрота захвата. Ведь пауза для оценки ситуации отсутствует. Значит, нужно действовать без промедления. Сюда очень подойдет девиз, приписываемый Наполеону: «главное ввязаться в драку – а там увидим». Тонкогубые индивидуумы безапелляционны не столько в суждениях, сколько в действиях. Что, согласитесь, нередко приводит к победе в решающих моментах жизненных перипетий. По стилю принятия решения, поведению и действиям «тонкогубых» можно обозначить как прагматиков в самом «чистом» виде. Если принято решение и выработан некий алгоритм поведения – далее уже никаких скидок на возникшую ситуацию. Для кризис-менеджера вполне подходящий типаж, не правда ли? Для бурно развивающегося бизнеса также очень неплохо: «пришел, увидел, победил». Там, где нужно быть эффективным «захватчиком», тонкогубость отнюдь не порок, а завидное преимущество.

ИЗ СФЕРЫ МЕРЧАНДАЙЗИНГА. «Тонкогубые» покупатели прежде всего ориентируются на престижность и эксклюзивность товара. То, что дается легко, они вряд ли оценят как должное. Так, попутно мимолетный захват. А вот если нужно пробиться и затратить усилия, чтобы что-то заполучить, – тогда другое дело: из кожи вылезут, но попытаются заиметь. Ну а качество или потребительская необходимость – факторы второстепенные. «Тонкогубого» покупателя нужно слегка подтолкнуть к покупке, подманить и завлечь. Создать, к примеру, ажиотаж, пусть и мнимый. Еще лучше сработает прием: «эта вещь уже у вас». Осталась, дескать, только пустая формальность: оплатить покупку. Только не забудьте вручить перед этим товар – инициируйте процесс захвата. Не забывайте, также о том, что «тонкогубые» любят своего рода спарринг: «покупатель – продавец». Они легко спорят и готовы, в прямом смысле, отбить покупку под себя. Окончательное желание приобрести возникает у них спонтанно и неожиданно – и тогда вы выиграли.

Отсюда понятен психологический «минус» тонкогубых индивидов – их можно с легкостью увлечь приманкой. Под которой, как известно, крючок, капкан или мышеловка. Особенно, если «наживка» ускользает, манит и не сразу дается, но периодически маячит в виде соблазна. Именно таков сценарий провокаций для «тонкогубых». Срабатывает, даже при маленьком рте, потому как, опять же, отсутствует «губная» рекогносцировка ситуативного положения. Знаете, неведение всегда усиливает самоуверенность, то есть положительный установочный рефлекс рода человеческого – надо как-то прорываться через незнание к обретению истины. Пусть и не абсолютной. Так что «тонкогубые» очень часто выступают, сами того не ведая, в роли «разрушителя стен». Проглотив «наживку» можно нечаянно превратиться из жертвы в охотника. И тогда держись.

КОММУНИКАТИВНЫЕ ОСОБЕННОСТИ. Отметим сразу: между «губастыми» и «тонкогубыми», как правило, возникает симбиоз, но вот полного душевного единения не происходит. Слишком уж разные подходы к принятию решения и ситуативному подходу. Чаще всего, именно «тонкогубые» пользуются информацией по оценке происходящего от «губастого» напарника. Но действовать предпочитают в собственном стиле и по своим установкам. Тогда начинает нервничать «губастый» – ведь и далее нужно «мониторить» то, что творится, чтобы своевременно вносить поправки. Хорошо, если «тонкогубый» вовремя среагирует, но так бывает не всегда. Гораздо продуктивнее выглядит пара «губастый – тонкогубый», где ведущим является индивид с развитыми губами. Оценив на достаточном уровне ситуацию, он дает шанс чрезвычайно активно и быстро завладеть ею «тонкогубому». При условии, что тот, опять же, не наломает лишних дров. Тогда неизбежно возникнут обоюдные претензии. Для тонкогубого индивидуума вряд ли всегда будут нужны тактильно-сенсорные предчувствия «губастого» напарника. По-своему, а временами, и по существу дела – он будет прав.

В бизнесе и политике, «тонкогубые» индивиды, как правило, играют роль лидера, который своей безапелляционной убежденностью может захватить и преобразовать некую толику окружающего мира. «Губастым» отведена роль аналитиков и оценщиков последействия «тонкогубых». Это, так сказать, наиболее традиционная схема. Но чем чаще приходится реагировать на внешние факторы среды, тем больше оказывается востребованной «губастость» не только в момент принятия решения, но и на этапах его реализации. Что, впрочем, не уменьшает долю личной ответственности.


5.2. РАЗДВОЕННОСТЬ ГУБ, или АССИМЕТРИЯ КОНКРЕТНОГО РЕАГИРОВАНИЯ




Я твое крыло, а ты – моя оптимизационная программа.


Подражание технотронному поп-хиту






Неразделенная мысль носится с собой легче, нежели неразделенное чувство.


Козьма Прутков, «К слову»






Конкретный – от лат. conkretus, густой, твердый.


Словарь иностранных слов





Теперь поговорим о конфигурации губ. Прежде всего, о форме верхней губы. Независимо от своей развитости, она может быть либо с выемкой, либо слитной. Можно сказать, что губа несколько напоминает «ласточкин хвост», но это будет все же образным преувеличением. Скорее, профиль крыла чайки, или верхнего несущего крыла самолета биплана, у которого четко видно разделение на левое и правое верхнее крыло (кстати, его так и называли, изогнутое верхнее крыло типа «чайка»).
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На рис. 5.1.а и 5.1.б схематически изображен этот изгиб, явно разделяющий верхнюю губу на левую и правую половины. В крайних случаях мы можем наблюдать генетический порок – т. н. «заячью губу», когда обе половинки не срастаются. То есть разделение верхней губы на две самостоятельных части – явление весьма древнее, архетипное, соответствующее тому периоду, когда левое и правое полушария мозга чаще функционировали друг от друга независимо. Таким образом, глубина разделения верхней губы – признак асимметрии полушарий головного мозга. Добавим: в сфере захвата и оценки ситуации. Поскольку рот и губы. Иными словами, когда человек действует «на ощупывание и присвоение», он «пребывает» либо в правом, либо в левом полушарии. То есть, ведет себя соответственно доминирующему полушарию. Если надо думать, просчитывать, планировать – то только так, а когда чувства, образы, переживания, эмоции – тогда тоже всецело действия в этом иррациональном потоке. Чем больше разделенность губ, тем явственнее человек проявляется только так, а не иначе. Он всегда конкретен в одном из двух, простите, «форматов»: либо в эмоциональном образе, либо в логической «схеме». Если думать, – так только думать, если гулять, – так гулять! Разделенность губ выражает естественность поведения, но не всегда адекватность. Впрочем, при развитых губах происходит своевременная «наводка» на происходящее. Такой человек самым непосредственным образом настраивается «под волну». В конкурентной борьбе, согласитесь, неплохое преимущество. Да и не только в конкурентной. Современная межличностная коммуникация требует «комплементарного» подобия по типу: либо мы сразу понимаем друг друга, либо нет. Раздвоенность губ дает индивиду такой шанс – он может подстроиться сам, либо «настроить» другого под себя. В выигрышном случае будет общий поток взаимосуществования. В общем, раздвоенность губ, это всегда – конкретное поведение. И хорошо, потому как понятно, откровенно и естественно.

Безусловно, человек гораздо более «категоричен» во всех поведенческих и мотивационных аспектах, когда губы – тонкие. Если сравнительно невысокий уровень сенсорно-тактильного восприятия и анализа ситуации еще и разделен на левое и правое полушарие, то можно пребывать лишь в чем-то одном. Понаблюдайте за тонкогубыми индивидами, у которых губы к тому же заметно разделены. Вы убедитесь, насколько конкретно они «ведутся» в той или иной ситуации.

Разделенность полных губ отчасти всегда относительна. Хотя бывают чрезвычайно яркие личности, по типу, скажем, той же Кармен из одноименной оперы Бизе, когда чувственность и мышление представляют у человека как бы две стороны «луны». На какой окажетесь – таково вам и будет. Главное, знать, предвидеть и быть готовым.
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А теперь разберем психотип «слитных» губ, то есть когда верхняя губа имеет едва-едва заметную выемку в области носогубного желобка. Либо вообще таковой нет (см. рис. 5.2). «Слитные» губы, по сути, выдают иррационального человека. Что это значит психологически и поведенчески? Индивид со слитными губами живет и действует одновременно обеими полушариями коры головного мозга. Наверное, больше подошел бы термин континуальное (от лат. continuum – непрерывное) поведение, но уж больно слово редко употребляемое. Важно здесь то, что человек не пребывает либо чисто «в образе», либо строго в логической схеме. Если он думает, то всегда немножко подмешиваются чувства, а если переживает, то рациональное мышление тоже его не покидает. Фактически, у него левое и правое полушария работают синхронно и «паритетно» одновременно. В итоге получается единая логико-сенсорная картина проходящего внешнего потока среды и обоюдного взаимодействия. Сказано тоже сложно. Проще говоря, «слитногубый» воспринимает ситуацию в целом, действуя левым и правым полушарием совместно, единовременно и синхронно. Правда, доля участия того и другого полушария всегда различна. Но, как вы уже поняли, оба полушария всегда задействованы. Отсюда иррациональность поведения, мотивации, оценки. Нет четкой границы в стиле: «давайте подумаем», или – «будем просто веселиться». Нет полного погружения в одно лишь состояние. Всегда примешивается что-то другое.

Каковы минусы? Они очевидны – потеря «конкретики», которая могла бы оказаться весьма эффективной. Отсутствие четкости и «понятливости» реагирования зачастую пагубно влияет на обоюдную или ситуационную коммуникацию. В резонансе всегда присутствует еще какая-то другая нота. В итоге – чувства полного слияния так и не возникает. Равно, как и некой «законченности». Одним словом, и друг, и враг будут пребывать после общения со «слитногубым» в состоянии некоторого вопрошания. То бишь, переуточнения.

Плюсы – «слитногубые» индивидуумы очень тонко воспринимают любые нюансы. И безотчетно могут под них подстраиваться. Для своего же эффекта. Опять же, они легко оперируют с так называемой «трудно передаваемой информацией». Неполнота данных для них так же вряд ли станет непроходимым барьером. Они без труда лавируют между «айсбергами» категориальных суждений, создавая сумятицу среди жестких предопределений там, где им выгодно. Жизненный опыт многих мужчин подсказывает, что женщины с полными слитными губами – всегда непревзойденные кокетки. Притом, что в манипулировании мужским интересом к своей особе их весьма трудно уличить. Все происходит как бы само собой и не столь явно для окружающих. Нюансы, господа, трудно формализуются. Добавим: «слитногубые» всегда воспринимают ситуацию по принципу «здесь и сейчас» с постоянно включенной рефлексией. Когда работают одновременно оба полушария коры головного мозга, это вполне возможно. Но опять же, рефлексия создает препятствия для безупречного реагирования. То есть, все та же пауза. Пусть мимолетная и едва уловимая. Все равно, ее можно заметить и воспользоваться промежутком. Сюда же – «рефлексивно-образное» восприятие и чувствование всегда кажутся для внешнего наблюдателя более размытыми и менее конкретными (см. «минусы»). Однако, для создания слегка интригующей и сенсорно привлекательной атмосферы общения или поведения – это очень даже неплохо.

ПРАКТИЧЕСКИЙ СОВЕТ. Если у вас презентация, без которой – ни «в жисть», тогда подберите главного администратора мероприятия индивидуума слитногубым и полногубым. Не прогадаете. Бывает, все идет как надо по протоколу, но нет того ощущенья… при котором радостно, спокойно и легко. Скажем, хотя бы для того, чтобы заключать договора. Чего-то неуловимого не хватает, зато много наигранности, официоза, да и просто скуки. Индивид со слитными и достаточно развитыми губами тут же поймет, как надо спасать ситуацию. Позже подтвердится, что он реализовал самый «продуктивный» сценарий. Который, возможно, не окупится тут же сразу, но предохранит вас от всяческих напастей и приоткроет дорогу к неожиданным перспективам. Все остальное затем прибудет.

С другой стороны – иногда рефлексивная пауза «слитногубых» может создавать впечатление некоторой неуверенности в принятии решения. Впрочем, последующие точно выверенные действия снимут возникшее беспокойство «по поводу». Однако, заметьте, только потом, по истечении некоторого времени. Скрытые механизмы должны иметь время проявиться. Слитногубые, как раз, удивительно точно чувствуют присутствие «не нашего фактора» в том ракурсе, который наиболее продуктивен для всех сторон. Одним словом, толковые распорядители, администраторы, гармонизаторы отношений оказываются со слитными и полными губами.

Наверное тут же стоит обсудить контур губ. Что под этим кроется, отлично знают и умеют использовать специалисты макияжа. Губки ведь можно «навести». Какое точное слово, поскольку губы не всегда коммуникация, но всегда – первоначальная стадия захвата. По большому счету, губы обслуживают зубы и рот, органы отнюдь не альтруистической функциональной направленности. Можно уточнить фактор контурности губ. Дело в том, что чисто тактильной (с лат. tactilis – осязательной) коммуникацией у нас с вами занимается… кожа. Она, кожа, является границей нашего тела при контакте с внешней средой. У губ, как вы уже поняли, более специфичное предназначение. А именно – прикоснуться, оценить, а затем захватить и удержать.

Отсюда – четкий контур губ выдает человека, который совершенно конкретно разграничивает просто контакт и контакт с возможным слиянием или захватом. Четкая граница между губами и окружающей их кожей – почти то же самое, что погранично контрольная полоса во всеоружии. Несанкционированный переход – однозначное нарушение суверенитета, провокация и война. Либо тотальное слияние, если действия происходят согласно договору. Поведенчески такие люди никогда не смешивают коммуникацию, дружбу, любовь, дела, страсть и увлечения в одно непонятное состояние. Во всяком случае для самих себя. Но зачастую и от партнера они требуют точно такой же ответственной конкретики и полного уяснения «того, что мы сейчас делаем вместе». Чем жестче, тверже и четче выделяется на лице контур губ, тем точнее и однозначнее индивидуум позиционирует свое поведение. Во всех сферах своей жизни, в том числе мотивационной, интеллектуальной и ментальной. Можно утверждать, что «контурные губы» добавляют категоричности, а при сопутствующих чертах характера – то и решительности. Физиогномическая логика здесь проста: если уж губы от оценки и внешнего «прощупывания» переходят к захвату, то они полностью отвечают за резкую смену поведенческих действий. «Демаркационную линию» просто контакта кожи и контакта губами просто так нарушать нельзя. Мы об этом смутно догадываемся, когда начинаем флиртовать и заигрывать друг с другом на фоне «чисто дружеских встреч». Таким образом проблема ответственности губ знакома всем. Ну а по их контуру мы вправе судить, насколько жестко на уровне подсознания разделяется у индивида один поведенческий акт от другого.

Еще одно наблюдение: люди с четким контуром губ менее истеричны, но более импульсивны. Взаимодействие связки «губы – рот – челюсть» у них отлажено лучше. Особенно при развитых губах, к тому разделенных. Про таких говорят: «они знают, что делают».

Губы с нечетким, как бы расплывчатым контуром выдают нам точно такое же «размытое» поведение. Это когда одно состояние души незаметно переходит в другое таким образом, что сам индивид даже на подсознательном уровне не фиксирует собственных пограничных поведенческих моментов. Скажем, на вечеринке начинается все с дружбы, а заканчивается уже «непонятно чем». Чем сильнее «размыты» губы, тем больше некоторая непредсказуемость и даже иррациональность поведения. Движущие мотивы также окажутся свободно взаимопереходящими и как бы «плавающими». Индивид не то, чтобы не ведал, чего хочет, но переход от одного «хотения» к другому может оказаться неожиданным и плохо структурированным для него же самого. Заранее определенные алгоритмы действий почему-то вдруг расплывутся, смажутся и перемешаются. Инстинкты, архетипы, побуждения, желания, установки, комплексы – все одновременно окажется вовлеченным в общий водоворот переживания момента.

Отсюда понятны минусы «расплывчатого» контура губ: нет четкой определенности между просто контактом и действиями по захвату или слиянию. Очень сложно потом будет провести «поведенческий аудит». Отсутствие конкретности только запутывает и не убеждает.

«Плюсы», равно как и сам феномен нечеткого контура губ, не сразу очевидны. Хотя и достаточно весомые. Посудите сами: «плавающее» поведение непредсказуемо, а значит имеет шанс на выигрыш. Добавьте сюда харизму человека, которого до конца не понимают, и потому начинают где-то подсознательно примечать или уважать. Опять же, отчасти иррациональное поведение очень точно передает как настроение самого индивидуума, так и тончайшие нюансы происходящего. «Сенсорный датчик» у них функционирует наилучшим образом (особенно, если губы полные). Ну и потом живое, непредсказуемое поведение, лишенное установок «от и до», чаще всего вызывает невольную симпатию, нежели отторжение. Прежде всего, в сфере межличностных отношений, где каждый ждет друг от друга некой «изюминки», маленького чуда или небольшого безрассудства. Логичный и конкретный мир все же скучен, господа.


5.3. КАК ГУБКИ ВЫГЛЯДЯТ, или ДИАЛОГ С САМИМ СОБОЙ ПОД СЛОЕМ МАКИЯЖА




Контакт начинается с губ. А заканчивается… пищеварением.


Из жизни насекомых






Разведбат действует… мягко, до последней возможности.


Напутствие полевым разведчикам





Губы – активное начало рта. Они оценивают, ощупывают, контактируют, захватывают или проводят слияние в различных формах симпатии и симбиоза. Достаточно много ответственных для индивида и среды функциональных действий. Соответственно, «по губам» мы сможем глубоко проникнуть в психологию личности, узнав то, что явственно выступает, хотя многими не замечается, а самым «уникумом» подчас даже не осознается. Поговорим о многозначительных «губных» нюансах.

Итак, губы выпячены вперед и прежде всего – нижняя. Почему именно нижняя? В активной фазе ощупывания и захвата, она – главная. Верхняя губа более статична и задействована больше в обороне, нежели в нападении. Можно сказать, что нижняя губа выполняет ситуационные оперативные задачи, а вот верхняя – ощупывание всего и вся в режиме «невмешательства» или пассивного слежения. Впрочем, когда требует ситуация, обе губки выступают синхронно. Выпяченность губ заметнее всего в профиль, но и по фотографии в анфас даже начинающий физиогномист сможет это заметить. Обратите внимание также на тургор (лат. turgere – быть вздутым, напряженным) или, по-другому, упругость губ. Потому как обвислость и вялость выпяченных губ даст совершенно иной психоанализ (см. далее). Выпяченные наперед упругие губы означают атаку на захват. Причем, стадии ощупывания, оценки ситуации и захват слитны в едином поведенческом акте. Так обычно ведут себя уверенные в своей силе, активные личности. Лидеры по натуре, и которые таковыми состоялись. Выпяченность губ в открытую выдает ситуационную характеристику, а именно: индивид не просто заинтересован, а явно хотел бы «это» захватить, заиметь, получить, «этого» добиться и т. п. Выпяченность губ также свидетельствует о готовности к атаке. Что по сути одно и то же. Если ваш собеседник во время переговоров непроизвольно выставил нижнюю губу – ваше предложение его сильно заинтересовало, либо – возмутило. Но ни в коем случае не оставило равнодушным. Более того, он готов к активным действиям в вашу сторону. Вы этого и добивались?

Обвислая нижняя губа, так и хочется сказать, по типу «бульдожьей» красноречиво свидетельствует о былых заслугах «активного захватчика». Теперь уже все в прошлом, и хотя уже нет пороха в пороховнице, однако наработанные стереотипы на захват все же остались. Так что остерегайтесь – а вдруг проснется былой аппетит и вдруг проявится энергия. Да, на «легкую добычу» такой человек обязательно клюнет. Весьма активные в прошлом губы дадут наводку и стимулируют к действиям. А вот, ситуационная психодиагностика будет иной: индивид еще хочет, но уже расслабился. Может у него неожиданно «выключилась» энергия? Либо желанный плод слишком недоступен?

А теперь поговорим о поджатых губах, когда визуально и по факту они прижаты и втянуты внутрь рта. Психодиагностика в этом случае не составляет труда: индивидуум не желает контакта, не стремится к захвату и не нуждается в образно-тактильной оценке вокруг него происходящего. А вот психоанализ «почему так» окажется разнообразнее и посложнее. Мы можем предположить обиду, и отсюда – не желание контактировать с миром. При обидчивости губки всегда поджимаются, сигнализируя обидчику: «не хочу с тобой иметь ничего общего!». Если ваш партнер во время напряженных переговоров поджал свои губки, значит он – обиделся. Может быть, и к лучшему. Зачем с таким обидчивым человеком затевать серьезные дела? Вообще, любая форма личного недовольства сопровождается рефлекторным поджатием губ: ах, так! Второй аспект – самоконтроль. Губы непроизвольно втягиваются, чтобы не произошло нежелательного или опасного контакта. Возможен даже страх. Реакция недоверчивости также сопровождается поджатием: на лицо отказ контактировать, если возникли подозрения. Еще втягиваются вовнутрь губы у людей скупых и черствых. Тоже понятно почему: любые контакты предполагают траты, а так не хочется хоть малую толику оторвать от себя. Может быть примечали, что у многих старых людей губы поджаты? Здесь мы имеем дело с типичной реакцией отторжения и неприятия мира, который вокруг них. Стариков понять можно, ведь далеко не у каждого из них в таком преклонном возрасте есть возможность жить полноценно и активно. Вот и отгораживаются они от внешнего мира, который им так мало уделяет заботы и внимания. Но когда еще полный сил индивид хмуро поджимает губы, мы в праве предположить, что он – неудачник. На проверку – по собственной вине.

Надутые губки или губки «трубочкой», пожалуй, в подробном разъяснении не нуждаются. Именно так поступают малые детки, когда у них отобрали любимую игрушку и не дали желанную конфетку. Капризы, «обидки», инфантильность – вот и весь сказ по поводу надутых губок. У кого-то и во взрослой жизни осталось детское «регрессивное» поведение. Полуоткрытые и слегка надутые губки еще даже более требовательны в желании заполучить (или заманить?) желанную «игрушку». Здесь мы сталкиваемся с типичными проявлениями манипулятивного приема вовлечения в его инфантильной форме.
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Встречается случай, когда нижняя губа не только явно выпячена, но как бы стянута к средине (см. рис. 5.3). По краям рта нижняя губа представлена лишь узкой полоской, а вот посредине, или ближе к центру она заметно «группируется» и выдвигается наперед. Явное физиогномическое доказательство того, что человек всегда действует в пределах одной целевой парадигмы и ее реализации. Проще говоря, он легко подцепляется на какую-то одну идею или озабоченность и в дальнейшем тотально пребывает в ней. Поскольку речь идет о нижней губе, то если ему чего-то хочется, – все иное не в радость, даже если по-своему очень даже привлекательно. Подцеплять на «наживку» такого индивида легче простого, главное, вычислить хотя бы приблизительно предмет его вожделений. Дальнейшую наводку он сам произведет. Только учтите: «центровая» нижняя губа, учуяв вожделенное, бросит на захват все наличные силы. Как бы устоять.
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Вам обязательно по жизни встретятся люди, у которых нижняя губа рассечена поперечной складкой, морщиной, желобком на две половины (см. рис. 5.4). Это явный признак асимметрии мозга в поведенческих ситуационных актах. Что не очень хорошо, но и не всегда плохо. Рассеченная пополам нижняя губа в прямом смысле задействована одной лишь половинкой. Правое образное и чувственное полушарие имеет свою левую долю нижней губы, а левое логическое – обладает правой частью (принцип «хиазмы» или перекрестия). То есть ситуационно человек реагирует (оценивает, ощупывает, захватывает) всегда в одном доминирующем полушарии коры головного мозга. Отсюда – четкая конкретика мотиваций и стиля поведения, что, несомненно, является плюсом для разрешения многих коллизий. Уверенность, прямота, искренность всегда убеждают, даже если что-то не сходится. Минус – оба полушария работают, по сути, как конкурирующие ведомства в оценке ситуации и принятии оперативного решения. «Логический сектор» ищет по своим «губным» каналам нужную ему информацию, а образно-чувственное восприятие также полагается лишь на свою дольку. При этом целостное восприятие как таковое разрушается. Зато многократно преувеличиваются либо давление схемы, либо экспрессия эмоций. Уж точно, беспристрастным аналитиком такой индивид работать не сможет. Он всегда будет субъективным, и предельно самоуверенным на своей ноте. Практический совет: при общении с обладателями «рассеченной губы» вам придется всецело настроиться на их волну. Иначе продуктивного диалога не получится. Придется все же сесть в одну лодку. Лучше – со своим персональным «спас жилетом». Ведь, рано или поздно, но монополярное реагирование неизбежно даст осечку. Происходящие события просто не впишутся в формат одного лишь полушария и какой-то одной доминирующей парадигмы, из которой губы рассеклись на две независимых половинки.

Еще можно также предположить, что человек с рассеченной нижней губой живет как бы двумя независимыми жизнями: в одной он руководствуется циркулярами, установками, схемами и логическими убеждениями, а в другой – непосредственно чувственно-образным реагированием. Кстати, так многие живут. Как-то совмещая «нужно» и «приятно», «долг» и «совесть», «приказ» и «побуждение». Полноценность жизни нынче – почти роскошь.

Среди людей есть профессиональные «захватчики». Это те, которые не боятся первыми исследовать ситуацию, пока ситуация не занялась ими. Выпяченные и сильные губы выдают именно таких личностей. Сила губ (их еще называют «волевыми», что вполне корректно) определяется наличием мышечной складки под нижней губой. Присмотритесь к людям, у некоторых вы обязательно заметите, что нижняя губа выступает как бы «на платформе» из хорошо развитой «окологубной» мышцы. Безусловно, чтобы губа могла еще активнее ощупывать и захватывать, ее должно «что-то» выдвигать. По принципу ракеты-носителя, базиса или платформы. Тогда губа окажется чрезвычайно сильной и волевой. Мышечный валик нарабатывается далеко не сразу, можно сказать, годами, точно так же, как и воля или смелость у человека. Заметить его лучше всего в профиль, но и в анфас он определенно выдается вперед, образуя под губой как бы карниз и тень на фотографии при контровом освещении. Такие люди, действительно, не боятся проводить разведку боем, если простого «ощупывания» ситуации недостаточно. Можно также сказать, что они легко идут навстречу своим интересам и привыкли внедрять свое активное начало в развивающуюся ситуацию или возникшую коллизию. Их мнению «с переднего края» можно вполне доверять. Сильно развитые «мышечные» губы не смогут лишь пассивно издалека наблюдать за происходящим. Они обязательно «прощупают», завлекут и, почему бы нет, – захватят предмет интереса. Для глубокой проверки – стоит ли «оное» дальнейших трудов. Ведь губы, простите, могут и сплюнуть.
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Есть очень надежный физиогномический критерий упрямства и упорства. Как правило, у людей упрямых и настойчивых губы слегка выпячены и несколько поджаты. Здесь уже нет «ощупывания» ситуации, но и нет полного отказа от контакта, как это бывает при втянутых и поджатых губах. Так вот, когда губы выпячиваются и поджимаются одновременно, на подбородке в зоне «говорильного подбородка» возникает особый круговой мышечный валик, с ямкой посредине (см. рис. 5.5). Возникает такой круговой «валик» на подбородке часто ситуационно у всех людей – как физиогномическая реакция собственной упрямой правоты и нежелания идти на компромисс. Но у ряда личностей мышечный валик упрямо поджатых губ сохраняется на лице постоянно и хорошо заметен. Значит, упрямство становится их второй натурой, которая может вдруг и внезапно проявиться в каком-то отдельном моменте. Согласитесь, качество характера, которое нельзя не учитывать.
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Внешний вид губ, равно как и их «самочувствие», могут кое-что конкретное рассказать физиогномисту. Прежде всего, следует обратить внимание, насколько сильно губы, а точнее их внешний покров, рассечены на продольные сегменты морщинами (см. рис. 5.6). Морщины могут оказаться достаточно глубокими и устойчивыми во времени, но точно так же рассечение губ возникает ситуационно. Психодиагностика сего феномена такова: губы оценивают ситуацию фрагментарно. Но чтобы так работать, изначально целостные – губы должны «рассечься» по приказу свыше. То есть, установка видеть мир только в нужных «фрагментах» исходит от самого индивида. Лоскутное восприятие, узко замкнутое мышление, установочная мотивация «от» и «до», разделение плюс изоляция чувств, манипулируемая и внушаемая ментальность – вот далеко не полный перечень, почему вдруг губы начали рассекаться на продольные дольки. Вообще-то сегментация губ однозначно выдает глубокий невротический стресс. Отсутствие холического (гр. holos – целое) сознания для индивида – серьезное препятствие к полноценному бытию. Нельзя быть по-настоящему счастливым, когда действуешь фрагментарно в совершенно различных «ипостасях». Фактически мы имеем дело с «одномерным человеком» по Герберту Маркузе, со всеми вытекающими отсюда последствиями (Маркузе Герберт. Одномерный человек. – М.: «REFL-book», 1994. – 368 с.). Так недалеко и до легкой «шизоидности», когда мотивации правой и левой руки автономны друг от друга, да и сам индивид с трудом может «слепить» целостный образ того, что происходит вокруг и в чем он принимает участие. Зато «фрагментики» окажутся удивительно логичными и вполне обоснованными. Вот только губы «закажут» все большего макияжа.

Косметического и даже лечебного обслуживания губы настойчиво потребуют, когда они покрываются жесткой корочкой и пересыхают. Многие сталкивались с этим явлением, когда вдруг начинаются жесткие морозы или в мае – неожиданная жара. Неся огромные потери, ибо они так быстро не адаптируются к смене погоды, губы, тем не менее, честно выполняют свою функцию – исследуют и ощупывают среду как бы затратно это ни было. Но когда ресурсы исчерпаны, либо внешнее воздействие перекрыло барьер защиты, – губы начинают сами защищаться. Защитная жесткая корочка на губах – явный сигнал о приближающемся «перегрузе» в контактах с внешней средой. Надо умерить пыл и понизить экспансионистскую активность. Если у вас начали пересыхать губы, прорефлексируйте и задумайтесь, – где и почему истощен, а то и поврежден биологический барьер вашей индивидуальной «самости». Видимо, вы взяли на себя слишком много. В таком случае, желательно сбавить «обороты» и дать возможность самому себе адаптироваться к возросшим требованиям. Вы еще не готовы к взятию новых рубежей и за каждый экспансионистский шаг придется дорого платить. Учтите, если ваша личная энергетика снижается, то губы непременно просигнализируют – они покроются все той же защитной корочкой. В народе говорят: «от страха во рту пересохло». С губами, поверьте, происходит то же самое.

Гораздо хуже, когда губы покрываются ранками и кровоточащими трещинками или даже плохо заживающими язвочками (тот же герпес). Как правило, корочка на таких губах тоже присутствует. Если губы явно заболели – бейте тревогу, но только не по отношению к губам. Они со временем поправятся, а вот проблемы их вызвавшие так и останутся непроявленными. Ранки на губах – сигнал острого невроза. То, о чем вам сообщают губы, лично для вас крайне болезненно и неприемлемо. Но ведь «разведчики передовой линии» по-другому не могут. Они сами несут потери, все равно честно сообщая о том, что действительно явлено. Здесь далее только два варианта: а) либо вы сумеете разрешить острую конфликтную невротическую ситуацию в свою пользу некими активными действиями, то бишь, боем; б) либо сумеете адаптироваться к неизбежному, погасив на время оценивающую активность губ: в) в крайнем случае, пустив все на самотек, погрузитесь в «нирвану» личного самочувствия и самопребывания. Как бы то ни было, что-то придется предпринять, изменив собственную болезненную реакцию на происходящее вокруг себя. Иначе ранки на губах еще долго не будут заживать, пока ситуация сама собой не разрешится во времени, которое, как известно, тоже лечит.

СОВЕТ: не доверяйте принятие решения особям, у которых явно болезненно поражены губы. Такие личности переполнены собственными конфликтами и неврозами по отношению к среде обитания, какой уж тут «объективный» аудит происходящего. Пусть сначала разберутся со своими проблемами.

«Заеды» – болезненные ранки в уголках рта. Психоанализ больше касается рта, нежели губ. «Заеды» возникают именно в зоне «удлинителей» как болезненная реакция на невозможность расширения «ротовой» экспансии. Обычно так происходит в детстве, когда мы чего-то сильно хотим в силу «ясельного» эгоизма, но у нас не получается заполучить желаемое. Дальше понятно: истерика, крики, плач, шантаж и даже угрозы. «Заеды» тоже относятся к регрессивной, то бишь детской реакции на неудачи по поводу вожделенной конфетки, которую, ну никак не достать. Ситуация, напоминающая басню А. Крылова «Лиса и виноград». Когда текут слюнки, но заполучить «продукт» не получается – трещинки и ранки в уголках рта обеспечены. Фактически мы имеем дело с истерикой ажиотажа по поводу неудачи захвата и присвоения. Человек с «заедами» в уголках рта, как минимум, неудачник и «брюзга», который все еще сильно озабочен комплексом вожделения и овладения. Не важно чего: власти, денег, любви, признания, славы, почестей, неких раритетов и т. д. Представим: коллекционер, которому очень хочется заполучить вожделенный экспонат, непроизвольно вытрет слюну с уголков губ. Чтобы не было «заед». Жест весьма симптоматичен.

ЖЕСТЫ В ОБЛАСТИ ГУБ – их ни в коем случае нельзя игнорировать. Хотя бы потому, что они очень точно передают отношение индивида к происходящему прямо здесь и сейчас. Во время напряженных переговоров или межличностных коллизий, поистине бесценная подсказка. Любое малейшее, даже казалось бы невзначай, прикосновение руки к губам означает активное соучастие собеседника в происходящем. Но здесь возможно несколько вариантов пояснения. Первое – невольное прикосновение пальцев рук или ладони к губам означает перепроверку и активацию функции губ – действительно ли они «ощупывают» ситуацию? Уж лучше самолично убедиться в том, что «губы на месте». Именно так поступает командир перед решающим боем, самолично обходя посты и боевые расчеты. Намек и аналогия понятны. Жесты активации и поощрения выглядят как прикосновение, поглаживание и потирание губ. То же самое делает командир, он заговаривает с бойцами, похлопывает их по плечу, шутит, подбадривает, закуривает и т. д. Впереди ведь бой, который, ну никак нельзя проиграть. Да, чем усерднее ваш собеседник трет пальцами губы, тем явственнее его ажиотаж и нетерпение активно поучаствовать в предложении. Так сказать, на ощупь и зуб попробовать что оно такое. Вы выиграли, если, конечно, хотели завлечь.

Различайте жесты недовольства индивида своими губами, как-то: пощипывание и покусывание. Как минимум, именно так выражается досада и даже раздражение происходящим. Что делает падишах, когда ему приносят дурную весть? Правильно, казнит гонца. То же самое мы проделываем со своими губами, когда ситуация явно не соответствует нашим вожделениям. Фактически мы совершаем акт психологической проекции, наказывая не самих себя, а тех, кто нам верно служит и честно докладывает, что все далеко не так, как того бы хотелось. «Наказание» губ – верный признак ситуационного поражения индивида. Именно этого добивались? Так зачем же «пиарить» собственную неудачу?

А вот облизывание – явное поощрение губ и приведение их в полную «боевую» готовность. Влажные губы более живучи, да и чувствительность их смягчена до полутонов. Субъект готов к сентиментальному вовлечению, либо к отслеживанию нюансов происходящего. Но если ситуация далека от лирической и накалена до предела – тогда губы тоже неизбежно пересыхают. Увлажнение их – признак страха, стресса и. желания как-то компромиссно разрешить кризисный момент. Так что смело выдвигайте ваши требования – они наверняка будут услышаны. Различить «стрессовые» губы от «вовлекающих» легко – последние будут податливо вытянуты вперед, полуоткрыты и слегка увлажнены. Добро пожаловать.


5.4. ЧЕЛЮСТЬ, РОТ И ГУБЫ: ОЩУПЫВАТЬ ИЛИ БРАТЬ?




Девушка, с такими губами и в налоговую милицию? Не пропущу!! Как работать-то будете?


Возглас из приемной комиссии учебного заведения закрытого типа






У дьявольского коварства есть свои приметы: маленький рот, хорошенькие губки и острые зубки.


Из физиогномических зарисовок средневекового инквизитора





Развитые губы только идут на пользу рту, челюсти и «говорильному подбородку». Поскольку обратная связь со средой и точная оценка ситуации еще никогда не были во вред. Большая широкая и крепкая челюсть может теперь идти не только «напролом», но, благодаря развитым губам, эффективнее дозировать свою пробивную мощь. Лес валят – щепки летят. В данном случае «щепок» будет гораздо меньше, да и «леса» больше уцелеет.

Большой рот, прежде чем атаковать и захватывать во весь свой огромный аппетит, неизбежно прорефлексирует ситуацию губами. Точнее – прощупает и оценит вероятную добычу, равно как и степень ее доступности. Неизбежная в таком случае пауза будет скомпенсирована безукоризненной стратегией и тактикой «ротовой» атаки. Впрочем, не во всех случаях. Некоторые цели развитые губы настойчиво «отбракуют». Не время, не к месту, либо незачем. Биологическая жадность рта окажется куда более дозированной. Губы в прямом смысле заметно смягчат жесткую реакцию «большого рта».

«Маленький рот» в обрамлении развитых губ чрезмерно усиливает свое обаяние и коварство. Добыча захватывается «филигранно», со вкусом и изяществом, и почти без шансов на уход. Высокая избирательность рта сверхудачно дополняется тончайшей сенсорно-тактильной чувствительностью губ. Оценка ситуации, как и выбор приоритетов для молниеносного захвата лишены каких бы то ни было погрешностей. Шансы уцелеть есть, если только вас не выбрали. Маленький рот с развитыми губами очень чувствительный к малейшим изменениям ситуации. Почти идеальный датчик приближающейся угрозы или опасности. Ну а в поиске альтернатив смены стратегии нападения и захвата, ему, пожалуй, нет равных. Так что прислушивайтесь к мнению «маленькоротых и губастых». Единственный минус, который стоит учитывать – у таких личностей очень подвижная и переменчивая моральная лабильность. Особенно, при легкой челюсти.

Вообще, легкая мобильная челюсть очень даже нуждается в хорошо развитых губах. Импульсивность удара, правда, несколько снижается, зато эффективность тактического маневрирования – на грани «фола», красиво и легко. Для треугольной целеустремленной челюсти хорошие губы, поистине генетический подарок – поиск слабых мест, где можно применить концентрированный натиск всегда эффективен. С помощью губ легко находятся болевые точки противника и его уязвимые места. Многофакторно оценивается ситуация. И лишь затем последует волевой ударный натиск. Успех обеспечен.

Говорильному подбородку развитые губы очень кстати добавляют образность речи и чувство аудитории, а также адаптивное реагирование на изменение ситуации. «Говорильная проекция» заметно уменьшается. Логический императив высказываний также. Короче, для «трибуна» хорошие губы не только привлекательный образ и хорошая дикция, но и психологический оптимизатор самой «говорильной мании». Кстати, словесные выпады гораздо удачнее у губастых демагогов. В данном случае «говорильный подбородок» получает весьма удачный дополнительный инструмент вербально-образного психовоздействия. Да и сам диалог с губастым «говорильщиком» легче, приятнее и продуктивнее.

Длинноголовые особо нуждаются в хорошо развитых и активно задействованных губах. В таком случае выраженная долихоцефалия не может так сильно оторваться от действительного и пребывать в своих системологических лабиринтах. Губы, тот парашют, который дает им шанс вовремя спуститься с небес на землю, чтобы прочувствовать уникальность момента отнюдь не под прицелом неких установок. И хорошо, если так.

Среди круглоголовых люди с тонкими губами встречаются гораздо реже, чем среди длинноголовых. Ситуационное реагирование, безусловно, только выигрывает, имея тактильно-образную рекогносцировку происходящего. Потому круглая голова тянется к развитым губам. Вполне возможно, генетически закрепленная тенденция.

Тонкие губы резко стимулируют захватническую экспансию большого рта. Незнание порождает самоуверенность, об этом уже говорилось. Здесь, тем более. Зачем рефлексия танковому клину или зубастой акуле во время атаки. Вот потом уже, после захвата добычи можно выстроить алгоритм завоеванного успеха. Губы здесь вроде бы ни при чем.

Точно так же, говорильный подбородок легко решает проблему аудитории и обратной связи со слушателями при тонких губах. В том смысле, что ее просто нет. А если при этом еще и не маленький рот. Вы начнете собираться и уходить, а он все будет говорить.

Длинноголовые субъекты при тонких губах могут вволю предаваться своим абстрактным видением реальности. О том, что действительно творится и происходит они, к своему спокойствию и самоуверенности, просто не ведают. Тем хуже для ситуации.


5.5. ТОНКОГУБЫЙ ЮЛИЙ ЦЕЗАРЬ




У губ есть то неоспоримое преимущество, что все их считают безопасными и приятными. Легко действовать с таким имиджем.


Козьма Прутков, личный промоутер топ-моделей





…Гай Юлий Цезарь обладал… тонкими губами. Отсюда – беспредельная решительность и быстрота натиска во всех военных кампаниях. «Пришел, увидел, победил!». Но вот заговор вокруг себя он так и не смог прочувствовать, хотя и ожидал его. Он так и стал чувствительным ситуационным тактиком.
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Гай Юлий Цезарь

…Генерал-полковник Паулюс также имел не сильно развитые губы. Они где-то средние, но явно ближе к тонким. Ввязываться в чисто ситуационный бой ему бы не стоило. Но на пути оказался Сталинград, который отразил танковые клинья и выдержал массированные бомбардировки. Дальше началась война «кротов», чердаков и подвалов. В такой войне нужен другой психотип.
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Че Гевара

…У Эрнесто Че Гевары, при взгляде на его портреты, сразу же бросается в глаза сильно выдвинутая нижняя губа с хорошо развитым мышечным валиком под ней. Молодой Эрнесто слыл отличным регбистом и был в свое время принят в престижный клуб «Атлетико Аталайя» в Кордове. Регби, как известно, чисто контактная борьба, требующая быстроты реакции и обостренного чувства момента. Читатель будет удивлен, что юный Че не имел музыкального слуха и был не способен к танцам, хотя родился и вырос в Аргентине, на родине танго. Зато немного баловался стихами и был по натуре весьма лиричен. Однако в мировую историю он войдет как вдохновитель и пламенный организатор «герильи» (в переводе с испанского guerrilla означает – маленькая война, то бишь – партизанская). Он был прирожденным тактическим бойцом. Что, в конечном счете, и погубило его самого. Стратегически совершенно неверно была избрана страна Боливия для развертывания народного партизанского движения в Латинской Америке, где две трети населения – индейцы кечуа и аймара, а остальные испано-индейские метисы. Че Гевара никогда не был сильным политологом, экономистом (был на должности президента Национального банка революционной Кубы в 1959–1961 годах) и, тем более, этнопсихологом. Участие в качестве «профессионального партизана» в освободительно-гражданской войне в Анголе так ничему его и не научило. Он был и оставался романтиком «герильи», из которой где бы то ни было возгорится революционное пламя. Страна Боливия на роль «очага» была выбрана совершенно произвольно, без учета местных условий и до начала своей высадки Че Гевара там никогда не бывал. Свою роковую ошибку он поймет слишком поздно. Индейцы напрочь откажутся идти в революцию и помогут правительственным войскам легко расправится с заезжими партизанами. Вывод: сильно развитые губы предполагают делать ставку лишь на ситуативное, либо тактическое реагирование. Но если нет предварительной стратегической проработки (а это уже отнюдь не губы!), то в итоге неизбежен крах «партизанщины». Как бы мастерски вы не сканировали ситуативную территорию.
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Федор Токарев


…Оружейник Федор Васильевич Токарев, конструктор непревзойденной автоматической винтовки СВТ (с ней прошли войну всю снайперы, и из нее можно было стрелять даже по самолетам), а также всем известного пистолета ТТ, создавал свои образцы без чертежей, вытачивая собственными руками их на станках, что называется «в живую». У него чрезвычайно сильно развитые губы. Он чувствовал каждый грамм металла, а совершенство подгонки деталей до сих пор считается уникальным.
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Николай Пирогов

…Хирург Николай Пирогов не только явно губастый с сильно выпяченной нижней губой и мышечным валиком под ней – у него при этом сильно разведены глубоким вырезом правая и левая части верхней губы. Пирогов не только талантливо работал скальпелем, но и превосходно рисовал, а еще много писал и отлично владел аудиторией слушателей. Везде во всех своих делах он был «в образе», и отдавался делу с глубочайшим неистовством. Все свои знания и накопленный опыт великий хирург сумел систематизировать и передать потомкам.
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Валерий Чкалов
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Сигизмунд Леваневский

…Василий Молоков, Николай Каманин, Анатолий Ляпидевский, Михаил Водопьянов, Сигизмунд Леваневский, Михаил Громов, Валерий Чкалов, Михаил Каминский – эти имена когда-то знал весь Советский Союз и не просто на уровне официоза, а буквально – вся страна и ее граждане. Они – полярные летчики, которые спасли «челюскинцев», совершили перелет через Северный полюс, высаживали на льдины полярные станции и осваивали Крайний Север. Явь, ставшая сейчас подзабытой легендой. Но здесь они перечислены все по одной физиогномической общности – эти замечательные люди, все… губастые. Иначе и быть не могло. Посадка на лед, в тумане, на прибрежный припай или русло замерзшей реки, в полярной ночи и при переменчивом арктическом ветре – где еще так высоко будет котироваться оценка момента «здесь и теперь»?! Арктика «тупое» бесстрашие не прощала. Как, впрочем, и Антарктида и Джомолунгма. Потому-то в лидеры полярной авиации и выбивались полярные летчики, которые губастые. Впрочем, полярные первопроходцы также оказались в большинстве явно губастыми, в том числе: Иван Папанин, комендант ледовой станции «Северный полюс – 1», Георгий Ушаков, покоритель Северной Земли.

…Сейчас мало кому известный летчик-испытатель конца 30-х – начала 40-х годов прошлого века, Степан Супруг, дважды Герой Советского Союза (второй раз посмертно, первый раз за Испанию) проделал «трюк», который мало кому под силу. В 1939 году, будучи в составе советской делегации по ознакомлении с новейшими разработками немецкого «Люфтваффе», он, имея всего лишь десятиминутную консультацию и посидев немного в кабине, поднял в воздух совершенно новый истребитель «Хейнкель-100». Мало того, проделал на нем каскад воздушных фигур высшей сложности. Все онемели и пребывали в шоке, особенно германские разработчики и испытатели новейшего секретного истребителя. Погиб Степан Супрун в жестоком 1941-м, сражаясь в одиночку над небом Смоленска в неравном бою против четырех «мессершмиттов» и двух «юнкерсов». Летчик сумел даже в такой ситуации одного из них сбить. По свидетельству современников, Степан Супрун был завидным для девушек мужчиной: высокий, статный, с красивым лицом и четко очерченными полными губами. Губы, кстати, не разведены. Это отчетливо заметно на предвоенных фотографиях. Он был феноменальным испытателем. Конструкторское бюро Яковлева ни в какую не хотело его отпускать на фронт. Но такова судьба…
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Леонид Говоров
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Кирилл Мерецков
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Федор Толбухин

Высокое военное оперативное искусство также требует «губастости». «Боевые» маршалы Советского Союза: маршал бронетанковых войск Павел Семенович Рыбалко, Родион Яковлевич Малиновский, Александр Михайлович Василевский, Константин Константинович Рокоссовский, Леонид Александрович Говоров, Иван Христофорович Баграмян, Федор Иванович Толбухин, Кирилл Афанасьевич Мерецков, Андрей Иванович Еременко, главный маршал авиации Александр Александрович Новиков, генерал армии Иван Данилович Черняховский – отнюдь не тонкогубые, а некоторые, как Рыбалко, Малиновский, Черняховский, Новиков, Баграмян, Говоров – имеют очень сильно развитые губы. Перечисленная статистика убедительно доказывает, насколько мощным инструментом выживания, борьбы и победы являются наши. губы. Без должной оценки ситуации не будет ни продвижения, ни захвата. Но чтобы не быть голословным, как на. агитке, приведем лишь один пример. Всего лишь маленький штрих. Родион Малиновский, в возрасте семнадцати лет (!), добровольцем зачислен пулеметчиком 256-го пехотного Елисаветградского полка 64-ой дивизии. Шел 1915 год. Вскоре, в районе Сувалок (Сувалковское воеводство, Польша), в слякоти, грязи, отбивая атаку немцев, он получит за бой Георгиевский крест IV степени. Молодой ведь хлопец, 17 лет и уже доблестный командир пулеметного расчета. Автору этой книги приходилось стрелять из современного ручного пулемета. Получалось неплохо. Это все равно, что кистью наносить мазки на полотно, только кармически более ответственно или быстрее обратимо. Авторский стиль, что ли. Совершенно молодой Малиновский оказался отнюдь не воспетым нынешними временами «киллером», тогда нравы были гораздо благороднее. Но чтобы мастерски разить из пулемета нужно быть «губастым». Сейчас проще, нажал кнопку, и куда-то ракета улетела. Отвечают все равно другие. Те, кто наводят, и те, кто отдают приказание.
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Григорий Сковорода

…У Григория Сковороды губы заметные, волевые, мягко «разведенные», с очень четким контуром. Сковорода всегда знал, что делал, и никогда не переходил той границы, когда кому-то ты уже обязан. «Світ ловив мене, ловив, та не піймав». Сильно сказано, а, главное, подтверждено жизнью. Будем учиться у Сковороды?


ГЛАВА 6. УЛЫБКА, ЗЕВ, или ЗУБАСТЫЙ ОСКАЛ?




Грызите гранит! Далеким потомкам навсегда останутся отпечатки ваших личных зубов, брэнда и имиджа. Вечная реклама!


Метафизика личного успеха, современный тренинг






6.1. УЛЫБНИТЕСЬ, ВАМ… УГРОЖАЮТ!




Чи-и-из! Вот те на! Опять похож на «Дракулу»!


(Кошмары фотографа)






Только не улыбайтесь! Вы и так прелестны!


Сеанс портфолио






Если мы кричим, то со стороны, а еще после полуночи, бывает, порой, непонятно – от радости, или боли.


Замечание жильца многоквартирного панельного дома





Улыбка, хотим мы того, или нет, но обнажает зубы, которые, в отличие от губ, являются прямым оружием захвата добычи. Еще можно приоткрыть глотку или зев, что, по древнейшему архетипу – вовлечение и втягивание чего-то самым непосредственным образом. Поэтому того, кто видит глубоко открытый рот, а точнее, зев поневоле охватывает тревога и беспокойство. Как бы не быть, действительно, втянутым или поглощенным кем-то, пусть даже из наилучших побуждений. Кстати, если убрать звук, то крик победы или ужаса для внешнего наблюдателя практически не различимы. Посмотрите на вопящих теннисистов или футбольных фанатов, уберите контекст происходящего – и вам станет мрачновато от увиденных широко распахнутых глоток и безумно округленных навыкате глаз. Может быть, оттого воспитанные люди прикрывают рукой зевоту. В животном мире, к примеру, в среде котов – открыто зевнуть, значит, продемонстрировать свою уверенность и силу, а не просто провентилировать кислородом мозг.

Демонстрация зубов в среде животных, как ни странно, – более мягкий способ убедить и припугнуть противника. Древнейшие люди делали то же самое – обнажали при первой же угрозе свои резцы и клыки. Заметьте, нарочито открыто. Дескать, помимо палки и камня есть чем отбиваться и нападать. Потому лучше разойтись с миром, либо подружиться на равных. Так возник один из самых древних знаков человеческой коммуникации – улыбка. Обычно мы воспринимаем ее однозначно как некий «позитив» в межличностных отношениях, но так ли это на самом деле? Все прекрасно знают, что улыбка улыбке – рознь. Вот давайте немного поговорим на тему «улыбчивых» психологических нюансов.

Прежде всего натянутая улыбка. Ее еще называют «резиновой» или «вымученной». Это когда губы едва-едва растягиваются, так что зубы никак не просматриваются и рот никак не расслабляется. Человеку явно не хочется улыбаться, но он себя заставляет. Вот, пожалуй, и весь здесь сказ.

Улыбка со сжатыми зубами. При этом, вроде бы, губы растягиваются в улыбке, но зубы, хоть и приоткрыты, однако не разжаты. Они сцеплены как фаланга. Почти «намертво». Так бывает, когда человек испытывает очень сильную физическую боль, но он бодрится и изо всех сил пытается держаться. Выдержать, перетерпеть, не подать виду слабости. Добавьте сюда мучения от угрызений совести, когда испытываешь душевные мучения, что в наши дни явление довольно редкое. В повседневной ситуации или в быту, губы стискиваются как непроизвольная реакция пассивного противодействия, или по-другому – саботаж. Возможно, также упорство, но, опять же в пассивной форме, без права нападения. Добавьте к этому, что сжатые губы могут быть признаком подавляемой агрессии. Зубам как бы приказано не нападать, но уж больно «напряжно» сие сдерживание выглядит.

Ухмылка выдает себя мощными «блокаторами» в уголках рта, но сами губы растягиваются чуть-чуть. Психоанализ здесь также понятен, благодаря наработанному архетипу: ухмылка сигнализирует о недоверии, скепсисе, даже легкой обиде. Но, пожалуй, самое главное здесь – непроизвольный сигнал во внешнее окружение о собственной несостоятельности. Ведь ухмылка, по существу, не что иное, как улыбка, подавленная задействованными блокаторами. В народе ее воспринимают очень даже верно, по типу: «ну-ну, посмотрим, что у вас получится, а вот если бы меня послушали…». Уязвленное личное «эго» здесь присутствует однозначно. Увы, тот, кто привык ухмыляться, вряд ли имеет привычку, засучив рукава браться за неблагодарное дело. На что ответим: «глаза боятся, а руки делают». Авось получится.

Искренняя улыбка предполагает равномерное обнажение всего ряда зубов при слегка приоткрытом рте. То есть «честная» демонстрация, всего, что имеется. Без угрозы, но с открытой душой, то бишь, обнаженным «ротовым» оружием, которое демонстративно не приведено в боевую готовность. Да, при искренней улыбке, губы слегка увлажняются, несколько подаются вперед и выглядят расслабленными. То есть, они больше «впускают», нежели готовятся к захвату.

Встречаются люди, которые, улыбаясь, открыто демонстрируют не только передние зубы, но даже верхние десны. Образно такую улыбку можно назвать «улыбкой бобра», потому как нутрии, ондатры, те же бобры всегда держат наготове открытыми свои мощные передние резцы. Отнюдь не для того, чтобы кого-то пугать, а скорее, для удобства «грызущей» работы. Аналогия здесь оказывается вполне уместной. Те, кто активно обнажает свои, как правило, тоже крупные резцы и верхние десны, – чрезвычайно активны и трудоголичны, поскольку способны днями и ночами напролет «вгрызаться» в решение той или иной проблемы. Без дела они, точно, сидеть не смогут. Что еще приятно – предельная открытость во всех своих деловых начинаниях и некий житейский оптимизм под девизом: «перемелется – мука будет!».

А вот оскал – это уже нечто совершенно другое. Он возвращает нас в первобытные времена, когда нарочно скалили зубы, чтобы напугать противника, врага или желаемую добычу. Оскал тем и отличается от улыбки, что визуальный акцент обнажения зубов предельно сконцентрирован на. клыках. Даже у современного «гомо сапиенс» зубы-клыки далеко не так безобидны, как кажется. Некоторые люди ими могут без труда перекусить тонкий алюминиевый провод, либо оставить внушительную вмятину на золотом изделии. Демонстрация обнаженных клыков – древнейший архетип прямой угрозы. Именно так в опасной ситуации ведет себя ближайший «друг» человека – собака. Когда она рычит, у нее морщится нос и агрессивно обнажаются именно клыки. Таким образом, животное пытается напугать что-то ей очень враждебное. Люди – тоже дети природы, и поступают точно так же.

Если вам демонстрируют оскал, будьте уверены – вы задели кого-то «за живое». Однако оскал выражает не только агрессию, недовольство и стремление запугать. Добавьте сюда еще мотивацию скрытого страха. Причем, зачастую, на глубинном подсознательном уровне. Если уж пускаются в ход такие древние архетипы угрозы и одновременно самозащиты, как оскал вместо улыбки, значит, дело по-настоящему плохо. Или нас все же решили просто попугать?


6.2. НЕ СТОМАТОЛОГИЧЕСКИЙ ПСИХОАНАЛИЗ, или ПОЧЕМУ КРОШАТСЯ ЗУБЫ




К дантисту не ходите, а то он падет в обморок.


Из серии «маленьких трагедий






Акуле хорошо, ей можно быть откровенной.


Сентенция имиджмейкера






Не заговаривай зубы!


Народная пословица





Зубы, если так можно выразиться, – личное оружие любого живого организма, находящееся под строгим индивидуальным контролем. Грубо говоря, у человека «зубы» вряд ли управляют «мозгами», но вот стиль добывания «пищи насущной» они в какой-то мере все же определяют. А значит, опосредованно влияют и на психологические особенности нашего характера. Ну, право же, не с младых ногтей мы тотально подменяем свои зубки чудесами стоматологического протезирования. Какое-то время кусаем, рвем, дробим и перетираем своими кровными.

Итак, начнем, пожалуй, с типажа зубов в ракурсе физиогномического психоанализа. Крупные зубы характерны для субъектов открытого типа. Чем мельче зубы, тем более скрытный человек, вплоть до коварства. Здесь зачастую прослеживается некая корреляция с размерами рта. Плотно сомкнутые зубы – признак методичности, упорства, системности. Еще может присутствовать дополнительный намек на скуповатость, особенно, если зубы мелкие и плохо просматриваются при улыбке. Добавьте к этому скрытность и недоверие. А вот редкие зубы дают шанс иногда проявить легкую необязательность, или беспечнее относиться к излишним требованиям и обязательствам извне. Редкие и мелкие зубы могут быть кармическим, генетическим последствием жадности и прижимистости в роду. Крупные и редкие, наоборот, укоренившееся расточительство, что зачастую, также представляет обратную сторону прижимистости в линии предков. Зубы направленные вовнутрь не дают ни малейшего шанса вырваться захваченной добыче. Учтите, на всякий случай, ибо вернуть назад то, что такой индивид заполучил, окажется более, чем проблемным. Зубы, торчащие вперед – признак открытого активного нападения, без тени сантиментов, рефлексии и обратной связи. Проще говоря, о деликатности во время «захвата» или приобретения можно позабыть. То бишь не ждать, а лучше посторониться, чтобы под руку «не слопали». Тем более, что вперед торчащие зубы всегда открыто о том предупреждают.

Теперь обратите внимание на форму окончания зубов, особенно резцов и клыков. Заостренные зубы – признак генетически агрессивного потенциала. Особенно опасны мелкие и острые «зубки» – остерегайтесь еще и коварства. С годами зубы неизбежно стачиваются, но если клыки все равно остались остро заточенными и формируют прикус зубов – перед вами боец по природе и по натуре. С хищными повадками, которые до поры до времени могут и не проявляться. Но пока есть порох в пороховницах.

Зубы притупленные характерны для людей гораздо более спокойных, уравновешенных и склонных к обоюдному компромиссу, нежели воинственному противостоянию.

Интересен сам по себе психоанализ функциональных особенностей зубов. Присмотритесь, как человек улыбается и как он характерно ест. То есть, какие зубы больше всего нагружаются и используются. Активно задействованные резцы, как вы уже поняли – признак «трудоголичных» особей рода человеческого. Порой даже не в меру активных и «завзятых». У них нет проблем, потому что вся их жизнь – одна сплошная проблема как бы побольше успеть. Для современного бизнес-менталитета, очень даже хорошо. Для уборки поспевшего урожая на даче – тоже.

Психотип людей, которые пищу не грызут, а большей частью разрывают ее своими клыками – хищники, либо охотники за хищниками. Все зависит от родовой кармы, индивидуальной миссии и ряда других обстоятельств. Остро отточенный клык, не тупеющий с годами и берущий на себя едва ли не основную нагрузку при еде – серьезный намек на врожденные «бойцовские» качества, возможно даже, с психопатическими или холерическими проявлениями.

Те индивидуумы, которые при еде налегают больше на коренные зубы, привыкли медленно, методично и последовательно перетирать все житейские проблемы. Это своего рода «крестьянский психотип», когда человек много и терпеливо работает без агрессивных нападок и сетований на судьбу.

Раз уже зашла речь о манере поедания пищи, то следует обратить внимание на тех, кто глотает пищу, практически не разжевывая и даже не пробуя ее на вкус. Чаще всего так питаются врожденные и ажиотажные «захватчики», для которых важно как можно больше и без разбору «натолкать» вовнутрь себя. Полная неизбирательность в выборе пищи и отсутствие предварительного «ротового» оценивания дают основание предполагать интроективность личности. То есть, то, что придет извне, то и будет принято, как «свое». Впрочем истые «захватчики» предполагают, что они смогут даже «чужое» и «опасное» переделать «под себя». В самоуверенности ассимилировать даже неудобоваримое им не откажешь. Иногда так бывает лишь до первого клинического случая несварения желудка.

Совершенно противоположную категорию «психотипов» представляют личности, которые, по сути, не едят, а «пьют» пищу. Другими словами, предпочитают класть в рот только что-то мягкое, жидкое, желеобразное и легко поддающееся механической и пищеварительной обработке. Здесь налицо стремление уйти от тягот и проблем жизни, оставив для себя лишь «легкое» и «приятное». А использование для пищеварения внешних ферментов вроде таблеточного «мезима» – стремление все свои проблемы решать с чужой помощью, самому же блаженно пребывая в тепличных условиях.

Но вернемся опять к разговору о зубах. Не в смысле заговаривания, а как раз наоборот, ибо речь пойдет о психоанализе зубных болезней. Начнем с того, что крепкие и устойчивые к кариесу зубы выдают устойчивость к стрессам и хорошую витальную (биологическую) силу индивидуума. Это касается не только человека.

Испокон веков на всех торгах заглядывали в зубы лошади не только, чтобы определить возраст, но и подгадать не взять слабосильную и слабую на ноги. Древние римляне точно так же не стеснялись заглянуть в рот покупаемому рабу, не являясь в этом случае оригиналами. «Людоловы» всех мастей и времен человеческий товар оценивали, прежде всего, по состоянию зубов. Совершенно нечеловечно, но надежно в плане прогнозирования жизнестойкости «говорящей машины».

Плохие зубы, если только вы их в детстве не испортили, тотально пожирая сладкое и кислое, попутно приобретя еще и диабет; могут передаваться по наследству генетически. В данном случае срабатывает карма рода. Нежизнестойкий к стрессам индивид, простите за прямоту, зачастую порождает точно такого же слабосильного. Как правило. Однако, не всегда. Можно родиться изначально с плохими зубами и точно с такими же умереть в преклонном возрасте. Если у человека устойчивая к стрессам психика – зубы не станут разрушаться. Они будут исправно служить ему всю жизнь, пусть даже и не в идеальном состоянии. Зубы, как и кости – конструктивная опора организма. И если они начинают крошиться и терять прочность из-за недостатка кальция и фосфорной кислоты, то это серьезный сигнал о потере индивидом собственной внутренней силы сопротивления невзгодам и отстаивания своей личной позиции во что бы то ни стало. Неразрушающиеся зубы и крепкие кости – подтверждение того, что человек вступил в борьбу и не собирается сходить со своего пути, даже после очень серьезного встречного боя. По сути, это упорство вгрызаться в скалу, делая в ней свой проход.

Отдельная психодиагностика твердых, но хрупких зубов и костей. Есть такое явление, как перекаленная сталь, когда режущая кромка у инструмента очень острая и режущая, но чрезвычайно ломкая. Кости и зубы также могут быть очень твердыми, и в то же время – хрупкими. Здесь мы сталкиваемся с жестким бескомпромиссным упорством индивида. Смело приплюсуйте к нему упрямство, причем его может оказаться больше. Твердые, но хрупкие зубы, по сути, признак отчаянной и агрессивной оборонительной позиции. Самое интересное, что «обломав» жесткий передний форпост, можно затем уверенно добиться полной капитуляции субъекта. Отсутствие гибкости и адаптивности в отрицательных условиях довольно быстро приводит к поражению. Перелом с виду здорового зуба – сигнал о серьезных личностных просчетах.

Инфекционное воспаление зубов дает о себе знать, когда очень хочется «укусить», а нельзя, либо не получается. Особенно от невозможности «напасть» и добиться своего страдают корни клыков. Их воспаление – намек, что так нельзя. Нужно либо успокоиться, уйти в «нирвану», умиротвориться, активно заняться другим отвлекающим делом, либо все же решиться перейти «рубикон» и разрубить гордиев узел досаждающей проблемы. В противном случае затяжной невротический кризис может вызвать периодонтит корней зуба, пульпит или даже флегмону.

Пародонтоз – заболевание весьма серьезное и является «кармической» контрреакцией индивида на атмосферу в родительской семье. Чаще всего к пародонтозу приводит жесточайшее подавление свободы личности с самого раннего детства, вкупе с агрессивными требованиями типа: «ты должен.», «ты обязан.», «ты не имеешь права.». Впрочем, кармические причины могут быть еще глубже. Чрезвычайная агрессивность и жесткая догматичность в роду поколений, неизбежно вызовет у наследников гибель всего зубного ряда. «Укусить» уже далее не получится – запрещено. Так что старайтесь поменьше агрессировать и стискивать от злобы свои зубы. Они ведь тоже чувствительны.

Пожалуй, еще один небольшой психодиагностический момент. Что значит, помимо чисто гигиенической процедуры, пусть и не совсем эстетической – факт «ковыряния» в зубах? Понаблюдайте, есть люди, которые, ну просто обожают залезть себе в рот с чем угодно, если нет под рукой зубочистки. И не обязательно после еды. Как правило, те, кому нравится процесс «ковырялки» в зубах – весьма деятельные и быстро атакующие особи. Многие проблемы они предпочитают разрешать боем, нежели изводить себя длительным перетягиванием каната. Потому и любят непроизвольно приводить в порядок свое «биологическое» оружие. Как и прочее.


ГЛАВА 7. ПРОНИКНОВЕНИЕ В СУТЬ, или ФЕНОМЕНАЛЬНАЯ РЕЗИДЕНТУРА НОСА




Принюхайтесь – может оно-то и не надо вообще?!


Почти по Жванецкому-Подервянскому






Не суньте свой нос! А то «грабли» поотбиваю!


Реплика на продуктовом рынке






7.1. НЫРЯЮЩИЕ В ГЛУБИНУ И ДОСТИГАЮЩИЕ ВЫСОТ




Мыс – выступающий нос береговой земли.


Суждение древних поморов






Собака нюхала воду и брезговала зайти вслед за хозяином.


Сцена на городском пляже





Сначала автор хотел бы привести одну выдержку из книги, несколько пространную, но она того стоит, тем более, что легко читаема. Итак: «Удивительный орган – наш нос! Казалось бы, какой прок человеку от торчащего органа обоняния, быстро замерзающего зимой. Принято ссылаться на то, что вдыхаемый воздух успевает нагреться в этом наросте. Полно! Те из нас, у кого в жилах течет лопарская кровь, знают, что у настоящего саама очень короткий нос и почти отсутствуют мочки ушей именно потому, что эволюция и стужа редуцировали эти отростки, которые так легко обморозить. Нормальную для большинства людей форму нос обрел по другой причине: она явно целесообразна для пловца, поскольку даже при погруженной в воду голове не пропускает влагу внутрь, где, между прочим, расположен чувствительный обонятельный эпителий. Когда ты в следующий раз будешь мыться в ванне или плавать, попробуй повернуть голову так, чтобы вода попала в носовые раковины. Больно! Настолько неприятно, что сразу поймешь нежелание гориллы, шимпанзе, гиббона или орангутанга совать нос, куда не следует». (Цит. по книге Яна Линдблада «Человек – ты, я и первозданный».-М.: Прогресс, 1991. с. 76–77) Шведский антрополог, этнолог и природовед Ян Линдблад утверждал (к глубокому сожалению, этот замечательный человек умер в возрасте 54 лет, в 1987 году), что длинный нос позволял первобытному человеку глубоко нырять за моллюсками и ракообразными, что и составляло на то время его основную пищу. Ян Линдблад абсолютно верно и убедительно указал на вторую основную функцию собственно носа или носового выроста – проникновение. Чем больше и длиннее нос, тем дальше можно раздвинуть ареал индивидуального освоения территории. По сути, наш нос формирует генетическую программу любопытства. Присмотритесь к галерее великих путешественников, ученых, первооткрывателей – все они носаты, независимо от национальной или расовой принадлежности. Именно развитый нос заставляет человека куда-то двигаться, во что-то проникать, чем-то активно интересоваться. Отличайте проникновение от захвата. Нос, по сути, осуществляет глубинную разведку, причем делает это не в форме грубого вторжения. Экспансия и овладения – это уже прерогатива «рта». Нос вынюхивает.

Важность в нашей жизни обоняния мы, порождения современной технотронной цивилизации, не осознаем и не воздаем ему должное. Однако нос все равно продолжает верно нам служить, предоставляя на уровне запахов скрытую информацию о том, что в действительности происходит. Если губы явственно ощупывают ситуацию, оценивая ее как феномен, то нос проникает гораздо глубже – он выдает «на гора» процессы до поры, до времени скрытые, отчасти даже зачаточные или тщательно завуалированные процессы. Аналитическая прогностичность носа в этом аспекте человеческого познания и распознания поистине уникальна и безупречна. Запахи почти невозможно скрыть, их сложно подделать, ибо тончайшие нюансы могут не совпасть, информация обонятельных рецепторов и мозговых центров совершенно не подвластна сознательной переделке и логическому структурированию. Иными словами, управлять носом нашему «эго» не под силу, равно, как и внешнему манипулятивному воздействию. Обонятельную или «носовую» информацию можно лишь вытеснить глубоко в подсознание, но и там она сделает свое «профессиональное» дело, сообщая каналами подсознания о действительном положении вещей и скрытой подоплеке происходящего. Если губы – тихий, но активный «разведбат», то нос – постоянно действующая «резидентура» не только нашего организма, но и нашего «Я».

Ситуация, в непосредственном явстве и смысле, может дурно пахнуть. Потому мы принюхиваемся, чтобы определить, что плохо, а что хорошо. Хотя, опять же, часто не осознаем, зачем мы это делаем и далеко не всегда используем бесценную «наводку» нашего носа. А жаль. Свою вторую половину по жизни, работу, офис, школу для ребенка, пансионат для отдыха, покупаемую вещь – все это, как и многое другое, нужно определять только по. запаху. Доводы рассудка здесь неуместны. «Носовой путеводитель» даст нам шанс реализовать свою истинную миссию жизни. Остальное, пожалуй, не так важно.


7.2. ДЕТАЛЬНАЯ ФИЗИОГНОМИЧЕСКАЯ ПСИХОМЕТРИКА НОСА




Пожалуй, у носа есть свой характер.


Ссылка к Николаю Васильевичу Гоголю






Нос, носик, носище, шнобель – да сколько можно комплиментов этому выступающему органу!


Справедливое возмущение поручика Ржевского





Значимые физиогномические параметры носа таковы: длина носа, ширина, выступание, спинка носа и ее особенные характеристики, крылья и ноздри, а также форма самого кончика носа.
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Итак, выступающий нос. Визуально его можно определить лишь в профиль. Выступающий нос, простите за тавтологию, выступает больше чем на половину длины носа (см. рис. 7. 1. а). А вот под «длиной носа» понимается расстояние от переносицы до кончика носа, но об этом разговор чуть ниже. Вы когда-нибудь, наблюдали в профиль ворона? Ну, так вот у него явно выступающий нос, в сравнении с масштабами «птичьего лица». Может, кому-то покажется интересным, но вороны живут без южной миграции далеко за Полярным кругом, выдерживают длинную полярную ночь и, пожалуй, могут смело соперничать с белыми медведями по смелости проникновения в арктические пределы Северного полюса. Белые медведи, к слову, тоже достаточно носатые животные. А вот нерпа, главная пища тех же белых медведей, оседлая и имеет притупленный нос. Все едино, что у зверей, что у людей. Индивиды с выступающим носом, почти, как белые медведи. Они чрезвычайно любопытны и зачастую вечные странники, либо искатели. Они, пожалуй, неугомонны в поиске чего-то нового, необычного и занимательного. «Не суй свой нос!» – для них невыносимая антитеза, потому, что свой нос они любой, дорогой ценой, но – всунут «куда не надо». В результате – либо открытие, либо просто успех, о котором несведущие завистливо вздохнут: «повезло, дескать.». Увы, обывателей и романтиков от дивана огорчим – выступающий нос потребует кипучей деятельности, а порой и личной отваги. Потому как держать «такой» нос против того же северного ветра опасно – вдруг отморозит. Либо очень больно прищемит ловушка, если «не туда сунулся». А что же в выигрыше? Выступающий нос позволяет сразу же «учуять» скрытую информацию и донести ее до сведения нашего «Я». Знаете, как у репортеров (они, обычно тоже все заметно носаты) – кто первым заполучил информацию, тот и король. Выступающий нос, действительно, может в одночасье нас вывести «в дамки». Если мы правильно поймем его «наводку» и не испугаемся. С другой стороны, как говорится, «любопытной «варваре» вчера нос оторвали». Видать, тоже изрядно выделялся. Это правда, люди с выступающим носом рискуют гораздо больше других «физиогномических» типажей. Ну не могут они, учуяв что-то завлекательное, прибыльное или выигрышное просто так успокоиться. Потому «носатых» среди преуспевающих бизнесменов подавляющее большинство. Да и «держать нос по ветру» у них тоже неплохо получается. Так что, будьте осторожны с «носатиками» и «носачами», еще не известно, кто кого первым учуял и затем «проведет». Предупреждение сделано.

«Маловыступающий» нос – физиогномическая антитеза носу выступающему (простите за тавтологию, но иначе корректно определиться с термином не получается). Его кончик носа отставлен менее, чем на половину длины носа (см. рис. 7.1.б). Чем менее выступает нос, тем меньше у него «позывов» заниматься дальними прожектами и большими свершениями, а вот практичности как раз не занимать. Нос, «который не выступает», интересуется делами, исключительно «здесь и теперь». Он преотлично фиксирует то, что делается, буквально, «вокруг носа», но вот что делается ближе «к горизонту» его не очень интересует. Так сказать, ближний бой и первоочередные приоритеты. Увы, так иногда упускается возможность «вынюхать» сокрытую, но весьма заманчивую дальнюю перспективу. Нос «ближе к лицу» куда более пригож для операционистов, но, как вы уже поняли, увы – не для стратегов. Впрочем, это тоже весьма существенное преимущество. Все хотят управлять, но никто не рвется компетентно разгребать текущие завалы. А ведь, что нам день сегодняшний принесет, зависит во многом от того, как мы его проживем. «Маловыступающий» нос вряд ли станет стремиться далеко за горизонт. Его вполне устроит разрешение повседневных задач. Недальновидно? Зато практично, и, главное, для души поспокойнее.

РЕМАРКА ДЛЯ БИЗНЕСА. На должность оперативного руководителя или активно задействованного офис-менеджера лучше всего подбирать индивидов с не очень выступающим носом. Во всяком случае, текущие вопросы они будут решать без лишней проработки и чрезвычайно дотошного вникания в детали, прямо к делу не относящиеся. Обслуживающий персонал данного физиогномического типа также не будет лезть в душу клиенту, но заказанные услуги выполнит без промедления. И еще: вы вряд ли столкнетесь с далеко идущими махинациями или изощренными схемами «разводок». Да и чрезмерного любопытства, такой человек, скорее всего не проявит. А потому не требуйте от него углубленного психоанализа «завтрашнего дня». Будет день, будет и пища.
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Длина носа, как уже выше отмечалось, измеряется от переносицы до кончика носа в масштабах длины (высоты) лица. Длинным принято считать нос, который по своей длине больше трети высоты лица (см. рис. 7.2.а). Как известно, обонятельные рецепторы располагаются на слизистой именно в дыхательных каналах носа. Дифференцирование обонятельных ощущений, как раз и обеспечивается протяжением «обонятельного пути». Проще говоря, чем тоньше нюх, тем длиннее нос. Что убедительно подтверждается в мире животных. Гончие, сеттеры, доберман-пинчеры, то есть все охотничьи собаки, способные идти по следу жертвы – чрезвычайно длинноносы. То же самое можно сказать и о диких кабанах, которым глаза и вовсе не нужны, – пищу они ищут ночью или на рассвете исключительно за счет нюха. Ну а преимущества развитой «нюхалки» очевидны – улавливание тончайших явных, но скрытых сигналов и нюансов. То есть, идеальная разведка с далеко идущими выводами. Безусловно, можно сказать, что «длинноносые люди» весьма коварны и хитры, но это лишь полправды. Просто они загодя «чуют» то, что вскоре окажется неизбежным, а потому успевают вовремя подготовиться к назревающей ситуации. Естественно, не без выгоды или выигрыша для себя. Совершенная стратегия лиса. Морализм здесь явно излишен. А вот предугадывающей ходы эффективности хоть отбавляй. Там где «короткий» или «обычный» нос пройдет мимо, «длинный» наверняка что-то еще учует. Вот так.

О коротком «носике». (см. рис. 7.2.б). Намек уже отчасти понятен. В коротком носе обонятельные рецепторы весьма плотно сгруппированы, что в итоге снижает тонкую дифференцировку улавливаемых запахов. Происходит, так сказать, практическое огрубление.

Отсюда и соответствующий стиль поведения: прагматичный с опорой на видимые результаты и конкретное подтверждение. По сути, такой нос реагирует только на сильные запахи и явные сигналы. Но зато их, он уже воспринимает наверняка. Все остальное, увы – игнорируется. Вообще-то, это несомненный плюс. Человек с коротким носом не обременен тревогами и сомнениями, что он чего-то «не учуял». Он всегда пребывает в уверенности, что «все понятно». А, значит, будет работать без оглядки и с энтузиазмом. Безусловно, люди с коротким носом – наивные, чего греха таить. Они воспринимают «все, как есть». Не особо догадываясь о закулисных процессах. Так что, спать можно спокойно. пока спится.

ЖИТЕЙСКИЙ СОВЕТ: выбирайте себе делового партнера или свою половину для семейной жизни с коротким «носиком»! В отношениях все будет гораздо проще, понятно и практично. К тому же, ваши тонкие «взаимопроникновения» окажутся вне зоны просчета. Подвох если и произойдет, то по вашей вине – увлеклись нюансами, проглядев «грубую прозу жизни». Так что некоторые сложные мотивационные поступки придется «перекодировать» на более понятные причины. Зато отдыхать и одновременно размышлять о серьезных делах можете в стиле незабвенного «Штирлица».

Ширина носа определяется расстояниями между крайними точками крыльев носа. Широким считается нос, у которого поперечность более трети его длины (см. рис. 7.3.а). Величину «ширины» носа, безусловно, можно определить только в анфас. Так что, придется взглянуть прямо в лицо. К широкому носу обычно еще применяют эпитет «мясистый». Народное слово здесь верно по существу. «Мясистый» от слова «мясо», то бишь, «мышца», а значит – сила плюс энергетика. Крылья носа имеют свойство раздуваться во время эмоционального стресса. Согласимся, что широкий нос также более устойчив к физическому удару в лицо, что называется «в торец». Другими словами, чем шире нос, тем результативнее он работает в опасности или при слишком мощном воздействии внешней среды. Бывает так, что отовсюду «зашкаливает», а нужно все равно найти «тот самый фарватер». Что, применительно к носу, вполне затребовательно: добывающая сведения «резидентура» должна быть стрессоустойчивой. А значит, обеспеченной и хорошо «материально» защищенной. Толстый нос вполне подобен приземистому танку с неплохой броневой защитой. И чем ниже его «выступ», тем мощнее он может внедриться в агрессивную среду. Поскольку толщина при короткой высоте – несомненное преимущество для серьезного боя. Ну а если вы хотите все же выделиться, то ваш нос должен быть не только выступающим, но и максимально широким, с очень мощной мышечной и хрящевой поддержкой. В противном случае будет очень больно по носу. Вряд ли в таком состоянии он, то есть нос, сможет передать вам достоверную информацию. Так что примите в расчет, что без должной его толщины вряд ли получится «снять» действительную картинку происходящего в настоящей прессинговой ситуации. И еще, когда моторы разогреты, то трудно бывает остановить сразу движитель. Так и с широким носом. У него есть мощь проникновения, с чем, хочешь не хочешь, а придется считаться. Широкий нос чем-то сродни носу ледокола – он проникнет туда, куда надо, даже если придется туго и несладко. Единственный при этом недостаток, – может быть, сделает это слишком явно. Понятное дело, чем шире нос, тем боле уважительно на него реагируют. Но и активно противодействуют, в случае чего. Зато убедительность широкого носа – вне всякого сомнения. Впрочем, будьте внимательны, «широкий нос» действует по методу «мощной челюсти». То есть, двинем «по– серьезному», и все дела. Сила проникновения, она чем-то сродни мощи удара. С той лишь только весьма принципиальной разностью, что нос – все же не захватывает. Он, внедряется, чтобы, в конечном счете, мы смогли оказаться там, где нужно.
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Тонкий (узкий) нос ориентирован совершенно на другое (см. рис. 7. 3. б). Своего рода, изящная тонкость крыльев носа предполагает повышенную чувствительность к входящей обонятельной информации. Проще говоря, тонким носом можно сделать преотличный анализ скрытого происходящего, если, конечно, будут предоставлены комфортные условия. Комфортность здесь есть принципиальное требование. То бишь, тонкий нос, как бы это сказать, весьма деликатный, что ли. Чем тоньше нос, тем лучше он прочувствует, что действительно сокрыто, если только ему не помешают. На стрессовые воздействия он весьма чувствительно реагирует. Впрочем, чем тоньше нос, тем осторожнее он куда-то внедряется. Чтобы ни при каких раскладах не получить в итоге «по носу», или остаться «с носом». Другими словами, опасность он прочувствует загодя. Вопрос лишь в том, как потом среагирует.

РЕМАРКА ДЛЯ БИЗНЕСА. Доверяйте советам «тонконосых» аналитиков лишь в оценке стабильно функционирующих процессов. Там, где нужно отыскать скрытые резервы для дальнейшего развития бизнеса, им поистине нет равных. То же самое, и в переговорных процессах, когда важны нюансы протокола. Но в ситуации «кризис менеджмента» они, пожалуй, гораздо менее эффективны. То есть, как стратеги, или ответственные субъекты принятия решения. Чем тоньше нос, тем больше соблазна ловко протиснуться «между айсбергами». А как быть остальным, или что станется с делом? Опять же, чем сильнее прессинг, тем большее преувеличение опасности «наводит» тонкий нос. Так ведь недолго скатиться и к «сепаратному» компромиссу.
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Обращайте внимание на спинку носа, хотя лучше бы говорить – хребет носа. Бывает, что сам нос достаточно широкий, а его хребет – заостренный и тонкий, либо наоборот, – нос узкий, но на верху он представляет, образно говоря, весьма широкую «автостраду» (см. рис. 7.4). Чем шире спинка носа, тем более основательный, методичный и последовательный человек. В поведении, действиях и намерениях. О таких говорят, «на него можно положиться». Однако с похвалой все же не переборщите. Иначе говоря, различайте «проникающее» устремление носа и «пробивную» мощь челюсти. Плюс соответствующие моральные качества.

Тонкая заостренная спинка носа характерна для личностей совершенно непокладистых. Обязательной методичности от них, тоже, вряд ли дождетесь. Рискнем утверждать, что чем острее хребет носа, тем более «резкий» индивидуум. Вернее, злее, а в желании куда-то проникнуть, даже – беспощаднее. Вообще, если нос тонкий, тогда смело приплюсуйте к сим характеристикам еще ранимость и обидчивость. Что в итоге выливается в злопамятство. Эгоизма также может оказаться более, «чем достаточно». А вот простодушием тут и не пахнет. Монотонную и неблагодарную работу такой индивид обязательно переложит на кого-то иного. У кого и нос пошире да «попроще», и челюсть погрубее.

Теперь поговорим о ноздрях и крыльях носа. Что такое «ноздри», а по-другому – носовые отверстия, все хорошо представляют. Поскольку в детстве, а то и сейчас поутру, многие из нас предпочитают поначалу поковыряться в носу. Почему так, разговор далее. Здесь мы лишь отметим, что «дырки» в носу время от времени не оставляют нас равнодушными. Так вот, отверстые ноздри, то бишь, явно развитые носовые «проходы», по закону «праны» втягивают в себя больше энергии. Сам собой напрашивается вывод – можно больше переработать «входящей» информации. Но вот качество переработки информационного потока зависит, прежде всего, от длины и ширины носа. Однако, независимо от приведенных параметров, чем шире носовые отверстия, тем эффективнее «внедрение в среду». В конечном счете, все решается именно там, на поле боя, или, возможно, за рыночной стойкой. Ведь большие ноздри втягивают в себя «все, как есть»! Отсюда – много экспрессии (лат. еxpressio – выражение), то есть, активного реагирования на то, что «вынюхивает» нос и во что он «внедряется». Насколько человек страстен, можно легко определить по раздувающимся ноздрям во время волнения. Чем больше прокачивается воздуха через носовые «мехи», тем больше «адреналина» у человека в крови. Но тогда, простите, и грубее ощущения. Где гром пушек, всепоглощающая страсть или одна всепобеждающая парадигма – вряд ли есть место для побочных сантиментов. Пожалуй, можно утверждать, что «экспрессивные бойцовские» качества именно и выдают себя посредством широко раздувающихся ноздрей. При заметном волнении это сразу видно невооруженным глазом, а потому открыто. Обязательно обращайте внимание на толщину крыльев носа. Встречаются большие ноздри с тонкими стенками крыльев. Чем они тоньше, при заметно развитых ноздрях, тем сильнее вспыльчивость характера индивидуума. Потому гораздо надежнее иметь дело с теми, у кого толстые крылья носа при больших носовых отверстиях. Простите, за образ, как у быка. Разозленный, он поначалу долго и возмущенно «сопит», шумно вдыхая и выдыхая воздух, и лишь затем бросается в атаку. Можно успеть убежать.

А что значат малые неразвитые ноздри? В сочетании с тонкими, бледными и почти «прозрачными» крыльями – чаще всего «психологическую астению» (греч. аstheneia – нервно-психическая слабость, повышенная утомляемость, истощаемость). Такой нос может продуктивно работать лишь в оранжерейных и тепличных условиях. А поскольку ноздри слабо развиты, то «вынюхиваемая» информация поступает малыми порциями, к тому же в чисто рафинированном виде. Что-то лично для себя и «под себя». Слаборазвитые ноздри, своего рода, жеманная «нюхательная» переборчивость, закрепленная уже на генетическом уровне. Нос ведь либо проникает, либо нет, но когда резко дозируется входящая обонятельная информация, – какая уж тут глубоко эффективная резидентура? Скажем мягко, – затруднительная. Потому люди с маленькими ноздрями весьма субъективны, чрезмерно переборчивы и плохо умеют «держать нос по ветру». Что в действительности происходит, они так по-настоящему и не ведают. Зато с упоением пытаются прочувствовать и решить какие-то свои мелковатые, локальные задачи. При толстых «мясистых» крыльях, бросающиеся в глаза явно мелкие ноздри вряд ли смогут обеспечить глубину и всеобъемлемость стратегического проникновения. Скорее всего, им в этом «кармически», то бишь генетически, отказано.

Присмотритесь, насколько у человека ноздри видимо, т. е. визуально, открыты. Обычно в таких случаях отлично просматривается носовая перегородка, с годами – возможная «растительность», а также стенки каналов носовых отверстий. Кстати, чтобы ноздри оказались открытыми, нос не обязательно на кончике должен быть вздернут, то есть просьба не путать «курносость» с феноменом открытости ноздрей. «Открытый нос» он, как бы весь находится на неком верхнем плато, а потому его «подножие» очень хорошо просматривается. Особенности анатомического строения, скажете вы. Да, конечно, но за этим явно просматриваются физиологические и психологические особенности индивида. Начнем с того, что в открытые ноздри легко проникает пыль, влага, бактерии и прочие активные агенты внешней среды. А значит, его строение отнюдь не предполагает побеждать в «поте, пыли и крови». Отсюда – самоуверенность, что успех и победа могут прийти легко. Мораль, в наши дни максимально насаждаемая, но не все склонны верить в сказку о жар-птице, которую легко поймать за хвост. Однако чем явственнее открыты ноздри, тем больше наивной веры в успех. Плюс открытость характера. Может, опять из-за того, что все пока в жизни дается легко и без проблем? Да, но если вдруг на избранном пути окажутся непредвиденные подводные камни, такие личности все равно не опускаются до сутяжничества тяжб, жалоб и нытья. Выше голову – и с новой верой в бой! Еще, впрочем, открытые ноздри могут намекать на психологическое прожектерство. Высоко поднятая голова, вздернутый нос, взгляд глаз поверх голов – такой человек не столько открыт миру, сколько непрерывно «выплескивает» себя в него. Точнее, нагружает всех и вся собой хорошим.


Ноздри перестают быть видимыми, когда человек наклоняет голову, выставляя наперед крепкий лоб, приберегая челюсть для ответного удара и прикрывая тем самым кадык горла. Поза готовности выдержать удар извне и затем дать отпор. Приопущенный к низу нос так же хорошо прячет свои «дыхальца» от опасных внешних реагентов. Что резко повышает его функциональную живучесть и надежность в работе. А ведь ему, носу, предстоит первым учуять скрытую угрозу и нарастающую опасность. Как правило, люди с приопущенным носом отдают себе полный отчет, насколько тернистым может оказаться путь к вожделенному «парадизу». И потому они готовы «вынюхивать» свой личный успех, даже в проблемных условиях. Наверное, их можно назвать «хорошо осведомленными пессимистическими реалистами». Безусловно, чем «ниже» нос, тем меньше всепобеждающего, наивного позитивизма, ведущего лишь к поиску наиболее эффективных путей дальнейшего личного продвижения. Однако плохо проглядываемые ноздри всегда намекают на некую скрытность, недоверчивость и осторожность. Просьба не путать с трусостью и малодушием. Скорее, здесь даже наоборот: «нюхать» опасность всегда было уделом людей не слишком пугливых. Однако нужна соответствующая «экипировка». Вот ноздри загодя опускаются и тщательно оберегают свои дыхательно-обонятельные отверстия. Ради качества работы.
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Теперь более детально рассмотрим конфигурацию кончика носа. Самое время теперь вспомнить о курносости (см. рис. 7. 5). Такой носик всегда обязательно вздернут кверху, ноздри у него открытые, имеет посредине небольшой прогиб, не сильно выступает и отчетливо остренький. Так вот, заостренные или острые носы всегда выдают любопытство и неминуемое желание его куда-то всунуть. Иногда просто так, но чаще всего ради сиюминутной выгоды. Степень «заостренного» любопытства прямо пропорциональна выступанию носа. Классический пример – нос Буратино. Непомерно длинный, острый и изогнутый. Буратино совал свой нос куда попало, но так и не избавился от своего простодушия. А все потому, что у «курносика» и у «носа Буратино» ноздри доверчиво открыты внешнему миру. С Буратино вообще парадокс – длинный нос, легко проникающий в любые щели, и такая наивность! К слову, «курносые» люди тоже многое воспринимают на веру, но здесь хотя бы нос небольшой и слабо выступает. В дополнение к доверчивой самоуверенной его вздернутости. Видимо, в этом и весь секрет. Будь у «чурбанного мальчика» нос хоть немного опущенным к низу – от скольких глупых, смешных и ненужных неприятностей он сам бы себя избавил! Ведь чем острее и тоньше кончик носа, тем легче и незаметнее ему куда-то или во что-то проникнуть. Для «деликатного» вынюхивания лучше не придумаешь. Отсюда и склонность, как бы между прочим, влезть в какую-нибудь авантюру просто ради азарта. Тонкий нос – непременный лицевой «атрибут» профессионального «вынюхивателя». Лисы в мире животных в этом деле пребольшие «мастаки». Кабанье рыло, в сравнении с их «мордой», также окажется утонченным. Собаки-ищейки никогда не бывают тупоносыми. Но у острого носа есть один психологический минус, а именно – нежелание вступать в открытый контактный бой. Оно и понятно, с такой утонченной структурой сложно безболезненно выдержать прямое столкновение. Потому-то «острый нос» предпочитает маневрировать и всячески уклоняться от наступающей угрозы. Отсюда – неизбежно высокая «моральная лабильность». Так, остроносые индивидуумы быстрее других соглашаются на сепаратные переговоры. К сему – попутный совет: если вы хотите умерить ретивость не в меру разошедшегося в своих кулуарных деяниях «остроносика», ощутимо щелкните его по кончику носа. Можно в прямом и переносном смысле. Произойдет небольшая бурная истерика, но зато в дальнейшем у «острого носика» появится обратная связь на осознание последствий, куда и во что можно «соваться».
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Нос с «бульбообразным» утолщением на конце, проще говоря, нос «картошкой» (см. рис. 7.6) – физиогномический антипод острого носа. Если тонкий нос проникает незаметно, осторожно и легко, то с «бульбой» на конце это проделать ну никак не удается. Будет много грохота и шума. И еще один несомненный вывод: в случае чего, острый кончик «аварийно» вытянуть назад окажется легким виртуозным делом, а вот попробуйте вернуть назад «шнобель с расширителем»! Можно поэтому с уверенностью констатировать: нос «картошкой» – застревающий нос! То же – и с психологической чертой характера человека. Такие личности, сунув свой нос во что-то, надолго «застревают» в этом деле. И если проблема не разрешается – уже заранее уготован долгоживущий невротический комплекс. Кстати, понаблюдайте за хроническими, горькими пьяницами. Носы у них, в подавляющем большинстве, на конце расширены и синюшно-красноватые от застоя капиллярного кровотока. После второй-третьей рюмки кровь активно приливает к лицу, а вот дальше в обратный венозный кругооборот – ни в какую. Почти безнадежное дело – лечить от алкоголизма «горького пьяницу». Он упорно будет «зависать» на своих проблемах и «ни в жисть» не захочет разорвать круг своих застойных невротических сетований. Ему так удобно, ничего не менять по существу в своей жизненной позиции. Разбухший нос – тому подтверждение.

Пожалуйста, только не записывайте всех индивидуумов с «бульбообразным» утолщением в действительные или потенциальные пьяницы. Вообще-то нос с «расширителем» выдает человека достаточно надежного во всяком деле. Посудите сами. Если он во что-то внедрился, то, вряд ли бросит начатое, а уж тем более, наполовину проделанное. Да и в среде тех же пьяниц окажется немало тех, кого нарочно сломали только за то, что они до конца отстаивали свою позицию. В чем вы еще будете пребывать в уверенности, так это в том, что такой человек не станет мельтешить, заниматься склоками, чтобы затем в решающую минуту соскочить с вашего поезда. Те, у кого нос «бульбой», себе такое не могут позволить. Внедрившийся и закрепившийся нос заставит не убегать, а расширять достигнутый ареал. Не ждите также в данном случае тонкой дипломатии. Чем толще на конце нос, тем меньше он желает быть флюгером переменных ветровых течений. Здесь срабатывает иная житейская парадигма: «сделано – и все тут!». Правда, если даже все задуманное реализовано, – «бульбообразный» нос все одно слегка зависает на проделанном. Что поделаешь, быстрое переключение и мобильность такому носу не свойственны. «Пиарщиком» его владелец, возможно, и станет, ибо во время рекламной акции иногда желательно прочно «зависнуть» и упрямо твердить свое, но вот хорошим продавцом в супермаркете или диспетчером на линии – вряд ли, как и приемщиком стеклотары. Зато инженером по подготовке производства или прорабом – очень даже желательно. Дело ведь нужно довести до завершающей стадии.
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«Обрубленный» нос имеет кончик, который выглядит, как бы срезанным (см. рис. 7.7). Интересная физиогномическая деталь. Можно рискнуть предположить родовые кармические последствия: кто-то когда-то серьезно расплатился за излишнее любопытство. Впрочем, это только предположение. Однако комплекс нервозности за «проникновение» у таких людей, действительно, существует.

Они во многом перестраховываются и хотят действовать наверняка. Еще отчасти их можно охарактеризовать «дотошными». Иногда дотошность приобретает форму натянутой навязчивости. Во всяком случае, чувства гармонии в общении с таким индивидуумом не возникает. И еще – вы обязательно столкнетесь с догматическими наклонностями его характера. Все должно быть так, а не иначе. В противном случае не избежать все той же нервозности. Если же все складывается для индивидуума благополучно, то неизбежно проявляются формы деспотичности. А вот красоты игры, рискуя, вы так и не дождетесь. Не дано.

О «приплюснутом» носе в народе до сих пор говорят, что «его копытом кобыла щелкнула». В реальности же иногда, боксерская перчатка. Но, в общем-то, приплюснутый нос таковым и рождается, а не формируется в последствии механической травмы. Как бы там ни было, но приплюснутый нос выдает личностей чисто оперативного склада. Весьма деятельных и достаточно смелых. Во всяком случае, удара в «торец» они не особенно побаиваются. Потому и предпочитают работать, что называется «впритык», при тесном личном контакте, достаточно активно вторгаясь в персональное пространство другого индивида. На веру люди с таким носом не берут ничего, предпочитая во всем убедиться самому. Их часто можно увидеть на «передовой», будь-то линия бруствера, или строительная площадка. Прагматические реалисты. Журавлю в небе помашут рукой, а вот синицей, чтобы та попала в их руки, займутся всерьез. В склоках участия не принимают, предпочитая короткий бой вместо долгосрочных «подковерных» интриг. Приплюснутый нос весьма помехо– и стрессоустойчив, однако тонкой обонятельной чувствительностью похвастать не может. Да и зачем она ему, если основная работа осуществляется в режиме мобильного «оперативного реагирования»? Вот здесь нужный сигнал постараются не пропустить.

«Утиный нос» достаточно трудно изобразить на рисунке, но легко представить. В противном случае, придется понаблюдать за уткой, и за работой ее длинного и сплющенного клюва, которым она усердно процеживает прибрежный ил. «Утиный нос» делает то же самое. Методично и активно «пропахивает» вокруг лежащую среду в поисках чего-то выгодного. Работяги, под стать золотоискателям-одиночкам, перемывающим тонны песка, в поисках вожделенных золотых крупиц. Вообще-то, тщательно проработать поле вероятного поиска для «утиного носа» отнюдь не проблема. Это и есть его генетическая миссия. Проблема отчасти в противоположном свойстве, а именно – отказаться от вожделения все «процедить» под себя. Чем шире и длиннее «утиный нос» у человека, тем сильнее у него желание как можно больше «поиметь» в своих интересах окружающую его среду. Самое интересное, что не токмо жадности ради, и вовсе не из-за чрезмерной властности. Здесь, скорее всего, весьма активное любопытство через проникновение, в сочетании с личной выгодой и выраженным трудоголизмом. Иначе говоря, если я уж внедрился и активно «пашу», то почему бы не иметь с этого приличные дивиденды? «Утиный нос» не полагается на случайную удачу, он предпочитает в любом деле системность и еще раз системность. Методично и последовательно, ничего не пропуская. Любая мелочь может оказаться полезной. Вот только к непредвиденным неожиданностям такой нос подходит со своей меркой. В итоге побеждает наработанный практицизм опыта. Как следствие – некоторые инновации могут быть механически переработаны без надлежащей оценки с потерей продуктивной эффективности. Рационализация – определенный минус «утиного носа». Впрочем, для системного анализа, работающего в общепринятом русле дискурса, «утиный нос» очень даже подходит. Короче говоря, – хороший администратор сети.
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Ястребиный нос (его еще называют «нос клювом») имеет весьма характерный острый горбоносый профиль (см. рис. 7. 8.). Сам нос может быть как выступающим, так и не очень. Здесь важен именно изогнутый к верху хребет носа. «Нос клювом» выдает человека вспыльчивого, с повышенным уровнем самосознания. В вопросах чести и самоуважения такой человек непреклонен. По врожденности души, он – типичный «фрондер». Выступать против кого– то или отстаивать свою личную позицию для него вполне обыденное и привычное дело, не заслуживающее чрезвычайно громких слов. Разве что в форме эпитафии. Тем не менее, честолюбие в скрытой форме у таких индивидуумов развито чрезвычайно сильно. Отсюда понятна несгибаемая непреклонность в вопросах чести, достоинства и персональной правоты. Качества, которые вполне могут переродиться в своеволие и своенравность. До властных диктаторских замашек, как вы понимаете, рукой подать. Ведь жесткий стиль взаимодействия с внешней средой у «ястребиноносых», что называется, в крови. Хорошо, что хоть без параноидных тенденций. С врагами такие люди ведут себя беспощадно, но открыто и, случается, даже отчасти благородно. Излишне мучить и терзать не станут. К компромиссу склонить индивидуума с «ястребиным носом» трудно, но все же возможно. Однако всегда есть опасность, что своенравная фрондерская натура опять возьмет верх в его душе, поступках и мотивах. Тогда снова. бой. И еще небольшое дополнение. «Ястребиный нос» в силу своей анатомической конструкции неплохо прячет ноздри. Так что в «пыли, поту и крови» его обоняние продолжает функционировать вполне пристойно. В экстриме действовать напропалую такие люди не станут. Но и с дороги не сойдут. Да, и последний штрих к портрету «ястребиноносых» – не обманывайте их. Себе потом будет дороже.

Нос с горбинкой следует отличать от «ястребиного». Горбинка обычно отчетливо видна, поскольку сам хребет носа – обычно более-менее прямой, или слегка изогнутый. Но горбинка придает ему вид носа «ястребиного». Психологическая диагностика «носа с горбинкой» близка к «ястребиному», но есть свои отличительные нюансы. Такой человек более импульсивный и менее предсказуемый в своей гордыне. Резче проявляются такие черты характера, как ранимая обидчивость и снобизм. Обонятельная чувствительность на некоторые сигналы также заметно обостряется. Нос с горбинкой весьма тонко реагирует на происходящее. Однако, увы, лишь с целью утвердить или подтвердить свое собственное «Эго». Что поделаешь, горбинка – это зачастую все та же гордыня и спесь. Впрочем, могут быть и вполне благородные порывы. Фрондерство «горбинконосым» также отнюдь не чуждо, хотя временами может проявляться лишь фрагментарно. Так что есть шанс при определенных условиях договориться. Еще один отличительный нюанс: нос с горбинкой весьма болезненно и резко реагирует на ощутимые «щелчки по носу». Там, где «ястребиный нос» в ответ на удар ринется в бой, «нос с горбинкой» может всего лишь стать в позу. Хотя будьте настороже – всегда возможен импульсивный жесткий ответ. Постарайтесь такого человека не ломать понапрасну, иначе рискуете нажить непримиримого врага.

Нос посередине вдавленный – характеризует человека совершенно иной психологической натуры. Наив в сочетании с навязчивостью, истеричность при неудачах, и – самодовольство, если с фортуной подфартило и все идет прекрасно. «Продавленный» носик хочет больше получать, нежели отдавать. Для жесткой и неблагодарной борьбы, он, пожалуй, совершенно не пригож. А вот обвинений, упреков и слез, в случае чего, будет предостаточно. Правда, у «продавленного носика» есть один несомненный «плюс» – из них получаются хорошие ведомые. Опять же, для корпоративного менталитета такой кандидат почти идеален. Лишь бы не часто случались отчаянные кризис-периоды. Но их можно слегка приглушить и сгладить моральной поддержкой, а еще лучше – материальным поощрением. «Продавленный нос» на это ведется, потому как весьма меркантилен. Материальное благополучие ему заметно прибавляет самоуверенности, вплоть до желания поуправлять, либо поучить. Почему бы и нет, если все хорошо удается?


7.3. КУДА СТРЕМИМСЯ: МОРЩИНЫ НОСА




Дойти всего лишь полпобеды, важно затем вернуться.


Напутствие






Тот, кто придумал меридиан, видимо, был носат.


Примечание капитана Врунгеля






Держать нос по ветру не хочу. Нанюхался.


(…)





Собственно говоря, морщина идущая от носа всего лишь одна (и то ее может не быть). Свое начало она берет от крыльев носа и спускается вниз к большой жевательной мышце, либо к краям рта. Для психоанализа чрезвычайно важна именно траектория морщины. Сейчас вы поймете, почему.
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Итак, морщина от крыльев носа спускается двумя дугами к челюстным «желвакам», т. е. к нижней связке большой жевательной мышцы (см. рис. 7.9). Эта морщина может быть, как короткой (см. рис. 7.9.а), так и весьма длинной, прорезающей всю щеку и доходящей едва ли не до мышечных «желваков» (см. рис. 7.9.б). Такую морщину образно можно сравнить с «бульдожьим» типажом. Сравнение вполне корректное, ибо мощная и длинная морщина от носа к челюсти отделяет собственно щеку и заставляет ее частично отвисать. Следует также обратить внимание на саму «морфологию» морщины: ее глубину, отчетливость и ширину. Морщина может оказаться тонкой и едва угадываемой. Либо она глубоко прорежет щеку наподобие каньона. Именно так создается особый волевой, информационный и энергетический канал взаимной «сцепки» носа и челюсти. Союз, поверьте, более чем серьезный. Что нос сможет прочувствовать и разведать, и куда затем он проникнет, то челюсть обеспечит своей ударной силой. Заметьте, морщина идет от носа, а не наоборот. То есть, в задействованной сцепке «челюсть-нос», ведущим является нос, а челюсть – ведомой. По сути, нос для проникновения обеспечивает себя ударной мощью и энергетическими ресурсами. Это притом, что нос, в отличие ото рта, ничего не захватывает. Хотя достигает намеченной цели.

Люди, у которых сильно прорезана морщина от крыльев носа к челюсти – весьма достойные противники и сильные личности. Хотя бы потому, что они не ловятся на наживку захвата или приобретения. Но при этом желают и достигают того, к чему стремятся. Нос ведет их, как компас, а челюсть обеспечивает ружьем и патронами. Их можно назвать «целевыми странниками», или первопроходцам. Либо теми, кто готов платить за свое любопытство, если потребуется, настоящую цену. И опять же, достигать того, чего очень хочется, невзирая на преграды. По сути дела, рассматриваемые типажи – по жизни действительные лидеры (от английского leader – ведущий, руководитель). Психотип таких личностей – «проламыватели стен», если хотите. Это далеко не всегда большие деньги, но вот толика успеха и известность им гарантированно обеспечены. «Идущие вопреки всему» всегда были достойны уважения, памяти и подражания. Если уж нос для целей своего проникновения нарабатывает специальные энергетические каналы с челюстью, то, будьте спокойны, – человек достигнет того, на что нос его направляет.

Безусловно, чем длиннее и глубже морщины от крыльев носа, тем сильнее «энергетика» проникновения. Такой «нос» остановить, пожалуй, очень трудно. Как и саму личность в целом. Ибо куда нос, туда и голова. Еще придется разобраться, что здесь первичнее. Однозначно можно утверждать, что морщины появляются как жизненный путь личности, его миссия и карма одновременно. Если ваши интересы столкнулись с интересами человека, у которого морщины от крыльев носа проходят через всю щеку и заканчиваются на челюсти – хорошо подумайте, стоит ли затевать свару? Нос ведь далеко не захватчик, но если вы стали на пути помехой. Дальше делайте выводы сами.

СПРАВКА ДЛЯ БИЗНЕСА. Индивиды с развитыми морщинами от крыльев носа к челюсти просто так не бросят дело, которое их увлекло. Деньги здесь окажутся далеко не главным критерием. А вот чувство самоудовлетворения «я достиг, я это смог» куда весомее. Еще придется привыкнуть к «искательским», инновационным и даже необычным устремлениям такого работника. До сути проблемы он докопается, во что бы то ни стало. Важно, чтобы его информация потом попала «наверх». Отметим также, что чем длиннее морщины от крыльев носа, тем большая увлеченность человека делом. Но вот все остальное его будет интересовать гораздо меньше. Потому психоманипулировать в другом русле окажется для его руководителя бесперспективной задачей. Это тот случай, когда мы сталкиваемся с «маниакальностью целенаправленного трудоголика». Безусловно, лучше всего такого специалиста использовать по генеральным линиям его же персональной миссии. В своем деле аналитики и прогнозисты из них просто великолепные. Шумовым помехам ложного стресса они не поддаются, а вот все что пригодится «в пути» будет подмечено, подобрано и использовано. Короче говоря, в какой-то сфере своей бизнес деятельности вы приобрели очень достойного проводника. И хорошо. Пусть дойдет.

Укороченные морщины от крыльев носа – есть порыв, но нет дальнейшего развития. То есть потенциал проникновения до конца не реализован. Вряд ли это малодушие, вполне может быть, что идеалы и устремления, которые исповедует такая личность, оказались не настолько заманчивыми и перспективными. Либо, наоборот, – это только начало пути. То есть, морщина лишь начинает развиваться и продвигаться к челюстной мышце, вследствие некоего мощного порыва к проникновению. Прогрессивную от регрессивной морщины «от носа» отличить визуально можно, у прогрессивной – четко прослеживается впереди по ее ходу мышечный энергетический канал. По виду – желобок в виде четко оформленной тени, опять же мускулатура и мимика лица здесь будут очень живыми. Регрессивная морщина бледная и узкая, явно анемичная, и кожа за ней и вокруг нее вялая и дряблая.

Короткая морщина от носа также может свидетельствовать о чисто локальных, утилитарных и предельно прагматичных устремлениях индивида. По принципу: «интересуйся лишь тем, во что реально можно себя внедрить». Такая прагматичная морщина глубока и весьма заметна, но резко обрублена. То бишь, у человека предельно четко ограничен континуум жизненных интересов и возможностей по типу: от и до, но никак не далее. В общем-то, слишком короткая морщина от носа – определенный намек на некоторые проблемы индивида с реализацией своих жизненных интересов. Когда хочется, но сложно, тяжело, а порой и страшновато. Посочувствуем, ибо остановиться на половине дороги досадно и слегка обидно, потому как некий нереализованный потенциал в душе все же временами дает о себе знать. Если, конечно, заранее не были нарочно имплантированы самой личностью границы собственного жизненного вольера. Для безопасности и комфорта, конечно.

Длинная, но бледная и тонкая морщина от крыльев носа, скорее всего, указывает на «проникновение» виртуального или идеального типа. То есть нос во что-то внедряется, но уж больно символически. Еще бледная морщина – явный указатель на весьма узкую специализацию круга жизненных интересов. Простите, но здесь вполне уместно определение «кабинетного червя». Если припугнуть – враз спрячется, пока не минует угроза, чтобы затем и далее прорабатывать свои «канальчики». Проще говоря, есть несомненный интерес, но вот мощной воли куда-то проникать почему-то не наблюдается. Утерян «драйв» жизни?
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Морщина от крыльев носа спускается к уголкам рта (см. рис. 7.10). Бывает, и достаточно часто, что такая морщина заметно прогибает края рта книзу. Нос + рот = предельно прагматичная связка на захват. На что и указывает магистральный информационный канал, идущий от ноздрей ко рту. Однако, в отличие от «челюстного тракта», ведущим здесь оказывается рот! Нос в данном случае обеспечивает лишь нужную наводку в сфере интересов захвата рта. О каком-либо бескорыстном любопытстве проникновения носа здесь речь в принципе идти не может. Нос должен разведывать лишь то, что прикажет рот. Учуял, рискнул, захватил. либо разорился. Не правда ли, очень похоже на модель бизнеса, как такового? Нос и рот здесь оказываются напрочь «повязанными». Информация, добываемая носом, предельно жестко фильтруется особыми каналами, на предмет того, что окажется полезным именно для захвата.

Прочие, пусть и сверхпродуктивные варианты просто игнорируются. Приказано работать строго в определенных жестких рамках «от и до». Но если стратегическая разведка получает ограничения в своей работе, то, естественно, она начинает выдавать информацию «что пожелаете». В итоге – неизбежные проколы в реальных столкновениях, которые вдруг почему-то оказались «несхваченными». В данном случае винить нужно отнюдь не нос, а рот. С его непомерными аппетитами, амбициями и желаниями. Заангажированность рта и носа в данном случае подтверждается чисто эмпирическими наблюдениями.

Люди, у которых морщина от крыльев носа ко рту прослеживается четко, максимально ориентированны на успех от захвата. Они практичны в своих деловых устремлениях, жестки и весьма прагматичны. То, на что они нацелились, должно быть обязательно присвоено, овладено и ассимилировано. Нос разнюхивает, а рот, простите, затем «хавает». А представьте, что происходит при большом рте! В таком случае захватническая экспансия многократно увеличивается. Маленький рот при носовых морщинах ко рту очень опасен – остерегайтесь блистательно продуманного и совершенно реального коварства. Хотя, если посмотреть по-другому, маленький рот, очень точно наводящийся носом – сверхточное поражение избранной цели.
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Если уголки рта явно опускаются книзу, образуя своего рода, выпуклую ротовую дугу – «улыбку Пьеро» (см. рис. 7. 11.), то, скорее всего, предельно прагматическая устремленность союза носа и рта приносит им, вместо дивидендов, сплошные огорчения. Чем сильнее прогибается рот книзу под тяжестью морщин от носа (своеобразных «меридианов стяжательства), тем увереннее должно быть наше предположение, что именно необузданная меркантильность создает проблемы подобного рода. Если очень хочется что-то заполучить, но не получается, а все равно не отпускает, – нос и рот становятся отдельно «озабоченными», обнажая «на лицо» свою агрессивно-невротическую фрустрацию «обязательно что-то приобрести». Поверьте, такие люди весьма агрессивны, злы и беспощадны, когда им приходится бороться за приращение своего капитала. Не говоря уже об его частичной утере. Но если не затрагивать эту больную и азартную для них тему, то, в общем, они, условно, вполне «милашки». Потому как, ближним они доставляют и добывают вполне осязаемые материальные блага. Ну, кто не полюбит такого «кланового» Деда Мороза? Жестко, но ведь прибыльно!
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Довольно часто встречается промежуточный вариант – морщина близко подходит к уголкам рта, но затем следует разворот на челюсть (см. рис. 7. 12.). В данном случае мы имеем своего рода содружество прагматической меркантильности с мощным волевым проникновением, которое в дальнейшем обслуживает отнюдь не только рот с его захватническими рефлексами. Безусловно, – опасный и целеустремленный человек, поскольку стремится одновременно и «владеть», и «проникать». Весь вопрос, в какой момент его i жизненной акции вы подвернулись ему на пути. Есть шанс быть «проглоченным», но точно так же можно развернуть корабль и приятно попутешествовать. Как сложится, господа. К такой морщине стоит внимательно присмотреться: как далеко она отстоит ото рта? Чем дальше, – тем сильнее проявляются функции «дальнего блокатора» (см. рис. 4.4.а), который затем переходит в «морщину челюсти». По сути, в этом случае, мы имеем дело с тремя морщинами: «проникающей», «блокирующей» и «челюстной», слитыми в единый энергетический канал. У такого человека явно определенный комплекс на захват, но он изо всех сил стремится как можно больше разведать и во что-то проникнуть. Вопрос, при таком азарте и целеустремленности к проникновению, что ему мешает осуществлять тотальный захват? Некие принципы, или не желание обременять себя большими хлопотами по перевариванию того, что заполучил? Иногда гораздо выгоднее первым разведывать и иметь с того весьма неплохую прибыль.

Ну, а что значит, если на лице совершенно не просматриваются морщины, идущие от носа? Вполне возможно, что в «проникающих» и чувствующих услугах носа, индивид не особо нуждается. То есть, нос что-то нюхает, дышит – и хорошо. Жизненная позиция «моя хата с краю, и я ничего не знаю» здесь вполне уместна. Второй возможный вариант, который никак не противоречит первому: «мне и так хорошо, зачем еще куда-то совать свой нос». Действительно, зачем, если человека все устраивает, и у него спокойный сон, отличный аппетит и денежное довольствие, которое его вполне устраивает? От лишнего любопытства могут быть только проблемы. Так сказать, оптимистический позитивный наив, которому можно лишь позавидовать. У милых преуспевающих на своем поприще кокеток носик совершенно не обременен прорабатыванием еще каких-то дополнительных информационно-энергетических каналов. И так хорошо. Отдельный и особый вариант – анемичный нос, который угнетен и по ходу жизни редуцирует свои «проникающие» функции. Но тогда он начинает активно заболевать, о чем речь пойдет чуть далее.
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Весьма вероятно, что вам придется увидеть продолговатые морщины непосредственно на крыльях носа. Они как бы проецируют наружу сам канал ноздрей (7.13, а и б). Их, впрочем, несложно заметить, если таковые имеются. Эти морщины обычно очень четко прослеживаются в виде продолговатых «черточек» сверху на крыльях ноздрей, идущих почти параллельно спинке носа и образующих своеобразные каналы или, если хотите, сегменты на поверхности крыльев носа. Что по сути так и есть. Эти морщины – неопровержимый признак узкой специализации процессов проникновения и вынюхивания. Проще говоря, такой человек предельно четко знает, чего хочет и чего добивается. А потому и действует исключительно по своим приоритетным направлениям. Все остальное его интересует постольку поскольку. Переубедить выйти за границы избранных интересов окажется сложно, если вообще возможно. Нос, обретший такие знаки – предельно прагматичен и «своего» ни за что не упустит. А в сочетании с большим ртом (см. опять рис. 7.10) образуется чрезвычайно эффективная пара для разведки и последующего неумолимого захвата. Впрочем, в любом сильном качестве или комбинации качеств всегда существует обратная сторона «луны», темная, то бишь, дающая негативные последствия. В данном случае, это все та же узость специализации «вынюхивания». То есть, как «разведывательная резидентура» нос слишком многое упускает и не пытается аналитически прочувствовать. Фоновые полезные сигналы просто игнорируются. Отсюда прогностичность, равно как и свободная поисковая активность носа, резко падают. Как вы понимаете, любой высококлассный специалист силен только в чем-то определенном. То же самое происходит и с нашим носом. Он начинает нюхать лишь то, в чем максимально мотивирован. Назовем такой нос – «установочным».
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Может также встречаться морщина на кончике носа, разделяющая его на две половины, (см. рис. 7.14). Как свидетельствует статистика, она достаточно редкая, но в последнее время почему-то стала встречаться гораздо чаще. Может быть, из-за специфики работы собственно самого носа? Ему ведь приходится работать с запахами, которые легко смешиваются и представляют всегда неповторимый «букет». В силу своего «профессионализма», нос – весьма целостная структура и подает информацию в едином континуально-иррациональном образе ощущений и предчувствий. Иначе и быть не может. Запахи потом можно дифференцировать, но вот воспринимать их по отдельности никак нельзя. Если вы, конечно, нюхаете, а не представляете, что «нюхаете». Морщина, разделяющая кончик носа – несомненный признак того, что нос «разделился» и вынюхивает информацию отдельно для правого и отдельно для левого полушарий мозга. Сие не есть хорошо. В этом случае, «вынюхивательная резидентура» носа работает строго по установке. Можно сказать, минуя аналогию, что он выполняет «частные заказы». В узких затребованных сегментах такой нос работает чрезвычайно тщательно, а вот насчет общей картины происходящего – увы, «вынюхать» ее у него не получается. Насчет проникновения также серьезные проблемы – нос, по сути, дает наводку на какие-то отдельные фрагменты, гипертрофируя их значимость. Рискнем намекнуть, что он отчасти работает в режиме «схизо», то есть расщепления на уровне восприятия. Что это значит в житейском обиходе? А то, что определенные схемы, логические рассуждения, отвлеченные умозаключения, абстракции и прочие виртуальные конструкции левого полушария отдельно, по своим каналам получают вроде бы подтверждение из реального мира о таковых фактах. Правая половинка носа, не забывайте, по правилу перекрещивания обслуживает левое полушарие. В то же время, любая озабоченность и переживания также гипертрофируются. Какие-то определенные образы, чувства, знаки, приметы, даже сны – работа правого полушария – могут до чрезвычайности фетишизироваться.

«Разделенный» вертикальной морщиной нос окажется особенно чувствительным к вынюхиванию и приданию сверхзначимости подобного рода иррациональным сигналам. Кстати, сами крылья и ноздри при таком рассечении могут оказаться развитыми по-разному. Ведь заказы от полушарий мозга на разные половинки носа могут поступать отнюдь не пропорционально. И еще одно маленькое, но весомое дополнение к теме: обратите внимание, есть ли раздвоенность подбородка, глубокий вырез верхней губы, разделяющая поперечина на нижней губе и вертикальная морщина посредине лба. В случае наличия таковых признаков, всех разом, можем более уверенно предполагать синдром глубокого рассечения на асимметрические структуры самой личности.

Встречаются лица, у которых нос как бы смещен или повернут на какую-то одну сторону лица. В народе в таких случаях говорят, что «у него нос кривой». Такая кривизна носа объясняется доминированием какого-либо полушария в процессе «вынюхивания». С учетом феномена перекрещивания, «виновато» будет полушарие противоположное той стороне лица, куда повернут нос. Так, если нос скривлен на левую половину лица, то им явно управляет правое полушарие. А значит, человек активно пребывает в образах, ощущениях, воспоминаниях, сантиментах и переживаниях. Еще он ориентирован на восприятие и расшифровку знаков, символов, цвета и формы, предчувствий и прочих иррациональных побуждений. Чувства у него явно преобладают над «чистым рассудком». Отчасти он может быть мистиком, либо просто суеверным. Да собственно и к самим запахам такой нос чрезвычайно чувствителен. И так далее. Нос, искривленный вправо (не забудьте, с позиции «лица», а не на него смотрящего), наоборот, вынюхивает лишь то, что «напрогнозировано» левым полушарием. Другими словами, такой нос весьма ориентирован на поиск подтверждения установкам и логическим наработкам нашего сознания. Отчасти, вместо реальных процессов, он пытается вынюхивать то, «что должно быть». Ищет, так сказать, подтверждающие сигналы. А еще усердно разведывает дорогу для той умозрительной схемы, которою нужно реализовать в действительности. Что, в конечном счете, дает некой идее воплотиться наяву. Ведь, как «профессиональный наводчик», нос вне конкуренции.


7.4. ЩЕЛКНЕМ ПО НОСУ – ПСИХОАНАЛИЗ ЖЕСТОВ




Если бить в торец, то нос, падло, каким-то образом уклоняется.


Недоумение «вышибалы»






Ковыряйтесь почаще в носу – вдруг что-то отыщется!


Совершенно недетский слоган





Начнем, пожалуй, действительно с ковыряния в носу. Советуем эту процедуру проводить сразу же после пробуждения, но перед вставанием с кровати. Приятно, знаете ли, так, непринужденно «поковыряться» в свободном, пока еще плавающем режиме предчувствий нового дня. За ночь нос тщательно отфильтрует и проработает наиболее значимые события и отследит все слабые фоновые сигналы, которые могут оказаться решающей наводкой для принятия того или иного решения. Прочищение носовых каналов не только активизация носа, но и извлечение переработанной аналитической информации. Простите, не в смысле «козявок», а в виде еще неосознанно сформулированной мотивации поступить именно так, а не иначе. Мы как бы стимулируем нос выносить свой вердикт, относительно того, что он разнюхал. То бишь, нам весьма небезынтересна «разведывательная» информация, поставляемая носом.

Как только человек непроизвольно коснулся ноздрей, либо даже неосознанно сделал движение к прочищению каналов, будьте уверены, – он заинтересован. Знаете, если не нужно, то никто не станет приводить свой нос «в порядок». Зато, если непроизвольно дана команда что-то интересное вынюхать, – рука человека обязательно потянется пальцами внутрь ноздрей. Чтобы напомнить носу о его главной генетической функции – вынюхивать. Прочищают нос также и в том случае, если поступающая информация тревожна или угрожающа. Но опять же, – вызывающая острый интерес и даже азарт. Прочищая ноздри, нос недвусмысленно подготавливают к борьбе. Значит, есть за что бороться и куда проникать. С пристрастием детей поковыряться в носу все легко объяснимо, ведь в таком возрасте любопытство вперемежку с активностью просто зашкаливает. Ну как тут обойтись без стимуляции носа?

Жест ощупывания пальцами крыльев носа и ноздрей, в принципе то же самое, но с некоторым принципиальным уточнением. Крылья носа обеспечивают энергетику дыхательно-обонятельным каналам. Чем толще крылья носа, тем более стрессоустойчив нос к выполнению своих непосредственных обязательств. Если пальцы руки непроизвольно ощупывают стенку ноздрей и крыльев, значит они, пальцы, по нашему приказу как бы пытаются убедиться – все ли в порядке с носом и готов ли он к работе в жестких условиях. Как вы поняли, здесь интерес больше перерастает в борьбу. Потому и проверяются мясистые крылья на предмет готовности выдержать и эффективно переработать стрессовые воздействия. Нечто подобное проделывают боксеры, активно массируя перед матчем все мягкие части носа. Если на переговорах ваш визави вдруг прикоснулся к крыльям носа, значит, он почувствовал какую-то опасность, либо чем-то неожиданно озадачен. Во всяком случае, он приготовился к дальнейшему реагированию в полной боевой готовности, и вряд ли позволит себя провести на мякине. Но вот интерес продолжать диалог у него, несомненно, еще сохранился. Потому нос повторно активизирован и перепроверен.

А вот если рука непроизвольно потянулась к кончику носа, значит, у вашего клиента возникли определенные затруднения. Вот потому он и хотел бы, чтобы кончик его носа тонко, незаметно и легко все разведал. Чтобы знать, как вести себя дальше. Хитрит, определенно, хитрит ваш клиент. «Пронюхивает» ситуацию как только может. И хочет, чтобы никто этого не заметил. С чего бы? Да, чем чаще непроизвольные контакты руки, или предметов в руке с кончиком носа, тем больше смятение человека, проделывающего подобные манипуляции.

Но вот рука поднимается кверху и как бы невзначай ощупывает надкостницу носа, то есть, немного выше того места, где заканчивается твердая кость. У многих людей там будет бугорок, легкое возвышение, или просто четко ощупываемый край надкостницы (см. «ястребиный нос» и «нос с горбинкой»). Внимание! Будьте деликатны, осторожны и уже приведите себя в состояние полной собранности, но отнюдь не агрессивности. Потому как прощупывание надкостницы – сигнал о возмущенной гордыне и готовности клиента к активному сопротивлению. Вплоть до открытого вызова, эмоционального взрыва и конфликтного поступка. Проще говоря, ваш визави возмущен и готов противодействовать. Впрочем, дальше дело уже за челюстью, волевыми желваками, импульсивностью характера (забегая наперед, – скошенный череп). Можно повозмущаться и успокоиться, а бывает, – разбитый горшок, который потом ну никак не склеить. Есть шанс предупредить попытку «стать в позу».

Присмотритесь, – если рука массирует мягкую часть перед надкостницей, то мы, скорее всего, имеем дело со стимуляцией, так называемых «сексуальных вомеров», то есть обонятельных капсул, отвечающих за сексуальное поведение. Видимо, нос учуял что-то интимно привлекательное, и теперь поставил индивидуума перед вечным вопросом: «пытаться или не пытаться?».


7.5. УХОДИТЕ ОТ СИНУСИТА!




Нежить – хороший повод вовремя призадуматься.


Совет семейного терапевта






Если нос чихнул, то, вы правы, – он готов к работе, и вовремя очистился. От всего лишнего.


Народная примета, перешедшая в нашу хайтех-цивилизацию






От пазух носа к мозгу путь очень короткий. Так что, поберегитесь от гайморитов!


Благородное напутствие хирурга-оториноларинголога





Итак, у нас насморк, еще его называют «ринит» (от греч. rinos – нос) или, по-народному, «нежить». Последнее упомянутое наименование очень точно – с заложенным носом, действительно, сложно дышать, а значит, и жить полноценной жизнью. Дышать, конечно, через рот можно, но долго – не комфортно – першит в горле от кислорода и сухости. Впору принимать травяные ингаляции. Теперь обратимся к психоанализу – нос забивается слизистыми отложениями по ряду причин, которые в любом случае важны. Давайте разберемся. Прежде всего, нос «закладывает» (не путать с алкогольными возлияниями, столь популярными столько лет кряду) от пребывания в пограничных стрессовых воздействиях. Так что первые признаки насморка весьма конкретно нам указывают, что мы приближаемся к границе наших возможностей, а еще точнее – перешагнули зону комфорта собственного существования. Ничего страшного, просто, придется, либо мобилизоваться, либо отступить. Представьте, вы, сорвавшись с насиженного рабочего места, приступили к поискам новой работы. У носа, равно как и у вас, – психическая перегрузка, потому как надо все разведать и выяснить, до того, как. Чем больше неудач в поиске, тем сильнее стрессовые приступы, тем чаще будет закладывать нос. Пока вы, наконец, не освоите новое, более достойное вас, рабочее пристанище. Либо вернетесь на круги своя. В стационарных состояниях нос не имеет нужды «воспаляться». На локальные приступы насморка без явных признаков переохлаждения реагируйте особо. Это, однозначно, предупреждение. Вы внедряетесь в то, что потребует от вас серьезных усилий. В лучшем случае. В худшем – нос учуял опасные форс-мажорные факторы, от которых вам, в случае чего, несдобровать. Может, лучше повременить с внедрением? Либо, как следует, приготовимся к кампании?

Синуситы (от лат. sinus – пазуха), что означает воспаление слизистой оболочки, а иногда и костных стенок придаточных пазух носа. Отдельно выделяются: гайморит – воспаление верхнечелюстной пазухи, фронтит – лобной и др. Общие признаки синусита – головная боль, возможные гнойные выделения из носа, повышенная температура, возможен озноб – куда более серьезный симптом. Если не сказать, угрожающий. В наличии мощнейший стресс, поскольку нос фиксирует то, что крайне неприятно для вас и вашего бытия. Но если «сверху» поступает команда (от нашего «Эго», или попросту «Я») игнорировать опасные сигналы, то острый инфекционный очаг в носу, считайте, нами же и обеспечен. Острый воспалительный гнойный синусит возникает отчасти от чувства безысходности в сложившейся ситуации. Нос, по сути, самолично впадает в глубокий невроз, поскольку ему не дают права указать на выход. Выход есть, но он предполагает поистине кардинальные решения и поступки. Надо бросать себя в очень жесткий бой, причем всего, без остатка – только так можно победить острый или хронический синусит. Еще полезный совет: огрубите по максимуму восприятие окружающей реальности. Займитесь обливанием холодной водой, хождением босиком, экстремальными видами спорта, или еще чем-то еще, что не даст шансов раскисать и хлюпать носиком по поводу того, «как мир жесток и несправедлив ко мне». Увы, время жизни мы не выбираем, и потому лучше идти своей тропинкой, нежели плакать и сетовать на обочине широкой автострады.

Сплющивание ноздрей (анемия дыхательных отверстий) показывает прогрессирующий пассивный «саботаж» носа. Что значит «саботаж»? А то, что нос, в буквальном смысле, устраняется от своих прямых обязанностей. Попросту говоря, человек не желает пользоваться носом, как «разведчиком» и «проникателем». Лишь бы дышал. Сплющенный длинный и заметно выступающий «шнобель» – признак «носового декадентства», то есть – вырождения проникающих и бойцовских функций носа. Да и обоняние функционирует лишь в особых тепличных условиях. Другими словами, нос тонко настроенный лишь на чувствование неких рафинированных процессов. Если приходят другие мощные фоновые сигналы – он «благополучно» сплющивается. Может и отвернуться или изобразить гримасу неприятия. Запахи оранжерейной среды ведь куда более приятны. А все остальное – по боку.

Зарастание носа полипами – явление несколько иное. Нос «всунулся» в довольно опасную среду и внутри его начали произрастать чужеродные тела. Лучше было бы этого не делать. Фактически носу дан запрет на дальнейшее проникновение. Субъекту осталось лишь догадаться, куда это он «влез» со своим «шнобелем». Еще полипы – защитная хроническая реакция на длительное нахождение во «враждебной среде». И чего это вас туда понесло?

Активное зарастание волосами носовых проходов (когда из носа торчит целый куст волосинок) означает активную работу носа над биологическими и инстинктивными приоритетами, как-то: размножение, питание, доминирование. Обычно так происходит у старых людей, жизнь которых упрощается до исходных биологических потребностей. Но если вдруг нос начал бурно зарастать в молодые годы, значит, гормоны и вегетатика настоятельно требуют своего. И еще: люди с волосами в носу весьма импульсивны, и легко впадают в ярость или экстаз. Ведь такой нос их целенаправленно выводит туда, где можно осуществить повышенный гормональный выброс.


7.6. МАСТЕРСКАЯ: ОБОБЩАЮЩИЙ ПСИХОАНАЛИЗ, или НОС ДЕЛУ НЕ ПОМЕХА




Лучше остаться с носом, чем без него.


Мнение каскадеров и пожарников






Прежде всего, прочувствуйте и проанализируйте соотношение носа и челюсти. Ведь очень часто нос забегает гораздо дальше, чем может обеспечить своей силой и мощью челюсть. Другими словами, любопытство и проникновение должны быть защищены, и гарантированно обеспечены силовой возможностью. Неровен час, «резидентура» будет вынуждена запрашивать «пушки». Хорошо, если они есть, то бишь, челюсть мощная и сильная при аналогично развитом носе. Но если «шнобель» большой, а челюсть слабенькая, тогда может случиться беда. Когда большой нос куда-то серьезно всунется, а челюсть не сможет дать достойный отпор взбудораженной «носовым» проникновением среде. Это называется: «нос ищет приключение, а расплачивается, простите..» Особенно, если выступающий нос «картошкой» или с выраженной «пимпочкой». А вот остренький носик при слабой челюсти может очень даже неплохо устроиться за счет непрерывных манипуляций с добытой информацией и постоянных компромиссов с самим собой и внешней средой. Про таких в народе говорят: «ох, и проныра!». Остренький носик, узкий подбородочек – ну почему бы такому «субчику» куда-то не влезть и, с выгодой, затем не перепродать добытую информацию? Гораздо хуже, если страстное проникновение большого носа таки втянет своего хозяина в авантюру, из которой потом лишь один выход – в бега. Либо слезное и долгое вымаливание прощения. Одним словом, будьте осторожны с людьми, у которых большой нос + слабая челюсть.

Еще одна «роковая пара» – нос + говорильный подбородок. При маленьком носике выступающий говорильный подбородок, резвится, что называется, вволю. Проще говоря, человек болтает обо всем и не задумывается о последствиях сказанного. Главное – поговорить. А вот при удлиненном и выступающем носе «говорил– ка» получает удивительно точную наводку – что, где и когда вовремя сказать. Обычно такой человек – мастер словесной дипломатии. Профессия адвоката, скажем, может его озолотить. Тогда почему же связь говорильного подбородка и мощного носа все же «роковая»? По одной простой причине: в содружестве нос и говорильный подбородок заметно усиливают тенденцию «пришел, разведал, рассказал». Можно сказать жестче: «разнюхал, но проговорил». Утешает лишь то, что нос всегда даст верную наводку кому, за что и как это все проговорить. Тоже ничего, если нет охоты самому засучить рукава.

Нос губам не помеха. Губы ощупывают ситуацию, а нос вынюхивает скрытые тенденции, фоновые сигналы, и прогнозирует дальнейшее развитие событий. Так что симбиоз, что называется, «на лицо». Сочные толстые губы и длинный выступающий нос, безусловно, – сильный дуэт. В текущей ситуации и дальнейшем прогнозе развития событий «нос + губы» точно не ошибутся. Губастый и носатый аналитик имеет все шансы стать непревзойденным в своей профессиональной среде. Еще из него получится отличный грибник и отменный профессионал подледного лова. Прогулки по замерзшему фарватеру для него также не страшны – вовремя учует скрытую полынью.

Маленький носик и развитые губы – чисто оперативный работник, без желания ввязываться в «кровопролитный» бой. Превосходный администратор. Короткий нос не дает соблазна соваться дальше предписанного, а вот губы позволят своевременно и продуктивно реагировать на ситуативные перипетии. Чем не идеальная жена для мужчины, у которого есть свои маленькие тайны? Впрочем, развитые губы очень даже хорошо могут ситуативно «прощупать». Так что, не забывайтесь и не переигрывайте. Пусть «носик» наивен, но развитые губки-то всегда при деле.

Большой нос и тонкие губы создают рискованный тандем. Ведь то, что нос унюхал, тонкие губы не станут ситуационно перепроверять – захват начнется сразу и стремительно, как только будет получена наводка. При большом рте – жестко и мощно, при маленьком – максимально точно и молниеносно. Собственно говоря, тонкие губы никак не мешают рту по максимуму атаковать среду на предмет захвата, используя нос в качестве агентурной разведки. Тут уж никаких сантиментов. Зато предельно результативно. Главная проблема – суметь «переварить» захваченное. Как вы уже поняли, нос и рот любят взаимодействовать напару, потому и нарабатывают между собой отдельные информационно-энергетические каналы в виде морщин (см. рис. 7.10). Активность захвата ртом при большом носе усиливается. Особенно, если и рот большой. Впрочем, маленький рот, пожалуй, еще продуктивнее использует «носовую наводку». Она, как нельзя более, кстати при высокой избирательности выбора захватываемой цели.

Короткий, но широкий нос с развитыми ноздрями и крыльями в сочетании с большим ртом – классический типаж оперативного бойца. В схватке на коротком обозримом расстоянии ему нет равных. Чем тоньше губы, тем жестче действует такой человек. Ситуация не просчитывается, она просто-напросто берется напролом. Ну, а если губы толстые и развитые, тогда такой боец вдвойне опасен – оперативную ситуацию он считывает сразу. И, не медля, делает ответный ход. Или наносит удар, от которого сложно успеть уклониться.

Возьмите еще себе на заметку, что широкий и короткий нос плохо коммуникатирует с удлиненным, выступающим и тонким носом. Понятно, почему – совершенно различные стратегии жизненного поведения. Стиль проникновения и выбор приоритетов также диаметрален. Допуск на риск тоже у каждого свой. Потому они идеально дополняют друг друга. Но общаться зачастую им приходится через посредника. Имея столь разных «носовых субъектов», команда лишь выиграет в драке за место под солнцем. Впрочем, можно и без драки. Ведь проникать, не означает кого-то обязательно завоевывать.

Интересный физиогномический типаж: длинный нос и круглая голова. Ситуативность, оседлость и стремление обязательно во что-то проникать. Характерный типаж: Михаил Жванецкий.

А установочность удлиненной головы длинному носу только добавляет работы. Но самое главное, возможны конфликты, ведь нос непредвзято «вынюхивает» среду, и его информация очень даже может противоречить изначальной установочной схеме. Все, насморк, как минимум, носу обеспечен.


7.7. ИСТОРИЧЕСКИЙ НОС




Представьте моего Буратино без носа. То-то же. А мы чем хуже?


Прозрение папы Карло






С таким шнобелем и не разбогатеть?!


Изумление одессита





…У Нострадамуса Мишеля Нотрдам (1503–1566), французского врача и астролога, лейб-медика Карла IX, автора рифмованных четверостиший «Столетия», более известных, как «пророческие катрены», был чрезвычайно сильно развитый нос. Большой, длинный и крючковатый.
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Руал Амундсен

…Руал Амундсен (1872–1928), норвежский полярный исследователь и путешественник. Первым прошел Северо-Западный путь на судне «Йоа» от Гренландии к Аляске. Первым достиг Южного полюса, обойдя в антарктической гонке экспедицию Скотта. Первым перелетел Северный полюс на дирижабле. Погиб во время поисков итальянской арктической экспедиции Умберто Нобиле. Амундсен бросился спасать человека, объявившего его своим недругом. Во время первой мировой войны, когда немецкие подводные лодки стали топить гражданские суда, вернул немцам все свои награды, полученные от Германии. Принял вызов, и поднял тост «За собак!» на королевском банкете в Англии. Выдержал обвинения в том, что он виноват в смерти капитана Скотта. В силу своего жесткого и строптивого характера никогда не был женат. У Руала Амундсена – длинный и сильно выступающий крючковатый ястребиный нос.
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Сирано де Бержерак

…Сирано де Бержерак (1619–1655), лейтенант королевских мушкетеров, романтический и бурлескный поэт и драматург, философ, писатель-фантаст, предвидевший многие будущие научные и социальные открытия в своих философско-утопических романах «Иной свет, или Государства и империи луны» (1657) и «Государства и империи солнца» (1662 г.). И в то же время – отчаянный, если не сказать «отъявленный», дуэлянт, фрондер и забияка, испытывающий трепетное отношение к чувству любви (к женщине). Однако Сирано считал себя недостойным любви первых красавиц – у него был пребольшущий крючковатый с утолщением горбатый нос.

Французский король Генрих IV, он же – Генрих Наваррский, и муж «королевы Марго», фактически основатель династии Бурбонов (сын Антуана Бурбона). Тоже не считал себя красавцем, поскольку большой горбатый нос с утолщением на конце не придавал изящества его лицу. И, тем не менее, красавица Марго отдалась, Париж стоил мессы и был взят, а в последующих французских и испанских королевских династиях генетически прочно закрепился «нос Бурбонов».

…Английский король Ричард I Львиное Сердце (1157–1159) большую часть своей жизни провел вне Англии и известен своими дальними походами во время крестовых войн. По сути, воин-путешественник. Имел большой выступающий нос.
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Эдмунд Хиллари

…В 1953 году, 29 мая новозеландец Эдмунд Хиллари и шерп Тенцинг Норгей впервые в истории человечества взошли на Эверест (Джомолунгму). Штурмовать высочайший пик мира начали еще с 1921 года. Но все предыдущие альпинисты либо отступали, либо погибали. Надо видеть портрет Эдмунда Хиллари. Удлиненная с выраженным «плато» мощная челюсть и длинный с широкими «энергетическими» ноздрями и утолщением на конце, нос. Поистине «суперпроникновение» со сверхмощной поддержкой.

…Райнхольд Месснер, покоривший все восьмитысячники на планете и в 1980 в одиночку взошедший на Джомолунгму. «Это было абсолютное соло с тысячью «без»: кислорода, веревки и крючьев, без подготовленных биваков на маршруте, без группы подстраховки, без моральной и психологической поддержки, без надежды хотя бы услышать человеческий голос (без рации). И без внутренней защиты». У Райнхольда – широкая и достаточно удлиненная челюсть, в сочетании с длинным носом, у которого спинка и крылья необычайно широкие. Его сильной волевой психологической динамичности и мощной настойчивости проникнуть «за горизонт» можно только позавидовать и преклониться перед ними.

…У Андрея Ивановича Еременко, во время войны командовавшего войсками Сталинградского фронта – коротковатый, но очень широкий и мощный нос «боксера». Со своим тонким носом, Паулюс сначала тактически, а затем и стратегически проиграл в полководческом единоборстве с этим генералом, заставившим 6-ю армию вермахта драться за каждый сталинградский кирпич.
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Василий Грабин

…Грабин Василий Гаврилович – «артиллерийский бог» Великой отечественной войны. Конструктор, создавший на свой страх и риск знаменитую и самую массовую 76-миллиметровую дивизионную пушку ЗИС-З, помимо всех прочих, не менее известных (76-миллиметровая в танке КВ-1, модернизированная для Т-34, 57-миллиметровая противотанковая пушка ЗИС-2 и др.). Пушки Грабина непреодолимой преградой вставали на пути немецких танковых клиньев или прорывов. Грабин и сам по натуре был таковым: широкая и мощная челюсть, большущий рот с развитыми губами и такой же, под стать всему, – широкий, с мускулистыми ноздрями нос. «Какая глыба, и какой человечище!» – хочется воскликнуть.
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Тамерлан

…Армия Тимура (Тамерлана) оказалась, пожалуй, самой непревзойденной в жестоких рукопашных схватках. Сам Тимур происходил из тюркизованного монгольского племени барлас. В 1398 году, разбив войско делийского султана Туглука, он отдал Дели на тотальное разграбление. 12 августа 1399 года его экспедиционный корпус в страшной битве на Ворскле уничтожил на корню профессиональное, по сути, рыцарское, войско литовского князя Витовта, кардинально изменив тем самым историю Крыма и юга Украины на несколько столетий. 20 июля 1492 года армия Тимура в битве при Анкаре с султаном Баязидом I, по сути, спасли Европу от османского вторжения. Османское войско было наголову разгромлено уходящим с арены истории монгольским «суперэтносом», физиогномическими отличиями которого были, как уже отмечалось, круглая голова, широкая подвижная челюсть и чрезвычайно мощный, но коротковатый нос.


ГЛАВА 8. СПЕЦИАЛЬНЫЙ ДИРЕКТ-МЕЙЛ, или НОСОГУБНЫЙ ЖЕЛОБОК




Пока нос учует, рот уже все съест!


Присказка племени людоедов






Не хотите дружить – и не надо! Всем же хуже будет!


Подслушанная реплика в пионерлагере






8.1. ФИЗИОГНОМИЧЕСКАЯ ПСИХОМЕТРИКА ЖЕЛОБКА




Во, блин! Что глубина, что ширина, что по длине – ну просто отпад!


Восхищение Гранд-каньоном новым русским






Желобок, это собственно, говоря, наработанное русло. А вы когда-нибудь видели пересыхающую реку в полноводье?


Козьма Прутков, «Психологическая гидрология»





Носогубный желобок идет от носовой перегородки ноздрей к наружному краю верхней губы. Он, действительно, выглядит как желоб (см. рис. 8.1.а). Назовем его физиогномические параметры, которые будут нас интересовать: А – длина желобка, другими словами, насколько далеко нос отстоит ото рта; Б – ширина желобка; В – глубина желобка, Г – четкость краев или граница контура желобка (см. рис. 8.1.б).

Психоанализ функций носогубного желобка следующий. Это особый, структурно выделенный морфологически, информационно-энергетический канал между носом и ртом при посредничестве губ. Заметьте, генетически обусловленный. В отличие от носогубных морщин, наработанных по жизни. Поскольку нос разведывает, губы ощупывают, а рот захватывает, – то почему бы им не объединиться? Однако в случае с носогубным желобком императив носа – однозначен. Другими словами, желобок спускается от носа к губам и ко рту, а не наоборот. Можно, вполне оправданно, его назвать «резидентским спецканалом связи».
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Итак, если носогубный желобок узкий (см. рис. 8.2), то он работает лишь в весьма тесном канале специализации. Назовите сей феномен «узконаправленным прагматизмом». То есть, носу задана программа «свыше», что именно надо разузнать для удачного ротового захвата. В итоге нос, губы и рот, как бы скованы одной жесткой директивной цепью по принципу: «каждому из вас указано, что делать, – вот и выполняйте!». Не будем спорить, ограниченная целенаправленность всегда хороша, однако, при условии, что выработка решений производится, исходя из учета всего массива данных. Здесь же деловитая прагматичность сузила коридор принятия решений к предельно утилитарному. В итоге нос передает рту и губам самую малость информации в строго специализированном формате. Судите сами, насколько это хорошо. Такие люди действуют уверенно и решительно, поскольку над ними довлеет примат конкретизированной цели и униполярной мотивации. Но вот с прочувствованием и проработкой фоновых сигналов, конечно, слабовато. Ограниченная конкретика в выборе стратегии принятия решения – она и есть ограниченная. Знаете, это как очень быстрая и уверенная скорость по автобану, но не приведи Бог неожиданно съехать на проселочную дорогу.
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У широкого желобка (см. рис. 8. 1. б.) иная проблема. Он передает всю гамму «вынюхиваемой» информации безо всяких ограничений. Чем шире желобок, тем больше фоновых сигналов вовлекается в передачу данных от носа ко рту. В том числе, в виде предчувствий и прогностических ощущений. Люди с широким желобком имеют намного больше шансов прослыть «интуитивными», нежели те, у кого он узкий. Хотя бы потому, что их нос, губы и рот ведут «между собой» диалог в самом произвольном диапазоне. Для дела широкий носогубный желобок также отнюдь не помеха, мало ли какие альтернативы могут вскользь прослеживаться на обочине генеральной линии продвижения бизнеса. Безусловно, «шумовые» сигналы все время сбивают с толку, но без них – никак! Нужное решение всегда окажется в иной плоскости! Вот только поиск продуктивной альтернативы кому-то слишком «утилитарному» может показаться бесплодным мельтешением. Увы, безукоризненную самоуверенность в стиле Джеймса Бонда человеческие особи с широким желобком продемонстрировать могут не всегда. Нужна ведь пауза для переработки столь обширного сенсорного потока. А отсюда – непредсказуемые побуждения, вызванные, скажем, непредусмотренной эмпатией, или, проще говоря, неожиданно возникшим сочувствием. Учтите, во время переговоров человек с широким желобком перерабатывает для принятия решения гораздо больше информации, чем вам кажется. Так что уделите внимание нюансам и вообще, всему тому, что находится вне запрограммированного контекста. Ибо «мелочи вне дороги» могут оказаться решающими в мотивации принятия решения.

По фотографии глубину желобка не всегда можно определить, особенно при фронтальной позиции, когда желобок кажется плоским. С другой стороны, боковое контровое освещение сделает желобок на фотографии более глубоким, нежели он есть на самом деле, что тоже не очень хорошо для психодиагностического заключения. Ведь чем глубже желобок, тем качественней информация, передаваемая от носа ко рту и губам. У людей, склонных к интуитивному предвидению, носогубный желобок всегда довольно глубок. К тому же, он еще и широкий. В таком случае способность работать в единой целостной связке «нос + губы + рот» резко возрастает. Что, в конечном счете, дает очень качественную прогностическую наводку для проникновения и последующего захвата. Безусловно, люди с мощно выраженным глубоким и широким желобком чувствуют ситуацию и ее дальнейшее развитие лучше, чем другие.

Если же желобок глубокий, но узкий – то мы имеем дело с предельной специализацией по переработке входящей, ситуативной и более, информации. Проще говоря, человека интересует лишь что-то одно. И он очень глубоко копает в этом направлении. Так ведь можно и докопаться.

Мелкий, или неглубокий желобок передает лишь поверхностную, то бишь, чисто внешнюю информацию. Своего рода, оперативный режим «фаст-фуда». Хотите что-либо захватить или проглотить, – пожалуйста, вот, все перед вами, на выбор! Нос, по сути, здесь выполняет лишь номинальную наводку на цель. Видимо, ни рот, ни губы в такой поддержке не нуждаются, и вполне обходятся своими возможностями. Работают исключительно в утилитарном режиме. Понятное дело, от людей с неглубоким желобком мощного и точного предвидения развития ситуации ждать не приходится. «Будет, как будет, главное – вовремя среагировать!». Еще подмечено, что неглубокий, но весьма широкий желобок характерен для личностей истерического склада. У них все бурно, захватывающе, эмоционально и широко, но как-то поверхностно и неглубоко. В общем, связь между силой, глубиной и экспрессией чувств и характеристиками носогубного желобка прослеживается отчетливо в прямой корреляции. По сути, сила чувственной мотивации и есть глубокий и широкий желобок. Чем более он плоский, тем «поверхностнее» эмоциональное проявление. Ведь нос проникает и «наводит» нас не только в пространстве, но и служит проводником и активатором в чувственно-эмоциональной сфере. Простите, но «вынюхать» своего партнера можно только с помощью носа. Губы лишь тактильно подтвердят факт, что «это и есть то самое». Ну а рот, естественно, тут же захочет «это иметь». Так что люди с «выраженным» желобком весьма деятельные натуры. Особенно, если носогубный желобок имеет четко очерченные края (см. 8.1.г). Граница желобка, как обрыв каньона или крутого берега реки. Информация, идущая от носа к губам и ко рту, в данном случае не размывается. Посторонние шумовые эффекты на нее не могут воздействовать. Чем-то напоминает защиту для передачи данных от одного специализированного органа к другому. Ведь кожа осуществляет неспецифические контакты. Вот желобок и «старается» как-то анатомически и морфологически обособиться, чтобы не было помех со стороны. Чем резче края желобка, тем конкретнее мотивационное поведение человека. Здесь вполне уместна аналогия с четким контуром губ. «Я знаю, чего хочу разведать и захватить!» – вот девиз тех, у кого носогубный желобок обособлено выделяется. Эмоции и чувства определены, а поведение и стратегия принятия решения всегда конкретно мотивированы. Что же касается чувств и эмоций, то чем четче края желобка, тем резче и явственнее они проявляются. Поведенчески такой индивид более реактивный, то есть, эмоционально целеустремленный. Другими словами, ведет себя более решительно. Призывные стимулирующие слоганы современности вроде «сделай это!», «ты можешь!», «поднимайся и действуй!» для данного психотипа в самый раз. Лишь бы не закончить карьеру под клич: «марш, марш, – левой! марш, марш, – правой!». Впрочем, большой нос и развитые губы смогут помешать удовольствию от такой слишком предопределенной конкретности жизнеутверждения.

Размытый желобок имеет плохо очерченные наружные края. Он как бы сливается с кожей окружающего неструктурированного междугубного пространства. Такой человек ведет себя зачастую слегка неопределенно и, так сказать, неструктурированно. Он пребывает в иррациональном континуальном потоке ощущений и взаимосвязей между носом, ртом, губами и контактной кожей. В итоге – множество ассоциаций, ощущений, предчувствий, поисков и переживаний. Размытость желобка, равно как и неконтурные губы, отчасти предопределяют психологическую невротичность индивида. В том смысле, что размыта категоричность ощущений и предчувствий, а вот ассоциативные процессы, наоборот, усилены. Любая неопределенность, как известно, способствует проявлению невротических процессов. Но в этом есть и сильная сторона. Размытый желобок дает шанс индивиду ощутить всю гамму ощущений в их одновременно целостности и диалектике взаимосвязей. Отсюда – непредвиденные возможности прочувствовать то, мимо чего равнодушно и самоуверенно прошли другие. Неструктурированный поиск – это все тот же размытый желобок и неконтурные губы. Прибавьте к этому богатство ассоциаций. Вы уже поняли, такие люди в современном «мультимедийном пространстве» смогут найти себе достойное профессиональное применение. Ведь даже плоские до идиотизма комиксы, и те нуждаются в разбавлении каким-то иррациональным началом. Не говоря уже о рекламе, где утверждать категорично, – значит, терять своего потенциального симпатика.

И, наконец, пожалуй, о самом важном параметре носогубного желобка – его длине (см. рис. 8.1.а). Об этом стоит поговорить особо.


8.2. КАК ДАЛЕКО УШЕЛ НОС, или АДАПТАЦИЯ ПО-ВОЛЮНТАРИСТКИ




Вот бы мне посмотреть,

С кем отправился в путь,

С кем рискнул помереть,

С кем затеял рискнуть.


Из песни Владимира Высоцкого «Побег «на рывок»






Увеличить в пять раз поголовье скота за три года пятилетки.


Из протокола партсобрания колхоза






Чем ниже нос, тем лучше продавец.


Подмечено на Кавказе





Длина носогубного желобка, как уже говорилось выше, – насколько далеко нос отстоит ото рта с губами. Безусловно, длинный крючковатый нос будет нависать надо ртом. А вот курносый носик, наоборот, визуально покажется расположенным гораздо выше. Так что учитывайте подобного рода оценочные артефакты. Но вот расстояние между самым низом ноздревой перегородки и верхней границей губ – величина всегда постоянная. Образно говоря, «платформа» носа не имеет свойства перемещаться туда сюда. Рот тоже никуда не продвинется и не отдалится. Это чисто генетическая характеристика. И она показывает насколько тесно нос, рот и губы взаимосвязаны.

В психодиагностическом аспекте длину носогубного желобка можно рассматривать как индекс адаптивности или волюнтаризма. Автор не оговаривается ради эффектного словца. Именно так. Адаптивность (от лат. adaptatio – приспособление) здесь понимается в буквальном традиционном психофизиологическом и кибернетическом ключе, т. е. способность приспособляться посредством эффективной обратной связи. В данном случае, речь идет не о привыкании, а прежде всего о выработке эффективной поведенческой тактики и стратегии индивидуумом в новых, изменчивых, либо непредвиденных условиях. Волюнтаризм также надо понимать в его первоначальном философском смысле, без марксистско-ленинской осуждающей подоплеки. Термин происходит от латинского voluntas – воля, и означает примат воли в качестве высшего принципа бытия и жизнеутверждения. В более обиходном смысле, волюнтаризм, то же самое, что и своеволие, когда субъект принимает решение и действует, не считаясь с объективными факторами внешней среды и особенностями происходящих процессов. Проще говоря, человек действует по принципу: «я так хочу – и все!», «пусть будет по-моему!», «прорвемся!», «я это сделал!» и т. д. и т. п.

Так вот, чем дальше отстоит нос ото рта, тем сильнее проявляется своеволие, или волюнтаризм личности. Должно быть понятно, почему. Рот просто оказывается в полном «отрыве», словно сам по себе, и волен делать, что хочет. Для верности скажем так: почти все, что хочет. Нос ему не указ. Он далеко. И потому сигналы «наводки» будут зачастую игнорироваться. Примат кооперации «рот + челюсть» более очевиден, нежели «нос + рот». Все, авантюрность поведения и характера обеспечены. Такой человек действует решительно не в силу, скажем, своей смелости, а только потому, что ему неведомы размеры истинной опасности или проблематики. Отсутствие обратной связи со средой порождает порой безрассудное бесстрашие. Особенно, если отключена или запаздывает оперативная и стратегическая прогностическая функция, которую и осуществляет наш нос. Впрочем, неведение всегда дает некий шанс на прорыв. Новичкам в карточной игре всегда везет именно в силу указанных причин. До тех пор, пока профессиональные игроки не перестроятся под стиль, простите, «гениального дурачка». Вообще, любая авантюра сходит с рук, если только она не превращается в систему. Как говорится, все же лучше разовое невезение, чем разовое везение. Но авантюрный склад характера всегда пытается найти «шару», или поймать удачу за хвост. Бывает, везет по-крупному, чего и пожелаем.

Учтем также, что длинный, но узкий и глубокий желобок гораздо менее «авантюрен», нежели таковой широкий и плоский. Узкая сконцентрированная специализация не дает бросаться куда попало, очертя голову.

Короткая длина желобка означает, что нос почти нависает надо ртом. Поэтому в акциях захвата и присвоения, оба эти органа участвуют одновременно. Нос «наводит», а рот следует по указке. Туда, где ожидается добыча. Опять же, хорошо налаженная обратная связь позволяет тактически безукоризненно производить сам захват и присвоение. В чувстве ситуации таким индивидам не откажешь, плюс еще хорошее предчувствие и упреждающее поведение. Неплохо, да? Но в любой бочке с медом всегда может оказаться маленькая ложка дегтя. В данном случае – чем ниже нос надо ртом, тем меньше риска. Больше коварства и хитрости, но меньше смелого безрассудства. В итоге шампанского попить, может, и не доведется. Будет некое благополучие, а вот большой победы так и не удастся достичь. Нос ведь осторожничает, в том смысле, что хорошо чувствует «где, что и как». А потому безрассудству храбрых здесь попросту нет шансов проявиться. Хотя вожделенные цели будут достигаться, и еще как! В чувстве реализма и прагматической направленности таким индивидам, ну никак не откажешь.

И еще: чем ниже нос, тем шире и глубже должен быть желобок. Чтобы передать всю гамму ощущений и предчувствий рту. Ведь захватывать придется ему. Если желобок короткий, но узкий, то мы сталкиваемся с чрезмерной специализацией. На уровне ограниченного утилитарного подхода.


8.3. ФИЗИОГНОМИЧЕСКАЯ МАСТЕРСКАЯ, или ЧЕМ ДАЛЬШЕ В ЛЕС, ТЕМ ГРОМЧЕ ДЯТЛЫ




Нет ничего хуже, чем ждать и догонять. А еще возвращаться с полдороги.


Компетентное житейское мнение






Рискните рискнуть!


Посвящается гурманам рыбы фугу





Авантюрность, а то и беспечность далеко отставленного носа резко повышается, если сам нос коротковат и вздернут. То же самое, если у него отчетливо просматривается горбинка. Риск и гордыня – неразрывные друзья-братья. Нависающий длинный нос, наоборот, пытается приблизиться ко рту и обеспечить его своевременной «наводкой».

При круглой голове далеко отставленный нос создает очень опасное сочетание «чувства ситуативности + склонности к риску». Именно такой физиогномический типаж составлял костяк армий Чингиз-хана, Батыя и Тамерлана. В тактическом бою им не было равных на протяжении нескольких столетий. Нависающий нос у круглоголовых индивидов еще больше усиливает способность мгновенно адаптироваться к новым изменениям. По сути – уникально эффективные ситуационисты.

При выраженной долихоцефалии (заметно удлиненная голова) отставленный нос только усугубляет тенденцию к абстрактному поведению без должной обратной связи на то, что же все-таки происходит «под носом». Персональный волюнтаризм проявляется и торжествует вовсю. Нависающий нос, наоборот, дает шанс длинноголовому субъекту прочувствовать «что и как», а не загонять ситуацию в прокрустово ложе «логически-системного» видения.

Мощная челюсть, особенно треугольного типа и далеко отстоящий нос при большом рте – почти полный портрет человека, который попрет напролом сквозь стену. Саморефлексии о возможных последствиях того или иного резкого шага не предвидится. Равно как и неврозов из-за возникших на пути неудач. Прорваться или «сделать» – и все тут. Во всяком случае, поведение и предполагаемые действия будут откровенными.

Пожалуй, нависающий нос при крупной челюсти и большом рте – куда более опасный признак. Такую рабочую триаду (нос + рот + челюсть) окажется проблематично, как просчитать, так и остановить. Захват и удар последуют незамедлительно, как только нос даст «добро». А он в силу своей «профмиссии» редко ошибается. В случае чего, просто заболеет насморком.

Чем дальше отставлен нос, тем больше соблазна у говорильного подбородка в полной мере проявить себя. Да так, что позже об этом пожалеет не только нос. Одним словом, «говорильня» не к месту, не о том, и в духе самоизливающейся проекции. Такой человек говорит и слышит только «себя». Нос ведь не мешает.
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Иное дело при низко нависающем носе. Как-никак, а говорильному подбородку поневоле приходится считаться с наводящей функцией носа. Обратная связь осуществляется через желобок, губы и далее вниз к подбородку. Если этого окажется мало, то от низа говорильного подбородка в направлении к носу протянется отдельная морщина. Она всегда дугообразна и ее траектория проходит вдоль щеки (см. рис. 8.3). Такой человек сначала «вынюхивает» обстановку, а потом только начинает говорить. При этом старается через словесное манипулирование достичь максимальной выгоды лично для себя. Это только вам кажется, что, к примеру, адвокаты пытаются защищать вас. Прежде всего, благодаря умелой речи, применительно к ситуации они зарабатывают свой гонорар. Так что, союз носа и говорильного подбородка очень даже неплох в материальном аспекте. Вот только решительно действовать в стиле «пробивной челюсти» такой индивид постепенно отвыкает. Легче найти выгоду в словесных компромиссах. Ну а нос подскажет, где и как это лучше всего проделать.
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Еще могут встретиться вертикальные морщины от края верхней губы, идущие параллельно желобку (см. рис. 8.4). Кстати, морщин внутри самого носогубного желобка автору встречать не приходилось. Так вот, такие морщины вы можете часто наблюдать у пожилых людей, живущих от копейки до копейки и вынужденных тщательно экономить и что-то припрятывать для себя на черный день. Но они могут появиться и у весьма состоятельных людей, как знак все того же накопительного захвата. Цель такой морщины – усилить дополнительными энергетически-информационными каналами связь между носом, ртом и губами. Понятно, зачем. Чтобы все, что «вынюхано» и «промацано» было обязательно захвачено ртом. Промаха быть не должно. Хотя по жизни индивидуальная карма неизбежно мстит такому «захватчику» – все под себя не загребешь, а вот здоровья жадность еще никому не добавляла. Друзей и уважения тоже. Да и накопленное ляжет мертвым грузом, не принося истинной радости и полноты счастья самому владельцу. Сегментирование вертикальными морщинами пространства над верхней губой – несомненный признак того, что корысть далеко перешла насущные потребности индивидуума. Пора начинать делиться. Да и вообще, расслабиться и начинать просто жить.


8.4. «ИСТОРИЧЕСКИЕ» ЖЕЛОБКИ



…У Ивана Мазепы, судя по гравюрам (портрет на банкнотах гривны не в счет) большой, длинный и мощный нос с широкими крыльями. Но самое примечательное, – нос далеко отставлен. Другими словами, носогубный желобок явно длинный. Рот также большой, с тонкими губами. Иван Мазепа был решительным и смелым человеком, готовым всегда пойти на риск. За что и поплатился.

…У Петра I нос тоже далеко отставлен. По авантюрному складу характера он был под стать гетману Мазепе.
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Петр Нестеров

…У знаменитого летчика Петра Нестерова, первым в истории авиации осуществившего 27 августа 1913 года «мертвую петлю», носогубный желобок коротковат. Прежде чем идти на риск, летчик-новатор проделал ряд специальных опытов и расчетов, придя к твердому убеждению, что можно выполнить на самолете замкнутую фигуру в вертикальной плоскости. Кроме того, он научился сам и обучал других летчиков выходить из глубоких виражей и спиралей. Он же разработал теорию применения в бою тарана, поскольку в первые месяцы войны стрелкового оружия на русских военных самолетах еще не было. 26 августа 1914 года в районе города Жолквы (ныне город Нестеров) после безуспешной попытки принудить к посадке двухместный австрийский экипаж, вынужден был пойти на таран. Вражеский самолет был сбит, но. ценой жизни отважного летчика-героя. Предотвратить падение своего поврежденного самолета у него не получилось. Петр Нестеров был очень смелым человеком, но не безрассудным.
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Анатолий Ляпидевский
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Василий Молоков

…Первым к затерянным во льдах челюскинцам прорвется Анатолий Ляпидевский. Вторым приведет свой самолет Василий Молоков. Он прилетит на двухместном Р-5, по сути, маленьком фанерном самолетике. Так вот, именно он и вывезет за девять рейсов больше всего людей – тридцать девять! Причем он же заберет и самых последних. Храбрости Василию Молокову точно было не занимать. Кстати, будучи летным инструктором, именно Молоков в свое время подготовил Толю Ляпидевского. А в общем-то, у тогдашних полярных летчиков: Ляпидевского, Водопьянова, Молокова, Громова, Чкалова одна общая физиогномическая особенность: большие мощные носы, которые далеко отставлены. Носогубные желобки у них длинные, широкие и глубокие. Ничего не скажешь – умели ребята рисковать. И выигрывали. Арктика ведь не прощает ни слабости, ни малодушия.
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Герман Титов

…Вторым человеком, побывавшим в космосе, был Герман Титов, на «Востоке-2» в августе 1961 года. Он провел на околоземной орбите целых 25 часов, причем активно работая. Именно с Германа Титова начнется системное освоение околоземного космического пространства. У Германа Титова длинный и хорошо развитый нос, слегка нависающим надо ртом.
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Алексей Леонов

…Алексей Леонов первым из космонавтов (и вообще в истории человеческой цивилизации) вышел в открытый космос. Рискнул шагнуть и шагнул реально просто в пространство галактической ойкумены. Это было 18 марта 1965 года, отнюдь, не в эпоху современных «мобилок», и всепобеждающей виртуальной действительности.

Грубо говоря, отворил дверь отсека космического корабля «Восход-2», и вышел. Надеясь и рискуя. Или рискуя и надеясь. Ведь технологии прорыва и освоения космоса тогда только апробировались. Летчик-космонавт Алексей Леонов пробыл в открытом космическом пространстве около 20 минут, в том числе 10 минут вне корабля. Простите, но и сейчас выход за пределы космического корабля – особое, если не чрезвычайное событие. У Алексея Леонова примечательное лицо открытого, волевого и рискованного «русского парня» – слегка кругловатое, с носом типичного боксера – широким и коротковатым, и выражено удлиненным желобком. Однозначно – ему было в азарт сделать такой шаг. Самостоятельно первым из людей. И написать затем множество чудесных картин «видения космоса».
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Александр Горбатов

…Александр Васильевич Горбатов – биография достойная внимания. В 1933 году – командир 4-й Туркменской горнострелковой кавалерийской дивизии. В 1938 году – в застенках Гулага. Затем Колыма. Он был чисто военный профессионал и за него вступился сам Буденный. Весной 41-го Горбатов снова в составе РККА, назначен заместителем командующего стрелкового корпуса. Отличился в боях под Москвой, совершал поражающие ночные рейды по немецким тылам. Участвовал в Сталинградской битве на Донском фронте. С июня 1943 года – командующий 3-ей армией, бравшей Берлин, а сам Горбатов затем стал комендантом поверженной столицы рейха. С марта 1950 по 1954 год – командующий воздушно-десантными войсками. Горбатов отличался дерзким, и порой рискованным стилем ведения как оборонительного, так и наступательного боя. У генерала армии и Героя Советского Союза Александра Васильевича Горбатова нос далеко отставлен ото рта и узковатый, но хорошо очерченный носогубный желобок.

…Мехлис Лев Захарович – в гражданскую войну – военный комиссар. С 1930 года работал в редакции газеты «Правда». С 1937 по 1940 год – начальник Политуправления Красной Армии. С 1938 по 1952 год – член Оргбюро ЦК ВКП(б). В годы Великой Отечественной войны – член военных советов фронтов и армий. Главный виновник сокрушительного поражения советских войск в Керченско-Феодосийской десантной операции в декабре 1941 года по деблокированию Севастополя. Имел развитый говорильный подбородок и далеко отставленный нос. В принятии решений отличался нетерпимым и крайне волюнтаристским подходом. Тем не менее, за особую, «собачью преданность» был помилован Сталиным, хотя и не в прежних масштабах влияния на армию.


ГЛАВА 9. ЩЕКИ, или ГДЕ ПРЕДЕЛ ЗАПАСЛИВОСТИ




Звери гораздо добрее людей. Досыта наевшись, они не будут далее истреблять себе подобных ради каких-то дополнительных процентов прибыли.


Прозрение этолога






Если много запасать – забываешь, где и что именно припрятано


Сетование «нычкаря»






Хотите прикупить и тут же выбросить? Как угодно-с!


Купеческие гулянья






9.1. УВЕРЕННЫЙ КОМФОРТ «БАЙБАЧКА»




Золотая осень. Вот, сижу, пою. Закрома полны.


Приблизительный перевод сентябрьского песенного свиста байбака






Ну, оце я, хлопці, приходжу в котельну, як всігда, дістаю півлітра, закуску, помідорчики, сало, я люблю, щоб у мене все по-людськи було, ви ж знаете, у мене тут ядерку можна пересидіть…


Лесь Подерв\'янський, «Урвана»






Толстый желает быть честным сам, худой желает, чтобы честными были другие. Толстый принимает лгунов за честных, худой же и в честном видит обманщика.


Лууле Виилма, «Боль в твоем сердце»





Щеки, а точнее, их развитость – показатель запасливости и, можно добавить, – чувственно-материального комфорта. В психоанализе цвета это широкая гамма коричневых и сочных бежевых или кофейных оттенков. Предпочтение тканей – велюр или мягкая замша. Мягкий мебельный уголок, действительно, мягкий, а не скрипучая жесткая кожа с запахами незавершенной обработки. А еще – неплохой бар и постоянно пополняемый съестными запасами холодильник.

Человека с развитыми щеками читатель легко себе может представить, равно, как и с впалыми щеками. Кстати, люди с впалыми щеками гораздо более примечательны, чему есть веское архетипное и психоаналитическое обоснование. Но об это чуть далее. Вначале разговор пойдет о щеках и щечках, придающих лицу округлый вид. Сразу просьба: не путать «щекастость» с круглоголовостью. Длинноголовый субъект с сильно развитыми щеками будет выглядеть «округленно». Заметьте, за счет щек, а не из-за соотношения длины и ширины черепа.

Итак, чем сильнее развиты щеки, тем больше стремление индивида запасать и создавать для себя материальный комфорт и уют. Только, пожалуйста, не путайте сии качества с жадностью и скупостью. Жадность – это захват всего что попало, по принципу: «не могу остановиться и, чем больше, тем лучше». Скупость, пожалуй, еще хуже – приобретательство приобретает патологический характер, а вот потратить даже на самого себя хоть какую-то толику накопленного – невыносимо жаль. Развитые, они же, округленные, щеки, снова повторимся, – еще не признак жадности и скупости. Нужны дополнительные факторы, о которых мы также поговорим отдельно. Пока что акцентируем внимание на том, что такие щеки предпочитают создавать запасы и обустраивать личный материальный комфорт, что очень даже неплохо. Основой бизнеса ведь тоже является прибыль. А теперь добавьте к сему еще и хозяйственную жилку. Опять же предусмотрительность в любых рискованных делах. В конце концов – осторожность нажитого опыта. Откладывать некий страховочный запас на «черный день» – не самая худшая привычка.

Круглощекие индивидуумы потому и воспринимаются как более добрые потому, что у них всегда имеется некий запас, и они вряд ли захотят им рисковать. А вот слегка поделиться есть определенный шанс. Согласитесь, гораздо труднее что-то дать, когда его нет. Зато предложить ложку плова от большого казана – будет почти незаметно. «Щекастые» отчасти готовы расстаться с «малым» ради сохранения, а главное, прироста «большего». Без намека на трусость или податливую компромиссность. Тот, кто считает иначе, рано или поздно нарвется на поражающий удар «щекастого» бойца. Мощную челюсть и рот еще никто не отменял. Впрочем, согласитесь, так драться за прирост все равно не получится, как за свое последнее или выстраданное. Возможно, потому «щекастый» индивидуум довольно часто готов «разрулить» острую кризисную ситуацию более-менее удовлетворительно для всех. Не забывая, однако, прежде всего о своих собственных интересах. Накопительные запасы ведь должны пополняться. Тогда всем будет хорошо.


9.2. ПОЖИРАЮЩИЙ БЛЕСК ПРИЗРАЧНОЙ ИДЕИ




Мосты лучше сжигать вместе с лодками и понтонами. Дабы лишить себя всякой надежды побежать вспять.


Козьма Прутков, «Гисторические афоризмы Александра Македонского»






Хотите большего? Тогда отдайте то, что у вас есть!


Слоган финансовой пирамиды





Впалощекие, или, как их еще именуют, худосочные индивидуумы совершенно другого типа. Применительно ко всему. Реакция окружающих также диаметрально противоположна в аналогичном сравнении со «щекастыми». «Впалощекие» вызывают неосознаваемую тревогу и настороженность у тех, кто с ними контактирует, или ведет с ними дела. И на то есть свой резон, а вернее – эволюционно мощно закрепленный в подсознании архетип. Чем сильнее впалость щек, тем меньше у них накоплено энергии и запасов, а значит – просто так поделиться нечем. Следовательно, нужно как-то организовать поступления со стороны. То есть, за счет внешней среды, или, проще говоря, окружающих. Безусловно, никому не понравится, находиться под прицелом возможной и неожиданной экспроприации? Чем сильнее впалость щек, тем жестче объявляется среде приговор: «мне терять уже нечего, а вот вам!..» Кто-то уступит шантажу, но найдутся и те, кто даст бой за свое кровно нажитое.

«Впалощекие» индивиды весьма активны в своих притязаниях и достаточно агрессивны, чтобы заставить других оплачивать их запросы. Они по жизни привыкли беззастенчиво тратить не только свое, но и чужое. Процесс, как правило, бесконечный, ибо при худосочности щек ничто, по сути, не задерживается. Все вылетает, как в трубу, а точнее сжигается в горне страстей, маний и предвзятостей. Требования к окружающему миру, как правило, у таких людей весьма категоричны. О добровольных компромиссах и гармонии взаимоотношений речь не идет.

Отметим еще один интересный и по-своему, отчасти, парадоксальный момент. У явно скупых людей также наблюдается патологическая «ненакапливаемость» жизненных ресурсов. Так кармически они расплачиваются за свой непомерный «плюшкинизм»: хранят много, все и подолгу, но лучше от этого жизнь их не становится. Потому-то «плюшкины», поголовно, лихорадочно худосочны, хотя едят довольно много простой, недорогой, но калорийной пищи (хлеб, каши, макароны, картофель и т. д.). В силу личной скуповатости дорогими кулинарными изысками себя и своих домочадцев не балуют. Так что, имея дело с худосочным дельцом, убедитесь, не съедает ли его телец наживы, да еще такой, при котором мучительно больно поделиться с кем-то хоть малой толикой уже накопленным и, по сути, пропадающим.


Общеизвестно, что легочные заболевания, в особенности туберкулез, довольно быстро сжигают энергетические запасы организма и человек заметно худеет. Щеки неизбежно становятся впалыми. Впрочем, при острой пневмонии и астме происходит нечто подобное. Интересен в данном контексте психоанализ именно этих болезней. Легкие в нашем организме особенно чувствительны к духовным и идейным кризисам, когда персональный мировоззренческий идеал почему-то резко контрастирует с тем, что в действительности происходит вокруг. Так сказать, острый кризис и конфронтация идеального и реального. Тогда почему-то начинают заболевать наши легкие. Может быть, потому, что вдыхаемый воздух несет в себе некую «прану» идеологии? «Пневматики» суть существа духовные и возвышенные. Как бы там ни было, но рискнем предположить, что революционеры-народники, эсеры, большевики и т. д. были зачастую «чахоточными» отнюдь не из-за плохого питания, крестьяне в те времена питались гораздо хуже, но туберкулезом болели реже. Сказывалась генетическая цепкость за жизнь, какой бы беспросветной она не казалась. А вот внутренний идейный и духовный кризис по принципу «все не так, ребята!» поражал (да и поражает!) организм идейного борца «палочкой Коха» куда как сильнее. Заметьте, святые на иконах также весьма худосочны в лице и теле. И дело здесь не только в строгих постах. Просто реально существующий мир они не приемлют, неистово отстаивая град небесный. То есть, у кого чрезвычайно сильный протестный идеологический, мировоззренческий, духовный конфликт со средой действительного бытия, тот неизбежно теряет привлекательную округлость щек. А подобные тенденции стоит все же отслеживать, ибо такой человек готов на явную конфронтацию со средой, обществом и временем эпохи. Опаснее другое: чем сильнее впалость щек, тем больше гордыни и мегаломании в душе такого индивида. Поэтому какие-либо зазрения совести при осуществлении акта «экспроприации» будут спроектированы вовне, дескать, вы же виноваты в том, что я так мало имею. Действительно, мир ужасно несправедлив, однако начинать его улучшение следует, прежде всего, с самого себя. «Впалощекие» как бы застывают в агрессивной идейной гордыне и предпочитают, если не переделывать других, то хотя бы высокомерно их презирать. Согласитесь, с такой моральной позиции удобно неожиданно наносить удары по близким и далеким.


9.3. ПРИЯТНЫ ГЛАЗУ ЯМОЧКИ НА ЩЕКАХ




Поделитесь – и вам прибавится.


Заповедь всех времен, народов и религий






Если затронута честь семьи, – торг неуместен.


Кредо мафиозного клана





Постарайтесь не спутать развитые нижние челюстные мышечные тяжи со щеками, которые опускаются и нависают над ними. Неопытный физиогномист может принять опустившиеся «мешки щек» за челюстной ударный «мышечно-волевой кряж», и наоборот. Особенно, когда щеки со временем наплывают на большую жевательную мышцу. Ведь бывает и так, что у человека очень сильная и наработанная нижняя челюсть, вкупе с развитыми щеками. Об этом уже упоминалось во второй главе.

Мышечный тяж отделить от щеки визуально не очень сложно: он продольный и тянется вдоль щеки, как раз по дуге нижней челюсти. Мышечный тяж поджат и рельефен. А вот щеки обычно нависают, действительно, неким ниспадающим мешком. При этом мышечный валик и щека могут образовывать разделительные морщины (сравни: рис. 2. 13 и 2. 14). Чем сильнее развиты «щечные мешки», тем больше было возможностей у индивидуума накапливать и запасать. Как минимум, налицо материальный успех. Щеки ведь просто так не развиваются, как и любой склад, под них должен быть гарантирован «товар», который необходимо складировать. Однако это только полправды. Мешок был бы незаметен, если бы не оказался опустошенным. Отсюда его нависание на челюстную мышцу. Ресурсы растрачены, однако само вместилище сохранилось. Это чем-то напоминает старого льва, у которого одряхлели мускулы, но львиная хватка-то сохранилась! И если подвернется случай. Львы, между прочим, щекастые особи. Сюда же дополнительный штрих. Навислые щеки не есть признак неудачи, скорее, наоборот, у человека были огромные средства (в относительном масштабе), и он их мог позволить себе тратить. Чаще всего ради какого-то иного смысла. То есть, по жизни он мощный удачливый «накопитель», который не превратил свои ресурсы в загнивающее «плюшкинское» хозяйство. Человек с обвислыми щеками использовал свои ресурсы, а не наоборот. Ну, а поскольку волевой накопительный механизм остался в силе, то щечные закрома могут опять до краев наполниться. Учитывайте подобную возможность.

При обвислости щек обращайте внимание на степень их впалости. Обязательно. Поскольку, чем сильнее впалость, тем резче и мощнее выталкиваются средства для какой-то жизненной реализации, совсем не обязательно связанной с прагматизмом и неким корыстным успехом. Могут проявиться потребности более высокого порядка. Индивидуальная миссия, идейные или духовные приоритеты, к примеру. В конце концов, такой человек ради утверждения или отстаивания своих личных принципов готов жертвовать накопленным. Согласитесь, весьма серьезный аргумент считаться с таким индивидуумом. Хотя бы потому, что подцепить его на накопительский «интерес» вряд ли удастся. Это уже было реализовано и пройдено как определенный жизненный этап. Впрочем, достойный уровень житейского «запасливого» комфорта такой индивидуум всегда будет иметь «про себя». Обвислые впалые щеки – своего рода дуализм между мощным и сильным накопительством (обвислые щеки) и стремлением потратить ради дела и смысла собственные авуары.
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От нижней челюстной мышцы вверх на щеку могут прорезаться вертикальные морщины (см. рис. 9.1). Такие морщины образуются как мощные энергетические каналы переброски «активов» щеки для борьбы и действий челюсти. Чем-то напоминает мобилизационный план («все для фронта – все для победы!»). В связке «щека – нижняя челюсть» последняя выступает, безусловно, доминантой. Чтобы чего-то стоящего достичь, надо уметь заставить себя так же существенно тратить. Только так можно по– настоящему выиграть и добиться. Накопление «понемногу» от «достигнутого», скучноватый процесс, господа.

Люди с вертикальными бороздами внизу щеки весьма серьезные бойцы. Не пожалев своих запасов ради утверждения какого-дела, они и других заставят поделиться «кровными». Либо попросят отойти в сторону, если жалко. Опять же, те, у кого есть такие морщины довольно спокойно выдерживают периоды неудач и возросшие затраты по ходу дела. Вряд ли их можно назвать расточительными, но вот «зажимающими» средства ради дальнейшего продвижения – никогда. Их волнует, в первую очередь, достижение нужного эффекта. Затраты будут посчитаны потом, равно, как и подведение общего баланса. Как вы уже поняли, чисто материальный дивиденд для таких индивидуумов не всегда является решающим.
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Довольно часто можно заметить, что даже развитую выпуклую щеку выгодно оттеняет и делает более рельефной диагональная впалость или щечный желобок (см. рис. 9.2). То есть, щека по диагонали слегка впалая, за счет чего скулы и челюстные мышечные тяжи более четко проглядываются. Такая впалость означает одно: щека готова, в случае чего, «поделиться» запасами. Не обязательно ради дивидендов, либо какой-то цели. В чем, кстати, отличие от вертикальных борозд нижней челюсти на щеку. Там «выдача запасов» куда более жестко мотивирована. Здесь – органическое свойство человеческой натуры, для которой поделиться или дать также естественно, как и приобретать. Отсюда – феномен меценатства и благотворительности. Как и чисто человеческой щедрости, при условии, что щеки у такого человека отнюдь не худосочные. Может быть, именно потому нам нравится, подсознательно, на лице слегка впалый желобок на щеке. Знаете, приятно иметь дело с теми, кто не жадный.

То же самое относится и к ямочкам на щеках. Вряд ли кто станет утверждать, что ямочки, возникающие при улыбке и разговоре, безобразят щеку и не красят человека. Девушка с миловидными впадинками тут же собирает вокруг себя поклонников. Хотя те, совершенно не осознают, почему им так нравится подобный тип лица. А все очень просто. Срабатывает эволюционный архетип. Ведь ямочка на щеке означает врожденную способность чем-то конкретно поделиться. Мужчины – пройдошные самцы, и потому женщина, которая дает больше, нежели отбирает, притягивает их, как магнитом. Отсюда и секрет притягательной симпатии ямочек на щеках. Отличие ямочки от желобка в том, что первая отвечает за ситуационные, бытовые или поведенческие моменты, а вот желобок – более стратегическая тенденция к умению отдавать или использовать накопленные ресурсы. В то же время, ямочка – быть в определенные моменты щедрым. Согласитесь, качество, которое красит не только женщин, но и мужчин.

Щеки с ямочками и желобком выглядят, как уже отмечалось, весьма рельефно и живо. Такие щеки весьма подвижны, слегка играют мускулами и, безусловно, очень приятны глазу. А вот, их антипод, одутлые щеки вряд ли назовут привлекательными. С виду припухшие, в крайних случаях их еще называют «омертвевшими» – одутлые щеки лишены какой бы то ни было подвижности и игры мускулов. Они раздуты, но в придачу еще и неподвижны и застывшие. В циркуляцию обмена веществ у них как-то не очень верится. Накопленный балласт, что ли тяготит. Мимика, разговор, или улыбка их мало потревожат. Потому что они гордо несут и сохраняют свой запас. Свою сверхценность. Вот и весь сказ. Чем более мы напыщенны, тщеславны и горды собой, тем сильнее наши щеки теряют свою естественную «живость». Превращаясь в, своего рода, омертвевший склад, из которого нам очень жаль что-либо вынести и просто так раздать. Потому как, «ценность». Это еще не патологическая скупость, но «гиперсамооценка» уже само собой налицо. Жалко просто так поделиться из собственного накопленного «сверхценного»! Развиваться, к слову, также вроде бы незачем. Нужно сторожить и непрестанно переоценивать свой «клад». Чтобы не продешевить, разумеется. А тем временем проценты пусть набегают… Увы, в отличие от коньяка и драгоценного антиквариата, мы слишком быстро биологически стареем. А чтобы продлить жизнь, нужен все-таки взаимообмен материи. Потрясти свои «депо» что ли? Вот только получится ли так сразу.
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И снова к обратному полюсу. Не часто, но вы сможете когда-нибудь встретить человека, у которого щеку прорезают посредине вертикальные морщины (см. рис. 9.3). Сигнал очень даже серьезный. Такие морщины появляются: а) либо вследствие каких-то жизненных потрясений; б) либо как кармический указатель реализации индивидуальной миссии. В любом случае, жестко нажитое. Вертикальные морщины, пересекающие щеку посредине не оставляют выбора человеку. Он или бросает в бой свои последние авуары, или погибает. Не обязательно в физическом смысле, хотя и такое не исключается. Прорезающая морщина – весьма жесткий диктат ставить, что называется, на кон последнее. Заметьте, не из-за отчаяния или безысходности. Здесь нечто иное. Выставить себя целиком на барьер. Не просто так, но отвергая беспечность и сытое накопительство. Есть только миг утверждения, и он достоин того. Но за него приходится платить. Человек с вертикальными прорезающими морщинами щеку – не остановится, и бросит на алтарь пожертвований свое, сокровенное. По-другому он просто не сможет. Здесь дело даже не в самореализации или достижении некоего успеха. Прорезающие щеку морщины не оставляют другого шанса, кроме как следовать своей миссии. Даже вопреки самому себе. Почему так? Сложно сразу ответить. Видимо что-то такое случилось, и теперь индивидуум готов серьезно потратиться. Только не думайте, что это хорошо. Здесь мы сталкиваемся с намеком на самоотречение. Опасный вариант нигилистического самовозвеличения. «Я брошу и раздам все, но вам за это воздастся!». Хотя чаще всего, такие индивиды готовы скорее нападать, а не пассивно взывать. Растрясти чужую кубышку, по ходу дела, им ничего не стоит. Может быть, потому, что у них присутствует жесткий невроз на сытое благополучие.
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Морщина, идущая от носа к нижней челюсти или говорильному подбородку, может заворачивать на щеку, образуя угол в своей траектории (см. рис. 9.4). Чем сильнее выражен этот угол, тем больше накопительства и меркантильности у такого человека, когда он куда– то стремится, что-то разведывает или достигает. В данном случае накладываются друг на друга, по сути, противоречивые тенденции: достигать и накапливать. Идущий в дорогу, не берет ничего лишнего и не останавливается в пути, чтобы попутно приторговать. Хотя почему бы и нет? Торговые караваны, лучшее тому доказательство. Еще более современный пример: научное патентоведение. Если ты что-то там открыл, то почему бы с этого и не поиметь некие осязаемые материальные дивиденды? Ну а разведка, политическая или экономическая только на том и процветает, что успешно продает чужие секреты, в которые, заметьте, надо как-то умудриться проникнуть. Последний классический пример – искатели кладов. Одновременно и жажда поиска и копейка неплохо может зарабатываться. Одним словом, человек, у которого морщина к челюсти «под углом» на щеку, бессеребренником на своем пути не останется, что тоже очень даже неплохо. Вот только чтобы тяга к наживе, в конце концов не перебила путь. Плохо, когда человек так и не смог реализовать свою миссию.

ЖЕСТЫ . Чаще всего мы наблюдаем, как человек подпирает рукой щеку. Именно щеку, а не челюсть. Традиционно считается, что таким образом выражается скука. Верно, просто попытаемся уточнить: нет интереса, поскольку ничего заполучить или накопить не предвидится. Иными словами, полностью отсутствует материальный или накопительный стимул. Когда человек подпирает щеку, он сигнализирует вовне: «зачем мне это нужно? Не вижу смысла». Сложно, согласитесь, продолжать переговоры в том же духе. Надо срочно вытаскивать на свет самый лакомый «пряник». Иначе клиент так и не созреет.

Непроизвольное пощипывание щеки выражает досаду в недополучении. По сути, типичный жест взяточника. Все время хочется большего, вот и наказываешь щеку за свой непомерный аппетит. Ну а оттягивание щеки – проявление угрызений совести за собственное жлобство, – все «схавать», захватить и поиметь. Даже если оно и не нужно, либо вредно.

Жест-антипод – когда человек сильно надавливает на щеку, как бы пытаясь выдавить ее содержимое и придать щеке углубление. Так поступают, когда заставляют себя пойти на траты. Вот рука непроизвольно и приказывает щеке поделиться накопленным. Довольно опасен такой жест у худосочных впалощеких индивидов. Они готовы бросить в бой свои последние резервы. Так что будьте готовы держать удар. Отчаяние неимущих не имеет предела.


9.4. ФИЗИОГНОМИЧЕСКАЯ МАСТЕРСКАЯ: ДЛЯ ЧЕГО КОПИМ?




Лучшее слабительное – потратиться в деньгах.


Аптека психоаналитика






Давайте лучше разойдемся миром. А то слишком много вокруг голодных.


«Стрелка» бизнесменов





Развитая щека и большой рот взаимно усиливают функции друг друга. Оно и понятно: рот захватывает, щека накапливает. Полное взаимопонимание интересов, да подчас такое, что человека вскоре распирает, точно шкаф, из-за накопленного и захваченного.

Впрочем, осторожность щек ограничивают безудержную захватническую экспансию большого рта. То есть, брать надо много и непрерывно, но без риска. Работать, так сказать, по принципу комбайна, денно и нощно подбирая свою жатву. И если такой человек до чего-то дорвался, – аппетит у него не иссякнет. Ограничивать себя он не сможет. Учтем также, что чем длиннее желобок, тем больше авантюрности и риска при развитых щеках и большом рте.

Развитые щеки + маленький рот – вряд ли можно назвать гармоническим союзом, поскольку возникают диалектические противоречия. Посудите сами. Высокая избирательность как-то не вяжется с тотальным стремлением к накопительству. Зато осторожность и коварство удваиваются, равно, как и стимул захватить «свое», который также резко усиливается. Хоть и высокая избирательность, но накапливать ведь как-то надо! Человек непрестанно и беспокойно рыщет в поисках именно «своей» добычи. Пожалуй, покой ему только снится.

Большой нос развитой щеке не помеха, а совсем наоборот. Если надо запасать и накапливать, то кто лучше носа наведет на «грибные места»? Так что, тандем очень и очень даже результативный. Опять же, щека не любит рисковать своим, кровным, а нос вовремя поможет избежать излишней опасности. Минимизация потерь, господа, на лицо. Правда, если сюда еще добавить большой рот, то продуктивная гармония может несколько нарушиться – рот потребует все больше и больше, а щека может «повестись». Большому носу придется серьезно изворачиваться и вынюхивать, чтобы сусеки постоянно полнели. Прямо скажем, напряженная работа, грозящая обвалом. Либо сверхнакоплением.

А вот при сравнительно маленьком носе развитой щеке поспокойней берется в запас то, что попадается под руку. Оперативным, текущим или ситуационным образом. Сурки, суслики и байбаки (нос у них короткий) именно так умудряются накопить немалые запасы к зиме. Что и позволяет им с оптимизмом встретить весну. Да и вообще, к самой жизни относиться жизнерадостно.

Губы для щеки также не лишнее подспорье. Надо ведь предварительно тщательно прощупывать то, что позже пойдет «в закладку». Таким образом, качество накопленного неизменно остается высоким. Назовем это свойство тягой к комфортности. Ну а тонкие губы стимулируют брать все без разбору. Потом как-то утрясется и усвоится.

Интересно отследить взаимоотношения развитой щеки и мощной челюсти. Чем мощнее челюсть, тем убедительнее и эффективнее силовое обеспечение собственно самого процесса накопления. То есть, челюсть однозначно усиливает щеку. Когда та может себе позволить накапливать, тогда «щечные мешки» и челюстные «тяжи» составляют одно органичное целое. Поскольку, если нужно – щека отдает ресурсы на потребу челюсти. Борьбы без затрат не бывает. Но чем сильнее развиты щеки, тем порой тяжелее отдать кровно приберегаемое ради торжества победы. Может быть выгоднее сойтись на неком временном компромиссе? Так рождаются нескончаемые эпохи «холодных воен». Когда жаль решится на решающий поединок, но и своего упустить не охота. В тандеме «щека – челюсть» чрезвычайно важно диагностически уяснить, кто же является «руководящей доминантой». Другими словами, куда идут ресурсы – на накопление, или на мобилизацию.

Выраженный говорильный подбородок способствует разрастанию щеки. Это тот случай, когда рука руку моет. Чем больше мы говорим, тем прозрачнее намек на некую неудовлетворенность. В том числе и сугубо материальную или личностно комфортную. Развитые говорильный подбородок + щека – типичная комбинация для всех, кто зарабатывает на пропаганде. Не важно, где, в политике, бизнесе, религии. Важно то, что «говорилка» позволяет накапливать дивиденды щеке. Щека, в свою очередь, помимо энергетической подпитки, создает предпосылки что, где и как выгоднее говорить. Чтобы запасов прибавлялось.


9.5. ПОРТРЕТ СТАРОГО БАРСА В ПЛЮШЕВОМ ИНТЕРЬЕРЕ




Ребята, давайте жить дружно!


Щекастый, с ямочкой на щеках кот Леопольд






Упущенный момент пока еще не купишь. Но можно гарантированно перекупить победу.


Козьма Прутков, новое коммерческое издание, «Сила и власть денег»






Смотреть глазами своего аппарата – это гибель для руководителя.


Феликс Дзержинский, из письма товарищу Косиору, на то время руководителю «Грознефти», 1924 год
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Лаврентий Берия

…Лаврентий Павлович Берия был весьма щекастым человеком. Он любил комфорт, хорошие дорогие вещи, уют и, отчасти, вынужденно тянул лямку роли преданного сталинского палача. Ему нравилась власть, но отнюдь не кровь и жертвенный венец борца за победу мирового пролетариата. Он так и не понял, где его поджидала бездна. На последних фотографиях у Лаврентия Берии омертвевшие неподвижные щеки. А ведь все могло сложиться по-другому.
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Георгий Жуков

…Георгий Жуков. Тот случай, когда щека и челюсть работают в полнейшем взаимодействии, но под выраженной челюстной доминантой. Любил «народный маршал» запасать впрок, но не чуждался ради победы полазить на брюхе по краю передовой. Затем людской расходный «материал» уже не жалел. Для достижения пущего эффекта. Однако, крестьянской сметливой хватки у Жукова не отнимешь. И потому на последний момент у Жукова всегда находились резервы. С годами Жуков, что называется, одряхлел и не рискнул вступить в прямое противоборство с Хрущевым. Сказалась привычка к комфорту и прочим прелестям золотой клетки.
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Уинстон Черчилль

…Черчилль Уинстон, обладатель мощнейших «бульдожьих» щек. Ярый идеолог Консервативной партии. Заподозрить в нелюбви к комфорту и благополучию никак невозможно. Ценитель хороших сигар, коньяка, добротной одежды и прочих благ капиталистической цивилизации. Свои материальные и духовные ценности умел предельно жестко отстаивать. В силу военно-политической необходимости потопил союзный французский флот в 1942 г. Бросил все имеющиеся экспедиционные силы на борьбу с немецким африканским корпусом Роммеля, по сути, не оставляя резервов. В то же время максимально затягивал открытие второго фронта, не спеша на помощь советским войскам и выжидая обоюдного истощения основных противоборствующих сторон. Вскоре, один из инициаторов «холодной войны» (речь в Фултоне, 1946), предполагающей предельно жесткое противостояние двух мировоззренческих идеологий: капиталистической и коммунистической. Пережил Рузвельта и Сталина, прожив 91 год. Никогда не бедствовал и, кажется, не жалел о потерях. Ведь достиг гораздо большего, нежели потратил.

…У Адольфа Гитлера к концу войны все более и более омертвевшие щеки. Агрессивно-обвинительные комплексы голодной юности были удовлетворены дальнейшей вполне сытой жизнью, а вот рвануть «дальше неба» так и не получилось. При других обстоятельствах «хозяйственник» из Адольфа Гитлера получился бы неплохой, разве что излишне прижимистый и жестко догматичный, каковым и был его отец, Алоиз Шикльгрубер.

…Демосфен, Платон, Гераклит, Демокрит, Зенон, Эпикур – список можно продолжать, все эти выдающиеся мыслители и деятели античности имели выражено впалые щеки. Во всяком случае, так их запечатляли современники на бюстах.

…Петр I всегда по жизни был щекастым. Может, потому он все время что-то строил, разрабатывал, внедрял – приумножал одним словом. И всячески поощрял таких же по духу и смыслу, независимо от родовода и должностей. Как Демидов, к примеру.

…Никита Сергеевич Хрущев, в принципе, был весьма хлебосольным человеком и, как известно, не чужд сельскохозяйственных увлечений. Когда что-то, благодаря твоим рукам произрастает, сердце радуется. Закрома полнеют. Назвать худосочным лицо Никиты Хрущева не поворачивается язык.

…А теперь снова о другом крайнем полюсе. Вы, к примеру, можете представить розовощеким, скажем, православного мистика-исихаста?
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Феликс Дзержинский

…И еще. Феликс Эдмундович Дзержинский. На фотографиях мы видим постоянно впалое усталое лицо. Чекист «номер 1». А можно добавить – жесточайший налоговик и фискал, денно и нощно добывающий средства для существования государства диктатуры «пролетариата». Заметьте, не для себя, хотя, безусловно, при своих полномочиях Дзержинский не мог бедствовать. Здесь важно: не только не мог себе позволить, но и не хотел. Вот некоторые моменты его необычайного послужного списка. Такой неистовый темп добывать и карать, поверьте, немногие могут выдержать.

30 марта 1919 г. – Дзержинский утвержден народным комиссаром внутренних дел.

18 августа 1919 г. – Решением Оргбюро ЦК РКП(б) назначен председателем Особого отдела ВЧК.

19 февраля 1920 г. – Совнарком утверждает Дзержинского председателем Главного комитета по всеобщей трудовой повинности.

27 января 1921 г. – Дзержинский утвержден председателем комиссии при ВЦИК по улучшению жизни детей.

1921 г., январь-февраль – Дзержинский занимается вопросами восстановления угольной и металлургической промышленности Донбасса.

14 апреля 1921 г. – По предложению В. И. Ленина Дзержинский назначен народным комиссаром путей сообщения с оставлением на посту руководителя ВЧК и НКВД.

Январь-март 1922 г. – Дзержинский работает в Сибири как особоуполномоченный ВЦИК для принятия чрезвычайных мер по продвижению продовольственных грузов из Сибири. Заметьте, мер «чрезвычайных».

Август 1922 г. – Дзержинский назначен председателем комиссии СТО (Совет труда и обороны) по борьбе со взяточничеством.

2 февраля 1924 г. – Утвержден Председателем ВСНХ СССР. Правда, пост наркома путей сообщения он передаст Яну Рудзутаку.

20 июля 1926 г. – скоропостижная смерть. Дзержинский имел больные легкие и больное сердце. Но не лечился и совершенно не жалел себя. Тем не менее, свою миссию он выполнил. Индустриальная мощь Страны Советов, равно, как и ее карательные органы начнут набирать обороты.


ГЛАВА 10. СКУЛЫ: НЕ БОЯЩИЕСЯ ИДТИ НА ВСТРЕЧУ




Ну ты чего? Чего?! Ах, вот так!! На, получай! Заработал!


Начало и развитие любой разборки






Когда у меня проблемы – я нажимаю вот эту красную кнопку. И тогда появляется, она – секретарша!


Разговор с коллегой в собственном офисе






Я к ней просто подошел – а она тут же царапаться!


Разговор в детском саду






10.1. БЕСКОМПЛЕКСНАЯ НЕНАВЯЗЧИВОСТЬ КОММУНИКАЦИИ




Если нужно первой сказать, – я готова.


Апокрифическое признание Джульетты






Кто первым придет к финишу, еще не значит – самый продуктивный.


Назидание тестологам






Сложно не ночь переспать, а день выдержать.


Без комментариев





Скуластое лицо определить достаточно легко – у такового фронтально выделяется скульная кость, четко выступающая выше щек, выпуклая к вискам, но, бывает, и к носу. Термин обиходный, поэтому читатель легко может себе представить скуластого человека.

В антропологии развитость скул считается бесспорным доказательством наличия генов монголоидной расы. Верно, только следует добавить, что кроманьонцы по строению черепов были поголовно скуласты. То есть, древнейшие люди обладали этим признаком как доминантным. Ради интереса отметьте для себя, что самобытные народы крайнего Севера всегда скуласты, хотя, казалось бы, жесточайшие морозы при сильном ветре должны были бы эволюционно видоизменить лицо так, чтобы оно меньше «выступало». Выйдите на морозный обжигающий ветер, и сразу убедитесь, как мгновенно «обжигает» именно щеки и скулы. Однако пигмеи дождевых лесов тропической латиноамериканской Гвианы тоже явно скуласты, хотя климат у них совершенно иной. Довольно сильно развиты скулы и у полинезийцев, совсем на другом конце земного шара. Древнейшая кельтская ветвь на островах Великобритании – валлийцы, они же уэльсцы, почему-то гораздо более скуласты, чем англичане нормандского происхождения. Исконная народность Карпат – лемки также гораздо скуластее, нежели их более «приземленные» пришлые соседи. Аналогии можно продолжать. Тенденция, однако, – как заметили бы русскоговорящие скуластые чукчи.

Что психологически объединяет эти все совершенно отдаленные народы? Для ответа просто понаблюдайте в естественной обстановке за их типичными представителями. Разгадка кому-то может показаться несколько неожиданной. Скуластые люди легко и без всяких комплексов коммуникатируют как между собой, так и с чужаками. Определение «естественная активная коммуникация» здесь, пожалуй, самое объясняющее и ключевое. Скажем, скуластый человек не боится первым подходить знакомиться, задавать вопросы, что-либо предлагать по собственной инициативе. При этом чувства двойственности или какой-то недосказанности не возникает. Все откровенно и ясно, весьма активно и недвусмысленно. Намек понятен, скуластые индивидуумы действуют в межличностной коммуникации слегка навязчиво, но при этом предельно ясно и откровенно. Знаете, отчасти так себя ведут младые звери и дети, коих еще не вымуштровала жесткая система цивилизованного «общежития». Сюда же причислите дикарей, таких же детей природы, они наивны, простодушны, но также весьма активны в межличностных взаимоотношениях. Дикари запросто могли войти в ваш дом, или вашу личную каюту на корабле, без спросу одолжив на некоторое время понравившуюся им вещь. Взамен они никогда не закрывали двери своих жилищ и ни в чем не отказывали гостю. Эдакий коммуникационный «коммунизм». Если кому-то что-то надо, то почему бы и не дать, а если спрашивают, то зачем отказывать в обстоятельном ответе? Для скуластого человека коммуникация с незнакомыми людьми происходит также легко и непринужденно, как и с домочадцами, друзьями и соплеменниками. Это же так естественно – подойти и поговорить с незнакомцем. Общение всегда взаимовыгодная и обоюдно– полезная вещь.

Иное дело – люди, у которых скулы не выражены (так и хочется сказать «слабоскульные»). У них с естественной активностью в межличностной коммуникации наблюдаются некоторые проблемы и комплексы. Скажем, им легче что-либо сделать самому, нежели пойти и спросить. Непринужденно попросить у них также не всегда получается. В незнакомом городе они предпочитают искать по карте, нежели выяснять нужное местонахождение у прохожих. Что-либо требовать у обслуживающего персонала будут только в случае острой необходимости. В силу нелюбви к навязчивой коммуникации, а отнюдь не из-за слабости характера. Более того, – нескуластому индивидууму легче прошибить стенку, чем выяснять и договариваться с теми, кто знает, где проход, но любит при этом еще и голову поморочить. Свою индивидуальную территорию и личную неприкосновенность, как вы понимаете, «нескуластые» берегут пуще глаза. Просто так зайти к ним и попроситься, скажем, на ночлег, совершенно не получится. В долг они тоже могут не дать. Отнюдь не в силу скаредности, просто это еще одна привязка к обязательной коммуникации. Первыми знакомиться «нескуластые» совсем не спешат, а уж чтобы кому-то навязываться, – так ни за что! Так и останутся сидеть в гордом одиночестве своего персонального мирка, к которому, ох как придется потрудиться, подбирая ключ. Плюс терпение, выжидание и наживка индивидуального назначения. Вам никогда не приходилось ловить опытного старого карпа, который гуляет сам по себе и не спешит общаться с кем-то на берегу? Очень даже похоже!

ПРОБЛЕМЫ КОММУНИКАЦИИ или ЗАМЕТКА ДЛЯ БИЗНЕСМЕНОВ. «Нескуластый» менеджер по прямым контактным продажам – нонсенс. Хотя таковые встречаются. Просто они работают исключительно со своими партнерами по естеству. То есть, с такими же «нескуластыми». Знаете, когда неторопливо и с пониманием сопровождают будущего клиента, никак грубо не подталкивая его к сделке или покупке. Своего рода, почти как братья по духу. И не обязательно молчаливые. (Говорливость и скуластость суть функции разные. Хотя неопытные психодиагносты их порой совмещают. Но об этом – чуть далее.) Нескуластые индивидуумы, заметьте, довольно комфортно могут чувствовать себя во взаимном общении. Потому как, никто никому не навязывается. Но только до тех пор, пока они чувствуют, понимают и приемлют друг друга. Иными словами, пока смогут жить свободно и комфортно сами по себе в среде взаимного коммуникационного контакта.

Скуластые индивидуумы без проблем, легко и активно перешагивают границу коммуникационного межличностного барьера. В нынешней бизнес-цивилизации им, как говорится, и карты в руки. Деловые контакты завоевываются прямо с ходу. Уверенность и напористость – залог успеха в наши дни. На все вопросы клиента и покупателя уже готов упреждающий удовлетворительный ответ. Если такового нет, подождите совсем немного – и проблема разрешится. Все быстро, эффективно, и главное, «получателю» вроде бы и не надо проявлять активность. За него будет сделано само собой. Что очень даже неплохо.

Скуластые индивидуумы в сфере прямых продаж и заключения контрактов (недвижимость, страховые услуги, реклама и т. д.) прямо со старта могут дать фору любому «нескуластику». Они очень быстро завоюют и расширят ваш рынок. Пока не упрутся в проблему межличностной коммуникации. То бишь в тех, кто не приемлет вторжения в свою вотчину, да еще с безапелляционными предложениями. Сюда же по теме, – индивидам, с выраженными скулами самоуверенности не занимать. Товар или идею они, по-любому, попытаются вам внедрить.

ТЕОРЕТИЧЕСКОЕ ПРИМЕЧАНИЕ. Мы можем предполагать, что скуластость является одним из признаков экстравертированности индивидуума, а те, у кого скулы не выражены, скорее всего, будут причислены к интровертам. «Скуластые» ведь, действительно, в своей деятельности стремятся «вовне», а «нескуластые» более пекутся, как бы остаться самим с собой. Ну чем не «экстраверты» и «интроверты»?

В украинских селах до сих пор можно еще услышать характеристику ребенка «бісова дитина». То есть, от нее в детстве много бед, но в дальнейшем такой ребенок может всем задать «жару». Он будет первым в очереди, за словом или кулаком в карман не полезет, сумеет всегда «выдвинуться» и, в конечном итоге, сделает успешную карьеру. Простите, но бывшая советская власть и нынешняя бизнес-среда, ох, как любят подобных активистов-самовыдвиженцев. В чем, собственно, нет ничего предосудительного. За исключением одного: «бісова людина» может получить поворот от ворот в силу своей чрезвычайной экстенсивности. Надо бы чуть посдержаннее, да терпеливости немного в придачу к обратной связи. Был бы эффект.

Еще раз о специфике коммуникативных взаимоотношений «скуластых» и «нескуластых». «Нескуластые» очень даже нуждаются в услугах «скуластых». Те для них все узнают, разведают, проведут пробные испытания, и в общем, послужат незаменимой палочкой-выручалочкой. «Скуластым» хлеба не дай, а укажи место для разворачивания действия. Все остальное они добудут по ходу. Если, конечно, получится. Собственно говоря, для «нескуластых» друзья-товарищи-партнеры, то бишь «скуластые» – почти разведбат, наделенный широкими полномочиями. Закрепиться, удержать, развить. Интересный вопрос: а в чем тогда дружба «скуластых» с «нескуластыми»? Скорее всего, «скуластым» необходима интровертность и рефлексивность «нескуластых». Чтобы сгоряча не обжечься, либо попытаться проникнуть вглубь, где есть код с замком. Не все ведь решается активным «базаром». Простите. У «нескуластых» подчас очень длинная пауза, но зато потом они действуют почти наверняка. «Придурки-одиночки», что ли. Можно ведь было спросить. Однако тогда тайное сразу становится явным. Так что просчитать мотивацию «нескуластого» будет потрудней.

В общем, с коммуникацией все в порядке. Два «скуластых» будут гнать наперегонки, пока не устанут, счастливые и довольные проделанной работой. Два «нескуластых» заблудятся меж двух сосен и не будут пытаться просить помощи или хотя бы совета, как выбраться. Ну а «скуластик» и «нескуластик», чай, как-то найдут пользу друг в дружке. И то хорошо.


10.2. ОПАСНЫЕ СОЧЕТАНИЯ, или С КЕМ СКУЛЫ?




«Бойся широкой скулы, включая луну, рябой кожи щеки…»


Иосиф Бродский, из стихотворения «Назидание»






Почем эти персики? Ой, а щечки и глазки-то какие!


Рыночные зарисовки






«I нашо ото воно тобі було треба?»


Лесь Подерв\'янський





Скуластого человека, действительно, нельзя недооценивать. Он уже изначально активный и бескомплексный в плане «нападающей» коммуникации. А теперь добавьте к этому еще ударную челюсть. Особенно треугольного типа, но весьма внушительную. Поверьте, мало не покажется. Как на войне. Когда разведка боем и прощупывание обороны противника резко переходят в стадию прямого концентрического наступления. В межличностных «разборках» такие личности, как вы уже поняли, весьма опасны. Они непринужденно подходят и начинают вроде бы просто разговор, который, вполне может закончиться нанесением поражающего удара. Опасно то, что комбинация «развитая скула + мощная челюсть» максимально удачно взаимно дополняют друг друга. С виду свободно проистекающая коммуникация в любой момент может перерасти в силовое выяснение взаимоотношений. Либо наоборот, провокация на конфликт не удастся – фаза «разборок» перейдет на уровень «скул». То есть, пусть и напряженных, нервических, но все же переговоров. Здесь, как нигде, срабатывает чувство момента. А как раз его предсказать предельно трудно.

Облегченная широкая челюсть + скулы – идеальное сочетание двух качеств, усиливающих ударную мобильность. А если налицо еще и круглоголовость, то перед нашим пытливым диагностическим взором – «совершенный оперативник». Он без проблем коммуникатирует, и где надо, «нажимает». Встречный удар тоже держит без обиняков. Пойти друг другу навстречу – нет вопросов, если обеим сторонам это выгодно и все «по-честному».

Небольшой челюсти развитые скулы также вроде бы всегда дают шанс проявиться. Но если из-за слишком большой напористости и слегка неадекватной непосредственности придется держать ответ, то слабоватая челюсть не сможет оказать достойного отпора. И тогда закономерен вопрос: «и зачем нам нужна была эта активная коммуникация?». Однако добавьте к физиогномическому портрету маленький ротик и «психологическая комбинация» заметно отрегулируется.

Маленький ротик при развитых скулах – весьма коварный альянс. При такой высокой избирательности маленького ротика ему, как никому другому, подойдет разведочная коммуникация. Непринужденная поисковая непосредственность, поверьте, имеет всегда карт– бланш при добыче закрытой информации. Единственно, может возникнуть, конечно, непроизвольный намек на то, ради чего весь этот сыр-бор. Но ведь намек еще надо верно приметить и правильно расшифровать. А в это время маленький рот при полезной наводке скул пойдет на точно рассчитанный захват. Со стороны все будет выглядеть очень мило, скажем, как невинный завлекательный фуршет. Красиво! Только, на всякий случай, не забудьте о возможной коварности ситуации. Увы, маленькоротые, но нескуластые должны гораздо больше таиться, хотя именно непосредственности естественного общения им как раз и будет не хватать, что, безусловно, вызовет определенную настороженность у окружающих.

Большой рот + скулы, как вы уже догадываетесь, экспансия, почти не знающая пределов. Все, что «надо» или «нужно», будет непременно «схавано» большим ртом. И даже больше. Впрочем, некая обратная регулятивная связь со стороны развитых скул к большому рту все же четко прослеживается. Она, как минимум, уменьшает количество захватов, там, где можно обойтись просто коммуникацией. Плюс сам процесс захвата при этом будет выглядеть гораздо привлекательнее. Перед тем, как, простите, вас «поиметь», с вами хотя бы пообщаются. В итоге, вместо соперничества и противостояния может образоваться очень даже продуктивный альянс. В таком случае, благодарите скулы вашего «визави». Гораздо мрачнее окажется вести дела с человеком большеротым, но нескуластым, да к тому же еще и длинноголовым. Уж он-то свое додавит по-любому, причем безо всякой обратной связи. Если, конечно, его не остановят.

Выступающие скулы и выпуклые щеки или щечки как нельзя лучше дополняют друг друга. Весь бизнес ведь построен на выгодах коммуникации. Опять же, скуластые люди никогда из-за каких-то своих комплексов не упустят своего уникального шанса реализовать какое-либо дело. Впрочем, и на проблемы других они отреагируют сугубо прагматично: надо делать дело. И еще момент: скулы не только помогают накапливать щекам, они подталкивают не скупиться на коммуникацию. Таким образом, скуластый и щекастый индивидуум совершенно не похож на «истового накопителя». Он в меру щедр, весьма и весьма активен, очень любознателен и является обладателем позитивного имиджа.

А вот неразвитые скулы не дают таких шансов для бурной накопительной деятельности щекам. С естественной коммуникацией, в этом случае туговато. Потому приходится окружать себя теми, кто может удачно и без проблем наводить мосты в нужном направлении. Однако в непосредственном личном контакте могут возникнуть затруднения – любая беседа перейдет в формат переговоров. Вряд ли всем понравятся жесткие встречные требования.

Губастость при скуластости всегда визуально, то есть архетипно, приятна. Проще говоря, скуластая девушка с сочными губами, ох, как нравится мужчинам. Скуластый мужчина с выразительными губами тоже западает дамам в сердце, но все же, чуточку не так сильно. От мужчины все же ждут больше «мужеских» дел, нежели удачных коммуникаций. Тогда как женщина – совсем другое дело. Сочные губы дают всю необходимую оперативную информацию для скул. Как и, наоборот. В итоге – стиль поведения и предварительного захвата, в котором нет проигрыша. Скулы «ненавязчиво коммуникатируют», а губы целостно ощупывают «что оно собственно есть». Согласитесь, альянс, который, совершенно органичен. Возможно, потому «губастенькие и скуластенькие» довольно легко преодолевают «коридоры» едва ли не с ходу: «Пришел, увидел, проявил себя и – победил» – перефразируем под тему изречение Юлия Цезаря. Кстати, он был лицом худощав, но скулы у него выделялись. То есть, с речью к своим центурионам выходил без опаски, и затем мог свободно присесть у любого армейского костра. В сенате тоже вел себя непринужденно и раскованно, легко отбивал словесные атаки и сам наносил встречный удар.

Однако, Юлий Цезарь был тонкогубым. Скулы позволяли ему отлично коммуникатировать, но вот в оценке ситуации он больше доверял оперативным данным и своей установке, нежели реальному «ощупыванию» ситуации. Иначе, в итоге бы не погиб от ударов сенаторских кинжалов. Хотя все было так явно. Он шел для диалога, но не внял знакам, предупреждавшим о том, что его ждет смерть. Были бы губы полнее.

Далеко отставленный носогубный желобок добавляет изрядную толику авантюрности скулам. Но ведь скулы сами по себе априори достаточно авантюрны. Получается удвоение. Экстраполяцию поведения такого индивида можете продолжить сами. Занятно, конечно, рискнуть, если бы только не последствия. А вот скуластые с низко посаженным носом только усиливают свою хитрость. Так что, берегитесь!

И напоследок. Говорильный подбородок развитым скулам категорически противопоказан! «Говорильня» плюс непринужденная коммуникация есть не что иное, как близнецы-братья, но ведь и кашу можно маслом испортить. Хотя, согласимся, «подмаслить» хочется всегда. В контактах приятно, знаете ли. Говорильный подбородок + скулы – обаяние речи и коммуникативного поведения. А еще добавьте полные губки. Лишь бы нос явно не нависал. Испортит ведь картину.


10.3. КОММУНИКАЦИОННЫЕ ПАРАДОКСЫ




Контакт! Есть контакт!


Будни авиаторов эпохи авиационного романтизма






Ко мне не раз на улице подходили, пытались взять за грудки, а потом почему-то немели…


Признание столичного прохожего
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Владимир Ульянов

…Владимир Ульянов, он же Ленин, имел явно выраженные скулы. Это потом его начали рисовать на портретах со смягченной «скуластостью». Упрекнуть Ленина в боязни межличностных контактов, наверное, то же самое, что и питбуля в боязни собачьих боев. Ленин неистовствовал на трибунах, но запросто мог подойти к любому. Да еще и взять так нежно за пуговичку на груди или за руку, оставив тем самым неизгладимый для собеседника контактный якорь.
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Адольф Гитлер

…Адольф Гитлер по физиогномическому типу относится к скуластым людям. Что и позволило ему, помимо всего прочего, сразу же выдвинуться на арене политической борьбы. Фюрер никогда не избегал общения «с народом». Впрочем, близкий круг общения старался обновлять пореже. С другой стороны, легко и непринужденно проводил свои рекламные кампании и не тяготился поездками или командировками со множеством встреч на местах. Во время второй мировой войны неоднократно выезжал в свои ставки, поближе к театру боевых действий. Сведения о том, что происходит на фронтах, старался получить из уст очевидцев. Поэтому на совещаниях у Гитлера всегда было много приглашенных полевых генералов и специалистов по конкретным вопросам. Полковник Штауфенберг из резервной армии Фромма был одним из них. 20 июня 1944 г. он попытался взорвать мощной бомбой зал заседаний. Фюрер остался жив.
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Иосиф Сталин

…Иосиф Сталин, в сравнении с Лениным и Гитлером, менее скуласт. Но скулы все же заметны. Сталин не любил толпы и импровизированных коммуникаций. Его излюбленный прием: «тет-а-тет». То есть, с глазу на глаз. Силу своего взгляда он знал. А вот удачным торговцем Сталин вряд ли смог бы стать. Зато прошибить стену – да. Если было нужно, Сталин без проблем шел на прямые контакты.

…Заметно скуласт Владимир Маяковский. Уж кто совершенно не стеснялся не только слов, но и поступков. Его стихи сейчас пойдут на психотренингах по коммуникативности на «ура».

Талантливо раскомплексовывает. Почитайте, при случае, на досуге. «Знаю, каждый за женщину платит. Ничего, если пока тебя вместо шика парижских платьев одену в дым табака». Сумели б так, и чтоб женщина потом не отказала?

…Михаил Лермонтов никак не выглядит скуластым. Он и был таковым по жизни. «Печальный Демон, дух изгнанья». Перед бесстрашием и благородством слишком рано погибшего поэта-фрондера, снимем почтительно шляпы. Однако, «герой нашего времени» совершенно одинок. Хотя, к несчастию, любим.
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Иван Бунин

…Под стать Лермонтову, Иван Бунин. Его проза очень интимна. Это, по сути, предельно откровенный монолог о любви. Очень часто, неразделенной.


[image: ]



Исаак Левитан

…Исаак Левитан, художник, в пейзажах которого совершенно нет людей. Его биография печальна, как и большинство его картин. Бедность, одиночество, неразделенная любовь, сострадание к тяготам простого народа. Смерть от болезни сердца в расцвете творческих сил. Левитан страстно хотел чьего-то отзвука и отклика. Он не любил путешествовать и выезжать за границу. Зато любил в дождь бесконечно идти проселочными дорогами. У Левитана просматриваются скулы, но вот свою судьбу он так ни с кем и не разделил, оставив нам светлую щемящую печаль своих чудесных картин.


[image: ]



Винсент Ван Гог


…Винсент Ван Гог на собственных автопортретах выглядит гораздо скуластее Левитана. У Ван Гога проблем с коммуникацией совершенно не было. Он легко находил общий язык с теми, кого хотел нарисовать. Без обиняков заходил на подворье, в дом простолюдинов, но также честно высказывал в глаза толстосумам свое личное мнение. Был предельно честен во всем, и совершенно не стеснялся быть «не таким». Остро чувствовал и передавал все богатство мира, там, где не было показной роскоши, а, казалось бы, одна лишь «унылая проза». Кризис непринятия со стороны внешнего мира переживал очень остро. Покончил жизнь самоубийством. Сейчас, его картины, пожалуй, одни из самых дорогих на аукционах.

…Ян Линдблад – скуласт. Он легко находил общий «язык» не только с еще живущими на нашей планете первобытными племенами, но и с любыми животными. Его понимали, и с ним быстро сдруживались.
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Николай Миклухо-Маклай

…Казалось бы, парадокс. Русский этнограф Николай Миклухо-Маклай, рискнувший в одиночку поселиться среди воинствующих папуасов Новой Гвинеи в 1871 г., отнюдь не был скуластым. Может быть, только благодаря терпеливости и деликатности, «белому человеку» удалось не только выжить, но и расположить к себе сердца дикарей. Миклухо-Маклай совершенно не вторгался в чужеродную среду и никак не навязывал своего стиля и образа жизни. Тем не менее, его копировали, любили и уважали. Увы, свой рай среди тропиков Миклухо-Маклай не смог защитить перед натиском жестокой и беспощадной цивилизации, в которой и нам с вами, уважаемый читатель, приходится жить.


ГЛАВА 11. ВИДИМ, или СМОТРИМ?




Вы только нажмите на кнопку, а все остальное мы сделаем сами!


Кредо современной массовой фотографии






Чем вот приятна планировка? Неотвратимостью ее внедрения. Даже если придумано плохо.


Козьма Прутков, землемер






Когда природе надоест ландшафт, она смывает его дождем.


(…)






Кино – одинаково прочтенная всеми книга.


Никому ненужные мысли архивариуса






Нарисуйте любовную песнь ворона. Да так, чтобы вам отозвалась ворониха.


Наставления дзэн для художников






Мне запакуйте двадцать метров картин.


Власть денег






Выбросить можно на свалку, а можно – на рынок.


Художник на перепутье






Слава Божия не явилась в том только, что этот человек прозрел телесными очами: он прозрел самыми глубинами своей души.


Митрополит Антоний Сурожский «Из проповеди на неделю о слепорожденном»






11.1. ТОРЖЕСТВО ЛИНЕЙНОЙ ПЕРСПЕКТИВЫ




Завидую свинье – как чует трюфеля!


Сетования заядлого грибника






Увиденное обязательно прочувствуйте.


Наставление сталкерам





Наш мозг строит видимое, превращая его в некое изображение. Может быть, тем и отличаемся от фотоаппарата, хотя тоже используем оптическую систему – глаза. По сути, каждый смотрит на мир так, как в нем существует. Ну а про субъективное проживание в собственных грезах, планах, чаяниях, мечтаниях и т. д., и говорить нечего. У каждого исключительно свои иллюзии. Равно, как и степень их выраженности. А это напрямую зависит от того, насколько глаза доминируют над остальными органами рецепции.

Проще говоря, мы тем субъективнее и предвзятее, когда смотрим, но не видим. И тогда желаемая «картинка» напрочь заслоняет для нас то, что реально происходит вокруг. Современный человек не слепой, но зачастую, простите, и не зрячий. Видимое им, по сути, – то, чего он хочет, а то, чего он хочет, – скорее всего, результирующая сумма установок, комплексов, неврозов, заявок, чужих программ и внедренных стереотипов. У каждого свой мультимедийный процессор, рисующий своему «хозяину» после пробуждения «актуальную» картинку. «Нужные программы» загружаются во сне, чтобы, открыв глаза, мы уже наперед знали, что и как видеть.

Глазастый человек чрезвычайно установочен. Назовите его романтиком, идеалистом, а лучше всего – «перспективщиком». Логический анализ с последующей пофакторной экстраполяцией и линейная перспектива как нельзя лучше дополняют друг друга. Иными словами, я тут что-то просчитал и мысленно построил, а глаза, раз – и «увидели». Таким образом, на будущее, о котором мы ничего не знаем, набрасывается некая координатная сетка.

Вообще-то нашими глазами мы можем увидеть далеко. Скажем, дым из трубы тепловой электростанции в ясную погоду на расстоянии более 70 километров. Лично проверено автором. Причем тут же сразу построить план предстоящих событий и ожиданий. То, что видим, тем потом и хотим владеть. Отсюда предупреждающая народная мудрость: пожираем глазами. В итоге – несварение желудка со всеми вытекающими последствиями.

Эволюционно, а скорее исторически так сложилось, что «глазастость» теперь почти стопроцентно работает на левое полушарие коры головного мозга. Принцип работы и идею макета представляете. Если нужно что-то построить, помимо чертежей в разрезе и проекциях, делают еще наглядное изображение в «натуральном виде», но только уменьшенное. Его демонстрируют, и все в дальнейшем именно так видят еще не реализованное будущее того, что должны построить. «Бачили очі, що купували? Тепер їжте!». Круг замкнулся. Мы увидели то, что должно быть, и теперь с усердием внедряем в жизнь иллюзорную картинку. Не забывайте, глаза отлично планируют ближнюю и дальнюю перспективу. Смотреть, значит видеть, как обустроить то, что обозримо. То есть, подготовить, захватить, поиметь, перестроить под себя, и..? Могущества таким способом не отыскать. Все «линейные» империи, неважно, торговые, по типу Венеции и Генуи, или воинственные, как-то: империя Бонапарта, – ни утвердиться, ни выжить так и не смогли. Остался былой ореол величия, как блестящая «заманушка».

N. B. ОСОБЕННО ДЛЯ БИЗНЕСМЕНОВ, СТРАТЕГОВ И ПОЛИТИКОВ… 

Однако, вернемся к «портрету». Для физиогномического психоанализа сначала визуально определите, в какой степени индивидуум является «глазастым». То есть, дайте ответ: в масштабах лица – глаза большие или маленькие. Разрез глаз, их форма, выпуклость или впалость – это все потом, при дальнейшей, детальной проработке.

Чем больше и заметнее выделяются на лице глаза, тем сильнее у индивидуума генетическая склонность смотреть на мир сквозь призму собственной перспективы. Пусть даже в ореоле романтического романтизма, но все равно – весьма субъективно. И еще, чем больше глаза, тем сильнее тяга к планированию, не важно пока, к оперативному или стратегическому. Заметно также возрастает тяга к построению абстрактных или виртуальных схем действительности и возможного развития событий. Как прогнозисты, большеглазые люди ненадежны! Они увидят лишь то, что хотели бы видеть. Назовите это свойство психологической виртуальной установочностью глаз.

Можно покороче, просто – виртуальная установочность. Добавьте сюда еще большую склонность к логическому, комбинаторному и алгоритмическому мышлению. Большеглазые – отличные операционисты, но вот с интуицией, либо фоновым восприятием скрытых сигналов у них слабовато. Знаки, они также расшифровывают лишь те, которые сами ложатся на канву предстоящих ожиданий и перспективного планирования. Вообще, ожидания, надежды, идеалы в текущей жизни большеглазого человека занимают едва ли не самое почетное место. Личный имидж также. В мире, ведь надо красиво смотреться.

У «неглазастых» людей глаза либо маленькие в масштабах лица, визуально преуменьшены, т. е. они смотрят на мир явно не расширенным взглядом. Глядя на портрет такого лица, невольно возникает чисто фоновое ощущение, что глазам не доверяют. Дескать, видимая картинка, это одно, а вот то, что по-настоящему происходит в действительности, совершенно иное. Понаблюдайте в среде своих знакомых: «маленькоглазые» люди вам обязательно покажутся более недоверчивыми и подозрительными. Подцепить их на некую позитивную идею просто так не получится. И чем убежденнее вы будете им рисовать радужные перспективы, тем больше подспудного недоверия окажется в ответ. С «большеглазыми», в плане визуальной «завлекаловки», работать куда продуктивнее, – главное, суметь убедительно и красочно продемонстрировать ожидаемый позитив. Очень даже превосходно, если в виде пошагового бизнес-плана в престижном оформлении. Все, дальше только присоединяться и действовать.

С «неглазастыми» индивидами, увы, такой номер не пройдет. Они, в прямом смысле, носом унюхают и губами ощупают, что скрывается за привлекательным фасадом. И чем слабее доминируют глаза в стратегии принятия решения, тем больше доверия к «разведданным» губ, носа и ушей (о прогностических функциях ушей разговор далее). Если глаза смотрят в желаемую перспективу, планируют и предполагают, то нос, губы и уши работают в иррациональном и целостном неразрывном потоке того, что происходит в реальности. Им, «незрячим» органам чужд чисто дискретный логический анализ, ибо их рецепторы работают в «аналоговом» режиме, превосходно передавая информацию, но, простите, без сопроводительной объяснительной записки в стиле «почему так?». Ответ на сей «левополушарный» вопрос, может, и не сыщется вовсе, но принимать верное решение с учетом иррациональной информации все равно придется. У «неглазастых» чутье на поиски выхода развито гораздо сильнее. Учтите, на всякий случай.

Ну а каковы же минусы «неглазастых»? По сути, то же, что является их плюсом. Неверие в четкую видимую перспективу предполагает повышенную рефлексивность и «застойный самоанализ», длительные паузы в принятии решения, неуверенность, подозрительность, она же в дальнейшем развитии – паранойя, ипохондрия, а также склонность к преувеличению мистических факторов в нашей жизни. Еще – плохая структурированность входящей информации и неумение оперативно реагировать на вызовы грядущей перспективы. Бодрости и оптимизма во взгляде в будущее у них всегда меньше оптимистической нормы. Это не то чтобы очень плохо, но вот при принятии, скажем, пятилетнего «прорывного» плана развития, они почему– то не уверены в том, что его удастся «по-человечески» выполнить хотя бы за семилетку. Зато в работе «неглазастые» вполне пригожи. Хотя бы потому, что реагируют на все воздействующие факторы, отдельные из которых очень даже скрыты. Отследить по их реакции и поведению то, что в действительности происходит, – дело не только благое, но и весьма продуктивное. Можно вовремя скорректировать рабочие планы, и в итоге добиться желаемого результата, вполне удастся, но только не тем способом, которым предполагалось заранее. Чтобы осуществить нетрадиционный прорыв, вам придется отказаться от заранее продуманных, спланированных и намеченных траекторий. Если падает прибыль, и дела идут неважно, значит, скорее всего, время используемых схем и наработанных парадигм себя исчерпало. Только не стоит тратиться на перебор таких же или подобных планов. А чтобы отыскать нечто иное, понадобятся совершенно другие подходы. Нос, губы и уши будут тут же востребованы не для писания подтверждающих реляций, а для поиска более результативного прохода. В итоге появится просвет для дальнейшего развития.


11.2. КАКИМИ ГЛАЗАМИ СМОТРИМ И ЧТО ВИДИМ




В театр русские офицеры ходили с полевыми биноклями. Чтобы лучше кое-что рассмотреть…


Козьма Прутков, интендант






Панорамное обозрение из смотровой щели дота не получится.


Компетентное мнение бывалого пулеметчика






Округляйтесь!


Слоган мирового чемпионата по футболу





Следующий шаг физиогномического психоанализа глаз – определение формы глазниц. Глаза могут быть либо округлыми, либо продолговатыми. Промежуточная форма – сливовидные глаза, удлиненные и округлые одновременно, а в зависимости от ситуации могут приобретать ту или иную форму. «Сливовидные» глаза – однозначно большие в масштабах лица.
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Округлы, или даже круглые глаза (см. рис. 11.1) – чисто целевые. Такие люди, в случае чего, предпочитают добиваться своего, идя напролом. Для принятия решения у них, обычно, существует одна господствующая парадигма. В какой-то степени, можно сказать, что круглые глаза, это – монозрение. Зато «генеральный план», поверьте, будет проработан на всю катушку. Опять же, – ни тени сомнения в избранном пути. Флагштоки заранее расставлены и осталось только подтвердить факт правоты своего видения. Одним словом, исключительно целенаправленные бойцы без страха и упрека. Стену они прошибут, только бы на их пути не оказалась пропасть. Многофакторный, а тем более, фоновый анализ – далеко не самая сильная сторона круглых глаз. Зато действовать жестко и уверенно на оперативном поле – их стихия. Круглые глаза – это своего рода, прицел, который наверняка бьет по переднему плану. В итоге идеально решаются оперативные задачи. Вот только как потом? Развивать дальше оперативный успех? Валить все последующие препятствия? И напоследок.

Круглоглазых не стоит недооценивать. Они очень даже неплохие бойцы. Целевые. В плане рывка – им, может быть, даже нет такой «бесшабашной» альтернативы.
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Продолговатые, они же удлиненные, глаза (см. рис. 11.2) обладают таким замечательным свойством, как панорамное видение. Кстати, глаза прорабатывают тем большую глубину пространства, чем дальше друг от друга отставлены зрачки. Точно так же охват обозреваемого тем лучше, чем шире «расставлены» глаза. То есть, как далеко могут «уйти» зрачки к внешнему периферийному краю глазного яблока. Панорамный обзор, равно как и просчет глубины пространства, – весьма ценное эволюционное качество человека. Кроманьонцы не смогли бы выжить, если бы не могли одновременно видеть все и, в то же время, просчитывать отдельные траектории. Удлиненные глаза предполагают целостность и глубину видения. То, что происходит, они схватывают целостной картиной во всем многообразии задействованных факторов. Отсюда, удлиненные глаза менее субъективны, нежели круглые, поскольку заданная «наперед» целевая посылка уступает место обозрению. Стратегическая проработка так же у продолговатых глаз несравненно качественнее и продуктивнее. Но именно здесь и таится главная опасность. Удлиненным панорамным глазам уж больно соблазнительно проработать дальнюю и сверхдальнюю перспективы. Иными словами, зажечь для себя эдакую путеводную звезду с намеченным бизнес-планом, как туда следовать. Собственно, установочность удлиненных глаз может быть даже более, но только ради иных целей: дальняя стратегия и мегаломания. Но вот учет всех факторов при движении по «большому пути», как уже отмечалось, осуществляется на целостном уровне. Так что шансы лицезреть воочию свою мечту в реализации очень даже есть. Люди с удлиненными продолговатыми глазами отличные систематизаторы и планировщики. Из разрозненных фактов и явлений они смогут выстроить вполне приемлемую для внедрения методологию. И вообще, обустраивать видимый мир – их прирожденный удел. То, что «неправильно», или не так согласуется с общей концепцией и перспективой, они подмечают сходу. Из них в итоге получаются отличные референты. Добавьте сюда неплохую челюсть, развитые скулы – и из референтов (лат. referentis – сообщающий) такие индивиды очень быстро станут директорами (лат. director – направлять, выпрямлять). Когда уверенно и толково знаешь, куда идти, гораздо легче дать ориентир. Избежав, заметьте, по ходу многие досадные подводные камни. Вот только в эйфории первоначальных успехов, не приписывайте панорамным глазам еще и харизму интуитивного прозрения. Здесь в деле должна проявить себя целая команда, плюс одобрение миссии и т. д. А вообще, об интуиции поговорим несколько далее, пройдя весь пофакторный физиогномический психоанализ. Как ни есть, решающая сборка.
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Сливовидные глаза, представляют промежуточный тип между круглыми и удлиненными. То есть, округлые и удлиненные одновременно (см. рис. 11.3).

Визуально, такие глаза воспринимаются большими и привлекательными. Что не удивительно. Ведь все любят кино, согласитесь?! Такие глаза не только нарисуют соблазнительную картинку, но и укажут, помимо идеала, близлежащие ориентиры, которые надлежит взять. Мы «тонем» в таких глазах, и здесь проявляет себя эволюционный архетип. Нужна весьма определенная сила воли и наработанный жизнью опыт, чтобы выдержать виртуальный соблазн «сливовидных» глаз. Стратегическая цель, соединенная с оперативным практицизмом, – неплохой «боекомплект», не правда ли? Глаза, которые могут внезапно визуально округляться, а затем так же панорамно удлиняться – чрезвычайно сильны в боях за место под солнцем. Независимо от моды текущей цивилизации. Глубоко ошибается тот, кто воспринимает девушку с такими вот «глазищами» наивной и идеалистически романтичной. Вскоре, без ее дельных советов и хорошо подготовленных действий он не сможет обходиться. То ли еще будет.


[image: ]



Антипод широко раскрытых «сливовидных» глаз – глаза прищуренные (см. рис. 11.4). Сюда же мы можем, пожалуй, отнести раскосоглазых. Такие глаза всегда выдают факт некоего прицеливания при общем обозрении панорамы. Что в переводе на язык физиогномической психодиагностики означает следующее: индивидуум настроен брать конкретные цели, но обозревает всю ситуацию, чтобы, в случае чего, переориентироваться. Чаще всего, для активных действий. Учтите, ситуативно прищур глаз выдает поиск цели. Либо для ее поражения, либо для контрудара. Но если у человека глаза постоянно прищурены, значит, он «охотник» в предостерегающем понимании этого слова. То есть, тот, кто постоянно ищет добычу, рыскает в поисках наживы. Так что, постарайтесь не оказаться в его прицеле и готовьтесь отразить нападение. Впрочем, не ошибитесь. Легкий прищур глаз выдает также людей бывалых. То бишь, таких, которые знают прозу жизни как борьбу. Скажем, чтобы не быть чьим-то, простите, «обедом». И иметь аргументы, чтобы заставить прислушаться других к своему мнению. Примите к особому сведению, что прищуренные глаза усиленно работают на панорамность. Но вот полной и естественной целостности восприятия у них все же нет. Прищур глаз – избирательное и пристальное отслеживание цели в как можно более широком фоновом режиме. Что называется, с дальней прикидкой и прочими неожиданностями. Имеется в виду, против того, кто оказался «на мушке».
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Когда глазам необходим дополнительный ресурс обозрения – возникают по краям глаза т. н. удлинители. С феноменом удлинителей мы уже сталкивались при физиогномическом психоанализе рта. Здесь нечто аналогичное. Если нужно расширить панорамное обозрение и целостное видение, удлинители прорабатываются с внешнего края глаз (см. рис. 11.5). Благоприятный физиогномический признак. Стремление к целостному видению всего того, что происходит, еще никому не помешало. Всеобщий, прежде всего стратегический охват процессов и перспектив – очень даже неплохое профессиональное качество для руководителя. Человек с удлинителями глаз по внешнему краю всегда открыт инновациям и постоянно ищет более перспективные варианты для продвижения своего бизнеса. Опять же, на проблему он может взглянуть по-другому и в итоге разрешить ее совсем в ином ключе. Неплохо, да? Так что, нарабатывайте внешние удлинители.
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Удлинители с внутреннего края глаза в сторону переносицы выполняют совершенно противоположную, хотя и не менее полезную функцию (см. рис. 11.6). Расширяется поле оперативного текущего маневра. В итоге, как минимум, не так быстро начинаешь страдать короткозоростью (об этом разговор пойдет дальше) из-за стрессового перегруза жизни всякими мелочами, заботами, обязанностями и прочими пожирающими смысл бытия «нужностями». Удлинители с внутреннего края глаза позволяют быстро и своевременно «разрулить» постоянно возникающие нестыковки, накладки, пробки в текущей работе и жизни. Другими словами, быть умелым диспетчером собственно для себя в водовороте всяких процессов и событий. Присмотритесь к водителям маршруток и кассирам в мегамаркетах – кто-то еле успевает и тяготится такой работой, а есть и такие, кто по ходу дела еще умеют и восстановиться. Пребывая при этом в основном, в комфортном устойчивом состоянии. Удлинители внутреннего края глаза дают нам возможность быстрого и своевременного оперативного реагирования, а точнее – с опережением. Текущие факторы тем самым прогнозируются и увязываются в некую систему взаимовлияний. В итоге индивид может относительно свободно лавировать среди навалившихся на него льдин и айсбергов повседневной суеты.

ПРИМЕЧАНИЕ ДЛЯ БИЗНЕСМЕНОВ. Секретарь и менеджер с развитыми удлинителями внутреннего края глаз не запорют работу из-за вдруг навалившегося множества дел. Максимально долго они будут пытаться выводить ситуацию из тупика «незавершенки». Хотя, безусловно, лучше не доводить свою фирму до состояния сплошных форс-мажорных обстоятельств. Почему бы не работать с комфортом? И досадные неурядицы спокойно погашать вовремя и без нервного напряжения. Удлинители внутреннего края глаз в этом несомненно помогут.


11.3. ПРИСТАЛЬНО НА ОГОНЬ ВЗИРАЯ




Глаза устали смотреть. Так хочется чего-нибудь увидеть.


Программист, случайно оказавшийся под ночным небом






Поглядел пристально в глаза незнакомой кошке. Хоть бы мурлыкнула.


Становление юного дворового кота






Не зыркай!


(…)





Помимо формы глаз, для физиогномического психоанализа далее важна такая характеристика, как впалость или выпуклость глаз. Что такое выпуклые или впалые глаза, читателю, надеемся, объяснять нет необходимости. Визуально выпуклость или впалость глаз определить также несложно. Поэтому перейдем сразу к психодиагностике.

Люди с выпуклыми глазами гораздо более склонны к экстраверсии, и в общем, к внешней активности, причем не только коммуникативного, но и атакующего плана. Если глаза выдвигаются на передний план, то они хотят лучше обозреть передний план, не так ли? Те, кто предпочитает напасть, свои наблюдательные пункты выносят прямо к переднему краю. Таково непреложное правило ведения войны. В физиогномике точно так же. «Выпуклоглазые» пассивной защите всегда предпочитают активные упреждающие действия. Они боятся упустить момент. Потому глаза, простите, и выпучиваются наружу. Выпуклоглазые всегда легки на подъем и чрезвычайно активны. Они лишены комплекса неуверенности и стыдливости, а потому легко приводят в замешательство других. Одним словом, работают на активное опережение. Прежде всего, в коммуникативных взаимоотношениях. Но могут, в случае чего, легко перейти и к более действенным методам. А теперь, представьте, тандем выраженного говорильного подбородка и выпуклых глаз. Мало не покажется. Пожалуй, придется от такой назойливости убегать, да еще как.

Впалоглазые ведут себя совершенно иначе. Они смотрят исподлобья, а значит, оперативный обзор у них несколько ограничен. Отсюда неминуемая микропауза в принятии решения при скоротечном изменении хода событий. Просто так взять и атаковать с ходу они никак не могут. Обязательно необходима предварительная рекогносцировка. В особенности в отношении просчета глубинного прорыва. У впалоглазых взгляд предельно сконцентрированный. Поэтому им гораздо легче осуществить мощный локальный проход, нежели рыскать по всему обозримому фронту в поисках слабых мест. Танковый удар клином на узком пространстве – вот что такое глубоко впалые глаза, когда они поймают и задержат ваш взгляд. Постарайтесь выдержать их эшелонированное вторжение, не делая первым резких движений. В мире животных взгляд из-подо лба в упор однозначно воспринимается как жесткий вызов. Приглашение к барьеру, развязкой за которым может стать смерть. У впалоглазых есть генетическое стремление пристально взирать на огонь, в бездну или в глаза противника. Впрочем, тех, кого любят, или в ком особо нуждаются, они также пытаются гипнотизировать своим сконцентрированным взглядом. Такова их природа. Впалоглазые индивидуумы склонны к накоплению и концентрации психической энергии, а точнее – к кумулятивной психопатии. И если они отводят глаза, это совершенно не означает, что такой человек пошел на уступки. Скорее всего, это временное отступление, чтобы перегруппироваться и резко нанести сокрушительный фронтальный удар на самом напряженном участке.

Впалоглазые, как вы уже поняли, любят играть с огнем, внешне до критической точки оставаясь спокойными и невозмутимыми. Еще в них сильно развито экстремальное любопытство. Впалые глаза очень хорошо защищены выступающей костью глазницы, и им, действительно, безопаснее взирать на огонь, солнце, смотреть сквозь пыль, и вглядываться в бездну. Глубже нырять впалоглазым также легче.

Каков житейский минус впалоглазости? Прежде всего, отсутствие быстрого оперативного реагирования на неожиданно возникшие новые факторы. Опять же, установочность и отчасти ригидность психических процессов. Впалоглазые зачастую предпочитают упорно и долго долбить неподдающуюся стену, не замечая скрытого прохода рядом. Причислим сюда же излишнюю тягу к фрондерству. Впалоглазым очень часто приходится дорого расплачиваться за взгляд из-подо лба в упор. С социальной адаптацией, в особенности, у них всегда явные проблемы. А зачем приспосабливаться, если можно проломить стену? Заставить одним лишь тяжелым взглядом в упор человека слушаться? Все будет хорошо до той поры, пока не встретится достойное сопротивление. Простите, в народе грубо говорят по такому поводу: «в торец между глаз».

Интересно наблюдать за «гляделками» между выпуклоглазым и впалоглазым индивидами. Совершенно разная тактика ломки встречного взгляда. Сначала выигрывает выпуклоглазый. И если он дальше стремительно не разовьет успех, то пиши, пропало. Впалоглазый субъект поначалу отступает, но чем дальше, тем тяжелей и концентрированней становится его взгляд. Он начинает затягивать как глубокая штольня. И вот здесь выпуклоглазого могут спасти только отчаянные маневры и фланговые выпады. Фронтального столкновения взглядами лучше все же избежать.

Отдельный разговор о том, насколько близко расположены или далеко разведены глаза. В данном случае мы имеем дело с физиогномическим феноменом переносицы, разговор о которой пойдет дальше. Переносица – чрезвычайно важный мост перехода энергий и информации и для объяснения ее диагностических характеристик понадобится привлечение целого ряда факторов. С коими мы по ходу непременно разберемся, уважаемый читатель. Однако здесь отметим, что чем дальше отставлены глаза, тем лучше панорамное обозрение. А значит, целостное охватывание происходящего. Поиск альтернативных вариантов также более эффективен. Так что, чем дальше отставлены глаза, тем больше всего схватываешь. Фланговое и фоновое восприятие, естественно, также усилено. Хороший обозревающий «локатор», не правда ли? Скажем, именно такие дополнительные качества приобретают далеко отставленные круглые глаза. Выбор цели теперь у них куда более панорамный. В итоге меньше шансов споткнуться на какой-либо ложной подставе, которая нарочно маячила и дразнила. Далеко отставленные продолговатые и сливовидные глаза тем более усиливают свои «обозревающие» качества. Правда, появляется соблазн чрезмерно увлечься перспективными построениями. Но вот поиск обходных вариантов и поиск новых комбинаций достигает своего совершенства. Откроем секрет: далеко отставленные глаза приближаются к вискам, которые отвечают за комбинаторное поисковое мышление. Поэтому неожиданные варианты подбираются гораздо продуктивнее.

А вот чем уже переносица, тем ближе расположены глаза. Появляется возможность как можно скрупулезнее сконцентрироваться на ближней проблеме. Да так, что больше ничего уже не видеть. Близко посаженные глаза резко усиливают ригидность на мелочах. Проще говоря, проявляется чрезмерная озабоченность текущими проблемами. Либо дотошность во всем и вся. Хотя есть и плюсы. С близко посаженными глазами хорошо продуктивно работать, к примеру, на микросборке. Контролером отдела качества – тоже. И грибником отменно получается. Бизнесмен с близко и глубоко посаженными глазами, поверьте, великолепен. Главное, потом не стать близоруким (см. дальше), но это отнюдь не обязательно. Еще люди с близко расположенными глазами более последовательны и пунктуальны. Хотя, к сожалению, слегка параноидны. В том смысле, что все перепроверят и не оставят ни одну из мелочей без досмотра. А на досуге промыслят все детали. Так что не пытайтесь опрометчиво такого человека слегка обмануть. Вас отслеживают, невзирая ни на что. И еще совет: не опаздывайте на свидания или деловую встречу с подобным индивидуумом. В противном случае сделка может расстроиться. Но затем вас ожидает приятное времяпрепровождение: индивидуумы с близко посаженными глазами отлично чувствуют мелочи быта и стараются тут же их улучшить. Ваши личные пристрастия и интересы также не окажутся незамеченными. Комфортный партнер, не правда ли?

Иногда встречаются люди, у которых глаза расположены. не совсем горизонтально, а как бы наискосок, друг другу навстречу – либо кверху, либо книзу.
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Глаза кверху (см. рис. 11.7) своими продольными траекториями пересекутся где-то посредине лба, в зоне «Эго». Как привило, таким людям по жизни пришлось хлебнуть немало горечи и пережить неудач. Все, чего они достигли, далось им трудом, а не по воле случая и капризной фортуны. Скорее, наоборот. Может быть, потому оптимизма при всяких начинаниях у них чуть поменьше, нежели у других. Можете добавить сюда комплекс непризнания или недостаточной самореализации. То есть, они всегда хотели гораздо большего, чем удавалось достичь по факту свершения. Отсюда и некая печаль в глазах и горечь. При всем том, что такие индивидуумы чрезвычайно деятельны и склонны, ради достижения своих целей, ставить все на кон, цену своих ставок они отлично представляют. Вот только среда рано или поздно начинает от них как-то защищаться. Иначе, откуда тогда на лице печать несбывшихся побед и до конца нереализованных страстных притязаний?
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А теперь вспомним из детства «мультики». Какие обычно глаза у обольстительной лисы-красавицы? Большущие, удлиненные и расположены они по своей продольной оси «сверху-вниз», то есть, наружные края проецируются вверх на виски, а внутренние как бы сходятся где-то чуть ниже переносицы (см. рис. 11.8). Ну, прибегать к чистой аналогии мы не станем, оставим сей прием китайской физиогномике. Однако люди, у которых наружные края глаз явно приподняты вверх к вискам, отличаются завидными комбинаторными способностями. Они легко и быстро прорабатывают различные сценарии отнюдь не без выгоды для самих себя. Мышление, как вы уже поняли, у таких индивидов конкретное и алгоритмичное. Посылка – тезис – антитезис – продуктивный вывод. Где-то, приблизительно, в таком роде. Причем от принятой схемы на стадии реализации стараются не отклоняться. Ведь внутренние края глаз сходятся ниже переносицы, даже, бывает, в зоне горбинки носа. Поэтому в конкретных действиях они предельные педанты. Мелочи они не умеют и не могут игнорировать. Хотя, если надо, тут же быстро перестраиваются и производят своевременно вынужденную рокировку. Вот такой занятный типаж. Но опять же, дотошности у них ну никак не отнимешь. И раз наметив свою цель, они будут с разных позиций пробовать ее на зубок, авось где-то поддастся. Кажется, это называется психологическим застреванием. В итоге, правда, количество достижений всегда будет превалировать над неудачами. Цели-то изначально выбираются реальные.

О ЦВЕТЕ ГЛАЗ написано в общем-то много, но стоило бы всю эту информацию тщательно просеять сквозь сито диагностического психоанализа. Как ни странно, мы здесь попадаем, как бы на минное поле. Хотя, казалось бы, чего легче. Смотри в глаза и наблюдай, как проявляется потом в тех или иных ситуациях характер. Тем не менее, фантазий – хоть отбавляй. Ну что же, дадим свою краткую версию, исходя исключительно из нажитого опыта в качестве профессионального психодиагноста.

Очи черные не всегда так демоничны, как о них поют. Их заманивающий взгляд бездонного колодца все же можно выдержать. И испить затем чарующей водицы. Безусловно, это очи страсти, но тот, кто когда-нибудь пережил ночную бурю в море на яхте, лодке или даже байдарке, знает, что можно противостоять завлекающим темным водоворотам и бурунам. С упоением, восторгом и восхищением. Здесь – все без остатка. Но тем милей будет твердый берег, хотя сердце навсегда окажется повержено мятущимся смятением. Простите за лиризм. Уж больно страстны и привлекательны сияющие озорными огоньками очи черные. То есть, с гормонами там все в порядке. Телесное влечение тоже отнюдь не на последнем месте. Ну, и вспомним Кармен, как она жестко мстила и легко бросала смертельный вызов. Так что не всегда опрометчиво дразните «черный огонь».

А вот карие – прямая противоположность черным, хотя, казалось бы, цветовая гамма близка. Цвет спелого каштана – это земля, плодородие, замша, мореное дерево, уют и комфорт, а также телесные наслаждения. Да, кстати, каштановая почва более плодородна, нежели чистый чернозем. В астрологии «телец» наиболее соответствует карим очам. Практицизма в хорошей чувственной оболочке таким людям не занимать. Если есть обоюдный меркантильный интерес, всегда можно попытаться договориться. Только не забывайте, что карие очи ценят прежде всего чувства, ощущения и переживания. По настоящему, а не так символично, как в индийском кино. Да, и будьте уверены, что ваш дом, офис и деловая вечеринка окажутся в полном ажуре. Вот только не обещайте карим очам в подарок небесных звезд, когда у вас нет надежного контракта с небесами. И шалаш лучше обустроить на территории, как минимум, трехзвездного бунгало. С надежными гарантиями на скорую перспективу. А уж вас оградят, обласкают и обустроят. Обладатели карих глаз к измене не предрасположены. Капризы у них очень даже аргументированы. И они всегда готовы к взаимному компромиссу. Ради общего комфорта и продолжения семейного дела.

Глаза цвета янтаря, то есть золотисто-карие гораздо менее прагматичны, хотя меркантильный интерес им также не чужд. А в общем-то, они излучают жизнелюбие и легко идут навстречу большим и маленьким радостям. Мстить и копить обиду таким людям не свойственно.

Желтоватые, чем-то напоминающие тигриные глаза, почему-то считаются весьма коварными и выдают достаточно жесткий мстительный характер. Может, исключительно по аналогии? Тогда это не совсем убедительный аргумент.

Точно так же обладателям светло-зеленых глаз приписывается характер кошки. То есть, все то же коварство, хитрость, пластика, корыстолюбие и стремление к комфорту. В древнем мире гетеры и куртизанки с зелеными глазами считались самыми высокооплачиваемыми. Кстати, стремление к власти таким женщинам тоже было не чуждо. Вспомним любовницу и подругу стратега Перикла – гетеру Аспазию. Зеленые глаза сочетают в себе, казалось бы, невозможное: пылкость и расчетливость, нежность и твердость характера одновременно. Но таковыми, по сути они и есть: пылкие и жесткие в одном очаровательном единстве. А вот чего уж у них нет, так это наивного романтизма.

Серые глаза выдают чувствительность в сочетании с волей и упорством. Холодная рассудочность каким-то образом уживается с невротичностью и склонностью к переживаниям. Агрессивности также хватает. Особенно этим отличаются светло-серые глаза. Глаза цвета холодной стали могут не знать пощады. Но напоследок выслушают ваши желания и что-то предпримут. Серый цвет наиболее нейтрален, поэтому он может сочетать в себе крайности. Чтобы затем выплавить из противоречий некую смысловую целеустремленность. Хотя на практике, это может быть просто удобство реализации проблем и запросов собственного «эго». Но так, чтобы, по возможности, жили другие. Толерантность, в которой иногда глубоко спрятан скальпель хирурга.

Синие или ультрамариновые глаза традиционно считаются романтическими и глубоко завлекательными. Может быть, и так. Это довольно редкий цвет глаз. Единственно, учтите, что вас завлекают в иную глубину. Знаете, это чем-то напоминает дайвинг. Может, все же стоит поглубже окунуться? Однако легкость и приятность подобного рода бытия всегда соседствует с возможностью прихода некоего торнадо. Впрочем, далеко не всегда. Об этом тоже надо помнить.


11.4. ЛЮДИ ДЛИННОЙ ВОЛИ




– Вот видите, ваш муж теперь Президент.

– Да, ему повезло. Потому что мой муж обязательно был бы Президентом! Разве есть теперь сомнения?!


Из светского разговора на недоступном уровне






Идите до Последнего моря!


Завещание Чингиз-хана






Вот, ем йогурт, чищу зубы, слушаюсь папу и маму, а росту, фиг там! А надо б поскорее. Столько дел!


Сокрушения пятилетнего мальчика после просмотра современной рекламы





Морщины в зоне глаз расскажут нам о задуманном стратегическом, о глобальности планов, установках и методах достижения. А еще о том, получилось, или не получилось воплотить задуманное и годами выпестованное. Тогда возникнут неизбежные компромиссы, которые тоже отложатся морщинистыми штрихами внизу глаз. Еще могут быть попытки найти совершенно другую альтернативу. Давайте детально проследим эту физиогномическую, так сказать, «генерального штаба» топографию. Сейчас поймете, к чему такие аналогии.
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Итак, прежде и главнее всего, наличие длинных морщин, идущих от внутренних краев глаз по щеке в направлении к нижней связке большой жевательной мышцы. Проще говоря, в направлении от внутреннего края глаз к челюсти (см. рис. 11.9). Такая морщина диагонально, под углом пересекает иногда почти всю щеку. У некоторых людей ее совершенно нет. Довольно у многих она лишь в зачаточном состоянии. Но вам постоянно будут попадаться индивидуумы, у которых от переносицы до челюсти пролег узкий и глубокий желоб. Если вы на траектории их пути – пора срочно призывать к авральной мобилизации. А дальше, – сами решайте, что делать.

Зона переносицы – решение текущих, но неотложных дел. В лагере или стойбище без воды и дров, ну никак не обойтись. Как и без кормов для вьючных животных. Это непреложные истины, игнорирование которых означает скорое крушение любой экспедиции или каравана. Но чтобы дойти до намеченного пункта, нужна изначальная идея, задумка. Затем план, и потом – тщательная подготовка к его осуществлению. Иногда к своей «большой цели» человек продвигается годами и десятилетиями. Начав тренировать себя с самого детства. Тогда у него неизбежно появится такая морщина. В психодиагностике таких индивидуумов лучше всего обозначать как «целевых мегаломанщиков». Среди них, к слову, много спортсменов-олимпийцев – чтобы достичь вожделенной вершины, нужно на многие годы себя тотально подчинить жесткому режиму тренировок. И непрерывно стремиться к вожделенной цели. Точно так же кто-то делает себе карьеру, ступенька за ступенькой. Это сильные и предельно целеустремленные люди – поставив перед собой какой-то рубеж, они попытаются во что бы то ни стало его достичь. Заметьте здесь главную психологическую особенность: вначале определяется цель, затем строится некий пожизненный план и – вперед! В этом случае индивидуальная миссия полагается как бы априори, однако желаемое отнюдь не всегда соответствует возможному или действительно нужному. Эта морщина исходит из построения некоего плана, поскольку глаза как раз и занимаются стратегическим планированием. Ну очень хочется видеть и затем спланировать так свой жизненный путь! А дальше включается рабочий план. Если он задействован, то по ходу резко прочерчивается на лице четкая глубокая морщина от краев глаз через щеки на скулы. Автору приходилось видеть ее у десятилетних детей, не говоря уже о подростках. И дело здесь отнюдь не в возрасте. Скорее мы сталкиваемся с генетической предопределенностью реализоваться как «человек цели». Подойдет также и определение «люди длинной воли». Разница между теми и другими, скорее всего, в том, что «люди цели» более подвержены комплексу успеха-неуспеха.

Поэтому, будьте осторожны в психодиагностике таких индивидуумов: длинная морщина от переносицы к челюсти выдает тех, кто даже при неудачах будет продолжать следовать к своей большой жизненной цели. Просто так сбить с пути их никак не получится. Они уже выбрали свою стезю и вложили в подготовку слишком много сил, чтобы все бросить и просто так уйти. Другой жизни они не приемлют.

РЕЗЮМЕ ДЛЯ БИЗНЕСМЕНОВ И ПОЛИТИКОВ. Индивидуум с выраженной морщиной «длинной воли» просто рожден для власти и захвата власти. К тому же, он прирожденный стратег. Короче, вы в данном случае берете к себе на фирму потенциального «Александра Македонского». Осталось только угадать, против кого он поведет лично выпестованную фалангу своих приспешников. Мотивировать такого работника на достижение максимального успеха не придется. Потолка невозможного для него также не существует. С самодисциплиной и концентрацией усилий – полный ажур. У вас останется лишь одна проблема – как со временем его удержать под контролем. Может, и получится долгое время. Люди «длинной воли» не безрассудны. Они преотличные политики. Ибо для них – цель почти всегда оправдывает действенные средства, за исключением самоубийственных. Кто же тогда окажется на вожделенной вершине?
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Достаточно часто вы сможете увидеть укороченную морщину «длинной воли» (см. рис. 11.10). Обычно она достаточно глубока и четко очерчена, но как бы приостановлена. Эти индивидуумы отличаются заметными волевыми и целевыми амбициями, но их что-то сдерживает в аспекте самореализации. Может быть, осторожность, может, практицизм, расчетливость и нежелание проиграть ради самого большего многое. Что впрочем, никак не отменяет большую мечту и совершенно не умаляет действующий потенциал. С такими людьми есть шанс договориться, если вы предоставите убедительные контраргументы. Кратко их можно определить, как: лидеры, которые добровольно пошли в заместители. К слову, у них отлично налажена обратная связь, особенно в экстремальных условиях, чтобы, не дай Бог, случаем не перейти решающий «рубикон». Да и в должности «второго» после шефа они превосходно себя чувствуют. То есть, именно вторым, но полноценным «боссом». В итоге, течение жизненных событий неизбежно вынесет на ведущую стремнину и второй наконец-то станет первыми. Возможно, к тому времени морщина «длинной воли» станет гораздо четче, заметнее и что важно – длиннее. Так что, в каждой укороченности всегда можно подозревать отчасти сжатую пружину, а не только акт самоограничения.

N. B. Однако не ошибитесь! Если морщина «длинной воли» как бы бледная, невзрачная и едва угадывается на коже лица, независимо от ее протяженности, вердикт физиогномиста в данном случае должен быть весьма конкретен: субъект в силу каких-то причин не располагает той силой, твердостью и упорством, чтобы реализовать свои глобальные личные планы. Но притязания все же остались. Как своего рода незавершенный гештальт. Были мечты, планы, предпринимались даже «грандиозные шаги», но всегда чего-то не доставало для дальнейшего мощного продвижения. Терпения долбить скалу себе в убыток – тем более. Ведь «длинная воля» в случае чего, предполагает даже приход личных, в том числе и повседневных, лишений и тягот. Только бы еще на шаг приблизиться к вожделенной цели. Увы, бледная копия «длинной воли» намекает нам на изнеженную «рафинированность» этого жесткого и требовательного процесса. Есть форма, стиль, подача, очень часто – генетическая родовая предрасположенность – но нет, снова это подчеркнем, силы и стойкости. Впрочем, иссохшее русло в половодье, случается, разливается бурным и опасным потоком. Не надолго.
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Гораздо чаще, если не постоянно, вы можете столкнуться с феноменом прогиба морщины «длинной воли» по выпуклой окружности под нижним веком (см. рис. 11.11). То есть, морщина, вместо проекции на челюсть, движется к наружному краю глаза и виску. Весьма симптоматично. Ибо это и есть компромисс с самим собой в выборе путей реализации личной миссии. Согласитесь, гораздо комфортнее заниматься тем, что выгодно на данный момент, нежели тем, что нужно было для собственного саморазвития. В таком случае, можно искать любые варианты построения жизненного сценария, кроме того, единственного, требующего полной отдачи и определенной доли мужества. Самое интересное, что раз морщина «длинной воли» обозначена явно, то индивидуум склонен к преследованию глобальных целей, но отнюдь не хочет тратиться на трудности и лишения. Проще позолотить синицу в руке и представить ее, прежде всего для самого себя, эдаким сказочным фениксом. Вообще, компромиссный «мегаломанщик» явление интересное во всех отношениях. Здесь не срабатывает житейское правило: «знай свой шесток». Знаете, если ты не воин и не путник, то лучше сидеть дома, как говорит народная мудрость. Здесь все иначе. В наличии – чрезмерные претензии, гипертрофированное самомнение, заявки и повышенная активность, но увы, там где надо драться и рисковать, такой человек предпочитает найти компромиссный обход. В итоге выигрывают все. Так что карьерный рост обеспечен. В наши дни – тем более.


У кого-то может возникнуть вполне закономерный вопрос: а что если у человека совершенно нет даже намека на морщину «длинной воли»? Он что же – просто безвольный? Воли как раз у такого индивидуума может оказаться более чем достаточно (см. прежде всего челюсть и волевые тяжи). Но вот тяги к успеху и покорению какой– то глобальной личной цели точно нет. Здесь мы сталкиваемся с феноменом индивидуальной миссии личности. Отчасти также сгодится для объяснения кармический подход. Ну не носит такой субъект в заплечном ранце будущий маршальский жезл. И не протирает его бережно по утрам. Не ведет также дневника личностного роста и не отмечает красным этапы своих достижений. С самодисциплиной может оказаться даже более чем в порядке, особенно в экстремальных ситуациях, но вот чего нет и в помине, так это «самопостроиловки». Одним словом, на тренинги личностного роста заманить окажется тяжело. Другое дело – обучиться еще чему-нибудь полезному и захватывающему. Это, пожалуйста, всей душой. Если она, то есть душа, к тому лежит. Одним словом, таких людей мы можем охарактеризовать как «свободно плывущие по реке». Отнюдь, заметьте, не пассивная жизненная позиция. И вряд ли это будет уходом в некую «нирвану». Просто отсутствует психологический механизм внешней мотивации, как-то: успех, победа, цель, достижение. Зато есть взамен путь, по которому лучше всего идти. Чем-то напоминает «Дао», не правда ли?

РЕЗЮМЕ ДЛЯ БИЗНЕСМЕНОВ. Люди, у которых нет морщины «длинной воли» в принятии решения руководствуются собственной внутренней, а не внешней мотивацией. Жестко или «прогрессивно» стимулировать их к карьерному росту почти бесполезно – они сами по себе выходят на свой максимально продуктивный уровень. Работать на износ могут, но опять же не за прирост зарплаты и не во вред своему внутреннему чувству. К помпезным атрибутам власти и престижа совершенно равнодушны. Короче, вручить им флаг в руки просто так не получится. Должен быть еще какой– то внутренний толчок.
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А теперь перейдем к морщинам наружного края глаз. Чаще всего таких морщин не одна, а несколько, а бывает целая россыпь. Древние китайцы называли их «лучиками солнца». Сейчас поймете, почему. Распознать такие морщины легко, они расходятся веером вверх, вниз и продольно от наружного края глаза (см. рис. 11.12). Могут даже рассекаться. Проанализируем их по основным направлениям.

Итак, продольная морщина от наружного края глаза № 2. Она является естественным внешним наружным удлинителем глаза и ее предназначение: усилить по максимуму панорамность видения и целостность схватывания происходящего. Но поскольку это морщина, то можем добавить несколько жесткий конструкт, по типу: я хочу все целостно обозреть. То есть, такие люди могут буквально приказать себе отрешиться от сиюминутных мелочей и неурядиц, чтобы взглянуть на проблему, что называется, с высоты птичьего полета. Для стратега такое качество более чем просто желательно. Оно профессионально необходимо.

Морщина № 1 однозначно указывает на виски, то есть, опять же, на склонность к комбинаторному мышлению и способности выстраивать различные комбинации и многоходовки. В итоге – и себе не во вред, и напряженная коллизия каким-то образом для всех приемлемо разрулится. Просчитывать возможные варианты всегда полезно. Как правило, такие люди (с морщиной вверх к вискам от наружного края глаза) хорошо играют в преферанс и шахматы. С ними всегда можно попытаться договориться. На приемлемом варианте, который они сами и подскажут. Что очень даже неплохо. И овцы целы, и волки сыты.

Морщина № 3 однозначно проецируется на верхнюю связку большой жевательной мышцы. Здесь прямая смычка: что запланировал, то и сделал. Эта морщина осуществляет передачу данных от планирующего органа (глаза) к исполнительному (жевательная мышца, челюсть и рот). Но, в отличие от морщины «длинной воли», здесь мы имеем скорее информационно-поисковую, нежели чисто волевую «наводку». Все-таки наружный край глаза. То есть, осуществляется поиск более оптимальных и действенных альтернатив для принятия решения. Люди, с морщиной «лучиком вниз», всегда готовы переиграть ранее принятый стереотипный вариант и волевым методом внедрить совершенно другой к исполнению. Прямо скажем, опасная ситуация для рутинеров. Где произойдет удар или осуществится акция, они так и не смогут предвидеть. «Лучики вниз» – сильнодействующее средство, поэтому не стоит игнорировать индивидуумов с такими вот морщинами. Как уже отмечалось, их может быть несколько. Что ж, в таком случае бойцовские качества только возрастают. Не получится так, значит, пойдем другим путем, но отмычку все же отыщем. Назовем этот стиль: «разведка боем во всех направлениях». Не слабо, а главное, без лишних потерь.
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Есть еще один вид морщин, но он весьма редок. Морщины идут вертикальными штрихами от средины глаз, вниз прямо на щеки (см. рис. 11.13). Морщины, вертикально рассекающие щеку, свидетельствуют о наработанном механизме бросать в бой все накопленные средства. А если происходит сцепка с глазами, то тогда можем уточнить – ради реализации стратегического плана не жалеть ничего. Выводы делайте сами. От себя лишь добавим: такие люди могут быть опасны и сильны. Поскольку за ценой ради достижения желаемого не постоят. Торг в данном случае может только усугубить ситуацию. Сжигать за собой мосты такие индивидуумы реально более, чем способны. С другой стороны, такого человека запугать сложно. Тем более, взять, простите, «на понты». Инстинкт самосохранения у них несколько снижен. А индекс социальной лабильности и вовсе ничтожен. Проще говоря, таким людям, опять же, простите, наплевать на общественное мнение и на личный имидж в среде бытующего социума. Если нужно будет, – можно пожертвовать и этим. Скажете, ради чего? А вот это и есть самая большая загадка. Личности подобного склада действуют исключительно по внутренней мотивации. Загляните в потайной ларец души, и все поймете. Если, конечно, удастся.


11.5. ДАЛЕКОЕ И БЛИЗКОЕ НЕВИДЕНЬЕ




Не нравится – не смотри!


Глубокий закон самосохранения






Когда ослеп, стал прозревать.


(…)






Не споткнись!


Слоган продавцов биноклей





Психоанализ заболеваний, безусловно, к физиогномике не относится. Но, как вы уже поняли, дает порой бесценное психодиагностическое подтверждение того или иного психологического симптома. Судите сами.

Итак, близорукость. Визуально близорукого человека определить легко по очкам с явно выпуклыми стеклами, однако сейчас все больше в моде контактные линзы, которые отчасти маскируют, насколько человек, увы, уже слеп. В наше время близорукость приобрела масштабы пандемии. Близорукими повально становятся подростки и дети. Сейчас поймете, почему наша цивилизация так активно слепнет. Близорукость возникает как стрессовая реакция на текущие проблемы. Чем сильнее человек самого себя «зашугивает» всякими делами, которых невпроворот, тем прогрессивнее он теряет зрение. И дело отнюдь не в высиживании часами за компьютером. Ваш покорный слуга, автор этой книги, годами и сутками напролет работал за монитором серии EGA (были когда-то такие монстры), ну а книги и по сей день читает главным образом лежа, как господин Черчилль, – и ничего, в свои 45 очков еще не носит. Секрет защиты от близорукости – умение вовремя уйти от назойливой «текучки». Сейчас ведь современный человек за лишний рубль готов пахать сверх нормы и более. И напрасно. Ради того, чтобы сделать внеочередной ремонт, или сменить «мобилу» на более престижную? Отсюда – первое условие возникновения близорукости – тотальная перегруженность повседневными делами и заботами. Зрачки, в прямом смысле, сходятся в зоне переносицы и застывают в оцепенении. Надо все успеть и ничего не пропустить! А то, как же! Чем сильнее у индивидуума развита требовательность к самому себе в том плане, что надо все успеть и все непременно сделать, тем раньше возникнет близорукость. Чисто кармически. Чтобы умерить свой пыл, близорукий человек резко теряет продуктивную производительность и уж точно, все не успеет переделать самолично. Кстати, насчет «самолично». Тотально и необратимо слепнут педанты, ананкасты и личности, привыкшие контролировать все и вся. С точки зрения психодиагностики – тяжеловатый диагноз. Поэтому поменьше требовательности и перепроверок. Доверяйте больше течению мудрости жизни.

РЕЗЮМЕ ДЛЯ БИЗНЕСА. Пожалуйста, не ставьте близоруких руководителей на стратегические прорывы. Они не смогут пробить брешь косности и развернуть успех. По сути, близорукий человек сам себя сделал клерком собственных проблем. Он вечно занят и предельно исполнителен. Вот и найдите этим качествам применение. Только погонять не надо. Берегите их оставшееся зрение. Звучит жестоко, но такова проза нашей жизни. Поскольку карму болезней еще никто не смог отменить.

Дальнозоркость визуально определить также не сложно. Человек легко читает на дальнем расстоянии этикетки выставленного на прилавках товара, но вот когда доходит дело до газеты, или мелкого шрифта на той же упаковке, – приходится доставать из футляра очки. При дальнозоркости начинает теряться ближний план, однако стратегическое видение лишь усиливается. Заметьте, люди чаще всего с возрастом коснеют и зачастую превратно понимают, что происходит вокруг них в данный момент. Зато легко обсуждают глобальные проблемы, ту же большую политику, скажем. Оно и понятно. Большое легко видится издалека, а вот что творится под самым носом, еще надо раскопать. Именно под носом, намекает нам извечная народная мудрость, а отнюдь не под глазами. Это верно. Видеть близкое, но реальное и сокрытое, не так просто. При дальнозоркости, ох как хорошо строить виртуальные проспекты, но вот вопрос – действительно ли так должно быть наяву в будущем? Мертворожденные проекты ведь могут забрать всю силу из источников. Тогда, простите, – финиш. Хотя до таких крайностей, как правило, не доходит. Поскольку ближний план не просчитывается и не воспринимается, то все разрешается на текущем уровне. Канцелярией султана управляли евнухи из гарема. Они-то и вершили под носом у владыки мировую политику. Дворцовый переворот – самое показательное кармическое последствие, которое может ожидать глобального правителя-мегастратега даже районного масштаба. В бизнесе и современной политике – совершенно то же самое. Тридцатилетних «пенсионеров», полностью расписавших свою жизнь на много лет вперед, уже сейчас переизбыток. Они смотрят лишь в даль. Но кто-то же еще подметает наши улицы?

Очки периодически могут надевать и люди, страдающие катарактой. Под этим названием принято разуметь помутнение вещества или капсулы хрусталика. Катаракта наиболее часто возникает в преклонном возрасте и отнюдь не из-за того, что глаза устали смотреть. Проблема как раз кроется в самом человеке. Это он никак не хочет примириться с действительностью. Если подобный острый устойчивый невроз происходит в молодости, то катаракты не избежать и гораздо раньше. А случается еще и врожденная катаракта. Значит, кармически от родителей передалось активное непринятие мира, а точнее – мироустройства. Хотелось бы распланировать и расставить все по-своему. Но поскольку желаемого не получается, то глаза начинают затухать, чтобы не лицезреть этот «неправильный» мир. Своего рода саботаж, вот только против кого?


11.6. НЕ ВЫБАЛТЫВАЙ… ГЛАЗАМИ!




Мысль, чтоб ее не увидели, тут же подменяет себя образом.


Прозрение психотехника






Не верь глазам своим, а лучше понюхай!


Совет покупателям рыбы






Глаза, че, в ответе за задницу?


Козьма Прутков, раздумья над словом «очко»





Скажем сразу – нос, губы и уши отнюдь не в союзе с глазами. Это, как разведка, никогда не полюбит надстройку над собой в виде идеологических или политических органов. Виртуально строить перспективу, и знать, что происходит на самом деле, – вещи очень разные. Здесь просматривается совершенно разный метафизический подход к явлениям жизни. Но без проработки видения вдаль и построения рабочего плана также жить сложновато. Надо не только упреждать вызов среды, но и определенным образом ее, то есть среду, перестраивать. Глаза любят архитектуру, и тут уж ничего не поделаешь. Такова миссия глаз. Обустраивать по своему плану видимое и обозримое. Даже если в итоге что-то начнет не совсем так попахивать. К примеру, в Советском Союзе монументальное градостроительство как-то стыдливо обходило функционально жизненное предназначение городских туалетов. Последствия сказываются и по сей день. На любом массовом празднике нос воротит, а глаз тешит. Нос может быть отличной наводкой для глаз, если последние будут должным образом реагировать на вынюхивание носа. Глядя на лицо глазастого человека, вам обязательно придется обратить внимание на его нос. Есть между ними рабочая сцепка, или преобладает антагонизм. Опять же, работающий нос всегда скорректирует не в меру виртуальные планы и видения глаз.

То же самое – развитые губы. Они позволят лучше оценить ситуацию и в итоге выбрать наиболее оптимальный стиль поведения ради достижения запланированного эффекта. Так что, губастые и глазастые девушки имеют определенную фору не только с точки зрения одного лишь сексуального имиджа. А вот тонкогубость и большеротость, по сути, позволят глазам попытаться внедрить любую концепцию, какую только можно вообразить. Есть план, и есть способность к захвату, то бишь, к его исполнению. Внутренних противоречий и всяческих рефлексий точно не возникает. Ну а маленький рот при больших глазах даст шанс предельно точно все просчитать и сфокусироваться на избирательной цели. Добавьте сюда хорошенькие губки, работающий носик и все – виртуальная явь на сто процентов будет реализована. Даже если придется рискнуть. Ведь цель тщательно выбиралась и неоднократно рассматривалась в плане будущих выгод.

Мощная челюсть обеспечивает глазам пробивную силу и уверенность, что все будет сделано так, как предполагалось и виделось. Почему бы и нет? Атака с марша всегда лучший способ заставить противника спешно обороняться и срочно перекраивать свои планы. В интересах того же нападающего. Так что, мощная челюсть для глаз всегда нужное подспорье. При таком тандеме, если все складывается удачно, отпадает необходимость все тщательно ощупывать и пронюхивать. Так возникает еще одна подоплека волюнтаризма. Ну а если к этому добавить удлиненный носогубный желобок, то, тем более, отпадает всякая необходимость в обратной связи со средой.

Генеральные идеи и маниакальные проекты чаще всего возникают у личностей с выраженной зоной «эго», устремленными вдаль глазами и вздернутым развитым говорильным подбородком. Говорильный подбородок всегда поможет заболтать и оправдать любую неудачу с виртуальным построением действительности. При таком сочетании субъективность как черта характера резко усиливается. Спорить и что-либо доказывать такому человеку совершенно бесполезно. Разве можно в чем– то переубедить врожденного агитатора, пропагандиста и ярого идеолога в одном лице? Слушайте и повинуйтесь, либо противодействуйте каким-либо другим радикальным способом.

Интересная психологическая коллизия возникает при сочетании маленьких глаз и развитого говорильного подбородка. Такой человек ни на грош не верит словам, хотя сам умело использует в своих интересах личную способность хорошо говорить.

Отметим также, что чем меньше развиты глаза, тем больше склонность к подозрительности. Особенно при тонких губах и развитом носе. Точно так же маленькие глаза при мощной челюсти создают предпосылки для так называемого, «тяжеловесного характера». Когда не строишь перспективу, то с сильной челюстью всегда сподручнее проламывать стенки. Особенно, когда глаза при этом небольшие, но круглые и навыкате. Впрочем, будьте поосторожнее с теми, у кого явно впалые глаза и выдвинутая бойцовская челюсть. Не стоит такого субъекта сильно дразнить вызовом. Хотя нарочно дразнить никого не следует. Как говаривал весьма глазастый кот Леопольд: «Ребята, давайте жить дружно!». Неплохая перспектива, да?

Удлиненное лицо при больших глазах – признак привязанности к исповедуемым идеям и перспективному построению. Проще говоря, эффект «долихоцефалии» и «глазастости» не просто суммируются, но и взаимно усиливаются. Пожалуй, весьма значительно. А вот тактические и ситуационные способности заметно усиливаются у круглоголовых с округленными глазами. Это непревзойденные администраторы и рукопашные бойцы. Впрочем, впалые глаза при круглой голове не менее результативны – вначале будет некая сенсорная пауза, а затем последует серия мощнейших, блистательных ударов или контрударов. Круглоголовый индивидуум с удлиненными панорамными глазами – мечтатель и «душа» любой компании. Отличный коммуникатор, романтик, но не лишенный доли практической пластики и комфортного реализма. А вот его физиогномический антипод, т. е. индивидуум с удлиненным лицом и круглыми глазами навыкате не настолько комфортен в общении. Поскольку пытается везде и во всем идти, что называется, слегка напролом, навязывая первым тактические бои ради достижения своих более глобальных целей. В итоге, сопротивление окружающей его среды просто неизбежно. Ведь для взаимопонимания никаких альтернатив не предлагается. А жаль.


11.7. ИСТОРИЯ ПОДТВЕРЖДАЕТ




Вызывает президент министра финансов.

– Ты мне скажи, что происходит с экономикой?

– Я сейчас попытаюсь объяснить…

– Нет! Объяснить я и сам могу что угодно. Ты мне ответь, что происходит с экономикой!


Современный анекдот






«И зачем только лошадям такие большие глаза?» – думала вскользь дикая свинья, несясь безлунной ночью галопом по лесу.


(…)
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Михаил Кутузов

…У генерал-фельдмаршала Михаила Кутузова глаза (в последствии, к несчастию, лишь один, после победного взятия Измаила) круглые и навыкате. Наполеон напрасно полагал, что Кутузов боится решительного боя. Увы, не на того нарвался. Он слишком поздно это понял, когда под зиму панически убегал на юг из Москвы. Под Малоярославцем его авангарды в решающих схватках отступили на ими же разоренную Смоленскую дорогу. С виду флегматичный и пассивный Кутузов мог неожиданно навязать противнику собственный, до предела жесткий сценарий дальнейшего развития военной кампании.

…У его непревзойденного в военном искусстве учителя, полководца и генералиссимуса Александра Суворова глаза явно огромные на худощавом и подвижном лице. И тоже слегка навыкате. Мог стоять насмерть в плотной завесе поражающего огня на Кинбурнской косе, напав на мощный турецкий десант. Взял, по сути, в лоб неприступную крепость Измаил. Разбил в итальянском походе войска генералов Бонапарта, а затем, перейдя швейцарские Альпы, неожиданно вышел из окружения. Всего не перечесть. Автор совершенно нового подхода к ведению боя, сторонник и пропагандист наступательного полевого сражения. Развил тактику колонн и рассыпного боя. Великолепно использовал маневр огнем артиллерии и личного стрелкового оружия. По огневой мощи полки Суворова превосходили тогда армии всех европейских стран. Наполеон, перегодя, так и не прозреет под Аустерлицем, когда едва ли не погубит свою победу под кинжальным огнем русской артиллерии того же Кутузова, прикрывавшей отход войск коалиции. Дальше будут сверхгубительные Семеновские флеши батарей генерала Багратиона на поле Бородино. Школа Суворова.
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Эрих фон Манштейн

…У германского фельдмаршала Эриха фон Манштейна огромные панорамные глаза с выраженной сетью морщинок «лучиков солнца». Он получит титул «король маневра», поскольку весьма умело и почти всегда с меньшими войсками использовал любой театр военных действий, всякий раз находя неожиданное решение. Сильный стратег и умелый тактик. Прославился тем, что нетрадиционно для сухопутной армии взял морскую крепость Севастополь неожиданным диверсионным десантом с моря в июне 1942 г. Его штурмовые отряды на резиновых ботиках высадились прямо в центре города. Правда, это случилось после довольно длительной блокады города с суши. Примечательно, что Манштейн вошел в Крым со своей 11-ой полевой армией практически без танков. Чтобы взять Севастополь, Манштейну пришлось наголову разбить советские войска зимой 1941–1942 г., высадившиеся для осуществления освобождающей Керченско-Феодосийской операции. Далее, получил лично от Гитлера приказ взять наконец-то неприступный Ленинград. Однако спешно был откомандирован спасать ситуацию на Дону и на Северном Кавказе после окружения армии Паулюса. Затем – Курская дуга, и долгое отчаянное маневрирование на правом берегу Днепра. После войны Манштейна от смертельного приговора в Нюрнберге спасло лишь то, что он был отправлен в почетную отставку, когда потерял Украину, опять же, лично Гитлером.
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Мерилин Монро

…У Мерилин Монро огромные завораживающие и мечтательные глаза. Даже школа грез, Голливуд, не могла до конца насытить ее пылкое отношение к жизни.

…У девушки Марютки, лучшего стрелка красноармейского отряда, из очень известной когда-то повести Бориса Лавренева «Сорок первый», глаза были «полные шалу, косо прорезанные, с желтым кошачьим огоньком». У поручика гвардии Вадима Говорухи-Отрока глаза оказались ультрамариновыми, у которых «просто синь такая, что и утонуть можно». Он должен был стать сорок первым убитым врагом в ее личном, боевом счету. Прочитайте повесть, либо посмотрите одноименный, старый советский фильм. Не пожалеете.
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Константин Степанков

…У известного украинского актера Константина Степанкова сильно впалые глаза, с необыкновенно завораживающим очень пристальным взглядом. Без прищура. В его глаза смотришь, как в бездонный и живительный колодец. Посмотрите украинский фильм советской эпохи «Вавилон XX». Там все актеры играли из самих глубин своей натуры и души. Можно ведь смотреть на скорую собственную смерть и ее не бояться. Метафизика очень сильной и мудрой души. Не по сюжету фильма, а по пройденной жизни. Все пройдет, но взгляд останется в памяти.

…Мавра Павловна Черская – дочь иркутской прачки. Вышла замуж за бедного польского ссыльного, Ивана Черского. Его именем теперь на всех картах мира назван колымский горный хребет. Черский его откроет, но не дойдет. В 1892 г., будучи неизлечимо больным туберкулезом, он сознательно отправился в научное изыскательное путешествие без видимых шансов на возвращение. С ним в маленькой экспедиции будут только его сын, жена и один казак, Степан, из Читы, украинец по происхождению. Такая вот маленькая интернациональная команда. Ценнейшие сведения о Колыме донесет в Географическое общество его жена, которая похоронит супруга И. Черского на берегу Прорвы – маленькой речки, впадающей в Колыму. Со Степаном и сыном Сашей она не только сможет вернуться, но и сохранит все собранные коллекции, карты и записи. Двенадцать тысяч верст, в лодке, на собаках, оленях, через горные хребты, пади, буреломы и бурные реки. Перед волей этой женщины и ее беззаветной преданностью делу погибшего мужа можно только почтительно склонить голову.

Фотографии Мавры Черской редки. С них на нас в упор смотрит спокойным взглядом явно длинноголовая женщина с глубоко посаженными и панорамно удлиненными глазами. Хотя сам размер глаз в масштабах лица можно считать средним. Наивной идеалисткой девушка Мавра точно уж не была. Челюсть слегка узковата, но треугольного типа и однозначно выдает упорство. Хорошие скулы. Длинный нос. Очень высокий выпуклый лоб. Такой вот портрет той, которая сделала больше, чем многие из жен. Иван Черский всего лишь просил: «Когда я умру, положи меня на карбасе лицом на север. Даже мертвым я должен быть впереди».


ГЛАВА 12. ОСТРЫЙ ВЗГЛЯД В ТЕНИ ПУШИСТЫХ РЕСНИЦ




Реснички у кишечно-полостных – в честь какой-то хорошенькой лаборантки?


Вопросы любознательного дилетанта






Победа дается в пыли, поте и крови. Но при этом надо смотреть врагу в глаза.


Наставление бывалых римских центурионов






12.1. ПРИСПУЩЕННЫЕ ВЕКИ – НЕВРОЗ ЗАЩИТЫ?




Лучший способ уйти от мира – накрыться с головой одеялом


Незабываемый архетип детства






Поднимите мне веки!


Вий






– Не подходите ко мне с этим железом! – завизжал Паниковский, отбегая в сторону. – Я вас презираю!


Ильф и Петров, «Золотой теленок»





Вначале поговорим о веках. Физиогномический психоанализ нижнего и верхнего века различен, поэтому, будьте так добры, рассматривать их по отдельности. Что такое глазные веки, читателю объяснять не надо. Все мы, в той или иной степени в детстве болели ячменем – чаще всего на нижнем веке, но случалось, и на верхнем. Опять же, то ли левый, то ли правый глаз, а могло быть, к большому дискомфорту – и оба.

Нижнее веко проецирует силу организма, прежде всего печени и общей стрессоустойчивости всех систем. В том числе и психики. Зашкаливающая тревожность и невроз страха и бессилия сразу дают инфекционное осложнение на веко. Печень – орган силы в нашем теле. Отсюда жутковатый архетип у древних народов поедать печень врага, а у охотников – убитой добычи. Возможно, это помогает им стать более могущественными, вторично выдержав удар от уже поверженного противника, так сказать, на молекулярном биохимическом уровне, и лишь затем вобрать ту силу, которую несет в себе печень. Скажем так: более слабый соперник, скорее всего, не сможет с пользой для себя переварить печень им поверженного. Может произойти совсем наоборот. Так тысячелетиями решался кармический спор о праве на силу. Недостаточно было просто победить, нужно еще обладать на это правом и быть честным во всем поединке. В наше время это воспринимается смешно и архаично. Но, тем не менее, печень так быстро историей и современной цивилизацией не переделывается, потому исправно выдает нам на лицо мешки под глазами.

Отечность нижних век, или, в просторечии, «мешки под глазами», – возникает из– за стрессового перегруза и однозначно свидетельствует о том, что «контур силы» организма уже не выдерживает. Укатали Сивку крутые горки. Но в этом случае необходимо всегда добавлять еще фактор тревоги и чрезмерных переживаний. Тот, кто не может овладеть напряженной ситуацией, неминуемо получает сначала синюшные круги под глазами. Поверьте, это не столько от бессонницы. Последняя больше выдает себя покраснением глаз и век. И если индивид продолжает работать в таком режиме, не получая адекватной позитивной компенсации, – у него неизбежно появляются под глазами «мешки». Какими могут быть психодиагностические выводы?

Первое: он явно не на своем месте и у него плохо обстоит дело со своими обязанностями. Выставленная планка притязаний гораздо выше его головы. Отсюда неудачи, стрессы, переживания, «авралы» для самого себя и окружающих. Совет: браться за то, что под силу и комфортно делается. Фактически такой человек – жертва комплекса успеха.

Второе: истощение ресурсов. Отсюда перегруз печени и глубокая отечность под глазами. Добавьте хроническое недосыпание и усталость психики из-за нехватки времени. Есть такое явление в механике как «усталость металла», когда с виду прочная конструкция неожиданно ломается. В нашем случае по аналогии происходит то же самое. Так что постарайтесь не доводить себя до хронических «мешков под глазами» и предынфарктного состояния. Совет: немедля сбавить обороты. Переполовинить текущие дела. И как можно больше отдыха.

Третье: педантизм в сочетании с ипохондрией, боязнь делегировать полномочия и ответственность. При этом может попутно наблюдаться неуемная тяга к персональной власти. Проверьте также, как обстоит дело с жадноватостью? Заметим, что для руководителя и топ-менеджера подобные черты характера просто губительны. Но прежде завалится дело. И разбежится вверенный персонал.

Совет: Делегировать ряд полномочий своим помощникам. Доверять своим работникам. Не нагнетать атмосферу нервозности. Спокойно реагировать на кратковременные неудачи и ошибки других. Не подменять собой всех и вся, и не грести все под себя. Делиться властью и дивидендами.

Четвертое: индивидуум, простите за жесткость, но, увы, – серьезно поломан жизнью и априори склонен к компромиссам под жестким прессингом. Вот это уже чрезвычайно ценная информация. И если в наличии морщина «длинной воли», дугой прогибающаяся под «мешками», – будьте на все сто уверены в поставленном физиогномическом психодиагнозе. Как только контур силы пробит извне по собственному внутреннему малодушию и слабости – «мешки» под глазами тут как тут. Автор наблюдал их неоднократно у подростков, которые ни алкоголем, ни чем-либо хуже совершенно не увлекались, были примерными детьми, сна у них было предостаточно, бытовыми обязанностями ну никак себя не отягощали (при существующей домработнице), – однако силы для отстаивания своей позиции они не имели. Отечность нижнего века становилась устойчивой физиогномической чертой. Понаблюдайте, и вы всегда увидите, чаще, молодую девушку, нежели парня – с припухшим нижним веком. Если в молодости постоянно идти на компромиссы и пытаться всем нравиться, – печень неизбежно ослабевает, веки, соответственно, тут же отекают. Во все времена удобно быть покладистым, послушным и готовым выполнить волю того, кто сулит за покладистость золотые горы и райское блаженство. «Покірливе телятко двох корiвок ссе». Народная психология давно это подметила.

Индивидуально-кармическая плата за сознательно избранную покорность – повышенная восприимчивость к заболеванию вирусами гепатита. В наше время этот вирус стремительно мутирует и делается смертельно опасным для большинства. У него просто резко расширилась питательная среда – уж слишком много людей вместо сопротивления и борьбы идут на обычное потребительское соглашательство. Жить, конечно, комфортнее, но вот как быть с гепатитом штамма С, Д, Е? И вполне возможно, это далеко не предел его развития. Что-то уж больно ослабела наша печень – держатель «контура силы».

Пятое: безусловно, увидев на лице у человека значительные «мешки» под глазами – поинтересуйтесь, не страдает ли он рецидивным невротически зависимым пьянством? Именно пьяницы, а не «ударные алкоголики», чрезмерно «принимая» на грудь из-за страха, перегружают и без того ослабленную печень (более подробно смотри Главу 5: «Рюмочный тест-драйв» из книги того же автора «Полевые заметки визуального психодиагноста»). Разберитесь с симптоматикой, пока еще не поздно. Итог может оказаться плачевым – неизлечимый цирроз. Возможно, не следовало человеку завышать притязания, брать изначально непосильную ношу, а потом в глубоком неврозе безостановочно спиваться? Однажды Константин Симонов, поэт, писатель, драматург, лауреат Сталинских премий и т. д. и т. п. столкнулся по делам с вдребезги пьяным молодым литератором. «Вы много закладываете» – не удержался метр. «Но вы же тоже себе позволяете» – парировал еще только начинающий. «Не по таланту пьете» – был ответ. Здесь и добавить нечего. Стоит еще раз взглянуть на нижние веки.

Впрочем, небольшой постскриптум. Можно совершенно не пить, но чрезмерно увлекаться, скажем, обезболивающими нестероидными анальгетиками, методично истребляющими лейкоциты в крови, но зато снимают боль и дают ощущение комфорта. Не надолго. Либо те же успокаивающие средства. Можно выбрать что-то покруче. Эту тему не хотелось бы развивать дальше. «Внешняя химия», вместо собственной силы, не даст продержаться человеку долго. А вот фармацевтике, имея в виду ее барыши, можно только позавидовать. Чем не удобное для всех компромиссное соглашательство?

Ячмень – острое ограниченное гнойное воспаление края века. Как нижнего, так и верхнего. В этом случае все еще не так запущено, как с гепатитом. В наличии – болезненный невроз, вызванный чувством слабости и бессилия индивидуума в конкретной жизненной ситуации. В детстве с нами, довольно часто это случалось. Ведь ребенок тотально зависим от всего, но отнюдь не бесчувственен, да еще и собственная душа развивается, кроме того, личные эго-запросы в детстве тоже немалые. Одним словом, предпосылок для возникновения «ячменя» всегда предостаточно. Со временем происходит, что называется, выравнивание жизненной траектории, нарабатывается адаптация, либо компромиссы, у некоторых – непрерывная череда успехов и своеволия. Одним словом, как-то все притирается. Вот и сходят незаметно «ячмени» на глазу. Но если они появляются в молодом и даже в зрелом возрасте, то это – весьма знаковый сигнал. Значит, человеку нужно предпринимать что-то из предложенных вариантов: а) либо убегать от возникшей ситуации и забыть ее, как страшный сон; б) драться, во что бы то ни стало; в) примиряться и адаптироваться к неизбежному. Пусть теперь выбирает, что ближе по душе. «Ячмень» точно сойдет. Чего не скажешь о возможных кармических последствиях выбранного решения.

Верхнее веко эффективно прикрывает глаз в случае чего. Эдакая мобильная шторка. Надо же глазам как-то хоть временами укрываться от непрерывного глядения вовне. Верхнее веко точно так же весьма эффективно обеспечивает комфорт внутреннему зрению. Однако, если вас посещают ночные кошмары, то тогда уже лучше «шторку» вовремя распахнуть. Спасительное правило: «закрой глаза и представь, что все по-другому» здесь не сработает. Об этом когда-нибудь поговорим более подробно. Ну, а в общем, насколько часто мы пользуемся этим нехитрым спасительным приемом, дарованным нам от самого рождения? Что делает только родившийся ребенок? Жмурится! Так ему гарантированно обеспечена микрозащита при выходе «в свет». Ну и далее по жизни. Прикрыть веки, или уйти с головой под одеяло можно в любом возрасте. Вопрос лишь в эффективности подобного самоухода-защиты.

Что мы здесь сможем оправить в копилку физиогномического психоанализа? Итак, если у человека глаза постоянно частично прикрыты верхним веком, то психодиагностические заключения могут быть следующими.

Индивидуум явно не в согласии окружающим миром и ему совершенно не хочется видеть, что творится вокруг него;

Б) Еще может быть он испытывает дискомфорт и ему неприятно смотреть на то, что он натворил самолично. Вот глаза и прикрываются от стыда, угрызений и предчувствия неизбежного? Малые дети, сотворив «шкоду» прячутся все под то же одеяло. В психоанализе подобный механизм называют вытеснением. Затем проявится отрицание содеянного, с последующей самореабилитацией через замещение, проекцию и т. д. Приспущенные верхние веки помогут выстроить удобную оправдательную виртуальную концепцию.

Ситуационно, скажем во время переговоров, непроизвольное прикрытие глаз веками может означать обман, либо неуверенность. Человек взглядом боится как-то выдать существующие проблемы. Объективно и честно рассматривать ситуацию ему, ох как не хочется! Потому легче опустить веки. Кокетки, кстати, делают то же самое, из тех же побуждений. Но самоуверенные мужчины думают, что от скромности и большого желания очаровать их, непревзойденных. В любви, равно как и делах, высоко ценится открытый прямой взгляд.

Г) А теперь – внимание! Совершенно иной ракурс! Очень часто приспущенные верхние веки сразу же выдают личность, самодовлеюще пребывающую в непомерной гордыне, огромном тщеславии и неиссякающем чувстве самоисключительности. Ну а мир, погрязший в суете и сутолоке, естественно, недостоин, чтобы на него пристально взирать. Иными словами, перед нами психологический тип «гуру», у которого личное «эго» также велико, как и презрение ко всему, что вне его интересов. Впрочем, такой вот «живой бог» интересуется главным образом только самим собой. Веки. как надежные заслонки, прикрыли глаза и взгляд теперь может беспрепятственно обращаться внутрь. Именно там «светило», а не снаружи, как думают малые и сирые. Хотите вступить с таким индивидуумом в предметный диалог? Тогда, льстите, господа, непрерывно льстите. Можете грубо и максимально подобострастно. Есть шанс, что «сезам» приоткроется, и вас удостоят взгляда.

Как вы уже поняли, феномен прикрытых век выдает профессиональному физиогномисту очень многое. А вот самого субъекта впору пожалеть. Хотя бы потому, что он так и не ведает, что творится у него пред глазами и под самым носом. Можно, конечно, пребывать в подобной самоуверенности, но ведь и «богов» время от времени свергают с пьедесталов. И уж тем более, не стоит уподобляться страусу, прячущему голову в песок. Даже если это до самого-самого предела гордый и самоуверенный в своей силе страус. Быть снобом тоже не очень хорошо. Вера в избранность или свою исключительность, в конечном счете, приведет, в конечном счете, к неминуемому фиаско. Ведь кто-то рядом не дремлет и смотрит в оба.

P. S. Опасные бойцы практически никогда не прикрывают свой взгляд приспущенными веками. Они просто избегают смотреть прямо в глаза. Чтобы не выдать свою силу. Опять же, боковое, либо расфокусированное зрение позволяет очень неожиданно нанести упреждающий удар. В самую точку.


12.2. ЧАРУЮЩИЕ ГЛАЗА КНЯЖНЫ МЕРИ, или ГДЕ ПРЕДЕЛ СВЕТОСИЛЫ




Атака со стороны солнца уже выигрышная.


Аксиома воздушного боя






Чем вот так притягательны подмосковные летние вечера? Да своими мягкими полутонами.


Откровение русского туриста в Сахаре






Светосила – отношение освещенности изображения, создаваемого оптической системой, к яркости изображаемого предмета.


Советский энциклопедический словарь






– Эта княжна Мери прехорошенькая, – сказал я ему.

– У нее такие бархатные глаза – именно бархатные: я тебе советую присвоить это выражение, говоря об ее глазах; нижние и верхние ресницы так длинны, что лучи солнца не отражаются в ее зрачках. Я люблю эти глаза без блеска: они так мягки, они будто бы тебя гладят…


М. Лермонтов, «Герой нашего времени»





Вот теперь поговорим о ресницах. Что это такое, читателю объяснять не надо, а особенно индивидуальностям женского пола. Ресницы могут быть длинными и короткими, густыми и редкими. Отсюда четыре возможных физиогномических комбинаций. Ресницы еще можно распушить, загнуть вверх, искусственно удлинить и еще много чего., но пусть обо всем этом болит голова у визажиста. Кокетство и желание быть неотразимой хотя бы глазами, не подлежит дотошному физиогномическому психоанализу. И так, кажется, все ясно, для чего и кому направлен неотразимый посыл прелестного взгляда. Читайте классиков дворянского периода, они много на сию тему написали. Тогда поначалу любили только одними лишь глазами. Иными словами, страстное чувство начиналось со взгляда. Но уж никак не с обозрения попки, как в наши прелестные времена. Простите за невольный пассаж.

Итак, физиогномический психоанализ ресниц. Разделять их отдельно на верхние и нижние, пожалуй, не стоит. Не нужно умножать сущностей без надобностей. Знаменитое правило средневекового схоласта Оккама. Как верхние, так и нижние ресницы, по сути, выполняют одну и ту же физиологическую функцию. Защищают глаза, когда они смотрят. Заметьте, не прикрывают, как веки, а именно защищают. То есть, ресницы позволяют сквозь них глядеть. И второй важный момент: ресницы усиливают светосилу глаз. Если вдруг резко невыносимо яркий свет – ресницы тут же рефлекторно опустят свой пушистый веер на глаза. Можно будет отчасти смотреть даже на звезду, по имени Солнце. Когда стемнеет – ресницы широко распахиваются, давая зрачкам максимум уходящего света. Но самое главное, благодаря ресницам, мы можем гораздо лучше обозревать одновременно, как ярко освещенный участок, так и предмет в глубокой тени. Почти все знакомы с эффектом фото– аппарата-«мыльницы» – в яркий солнечный день лицо под длинным козырьком она уже не берет. Надо более «умную» аппаратуру. Зато наши глаза превосходно справляются с подобной задачей. Мы видим, что скрыто в тени и нарочно выставлено на свет. Не в последнюю очередь, благодаря ресницам.

Если ресницы – длинные и густые, то индивидуум весьма чувствителен к различным нюансам, полутонам, едва произнесенным намекам и т. д. Он мгновенно фиксирует малейшие изменения плана, перспективы и того, что происходит здесь и сейчас. Едва уловимые нюансы не остаются без его пытливого взора, прячущегося за длинными ресницами. Отсюда – способность к упреждающей аналитике. Проще говоря, видеть то, что другие игнорируют и пропускают. Повышенная чувствительность к слабым, но уже проявленным сигналам – очень даже неплохое преимущество в конкурентной борьбе. И не только. Люди с длинными и густыми ресницами весьма сентиментальны и потому преотлично чувствуют настроение других.

РЕМАРКА ДЛЯ ФИЗИОГНОМИЧЕСКОЙ МАСТЕРСКОЙ. Пожалуйста, не приравнивайте слабость к чувствительности! Это совершенно разные вещи. Чтобы понять, о чем говорит автор, представьте на миг «плачущего киллера», непревзойденного мастера своего дела. Таких героев в кино сейчас – пруд пруди. Образ найден, кстати, совершенно не случайно. Чтобы стать успешным «охотником за хищниками» надо быть изначально предельно чувствительным к любым сигналам. И, прежде всего, к тем, которые глушатся более сильными. Но работать надо все же по схеме. Здесь длинные и густые ресницы для доминирующих глаз очень даже потребны. Чтобы не путаться и не ошибаться в прикладной психодиагностике, просто учитывайте: чувствительный человек всегда более ранимый, но имеет одно преимущество – он раньше прочувствует слабые сигналы. Так что, девушки в стиле Кармен очень даже не безопасны. Хотя это совсем не означает, что они изначально агрессивны. Длинные и густые ресницы к тому точно не приводят. Зачем воевать и лезть напролом, когда можно увидеть никем еще не замеченный выход? Другое дело, если в наличие еще и мощное «эго», плюс ударная челюсть и выдающиеся вперед скулы. Тогда, конечно, держись. Ну а в общем, длинные и густые ресницы позволяют индивидууму в конкурентном противостоянии всегда иметь фору. Заметьте, отчасти парадоксальная ситуация: чувствительность, являющаяся не чем иным, как сентиментальность, дает шанс продвинуться первым на шаг вперед. Либо быстрее поразить скрытую цель. Еще так быстро не уставать глазами. В нашем мире тотальных мониторов и дисплеев это довольно мощное подспорье. В аспекте выносливости. Ибо сейчас, конечно, не до тонких нюансов, однако так было не всегда. Придет время, и снова окажется актуальным воспринимать полу– и четверть тона. Здесь длинные и густые ресницы просто незаменимы. Рискнем предположить, что древние охотники-кроманьонцы, откуда пошел род людской, именно такими ресницами обладали изначально.

Густые и короткие ресницы не могут максимально затемнить глаза. Поэтому что-то можно и не заметить. Но вот для оперативного режима отслеживания коротковатая, но густая «щетка» ресниц подходит как нельзя лучше. В жестком спарринге не будет упущена ни одна оплошность со стороны противника. В делах не окажется не замеченной ни одна деловая инициатива на подходе. Жесткие плотные и короткие ресницы выдают человека действия. Такой индивид привык решать дела в темпе, но по сути. На испуг его тоже запросто не возьмешь. Жесткая «щетка» на глазах позволяет своевременно и, главное, эффективно «фильтровать» поступающие сигналы. Чтобы глаза могли мгновенно оценить ситуацию и незамедлительно выдать оперативное решение.

Длинные, но редкие ресницы – сочетание чувствительности и, одновременно, отсутствия защиты. Такой человек чувствителен, но легко поддается влияниям среды. Пытается все рассмотреть и прочувствовать, но резкий свет бьет по глазам. Тогда начинается невроз. Вторжение может в итоге закончиться паническим отступлением. В общем, такому индивиду желательно подбирать среду существования более тепличную, нежели он считает. В противном случае глаза начнут быстро уставать и сдавать.

Редкие и короткие ресницы совсем оставляют глаза без защиты, обрекая такого индивидуума быть везде и во всем истерически категоричным. Нет ведь никаких полутонов, а значит, остается либо «да», либо «нет». Такой человек может быть весьма резким и предельно жестким, но адаптивным в своем поведении – вряд ли. Нет ресниц, и потому предстоящий план действий всегда будет выглядеть контрастно. Эффект, близкий к «терминатору». Пребываешь на одной стороне в тотальной войне, а на второй, не отдыхаешь, а собственно отключаешься. Нигде не найти комфорта для бытия. Разве только, до конца отдаться служению какой-либо парадигме? Тогда отпадет необходимость объяснять себе что-то относительно «артефактных полутонов». Однако со временем все настоятельней будет ощущаться усталость при жесткой контрастности. В итоге – всегда затемненные шторы и выход на прогулку в сумеречное время суток. Любовь к непогоде, когда природа нарочно размывает все штрихи.

РЕМАРКА ДЛЯ МАСТЕРСКОЙ ФИЗИОГНОМИЧЕСКОГО ПСИХОАНАЛИЗА. Длинные и густые ресницы только на пользу развитому носу и таким же губам. Для мощной челюсти это тоже максимально полезная наводка. Надо знать и чувствовать, где и когда можно нанести решающий удар. Глазам, понятно, само собою. Щеки также смогут более удачно накапливать и умно тратить. Глаза, вовремя прикрытые ресницами, точно укажут где, кому и сколько надо дать, либо взять.

Если ресницы слабые, то говорильному подбородку остается только продвигать какую-либо идею для немедленного внедрения в жизнь. Челюсть пойдет, соответственно, напролом. Длинный носогубный желобок лишит всяких шансов на поиск компромиссных альтернатив. Зачем полутона под барабанный бой? «Марш, марш, левой! Марш, марш, правой!». Это Вячеслав Бутусов, у которого, кстати, необыкновенно длинные ресницы.


12.3. РОКОВАЯ САМОДОСТАТОЧНОСТЬ




Снова за окнами белый день.

День вызывает меня на бой.

Я чувствую, закрывая глаза.

Весь мир идет на меня войной.


Виктор Цой, «Песня без слов»







Я сідаю біля вікна. Автобус їде в бік ВІД кордону.

Гарні поля, на них працюють сім\'ї індусів. Товсті корови.

Птахи, чиїх не знаю назв. Гарні будинки. Привітні посмішки.

По радіо грає сумна пісня, де переливаються жінчий і чоловічий голоси.

У мене виступають сльози на очах, і голову довелося сховати у вікно.

Ці голоси, як машина часу, несуть мене у дитинство…

Довести, «що ми браття козацького роду», я довів.

Мети досягнув. Віру в людей у себе не підвів.

І захисні лати з моєї душі я зараз скидаю, щоб відпочити…

Я не плачу, але дорослий я зараз тільки ззовні.


Роман Білик, з мінімум коштів проїхав на старенькому мотоциклі «Ява» в наші дні з України до Індії. Через багато митниць і кордонів. Витяг зi статтi в журналi «Мотор драйв», число 28, серпень 2006 р.






Повернись к стене и промолви: «я сплю, я сплю».

Одеяло серого цвета и сам ты стар.

Может, за ночь под веком я столько снов накоплю,

Что наутро море крикнет мне: «наверстал!»


Иосиф Бродский, из стихотворения «Прилив»





…У Михаила Лермонтова длинные пушистые ресницы. Перечитайте повесть о Печорине, «герое нашего времени», и вы увидите всю сложность характера не только героя, но и автора. Улыбаться под дулом пистолета и рыдать из-за отвергнутой любви. Быть одиноким демоном с раскрытой раной в душе.

…У Александра Сергеевича Пушкина длинные и густые ресницы. Отчаянный бретер и фрондер, и при этом у него легко рождались строки: «Я помню чудное мгновенье».
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Тарас Шевченко

…У Тараса Григорьевича Шевченко длинные пушистые ресницы. По натуре – чистый лирик, как Тютчев, Куинджи. Но случись новая гайдаматчина, и Тарас был бы в среде повстанцев. Поэт, художник и бунтарь. Женившись на княжне Репниной, мог бы прожить совершенно иную жизнь. Но так и не смог ни разу отступиться в любви.

…У Ивана Бунина очень длинные и пушистые ресницы. На склоне лет он напишет, пожалуй, самые лирические свои произведения, объединив их под общим названием: «Темные аллеи».
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Константин Симонов

…У Константина Симонова длинные ресницы и очень глубокие глаза. Но вот нижние веки отяжелевшие. «Жди меня и я вернусь.». Нелегко было и ему. Любимец и фаворит Сталина, поэт, драматург, фронтовой корреспондент с первого часа войны. Лауреат шести Сталинских премий. Но главную свою правдивую книгу о войне он напишет позже. Назвав ее «Живые и мертвые». Прочитайте, и многое о войне станет ясно. А вот фронтовые стихи у Симонова просто пронзительные и в них никогда не было фальши. Может быть, потому и стали всенародными фронтовыми песнями. Без команды сверху.
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Михаил Громов

…Михаил Громов. Заслуженный летчик испытатель, Герой Советского Союза. Его экипаж в далеком 1937 году вторым в мире совершил перелет через Северный полюс по маршруту Москва – США. Фактически на своем самолете Громов долетел до границ с Мексикой, и лишь затем развернулся обратно. В воздухе его экипаж провел 62 часа 17 минут и побил на то время все существующие по дальности перелета рекорды. Всю свою жизнь Громов испытывал новейшие конструкции самолетов. Если не считать войны, где он командовал авиационной дивизией. У Михаила Громова выразительные, от матери, глаза с густыми ресницами. С малых лет Миша Громов превосходно играл почти на всех музыкальных инструментах, рисовал, пел, проявлял актерский талант. Ему прочили славу художника и музыканта. Всю жизнь Громов так и не расставался с искусством. Но помнят его, прежде всего, как легендарного летчика и очень одаренного человека.

…У Сталина на фотографиях, когда ему уже за пятьдесят, всегда слегка приспущенные веки. Дальше – больше. Ресницы длинные густые, взгляд предельно внимательный. Любые нюансы подмечались сразу. Но веки позволяли видеть лишь то, что хотелось. Что, в конечном итоге, и погубило диктатора. Роковой оплошностью оказалась замена личной охраны и полное пренебрежение к своему ближайшему политическому окружению. Свита сыграла против короля, да так, чтоб уж наверняка.

…У Лаврентия Берии с ростом его личного могущества так же становятся все более тяжелыми веки. А вот у Героя Советского Союза генерала Москаленко Кирилла Семеновича, командующего войсками Московского округа взгляд прямой и открытый. Глаза глубокие и округлые. Жуков был уверен, что Москаленко не подведет и не испугается. А вот Берия и представить себе не мог, что армия после всех послевоенных «зачисток» рискнет выступить против него лично и всесильного ведомства МГБ. Именно офицеры генерала Москаленко арестуют Берию, Кобулова, Меркулова и других. Как известно, суд был очень скорым.

…У Иосифа Бродского, пожалуй, одного из самых великих поэтов XX века также веки устало прикрывают глаза. Отнюдь не из-за высокомерия, или снобизма. Просто поэт всегда чувствует глубже и ранимее как внешний, так и свой внутренний мир.


ГЛАВА 13. ВЫХОД ИЗ КУБА, или ФУНКЦИОНАЛЬНЫЕ ЗОНЫ ЛБА




У любой игры есть тот, кто придумал игру


(…)






Напрягите свое творчество! Да не фантазию, я сказал!!.


(Репетиция в театре)






13.1. РАСКРЫТЫЕ КАРТЫ ГЕНЕРАЛЬНОГО ШТАБА, или КТО ЧЕМ ЗАНИМАЕТСЯ




Семь пядей во лбу, но конкретно где и в каком виде?


Закономерный вопрос физиогномиста






Упереться рогами – это что-то да значит и во имя чего-то?


Древний архетип





Чтобы был понятен подход автора, следует сразу ознакомиться с функциональными зонами лба. Тогда станет понятней и предлагаемая методика физиогномического психоанализа. Итак, различаем три функциональные зоны (см. рис. 13.1): 1 – зона личного «эго»; 2 – зоны «сборки»; 3 – зоны комбинаторики.
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Все зоны достаточно легко визуально идентифицируются. Зона личного «эго» располагается строго посредине лба, вверху над переносицей, а ее границы слева и справа – чуть дальше внутренних краев глаз, но не более. Проще говоря, зона личного «эго» функциональные зоны лба – в центре, посредине лба, но не сильно захватывает область глаз. Ее энергетика и программы к действию в прямом смысле спускаются через переносицу. Она как бы мост для дальнейшего продвижения «эго». Но ведь мост как-то нужно пройти. О влиянии «моста переносицы» далее в этой главе.

1. Зона личного «эго» может быть явно выражена, а может, наоборот, угнетена. Как это выяснить? По выпуклостям лба! Касательно лба срабатывает одно непреложное правило: сильнее задействована та зона, которая наиболее выпукла. Саму выпуклость визуально при небольшой практике определить несложно. На фотографии еще проще. Там, где выпуклость, всегда будет блик от вспышки фотокамеры или других лучей освещения, например, от солнца. Присмотритесь к фотографиям, и вы увидите, что под софитами одни части лба сверкают отраженным светом, а другие – лишь мерцают, как блеклые звезды. Выпуклости лба можно определить даже контактно, другими словами, ощупыванием, прямо в духе френологии, – отчасти напрасно подзабытая наука о влиянии выпуклостей черепа на характер и поведение людей.

Но вернемся к центровой зоне личного «эго». Она в единственном числе и по– своему неповторима. «Эго» ведь всегда исключительно. Потому индивиды, у которых лоб по центру явно выпукл, считают себя неповторимыми личностями, и им изначально уготовано место только под теплым солнышком, а капризы и «капризики» должны удовлетворяться незамедлительно. Но можно попытаться угадать, чего еще хочет избранник или избранница. То бишь, удовлетворить прихоть. Ну, а если этого не сделаете, то тотчас будете отвергнуты. Люди с выпуклым лбом по центру привыкли, чтобы все остальные их ублажали. Эго, оно ведь и есть эго. Так что обратная связь в делах личных и прочих с таким человеком будет сугубо односторонней. Люби меня, говори обо мне, слушай меня, развлекай меня. – и так далее, и тому подобное в том же духе. Личный эгоизм, впрочем, бывает упакован в очень даже очаровательную и привлекательную «обертку». Опять же, всегда найдутся те, кто готовы ублажать чужое эго. Не важно, по какой причине.

N. B. У человека в области лба по центру, то есть в зоне личного «эго», может быть впадина или желобок. Феномен, визуально противоположный выраженному «эго». На самом деле, так оно и есть. Впадина по центру лба свидетельствует нам, что у человека в силу каких-то причин эго-побуждения подавлены. Скорее всего, не одним лишь воспитанием, но и благодаря наработанной самодисциплине. Здесь может сказаться и родовая карма, и личная миссия, и, даже, вполне возможно, последствие какого-то важного жизненного поступка. Как бы там ни было, но индивид обладает механизмом, позволяющим ему идти против своих желаний. Опять же, подчеркнем, – неважно почему, но прежде всего значимо то, что он может это делать. Есть к тому предрасположенность. В принятии решения такой человек не поддастся прессингу собственных навязчивых желаний. На обиду он в силе не ответить местью. Завидовать и ревновать также чрезмерно не станет. В гонке за приз может добровольно сойти с финишной прямой. Без объяснения мотивации поступка. Не будет страдать «комплексом успеха», а потому решится не дойти до высокогорной вершины, благодаря чему останется жив. «Не подцепится» на удачно раскрученную авантюру и сумеет уберечь свои капиталы. Сумеет признать свои недостатки и сказать «нет», вместо социально одобряемого «да». Ну, а каковы минусы столь «идеального» психопортрета? Да все та же обратная сторона светлого лика. Такой человек может уступить не в силу слабости, а скорее из великодушия, рефлексии, совестливости, либо воспитания. В решающий момент может отказаться от бремени лидера. Не захочет взвалить нелегкую ношу ответственности за других. Вовремя ускользнет, так сказать, в «недеяние». Что ж, неплохо терпеливо сидеть у реки в ожидании, когда мимо тебя проплывут «трупы» твоих врагов. Вот только ждать можно бесконечно долго, да еще и в одиночестве. Есть еще вариант: отрешиться от мира сего, и уйти в монастырь. Где-то же все равно придется выполнять чужую, а не собственную волю.

2. Определить лобную зону «сборки» так же будет несложно. Она охватывает проекцию на область глаз. Если человек смотрит прямо, то его зрачки проецируются как раз на центр зоны «сборки». Проще говоря, лобная зона сборки – непосредственно над глазами. Но если глаза удлинены, то они уже проецируются наружным краем в комбинаторную зону. Поэтому лучше определять зону «сборки» все же по центру глаза, беря определенный интервал «от и до зрачка».

Практический совет физиогномиста: чтобы не путаться поначалу, просто поделите разрез глаз на три части: внутренняя, центральная, где зрачок и наружная с удлинителями на виски. Зона «сборки» как раз проецируется на центральную часть глаза.

Отметим также, что существует левополушарная и правополушарная зоны сборки. Соответственно, наперекрест. То есть, зона над правым глазом управляется левым полушарием, и наоборот, зона сборки над левым глазом – правым полушарием. Феномен хиазмы в силе и здесь, но почему он возник, никто до сих пор не может объяснить. Интересное явление, не правда ли? Хотя когда-нибудь люди получат ответ. И поможет им в этом, скорее всего, именно способность к открытиям.

Именно зона «сборки» отвечает за творчество и эвристику. Можно, конечно, употребить и термин «креативность», но тогда мы уподобляемся богам-создателям. Толика скромности никогда не бывает излишней, особенно, если имеешь дело с беспредельным. Но как бы там ни было, мы, люди, способны и можем создавать нечто принципиально новое. Каким-то образом делая скачок в два прыжка через область неизведанного. Пожалуй, это и есть феномен сборки. В данном случае автор использует терминологию Кастанеды, ибо его наименования того, что мы в потенции можем, как нельзя кстати – через способность что-то создавать, открывать, воспроизводить, проникать, собирать воедино – получаем шанс быть могущественными.

«Сборка» – чисто творческий и, отчасти, магический (не путайте с колдовством, «магия» от слова «мочь», древнесанскритский корень!), механизм. И сейчас ведь еще встречаются студенты, которым легче заново изобрести велосипед или открыть формулу, нежели тупо отсиживать на лекциях и прилежно конспектировать непреложные истины. Ну, а по жизни зачастую многим приходится решать задачи, напрочь выпадающие из ряда обычных, заученных, стандартных и проч. Приходится прорываться и утверждаться через некое новое измерение, или хотя бы совершенно другой ракурс взгляда на проблему и дальнейшей деловой стратегии. Нестандартное мышление – это тоже «сборка». А вот инновации очень часто внедряются, благодаря повторению чужого успеха, но побеждают лишь те, кто первым рискнул поставить на кон нечто совершенно новое.

Вернемся к физиогномической психодиагностике. Как уже отмечалось, у «людей сборки» явно выделяются выпуклости в области лба над глазами. Эдакие своеобразные «рога». Упереться рогами – очень древний смысловой архетип. Он означает проявить личную волю и персональное могущество. Не простое упрямство, заметьте, а способность эффективно противостоять внешнему давлению, угрозам, экспансии, форс-мажорным обстоятельствам и даже катаклизмам. Работающая «сборка» предполагает разрешение острой проблемы на уровне, дотоле не известном, либо никогда не применявшемся. Одним словом, эвристика в практическом применении. Как это и продемонстрировал Архимед.

«Человек сборки» – прежде всего изобретатель и первооткрыватель. Хотя бы даже в малых масштабах, всего лишь для себя лично. Между прочим, кайф от творчества очень даже! Потому «люди сборки» всегда отчасти самоуверенны и самодостаточны. Их смелость – в уверенности, что всегда можно найти некий выход. Придумать, открыть, создать. Согласитесь, не слабый козырь всегда в их рукаве. Личная самодостаточность в наши дни либо чрезвычайно высоко ценится, либо напрочь отвергается. Если каждый будет создателем своего микрокосмоса, то как же тогда незыблемое государство, упорядоченный социум, зарегулируемый бизнес и прочие институты власти? Мало ли что может придумать и внедрить такой вот субъект с «выпуклыми рогами» на лбу. И все же человеческое общество всегда в определенные моменты очень остро нуждается в проводниках, зодчих, изобретателях, творцах, мастерах и во всех тех, у кого вдруг просыпается «Божья искра».

Тогда появляется хотя бы некий шанс на обретение просвета в конце туннеля и приращения могущества человечности. Мы ведь делаемся богаче, по сути, из ниоткуда, господа. Творческий прорыв можно запатентовать и перепродать много раз, но вот как его клонировать и поставить на конвейер воспроизводства? Пока еще никому сие не удалось. Выход в новое так и остается непредсказуемой неожиданностью. Хотя творят чудеса с виду вполне обычные люди. Где-то, какой-то чудак что-то вдруг сотворил, либо придумал. Одним словом, охота за гениями – довольно прибыльный бизнес. Но ведь свойством «сборки» обладают многие. Прежде всего те, у кого явно видимы выпуклости лба выше глаз.

Еще «люди сборки» гораздо более адаптивны, чем те, у кого преобладает зона «эго». Хотя бы в силу того, что подобные индивидуумы могут «собрать» ситуацию и увидеть ее совершенно в новом ракурсе. И таким образом, преодолеть установки и даже личные «эго»-пристрастия. По сути дела, у «создателей» и «творцов» всегда есть шанс выхода в иное. Назовем это разрешение проблемы через обретение более продуктивной альтернативы. Любое творчество и созидание всегда есть некое приумножение. Заметьте, не обязательно за счет эксплуатации других. Однако не превращайте индивидуумов с ярко выраженной лобной «сборкой» в эдаких альтруистов и, тем более, моралистов. Прочитайте подзабытый понапрасну роман Алексея Толстого «Гиперболоид инженера Гарина», и все станет понятно в вопросах морали и эвристики. Просто те, кто может что-то новое производить не всегда так болезненно озабочены властью, как те, у кого актуализировано личное «эго». Толстой так и не «убил» в сюжете своего чудовищного героя, инженера Гарина. Было в нем что-то привлекательное. Гарин любил азарт в несколько иной плоскости тривиального бытия, что не может не привлекать.

Несколько слов относительно межполушарной асимметрии. «Сборка» правого полушария (а это левая часть лба) дает шанс к творческой выразительности в области художественного, образного, иррационального. Выпуклость «сборки» в правой части лба – способность к логическому, математическому и прочему конструктивному творчеству. Однако учтите, что человек по жизни зачастую использует лишь одно доминирующее полушарие. Хотя генетически продуктивно работать могли бы одновременно оба. Лобные выпуклости – чисто генетическая программа. А вот будет ли она реализована индивидуумом – еще вопрос.

3. Лобная зона комбинаторики начинается с наружного сегмента глаз и фактически далее охватывает всю область висков. Физиогномисту необходимо уметь определять насколько у человека выражена височная область лба. Развитые виски делают лоб шире и, так сказать, панорамнее. В свою очередь, человек, у которого височная доля лба не доминирует, имеют как бы слегка сплющенный с боков лоб (на рис. 13.1. и рис. 13.2.а изображен индивид с развитыми висками, а на рис. 13.2.б – индивид у которого виски как бы несколько сдавлены, во всяком случае, они не видятся панорамными). Собственно говоря, виски и есть зона комбинаторики. Таких индивидуумов будем для удобства именования определять как «височные».
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Итак, те, у кого хорошо развиты виски, отлично считают, решают комбинаторные головоломки, они весьма неплохо играют в шахматы, склонны разгадывать кроссворды и компьютерные игры «на поиск» (в играх типа «тетрис», «lines», «пасьянс» они могут остальным дать фору). В общем, «височным» индивидуумам легче и быстрее дается осваивание новых пользовательских и прикладных компьютерных программ. То же самое – офисной техникой или кассовым аппаратом. Кнопочные агрегаты на поточном конвейере также даются им без труда.

Еще одно замечательное свойство развитых панорамных висков, а именно – эффективный поиск наиболее оптимального варианта из всех возможных комбинаций. Пожалуй, профессия логистика как раз для таких и создана. Администратор или офис-менеджер – тоже на своем месте. Сюда же – производственник оперативного звена. Отличный диспетчер, превосходный секретарь и делопроизводитель. Банковский работник на текущих счетах. В топ-менеджменте «височных» индивидуумов тоже немало. Оперативно и своевременно принимать решения в большой фирме – качество, которое приветствуется любым советом директоров. «Тушить пожар» без огромных потерь далеко не каждому под силу. Индивидуумы с выпуклыми висками это делают очень даже хорошо. Комбинаторное мышление почти всегда высоко эффективно и постоянно затребовано нынешней технологической цивилизацией. Еще бы!

Вот, поются сплошные дифирамбы в честь комбинаторного мышления. Неужели нет недостатков и изъянов? Наверное, только в одном. «Височный» или «комбинаторный» господин уверен всегда, что он может просчитать все. И распланировать наилучшим образом. Другими словами, вера в непогрешимость метода рано или поздно окажется губительной. Как в карточной игре, скажем, в «дурачка»: если не срабатывает логика, комбинаторика и манипулирование тенденциями, то нужно переходить к интуиции и предвидению. Увы, «височный человек» продолжает и дальше комбинировать и расставлять знакомые фигуры. В политике и бизнесе подобное случается сплошь и рядом. Даже затертое выражение появилось: «тасуется туда сюда колода одних и тех же управленцев». Перебор одних и тех же величин, параметров, действующих сил – принципиально нового ничего родить уже не может. Однако продлить стабильность увядающего процесса очень даже в силе. Как пролонгирующий фактор, комбинаторный подход дает всегда некий шанс еще какое-то время продержаться.

В межличностной деловой коммуникации «височные индивидуумы» почти всегда позитивны и доброжелательны. Они уверены, что могут разрешить любой конфликт нахождением самого оптимального варианта. Зачем зацикливаться на неудачах и тратить время на поиски внутреннего врага, если можно прорваться к успеху за счет удачной комбинации. При таком жизненном подходе комплекс неудачника им грозит гораздо меньше. Приятно побеждать без войны и разборок. Просто ищите заветный код или счастливую комбинацию. И пусть вам повезет!


13.2. БЫСТРЕЕ ПОЛЕТА СТРЕЛЫ, или ГДЕ ПРЕДЕЛ ВЯЗКОСТИ?




Главное, ввязаться в драку, а там – увидим!


Наполеон Бонапарт






Что? Где? Когда? Почему? И как? И напоследок – ЗАЧЕМ?!


Козьма Прутков, участник интеллектуального кастинга






Умное лицо, еще не признак ума, господа!


Барон Мюнхгаузен, по сценарию Д. Горина





Рассмотрение лба в профиль при физиогномическом психоанализе обязательно. Насколько выступает нос мы ведь тоже можем увидеть только сбоку. Абрис лба также нельзя срисовать, глядя на человека лишь спереди. То же относится и к фотографиям, снятым в анфас. Забегая наперед, отметим, что и надбровные дуги по достоинству можно оценить, опять, же, только в профиль.

Нас будет интересовать угол наклона лба или черепной коробки. Своего рода, «обезьяний индекс». Ведь чем покатее лоб, тем ближе он по форме к черепу наших далеких пращуров, охотно размахивающих дубинками. А вот высокий прямой лоб считается признаком выраженного интеллектуального ума. Увы. Наклон лба, равно как и объем мозга очень слабо коррелирует с умственными способностями. Зато есть положительная взаимосвязь между доминированием сознательно рациональных структур и выраженностью лобной части лица. А вот сам стиль мышления, равно как и поведения, в том числе и способ принятия решений, во многом определяются именно конфигурацией лба в профиль. Градаций здесь немного, но различия между ними поразительны.

1.  Итак, выражено скошенный лоб, по типу все того же «обезьяннего», хотя лоб у высших приматов еще гораздо более покатый. Так что здесь не более, нежели метафора. Поверьте, в таком определении нет ничего обидного, автор книги сам ярко выраженный представитель типа скошенного лба, тут уж ничего не поделаешь, сам себя не заказывал. Да и эволюцию, генетику рода, равно как и наличие индивидуальных темпераментов, еще никто не смог отменить. Наклон лба, подпадающий под категорию «выражено скошенный», колеблется в диапазоне 40–60 градусов (см. рис. 13.3), у высших приматов он где-то в области 20–30 градусов наклона. Так что, до чисто обезьяннего лба нам надо еще порядком спуститься, то бишь, «наклониться». И еще один чисто физиометрический нюанс: скошенность лба будем измерять по наклону от вертикали, а не наоборот, как это делается в геодезии. (Там угол спуска или крутизна подъема определяется от горизонтали, проще говоря, от земли, т. е. ровной поверхности). В физиогномике все наоборот: ровный лоб – это вертикальный. О нем речь пойдет ниже. А сейчас вернемся к рассматриваемому типажу.


[image: ]



Индивидуум с выраженно скошенным лбом обладает ярким холерическим темпераментом. В поведении он может быть очень импульсивным, а в стратегии принятия решений – резким и непредсказуемым.

Склонность к риску, а отчасти и опрометчивость, внутри, что называется, его натуры и характера. Добавьте сюда же фрондерство. Еще: явно скошенный лоб не дает ни малейшего шанса сойти с пути, если цель уже близка. Здесь нет совершенно никакого застревания и ригидности, но и разгоряченную лошадь тоже ведь тяжело остановить. Попутно: у лошадей лоб весьма и весьма скошенный. Можно также говорить и о психопатических наклонностях. Заметьте, слова «наклонность», «склонность» каким-то образом понятийно связаны со «склоном». Профиль лба и есть его склон. Видимо, – не просто совпадение. Индивидуумы со скошенным лбом не всегда адаптивны, иногда они предпочитают прошибать лбом стену. Либо вести себя, с точки зрения окружающих, совершенно безрассудно. Хотя в итоге, – как сказать. Яркие пассионарии далеко не всегда проигрывают. Как в историческом, так и локальном житейском масштабе. Отчасти – парадокс. Ведь чем сильнее скошенный лоб, тем больше неистовости и меньше чувства самосохранения. Но именно те, кто рьяно бросается первыми в бой, зачастую тем самым себе сохраняют не только жизнь, но и честь, и самоуважение. Ну, а в науке или бизнесе для таких людей не существует непреложных законов и несокрушимых авторитетов. Может быть, поэтому им под силу открытия, на которые другие просто не решались. В стратегии принятия решений всегда заложена определенная доля риска и решительности. Скошенный лоб позволяет отлично выполнить миссию кризис-менеджера. Прежде всего, в аспекте прорыва и личной ответственности за принятие непопулярных решений. Не всегда для коллектива, а вполне, может быть, и для уважаемых господ-инвесторов. Выведя фирму или предприятие из кризиса, они рано или поздно под благовидным предлогом будут уволены. Так что, «не спеть ли нам безрассудству храбрых песню»?
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2.  Умеренно скошенный лоб выдает нам индивидуума с темпераментом сангвиника и c хорошей адаптацией ко внешней среде. Что-то для окружающих, но и себе, безусловно, тоже. Разумность компромиссов очень тщательно выверена. Риск также хорошо просчитываемый. Но способность рисковать всегда остается в силе. Об этом не стоит забывать. В общем, перед нами портрет наиболее продуктивного менеджера. Приумножению возможностей и списку достижений можно будет лишь позавидовать. С обратной связью в коммуникации проблем также не возникнет. Умеренно скошенный лоб – разумная пропорция темперамента и рассудка. Психоанализ здесь излишен. Можно только пожелать удачи. Определить умеренно скошенный лоб визуально несложно: он, действительно, будет выглядеть слегка, но все же определенно скошенным от вертикали. Где-то в пределах 60–80 градусов наклона (см. рис. 13.4). Другими словами, вы не сможете его назвать прямым, но и сильно скошенным – тоже. Плавность перехода градации от «сильно скошенного» к «умеренно скошенному», а далее – к «прямому», дает возможность физиогномисту очень точно определиться по сути данного фактора в своем диагностическом психоанализе.

3.  Прямой лоб, простите за каламбур, как раз и не есть путь к прямому решению. «Прямолобые» ни за что не решатся вот так взять, и разрубить за раз гордиев узел. «Твердолобые», те – да. Под «твердолобыми» будем понимать тех, у кого чрезвычайно сильно выпячена зона личного «эго». Как сказал: «хочу!», так и сделал!
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Ну, этот типаж мы уже более, чем подробно рассмотрели. А вот индивидуумы, у которых лоб в профиль почти вертикально прямой (см. рис. 13.5) действуют и принимают решение совсем по другому принципу, в основе которого – сознательно рациональный расчет. И обязательно с учетом претензий «личного эго», ибо вертикальная прямота лба чаще всего обусловлена выпуклостью личной «эго-зоны». Хотя так бывает не всегда. Лоб может быть прямым, а зона «эго» не выраженной, имея там впадину. В таком случае, остается актуализированным одно лишь «рацио» без «эго». Но, все равно, расчет остается расчетом, будь то рядовая покупка в магазине, или продажа части акций своей фирмы.

«Прямолобые» при таком подходе к жизни почти никогда не остаются в проигрыше. Точно так же, как бухгалтер, никогда не оставит себя без зарплаты. Например, в азартных играх люди с прямым лбом всегда ставят на среднестатистическую тенденцию, а вот рискуют они крайне умеренно и наверняка. С социальной адаптацией у них более, чем хорошо. Если только зона «эго» временами не «перешибет». Тогда захочется еще большего, подо что и будет разработан некий особый бизнес-план. Разрабатывать планы и всевозможные подходы прямолобые индивидуумы охочи. Их графики и прогнозы всегда точны. До момента наступления форс-мажорных обстоятельств. Ранее задействованную стратегию, по ходу «прямолобые» перестраивать не станут. Как же так? Ошиблись в расчетах? Не может такого быть!

Отметим также склонность прямолобых личностей к рефлексии и самоанализу. Вопрос «почему?» для них всегда остается актуальным. Даже в спонтанной импровизации они попытаются найти рациональное объяснение. Что ж, для кого-то мир должен быть понятным и рационально обустроенным. Нормальная позиция, главное, чтобы без ананкастизма и гипертрофированного педантизма. Право, иногда хочется хоть толику непредвиденных неожиданностей.

БИЗНЕС-СПРАВКА. Во время решающих переговоров прямолобые индивидуумы готовы пойти на компромисс, если будут удовлетворены их эго-запросы. Пусть хоть частично, но с большой помпой. Личное «эго» должно быть удовлетворено. Будьте также готовы к тому, что после подписания «меморандума» тут же начнется работа по его переделке. В чью пользу, должно быть понятно. Впрочем, чрезвычайно можно не перестраховываться – «прямолобые» на явный риск вряд ли отважатся. Точно так же они теряются при неожиданной и резкой атаке безо всякой подготовки. Вот только не садитесь с ними играть в шахматы «на интерес».
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4.  Иногда вы сможете встретить человека, у которого лоб слегка как бы нависает над переносицей, глазами и вообще, лицом (см. рис. 13.6). Таких людей относительно немного, но, тем не менее, встречаются. Это застревающий тип личности. Со всеми вытекающими отсюда последствиями. Подойдет сюда также чисто психологический термин «ригидность», т. е. негибкость, жесткость и, опять же, эффект застревания. Проще говоря, такой человек не может выйти из своего состояния и посмотреть на возникшую ситуацию как бы со стороны. Из-за невозможности найти выход возникает чувства пессимизма и подозрения. Другими словами, склонность к паранойе. Добавьте сюда же постоянную мысленную жвачку, когда один и тот же тезис, подход, концепция, план непрерывно муссируются в поисках какого-то кардинального улучшения. Увы, улучшить систему, в которой непрерывно находишься, можно только выйдя из нее какой-то частью самого себя. Нависающий над бровями лоб не позволяет сделать этого продуктивно. Приходится опять возвращаться на круги своя.

Но везде и во всем всегда есть свой плюс. Индивидуумы с нависшим лбом методичны, последовательны и очень редко идут против своих убеждений. Непрерывный самоанализ также идет им на пользу, во всяком случае, они готовы искать причину проблем не только во внешнем окружении, но и внутри самих себя. Внутренний диалог с обратной связью – неплохой шанс разрулить и вырулить из сонма проблем на главную полосу автострады, ведущей к успеху.


13.3. ФИЗИОГНОМИЧЕСКАЯ МАСТЕРСКАЯ: СОЮЗ МЕЧА, ОРАЛА, ТРЕПЕТНОЙ ЛАНИ И КАЛЬКУЛЯТОРА




Решением задачи не может быть отрицание ее постановки.


Посвящается математику Ферма






Отвлекись!.. А можно потом не возвращаться?


Естественная реакция на рекламный слоган






Дай-то Бог, чтобы непомерное «Эго» не создало смычку с мощной челюстью и захватническим ртом. Тогда, пожалуй, пушки – на прямую наводку.


Козьма Прутков, эссе «Физиогномизмы»





Прежде всего, гладя на лицо или портрет человека, определите, насколько «лобный отдел» визуально доминирует, в сравнении с другими лицевыми органами. Таких людей еще называют «головастиками» или «лобастиками». Лоб, как вы уже поняли, может быть различной конфигурации, но обязательно заметный и представительный. В сравнении с той же челюстью, ртом, носом, глазами и др. Здесь, простите за очевидную банальность, чем больше лба, тем сильнее задействованы его функциональные отделы. Вот только надо обязательно посмотреть какие. В физиогномической диагностике, феномен «развитый лоб» понятие достаточно расплывчатое. Что именно развито? Зона «эго», или «сборка», а может быть, виски? Или, скажем, виски и та же «сборка»? Так что, потрудитесь определить, что и с кем во лбу главней. Индивидуальные комбинации, впрочем, вполне просчитываемы, учитывая вышеизложенный материал.

Но ведь лоб, хоть и наверху, да еще и связан с разумом и сознанием, но и остальные части лица далеко не всегда пассивные суфлеры. Могут быть разные коллизии. Приглядимся всего лишь к некоторым, ибо можно описать все, но тогда получится многотомник. И все же.

Выпуклое лобное «эго» + сильная челюсть – весьма опасная комбинация. Понятно, почему. Такой человек действует по принципу: «я хочу, и я это могу!». Однако – момент. Мощная челюсть, привыкшая к жестким боям, в какой-то степени сдерживает эгоистическую безудержность. Чем серьезней дело, тем меньше должно быть всяких бзиков и капризов. Сильная челюсть как раз и выступает регулятором «эго»-претензий и «эго»-заявок. Но вот если челюсть узковатая, удлиненная и треугольная, тогда желания «эго»-зоны могут быть воплощены ромбовым ударом. Срабатывает наложение двух программ. Слабая челюсть создает для выпуклой «эго-зоны» драматические проблемы. Есть непомерные желания, а вот силенок маловато. Но добавьте сюда же еще и маленький рот и образуется весьма коварное триединство. Не так уж много сил, но, чтобы заполучить вожделенное, на кон будет брошено все. В самый нужный момент. Хотя для неопытного взгляда – да ничего такого. Подвернулся случай, и вот удача.

А вот для большого рта союз с выпуклым «эго» чреват чрезмерным аппетитом. Хорошо, если челюсть окажется соразмерной. В противном случае, риск неудачного захвата будет очень большим. Придется резко уменьшать аппетиты, что для «эго» и большого рта, практически неприемлемо. Но и выигрывать не получится. Далее – полный набор неудовлетворенного и агрессивного невротика с призывом: «полюбите меня, оцените!». Может, таковые и найдутся.

Губы и нос попытаются хоть как-то поточнее навести зону «эго» на объект или субъект вожделения. Немножко подрегулируют ситуацию. Но в целом, «эго» может и не прислушаться к полезной наводке и реальной оценке ситуации. Зачем обратная связь о самом себе и результатах собственных действий? «Эго» принимает удовольствия и комплименты, но уж никак не истину.

Говорильный подбородок и зона «эго» усилят друг друга по максимуму. Остановить в разговоре или в чем-то переубедить такого человека практически невозможно. Зато апломба – хоть отбавляй. Одним словом, окружению не позавидуешь. Намучаются.

Обращайте внимание на людей со впалыми щеками и выраженным «эго». Опасные субъекты. Готовы ради собственного удовлетворения пожертвовать многим и многими. Но в чем-то им устойчиво не везет. Отсюда постоянная неудовлетворенность и склонность к риску. Присмотритесь к глазам – нет ли в них лихорадочного блеска. При этом обязательно оцените носогубный желобок – насколько он длинный. В последнем случае авантюрность резко возрастает. В свою очередь, развитые глаза позволяют «эго» построить грандиозные планы и видеть лишь то, что хочется.

Зона сборки не бывает лишней в качестве подспорья ни для какого другого физиогномического «органа», если он функционально задействован как основной в той или иной востребованности. Хотя гораздо чаще, именно «сборка» по сути и по делу использует возможности их всех. Как это делает главный конструктор, которому в его власть переподчинили не только конструкторское бюро, экспериментальный завод, но и основные сборочные мощности. В итоге совершается прорыв, но не там, где думалось ранее. При этом само собой снимается очень много проблем, казавшихся ранее неразрешимыми. Но, с другой стороны, «сборка» поддерживает мотивацию драться и отстаивать идею до тех пор, пока есть шанс ее реализации. Неистовство конструктора сейчас как-то не в моде. А жаль. Пионеры ранее всегда были в чести. Но вернемся к мастерской физиогномического психоанализа.

Лобная «сборка» позволяет челюсти не наносить лишнего удара. Благодаря синтезу разрозненных фактов, появляется шанс увидеть конфликтную ситуацию целостно и с позиции различных сторон. Таким образом, довольно кардинально ослабляется подозрительность и чувство мести. Но вот, если игра стоит свеч, то «сборка» усиливает мотивацию челюсти идти на прорыв. И игра будет проходить отнюдь не по шаблонным правилам. Снимите в уважении шляпу, перед теми индивидуумами, у которых «роговые» доли лба и челюсть работают в партнерстве. Весьма опасный, но благородный союз. Добавьте сюда еще длинный носогубный желобок и вы получите рискованность в квадрате. Но без лишней авантюрности.

Большому рту выраженная лобная «сборка» дает шанс не захватывать больше того, что можно проглотить и переварить. Но то, что надо присвоить, будет непременно взято. Неожиданно, продуктивно, эффектно. Для маленького рта «сборка» еще более полезна в разработке с виду непредсказуемого и молниеносного выпада на вожделенную цель. Помогут здесь также развитые губы и нос, в смычке со «сборкой» оценка, наводка и поиск нужной информации окажутся сверхэффективными. Портрет идеального разведчика или, скажем, картежного игрока – большие губы, длинный мощный нос и лобные выпуклости в зоне «рогов». Только в таком случае может быть продуктивным оперирование с фрагментарной информацией. Другими словами, удачная экстраполяция в условиях неполноты данных. И поменьше установок и проекций от собственного «эго», будет только мешать.

Собственно говоря, творчество как таковое, это и есть совместная работа губ, носа и «сборки». Ну, а фантазирование и продуктивное воображение предполагает выпяченную «сборку» и большеглазость.

Аналогично лобной «сборке», развитые виски только помогают другим физиогномическим органам. Впрочем, иногда можно обильным маслом слегка испортить кашу. Большие глаза + широкие виски создают соблазн виртуально построить «сверхпанорамную» картинку действительности. Реальная целостность слегка гипертрофируется и видится под иным углом восприятия и оценки. Современная видеоаппаратура именно так и работает. Скажем, эффект необычайной яркости или усиленное конструирование видеоплатой того, что в реальности смотрится по-другому. Впрочем, понятие «объективное восприятие» также не более, нежели некая условность, принятая за усредненную норму.

Виски в какой-то степени могут произвольно комбинировать информацию, полученную не только от глаз, но и от носа, губ, ушей. Так получаются и возникают разные ракурсы во взглядах на одно и то же явление, что, несомненно, хорошо для выбора и принятия наиболее эффективного решения по поводу. Отличные стратеги и военачальники имели широкий панорамный лоб + мощную челюсть. Развитые щечки при широких висках – несомненная удача в накопительстве запасов. Ну, а если еще есть ямочки на щеках, то и вовсе премило, потому как – продуктивно и без жадности. К слову, и при лобном «эго» и при выпяченной «сборке» привлекательные впадинки на щеках только на пользу. Надо уметь делиться.


13.4. РИСКУЮЩИЕ РИСКНУТЬ




Мертвые сраму не имут!


Изречение, приписываемое Мстиславу Мстиславовичу Удалому






Я входил вместо дикого зверя в клетку,

выжигал свой срок и кликуху гвоздем в бараке,

жил у моря, играл в рулетку,

обедал черт знает с кем во фраке.

С высоты ледника я озирал полмира,

трижды тонул, дважды бывал распорот.


Иосиф Бродский, стихотворение





…У поэтов Александра Пушкина, Осипа Мандельштама, Иосифа Бродского – выражено скошенный лоб. Они так и не смогли стать «удобоваримыми» для своей эпохи. Хотя заманчивые предложения от власть имущих поступали неоднократно. Увы. Каждый из них честно заплатил свою цену за дерзость быть отчаянным и правдивым.

…У философа Сократа также сильно скошенный лоб. За свою жизненную позицию, а также моральную и интеллектуальную принципиальность он заплатит глотком смертельной цикуты. Без страха и сожаления. А еще у Сократа чрезвычайно сильно развиты лобные правая и левая зоны «сборки». Поистине непревзойденный и до конца истовый диалектик, применивший метод столкновения в споре противоположных мнений с их последующим синтезом вывода на совершенно ином уровне. Челюсть у Сократа была отнюдь не слабая. Посмотрите на скульптурные слепки его лица.
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Робеспьер

…Робеспьер Максимильен своей неистовой жестокой непримиримостью и решительностью отправил многих на гильотину. Врагов, соратников и невиновных. В конечном счете, заслужил и свой черед. Безнаказанно убивать нельзя. Скошенность лба у Робеспьера поистине чрезвычайная.

…Буденный Семен, на всех портретах и фотографиях – панорамный лоб и широкие виски. В гражданскую войну отлично мог маневрировать, обходить, атаковать и успешно громить своей первой конармией первоклассных белогвардейских кадровых генералов. До грандиозного провального похода «на Варшаву». В дальнейшей военной карьере – сплошные успехи, поскольку идеально приспособился к Сталину (у Буденного зона личного «эго» как раз менее всего выражена, и он совершенно не заботился об идеологии). В начальный период Великой Отечественной войны – очередное фиаско. Предвидеть совершенно иной характер стремительно развивающейся войны Буденный сразу не смог. Подвела «сборка». Он играл, как шахматист, по заранее условленным правилам. В 41-ом все оказалось по-другому. Впрочем, Сталин дальше Буденному не дал шанс «переиграть» самого себя и доказать свои былые полководческие возможности. Может быть, и напрасно. Видимо, здесь сработало что-то личное. Буденный смог бы успешно командовать, как минимум, армией, а затем – и фронтом.
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Николай Духов

…Микола Духов, а точнее Николай Леонидович Духов, родом из Веприка, городка на Полтавщине, создатель серии легендарных тяжелых танков КВ и ИС, а также артиллерийских самоходок ИСУ. Тяжелые танки этого конструктора на поле боя немцы именовали не иначе, как «панцер-Духов». То есть, танки Духова. И было за что. А мы сейчас это имя совершенно не знаем. Подводник Маринеску, воздушный асс Покрышкин, легендарный снайпер Владимир Зайцев еще как-то известны, но Микола Духов – вряд ли. В свое время, Духов сумел очень точно предугадать тенденцию применения танков на войне и сумел, по сути создать самые совершенные танки Второй мировой. Его еще почетно называли «Главным конструктором Танкограда». До конца войны числился в списках военкомата «рядовым запаса», но в 45-ом году получил сразу звание «генерал-майора инженерно-танковой службы». Трижды Герой Социалистического Труда. Последнюю Звезду получил за работу в оборонной атомной промышленности. Представьте себе. Делать самые лучшие танки, и потом заняться (не по своей воле!) атомной бомбой. Такое было время. В итоге мир все же не разразился третьей мировой. Может, в чем-то Духов предотвратил тоже?.. Вдумайтесь в его родовую фамилию. У Николая Духова – открытое лицо, мощнейшая лобная сборка, продавленное «эго», широкая челюсть и приятно доброжелательный взгляд. Глаза как раз в масштабах лица – небольшие. Все же, он практик и «главный конструктор» по своей жизненной миссии, наделенный особым «духом» и хорошей душой. Те, кто его знал, о нем отзываются только так.


ГЛАВА 14. ФИЗИОГНОМИЧЕСКАЯ ДЕМАРКАЦИЯ, или ПОЧЕМУ НЕ СТОИТ ВЫЩИПЫВАТЬ БРОВИ




А это я!


Козьма Прутков, художник-концептуалист, «Автопортрет в противогазе»






Бровей не бывает много!


Анонимное высказывание дорогого Леонида Ильича Брежнева






14.1. ТОНКИЕ И ТОЛСТЫЕ, или РАЗГОВОР ПОЧТИ ПО ГОГОЛЮ О ВСЯКИХ ДУШАХ




Где тонко, там и рвется.


Народная присказка






Держите меня, а то я его сейчас!..


Обычная разборка у сельского буфета






Если мне плохо, то не все ли равно, каково мне?


Эпитет, раб и философ-стоик





Начнем с очевидного. Брови защищают глаза. Прежде всего от пота, обильно выступающего на лбу в минуты опасности или жары. В древности воины перед рукопашным боем отнюдь не для красоты перехватывали волосы налобной повязкой. Так было больше гарантии, что пот в критический момент не зальет глаза. Густые брови также дают шанс смотреть глазам сквозь пыль, под дождем или мокрым снегом. Это своего рода защитный козырек или «карниз» для глаз.

Еще брови визуально отделяют лоб от остальной части лица, то есть, от глаз, носа, рта, челюсти. Причем брови – это волосы. Для физиогномики факт весьма значимый. Лоб – это зона сознания и рассудка, а вот волосы на нашем лице выражают биологическую или витальную энергию. Вспомним библейскую легенду о силаче Самсоне, который и был силен, пока имел волосы. Кстати, само слово «варвар» происходит от греческого barbaros и означает буквально – «косматый». Экспрессивность варваров в бою сразу бросалась в глаза по тем временам более цивилизованным грекам и римлянам. Генетически волосатость у человека кодируется женским геном, а женское начало традиционно считается чувственным и иррациональным, в сравнении с рациональным и сознательным мужским началом. Но о волосах мы поговорим далее, когда будем рассматривать прически, бакенбарды, залысины, усы, бороды и бородки. Здесь речь идет о неком демаркационном кордоне, между сознанием и биологическими жизненными программами. Ведь нос не работает в сознательном русле. А челюсть? А накопительский инстинкт тех же щек? Но все наши лицевые органы совместно с сознанием (и подсознанием тоже) позволяют нам жить и выживать. Многие позитивисты считают, что при этом человечество еще умудряется прогрессивно развиваться. Может, и так. Во всяком случае, гладиаторские бои уступили место массовым шоу, где разве что в давке притопчут. Но вот все тот же извечный геноцид в любых омерзительных формах так и остался. Причем здесь брови? Как ни странно, косвенно влияют на принятие тех же решений, скажем, тому же частичному геноциду природы и людей. Например, выселять древнейшие села и монастыри под новое «химбыткомбинатовское» строительство. Либо истреблять всех животных напропалую, под раздутую СМИ-кампанию об очередной инфекции. С противогазом на лице бороться со средой жизни гораздо легче. Да и конкретно понятней.


У нас с вами, поскольку мы рождены на Земле и под Солнцем, изначально заложены чрезвычайно мощные биологические или, лучше сказать, витальные программы существования. Тщательно отобранные в процессе эволюции и вполне, может быть, откорректированные провидением, будем надеяться, что добрым, в человеческом понимании этого слова. Как-то все же развиваемся, со многими остановками и возвратами, но ведь благодаря чему или кому? Брови являются одним из биологических предохранителей. Они не позволяют впадать в крайности существования. Однозначно нельзя пребывать в плену сплошных инстинктов, равно как и жить по чисто рассудочным виртуальным соображениям. В первом случае мы рискуем превратиться в животное, а во втором – в шизоида. Жить без сердца, одними рассудочными соображениями тоже ведь нельзя. Как и полностью превращаться в «зверя», живя только инстинктами – захвата добычи, тяготением к власти и сексуальными привилегиями вожака. Страсть, какой бы бурной в смысле гормональности она ни была, наверное, должна все же сдерживаться плотиной разума. Заметьте, не погашаться, а сдерживаться.

Брови как раз и выполняют такую функцию. Они – барьер. Между неконтролируемыми биологическими инстинктами и чисто рациональной «шизофренией» сознания. Ни то, ни другое, не должно властвовать над человеком. Возможно, просвет в том, что называют душой, личностью либо миссией индивидуума. Но это уже удел не физиогномики. А вот создать портрет человека и спрогнозировать его поведение, уж наверняка придется. С учетом вида и конфигурации бровей – обязательно.

Итак, брови едва просматриваются, они тонкие и тщательно выщипанные. Не брови, а намек на ниточки. Пусть читательницы не обидятся, но это тяжелый случай. Еще раз простите, но чем тоньше брови, тем явственнее выражена стервозность характера. Все дело в том, что такой человек не может себе дать ответ: чего же он по-настоящему хочет? В чем смысл его хотений и где его миссия? Чрезмерно тонкие брови многократно усиливают воздействие эго и рационального мышления на человека в его жизнедеятельности. Отсюда индивид постоянно чем-то недоволен, он не может до конца удовлетвориться, ему нужны непременно льстящие сигналы извне: что он силен, всемогущ и на правильном пути в своих «забаганках» (слово украинское). То есть желаниях и мечтах, которые должны непременно воплотиться в жизнь. Беда лишь в том, что нарушен барьер между естественным ощущением собственной сути и эго– сознательными конструкциями в плане «я этого хочу, и так должно быть».

РЕЗЮМЕ ПО ХОДУ: если человек чего-то добивается и хочет, но постоянно остается недовольным – посмотрите на его брови. Они непременно окажутся тонкими. Отсюда – непомерный диктат «эго-желаний», которые, все равно, лишь очередная непомерная заявка-требование, поскольку они не исходят из глубин души, то их удовлетворение все– таки окажется неполным. Люди с очень тонкими бровями (неважно, выщипали они их, или нет) – своевольны, капризны, не удовлетворенные, жестко рациональны, хотя и проявляют нереализованные чувственные претензии, вернее – навязывают свое неудовлетворение окружающим. По типу «начальницкого»: угадай, чего я сейчас хочу? А потом? И так далее. Подчиненные мучаются и никак не могут понять: чего хочет от них руководитель? Действительно, если подавляется естественное желание, то откуда мне знать, чего я истинно и действительно хочу? Если «мозги» давят беспрепятственно на физиологию и индивидуальные витальные программы, то мало ли какие мегаломании взбредут в голову?

Жесткий совет бизнесменам: хотите стервозную секретаршу, которая рано или поздно и вас «отблагодарит» – возьмите максимально тонкобровую. Тендер или кастинг она непременно выиграет: индивиды с тонкими бровями очень тщательно и взвешенно просчитывают свои дальнейшие шаги и ходы. Все будет схвачено и будет находиться под тотальным диктатом. Впрочем, разве так обязателен душевный комфорт в приемной собственного офиса?

Почему так происходит? Скорее всего в очень раннем детстве, когда у ребенка нарочно взращивают непомерное «эго», но при этом он находится в искусственной среде, где существуют определенные непреложные правила поведения рационально-рассудочного типа, как это принято в мире взрослых: «Надо быть вот таким, надо желать вот это». Если ребенок подчиняется подобному диктату, и чаще всего в ореоле посулов будущих «эго»-дивидендов, то естественные порывы в итоге систематически «глушатся». Инстинктивные, витальные, чувственные, душевные – все подряд, что не соответствует надуманному образу избранной жизненной стратегии. В таком случае, брови постепенно и неумолимо начинают терять свой волосяной покров. Не только у женщин, но и у мужчин. Все. Теперь можно желать и добиваться чего угодно, но настоящие удовлетворение, счастье и покой вряд ли придется испытать. Баланс нарушен и витальные силы, вместе с порывами души подавлены. Разве попытаться вернуться к своим изначальным истокам? А брови – лишь чуточку подравнивать, но без активной целеустремленной «прополки».

Физиогномические антиподы – индивидуумы с густыми широкими бровями. К старости такие брови у мужчин принято называть еще кустистыми. Широкие густые брови сразу же выдают нам натуру весьма чувственную и естественную в своем эмоциональном проявлении. Другими словами, как чувствую, так и поступаю. Опять же, считаю что-то нужным, исходя из своего внутреннего состояния. Заметьте, отнюдь не под диктатом расчетливости «мозгов» и рациональных установок. Потому как широкие и густые брови создают естественную плотину между лобной и «витальной» или, проще говоря, «биологической» частью лица. Бровастый индивидуум еще каким властным и эгоистичным может быть, но уже по природе своей чувственной естественной природы. По принципу: «кого люблю, того и жалую». Такими, если верить классикам литературы, были купцы в XIX веке. Большинство из них пробились собственной сметкой и беспощадной железной хваткой из среды простого народа. Дворянской салонной «тонкобровой» выучки у них отродясь не было. А вот неслабая челюсть, желваки, мощный и жадный для захвата рот, широкий желобок и приплюснутый «боксерский» нос – так это почти всегда в наличии. Таков сборный портрет тех, кто успешно вырвался в эпоху бурного развития капитализма в Российской империи.

У «широкобровых» проявления запросов и притязаний во всяком случае понятны для окружающих. Не только в силу их экспрессивности. Просто такой человек желает и добивается того, чего в действительности хочет. Он естественен. Его можно принимать или не принимать, но вот с «непоняткой» проблем не будет. Всегда напрямую можно выяснить отношения.

ЗАМЕТКА ДЛЯ БИЗНЕСМЕНОВ И ПОЛИТИКОВ. Наблюдается некий коммуникационный конфликт между тонкобровыми и широкобровыми индивидуумами (нечто подобное наблюдается между полногубыми и тонкогубыми). Первые хитрят, строят многоходовки и практически никогда не раскрывают, чего хотят на самом деле. Зато амбиций и снобизма – хоть отбавляй. Пусть партнер помучается и угадает, что надо дальше делать. Увы, широкобровые могут с ходу, с пылу и с жару, не поддаться навязанным правилам игры. Рубанут, как всегда, в своей эмоциональной манере хитроумно закрученный «гордиев узел», и вся недолга. А дальше придется играть с открытыми козырями и по четким правилам. Либо расставаться, так и не «сварив» общей каши. Впрочем, тонкобровым индивидуумам односторонне больше нравятся открытые и чувственные широкобровые партнеры. К примеру, для построения семейного гнездышка. А теперь, угадайте, кто в такой семье будет шеей, а кто головой?

N. B. Но иногда брови бывают чрезвычайно широкими и густыми, а главное, – явно прослеживается их срастание в зоне переносицы. Это уже сигнал. О том, что присутствует попытка бровей размежевать лобную зону «эго», располагающуюся выше переносицы, и биологическую зону (прежде всего челюсть, рот, щеки). Другими словами, между эго-сознанием и инстинктами поставить барьер. Видимо, такая «смычка» чревата для индивидуума и внешней среды. Сие знаменует нам, что мы имеем дело с человеком, у которого сильно развитое личное «эго» и чрезвычайно мощная биологическая (витальная) сила. То бишь, явно завышенный гормональный индекс и слишком выраженная эмоциональная и экспрессивная чувствительность. До поры, до времени все это может вовсе не так уж заметно проявляться, как кажется тихой река, сдерживаемая мощной плотиной. Но, не дай-то Бог, в один момент перехлестнет за край, а то и вовсе прорвет. Тогда мало не покажется и самому индивидууму, и окружающим. Чувственные и поведенческие порывы могут быть такой силы, что социально наработанные адаптивные механизмы могут и не сработать. Ради любви, страсти, мести, чувства самореализации и достижения вожделенной цели такие люди пожертвуют и рискнут многим. Повышенный уровень адреналина, половых гормонов, в конечном итоге, высвобождение в мозгу «эндогенных опиатов» приводят субъекта в состояние экстаза, эйфории, захлестывающего ощущения всемогущества, а порой и вседозволенности. Личное «эго» диктует желание и формирует программу, а гормональные биологические системы обеспечивают энергией и в режиме обратной связи с внешней средой – высвобождением в мозгу веществ «удовольствия-неудовольствия, как-то: гнев, страх, душевная боль и т. д. Такой человек в своем поведении и устремлениях предельно целостный. Но вот остановить его или договориться с ним порой окажется весьма и весьма проблемной задачей. Грубо говоря, каждый за свой «кайф» в жизни платит собственной монетой. В данном случае ставки индивидуума на грани фола, а то и гораздо выше. Учтите это, на всякий случай.

В «мягком» же случае вы имеете дело просто с чувственным и страстным внутри человеком. Что может оказаться довольно интересно. Ведь в нашей господствующей цивилизации делают и выражают лишь то, что приносит дивиденды. А тут – искренняя экспрессия безо всяких на то оглядок и просчитанных ходов. Заманчиво.

Впрочем, всегда есть шанс достичь равновесия и гармонии между чувствами и вожделенными программами эго-сознания. Безусловно, не за счет конфигурации бровей, но то, каковыми они являются, многое подскажет. Если у человека меняется внутреннее состояние, наверное, и наружность тоже претерпевает изменения. И в этом отнюдь не заслуга салонов красоты. Хотя, вероятно, отчасти и они подталкивают человека через изменение внешнего образа к метаморфозам внутренним. Хорошо, если к лучшему.

Гармоничные брови – длинные, вразлет и в меру широкие, но отнюдь не узкие. На переносице – широкий просвет. То есть, личное «эго» может свободно проистекать вниз и давать программы биологическим органам. Если, конечно, не будет тому препятствовать впадина на переносице. Но об этом далее.


14.2. КАК ЛЯГУТ И ГДЕ ИЗЛОМАЮТСЯ БРОВИ




Маленькая девочка, со взглядом волчицы.


Музыкальная группа «Крематорий», из песни «Маленькая девочка»






Наивность порождает уверенность. Вот ей и подрисуем еще чуток бровки вверх.


Рабочие будни визажиста






Да не супьте брови! Раньше надо было.


При получении счета в престижном ресторане





Прежде всего, присмотритесь, насколько низко или высоко расположены брови над глазами. Кстати, брови весьма подвижны, ибо обладают собственной подкожной мускулатурой, и потому легко меняют свою конфигурацию, и отчасти месторасположение, что весьма симптоматично.

Низко расположенные брови, нависающие прямо над глазами, однозначно усиливают взгляд в упор. Под густо нависшими бровями можно пристально взирать сквозь пыль, дождь и яркие лучи солнца. А если глаза еще и впалые, то лучше избегать попадания в их прямой фокус. Можно растеряться, раствориться, поддаться чужой воле. Осторожно загляните в глубокий колодец, и вы отчасти поймете феномен нависших бровей и впалых глаз. Впрочем, вместо завлечения, вы резко и неожиданно можете наткнуться на острие поражающего взгляда. Эффект выстрела пушки прямой наводкой из скрытого укрытия.

Индивидуумы с низко нависшими бровями довольно смелы и решительны. Во всяком случае, они отваживаются смотреть на то, на что в социуме смотреть не одобряется. Потому редко бывают застигнуты врасплох, либо шокированы увиденными житейскими реалиями. Чего-чего, а вот наивности в их характере уж точно не наблюдается. Впрочем, это вовсе не означает, что такие люди хитры. Скорее наоборот, глядя на вещи в упор и понимая их суть, они редко делают успешную карьеру. Правда, и «пушечным мясом», что называется на шару, тоже не становятся. Добавьте к сему еще долю пессимистического цинизма вкупе с недоверием и портрет индивидуума с нависшими бровями в основных чертах описан. В межличностной коммуникации, особенно поначалу, действительно, такие люди кажутся менее приветливыми и открытыми, нежели остальные. Доверие их надо заслужить. В противном случае брови надвинутся на глаза еще ниже.

Сращенные и низко расположенные густые брови выдают нам чувственную озабоченность и подозрительность в достаточно выраженной форме. Только не приписывайте такому индивидууму сразу же психические отклонения. Совсем не хотелось бы, чтобы физиогномический психоанализ способствовал возврату времени гонения на ведьм. Душа и сила индивидуального «Я» всегда сильнее любой «клиники».

Брови, расположенные над глазами не высоко и не низко, характеризуют уравновешенного и весьма реалистичного человека, у которого нет необходимости смотреть на что-то в упор. Наоборот, его взгляд открыт. Ему нечего опасаться и вряд ли он пессимистически настроен на окружающую жизнь. Если дела идут неплохо, брови сразу же более открывают глаза. Появляется желание широко смотреть на мир. В результате – больше доверия и уверенности в позитиве. Что ж, такому индивидууму можно пожелать лишь дальнейших успехов без потери чувства реализма.

Поскольку, если брови упрямо лезут наверх на лоб, то физиогномический психоанализ, увы, категоричен – в наличии самоуверенность и снобизм в выраженной форме. Чем выше брови над глазами, тем уверенней мы можем констатировать уход индивидуума в заоблачные выси самовосхваления и собственных грез: «какой я уверенный и с каким уверенным имиджем иду по жизни». В русском языке есть подзабытое слово «напыщенность». Отметьте также, что излишняя самоуверенность неизбежно порождает недалекость. Простите, но индюк в природе достаточно глуповатая птица. Зато из нее потом получается отличное филе. Аналогия, на всякий случай.
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Наиболее самоуверенными окажутся высоко поднятые тонкие брови полукругом (см. рис. 14.1). Такие субъекты абсолютно уверены, что солнышко светит им особо, и их уверенное суждение обо всем также стопроцентно верное. Отсюда – неистребимое желание во всем и везде преуспевать, или хотя бы таким казаться для окружающих. Ну а если вдруг что– то не заладится, то виновато, конечно, будет зеркало, то бишь окружение. Критическое отношение к себе у таких личностей отсутствует напрочь. Чем выше брови, тем больше личного апломба и меньше терпимости к чужим недостаткам. Как правило, бровки начинают утончаться и расти вверх у «любимых деток», которым внушили уникальность не в меру амбициозные родители. Опять же, затем их усердно «крышевали» по ходу становления успешного жизненного плана. Так устойчиво, методично и очень прочно нарабатывается «комплекс успеха». Но если вдруг ситуация кардинально изменится, то обладатели высоких тонких бровок полукругом самоуверенно ошибутся в выборе верного решения. Так, в конечном счете, можно оказаться у разбитого, пусть и позолоченного корыта. Тем не менее, амбиции, тщеславие и самоуверенность будут толкать такого человека к очередным свершениям. Даже если таковые всего лишь нарисованы на холсте все теми же золотыми красками. Что и почему произошло в реальности для них, уверенных в собственной исключительности, так и останется сокрытым. Чем тоньше и выше брови, тем меньше желания знать правду о жизни. Для многих в современной цивилизации, это, пожалуй, очень даже неплохой способ как можно дольше продержаться в душевном и психологическом комфорте. Особенно, если есть кому или чему обеспечивать длительное время все ту же, простите «крышу».

Сюда же. Понаблюдайте, высоко поднятые брови и приспущенные веки идут совместно в паре к лицу. В таком случае снобизма и самоуверенного субъективизма – хоть отбавляй. Впору выяснять степень звездной мегаломании. А если брови к тому же очень тонкие, – то и изощренной стервозности характера. Диалог здесь может быть лишь сугубо односторонним, то есть, хвалить и угадывать желания, чтобы незамедлительно их исполнять. Ибо в противном случае вас обязательно накажут.
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Довольно часто наблюдается излом или перегиб бровей (см. рис. 14.2). Чаще всего излом проецируется на зону сборки, но может смещаться ближе к центру лба, в зону «эго», либо, наоборот, переламываться в области висков. Проекция точки перелома бровей вверх однозначно указывает наиболее используемую нашим «Я» зону лба. В зависимости от ширины бровей – сознательно или подсознательно. Если брови тонкие – преобладает сознательная и рационализованная часть «Я». Чем шире брови, тем сильнее подсознательное воздействие, исходящее из чувственных, а может быть, даже архетипных глубин нашего индивидуального естества. Однако чрезмерное доминирование лишь одной зоны лба имеет свой недостаток в силу узкой специфики. С другой стороны, концентрация усилий на чем– то одном, вожделенном, создает предпосылки для прорыва и самореализации именно в таком аспекте. Особенно, если учесть, что развитые брови сигнализируют о биологической витальной экспрессии. Но если брови тонкие, да еще высоко поднятые, тогда самоуверенность в данной лобной зоне подкреплена разве что сознательной установочностью индивидуального «Я». Собственно говоря, излом бровей указывает на индивидуально личную доминанту лобных долей. Выпуклости и впадины лба, наоборот, – генетическая родовая предпосылка. Профессиональному физиогномисту необходимо различать эти факторы.

А в общем, чтобы не ошибиться в психодиагностическом заключении, учитывайте, что излом бровей указывает на зону напряжения. Из-за чрезмерной специализации где-то там и кроется проблема. Если это сборка, – у человека не получается достичь желаемого результата, к примеру в творчестве. Хотя внешне все отлично. Как у Сальери, по сравнению с Моцартом. Но лишь внешне. Переламываясь, брови визуально сигнализируют: здесь кроется проблема, от которой трудно отрешиться. По сути дела перенапряжение и создает слабое звено. Не упустите сей факт для углубленного психоанализа.

Могут также встретиться укороченные брови, не доходящие до висков. Чем короче брови, тем сильнее оголяются виски. В итоге – комбинаторное мышление начинает доминировать над остальными способами интеллекта, а также сборкой и интуицией. Кстати, заметьте, у архивариусов и делопроизводителей со стажем, брови заметно укорочены. У тех, кто много и постоянно логически мыслит с применением перебора различных вариантов, брови неизбежно начнут укорачиваться. Впрочем, хорошо выставленное алгоритмическое мышление – не так уж плохо. Хотя компьютеры в наши дни это делают уже гораздо быстрее. Опять же, неожиданной для конкурентов инновации на одном лишь усиленном комбинаторном мышлении, увы, не построишь. Нужна еще изрядная доля эвристики, то бишь – сборки.
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Внутренние концы бровей могут сходиться «домиком наверх», либо «под углом вниз». В первом случае они как бы наползают, действительно в виде фронтона крыши на лоб (см. рис. 14.3), а во втором – под падающим углом скашиваются на переносицу (см. рис. 14.4). При этом выражение лиц совершенно различное. Брови «домиком наверх» рисуют нам классический пример жалобщика и плакальщика. Есть такой тип людей, которым обязательно надо поныть и расплакаться, если в руки не пришла любимая конфетка. Со временем такие личности рискуют стать хроническими неудачниками. Так что всегда держите рядом наготове жилетку. И не расстраивайтесь, если очередное дело также окажется заваленным в силу множества причин. Жалобщики и нытики всегда найдут внешнее оправдание. А если вы им не будете сочувствовать, то такие субъекты начнут тут же обижаться.

Кстати, сами брови чисто геометрически указывают на причину неудач. Заметьте, брови визуально сходятся в зоне «эго», где и возникают проблемы, поскольку запросы и амбиции не удовлетворяются. Отсюда непрерывные переживания и жалобы. Собственно говоря, высоко поднятые брови «домиком» – это еще и акт некоего изумления, по типу: «не ожидалось, что все будет так плохо». Увы, нереализованные, но обильно вскормленные надежды, – гарантия постоянных сетований, разочарований и обид.

Брови, стремящиеся сойтись у переносицы, несут также мало позитива. Но здесь по иной причине. Одолевают проблемы, которые нужно во что бы то ни стало решать, чтобы обрести покой, успех и счастье. Отсюда некоторая мрачноватая озабоченность относительно дел текущих и планов перспективных. Заметьте, брови визуально как бы спускаются с вершин висков к переносице. То есть из области комбинаторики в так называемую зону текущих «проблем», каковой и является переносица. При этом брови еще стараются одновременно сблизить и прикрыть глаза. Одним словом, насупленные и сведенные под углом брови. Такой человек вряд ли от своего отступится, и напрасно. Ему бы хоть на время расслабиться и узреть выход совсем в ином. А затем кардинально разрубить гордиев узел, затягивающийся на нем все туже и туже. Либо просто дождаться благоприятного течения, удачно отдавшись затем воле ветров. К сожалению, он так и будет прорываться к счастью через тоннель постоянных забот и проблем. Как говорят рыбаки, большой рыбы ему не поймать. Все силы и время уйдут на мелкую рыбешку. Тем более, что повышенный уровень тревожности и озабоченности довольно быстро может подорвать здоровье. Такие люди не плачут, но по ночам из-за неразрешенных проблем перестают спать. Брови «домиком вниз» сигнализируют о том, что прежние планы и комбинации не срабатывают и ворох нерешенных проблем накапливается. Но индивид изо всех сил пытается их «разрулить» все теми же старыми методами.


14.3. ПЕРЕНОСИЦА, или УЗКИЙ МОСТ ДЛЯ «ЭГО»




Остановите меня!


Возглас из болида






Эскарп – противотанковое земляное заграждение, в виде высокого крутого среза ската местности, обращенного к противнику.


Советский энциклопедический словарь, ст. 1579






Проверка желаний обязательна!


Приказ по школе волшебников





Переносица – это узкий переход энергии и информации из лобной зоны «эго» вниз на лицевую часть. Впрочем, движение двустороннее. Челюсть, рот, губы, желобок и нос также могут сигнализировать «эго» о том, что действительно происходит. Однако «эго» в зоне переносицы все же доминирует. Нисходящий поток будем все же считать более главным. «Эго» привыкло диктовать всем и вся свои условия и желания. Иначе оно не было бы «эго».
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Переносицу нужно смотреть обязательно в профиль. Чтобы определить насколько глубока выемка (см. рис. 14.5). Чем глубже выемка на переносице, тем затруднительней передача приказов «эго» на лежащие ниже отделы. То есть, явно выраженная впадина между носом и лбом препятствует тотальному распространению диктата «эго». Что это значит?

А то, что такой индивидуум имеет генетическую предрасположенность блокировать, простите, позывы собственного «эго». Отсюда склонность к рефлексивности, самоанализу. Собственные побуждения, даже очень сильные, в случае чего, могут сдерживаться, наподобие плотины. Будет, конечно, напряг, но внешних срывов не произойдет. Умение остановить самого себя – довольно не слабое качество характера, согласимся. Кажется, монахи, это называли «усмирение гордыни». Временами всем полезно в сем попрактиковаться. Глядишь, и сама острота притязаний испарится, как сухой лед на солнышке. Вообще, остановиться в нужный момент, подчас – великое дело. Тебя подталкивает заведенное «эго», по типу, «давай! давай!», а ты вдруг – бац!.. – и впадаешь в недеяние. Со всеми вытекающими отсюда последствиями. Так можно не только уцелеть, но и совершить великие дела. Как минимум, победой над самим собой, а может быть, и над другими. Вовремя остановленное «эго» позволяет увидеть ситуацию совершенно в ином ракурсе. Порой, вовсе не в проигрышном варианте для индивида. А затем останется только действовать. Впрочем, пауза принятия решения у таких индивидов всегда присутствует. Даже если лоб сильно скошенный, все равно психопатический импульс просто так сразу не сработает. Будет момент задержки в области переносицы. Но лишь при условии, что там имеется впадинка или выемка.
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Если переносица ровная и плавным мостом переходит ото лба к носу (см. рис. 14.6), то мы имеем совершенно иной психопортрет. Личности такого склада абсолютно не имеют проблем с волеизъявлением собственного «эго». По все тому же принципу: «как только я захочу, я это сделаю и никаких комплексов по поводу». Нормально, если в итоге получается достичь приемлемого удовлетворения собственного «эго». Ибо в противном случае – мощнейшее противодействие внешней среды. Тогда внешние конфликты неизбежно могут перерасти во внутренние. Но в общем, такие люди совершенно уверенны не только в себе, но и в правоте своего дела.

Обязательно также учитывайте ширину переносицы (лицо рассматривается в анфас). Понятно, чем шире переносица, тем дальше отставлены глаза. И наоборот, при узкой переносице глаза будут сильно сближены. Широкая, особенно ровная переносица, безусловно, будет только усиливать воздействия «эго». Уверенности и напористости в своей самореализации такому человеку не занимать. Навязывать окружению свои «эго»-интересы он будет очень активно. Но если на широкой переносице наблюдается явная впадина, то, вполне возможно, вы имеете дело с рефлексирующим субъектом, у которого хорошо развит самоанализ. Но если он примет решение, то паузы к исполнению уже не будет. В принципе, широкая переносица со впадиной, сдерживает личное «эго» настолько, чтобы не «наломать дров» из-за собственных амбиций. Согласитесь, обратная связь по отношению к самому себе еще никому не помешала.

Узкая переносица однозначно выдает человека, который никак не может разрешить все свои текущие и накопленные проблемы. Ну а если еще присутствует впадина, то перед нами явный ипохондрик. То бишь, сомневающаяся и переживающая во всем личность. А главное, – отягощенная житейскими моментами, на которые, может, и не стоило бы обращать такого внимания. Полетит вначале зрение, а затем и остальное здоровье. И все же такие люди в одном несомненно хороши: они очень ответственны. Не семь, а сто раз перепроверят уже отмерянное. Впрочем, на ответственном посту они могут создать атмосферу излишних перепроверок и тревожности из-за своей врожденной мнительности. Резко разрубить гордиев узел также не смогут. Либо сделают это очень неудачно. Не вовремя, не к месту и не совсем убедительно.


14.4. БРОВАСТОСТЬ ЕЩЕ НЕ ПОРОК




Пророк Мухаммед был по-своему прав, запретив изображать лицо человеческое.

Мало ли какие страсти обнажатся.


(…)
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Альберт Эйнштейн

…Густые брови и скошенный лоб – индивидуум с серьезными заявками. Таковыми были Руал Амундсен и Альберт Эйнштейн. А если еще и неслабая челюсть! Такой человек весь накопленный архив инстинктов использует по максимуму. В придачу к разуму.

…К месту вспомним широкие разлетные брови казачек. В Поднепровье, украинском Приросье, на Дону, Кубани, Северском Донце, Южном Буге и так далее. Степные «людоловы» таких девушек ценили особенно высоко. Еще бы! Отнюдь неслабая челюсть, слегка выдающиеся скулы, большие глаза, полные губы и густые длинные брови – идеальная жена, мать и хозяйка. Не обманет и сумеет постоять за себя и свое семейство. В страсти отдает себя всю. «Людоловам» в исторической перспективе не повезло, сыновья таких матерей, в конце концов, уничтожили империю рабства и продажи людей.
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Марлон Брандо в роли Вито Корлеоне

…У «крестного отца», дона Вито Корлеоне, воплощенного на экране талантом Марлона Брандо, густые и кустистые брови. А еще – сильно выдающаяся, почти квадратная, челюсть. Убедительный житейский образ. Марлон Брандо всегда играет натуры чувственные и предельно сильные в своей откровенности. Его «крестный отец» не позволяет зрителю в этом усомниться.
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Мартин Хайдеггер

…Философ Мартин Хайдеггер никогда и ничего у сильных мира сего не просил. При нацистах, в 1934 году ушел в отставку с поста ректора университета в родном городе Фрейбурге. Тем не менее, из личного уважения, Гитлер сам назначил ему пенсию. При оккупационных же французских властях он был лишен права преподавать. Тридцать лет, начиная с отставки, писал ученый свои труды по сути в стол. На склоне лет спокойно и невозмутимо он пережил небывалую славу как величайший метафизик, философ, фундаментальный онтолог и мистик XX века. У Мартина Хайдеггера в профиль явно скошенный лоб и цепкий взгляд из-под нависших бровей.

…О Морисе Уилсоне уже упоминалось, и этот человек достоин повторения. Движимый одной лишь идеей божественного провидения, он без альпинистской подготовки в 30-е годы прошлого столетия попытался взять в одиночку величайшую вершину мира Джомолунгму. Дошел до отметки 7000 метров, не провалившись ни в одну из трещин. И погиб. От истощения, мороза, плохого питания и почти без снаряжения. У Мориса Уилсона чрезвычайно густые и широкие разлетные брови, большой рот, выступающий подбородок и округлая, довольно массивная челюсть. Он был добрым, увлеченным человеком и никак не собирался сходить со своего пути.


[image: ]



Леонид Брежнев

Леонид Ильич Брежнев единолично управлял Советским Союзом целых 18 лет. Любил охоту, спортивные машины и пользовался популярностью у женщин. В отличие от Сталина, был открытым и искренним человеком, но в сложившейся системе отнюдь не наивным. Брежнев идеально чувствовал человека после личной встречи с ним. Опирался на армию, а не на КГБ. Правление Брежнева многие историки называют единственным «золотым периодом» искусственно созданного социалистического государства. У Брежнева чрезвычайно густые брови. Переносица – без впадины и широкая.
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Андрей Кравченко

…У танкового командарма Андрея Григорьевича Кравченко, дважды (!) Героя Советского Союза, крупное открытое лицо и густые черные казацкие брови. При этом чрезвычайно мощная волевая челюсть, тяжелая и массивная. Боксерский нос и ровная широкая переносица. А вот в зоне «эго» – впадина. Сильно развиты виски и есть «сборка». Взгляд добрый, искренний, хотя глаза на таком крупном лице небольшие, но с явными наружными морщинками и удлинителями. Об этом генерале сейчас почти ничего не известно широкой публике как в Украине, так и в России. А очень жаль.

Родился он в селе Сулимовка, близ Яготина, что на Киевщине. Автору при совершенно необычных обстоятельствах пришлось побывать в этом украинском селе, но об этом более подробно в перспективе в книге о сталкинге. Сейчас разговор о Кравченко. Военная биография его поистине уникальна. Именно его 4-ый танковый корпус замкнул кольцо окружения армии Паулюса, соединившись с войсками Сталинградского фронта у станицы Советской. На Курской дуге – встречные бои с дивизиями СС «Райх», «Адольф Гитлер», а затем – и «Великая Германия». При освобождении Киева его танки ударят с Лютежского плацдарма и первыми в час ночи 7 ноября прорвутся со стороны Брест-Литовского проспекта на главную улицу столицы – Крещатик. Затем стальное кольцо Корсунь-Шевченковского котла, взятие Звенигородки, где и по сей день на почетном постаменте стоит Т-34 в память о тех боях. Кравченко так и не позволил 1-ой танковой армии генерала Хубе деблокировать окруженную группировку врага. В 1944 году его, тогда уже 6-ая танковая армия захватила главные нефтяные промыслы Гитлера – румынское Плоешти. Но самые жестокие бои разразились у озера Балатон и в Будапеште. За участие в них Сталин учредил отдельные медали. Командарм Кравченко и его гвардейская 6-я танковая армия будет вести единоборство с 6-ой танковой армией войск СС генерал-полковника Зеппа Дитриха. Мистика цифр. Окончательно их поединок закончится во взятой Вене. Сталин и за эту победу отчеканит медаль. Генерал всегда берег своих танкистов и не допускал напрасных потерь в городах. Он любил повторять: «при окружении горлышко бутылки надо оставлять откупоренным». А затем неожиданным маневром навязывал свой любимый встречный бой. Война в Германии для Кравченко не окончилась: 6-я гвардейская танковая армия в августе 45-го преодолеет пустыню Гоби и возьмет в боевом марше Большой Хинган, ударив затем в тыл Квантуньской группировке. Именно десантниками его армии будет взят в плен последний китайский император Пу-и, тогда всего лишь «император Маньчжоу-Го».

И вот достойный памяти потомков финал. В легендарном Порт-Артуре, на берегу Желтого моря, у самой его кромки, генерал попросит сварить рыбацкую уху и выпьет с танкистами за здоровье своего отца, солдата русско-японской войны.

...


«Мог ли старый Гринько даже в самых смелых своих мечтах гадать, что первыми в Порт-Артур ворвутся танкисты его сына – генерала Кравченко? Отец. Батько. Теплая волна нежности подкатывает к сердцу, уносит в родную Сулимовку».
(Цитата из книги, написанной Анной Строевой «Командарм Кравченко», Киев, Политиздат, 1984, с. 4.).



Автор сумела очень точно проникнуть в душу генерала. Спасибо ей за это. Судя по воспоминаниям, танкисты искренне любили своего командарма. Иначе как «батя» его не называли.


ГЛАВА 15. ЗВЕЗДА ВО ЛБУ, или КАРМИЧЕСКАЯ ТОПОГРАФИЯ МОРЩИН




Разглаживаем все морщины и наводим идеальные стрелки!


Девиз брючного салона






Какой чистенький лобик! И почему он оказался нашим клиентом?


Недоумение патологоанатома






Большой, умудренный жизненным опытом, совершенно черный кот внимательно рассматривал свое отражение в зеркале. Потому как откликался он на имя Снежинка.


Зарисовка с натуры






Рискните определить возраст хорошенькой кошечки. Морщин-то нет. Зато наклонности характера сразу налицо.


Умозаключение того же Снежинки






15.1. СКОВАННЫЕ ОЗАБОЧЕННОСТЬЮ




Цепи бывают разные. Тяжелее те, которые связаны с прощением.


Граф Монте-Кристо






Покой нам только снится!


Девиз современных бизнес-топ-менеджеров






Морщины на лбу встречаются даже у десятилетних детей.

Причем здесь старение кожи? Может ранневзрослое восприятие мира?

Хотя своих серьезных забот у детей тоже хватает с избытком.


(…)





У морщин на челе, пожалуй, своя особая миссия. Засвидетельствовать нам, что мы есть на самом деле. К чему призваны и в чем наши проблемы. В том числе индивидуальные и родовые кармические. Впрочем, наш жизненный путь также добавляет штрихов. Итак, по порядку, поскольку вариаций может быть много.
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Пожалуй, легче всего диагностируются небольшие короткие морщины над самими бровями. Над правой бровью, она управляется левым полушарием, в астрологии так называемая «морщина Солнца» (см. рис. 15.1, цифра с указателем 1) Над левой бровью, будем ее по той же терминологии называть «морщина Луны», – под функцией правого полушария (см. рис. 15.2, цифра с указателем 2). Морщины короткие и появляются прямо над бровями, распознать их просто. Если они обозначились, значит, субъект может временами пребывать всецело либо в правом, либо в левом полушарии. То есть чувствовать, думать, принимать решения и действовать под доминантой какого-то одного из полушарий. Если присутствуют обе морщины, то это очень даже неплохо. Человек может переключаться в зависимости от состояния и ситуации.

Но если существует одна лишь морщина – то это значит, что человек пребывает в каком-то едином образе. В каком, – определите довлеющее полушарие. Только не забывайте о перекрестной асимметрии. Кстати, астрологические названия довольно адекватны. Левое полушарие отвечает за успех, надежду, перспективное планирование, логический системный подход – за построение пусть виртуального, но все же личного «города Солнца». По типу: вот так мы сможем стать счастливыми. А вот «морщина Луны» увлекает нас в прошлые архетипы, сантименты, переживания, чувственные воспоминания, некую тоску по несбыточному и щемящему в душе. Иррациональная эмоциональная «размытость» – правое полушарие и «морщинка Луны» над левой бровью, а алгоритмическая конкретика планов и действий – морщина над правой бровью, издревле именуемая именем Солнца.

Область переносицы по астрологической терминологии – под властью Меркурия, то есть сфера торговли, информация, курьерство. То есть, разрешение текущих житейских проблем. Морщины в этой области однозначно указывают, что человек весьма ответственный и вряд ли будет спать спокойно, если порученные ему дела идут не так, как надо. Из него получится преотличный комендант, завхоз, распорядитель, офис-менеджер, системный администратор, контролер и ревизор, начальник экспедиции, первый помощник президента компании и так далее. Ни одна мелочь не будет упущена. И дважды напоминать ему тоже не надо будет. Правда, добросовестность и ответственность могут перерасти в излишнюю мнительность. В конечном счете, при неудачах могут возникнуть глубокие неврозы. Абстрагироваться от переживаний такой индивидуум вряд ли сможет. Но дело без присмотра все равно не оставит.

Морщины в области переносицы могут быть нескольких видов. Часто наблюдаются по краям бровей слева и справа небольшие вертикальные морщины, на рис. 15.2 это морщины 1 и 3. (Подпись рис. 15. 2. Морщины в области переносицы). Это, соответственно, морщины левого (1) и правого (3) полушарий. Такие морщины указывают на то, что человек в текущих житейских проявлениях может быть чисто в естественном образе, чувстве и эмоциях (морщина 3 слева), но если надо – он тут же перейдет на логику и конкретное алгоритмическое мышление. По сути, это те же морщины «солнца» и «луны», но только в зоне практического прагматического приложения. В то же время, если существуют обе морщины, то для решения дел очень даже неплохо. Можно откровенно и по душам поговорить и нужный циркуляр составить. Все зависит от ситуации. А они, как известно, бывают разные. Но если в наличии только одна морщина, то мы имеем дело в житейских текущих делах с асимметричным человеком. То есть, на своем рабочем месте, в коллективе и даже семье подобный субъект ведет себя односторонне и без должной обратной связи. Из своей текущей проблемы он выйти никак не может. Но в итоге будет страдать окружение.

Может также встретиться только одна морщина по центру переносицы и чуть выше на лоб, в зоне междубровия (см. рис. 15.2, морщина 2). Она представляет собой проекцию чувства долга, ответственности и упорства в повседневных делах. Просьба не путать эту морщину с зоной «эго». Скорее, наоборот, здесь проявляется ответственность собственно «Я» индивида. Такой человек, действительно, очень ответственный и никогда не бросит начатое дело. Хотя, судя по тому, где эта морщина находится, забот и переживаний у него всегда хватает. Если бы все шло гладко и легко, морщинки по центру переносицы просто не было бы.

Однако о настоящих проблемах и хронических неудачах свидетельствует поперечная морщина на лбу над переносицей (см. рис. 15.2, морщина 4). У человека явные нелады с самореализацией. Что-то почему-то не получается. Возможно, даже не обязательно по вине самого индивида. Однако, заметьте выход из зоны «эго» визуально перекрыт. На то могут быть даже кармические причины, хотя чаще всего – индивидуального характера. Но причины озабоченности все равно остаются.


15.2. УЗРИ МИССИЮ




Сложно переписать книгу заново. Будет уже неправда.


Что бы ответил Достоевский современному интервьюеру






Не морщи лба!


Окрик родителя любимому чаду






Жалко Кощея! Он ведь так безответно любил Василису Прекрасную!


(…)





Теперь настал черед морщин лба, что называется большого калибра. Здесь физиогномиста, даже опытного всегда ожидают определенные сложности. Порой бывает довольно сложно идентифицировать морщину. Сейчас вы поймете почему.

Чтобы облегчить эту задачу автор разработал собственную методику определения на лбу «что есть что».
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Итак, ваш первый шаг. Проведите горизонтальную разделительную линию строго посредине лба (см. рис. 15.3). Уже здесь возникают проблемные нюансы. Истинную ширину лба может скрывать, т. е. визуально уменьшать ниспадающая челка, а вот залысина, наоборот, визуально расширит область лба. Постарайтесь убрать в проведении «срединной линии» указанные артефакты. Здесь необходим некий практический опыт. Но как показывает практика обучения, даже «новички» довольно точно определяют, где же средина лба. Зачем это нужно?

Потому что, именно строго посредине лба проходит морщина, которая в астрологии именуется «морщиной Юпитера». Не выше и не ниже. Ее, конечно, может там не оказаться, как таковой, но если посредине лба наметилась морщина, то это – точно «Юпитер». По-своему знаменательный знак. Отмеченный таким знаком индивид склонен к власти и успеху, со всеми вытекающими последствиями. Можно сказать, что это прирожденный лидер, но с оговоркой, что именно лидерство принесет ему власть и успех. Быть первым ведь не всегда означает стремление властвовать. А вот «люди Юпитера» хотят именно обладать властью. Над ними довлеет «синдром цезаря». Еще один момент. Не путайте стремление к власти и желание удовлетворять свое «эго». Феномены далеко не тождественны. Вспомним строчки из песни времен молодости незабвенной Аллы Пугачевой: «Все могут короли, все могут короли… но вот жениться по любви – не может ни один король!». Пожалуй, здесь раскрыта суть различия между властью и личным «эго». Чтобы прочно властвовать временами придется наступать на горло своему «эго». С другой стороны, именно власть даст шанс активно развернуть свое «эго». До того момента, когда неизбежно возникнет напряженная коллизия: «хотеть или властвовать». Как бы там ни было, но такие люди усматривают свою самореализацию через любые институты власти, вплоть до личной диктатуры. Образно говоря, будучи всего лишь солдатами, они всегда носят в своем ранце маршальский жезл. В чем, несомненно, есть определенный позитив. Хороший начальник всегда лучше плохого. Имеется в виду, для подчиненных и окружающих. Да и деловым партнерам с таким человеком понятней. Твердая надежная власть сулит уверенность в возврате дивидендов. Лишь бы при этом не увяли непровластные альтернативы.

Ниже морщины Юпитера находятся так называемые морщины Марса и Венеры. Марс выше, а Венера, как и положено, ниже. Вот только идентифицировать их порой бывает гораздо сложнее, нежели морщину Юпитера. Представьте, ниже средины лба четко прослеживается глубокая прорезь. Что это – морщина лба или Венеры? Для начинающего физиогномиста вопрос почти гамлетовский. Что есть что?
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Чтобы более четко определиться, вам опять придется разделить лоб надвое. Но теперь в области лба ниже «морщины Юпитера». Назовем ее для удобства «нижней срединной линией» (см. рис. 15.4). Так вот, та морщина, которая ближе к Юпитеру и находится чуть выше нижней срединной линии, и будет «морщиной Марса». Проще говоря, она сразу под Юпитером. Что также отчасти симптоматично. Морщина Марса – это всегда война, вызов, состязание, соперничество, а временами – даже месть. Люди, наделенные обладающие такой отметиной – прирожденные воины. Для них поединок или любой спарринг – естественное состояние бытия.

Агрессивность воина проявляется только в поединке, и то ровно настолько, чтобы успешно драться. Просьба не путать с психопатией, которая тотально пропитывает все существо индивида и может взорваться в любую неподходящую минуту. Морщина Марса – это, безусловно, война, но отнюдь не безрассудство психологически неуравновешенных индивидуумов. Что еще к этому можно добавить? Пожалуй, то, что «дети Марса» пойдут на бой, даже если у них, казалось бы, нет ни малейшего шанса победить. В итоге возможен либо Марафон, либо Канны, либо Сталинград. В бизнес-делах морщина Марса не позволит индивидууму так просто подчиниться чужой воле, и выполнять заведомо проигрышные приказы. Давить страхом на такого человека чревато. Для тех, кто любит угрожать, стращать и шантажировать. Просьба это учесть. Открытая война есть не что иное, как разрешение многих проблем за один раз. Вот только что потом возводить на развалинах? Люди Марса всегда готовы драться. Осталось лишь найти смысл, во имя чего это стоит делать.

Морщина Венеры ниже морщины Марса и, по сути, находится прямо над бровями. То есть, первая длинная морщина выше бровей и будет Венера. Только не ошибитесь. Ведь когда этой морщины нет, можно запросто принять расположенный далее Марс за Венеру. Ошибка окажется весьма серьезной для диагностического психопортрета. Ведь у Венеры с Марсом. нет ничего общего Посудите сами.


Люди Венеры, прежде всего, чувствительны, сопереживающие, эмоциональные и склонные к любви. Не к проявлению этого чувства, а именно к любви. Увы, в современном обществе, это иногда уже сложно объяснить. Наверное, надо все-таки читать Ивана Бунина, Эмиля Золя, его русского друга Ивана Тургенева, а также, скажем, Михаила Булгакова, Константина Симонова, Юрия Нагибина, Владимира Орлова, Валерия Шевчука и многих других. Всех не перечислить. О любви и дружбе так много написано, спето и сказано, что вряд ли стоит дополнять. Однако вернемся к физиогномической психодиагностике. Морщина Венеры предполагает, что люди ею наделенные обладают даром любить, дружить, отдавать и прощать. В наше время, кому-то эти слова покажутся странными. Куда понятнее: «сделать», «пробросить», «кинуть» и т. д. Не будем продолжать. Кстати, морщина Венеры сейчас достаточно редка. Потому на нее стоит обращать особое внимание. Люди, которые ради чувств и души могут отважиться на поступки, представляют особые артефакты. Простите, временно именно в нашей цивилизации. Хотя по существу, от души и сердца, должно именно так и быть. К сему есть подзабытый психологический термин: «эмотивные личности», заметьте, не истероиды, психопаты, эпилептоидные особи, неврастеники всех цветов и мастей, а именно «чувствующие». И сопереживающие. Кто-то проходит мимо замерзающего котенка зимой, а кому-то его невыносимо жаль, и находятся те, кто обогреет, покормит и займется его судьбой. Точно так же и с людьми. Только здесь гораздо сложней.

Морщина Венеры отнюдь не воинственная. Но из-за привязанности или просто даже сопереживания, люди, ею наделенные, могут пойти на очень серьезный риск. Из-за любви даже трусы становятся на время очень смелыми. Так что не стоит пренебрегать силой Венеры. А, в общем, такие люди прекрасно вживаются в общество, ибо они сначала прочувствуют ситуацию, а лишь затем примут решение, как поступать. И еще. Пожалуй, наперекор своим чувствам они вряд ли пойдут. Отрекаться от того, кого и что любят, также не станут. Так что с психоманипуляциями будет трудновато. Парадоксально, но морщина Венеры наделяет личность чрезвычайной жизнестойкостью. Во имя все той же любви. С другой стороны, именно чувственная привязанность может стать ахиллесовой пятой для таких индивидов. Впрочем, еще больше жаль тех, кто лишен такого знамения Венеры на челе. Скучно как-то стало жить, господа.

Выше морщины Юпитера располагается морщина Сатурна (см. рис. 15.4). Ее достаточно легко идентифицировать, поскольку она всегда выше средины лба. Это весьма интересная морщина, поскольку указывает на миссию личности. Можно ее еще назвать линией судьбы. Морщина Сатурна наблюдается далеко не у всех людей. Ее появление означает, что индивидууму нужно выполнить некую миссию своей жизни. В противном случае его ждут болезни и проблемы. Другими словами, у него есть своя индивидуальная сверхзадача.

Какая именно, мы не можем знать, но на то, что она существует, морщина Сатурна указывает наверняка. Только не нужно вдаваться в крайности фатализма. Всегда существует не только свобода выбора, но и многовариантность некой, пусть даже судьбоносной предначертанности. Просто человек, наделенный глубокой морщиной Сатурна, может быть, оставит после себя более глубокий след, нежели другие. Мотивация его поступков не всегда может оказаться понятной для окружающих. Ведь угадать свое предназначение, не всегда удается легко. Потому, как говорится, судьба некоторых ведет, а других – тащит. Не хотелось бы.

Еще выше, почти на самом верху лба, едва ли не у начала корней волос (если лоб низкий) может находиться морщина Урана (см. рис. 15.4). Вы сможете наблюдать ее далеко не у всех. Это весьма редкий знак на челе. И сигнализирует такая морщина о карме рода, можно сказать даже жестче – фатализме рода и личной судьбы. Как правило, по наблюдениям, такие люди выраженно деструктивны по своей психической природе. Такое ощущение, что над ними, действительно, довлеет рок. И им надо его отработать, идя против всех и вся. Но прежде всего, – против самих себя. Уран – тяжелая морщина, а точнее, бремя. Прошу к таким людям, подчас относиться гораздо терпимее, нежели к другим. Ведь, к счастию, не все рождаются с «пожизненной кредиткой», у которой вместо стартового «плюса» обозначен «минус». Может быть, потому отмеченные «Ураном» рискуют гораздо более. Временами им просто терять нечего, окромя чувства гнетущей тревоги внутри себя. Так что их поведение со стороны временами может показаться не совсем адекватным. Человек, влекомый роком, как-то мало заботится о социальной адаптации. Ему нужно разрешить свою задачу и обрести более спокойную жизненную миссию.
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Довольно часто наблюдается разрыв морщин в зоне «эго» и затем их взаимный перехлест (см. рис. 15.5). Разрыв морщин свидетельствует о наличии все той же функциональной асимметрии коры полушарий головного мозга. Когда логика и чувства разобщены, хотя и выполняют одну и ту же программу. Перехлест (разделенные половинки морщины заходят одна за одну) – вызван стремлением все-таки увязать как-то в одно целое чувства и расчетливые мысли. До конца не получается, но все же укрепляющий мостик проложен. Тем не менее, человек постоянно пребывает как бы в разных ипостасях в той или иной ситуации. Хотя и стремится, судя по перехлесту, обрести некую личностную целостность. Вопреки все тем же «эго»-побуждениям, которые диктуют, что и как надо делать «правильно». Заметьте, морщины разрываются именно в зоне «эго». Может встретиться топографическая «картина», когда разрыв между половинками морщин очень широкий и центральная часть лба гордо и выпукло возвышается куполом. Что ж, в таком случае личное «эго» стопроцентно победило все предназначенные программы. Они разорваны и ютятся теперь где-то на периферии. Чтобы напоминать о себе лишь от случая к случаю. Что ж, хвала всехотению и всежеланию нашего личного «я»!
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Однако встречается особый случай. Когда зону «эго» прорезает глубокая вертикальная морщина (см. рис. 15.6). Такую морщину идентифицировать очень легко, ибо ее ни с какой другой не спутаешь. Она, действительно, глубоким желобом проходит прямо посредине лба. Иногда, доходит даже до переносицы. Люди, отмеченные рассекающей морщиной центровой зоны лба, весьма интересные субъекты. С одной стороны, у них явно выражено сильнейшее личное «эго», а с другой – такое же, не менее сильное чувство долга. Так вот, если у человека появляется именно такая морщина, то это значит, что долг, обязанности и ответственность побеждают личное «эго». Отчасти, чисто гамлетовская коллизия. Увы, морщина отнюдь не всегда победоносная. Идя наперекор своей воле, можно ведь пообламывать собственные крылья. Но затем с честью выдержать последний знаменательный бой. Уйти проигравшим, но так и не побежденным. Это уж – как судьба распорядится. Одно мы можем с уверенностью констатировать: индивидуум с рассекающей морщиной посредине лба может приказать своему «эго». А не наоборот. Как бы ни велики были его устремления к славе, успеху, власти и наслаждениям. А они, уж будьте уверены, немалые, если появилась на челе такая морщина. Появление такой «центровой» отметины достаточно редкий феномен. Поскольку появляется у людей, уже чего-то достигших, но не забывающих о долге и обязанностях. Сильная личная позиция, будем откровенны. Уметь одновременно подавить свое «эго» и в то же время по максимуму использовать его возможности, может далеко не каждый. Возьмите себе на заметку.
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Зону «эго» вертикальная морщина прорезает отнюдь не часто. Надо быть сильным и ответственным человеком, но при этом с очень большими амбициями, чтобы ее заслужить на челе. Гораздо чаще встречается более мягкий вариант – прогиб морщин в зоне «эго» дугой вверх или вниз. Прогиб морщин в зоне «эго» дугой вниз (см. рис. 15.7) наглядно свидетельствует о развитом чувстве долга в противовес побуждениям собственного «эго». Отметьте также, что у индивидуума довольно много насущных проблем, которые нужно решать тут же и по ходу дела. Морщины явно прогибаются в зону переносицы. То есть примат дела, долга и ответственности все же выше личных амбиций. С таким человеком не только можно договориться, но и положиться на его слово. На свой счет чужое он вряд ли припишет. Впрочем, кровного своего, запросто так тоже не отдаст. Начав дело, он его попытается все же завершить. Долги попытается заплатить. Хотя мог бы, заметьте, попытаться все подмять под себя. Как никак, морщины прогибаются под давлением его же личного «эго».
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Противоположный физиогномический феномен – морщины выгибаются холмиком наверх (см. рис. 15.8). Морщины лба наверх выгибает обиженное «эго». Вот и весь сказ. Индивидуум явно хочет большего, нежели ему удается заполучить. Нельзя стопроцентно утверждать, что он неудачник. Но вот то, что амбиции собственного «эго» не удовлетворены, – наверняка. Проанализируйте целостный психопортрет, и тогда, возможно, обрисуется картина, почему морщины лба изгибаются домиком. Уж явно не из-за чувства долга.

И, наконец, самый интересный вопрос. А если у личности совершенно нету морщин, и лоб представляет идеально гладкую поверхность? Неужели только безупречное совершенство макияжа? Да, нет. Такому индивидууму отчасти можно позавидовать. Он напрочь лишен глубоких страстей и путеводных нитей. Наверное, просто живет и наслаждается жизнью. Безупречно веря, что так будет всегда. Наверное, родовая карма хорошая. Вот и досталась человеку полная жизненная кредитка. Так что, не о чем волноваться. Впрочем, абсолютная наивность тоже избавляет от проблем. У безмятежного дитяти морщин на лбу долго не возникает.


15.3. МИГРЕНЬ, КОТОРОЙ НЕ ДОЛЖНО БЫТЬ




Судьбу можно обмануть. Но запись останется.


Трудовая книжка астролога





…Когда человек потирает переносицу и область между бровями – у него явная неувязка с текущими проблемами. Как говорят бухгалтеры, дебет с кредитом никак не сходится. То есть, в наличии какая-то практическая неувязка. Во всяком случае, приготовьтесь, что в совместном проекте вас ждут не очень приятные подводные камни.

…Принудительный массаж висков пальцами – еще гораздо более серьезный сигнал. Значит, внедряемая в жизнь комбинация никак не складывается. Другими словами, продуманный заранее план почему-то не работает. Кстати, именно по этой причине возникают мигренные височные головные боли. Виски, словно сдавливает огненными тисками и пронзает тысячами иголок. Такова плата за ошибку и вожделение. Увы, реальная ситуация абсолютно не та, какая планировалась и ожидалась. Может быть, интересно, но обонятельный носовой нерв направляется, прежде всего, именно к височным долям коры головного мозга. То есть, нос унюхивает, что именно происходит реально вовне, а вот голова затем раскалывается от собственно созданных проблем по типу «а как же дальше то быть?». Схема «бытия»-то изначально предполагалась совершенно иная. В этом случае нужно либо кардинально примириться с тем, что происходит, либо идти на тотальную переделку всего и вся. Последний вариант вряд ли избавит «архитектора» от изнуряющей головной боли. Ведь все равно получится не то, что задумывалось. Смирение, адаптация и продвижение – вот лучшее лекарство от височной мигрени.

…Когда рука непроизвольно потирает лоб в зоне «рогов», то бишь «сборки», – значит, идет активный процесс синтеза разрозненной информации в единое целое. Уже на более высоком уровне. В порядке шутки: может, индивид действительно пытается наконец-то уяснить для самого себя, почему это его жена с ним вдруг. так поступила. Ну, а в общем, активация творческих зон еще никому не помешала. Да, во время деловых переговоров жест очень показательный – ваш будущий партнер пытается уяснить ситуацию с нетривиальной стороны. И еще – он видит гораздо больше, нежели ему было до того представлено. Так что, непредвзятого аудита, да еще неизвестно, с какой стороны, вам не избежать. Хотя сам по себе жест позитивный. Есть, есть, жемчужина, которую нужно увидеть и откопать! В творчестве и эвристике, это жест напряженного поиска инсайта, или внезапного озарения. Выход ведь всегда где-то существует. И скорее, вне сложившейся системы.

…Зато прикосновение к зоне «эго» – сигнал от индивидуума о его смятении, возмущении, негодовании, оскорбленном самолюбстве и т. д. Что-то или кто-то, как говорится, «достало» индивидуума, который теперь недовольно потирает средину лба. Может быть, и поделом. Властолюбивые и эгоистичные личности часто прикасаются к центровой зоне лба. Смысл их жизни – насколько я крутой?! Вот и приходится постоянно жестом перепроверять, что так оно и есть. Однако в любой перепроверке и вопросе самоутверждения уже кроется неуверенность. Значит, вы, действительно, затронули больную тему. Надеемся, его, а не свою. Те, кто не озабочен самоутверждением собственного «эго» не прибегают к такому жесту. Поражение амбиций далеко не всегда есть проигрыш самого индивидуума.

…Если человек коснулся рукой надбровья, тут же отметьте, какое именно полушарие мозга сейчас востребовано и почему оно дополнительно активизируется. Значит, не все сходится так, как изначально представлялось. Одним словом, некая «монопарадигма» временно терпит фиаско. Нужно будет подгружать иные резервы. Тем не менее, человек, интенсивно потирающий одно из двух надбровий, все еще надеется на успешное завершение плана. Вот когда его рука вдруг неожиданно, одним жестом, сведет брови в одну точку, значит, все – приехали. Придется срочно принимать иные меры. Вот только какие?! При всем том, что здесь время явно не терпит. Жест сведения бровей – однозначно проигрышный.

…Довольно часто люди проводят, как бы невзначай, горизонтально по лбу рукой. Как бы вытирают пот. Но это лишь полправды. Вы уже догадались – происходит активизация зон Венеры, Марса, Юпитера, Сатурна, реже – Урана. В этом случае надо внимательно следить за рукой. Какие именно морщины вовлекаются в дело. Какими именно пальцами. На фотографии или при видеосъемке это можно увидеть. Скажем, во время напряженных переговоров или при картежном спарринге, информация может оказаться просто бесценной. А, в общем – жест тоже, увы, не из разряда победительных. Хотя еще и не провальный. Лучше сказать – мобилизационный. Проводя рукой по лбу, человек себя приводит в состояние повышенной боевой готовности по всем направлениям. Если, конечно, в виде глубоких морщин, таковые присутствуют. В противном случае, просто общий аврал. Дай Бог, чтобы не слишком драматичный. Мыслители всех веков и народов тоже ведь любили прикасаться к челу таким образом. Если творить или отстаивать свое, то, пожалуй, можно найти выход иногда даже из безнадежного тоннеля. Чего и пожелаем друг другу.


15.4. ОБРЕЧЕННЫЕ СТАТЬ ГЕРОЯМИ




И две тысячи лет война… Война без особых причин.

Война – дело молодых. Лекарство против морщин.


Виктор Цой, из песни «Звезда по имени Солнце»





Морщины лба добавляют множество комбинаций и нюансов к уже имеющимся физиогномическим параметрам. Механический их перебор не представляется для автора такой уж необходимой задачей. Профессиональный физиогномист должен учиться, сразу видеть психологический портрет диагностируемого им человека. Так что, больше практики, и желательно, мотивированной. Но все же некоторые комбинации стоит затронуть.

Итак: скошенный лоб + линия Марса + выдвинутый подбородок – в итоге, действительно, гремучая смесь. Перед вами сверхбоец, независимо от того, насколько подготовлен. В бой идти его подталкивать не надо.

Интересно само взаимоотношение линий Марса и Венеры, получается, любовь + война одновременно. «Милые бранятся – только тешатся» – не о таких особях, случайно? Сочетание Венеры и мощной челюсти – во имя любви готов вернуться даже с того света. «Жди меня и я вернусь, только очень жди», кажется, о таких несгибаемых в чувстве героях писал Константин Симонов.

Глядя на выраженную морщину Юпитера, всегда поинтересуйтесь шириной рта и массивностью челюсти. Понятно, зачем. Хватит ли силенок для захвата трона. Обратите также внимание, насколько скошен лоб. Чтобы захватить власть иногда надо быть отчаянным.

Длинный желобок заметно добавит авантюрности Марсу, Венере и даже Юпитеру. На войне, в любви и политике далеко не всегда побеждает трезвый расчет. А вот рискованные авантюры иногда могут, еще как удасться. Одним словом, кто не рискует, тот не пьет шампанского.

Морщина Марса или Венеры при выдающихся скулах – отсутствие каких-либо психологических комплексов в межличностной коммуникации. Как на войне, так и в любви.

Хорошо развитый нос для морщины Юпитера – просто находка. К власти можно будет прорваться, умело лавируя, и держа нос всегда по ветру. В таких делах осторожность в сочетании с умением учуять добычу, еще никому не помешала.

Увидев морщины Сатурна и Урана, обязательно полюбопытствуйтесь наклоном лба. Нависающий и даже прямой лоб усугубит «тяжелые факторы» этих морщин. А вот со скошенным лбом шансы на прорыв увеличиваются. Аналогично, если сильная челюсть.

Большие глаза + морщина Венеры – предельно увлекающаяся, влюбчивая и романтическая натура. Субъективизма также навалом, что и позволяет такому индивидууму всецело пребывать в своем мире. Пусть он будет всегда розовым.


ГЛАВА 16. ЧУТКИЕ К ГРЯДУЩЕМУ, или ШЕВЕЛИТЕ УШАМИ, ГОСПОДА!




Если знать, где упадешь, соломку можно постелить заранее!


Козьма Прутков, «Изыски на завалинке»






Зри ушами! А может, наоборот?


На перепутье






Уши как груши, рожают не часто, но поделом!


Козьма Прутков, из рода крестьянского






Самый тонкий музыкальный инструмент, это – земля. Она поет многими голосами.


Следопыт






Лучше ранее услышать, нежели внезапно увидеть.


Охотник






Послушайте, наконец-то! А лучше прислушайтесь!


Возглас провидца






Тишина… Она так громко и полно звучит!


Дорога в дзен






16.1. ГЕНЕТИЧЕСКИ УСТОЙЧИВЫЙ СИНДРОМ ЧЕБУРАШКИ




Предчувствуй, Петя! А то так и состаришься ординарцем!


Совет Чапаева






Растопырьте уши веером!


Молодые слоны при первой встрече со слонихами





Простите, уважаемый читатель, но об ушах, автор скажет не так много, как хотелось бы. Все дело в том, что уши визуальному наблюдению труднее всего поддаются. Женщины их премило прячут под волосами. Некоторые мужчины тоже. Опять же, зимой шапки. А зима у нас может временами затягиваться. Уши – самый затруднительный объект для наблюдения. Человек при разговоре очень редко поворачивается к собеседнику именно ушами. И отчасти напрасно. Ибо уши в стратегическом прогнозировании могут оказаться гораздо полезнее глаз. Неоднократно проверено.

Мы еще не утратили окончательно «ушастость», а вот многие звери на планете, наоборот, уберегли и генетически упрочили сие качество. Какое? Слышать на расстоянии, что еще не являемо и, может быть, даже пока неведомо. Но сигналы уже подает. То есть на подходе. Уши уникальный орган в нашем организме, и естестве. Потому как позволяют просчитать наиболее отдаленную информацию. Нос может что-либо учуять даже за углом, глаза – лишь то, что явлено в перспективе, губы – в прямом прикосновении и только уши – на большом отдалении. Они слышат то, что грядет. Кочевники в древности прикладывали ухо к земле и слышали звук копыт. Охотники делают почти то же самое. Опытные рыбаки успевают принять сигнал родившегося цунами. Летчики слушают свой самолет. То же самое делают дизелисты во всем мире. У полярных медведей предчувствие обострено до максимума. Ибо они живут годами на льдинах, которые в любой момент могут расколоться. Чтобы выжить, надо знать, в какой именно момент и какая конкретно льдина. У белого медведя губы, нос и уши работают, что называется в одной связке. Рискнем предположить, что интуиция и есть синхронная работа губ, носа, ушей и обоих полушарий коры головного мозга. Только так можно создать уверенное предвиденье, которое вскоре начнет сбываться. Потому как уши работают с очень отдаленной и отставленной по времени, но все же с уже явленной в нашем мире информацией. Просто уши чуют процессы раньше всех других наших органов.

Ушастые люди (даже начинающему физиогномисту их несложно определить) – отличные прогнозисты. Им бы всем да податься в метеорологи. В отличие от биржи, в бюро прогнозов погоды нет подставы, хотя правила игры там тоже могут в одночасье кардинально меняться. Хотя всегда есть намеки и тенденции, которые нужно вовремя услышать. Снять в банке депозит как раз вовремя – тоже заслуга ушей. Можно также «услышать» партнера, а можно еще попутно и отдаленное эхо ваших будущих свершений или, может быть, поражений. Народный архетип в этом плане однозначен: «прислушиваться всегда стоит». Даже если полученная информация, покамест, и не нужна. Уши ведь работают на дни, которые придут только послезавтра. То, что будет завтра и послезавтра, сумеет вынюхать нос. То, что происходит «здесь и сейчас» – ощупают губы. А вот стратегический, дальний прогноз – это смогут сделать только уши. Главное, чтобы человек смог их услышать. Тогда он в точку попадет и окажется там, где его вовсе не ждут. Но ему там ох как нужно быть именно вовремя. Уши – непревзойденный сверхдальний локатор и, кажется, наши братья меньшие не устают им пользоваться. Нам бы так. Чтобы уши работали, как у умного лиса. Именно за преотличную «ушастость» охотники его прозвали хитрым. А лис попросту заранее готовится к тому, что только начинает к нему подкрадываться.

Ну а что же делать тем, у кого ушки маленькие, да еще и сокрыты, то под копной волос, то под шапочкой. Как минимум, не стоит расстраиваться. А вовсю пользоваться всем тем, чем щедро человека природа наделила. Глазками, губками, к примеру. Знаете, есть такое очень древнее библейское изречение, приписываемое Экклезиасту: «во многой мудрости – многая печаль». Так вот, большие уши отчасти эту печаль как раз и умножают. Согласитесь, в жизни иногда лучше не ведать, чтобы оставаться и быть счастливым. Чего и пожелаем.


16.2. УШАСТЫЕ КОНФИГУРАЦИИ или КТО И НА ЧТО УШИ НАВОСТРИЛ?




Чебурашка, ты не хлопай-то ушами, а действуй, действуй!


Крокодил Гена и Чебурашка на тренинге по продажам






Знаете, крысы не бегут с корабля. Они попросту вовремя пересаживаются.


Боцманский кот





Прежде всего, постарайтесь визуально определить, насколько развиты уши у индивидуума. С женщинами будет сложнее, но и у многих мужчин тоже бывают длинные волосы. Определить, насколько уши большие, в масштабах лица, не составит труда даже для начинающего физиогномиста. Почему-то в этом вопросе люди мало ошибаются. Наверное, причина все же в самих ушах. Итак, индивидуумы распределяются, на «ушастых» и «неушастых» особей. Что сие значит, прочитайте еще раз внимательно предыдущей раздел данной главы.
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Теперь определите, насколько высоко или низко расположены уши. Контрольным ориентиром будет служить слуховое отверстие ушной раковины. Уши могут быть расположены высоко, в зоне висков, или, наоборот, весьма низко, на уровне скул и верхушки носа (см. рис. 16.1). Уши могут обслуживать различные зоны лица и это диагностически важно.

Низко расположенные уши, в области носа и скул выдают нам человека весьма прагматичного и предельно настроенного добиваться практических результатов. По сути, его интересуют, прежде всего, деловые прогнозы. Как раз уши и могут оказать подобную услугу. Они обеспечат скулы и нос информацией, которой им недостает относительно того, что произойдет в дальнейшем. Люди с низко опущенными ушами весьма опасные противники. Они действуют как бы априори, но это лишь с виду так. На самом деле удар или воздействие наносится туда, где кардинально разрешается бифуркация. То есть, либо – либо. Уши и нос, как раз и определяют, наиболее верную прагматическую стратегию и выбор. Потом появятся результаты. Вот именно так работает альянс носа и ушей?

Если слуховое отверстие ушей на линии глаз и переносицы, то уши активно помогают, буквально, услышать перспективу. В том числе, и воображаемую. Их задача – подкорректировать «виртуалку» так, чтобы она получила шанс сбываться. А заодно помогать разрешать текущие проблемы, пока большой план еще не сработал. Это касается переносицы. А в общем, уши на линии глаз однозначно работают на глаза. А не наоборот. Что отчасти, к сожалению. Уши зондируют и прослушивают дальнюю и слабую информацию ради построения все той же «большой виртуальной перспективы». Все пламенные пророки были глазастыми и обладали развитыми ушами. Они слышали и видели град неземной, который надобно было бы воплотить здесь, на земле, «под светом звезды по имени Солнце».

План, построенный глазами и нашим сознанием, благодаря ушам имеет гораздо больший шанс реализоваться. Так что не стоит недооценивать прожекты индивидуума с большими глазами и развитыми ушами. А вдруг он увидел и построил в своем воображении, что грядет для нас в будущем? Иногда стоит прислушаться и в чем-то прозреть.

Уши могут также располагаться достаточно высоко. Чуть выше глаз, на уровне лба. Про таких говорят, что у них – «ушки на макушке». Ушная раковина, действительно, очень подвижный орган и ситуативно она может менять свою диспозицию. Кто из нас в детстве не пробовал шевелить ушами, приподнимать и опускать их? У слонов, собак, лисиц, котов и сов, кажется, это получается, гораздо лучше. Так вот, если уши устойчиво ползут на лоб, значит, индивид интенсивно работает сознанием и прочими рассуждениями, но отнюдь не сердцем и чувствами. А вот насчет души тут поспорить можно. Может, более, нежели активно присутствовать. «Сборка» во многом разрешает проблемы и дает просвет на выход. Как тут не подключиться ушам? Где, что и когда сработает, могут указать только уши. Чем больше вы думаете и просчитываете, как провернуть дело, тем сильнее уши поползут на виски. Вопрос: как у вас со «сборкой» и зоной «эго»? Какую область лба обслуживают уши? Ответ на свой запрос вы сможете получить, только прочувствовав полностью индивидуума. Со всеми его физиогномическими факторами. Тут надо прощупать, унюхать, увидеть, услышать, прочувствовать, и собрать все воедино. Другими словами, ответить своим глубинным естеством. Познать человека сможет только другой человек. Если, конечно, у него полная сборка по всем органам, и он ничего не добавляет от себя. Это сложно, но возможно.
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Теперь поговорим о форме ушей. Уши могут быть узкими и продолговатыми (см. рис. 16.2.а), а также короткими, но широкими (см. рис. 16.2.б). В чем их функциональная разница? Длинные и узкие уши обслуживают как можно больше органов, но информацию вылавливают только узкоспецифическую. Такой человек работает строго по отдельным информационным каналам, но, чем длиннее уши, тем их больше. Своего рода дискретный поиск и просчет по ряду важных направлений. Мышление строго по алгоритмам, с хорошо выверенным многофакторным целевым прогнозом. Одним словом, деловой и хорошо информированный по нужным направлениям индивидуум. Узкие уши весьма прагматичны в том, что они прослушивают. Лишнего они не возьмут. Иное дело – коротковатые и широкие уши. В каком-то одном направлении или ракурсе они собирают максимум всей информации. Которая, опять же, предназначается лишь для конкретного органа. Такие уши выдают индивида, специализирующегося в чем-то одном, где он разбирается во всем и даже больше. Чем-то напоминает портрет беспредельно увлеченного коллекционера. Ни одна деталь и малозначимый факт не остаются без внимания. Охватывается до крайних пределов весь спектр интересующего вопроса. Такие уши еще можно назвать «улавливателями» всей информации для одного органа. По полной широте диапазона. Если вы встречаете человека с короткими и широкими ушами, потрудитесь определить, как высоко или низко расположены уши. На что они работают? Какую задачу или потребность обслуживают? Во всяком случае, что и для чего прогнозируется, можно попытаться определить. Ну а метод уже известен – при широких ушах воспринимается вся возможная, в том числе и неструктурированная информация.

Длинные и широкие уши – пожалуй, вершина ушной сверхдальней резиденту– ры. Принимаются во внимание и дальнейшую проработку абсолютно все факторы, вплоть до мельчайших, и обслуживаются по максимуму все функциональные направления. Человек с такими ушами может предчувствовать очень многое и намного заранее. Вопрос лишь в том, сумеет ли он эффективно воспользоваться своим врожденным даром. Другими словами, насколько у него развито чувство интуиции. Ведь уши, помимо носа, в данном процессе играют важнейшую роль. Опять же, интуиция – это более или менее сформулированный заказ на то, что произойдет, но вот ответ может оказаться настолько полным и глубоким, что по первоначально заданной формализации может быть не расшифрованным и вовсе. Большие и длинные уши слишком далеко проникают в грядущие процессы. Язык ушей нами либо еще не усвоен, либо в значительной степени утрачен. Может быть, частично, и то, и другое.
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Ваш дальнейший шаг физиогномического психоанализа – обратить внимание на конфигурацию верхушек ушей. Верхушки ушей могут быть как заокруглены (см. рис. 16.3. а), так и заострены (см. рис. 16.3.б). Заостренные уши выдают нам целевого, жесткого и решительного человека именно в сфере принятия решений по выверенному прогнозу. Риск ошибиться его не пугает. Гораздо важнее не упустить момент и первым учуять вожделенную перспективу. Заостренные уши всегда нацелены на поиск конкретной цели. Прогноз должен быть точен и выверен. Шумовые помехи и всяческие сомнения, заостренными ушами попросту отсекаются. Отсюда – самоуверенность в правильности выбора и верности прогноза. Что ж, неплохо, особенно, если уши действительно угадывают. Тогда отобрать выбранную цель у такого индивида окажется проблемным делом. Он окажется там раньше.

Заокругленные уши характерны для рефлексивных личностей. Такие уши улавливают все, в том числе и «шумовые сигналы». Прогнозирование проигрывает в конкретике, но в итоге дает более полную картину того, что вероятнее всего произойдет. Вопрос лишь в том, как уловить нужный сигнал и выработать алгоритмы последующих действий? Для округлых ушей весьма характерна затянутая пауза выработки необходимого решения. Зато в интуитивном предвидении такие уши могут предугадать попадание в десятку. Если, конечно, нужный сигнал будет отфильтрован, расшифрован и вовремя услышанный. Для научного поиска такие уши, если они к тому же большие и длинные, – просто находка, но вот в деловом мире иногда приходится предчувствовать и действовать очень быстро и решительно. А вот детективу или сыщику не всегда полезно спешить, ему нужно непременно угадать и отыскать. Здесь округлость ушей, только к лицу.

Теперь присмотритесь, насколько уши прижаты или оттопырены. Здесь, впрочем, может сработать чисто ситуационный фактор. Заметьте, уши прижимаются у братьев наших меньших, котов, собак, лис, когда они атакуют, либо спасаются бегством. В любом случае, присутствуют весьма активные, порой резкие и импульсивные действия. Люди с прижатыми ушами всегда настороже и любят конкретные действия. Вопрос: это атака нападающего, уверенного в своей силе, или превентивный, то есть упреждающий, удар более слабого? Ответ кроется в челюсти, скошенном лбе, скулах, во взгляде в упор, то есть в портрете личности. Фрагментарно, в одном мы можем быть абсолютно уверены – прижатые уши обеспечивают активные действия, и только. Как долгосрочная резидентура, они в силу определенных обстоятельств не востребованы. Зато прислушаться к сиюминутному – всегда готовы. Особенно, если ушки-то маленькие.

Оттопыренные уши – прямая противоположность прижатым. Уши веером – улавливают, все, что только возможно. Но именно таким образом проявляется особый избирательный интерес к чему-то или к кому-то. И добавьте сюда же очень мощную рефлексивность личности. То есть, самоанализ развит преотлично. Обратная связь со средой – вне критики. Оттопыренные уши всегда готовы к многофакторному прогнозированию грядущего. Они, в прямом смысле, нацелены, как радары, на поиск и восприятие всей информации. Так что не удивляйтесь хорошей интуиции и превосходному аналитическому прогнозированию таких индивидуумов. При условии, что оттопыренные уши – большие, длинные и закругленные. Ситуационно оттопыривание ушей (как уже упоминалось, ушная раковина очень подвижна) означает проявление особого интереса, к тому, что происходит. Да, и если во время переговоров, человек непроизвольно слегка поворачивается ухом к говорящему, значит услышанное его очень и очень интересует. Заметьте, не глаза, а уши главный добытчик актуальной информации на перспективу. Так что всегда будьте готовы реагировать на легкий, почти незаметный поворот головы вашего собеседника и партнера.

Уши могут быть тонкими или толстыми. Тонкие уши розово-прозрачные, а вот толстые, на вид мясистые и цветом больше напоминают, простите, оладью. Чем тоньше уши, тем более они чувствительны к приему сверхслабых и фоновых сигналов. Проще говоря, сверхчувствительные локаторы. Для интуиции и прогнозирования как нельзя лучше. Но здесь есть один минус. Тонкие уши легко подвержены стрессу. Опасный и грубый мощный сигнал совершенно подавляет их тонкую восприимчивость. В результате возможны ошибки прогноза. Так что, спасателем МЧС или диспетчером электросетей с тонкими ушами работать будет сложно. Стрессы преждевременно «съедят» здоровье, да и во время самого «ч.п.» возможны ошибки в принятии решения. И совсем иное спокойная, но весьма изящная и ответственная работа. Скажем, искусствоведом. Люди с тонкими ушами хорошие игроки в азартные игры, но только на маленькие ставки. Так сказать, коротание семейного досуга с близким окружением. Еще они преотлично чувствуют и предсказывают изменение погоды. Правда, с обязательной перестраховкой в худшую сторону. В бизнесе – то же самое. Вывести деньги они успеют гораздо раньше начавшегося кризиса. Правда, потеряв проценты на риске. За сверхчувствительность тоже ведь приходится платить.

Толстые уши огрублены на чувствительность. Но зато есть несомненный плюс – они могут выдерживать даже очень мощный стрессовый сигнал. В некоторых жизненных ситуациях это гораздо предпочтительнее, нежели быть весьма чувствительным и уязвимым. Любой боксер и борец вам скажут, что лучше иметь небольшие, крепкие и толстые уши. Так легче выдержать схватку вручную. Для повседневной игры на бирже подойдут растопыренные, округлые и утолщенные уши. В сфере принятия рискованного решения – аналогично. Похоже, таким вот «крепко ушастым» и должен быть продуктивный топ-менеджер. Особенно, если его работа предполагает временами серьезное нервное напряжение.

Впрочем, может встретиться промежуточный вариант. Это когда, ободок ушей толстый, но сами уши тонкие. Очень удачная генетическая комбинация. Можно без запредельного стресса воспринять отдаленный опасный сигнал и суметь его тонко продифференцировать. Своего рода, весьма чувствительная прогностичность, защищенная от воздействия именно первой ударной волны. Человеческому организму, равно как и его психике, свойственно привыкать и адаптироваться. В том числе и к страху. Чувствительные тонкие уши, но с толстым ободком в этом случае очень даже подсобят. Чтобы из жертвы и добычи превратиться в охотника или просто, ускользнувшего из расставленных силков. Удачи.

Мочку ушей никак нельзя оставить без внимания физиогномиста. В Древнем Египте и Вавилоне, цивилизации майя, и в загадочной народности острова Рапануи (он же остров Пасхи), да и во многих других человеческих культурах сохранялась устойчивая традиция оттягивать мочки ушей драгоценными украшениями. Даже пираты и те не гнушались тяжелой серьгой в ухе. А ведь опасная была профессия. Запорожские казаки, к слову, тоже любили в том же стиле пощеголять. Хотя дело здесь не в желании выделиться богатством, а в сохранении и передачи дальнейшим потомкам какого-то очень древнего архетипа. Серьга в ухе, каким-то образом повышала жизнестойкость индивида. Активизируя какие-то точки, связанные с энергетическими меридианами тела человека. Версий здесь много и они доступны любознательному читателю. По-видимому, мочка является, как минимум, мощным энергетическим аккумулятором уха. То есть, чем она развитей, тем продуктивнее может работать ухо. Возможно, благодаря именно мочке, происходит передача «ушной» информации другим органам. Чисто практические наблюдения наглядно подтверждают, что ухо без развитой мочки работает как бы в немом режиме, внутри самого себя. Может быть, потому мочку еще с кроманьонских времен неолитические охотники начали нарочно гипертрофировать? Поведение зверя нужно было точно предугадать. Вооруженного человека, а особенно группу людей – тем более. Но не менее важно – стихию, землю и космос. Еще прочувствовать свою судьбу и свое предназначение. Наверное, хорошо развитая мочка в том и помогала. Мощная стабилизирующая «привязка» ушей к телу. Во всяком случае, люди с развитой мочкой гораздо реже поддаются невротическим и психическим заболеваниям. Они, так сказать, более психически выносливы. Это тоже из практических наблюдений.

Уделим обязательно внимание ЖЕСТАМ. Любое, даже невзначай, прикосновение рукой к уху для наблюдающей стороны очень значимо. Поскольку неопровержимо свидетельствует, что переговаривающаяся сторона явно заинтересована. Потому и активизирует жестом свой главный прогностический орган. Да, при этом ухо окажется слегка повернуто к собеседнику. Многие думают, что это невнимание, поскольку взгляд устремляется в сторону. Совсем все наоборот. Ухо, а не глаза, выдвигается на передний план. Чтобы уловить не одну лишь виртуально внушаемую перспективу, а то, что в действительности затем произойдет.

Теперь нюансы. Простите, но ковыряние в ухе – это быстрое и активное включение того же уха в его непосредственную работу. Осуществляется команда: «все дальние пеленги на связь! Готовность номер один!». Ухо – в предельно рабочем состоянии. Значит, есть повод, что-то услышать. Да, если вам предстоит серьезная акция – не забудьте накануне тщательно прочистить свои ушки. Авось они помогут.

Прикосновение пальцами к внешнему ободку ушной раковины в виде касания, поглаживания, оттягивания и т. д. – явная попытка уловить тонкие сигналы. Ваш клиент или партнер пытается по ходу прочувствовать далеко идущие последствия своих действий в общем деле. Настройтесь на то, что он будет интересоваться некоторыми деталями в подробностях. Пожалуй, вашего визави заинтересовало что-то весьма перспективное, но пока еще трудно уловимое. Может быть, некая зарождающая идея на почве предложенных вариантов? С другой стороны, может быть, он пытается уловить и просчитать ваши тайные замыслы. Так что будьте бдительны и осторожны. Но в одном можете не сомневаться – явный интерес присутствует. Постарайтесь просчитать и не ошибиться – в чем конкретно.

Подергивание мочки уха – процедура энергетической подзарядки. Ухо, таким образом, стимулируют к очень серьезной работе. Где обязательно будут присутствовать стрессовые сигналы и нешуточная опасность. Опять же, от точности прогноза ушей будет очень многое зависеть. Человек, подергивающий мочку уха, очень ответственно принимает решение. Мотивировать интерес ему уже совершенно не нужно. Он в прямом смысле слов «по уши» в той проблеме, которую собирается разрешить. Несомненно, за этим обязательно последуют некие кардинальные действия. Рубикон будет перейден, либо оставлен восвояси. Хотя почему бы нет – может произойти «великое стояние на Угре», когда ни да, ни нет, но выиграет тот, у кого крепче нервы. В любом случае – процесс, что называется, уже пошел.


16.3. ЗВУКОВОЕ ОТТОРЖЕНИЕ или ПОЧЕМУ ВОЗНИКАЕТ ГЛУХОТА




Шапку поплотнее натянул – и ты уже вне мира!


(…)






Что-то сердце мое чует!


(…)





О психологическом воздействии звукового вторжения автор достаточно подробно писал (книга «Психоманипуляции вокруг нас», глава «Вторжение», подглава «Заказанный звук», с. 33). Поверьте, психоманипуляции с использованием звука весьма опасны и эффективны. Здесь все наоборот известной пословице: «лучше раз увидеть, нежели сто раз услышать». Именно умело распространяемые слухи порождают невиданную панику и беспредельный ажиотаж. Зрение лишь фиксирует свершившийся факт и пролонгирует его на перспективу. То есть дорисовывает виртуальное видение того, что нам уже ранее внушил звук. Дальний прогноз – это уши. Поэтому заманчиво запустить дезинформацию по каналам столь ответственной резидентуры нашего организма и психики.

Сейчас нас будет интересовать несколько иной, не менее важный вопрос. Почему некоторые индивидуумы постепенно, а то и резко начинают терять остроту или чувствительность слуха? Ответ кроется в «профессиональной специализации» самого органа и в том, как на нее реагирует хозяин – индивидуум. Если прогностическая информация, которую поставляют уши, для человека опасна и идет в разрез с его личными перспективными убеждениями – уши начинают неизбежно терять слух. То есть, человек глохнет. Потеря остроты слуха и глухота – по сути, усиливающийся невроз собственно ушей. Поскольку им приказано не слышать, что в действительности грядет, а вместо этого, прогнозировать «что хозяину будет угодно-с». Но так в природе не бывает, ибо не мы ее создали. Если ушам приказано не работать в их естественном режиме, а выдавать на-гора лишь желаемые прогнозы – они так и станут делать. Вот только острота слуха, хоть на малость, но уже начнет теряться. Дальше – больше. Чем меньше сбудется виртуальных предсказаний, тем больший прессинг со стороны индивидуума на свои уши. Почему, мол, не угадали и недослышали? Сей односторонний «жим» происходит на подсознательном уровне, независимо от того, насколько тот же индивидуум наслышан, чем, собственно, должны заниматься его уши. И к чему ему надо особенно прислушиваться. Но человек упрямо не хочет слушать.

Почему? Поскольку уши прогнозируют будущее, индивидууму явно не хочется его предчувствовать. Ему не очень нравится прогноз дальнейшей собственной судьбы. Может быть, чисто подсознательно, в то время, как внешне вроде бы все идет преотлично. Как бы то ни было, но человек убегает от своего собственного грядущего. Здесь могут быть разные версии. Прежде всего, страх. В силу каких-то причин боязно и нежелательно далеко заглядывать наперед. Особенно, если впереди грядет пропасть, и человек сел именно на «тот» поезд. Возможен, также глубокий невроз. Когда очень больно на душе и совершенно не хочется чувствовать, что там ждет впереди. Чаще всего, вполне заслуженно, просто ранее человек не осознавал всей тяжести личных кармических последствий за свой образ и стиль жизни, содеянные поступки и далеко выстроенные планы, у которых, как оказалось на поверку, нет жизни. И если, несмотря ни на что, строительство виртуального счастья идет полным ходом, то ушам там действительно делать нечего. Все ведь нарисовано и предусмотрено. В общем, ушам можно приказать не слышать приближающегося водопада, но когда сидишь в лодке, нужно действовать, пока еще не поздно. Люди, теряющие слух, предпочитают не реагировать на подобные сигналы. Им так комфортнее. Авось пронесет. Кстати, вытеснение симптомов серьезной болезни – тоже потеря слуха. Только внутреннего. И так во всех жизненных проявлениях. Поскольку удобно и комфортно казаться глухим к тому, что к тебе взывает. Остается лишь пожелать удачи во всем остальном, что уши еще продолжают слышать.

И сюда же. Отит или инфекционное воспаление уха возникает зачастую как болезненная реакция на неблагоприятный прогноз. Хотелось бы до боли услышать дальние позитивные сигналы – а их, увы, нет. Симптоматично, но так называемый острый отит чаще всего возникает при инфекционном остром воспалении слизистой оболочки носоглотки. То есть, и нос туда же, но только раньше успел унюхать неблагоприятный расклад происходящего. И это все на фоне нервического, надрывного желания, чтобы все было так, как хочется. В итоге, нос и уши оказываются «наказанными» и заболевают, не выдержав напора внешней инфекции. Жаль, что человеку проще «казнить» собственную рецептор– ную резидентуру, нежели действовать далее сообразно полученной информации. Независимо от того, какой бы неутешительной она ни была. Весной 1941-го, товарищ Сталин не верил донесениям военной разведки о скором нападении Гитлера и приказывал отзывать резидентов для последующего расстрела в подвалах Лубянки. Как провокаторов. А следовало бы немедля приводить войска в боевую готовность и строить глубоко эшелонированную стратегическую оборону. Либо нападать как можно быстрее, нанося превентивный удар. Знаменитый разведчик Рихард Зорге отказался приехать в Москву по вызову, тем не менее, своими донесениями он так и не убедил Сталина в точной дате войны, которая уже стучалась в двери. А ведь Великая Отечественная война могла бы уже в начальной стадии пойти совершенно по иному сценарию. Впрочем, история не знает сослагательного наклонения. Точно так же нос и уши, вряд ли тоже могут переиграть в угоду нашим «эго»-установкам реально добытую информацию. Они предпочитают заболевать. Пусть они пореже болеют!


16.4. УШИ ДЛЯ ВСЕХ НАСТОРОЖЕ




На последний пароход не протолпишься!


Правило бывалых эмигрантов






Прохлопал-таки ушами!


Ликование голубя, улетевшего от кота






Полковник: Краще ви, пане, купіть у мене кабанів. Таких гарних ви ніде не купите. А які розумні! Коли я п\'яний додому йду, то вони вже про то за кілометр знають.


Лесь Подерв\'янський, «Кривенька качечка»






Развитые уши ни одному органу не помеха. Ну кто откажется от наводящей информации? Но есть один психологический нюанс. Чем развитее уши, тем больше прогностической информации они поставляют. В итоге – неизбежная рефлексивная пауза на ее восприятие, переработку, осмысление, выработку соответствующего решения, постановку обратной связи и так далее. Когда нужно без промедления действовать, маленькие, прижатые, слегка заостренные уши идеальны для стремительной атаки. Впрочем, округлые – тоже ничего, тогда в оперативном пространстве снимается вся нужная информация. Как у представителей рода куньих. Милые зверюшки, безошибочно нападающие на мышей и птенцов. Безо всяких шансов последних на пощаду или спасение. А вот кота та же куница, ох как боится. Хотя нередко они бывают соразмерны. У кота стиль охоты другой. Он – непредсказуем, и если куница непрерывно мельтешит и делает резкие выпады, то кот до поры до времени остается спокойным и невозмутимым. До момента молниеносной, и чаще всего боковой атаки. У кота большие и заостренные уши. То есть, собрать абсолютно всю информацию по возникшей ситуации, спрогнозировать сценарий и блестяще упредить его! Отличные режиссеры! С крысой коту еще легче. У той уши маленькие и прижатые. Действует она чисто по наработанным рефлексам, идя либо на прорыв, либо стремясь обратиться в бегство. С предчувствием у нее туговато, зато поведение предельно конкретное. С корабля она тоже уходит, когда он дает течь, или в трюмном отсеке появился запах гари. Огромные заостренные уши еще у одного врага мышей и крыс – совы. Здесь, можно сказать, супер-уши! Сова все слышит, но реагирует внезапным броском только на нужный ей сигнал. Часами может поджидать у крысиного логова, или с виду вроде бы просто так летать, как бы прогуливаясь. Но в нужном месте и в определенное время. Со сценарием событий у нее все в порядке. У лиса уши еще больше, они просто громадные в масштабах лица. Дикий кот, как правило, никогда не обитает в одном ареале с лисом. Бесполезно. Проигрывает в добыче и прямых схватках. Об уме и хитрости лиса написано много сказок. Судя по его ушам, – не безосновательно.

Однако вернемся к нашим лицам. Итак, некоторые комбинации, где уши могут серьезно повлиять на диагностическое заключение.

Начнем с приятного. Маленькие ушки с короткой мочкой, и курносый носик – какая милая и наивная прелесть. Ни тебе проникновенного вынюхивания, ни углубленного прослушивания. Все на поверхности и легко вообразимо. Что глазами нарисовал, о том и мечтаешь. Побольше бы только игрушек таким взрослым детям.

Маленькие прижатые ушки и маленький ротик – опасная комбинация. Коварство может проявиться молниеносно, но вот тщательная подготовка к этому акту окажется тщательно замаскированной. При острых ушках мы, вообще-то, имеем дело с предельно сконцентрированным на достижение цели избирательным хищником. Одно лишь слегка успокаивает – множество факторов проигнорировано и не учтено. Авось какой-то из них и помешает быстротечной и беспощадной атаке. Но ведь может и получиться. Все-таки узкая специализация. Оно и понятно, что при большом рте и мощной челюсти маленькие ушки, по большому счету, не играют существенной роли в стратегии приятия решения. Разве только удачное место для подвесок. Однако ярко украшать свои небольшие уши любят именно глазастые женщины. Таким глазам уши не помеха, а лишь подспорье в построении тотального виртуального видения. Может что и подскажут, но без права голоса, без разрешения.

А вот прирожденные интуиты – губастые, носатые, ушастые, без тотального доминирования какого-либо одного мозгового полушария и обязательно при наличии выраженной лобной «сборки». Так сказать, полный комплект для абсолютно выверенного прогноза и предсказания. Заметьте, безо всякой мистики. Просто надо приучить себя щупать, нюхать, слышать и чувствовать все сигналы и их предтечу, чтобы затем все собрать в единую, целостную картину.

Прижатые заостренные уши, выдвинутый подбородок, скошенный лоб – портрет почти борзой в атаке, то бишь, максимальная импульсивность в действии по наводке. Для полного психологического портрета добавьте еще и длинный вынюхивающий нос. И если цель учуяна – тогда все. Только, оценивая такие уши, обязательно посмотрите на лоб и челюсть в профиль. Насколько лоб скошен, а челюсть выдвинута. Про выпяченные губы тоже не забудьте.

Оттопыренные округлые уши + развитые губы и длинный нос – максимальный улавливатель всех слабых и фоновых сигналов. Превосходный аналитик и прогнозист. Впрочем, постоянно удачное прогнозирование и блестящая интуиция очень близки как понятия.

Большие миндалевидные глаза, розовые тонкие закругленные уши, чувственные губы – сентиментальности тоже есть место. Иначе бы не было поэтов и менестрелей. Кто-то ведь должен в полноте воспринимать дыхание лепестков, шепот трав и мелодию дождевых капель.


ГЛАВА 17. СЕКРЕТЫ ВНЕШНЕГО ОБРАЗА, или ГДЕ ЗАКАНЧИВАЕТСЯ САЛОН КРАСОТЫ




Остричь наголо, но только половину!


Головная метка каторжан Российской империи






Эспаньолка – французского espagnol, испанский – короткая остроконечная бородка.


Словарь иностранных слов






Сделайте под Котовского!


Из сленга советских парикмахерских






Легкая небритость встречается не только у мужчин.


Козьма Прутков, «Наши реалии»






17.1. ЧТО ПОД ПАРИКОМ, или ПСИХОАНАЛИЗ ПРИЧЕСОК




Чем больше стаж, тем лучше блеск!


Бильярдный шар






– Мама, в нашем роду были бурые медведи, коала или гималайские?

– Нет, мишутка.

– Тогда почему мне холодно?


Вопрос белого медвежонка во время полярной пурги






Косой косит, а косой косить.


Каламбур-с






Как утолял свою страсть Робинзон Крузо?


Вредные вопросы





За волосами можно ухаживать, но вряд ли их удается полностью приручить. И растут и выпадают они отнюдь не по нашему велению. О витальной, то бишь, биологической силе волос уже говорилось, когда речь шла о бровях (глава 14). Брови, если только индивид над ними не измывается, имеют достаточно крепкую устойчивость к выпадению. Говоря современным языком, их попросту нещадно депилируют. Волосы на голове расстаются с нами куда как чаще, хотя принудительная депиляция им-то как раз и не грозит. И на то есть всегда причина. Давайте обсудим психологические факторы выпадения волос, а также облысения.

Выпадение волос всегда означает воздействия на организм мощного стрессового фактора. Стрессовый фактор может оказаться как чисто ситуационным, например, автомобильная авария, так и пролонгированным во времени, скажем, криминальное следствие или неотвратимо надвигающееся фиаско собственного бизнеса. Так вот, чем слабее нервная система у индивидуума, тем активнее станут выпадать волосы. Однако различайте выпадение волос и облысение. Последнее связано с генетическим фактором, но и там есть своя определенная психологическая корреляция. При выпадении волосы становятся редкими, но могут покидать голову и клоками. При этом могут также начать крошиться зубы. Одним словом, стресс начинает подавлять биологическую силу организма. Так ведь можно дожить, тьфу! тьфу! тьфу! и до злокачественного заболевания. Только не надо пугаться раньше времени. Стресс – вызов, и его нужно победить. У человеческого организма мощнейшие эволюционные программы выживания и адаптации. «Глаза боятся – а руки делают», «не так страшен волк, как его малюют», «перемелется – мука будет» и так далее. Народная психология испокон веков выработала свои средства борьбы со страхом и бедствием. Надо работать и не сходить со своей дороги. «Вдоль дороги бродит смерть, на дороге смерти нету» – красиво и по сути сказал украинский поэт Борис Олийнык. И все же, при выпадении волос постарайтесь непременно вычислить по другим физиогномическим параметрам силу характера, волю, работоспособность и ударные, боевые качества индивидуума. Обязательно учитывайте также степень стрессового воздействия, если, конечно, это известно. Ибо в противном случае, всех, у кого начали выпадать волосы, вы автоматически зачислите в выборку людей со слабой нервной системой. Стресс стрессу рознь. Жизненные испытания, выпавшие на долю человека, неизменно подтверждают жесткое правило: «каждому свое».

Еще один принципиальный момент – не путайте симптом выпадения волос с редкими волосами от рождения. Изначально редкие волосы совершенно не означают, что у индивидуума слабая нервная система к стрессам. А вот у кого-то из родителей – наверняка. Ребенок, совершенно не по своему желанию, получает генетически предопределенную редковолосость от одного из родителей и весьма крепкую нервную систему от другого. Автору приходилось наблюдать, как у одного редковолосого «бойца» во время мощного и продолжительного стресса. начали отрастать новые волосы! Чем явственнее опасность, тем гуще становилась его шевелюра. Значит, у человека включились в работу мощнейшие биологические силы выживания. Но вот у других в подобных случаях волосы начинали активно выпадать и крошиться зубы. Стресс явно был сильнее их.

Теперь несколько слов о жестких и мягких волосах, прямых и курчавых. Чем тоньше и мягче волосы на голове, тем более чувствителен и сентиментален человек. С легко ранимой душой и склонностью к невротическим синдромам. Болевая чувствительность также повышена. Только, опять же, не отождествляйте невротическую ранимость со слабостью характера и воли. Образ «сентиментального киллера», или «плачущего убийцы» распространен в современном кинематографе. И он не является до конца вымышленным. Чтобы верно интерпретировать тонкие и мягкие волосы – изучите внимательно лицо по всем физиогномическим параметрам. Проведите сборку и выдайте психологический портрет.

Жесткие волосы выдают натуру, более огрубленную в аспекте ощущений, в том числе и болевых. Но это отнюдь не означает, что человек с жесткими волосами не склонен к глубоким переживаниям. Просто ранимая чувствительность несколько ниже, чем у мягковолосых индивидуумов. Отсюда – более решительный характер и способность лучше выдерживать начальный период стрессового удара. Сентиментальность также не так явно сразу проявляется. Пожалуй, больше внешнего спокойствия. Только, опять же, проведите далее всю многофакторную физиогномическую сборку.

Прямые и особенно длинные волосы – признак привязанности, постоянства и отчасти ригидности психических процессов. Не случайно в народных былинах верность девушки своему чувству выражалась обязательно длинной косой. Длинные волосы также выдают нам страстность натуры. В крайних случаях – повышенную возбудимость и даже экзальтированность. Еще длинные волосы заметно повышают иррациональность во всех аспектах ее проявления, будь то мотивация, поведенческий акт или восприятие.

Люди с курчавыми волосами – весьма активны и подвижны. Они достаточно легко подстраиваются к внешним требованиям, но в своем поведении и требованиях все равно предпочитают следовать уже наработанным установкам и алгоритмам. Дискретное мышление у них более развито, нежели иррациональное. Зато эмоциональность и чувственность тоже бьет через край. Но, опять же, в каком-то конкретном формате. То есть, образы восприятия весьма экспрессивны, но лаконичны. Саморефлексия и интуиция здесь, пожалуй, слегка «отдыхает».

Облысение не есть просто выпадение и поредение волос. Лысина, залысина и проплешина, всегда конкретно и четко ограничены, и волосы в этих областях исчезают напрочь. Причин тотального выпадения волос может быть много и разных, но нас интересует лишь психологическая составляющая. Так вот, облысение начинается из-за доминирования сверхрационализации сознания. То есть, как только мы насильно приказываем уступить чувствам и ощущениям место для удобных нам рассуждений раскладок и выкладок, так и появляется предрасположенность к локальному выпадению волос. Ведь волосы питаются иррациональной биологической энергией, и если им в этом отказано – тогда сад усыхает. Нельзя сохранить свою шевелюру в пышноте и целости при чисто логическом и рациональном подходе к жизни. А вот если чувства сохранены во всей своей мощи, тогда и «грива» в порядке.

По тому, где и как образуется на голове территория, свободная от волос, можно получить дополнительные психодиагностические сведения.

Лобная залысина четко указывает на то, что в своих эго-побуждениях человек руководствуется исключительно холодным рассудком. Положительные эмоции только по достижении желанной цели. Впрочем, такой индивидуум всегда способен временно наступить на горло собственной песне, чтобы затем достичь еще большего. На переговорах он предельно расчетлив, и готов к любым компромиссам, сепаратным соглашениям и так далее. Но все лишь затем, чтобы реализовать свои «эго»-притязания. Обязательно при такой форме облысения обратите внимание на выпуклость срединной части лба. Понятно, что и защита от стрессов, а также объяснение неудач происходит путем рационализации и проекции. В открытую спорить и переубеждать окажется почти бесполезным. Но в тайне ото всех, такой индивидуум обязательно проанализирует свои ошибки. Правда, все в той же логической схеме, умом, но отнюдь не сердцем и душой.

Если залысины в области лобной сборки, то мы имеем дело с логическим конструктором или технологом. Что очень даже неплохо. Выверенный расчет без лишних амбиций всегда сработает. Для топ-менеджера такой «портрет» – почти идеален. Налицо творческие способности и одновременно – глубокая проработка любого бизнес-плана. Без «улетов», вожделений и необоснованных фантазий. Опять же, ничего лишнего в личной предвзятости. Главное – реализовать проект.

А теперь – о проборе в волосах, особенно, если он создан не нарочно. Одни волосы строго налево, другие направо. Между ними разделительная межа, проблескивающая голой кожей на голове. Асимметрия воочию. Еще один признак разделительного функционирования левого и правого мозговых полушарий. Но теперь уже на уровне исключительно сознательных процессов. Такой индивидуум действует и представляется в одном стиле. Пока его не переключит, или переключат извне. Такой человек вполне предсказуем, поскольку у него однозначное позиционирование себя и других. Ему сложно постичь истину, пребывая лишь в одной «ипостаси». Вот здесь-то и кроется ахиллесова пята. Время окажется упущенным, пока придут новые установки и циркуляры. Принимать продуктивные решения в стиле «здесь и теперь по ситуации» индивидуум с пробором в волосах вряд ли способен. Так что эффективного кризис-менеджера из него не получится. Зато в «рационализацию» поиграть можно. Да, увидев пробор в волосах, обязательно посмотрите на говорильный подбородок. Как он там, не развит ли чрезмерно? А в общем, такие люди всегда приверженцы одной идеи. Так сказать, «моновзгляд» на мир. Ортодоксия, господа, что поделаешь.

Залысины на висках очень даже распространены. Поскольку множество людей пытается угадать не свою индивидуальную миссию, а просто выгоду. Комбинаторное мышление постоянно ищет самый лучший вариант. Вот только для чего и куда? По сути, они все – «шахматисты», или, попавшие в «куб» и пытающиеся из него выбраться. Варианты в чем-то схожи. Жизнь-то ведь вне «куба». Чтобы освободиться из системы, надо изначально из нее выйти. Перебор комбинаций и поиск оптимальных алгоритмов – весьма прибыльное дело, если система вас поддерживает. Так что успешную карьеру, очень даже можно осуществить. Вот только получить кайф, сыграв против всех правил, не удастся. Не важно, почему. Такова ведь была изначальная диспозиция – следовать правилам, выбирая по ситуации наиболее вероятностный оптимум. Договориться с такими людьми всегда можно. Но для этого придется действовать с более высокого берега. Поскольку переиграть «височного индивидуума» на его же поле крайне затруднительно. Надо выйти из системы и зайти в нее через дверь, которая нигде не обозначена.

Проплешина на темени означает, что человек сознательно и рационально живет и управляет своим телом. Во всяком случае, пытается это делать. То есть, к своему телу он относится как к хорошей, родимой и бесценной, но все же машине, которой надо грамотно управлять. Но тут возникает еще один момент – проплешина на темени ослабляет шанс прочувствовать приход космической и кавитационной (т. е. земной) энергий в человеческий организм. Равно как и внешнее магическое воздействие. Рационализация заглушит тонкий физиологический сигнал. То же самое касается и гормональных процессов и обмена веществ. Попытаемся пошутить о том, что тонзура (выбритый кружок на темени) отчасти способствует развитию тучности у католических монахов и духовенства. Зато вот христианские мистики пытались через «телесность» ощутить божественное присутствие. Сложно представить, скажем, православного «исихаста» с проплешиной на голове. Свое тело, они ни в коем случае не рационализировали. Только не «зашугивайте» подобным психоанализом своих знакомых, у кого проплешина. Может быть, не все так сложно. Просто волосы почему-то у некоторых людей не растут на макушке.

Проплешина на затылке намекает на возможный риск заболевания сердечно-сосудистой и дыхательной систем. В общем-то, вследствие снижения эффективности гуморальной регуляции. Пожалуй, многовато сознательного контроля над организмом, скорее всего, в виде скрытой или явной ипохондрии. Что в переводе на русский, означает просто-напросто мнительность.

Прически также могут кое-что дополнительно поведать нам об индивидууме и его характере. Только здесь надо всегда помнить, что искусственно созданный внешний образ может быть психологической компенсацией или даже гиперкомпенсацией каких-то комплексов, проблем, неврозов, установок и т. д. То есть, все с точностью до наоборот. Но, с другой стороны, мы будем знать мотивацию, почему именно так хочет видеть человек самого себя.

Волосы отпускать предпочитают все те, для кого чувственные ощущения являются в их собственной жизни доминантными. А вот собственно сами проявления могут оказаться разными: переживания, страсть, экспрессия, меланхолия, экзальтация, ранимость и все остальное, относящееся к сфере сердца, а не рассудка. Если бунтующее поколение переживает и чувствует, а не строится в дисциплинированные ряды штурмовиков – оно предпочитает отращивать длинные волосы. Безрассудное безумство отчаяния также предпочитает рядиться в «косматые гривы». Зов крови и сердца еще ни одной цивилизацией не был до конца заглушен. Тот, кто хочет почувствовать себя «Маугли» в среде небоскребов и зазывающих витрин, также пытается эпатировать себя в подобный образ. Это уже компенсаторный механизм. Но своего завершения он достигает в прическе, когда длинные волосы собираются со лба в узел и заканчиваются на затылке косичкой. Здесь налицо максимальный контроль над мощно развитыми естественными побуждениями и биологической силой в угоду рассудку и личному «эго». Так сказать, причесанный вариант социализированного «мачо». В современной транскрипции – это, когда покупается внедорожник с наворотами, который нигде, кроме приглаженного асфальта, не ездит.

Короткая прическа «ежиком» характерна для «волевых бойцов». Или для тех, кто под них косит. Но, в любом случае, чем короче волосы, тем жестче примат сознания «Я» над всеми другими побуждениями. Если нужно сконцентрироваться и сгруппироваться – постригитесь накоротко и тщательно побрейтесь. Теперь ваш взгляд будет подобен стальному клинку. А челюсть будет подчиняться взгляду. Это не метафора. Проверено не только автором.

Гладко выбритая голова, под стать бильярдному шару – выдает конфликт между «волей чистого сознания» и подсознанием вкупе с архетипами и биологией, которые все равно до конца не могут быть проконтролированы. А иногда того ох как хочется. Внутренняя диктатура подавляет всяческие сомнения и награждает чувством превосходства, дает эйфорию всемогущества. Вот только, действительно, так ли взаправду? Либо все же комплекс собственной уникальности при тотальном самоконтроле и жажде успеха с признанием? Хотя здесь присутствует один интересный момент: выбритая голова постепенно все же прорастает волосами. Телесные ощущения возвращаются. Но уже под контролем четко сфокусированной воли. Зная этот эффект, может быть, именно потому наголо брили голову тибетские монахи и древнеегипетские священники.

Если волосы гладко зачесаны назад, к тому же «на пробор», обнажая лоб, – то вряд ли стоит ожидать от такого индивидуума экстравагантных выходок и эксклюзивных неожиданностей. Чувственная сфера под надежным контролем. Тщательно уложенная кругом коса свидетельствует о том же. А вот страсть к африканским косичкам – демонстративная заявка на чувственность и эпатаж, при очень хорошем рациональном самоконтроле. По типу: я точно знаю, чего хочу, и только ради этого могу позволить себе проявить бурю чувств. В эпоху тотального меркантилизма очень даже подходящая жизненная позиция.

Противоположный феномен – когда волосы отдельными прядями напуском на лоб, либо низко подстриженная челка, ниспадающая почти на брови, то таким образом внешнему миру заявляется протест и фрондерство. Уровень агрессивности и нетерпимости явно повышен. Адреналина в крови многовато. Чувства обострены, и временами перехлестывают через край. Возможны проблемы с адаптацией.

А что значит, если уши тщательно прикрыты волосами? А то и значит, что человек не желает использовать уши как прогностический орган. Он пытается скрыть от самого себя некую часть правды о своем перспективном будущем. Улавливать тонкие сигналы-предвестники он не желает. А вот почему – придется разбираться. Может быть, беспокойство где-то в глубине души и не хочется заранее предугадывать, куда заведет жизненная стезя. Уж лучше просто отдаться текущему моменту и, по возможности, как можно больше наслаждаться жизнью. Имеем здесь дело с однозначно выраженным желанием жить в чувственном комфорте. Ведь чем больше знаешь наперед, – тем хуже спишь. А волосы аккумулируют мощную биологическую силу, вот они ушки и прикрывают.
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Пожалуй один портрет стоит изобразить (см. рис. 17.1). Это когда в зоне «эго» сохраняется челка, а залысины в области сборки. Серьезный субъект, поверьте. Во всяком случае, при необходимости, готов к рискованным поступкам. Но при этом ситуацию просчитывает очень точно. Против своих чувств и убеждений вряд ли согласится пойти. Уж лучше снова рискнуть. Да и обязательно посмотрите, насколько сильно выпячен лоб в зоне «эго», куда как раз и ниспадает челка. Надо же знать, во имя чего человек готов драться.


17.2. О ЧЕМ СВИДЕТЕЛЬСТВУЕТ УХАЖИВАЕМАЯ «РАСТИТЕЛЬНОСТЬ»




Седина в бороду – бес в ребро.


Проблемы стареющих мужчин






Усы в сметане так вкусно потом облизывать. Особенно, если это усы приятно позавтракавшей кошечки.


Кот Снежинка






Без крепкой щетины, рылом долго не нароешь!


Красота по-свински






У козлов аксакалов определяют по бороде, а семейных – по рогам.


(…)






«Вы полюбите за красоту игры!..»


Песня Андрея Миронова «Белеет мой парус такой одинокий», из кинофильма «Двенадцать стульев»





Но вначале поговорим о бакенбардах. Временами на них вспыхивает очень активная мода. Бакенбарды прикрывают волосами часть лица там, где проходит большая жевательная мышца, ну иногда еще идет напуск на щеку. Бакенбарды дополнительно питают энергией основной ударный мускул лица. Щекам они также дают силу добиваться как можно большего накопления и ради приращения дивидендов – уметь рисковать. Вообще-то буйная растительность исключительно на щеках характерна для алчущих индивидуумов. Уж если чего-то хочется, то непременно надо его заполучить. И здесь бакенбарды как раз под стать: они добавляют экспрессии и энергии в борьбе за вожделенное. Импульсивность и эмоциональность удара челюсти заметно возрастает. Учтите это. Человек с бакенбардами всегда готов к жестким и резким действиям. На барьере он будет стоять лишь с одной целью – драться. Бакенбарды – это всегда явное или скрытое фрондерство. Либо стремление таковым казаться. Срабатывает компенсаторный механизм. Если внутренне ощущаешь какое-то малодушие, хочется убедить самого себя и окружающих в смелости. Тогда может появиться тяга к отращиванию бакенбардов. Будем надеяться, что только у мужчин.

Сейчас как раз в моде эдакая ухоженная небритость нижней части лица. В принципе, тот же мотив – казаться более сильным, смелым и неотразимым в любви. Одним словом – «мачо». Конкретный образ, не требующий в наши дни пояснения. Особенно впечатлять должна тщательно выбритая голова и, как минимум, пятидневная поросль на щеках и подбородке. Предельная концентрация сознания с выпущенными на волю инстинктивными силами. Гремучий коктейль. Только бы не получилось банальной «шипучки».

Борода бородке рознь. Научитесь отличать – волосы придают биологическую силу собственно челюсти, или все же говорильному подбородку. Широкая по всей длине челюсти укороченная борода – безусловно «работает» на челюсть. Шизоиды, кстати, никогда не отращивают на своем лице укороченную полукругом бороду в стиле «а ля Нерон». А вот остроконечная бородка по типу эспаньолки – придает напористость и страстность говорильному подбородку. Простите, но «козлиная» бородка – это уже словесное неистовство. Если кто наблюдал в жизни коз, то не мог не отметить их навязчивости и вредноватости. При огромном чувстве собственной гордыни и вызова. Присмотритесь, и если бородка на говорильном подбородке разделена надвое пробором, то есть шанс апеллировать либо к расчетливому рассудку, либо к чувствам, но только, опять же, в понятной словесной формулировке. Ну, а раз есть бородка, то придется все приправить дозировано чувствами, ощущениями и экспрессией. Почти все по Фрейду. Комплексы надо как-то ублажать. Наличие бородки или бороды подтверждает хотя бы тот факт, что биологические ощущения и позывы, хоть и рафинированы, но все же сохранились.
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Да, сейчас в моде не то, чтобы бородка, а некая «растительная» тропинка, соединяющая воедино рот и говорильный подбородок (см. рис. 17.2). Здесь воедино слилось желание как можно большего захвата и получения прибылей за счет «говорильни». Ну а изящная кайма бородки должна добавить эмоциональной непосредственности и убедительности I тому, что провозглашается, и в чем других убеждают. «Впаривается» окружающим некий имидж «сильного мачо», который все может – и словом и делом. Может быть, так и впрямь?

А в общем-то, чем тоньше ниточка бородки, тем тщательнее дозируется и рафинируется проявление биологической энергии. Никакой непозволительной эмоциональной экспрессии, и уж тем более, гормональных взрывов. Подсознательные побуждения также под негласным, но неукоснительным контролем. Одним словом, сплошная демонстрация глубоких чувств и непосредственной убедительности.

Усы бороде все же рознь. И не всегда они произрастают в паре. Если абстрагироваться от моды внешнего «эстетизма», то усы и усики добавляют толику экспрессии и биологической энергии рту, губам и носогубному желобку. Благодаря усам, сила захвата рта и авантюрная рискованность носогубного желобка увеличиваются. А губы ощупывают ситуацию более чувственно. Любые «организменные» побуждения и страстность при «усатости» – также более выражены.

Однако, если усики над верхней губой словно наклеены в виде тонкой ниточки, то здесь больше игры во фрондерство и эпатаж, нежели индивидуум, действительно, таковым является. Впрочем, доли нахальства ему не занимать. Опять же, искренняя страсть к игре как таковой, плюс тяга к франтовству. Одним словом, сеньор высшего света, которого нельзя не принять.

Усики узкой щеточкой, простите за образ, «а ля Гитлер» – непреодолимая тяга к авантюрности и волюнтаризму. Субъективизм возведен в крайнюю степень. Обратная связь по максимуму занижена. Одним словом, своей функции носогубный желобок здесь почти не выполняет. Так, кажется, уверенней принимать порой даже безрассудные решения. Впадать в неистовство – тоже.

Пышные усы «по-чапаевски» и «по-буденновски» – удаль и отвага во всю мощь души, сердца и воли. Вот только не забудьте убедиться по всем остальным физиогномическим параметрам, что воля, чувства и смелость, в самом деле присущи индивидууму. А то у вас все усатые превратятся в эдаких героев, рубящих с плеча. Не в усах ведь дело. Да, и не забудьте отметить, что пышные усы также снижают обратную связь между носом и ртом с губами. Если уж чего-то очень хочется до томления в душе и зуда в организме, то здесь уже не до оценки ситуации. Как говорится, о диспозициях посудачим после боя.

Довгі козацькі вуса, як у Енея та запоріжців, – простите за тавтологию, – усиление силы. Поскольку такие усы прорастают к нижним челюстным «желвакам», образуя еще один дополнительный энергетический канал. Но если усы обвисают, тогда будет много шума и грохота, а вот сила удара отчасти распылится на излишние эмоции. Запорожские козаки такими и были, – главное, не загулять чрез меру. Зато экспрессии во время боя им было не занимать. Кстати, у многих янычар и мамелюков, судя по старинным гравюрам, были точно такие же усы.

Усы, закрученные концами кверху – намекают о стремлении их хозяина прочно утвердиться в собственном имидже и устойчивом материальном положении. Поскольку кончики усов проецируются на щеки. Так и хочется воскликнуть: «у настоящих гусаров деньги не заканчиваются никогда!». А почему бы и не пощеголять, если есть звонкая монета и сохранилась еще удаль!

Ну а что можно сказать о тех индивидуумах, которые тщательно выскабливают всю свою накожную растительность ниже бровей? Однозначно лишь то, что для них важна уверенность и собранность собственного «Я» под эгидой рассудка. Инстинктивные, гормональные, подсознательные и бессознательные порывы они пытаются как-то подавлять вытеснять, проецировать, сублимировать и рационализировать. Впрочем, могут применяться и другие защитные или компенсаторные механизмы, нам пока не ведомые. Можно сказать, что люди, каждое утро тщательно выбривающие себя, привыкли то, за что они отвечают, тотально держать под контролем. И как вы уже поняли, они готовы поступать вопреки своим страстным побуждениям. Кажется, еще со времен средневековья, рыцари, идущие на ристалище во имя идеи вызывали к себе брадобрея, перед тем помывшись и надев чистую рубаху. Разумно. Чем меньше инфекций в ране, тем больше шансов потом на выживание.


17.3. ЩИТОНОСЦЕВ УБРАТЬ! или ЗОНА КОНТАКТА




Бог шельму метит!


Народное поверье






Шкодливый варан, высоко поднимая хвост, ластится к старухе, старательно имитируя кота.


Лесь Подерв\'янський, «Кривенька качечка»





Лицо, как ни банально это звучит, покрыто кожей. Профессиональный физиогномист непременно обратит внимание на ее состояние. При личной встрече нет проблем с визуальным сканированием, но, впрочем, многие фотографии также превосходно обнажают то, что скрыто под макияжем. Хотя, бесспорно, все же лучше воочию, а то, случаем, и на ощупь.

Кожа – граница между телом и внешней средой. Она одновременно зона прикосновения, контакта, но, в то же время, и защиты от посягательств. Старое поколение еще должно помнить: «наша граница на замке». По виду и состоянию кожи можно узнать, насколько человек открыт внешнему миру. Интересно, «шакалы» сетевого маркетинга, когда берут вас за руку, об этом знают заранее, или навык приходит с опытом? Рука не лицо, но кожа то почти везде одинакова.

Итак, чем мягче и пористей кожа, тем более человек предрасположен к контакту. Он доверчив и готов довериться. Добавьте сюда чувственность и сопереживаемость. Ну, кто откажется от такого напарника по жизни или в деле? А в общем-то, это – люди «слияния», которые могут комфортно существовать, только если являются частью чего-то: семьи, фирмы, социума, нации, или какой-то иной «стаи». Долгое одиночество им противопоказано.

Влажная, липкая и скользкая на ощупь кожа характерна для индивидуумов, которые не в ладах с собой и окружающим их миром. Здесь может быть что угодно: нервозность, повышенная возбудимость, истеричность, неустойчивость психики. Вообще-то кожа заметно потеет, когда человек нервничает, боится, обманывает или имеет какие-то другие комплексы. На этом и основан принцип полиграфа, или «детектора лжи». Так что, как только вы прикоснулись к липкой коже, будьте осмотрительны. Хотя, может быть, все в симпатической физиологии, то бишь, вас просто страстно желают? Тогда ведь тоже кожа увлажняется.

Плотной и гладкой кожей обладают уверенные личности, которые наверняка знают, что почем. Они всегда готовы на контакт, но только при определенных условиях. «Телячьей» нежности и доверчивости от них ожидать не стоит. Опять же, своего они никогда не упустят. Границу их личной, а тем более, интимной территории позволительно будет переходить только с их разрешения. То есть, вести себя как в престижном элитном клубе. Куда могут впустить, но не разрешат трогать руками. Пока вы не докажете, что имеет на то право. Дерзайте.

Сухая кожа сразу же при рукопожатии выдает нам тех, кто не склонен к контактам и межличностной коммуникации. Свою собственную зону они берегут в неприкосновенности, как зеницу ока. Оттого и кожа становится сухой, поскольку ей приказано, по возможности, как можно чаще держаться на удалении от всяких прикосновений. с другой кожей. Одиночки, которые больше ладят с предметами, нежели с людьми. Навязчивых животных они тоже избегают.

Если сухая кожа становится чешуйчатой (в крайних стадиях болезнь называется ихтиозом), что происходит, когда верхний слой эпидермиса отмирает, то здесь уже наблюдается активный уход от окружающего мира. Человек явно не желает контактировать с господствующей цивилизацией, в которой он вынужден пребывать чисто физически. Почему такое неприятие «сегобытия» надо тщательно разбираться. Причины могут быть всякие: аутизм, глубокий невроз, гордыня, себялюбие, личная катастрофа, жизнь совершенно в другом мире, тот же аскетизм и т. д. Впрочем, психологическое отшельничество еще никому не возбранялось и, покамест, не наказуемо. Ведь не всем подходит жизнь в семье, коммуне, кибуце, тесной общине или в государстве, которое о тебе денно и нощно заботится и тотально контролирует. Сухая чешуйчатая кожа – это уже агрессивная защита от вторжения в личную зону. Просим при контактах сие обязательно учесть. Чтобы не было затем эксцессов.

Кожные болезни на лице хорошо видимы, хотя их и пытаются всячески скрыть. Болезни кожи всегда явно сигнализируют о проблемах контакта и коммуникации с окружающим миром. Для физиогномической психодиагностики информация очень даже не лишняя.

Угри высыпают очень обильно и даже болезненно в том случае, если юношу или девушку воспитывали в рафинированной обстановке, внушая особо, что плотские увлечения нечто грязное, постыдное и только высокая любовь имеет в жизни место. Тело, как известно, пахнет, а сексуально озабоченное – тем более. Однако не дурно. Если тело скоблят моющимися средствами с утра до вечера и боятся живых плотских прикосновений – ждите угревых сыпей. Высокие идеалы и сверхчистая кожа способствуют активному закупориванию сальных кожных желез. Кожному салу просто нет выхода, ведь оно «противно». У туристов, охотников, пастухов, геологов, ковбоев, дальнобойщиков, крестьян – всегда удивительно свежая кожа. Солнце, пыль, пот и естественная жизнь делают кожу гораздо здоровее. Так что не надо бояться и отвергать телесное. Да, если неприятие физической близости невротически обострится в силу догм воспитания и повышенной самооценки, – может развиться себорея, или нарушение функционирования сальных желез. Что уже не так весело.

Дерматиты, а также фурункулы и крапивница явно обнажают крайне болезненную реакцию индивидуума на контакты с окружающим его миром. Здесь либо надо уходить, уединяться, переходить в состояние нирваны, либо адаптироваться, либо начинать бой за переделку внешней среды под себя. Как поступить – решать самому. Вот только время принятия кардинального решения чуть запоздало. Кожу уже жжет, она зудит, язвит и гноится.

Витилиго, болезнь раньше редкая, а сейчас она активно набирает обороты. Почему– то болеют чаще девушки, нежели юноши. Витилиго – отсутствие пигментации кожи и такие участки под солнцем не загорают, поскольку у них в меланоцитах отсутствует фермент, катализирующий процесс пигментообразования. Как минимум, это признак потери адаптации к солнцу, что уже печально. А там, где солнце, там обязательно пыль, пот и труд. А в общем, чтобы заболеть витилиго, нужно обладать большой гордыней, чрезвычайно высокой самооценкой (нередко внушенной близкими) и стойким нежеланием принимать на себя бренные тяготы окружающей жизни, считая ее постыдной, низкой и недостойной. Другими словами, жить в своем стеклянном замке, где, вместо окон, виртуальные экраны и повсюду горят искусственные светильники. Обычно у молодых женщин после родов витилиго активно ослабевает. Своего ребенка уж никак не проигнорируешь, а он поначалу имеет свойство пачкать пеленки.

Заболевание лишаем красным относится, увы, к разряду кармических. Либо сам индивидуум, либо, что гораздо чаще, кто-то из его родителей стал причиной серьезного несчастья других людей. Причем на уровне межличностной или деловой коммуникации. В 30-х годах прошлого века были очень популярны доносы на других. А потом почему-то дети доносителей вдруг заболевали плохо излечимыми болезнями, как-то: полиартрит, ревматизм, рассеянный склероз и т. д. Лишай также в этом невеселом перечне.

И последнее сюда же. Понаблюдайте, вредные насекомые: комары, клещи, вши нападают чаще всего на тех, у кого ослаблена или пробита личная аура и нет энергетической привязки к земле, которую он топчет. Так сказать, человек без «места», защиты и с утраченной индивидуальной миссией. Еще – нетерпимость и агрессивность, потому как нет внутреннего покоя. Зато гиперкомпенсации в виде повышенной самооценки – хоть отбавляй. Но от комаров спасу все равно не будет.

Отдельная тема – родинки и бородавки на лице. Они однозначно указывают, где и какая существует индивидуальная или родовая кармическая проблема. Да, между ними есть различие: родинка еще довольно «мягкое» предупреждение, а вот бородавка – уже гораздо серьезней. «Кредитная карта» исчерпана и не может уже действовать прежним образом. Если человек не возвратится к своей истинной миссии, то, скорее всего, – начнутся болезни.

Если бородавка появилась на носу – вас наказывают за хитрость. Не надо так тщательно принюхиваться для своей выгоды. Иногда все же надобно проявлять великодушие и щедрость. И помогать ближним не корысти ради.

Бородавка на верхнем веке – умерьте свою гордыню и раскройте шире глаза. Иначе упустите что-то очень важное для вашей жизни.

Бородавка на нижней губе – не надо чрезмерно обольщать и захватывать, хотя именно это получается как нельзя лучше. Что-то оставьте и для других. Да, еще есть опасность проглотить невзначай «мину». Тогда начнутся проблемы куда более серьезные. И не только со здоровьем. Так что губками пользуйтесь очень избирательно.

Обсыпало щеку родинками и бородавками? Значит, вынесен приговор жадности и накопительству. Не одними же запасами жив человек. Одним словом, есть большой риск: оставить потомкам свою «комору» незавершенной. Возможно, что– нибудь стоит тратить, а еще лучше – раздавать?

Что-то выскочило на бровях? Постарайтесь жить в ладу со своими гормональными позывами. Не мучьте организм и не устраивайте спарринг рассудка с биологией. В конце концов, договоритесь с телом, в котором вы живете. Как-никак, ваша самая индивидуальная «квартира».

«Прыщик» или родинка на переносице предрекает вам жизнь белки в колесе. Уж слишком вы предрасположены, взваливать лишние заботы себе на плечи и голову. С чувством ответственности также перебор. И не берите все текущие дела на себя. Может быть, часть полномочий стоит делегировать другим? А что-то и вообще проигнорировать?

Бородавка на говорильном подбородке – прямой намек, что иногда лучше помолчать, нежели говорить. А слова – почаще подкреплять делом.


17.4. ПОСЛЕДНИЕ ШТРИХИ К ПОРТРЕТУ




Бородку можно сбрить, и кепочку сменить, картавость переделать, но умище, умище-то, куда девать?!


Анекдот на тему ленинианы






Представляете графа Льва Толстого свежевыбритым?


(…)





…Иисус Христос – всегда длинноволосый в канонических изображениях, а вот апостол Павел с явной залысиной на лбу посредине. Чтобы сломать свою ортодоксию Савлу (Павлу) пришлось ослепнуть и увидеть образ Спасителя, который к нему лично обратился. Пожалуй, именно Павел выстроил вселенскую христианскую церковь. Смело перешагнув через свои рассудочные установки и национально-религиозные архетипы.

…Сергей Есенин – курчавые вьющиеся волосы, которые были отнюдь не жесткими. Бескомпромиссный певец любви об уходящей «ситцевой России». Есенина страстно любили женщины.
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Лев Троцкий

…Остроконечные бородки у Льва Давидовича Бронштейна (Троцкого) и Ульянова Ленина. Судя по длине бородок, Троцкий был еще более неистовым оратором, нежели Ленин.
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Иван Грозный

…Иван Грозный – выпадение волос началось весьма активно именно в начальный период опричнины. Да так, что вскоре приезжие царя не узнавали. На голом просвечивающем черепе остались только некоторые длинные пряди волос.
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Петро Могила

…Петро Могила – длинные крепкие волосы, скорее всего, жесткие. До конца своих дней вел непримиримую борьбу с униатством.
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Петр I

…Староверческое движение – нельзя против канонов короче стричь бороду и волосы. И тот же Петр I, который велел упрямым боярам стричь бороды секирой. Царь Петр неистово ненавидел патриархальный уклад жизни. Хотя сам имел длинные волосы и никогда не шел наперекор своим чувствам и побуждениям. Страдал эпилептическими припадками.

…Петр Гарин из неувядающего романа Алексея Толстого «Гиперболоид инженера Гарина» имел острую бородку клинышком. Был чрезвычайно разговорчив и авантюрен до предела.

…Сейчас это имя также мало известно, но в свое пропагандистское время оно было на слуху. Матрос-большевик Григорий Вакуленчук, организатор вооруженного восстания на броненосце «Потемкин», член так называемой большевистской «Матросской централки». Убит 14 июня 1905 года во время корабельного мятежа одним из офицеров. У Григория Вакуленчука франтоватые усики с лихо закрученными к щекам концами. Следил за своей внешностью матросик и не чужд был позерства. Опять же, имел какие-то свои меркантильные виды. Уж больно не вяжется его облик с «зашибленным» матросом, жующим гнилую говядину. А вот поднять восстание он мог. Глубоко посаженные глаза, открыто и в упор смотрящие, мощные казацкие брови вразлет, буйная, хоть и подстриженная, челка.


[image: ]



Климент Ворошилов

…Климент Ворошилов (любимец Сталина); генерал армии Дмитрий Павлов, командующий накануне войны Западным Особым военным округом (расстрелян за потерю управления войсками); Генрих Ягода, нарком НКВД (1934–1936), генеральный комиссар госбезопасности (расстрелян с приходом Ежова), генерал-майор Иван Панфилов, преградивший своей 8-ой гвардейской дивизией подходы к Москве по Волоколамскому шоссе (погиб в бою 19 ноября 1941 года); маршал Леонид Говоров, выстоял под Москвой и освободил Ленинград от блокады – список для любопытствующих можно продолжить.
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Генрих Ягода

Все названные лица объединяет одна и та же физиогномическая деталь – усики «щеточкой». Носогубный желобок у всех также длинный.
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Иван Панфилов

…Виктор Федоров, социалист-революционер, сын преподавателя гимназии из Верного (теперь Алма-Ата), сбежавший из-под ареста во Францию накануне первой мировой войны. Станет летчиком, вольноопределяющимся. Вскоре один из лучших асов-истребителей. За отвагу и виртуозность в боях получит прозвище «воздушный казак Вердена». В одиночку выходил на бой против пяти (!) немецких самолетов. И сбивал из них три. Затем жесточайшие бои на реке Марне, когда именно французская авиация господствовала в небе и сорвала немецкие планы наступления. Вошел в знаменитую эскадрилью «Аистов». Федоров за Марну станет кавалером Почетного легиона. 7 ноября 1918 года германские парламентеры отправятся к маршалу Фошу для переговоров о перемирии. Именно в этот день, будучи в свободном патрулировании, Федоров в одиночку атакует идущую в атаку на французские позиции армаду бомбардировщиков под прикрытием истребителей. Он собьет, как минимум, четыре самолета. Но против многих все равно не устоять. Будет ранен, сбит, попадет надолго в плен и сможет выжить. Но в плену неизлечимо заболеет туберкулезом.

У Виктора Федорова красивая плотная темная шевелюра, аккуратно подстрижена, и густые усы, тоже слегка укороченные. Всю свою энергию чувств он умел переплавлять в решительные и конструктивные действия. В эпоху тотальных перепродаж, ну кто может знать о человеке такой судьбы. А жаль. Не Виктора Федорова, конечно, а нас вами. Он прожил сравнительно короткую, но очень яркую жизнь. Заметьте, имя его для дальних потомков все-таки не затерялось.


ПРИЛОЖЕНИЕ. ФИЗИОГНОМИЧЕСКИЙ ПСИХОАНАЛИЗ ПОРТРЕТОВ



Писатель ИСААК БАБЕЛЬ
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Обратите внимание, прежде всего, на мощную, прорезающую посредине лоб «морщину Юпитера». При другой политической конъюнктуре Исаак Бабель вполне дожил бы до седых волос в статусе советского «литературного генерала». За словом в карман не лез и не боялся власть предержащих. Своего легендарного статуса «певца Первой конной» также отнюдь не чурался. По праву и «по чину» считался одним из корифеев советской литературы. Однако был репрессирован в 1938 году, и реабилитирован лишь посмертно. Для новой бюрократической власти «сталинцев» Исаак Бабель был попросту опасен, ибо не любил подчиняться новым правилам политической игры на тогдашнем литературном олимпе.


Примите сразу же к сведению также четко выпяченную нижнюю губу и явно скошенный лоб. Такие люди не привыкли отступать и чего-то бояться. По натуре явный боец. Но вот как раз самой войны Исаак Бабель не любил, да и в его произведениях это глубоко прочувствовано. У писателя очень слабо выражена «морщина Марса», зато четко под ней внизу прослеживается «морщина Венеры». Добавьте сюда превосходно развитые губы. Так что, в чувствах, любви и прочих приятных сердцу ощущениях Бабель был явно мастер, что и нашло неподражаемое литературное воплощение в его повестях и рассказах. Телесного и материального комфорта также не чурался, – гляньте, какие обаятельные щечки. Опять же, в «зоне Меркурия» тоже есть сеть морщин. Да, выше «Юпитера», очень хорошо видно морщину «Сатурна» и даже более. Какой-то рок явно тяготел над Исааком Бабелем. Может, оттого, словно в печали наплывают верхние веки на глаза. Над левой бровью – видимая «морщина Луны». Что лишь добавляет сентиментальности и переживаний. Озабоченности ему всегда хватало, о чем свидетельствуют очки для близоруких. Сами глаза слегка на выкате, возможно, повышенная гормональная возбудимость (щитовидная железа) и даже тревожность. Но в трусости Бабеля упрекнуть невозможно. Будучи чисто «правополушарным» человеком, писатель, как это ни парадоксально, мыслил методически и рационально. Он даже создал свою отдельную методологию литературного творчества. Отсюда – огромнейшая лобная залысина. Вообще интересно, писал как художник, а жил, скорее, как рационалист. Ума, интеллекта и расчетливости у него было в переизбытке. На лице улыбка сведущего скептика. А мешки под глазами свидетельствуют о явном перегрузе и жизненных «сшибках», которые не всегда удавалось преодолеть. Приходилось идти на вынужденный компромисс, что явно его тяготило и доставляло немало горечи. В уголках рта четко видно морщины самоограничения. Это при всем том, что от крыльев носа явно к уголкам рта стремится настоящий «наводящий» канал. В другие времена и в иное время быть бы Исааку Бабелю превосходным коммерсантом с незаурядным чувством юмора и литературным даром. Нос просто великолепен, слегка заострен, с широкими ноздрями и специфическими каналами на развитых крыльях. С таким носом, губами и хорошо оттопыренными большими ушами не учуять надвигающейся опасности просто нельзя. Писатель Бабель был опасен сталинской власти уже хотя бы потому, что слишком хорошо все понимал и предчувствовал. Пойди он на соглашательство, – это уже все равно не спасло бы его. У Исаака Бабеля, кстати, зона «эго» продавлена, а вот творческие лобные шишки хорошо выступают. Так что, безрассудно идти на рожон он бы не стал. И все же его судьба чем-то напоминает римлянина Петрония, прозванного Арбитром, принявшего смерть по велению императора Нерона. Однако Петронию повезло больше. Он умер не в застенках, а в собственном доме, во время пира, в обьятиях любимой рабыни, приняв с ней яд. И, видимо, тоже, со скепсисом стоика, печально, но без страха при этом улыбаясь.

Конструктор стрелкового оружия ТОКАРЕВ ФЕДОР ВАСИЛЬЕВИЧ
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У легендарного стрелкового конструктора глубоко посаженные глаза, как у настоящего снайпера. Видимо, в душе он таковым и был, настоящим бойцом и охотником. У наружных краев глаз четко прослеживаются удлинители – иначе ведь нельзя. Широкая переносица и, пожалуй, неслабо выраженное «эго» вместе со «сборками». Лобные зоны «сборки» преобладают, что вполне естественно. Сильная, выдвинутая вперед челюсть, широкая, прочная и слегка облегченная – постоять за себя Федор Васильевич всегда мог, а вот зацикливаться на неудачах не стал бы. Обязательно отметьте четко выраженные мышечные тяжи вдоль большой жевательной мышцы. Воля и сила у этого человека были неимоверные. Один лишь факт. На госкомиссии некоторые умы сочли, что автоматический пистолет по типу ТТ создать в принципе невозможно, а тем более, запустить в серию. Тогда Токарев молча вынул из чемоданчика пару опытных образцов, – постреляйте, мол, и убедитесь. Но настоящий шедевр Токарева – это его самозарядная винтовка СВТ-40. Из нее можно было поджечь бронеавтомобиль и даже сбить низко летящий самолет. Она выпускалась также в модификации снайперской. Триумф этой винтовки – снайперские поединки в осажденном Сталинграде. Токареву тогда шли десятки писем с сердечной благодарностью от воинов за его винтовку. После Сталинграда генерал Чуйков предпочитал набирать личную охрану именно из таких снайперов и именно с этим оружием. К слову, они сослужили ему добрую службу при взятии рейхстага. Там ведь тоже фанатичных снайперов было – хоть отбавляй. Немцы на поле боя подбирали все до одной винтовки Токарева с боезарядами, но так и не смогли создать нечто подобное.

Чрезвычайно сложная и филигранная технология изготовления не поддавалась тривиальной штамповке малоопытными сборщиками. Может быть, потому оружие Токарева незаслуженно подзабыто. Но вернемся к физиогномике. Оцените по достоинству сильно выпяченную нижнюю губу с явно обозначенным мышечным валиком. В сенсорике конструктора Токарева было трудно превзойти. Представьте или вдумайтесь – все свои опытные образцы Федор Васильевич самолично вытачивал на всевозможных станках без предварительных эскизов и дорогостоящих технических экспертиз. Работал наощупь, но отнюдь не наобум. Отсюда и неповторенный шедевр – его СВТ-40. Редкая винтовка, но те, кто с ней работал, от нее в восторге. Огромная дальнобойность и точность стрельбы. Аналогов в мировой практике пока нет. Длинный, выразительный и выступающий нос, отметьте, по ходу, с закрытыми ноздрями, позволял находить верные пути разрешения задачи. Фактически, скрытно и единолично. Пышные и тоже весьма волевые усы ощутимо компенсировали чисто рациональный подход в разрешении конструктивных проблем. Заметьте, у Токарева очень короткая стрижка при явно открытом выступающем лбе. Чего-чего, а волевой регуляции ему было не занимать. Уши тоже весьма примечательные – большие, длинные и заостренные. Токарев во многом предвосхитил тенденцию развития личного оружия – автоматические винтовки явно выгоднее и сильнее в современной войне, нежели пистолет-пулеметы.

Поэт СЕРГЕЙ ЕСЕНИН


[image: ]



Простите, за такое вступление, но поэта Есенина сложно заподозрить в логическом левополушарном мышлении. Голая рационалистика ему также чужда. Челка густых волос с двух сторон прямо-таки наползает на лоб. Добавьте сюда очень чувственные с четким контуром губы. В страсти и душевных порывах он никак не мог быть «расплывчатым». По своей конфигурации и мышечному напряжению эти губы больше настроены на прием, нежели на захват. Нижняя губа максимально сведена к средине – Есенин явно человек одного желания, господствующего на данный момент. Носогубный желобок весьма длинный, нос далеко отставлен ото рта, поэтому авантюризма и эксцентричности Есенину было не занимать. Подбородок разделенный, сюда же пробор в волосах как раз в зоне «эго» – поэт сплошь жил в образах и чувствах и, пожалуй, редко прислушивался к рационалистическим доводам рассудка. Не та, как говорится, натура. Ноздри в меру развитого носа открытые – Есенин доверял, доверялся и нередко обманывался в людях. По краям рта – самоограничители, приходилось терпеть и страдать, но, в то же время, явственно обозначены и удлинители. Есенин был в этом плане двойственен – хотелось брать по максимуму страстей от жизни и в то же время себя ограничивать, и кому-то отдавать безвозмездно. Выраженные, хотя и небольшие, мешки под глазами свидетельствуют о том, что ему много пришлось пережить и перенести. Лидерских черт, мегаломании и стремления к власти у Сергея Есенина совершенно не наблюдается. Хотя на проблемы он смотрел в упор, глаза несколько впалые, и, как ни странно, относительно небольшие, точнее средние. Есенин все же жил чувствами, а не виртуальными, надуманными образами, в стиле, скажем, Блока. Красивые кустистые брови вразлет опускаются прямо на глаза. Длинные ресницы. Натура смелая, откровенная и очень тонко чувствующая. Уши небольшие, на уровне скул, да и скулы слега проглядываются – Есенин был общительным и компанейским человеком. А вот челюсть, хотя и выдвинута, но все же легковата – ранимость и чувствительность души приходилось компенсировать фрондерством. Что, однако, не избавляло от депрессий и печали. И все же свой жизненный путь, и, возможно, нарочно оборванный, поэт Сергей Есенин прошел очень достойно. Почтим, с уважением.

Философ СОКРАТ
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Посмертные маски у древних греков были очень точны и предельно характерны. Что затем и отражалось в скульптурных изображениях. У Сократа мощный скошенный лоб с выраженными зонами «сборки» и «эго». Пожалуй, чистым альтруистом Сократ все же не был. Но ради торжества истины готов был всегда поступиться своим «эго». У него четко прослеживается морщина Юпитера и еще более – морщина Марса. В диалектических спорах Сократ не знал пощады к оппоненту. Череп ближе к брадицефальному типу, просто за счет бороды лицо визуально удлиняется. Выдающиеся вперед широкие скулы. Так что с коммуникацией, даже в навязчивом и провокационном стиле не было никаких проблем.

Отметим также чисто «оперативный» нос, приплюснутый и очень широкий, слегка вздернутый, с открытыми ноздрями. Сближаться в словесном споре с противником Сократ уж точно не боялся. К рукопашному бою также всегда был готов – челюсть у философа неслабая, уж точно! Мощные надбровные дуги с кустистыми бровями – экспрессия так и била через край. Сократ был явно правополушарным мыслителем, хотя и логикой владел безупречно. Чисто линейное мышление ему было совершенно не свойственно. Где только мог, он применял интуицию, догадки, провокацию, парадокс. Эмоциональные прозрения зачастую служили лишь на пользу диалектическому методу. Так что пышная «растительность» всей нижней части лица – отнюдь не только дань тогдашней моде. Вьющиеся усы и борода все же не могут скрыть полных губ, активно выпяченных. Ситуацию, в которой происходил диалог, спор, диспут Сократ чувствовал в совершенстве. Он всегда пребывал «здесь и теперь», и не увлекался спекулятивными проекциями. Что его ждет, он, безусловно, догадывался. Но на предложенный компромисс решительно не пошел. «Афиняне, вам будет стыдно за содеянное», – его последние слова после спокойно выпитого кубка смертоносной цикуты.

Поэт МИХАИЛ ЛЕРМОНТОВ
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У Михаила Лермонтова огромные выразительные печальные глаза. Он был и оставался романтиком и идеалистом до последней минуты жизни. И, в отличие от своего героя Печорина, так и не смог стать циником. Очень чувственная и ранимая натура – обратите внимание на густые брови и полные губы. Рот небольшой, так что щепетильности и избирательности в характере Лермонтова должно было быть даже с избытком. А тут еще низко лежащие брови и взгляд в упор слегка навыкате глаз (повышенная гормональная возбудимость щитовидной железы?). К дуэльному барьеру шел, влекомый своей внутренней страстью. Хорошо развитое «эго», свободно проистекающее вниз через широкий мост переносицы не позволяло поэту склонять колени перед любым вызовом. Даже очень опасным. Отметим при сем, что у поэта генетически довольно слабая, облегченная челюсть. Поэтому волнений, стрессов и переживаний у него было предостаточно. Но вот смелости Михаилу Лермонтову было не занимать. Волевые челюстные тяжи четко обозначены. А от крыльев носа к нижним желвакам явно проглядывается длинная морщина. Так что встретиться в личном поединке с таким человеком было далеко не безопасно.

Фельдмаршал ЭРИХ фон МАНШТЕЙН
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Список его побед и военных достижений весьма впечатляющ (см. Главу 11). Манштейна прозвали «королем маневра», так как зачастую ему приходилось иметь дело с превосходящим по силе противником. Удлинители глаз и целая сеточка «лучиков солнца» вверх к вискам – наглядное доказательство ярких комбинаторных способностей в стратегии принятия решения. Плюс, отлично выраженная лобная «сборка». А вот веки все же заметно приспущены – фельдмаршал больше верил своему собственному видению и предвидению, нежели наводящим слабым сигналам внешней среды. Симптоматично, но он так и не смог предвидеть роковую для него переброску советских ударных частей с южного Букрынского плацдарма на северный Лютежский. В итоге потеря Киева и огромные стратегические клещи на флангах его группировки. Из череды «котлов» Манштейну так и не удалось вырваться. В итоге – неизбежная почетная отставка. Под глазами – «мешки» и изогнутая «морщина цели». Нелегко давались компромиссы фельдмаршалу, но он на них шел. Мощный крючковатый нос с горбинкой. Очень глубокие морщины от крыльев носа к наработанным удлинителям рта. Далее продолжается на челюсть «сомовья» морщина. Дальний рот, кстати, не очень большой, ближе к маленькому, с очень развитыми губами. Превосходная сенсорика. У губ совершенно четкий контур. Фельдмаршал был весьма щепетилен в вопросах армейского товарищества и служебной этики. Нижняя губа активно выдвинута вперед и снабжена мощным мышечным валиком. Чего-чего, а противника Манштейн, точно, не боялся и охотно рисковал ситуацией. Между выступающим говорильным подбородком и ртом – разделительная морщина. Фельдмаршал не любил забалтывать возникшие проблемы, но также обладал даром убеждения. Вот если бы только не приспущенные веки. При необходимости фельдмаршал мог бы оправдать любую проигранную кампанию, но делает это в своих мемуарах не так уж часто. Челюсть средних размеров, в меру широкая и удлиненная, и ее вряд ли назовешь тяжеловесной. Так что приверженность к маневрам отчасти понятна. Ниже щек – сильные волевые тяжи. Если было нужно, Манштейн посылал свои танковые дивизии напролом. Но, по возможности, не в лобовом направлении. На лбу у маршала четко прослеживается «морщина Марса» и морщина… Венеры слева (правое полушарие) плюс кустистые брови. Ресницы еще более примечательны – длинные и густые, судя по волосам, скорее всего не жесткие. Так что в груди профессионального солдата билось отнюдь не твердокаменное сердце. Чарующие мазки природы его пленяли не менее, нежели оперативное мастерство на поле боя. Впрочем, трезвый расчет и логика всегда присутствовали в момент принятия решения, обратите внимание, насколько явно сдвинут пробор в волосах в сторону правого полушария. Лоб также по максимуму открытый. И все же фельдмаршал принадлежал к людям правополушарного психотипа. Разрешение задачи он видел сразу же в целостном образе и зачастую совершенно неожиданно для противника. Иначе бы его не прозвали королем маневра.

ГРАБИН ВАСИЛИЙ, конструктор артиллерийских систем
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Пушки конструктора Грабина, пожалуй, решили перелом Великой Отечественной войны. Потому как становились поражающим заслоном перед танковыми клиньями немецкого вермахта уже зимой 1941–1942 годов. 76-мм дивизионная пушка Грабина – это тяжелые бои под Сталинградом у реки Мышковки против 4-ой танковой армии Гота, идущей на прорыв к окруженному Паулюсу. Потом – раскаленный ад горящей стали на Курской дуге. Затем – бои за форсирование Днепра, когда пушки переправлялись на чем угодно, но без них никак нельзя было удержать плацдармы.

Прорыв танковых дивизий Манштейна на возврат Киева был остановлен истребительно-противотанковыми полками именно с «грабинскими» пушками. На знаменитой «тридцатьчетверке» также его пушка – Ф-34. Эти танки и пушки завершили разгром элитных дивизий СС на Правобережье Украины и в Корсунь-Шевченковском котле. Его 76-мм дивизионная пушка дойдет до Берлина и Порт-Артура, она еще пока стоит на постаменте в немецком городе Потсдаме. На фотографиях победного 45-го солдаты, прощаясь со своим орудием, целуют его. Вряд ли такие моменты можно было запечатлеть ради пропаганды. Знамя с изображением Ленина-Сталина и лучезарной звезды – понятно. Но вот чтобы дульный тормоз пушки. Значит, спасала и не подводила, родимая. Ведь пушка стреляет настильным огнем, то есть в упор. Очень часто в боевой ситуации – по прямой наводке и без прикрытия. Пушка – кинжальный серп для наступающих. Смертельное отрезвление для танкового и мотопехотного атакующего ятагана. В тот момент, когда противник уже ликует, предвкушая скорую победу, на его пути встает непреодолимый заслон пушечного огня. Пушка тоже уязвима, но дуэль, навязанная ею, бескомпромиссна. 100-мм полевую пушку Грабина, образца 1944 года называли не иначе как «зверобоем». Лучше не скажешь.

Лицо у Грабина Василия Гавриловича во всех отношениях примечательное. Вот уж где генетическая природа не поскупилась. Мощнейшая челюсть с «бульдожьими» желваками, крупный рот с «сомовьими» удлинителями, мышечные продольные тяжи на щеках. Вот где силища! Автор пушек под стать своим детищам. Один лишь факт. Свою знаменитую 76-мм пушку Грабин делал против воли наркомата оборонной промышленности и наркомата обороны. Господствующая тогда советская военная доктрина предполагала только наступать, но не обороняться против атакующего противника. Грабин выдерживал нападки и продолжал делать свое дело. Обратите внимание, насколько мощно развиты уши – очень длинные, растопыренные, посажены низко в области скул и верхних желваков. Конструктор предвосхитил стиль будущей войны. Кстати, у немцев аналогичной полевой пушки так и не оказалось. Лавину «Т-34» они останавливали зенитными орудиями и встречным танковым боем. Нижняя губа у этого человека по максимуму выпячена, с мощным выраженным мышечным валиком. Его пушки были легки, удобны, надежны и с большой поражающей мощностью. Прощупана каждая деталь конструкции. Грабин лично все испытывал, что называется, на собственной шкуре. А вот нос – короткий, впечатляюще широкий, с открытыми ноздрями. Боксерский нос «высшей категории». Пушка – это ведь тоже контактный спарринг с противником. На поражение в ближнем бою. Глаза глубоко посажены, слегка продольные и прищурены «на прицел». Такая профессия была у этого человека. Брови густые и нависшие. Не боялся смотреть на любую проблему в упор. Выступающий громадный лоб и тщательно выбритая голова. «Сборка» все же сильнее «эго», виски развиты, но уступают. Сочетание глубоких чувств, творчества с «железным» расчетом и несокрушимой волей сознания. Лед и пламень – воедино. Его 100-мм полевая противотанковая пушка, действительно, непревзойденно красива в своем конструктивном воплощении. Василий Гаврилович Грабин, наверное, был великим поэтом огня и металла.

Начальник зимовки АРДАМАЦКИЙ ИГОРЬ
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Дадим слово самому герою. «Есть трудная задача. Не всякий с ней справится», – сказал мне Отто Юльевич Шмидт. Я за нее взялся. В Уэлене (это самый северный край Чукотки – прим. автора) я вступил в партию, а партия дала директиву освоить Арктику. Как же я мог отступить перед трудностями?» – так сказал двадцатитрехлетний начальник Наваринской зимовки. И это было в 1935 году. Теперь обратим взор на его весьма примечательный «портрет». Лицо снято в профиль, поэтому очень отчетливо выделяется говорильный подбородок. Острый и хорошо выдвинутый вперед. Отличный пропагандист и проводник идей партии. Впрочем, на Чукотке особых перегибов сталинской линии не было – дальше уже не сошлют. Глаза прищурены – ни тени сомнения в избранной миссии. Но вот сама челюсть не особенно выдается вперед. Нижняя губа, весьма волевая, также поджата. В Арктике действовать напролом – себе и другим лишь на беду. Это не трусость, а нажитая жестким опытом осторожность. Две зимовки подряд – по тем временам считались подвигом. Нос большой, выступающий, острый – тем более надо было выжить и проделать, по возможности, максимум работы. Но так, чтобы не сорваться в пропасть. От носа идет явно выраженная морщина, но, скорее, к кончикам рта и говорильному подбородку. Прагматичный вдохновитель. Себя тоже не жалел, щеки впалые. Скулы развиты, что говорильному подбородку тоже под стать. Вступать в полемику с людьми Ардамацкий точно не боялся. Опять же, прищур глаз. Глаза с выраженным, но укороченным удлинителем, сами по себе они небольшие. Так что в практических делах приходилось больше ориентироваться на мощный удлиненный нос, нежели строить виртуальные планы. Нос с заметной горбинкой – гордости и вызова этому человеку было не занимать. Плюс достаточно длинный носогубный желобок. Так что не все заканчивалось одними призывами. Подтверждением тому может служить и то, как подстрижена «растительность» на лице. Волосы на лице отнюдь не короткие, охватывают всю челюсть, от верха донизу, включая и говорильный подбородок. Одним словом, фрондерства, хватало с избытком. И в то же время Ардамацкий не мог быть безрассудным в отстаивании дела, которым занимался. Практик в нем зачастую побеждал идеолога и комиссара. Поперечная складка на переносице, несколько выше коротких морщин в той же области лба – да, ему денно и нощно приходилось решать насущные проблемы выживания и выполнения поставленной задачи. Заметьте, чисто в практическом, даже меркантильном плане. С Арктикой одними лозунгами не сладишь. Выемка на переносице глубокая – «эго»-порывы гасились трезвым практицизмом. Собственно, сама лобная зона «эго» также не выражена, так что с саморефлексией у советского чукотского «коменданта» было все в порядке. Добавьте сюда же лобную залысину и хорошо просматриваемые вены на висках. Комбинировать и рационально взвешивать те или иные планы или дела приходилось жестко и постоянно. Хотя скошенный лоб, выдвинутый говорильный подбородок с выраженными скулами и волевыми желваками на челюсти так и подталкивали: «рискни комиссар, чего уж тут бояться!». Ардамацкий своей жизненной биографией доказал, что трусом он никогда не был. Впрочем, как и чистым идеологом. Идею он реализовывал через практику.

ГРЕНЛАНДСКАЯ ЭСКИМОСКА С МАЛЫШОМ
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Каким милым и привлекательным делают лицо ямочки на щеках! Особенно, если щечки при этом также развиты. На Крайнем Севере выживали лишь те, кто умел делать запасы продовольствия и снаряжения. И, как ни странно, для нашей меркантильной цивилизации – умели всегда, в случае надобности, искренне поделиться. Заметьте, что хорошо выраженная морщина от крыльев носа соединяется с ямочкой на щеках и одновременно с приспущенными на челюсть удлинителями рта. Жесткий целевой прагматизм и, в то же время, бескорыстность. Удлинители рта, кстати, органично соединены с отставленными блокаторами – надо уметь вовремя останавливаться в своих аппетитах. Именно вовремя, поскольку удлинители, проецирующиеся на челюстную мышцу, все же выглядят посильнее. Сильные выразительные губы с превосходным мышечным тургором. Отчетливо виден мышечный валик под активно выставленной нижней губой. Превосходная сенсорика и полное чувство контакта в ситуациях. В то же время губы весьма плотно сжаты и выдвинуты вперед – поди попробуй такую взять на испуг! Что же касается сенсорных и двигательно-мнемических способностей, то эскимосы и эскимоски это подтверждают на практике. Их дети с первой попытки, всего лишь после раза увиденного, могут собрать и разобрать карабин или даже маузер. Понаблюдав за водителем, смело садятся за баранку автомобиля или рычаги вездехода. Отличные настройщики приборов. Помимо того, что они искусные охотники, рыболовы и рукоделы, не любящие повторять свой узор. Носы ведь, хоть и приплюснутые, но весьма развитые. Так что с любопытством и любознательностью все в порядке. Нос, кстати, слегка заострен и пытается как можно ближе быть ко рту, но уж никак не задираться самонадеянно вверх. Удлиненные выразительные глаза слегка прищурены и с явно выраженными наружными удлинителями. Мешки нижнего века скорее всего обусловлены перегрузом печени из-за постоянной мясной пищи. Хорошо развитая лобная «сборка» и небольшая прядь выпущенных волос прямо над зоной «эго». С чувствами и естественностью побуждений, в том числе и зоны «эго», кажется, все в порядке. Об этом же говорят и брови вразлет, свободно пропускающие энергетику «эго» вниз на широкую свободную переносицу. Так что невротических и рациональных комплексов по поводу своего поведения у молодой эскимоской мамы не должно встречаться.

Сюда же, к портрету – маленький штрих. В 1953 году с американской военной базы близ гренландского поселка Туле ушли опять в тундру и на охоту все мужчины– эскимосы, переселившись на 100 километров подальше от благ цивилизации. На вопрос: «Зачем? Ведь вам хорошо платят, кормят и всем необходимым обеспечивают?» эскимосские женщины лишь горделиво пожимали плечами. Ответ ведь и так был ясен.

Охотник СЕРГЕЙ ЖУРАВЛЕВ
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Их было всего четверо: начальник экспедиции Георгий Ушаков, геолог Николай Урванцев, молодой радист Василий Ходов, и он, потомственный поморский охотник и каюр, архангелогородец Сергей Журавлев. Они рискнули достичь и положить на карту совершенно неизвестную для всех арктическую Северную Землю. Шел 1930 год. За два года в разном составе, но всегда с охотником пройдут пешком и на собачьих упряжках свыше 5000 километров, открыв для всей планеты затерянный во льдах гигантский архипелаг. Переживут на безымянном островке две полярных зимовки. Случись что, им бы никто не смог помочь. Однако они не только выживут, но и вернутся домой с победой. Поистине, – четверо смелых. У Журавлева во всех отношениях лицо примечательное. Лица таких людей потом долго не забываются. Чего только стоит глубокий продольный шрам на носу от удара чьего-то когтя на поражение. Если суешь куда-то свой нос, будь всегда готов за это отвечать. У охотника это получалось. Нос, кстати, длинный, выступающий, с припрятанными ноздрями и с небольшой «картофелинкой» на кончике. Так что, если уж сидеть в засаде на зверя, то обязательно надо дождаться. Выше переносицы – чрезвычайно глубокая морщина в области Меркурия. Журавлев текущими делами занимался как настоящий профессионал – ничего не оставить на произвол и от всего – максимум практической отдачи. То, в чем он досконально разбирался и чем владел, критике и пересмотру не подлежало. За что и был готов всегда ответить. Но собственно самого чистого эгоизма в делах не проявлялось. Лобная зона «эго» у охотника вогнута и ее поверхность бороздят морщины. Притом все в наличии: Венера, Марс, Юпитер, и вверху – Сатурн. Все морщины разорваны на левое и правое полушарие, а также зону «эго». Видимо, правое и левое полушария работают синхронно, но также – и по раздельности. Обратите внимание на мощнейшую выпуклую сборку. Густые брови лежат в настил над впалыми глазами. Его взгляд в упор, пожалуй, трудно выдержать. Глаза небольшие, прищурены на прицел. Отметьте, верхнее веко совершенно не закрывает глаза, нижнее – увеличено. Сказывается большой физический и психологический перегруз. Нос далеко отставлен ото рта. Носогубный желобок неглубокий. Одним словом, авантюрная жилка у охотника Журавлева присутствовала. Иначе он бы не увязался идти с учеными невесть куда. Рот небольшой, чего-чего, а жадности здесь нет и подавно. Хотя за совершенный подвиг советское правительство их хорошо наградило. Мощная нижняя губа довольно явно выпячена. Прощупывать ситуацию охотник умел профессионально. Челюсть небольшая, треугольного типа с выраженными желваками. Воли и упорства этому человеку было не занимать. И на его пути с недобрыми намерениями лучше бы не становиться. Скуластые люди с волевой челюстью противников не боятся.

Военный летчик-испытатель, дважды Герой Советского Союза (посмертно) СТЕПАН СУПРУН
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У Степана Супруна открытое лицо, красивые густые брови вразлет, длинные ресницы и выразительные глаза, очень четкий контур полных губ. Густые волосы, упрямо ниспадающие на лоб. Глубокий носогубный желобок. Слегка облегченный, но решительно выдающийся вперед подбородок. Глаза глубоко посажены, и смотрят почти в упор. Нос большой с мощными крыльями и открытыми ноздрями. Такой человек не мог спокойно смотреть, как немецкие истребители методично и безжалостно расстреливают тихоходные советские бомбардировщики ТБ-3, бомбящие переправы немцев под Смоленском. Супрун примет неравный бой в одиночку и погибнет. Но при этом спасет жизни экипажам бомбардировщиков. Он был очень красивым мужчиной, но так и не успел создать семью. Жизнь летчика-испытателя всегда была полна опасностей. Хотя он всегда с удовольствием дарил девчатам шоколадки и цветы.

Классик современного мирового менеджмента ПИТЕР ДРУКЕР
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Лоб с глубокой залысиной, на котором мощно выделяются «зоны сборки». Виски также развиты неплохо, но отнюдь не доминируют, в сравнении со сборкой. Питер Друкер всегда мог создавать и замечать нечто принципиально новое в эволюции менеджмента. Логическая «жвачка» чего-то устоявшегося в традиционном управлении ему была явно чужда. Наверное, потому, что он гораздо более практик, нежели просто кабинетный ученый. Всмотритесь в прицельный прищур его глаз. Друкер вообще-то глазастый, но соблазнами чисто виртуальной экономики он так и не заразился. Его советы, а по сути, – приговоры современному менеджменту, по грядущим проблемам просто беспощадны. В глазах очень заметен прищур и панорамность видения, то бишь, они явно удлиненные в разрезе. А теперь добавьте сюда очень мощный нос с развитыми крыльями и утолщением на конце, большой рот и весьма впечатляющую челюсть. От средины носа ко рту и одновременно к челюсти идет выраженная глубокая морщина. Самое интересное, что именно от средины носа, где горбинка, а не от крыльев. Так что гордости и непокорности у Друкера более, чем достаточно. Социальной лабильности и прогибчивости, естественно, не наблюдается. Друкер – боец, практик и стратег одновременно. К нему вынуждены были, и еще будут прислушиваться, например, к его теории непотребителей.

...


«Менеджмент сегодня должен исходить из представления о том, что не существует какой-то одной технологии, которая принадлежала бы только какой-то одной индустрии, и что, напротив, все технологии могут – по крайней мере теоретически – иметь важнейшее значение для любой индустрии и оказывать влияние на любую индустрию. Кроме того, менеджмент должен опираться на представление о том, что не существует ни одного заданного и неизменного типа конечного использования ни для одного товара, либо услуги и что ни один тип конечного использования не может быть связан ни с одним конкретным товаром, либо услугой.
Из этих рассуждений можно сделать вывод о том, что и в будущем непотребители продукции предприятия – будь то коммерческая компания, университет, церковь, больница – будут играть в его деятельности не менее важную роль, чем потребители» И еще один фрагмент. Нельзя удержаться, чтобы не процитировать: «Сегодня нет страны, которая имела бы иммунитет от внезапных скачков валютного курса, по той простой причине, что мир затоплен «виртуальными деньгами», т. е. такими, которые не обеспечивают приемлемого сочетания прибыльности и ликвидности. Поэтому во всех странах наблюдается избыток денег, не инвестированных в собственность, бизнес, производство или обслуживание, а хранящихся в легко реализуемых и нестабильных «портфельных» инвестициях. И очень немногие страны имеют на балансах платежей достаточно излишков, чтобы обслуживать процентные ставки этих «портфельных инвестиций», не говоря уже о том, чтобы выплачивать по ним, в случае финансовых катаклизмов. Другими словами, валюта каждой страны находится в зависимости от краткосрочных перемещений денежной наличности, которым нет и не может быть рационального экономического объяснения».
(Цит. по книге «Задачи менеджмента в XXI веке». – М.: Издательский дом «Вильямс», 2001.– 272 с.)



Сильно сказано, не правда ли? И это 1999 год. Друкер предвосхитил глобальный финансовый кризис, бурно разразившийся весной-летом 2008 года, и показал главную его причину. Кризис еще не прошел, так что читайте Питера Друкера.

ФЕЙГА (ФАННИ) КАПЛАН, профессиональная революционерка
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Она стреляла в Ленина 30 августа 1918 года во дворе завода Михельсона четырьмя выстрелами почти в упор. Впрочем, стрелков могло быть двое, и выстрелов больше. Но две роковых пули неистовый вождь мирового пролетариата получил. Ранения серьезно подорвали и так далеко не благополучное здоровье Ленина, ускорив его преждевременную смерть. Официальная история все спишет на Фанни Каплан (урожденную Фейгу Ройдман, из городка Гощи Волынской губернии). Следствие будет очень коротким, всего три дня – затем расстрел на территории Кремля его комендантом и бывшим матросом Павлом Мальковым. Потом кремация, как смогли. Из 28 лет своей короткой жизни революционерка 10 лет провела в тюрьмах и на каторге. В ее семнадцать лет военно-полевой суд в Одессе (январь 1907 года) приговорил юную Фанни Каплан (такой конспиративный псевдоним она сама себе выбрала) к пожизненной каторге за неудавшуюся попытку террористического акта. В юности она была анархисткой, а затем, после знакомства со Спиридоновой, стала «вольной» эсеркой-социалисткой радикального толка. Но в партию, так и не вступила. Поверьте, ее искренне жаль, и нам, может, стоит хотя бы помнить ее. (Пусть это будет субъективное мнение автора). Она любила и очень хранила свою единственную любовь, ради своего любимого, на последние средства весной 1918 года купила (не поверите.) душистое благоухающее банное мыло на толкучке где-то в Харькове, чтобы с ним опять встретиться. Герой ее романа, увы, оказался насквозь лживым. Так, во всяком случае, гласят протоколы Чека. Она почему-то помнила об этом душистом мыле. Но вот, кто ей дал браунинг, так и не созналась. Все-таки, давайте всмотримся в ее портрет, портрет молодой женщины Фанни Каплан, стрелявшей в Ленина.

У Фанни явно выделяется крупный нос с отчетливой горбинкой. Острый, почти ястребиный. Представьте, насколько развито чувство собственного достоинства. Сломать такого человека даже каторгой, наверное, невозможно. Носогубный желобок тоже очень длинный, узкий и глубокий. Авантюризма и решительности ей не занимать. Так что, выйти на выстрелы в упор в человека вполне смогла бы. А вот выстрелить. Тут есть моменты. Однако продолжим. Губы тонкие, плотно сжатые – пришлось много терпеть и выносить тяготы своей судьбы, не покоряясь. От уголков рта – короткие, но глубокие морщинки к челюсти. Волевой человек, иначе не скажешь. А вот челюсть генетически слабовата. Небольшая, треугольная и втянутая. Упорная настойчивая, но все же психических сил маловато. Нервная система, будем объективны, далеко не самая сильная. После выстрелов в Ленина она была в настоящей прострации и пребывала в состоянии нервного срыва. Реагировала на ситуацию при задержании (попыток скрыться не предпринимала) совершенно неадекватно. Потому и по сей день возникают вопросы – действительно ли ее пули оказались в теле Ленина? Ведь агрессивности в облике Фанни Каплан нет и в помине. Равно как и стремления к власти. Тем не менее, отчетливо прослеживается комплекс некой нереализованности. Судя по бровям и ресницам, – очень чувственная и переживающая. Повторюсь, – ей бы любить и быть любимой. Более верной спутницы по жизни и не найти. Глаза небольшие, слегка впалые, Фанни смотрит в упор и не отводит взгляда. Как ни странно, но романтической идеалисткой ее не назовешь. Реалист и практик. Незаменимый соратник и товарищ в серьезной работе. Уши удлиненные и очень большие. Захватывают зону лба, глаз и носа. Мочка островидная, что опять же указывает на ранимость и чувствительность в предвидении грядущих событий. Кстати, виски не сильно развиты, поэтому Фанни руководствовалась скорее интуицией и чувствами, нежели логикой и рассудком. На дистанцию прямого убийственного выстрела, она, действительно, могла выйти. Не личной корысти ради. У нее переносица с впадиной и есть поперечная морщина. Личное «эго» всеми силами пытается подавлять, но во всем остальном – практик. Однако пугают развитые нависающие надбровные дуги и продавленный к низу лоб. Зоны «Меркурия», «Венеры», «Марса» явно в ущербе. Все та же нереализованность в предпринимательстве и любви. Неприятие жестких форм власти. Чрезвычайно сильная, простите, «гормональная» страсть. На этой почве вполне возможен параноидальный эффект. Дальше – больше. У Фанни просто невероятно сильно развиты области «Сатурна» и «Урана» – это выше средины лба, прямо под волосами и выпуклости отчетливо прослеживаются в профиль. Фанни Каплан преследовал какой-то рок и фатум. Над ней довлела некая кармическая миссия. Возможно, отчасти и родовая. Увы, это не ради занимательного словца. Молодая женщина шла к своей роковой черте. А вот сценарии судьбы могли бы быть иными.

МАЗЕПА ИВАН СТЕПАНОВИЧ
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Пожалуй, на современной десятигривневой купюре Национального банка Украины портрет гетмана Ивана Мазепы (1644–1709, период гетманства с 1687 по 1708), мягко говоря, не совсем аутентичен. Достаточно посмотреть портретные гравюры в известной «Летописи» Величко Самуила Васильевича, очевидца тех времен, канцеляриста войсковой генеральной канцелярии при генеральном писаре Василии Кочубее (1705 г.). В отличие от своего патрона, о Мазепе Самуил Величко отзывается с большим уважением и даже симпатией. «Летопись» (т. 2, с. 170, 345, 363, Киев, издательство «Дніпро», Український переклад Валерiя Шевчука, 1991) содержит несколько портретных изображений гетмана – молодого, не старше тридцати, когда он только начал свою блистательную карьеру при Самойловиче (1674 год), уже более зрелого, в начальный период своего гетманства (1687 г.) и, наконец, мы видим пожилого Мазепу в период Северной войны Петра I со шведским королем Карлом XII. Лицо уставшее, но волевое и сильное, судя по мощным глубоким морщинам от крыльев носа ко рту и челюсти. Мешки и морщины под глазами, видимо, не от легких забот. Лицо однозначно удлиненное, по типу черепа Иван Мазепа – выраженный долихоцефал. Челюсть явно треугольного типа, но, увы, недостаточно сильна. Потому свою жизненную карьеру будущий гетман делал скорее как придворный дипломат, но не как казацкий полковник. Поле брани, удаль и даже авантюра никогда не были его стезей. Уже достаточно пожилой, Мазепа как-то скажет о себе, что он «искусная ношенная птица» (С. М. Соловьев. Чтения и рассказы по истории России. – М.: Правда, 1989. – С. 604). Видимо, так оно и было. «Длинноголовость» с очень хорошо развитым интеллектом позволяла Мазепе выстраивать политические многоходовки, успешно лавируя между польским и шведским королями и российским самодержцем. В юности Иван Мазепа очень увлекался политической философией Макиавелли (И.П. Крипякевич. История Украины. – Львов: Свп», 1992. – С. 226). Много читал, имел превосходную библиотеку, ценил искусство, хотя по военной профессии – артиллерист. Неизменно пользовался успехом у женщин и сильных мира сего. Тонкие губы и большой рот выдавали в нем человека явно меркантильного, но без алчности. Хотя, опять же, при захвате гетманской столицы Батурина князем Меньшиковым, опись финансовых ценностей, скрупулезно созданная Самуилом Величко, впечатляет. Тонкие губы позволяют захватывать и иметь, но не дают возможности адекватно оценивать происходящее, особенно, если оно чревато опасностью и нервным напряжением. Гетман Иван Мазепа умел выстраивать нужные ему схемы, но был очень далек от народа, которым управлял. Гетманство для него была, прежде всего, войсковая старшина, но отнюдь не рядовое козачество и селяне. Подобную трагическую ошибку спустя сто с лишним лет совершат декабристы. Мазепа хотя бы прожектером и утопистом не был, однако в своих расчетах и чаяниях он все же жестоко ошибся. Нужно было на кон ставить все и драться за свою «Гетманщину» до конца, с открытым сердцем и душой, с напором и отвагой – за людей и отчество. Вчитаемся в строки «прокламации» для войска и народа, объявленной великим гетманом летней кампанией 1708 года на пути к воссоединению с армией Карла XII супротив «московитян»: «Долголетнее искусство мое в делах политических и в знании интересов народных, открыло мне глаза о нынешнем положении дел Министерских, и сколь они приближены стали к нашему отчеству. Первым искусством почитается в таковых случаях тайна непроницаемая ни от кого до ея события. И ее вверил одному себя, и она меня пред вами извиняет своей важностью.» (Цит. История Русов или Малой России. Сочинение Георгия Конисского. Репринтное издание. – Москва, 1846. – С. 203.) Так говорит дипломат, но не боец с храбрым и отважным сердцем. Полковники Данило Апостол, Иван Сулима, Иван Максимович, Дмитро Горленко, атаманы Гамалия, Палий и многие другие войсковые, козачьи и гражданские старшины не приняли на веру и к сердцу призыв своего гетмана. А ведь эти люди были далеко не трусы, с душой и сердцем не очерствевшим в сопереживаниях за свою отчизну. Рядовое козачество, тем более не хотело воевать за ниспосланную на их голову «Шведщину». В итоге лишь два Компанейских Полка и Старшины Генеральские остались под гетманским бунчуком. Хотя все предполагалось иначе. К слову, в конце сентября того же 1708 года между местечком Пропойским и деревнею Лесною, что над рекою Сожью в Белоруссии, Меньшиков в присутствии своего Государя Петра I наголову разбил корпус и обоз генерала Левенгаупта, спешащего на помощь Карлу XII, при почти равных силах. Но, чтобы сия виктория произошла, Петр I принял чрезвычайные меры. Вот еще одна цитата из сочинения Георгия Конисского: «И как войска Великороссийские от сильного и нечаянного нападения Шведов на месте сражения не устояли, а смешавшись побежали, то Государь сам собрав и выстроив их по прежнему, поставил позади фронта и по флангам Малороссийских Козаков, с строгим повелением рубить саблями и колоть копьями всех тех, кои во время сражения подадутся назад, ни щадя ни кого, ни самого его, Государя, когда он впадет в сию слабость» (Г. Конисский. История Русов. С. 205). Мазепа такой решительности в битве под Полтавой так и не проявил. По сути, стоял и выжидал исход боя в обозе. Хотя бунчук великого гетмана в разгар сражения мог бы повлиять на настроение малороссийских козаков, идущих под стягами российского царя.

И напоследок, еще один весьма интересный чисто физиогномический момент. У пожилого Мазепы тщательно ухоженная длинная борода разделена явно не пробором на левую и правую стороны. Получается как бы две бороды. Гетман, видимо, и в старости не чуждался франтовства, но мыслил и чувствовал все же по раздельности. Целостности поведения в стратегии принятия решений, а затем и в действиях как-то не наблюдается. В итоге – горечь поражения, которого он так и не сможет пережить, «…сентября 6-го дня того же года (т. е. 1709-го) от печали умре. (Григорий Конисский, с. 28). Чувствам и сердцу ведь не всегда рационально прикажешь.

ЛИНКОЛЬН АВРААМ
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Лицо такого человека нельзя не заметить и пропустить. Невероятно удлиненное, с мощной «аэродромной» челюстью, широкой и тяжелой с окаймленной жесткой короткой бородкой, переходящей в такие же бакенбарды. Однозначно, степень выброса адреналина Линкольн, по возможности, старался сдерживать. Сильно развитые лобные доли в этом помогали. Но в гневе, все равно, был неукротим и страшен. Мощнейшие волевые тяжи, впалые щеки с глубокой бороздой (и не одной!) – вряд ли стоило вставать на пути такого человека. Он не жалел ни себя, ни окружающих. Тем более, ярых противников, коих совершенно не боялся умножать. Нижняя губа сильно выпячена с развитой волевой складкой. Верхняя – тонкая, явно разделенная. Рот большой с удлинителями на «желваки». Президент Линкольн не боялся «ощупывать» ситуацию, как она есть, и честно отдавать себе отчет, в том, что происходит. И. продолжать драться за свое! Рот, губы, челюсть работают в жестком партнерстве на единую цель. Каждый вносит свое, требуя того же от партнера. Кстати, рот явно перекошен, область правого полушария очень сильно наклонила угол рта к челюстной мышце. Порывы души и чувства надо было отстаивать, и путь был тернист. Такие люди никогда не бывают марионетками чьих-либо крупных интересов. Тайные сообщества на Линкольне просчитались. Оттуда и пули в упор в театре. Хотя официально, конечно, во всем виноваты плантаторы-южане. От левого полушария угол рта резко поднимается вверх. Безусловно, 16-ый президент США верил, разрабатывал и надеялся, что его реформы спасут и объединят страну. Даже ценой гражданской войны. Губы очень плотно сжаты, желваки до предела напряжены. Линкольн не объявил войну южанам, но он ее довел до победного конца. Верхняя губа очень утонченная с резким, можно даже сказать, режущим контуром. Значит во время схватки – совершенно никаких сантиментов и неврозов, ну а сокрушить такую челюсть – попробуйте. Мало не покажется. Нос во всех отношениях примечательный: длинный, далеко выступающий, крючковатый, с горбинкой (гордыню не сломишь!) и натренированными крыльями. На крыльях носа, которые легко и тут же могут раздуться от гнева, отчетливо видны специфические каналы-морщинки. Линкольн на суету и глупости времени не тратил, команду тоже подбирал себе под стать. Каждый четко знал, куда и к чему надо стремиться. Ну, а выбор приоритетов с таким носом практически безошибочен. В стратегическом отношении тоже. Поражает физиогномиста глубина и отчетливость длинных морщин от носа в сторону щеки и челюстной мышцы! Заметьте, не к уголкам рта. Так что стратегическое продвижение осуществляется не ради чистой прибыли. Меркантильность обслуживают удлинители рта. Что касается идей и смысла бытия, то дело, отнюдь, не в «чистогане». Перед нами ярко выраженный человек цели и пути. С него он не сойдет, будьте уверенны. И пожертвует ради этого немалым, если даже не всем. Неопровержимое доказательство тому – сильно впалые щеки, изборожденные глубокими вертикальными морщинами. Да так что еще сильнее выдаются четко очерченные и отставленные скулы. Вкупе с выдвинутым говорильным подбородком. Представьте их альянс, вдобавок к мощной челюсти и длинноголовости. Безусловно, природа одарила Линкольна искусством оратора и политика, который умеет убеждать и очень жестко настаивать. Выслушать оппонента никогда не боится, точно так же, как и аудиторию, в которой против него настроены враждебно. Мог первым без комплексов подойти к собеседнику. Комплексы проявятся у того, поскольку Линкольн жестк, прямолинеен, убедителен и очень неглуп. Глубина его высказываний постигается не сразу. Вначале видишь лишь вершину айсберга с ее холодными и твердыми контурами. И только потом догадываешься о еще более мощном фундаменте выставленной позиции. Глаза впалые, исподлобья смотрят в упор. Веки тяжелые, Линкольну многое не нравилось в окружающем его мироустройстве. Отсюда и готовность к войне, в конечном счете. Учитывая нос с горбиной, однозначно – самодостаточности и самоуверенности ему было не занимать. Презирал тех, кто не может отстаивать своих принципов. К врагам относился холодно и без пиетета. У глаз четко выражены панорамные удлинители – поиск и охват множества вариантов происходил непрерывно. Виски сплющены, поэтому типично линейное мышление даже в стиле тех же политических многоходовок – отнюдь не его хобби. Однако, почему бы и не поиграть, если владеешь гораздо более мощным потенциалом? Авраам Линкольн обладал очень развитыми лобными долям «сборки». Он создавал, а не просчитывал. А затем – борьба без упреков и угрызений совести. Обратная связь с тем, что произошло в итоге, все же четко прослеживается, но уже с некой долей скептицизма и. даже обиженности (изгиб губ, приспущенные верхние веки). И все же – практик, а не идеалист. Повседневными вопросами он никогда не чурался заниматься – вертикальные морщины в области переносицы ко лбу это доказывают. Однако совершенно не был суетлив и мнителен. Эгоистом его тоже не назовешь. Глубокая впадина между носом и лбом, четко выраженный желоб в зоне «эго» посредине лба. Да, ради Бога, Линкольн четко осознавал и чувствовал цену лести, самолюбия, снобизма. Даже если очень чего-то хотел, мог от этого отказаться. Отнюдь не для того, чтобы получить еще больше, самоутвердиться или лишиться за счет кого-то своих недостатков (слова «комплексы» тогда еще не знали, – авт.). Жесткие упрямые волосы (борода, бакенбарды, прическа, густые брови) убеждают, что этот человек мог страстно любить и быть любимым, несмотря на свою резкость и, казалось бы, рациональную сухость. «Сборка» – это далеко не всегда расчетливость. И «рацио» здесь по большому счету ни при чем. Линкольн, как человек одновременно чувственный, рассудочный и не… трусливый. Простите, с такими ушами, знаешь о выпавшей на долю своей судьбе больше, чем надо. Линия «Сатурна» на лбу четко прослеживается. Сюда же – морщины «Венеры» и «Юпитера». Угрозу своей жизни воспринимал как грозовые явления в атмосфере, от которых не всегда укроешься, и которых бояться бессмысленно. Надо идти своей дорогой, которую проложил. Не боясь, не изменяя душе, чувствам, долгу и рассудку. Вот только врагов любил отнюдь не христианской любовью.
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