





Томас Эванс

Как найти инвестиции и не потерять бизнес





Вступление



Когда в современном мире мы слышим термины «инвестор», «инвестиция», то возникают устойчивые ассоциации с крупным бизнесом и миллиардными оборотами. И, напротив, редко можно услышать об инвестиционном портфеле в контексте среднего и мелкого предпринимательства. И практически никогда не ассоциируются инвестиции с повседневной жизнью. А зря.

Инвестиции – это не только миллионы долларов, которые вкладываются в нефтегазовую промышленность. Любое вложение средств и ценностей – это уже ваша личная инвестиция. Независимо от того какие по своему роду эти ценности: финансовые, интеллектуальные или нематериальные.

Каждый из нас практически ежедневно сталкивается с разными формами инвестиций. Когда мы воспитываем ребенка, мы вкладываем свои знания в человеческий капитал. Когда мы строим дом – это вложения в недвижимость. А когда покупаем любимой золотое колечко – инвестируем деньги в драгоценные металлы.

Ведь в любой момент эти вещи, знания, образование и навыки могут принести своему владельцу новые оборотные средства.

Но, как правило, простой человек все эти вложения делает неосознанно, подчиняясь законам быта и обычным жизненным прихотям. Поэтому давайте рассмотрим, что такое на самом деле инвестиции и как привлечь средства в свое дело, чтобы сделать это выгодно и безопасно.

Именно о безопасности инвестиций мы поговорим подробно. Это тонкий и важный момент любых деловых отношений, ведь когда речь идет о доверии средств, то вопрос обязательств и гарантий стоит особенно остро. Если перегнуть со средствами безопасности в переговорах, можно потерять партнера. А если недостаточное внимание уделить страховке, можно потерять средства. Но, предупрежден, – значит, вооружен, поэтому инвестируем с умом и безопасно.





Глава 1. Что такое инвестиции, и какими они бывают





1.1.Инвестиция – понятие не только для бизнесмена



За весь период своей жизни человек занимается инвестициями, только называется это в быту в разных случаях по-разному. Покупка машины или квартиры, учеба в вузе или окончание быстрых профессиональных курсов, воспитание ребенка и посаженное дерево – все это в равной степени наши инвестиции в собственное будущее, вложение сил, времени и денег в то, чтобы жизнь приобрела более удобный и приятный вид.



Экономисты определяют термин «инвестиция» как вложение капитала на долгий срок для получения прибыли. Например, приобретение квартиры – это не только приятный повод для новоселья, но и долгосрочное вливание средств в недвижимость. Если регион, в котором находится ваша новая жилплощадь, будет развиваться, а рынок недвижимости не постигнет кризис или стагнация, то вы имеете хорошие шансы получить прибыль от инвестированных денег, если решите продать квартиру. Или другой пример: вы настроились окончить курсы повышения квалификации, заплатив за них кругленькую сумму. Это уже вложения в нематериальные ценности, а именно в ваш профессионализм. А если вы сможете найти применения новым знаниям на практике, и ваши вновь приобретенные навыки оценит начальство и поднимет вам зарплату, – то налицо уже прибыль от вложений.

Их этих простых примеров мы видим, что любая инвестиция подразумевает не только операцию по вложению средств, но и тщательный анализ всех тех факторов, которые в итоге влияют на увеличение или, что тоже бывает, снижение прибыли. Эти факторы называются инвестиционным климатом, и о них мы расскажем позже.



Но если говорить об инвестициях в разрезе профессиональной сферы и экономики, то абсолютное большинство их является финансовыми вложениями. Тем не менее, инвестировать можно любые материальные и нематериальные ценности. Рассмотрим подробнее, какими бывают инвестиции.





1.2. Инвестиции – какими они бывают



Классификацию инвестиций можно разбить на несколько групп: по объекту инвестирования, по срокам инвестирования, по видам вложений и по форме собственности. Так же группировать виды инвестиций можно по территориям, отраслям, источникам финансирования и так далее. Но мы поговорим об основных видах.



Первая из возможных классификаций определяется по объекту финансирования, т. е. по тем вещам и ценностям, в которые эти деньги вкладываются.



Такие инвестиции могут быть капитальные или как их еще называют – реальные, финансовые и спекулятивные. Разберем по порядку.



Капитальные инвестиции – это прямые вложения денег в приобретение или создание объектов длительного и надежного использования. Такие ценности могут быть капиталообразующими и осязаемыми. Например, покупка или строительство любой недвижимости, как частного, так и офисного, торгового или складского назначения. Приобретение нового производственного станка, создание дочернего бренда, реклама – все это относится к реальным инвестициям. Так же капитальным инвестированием можно назвать вложение в неосязаемые нематериальные ценности, например, авторские права, патент, торговая марка. Еще один подвид реальных инвестиций – финансирование человеческого капитала, например, оплата учебы в ВУЗе талантливого студента, который в будущем станет незаменимым сотрудником вашей компании.

Можно привести еще один распространенный вариант капитальной инвестиции в человеческий потенциал. Это всенародно известные корпоративы. Деньги, потраченные инвестором, то есть работодателем в нашем примере, окупаются с лихвой увеличением производительности труда и слаженной работой коллектива. По данным специалистов, правильно организованный корпоратив может повысить общую производительность сотрудников до 20 процентов в краткосрочном периоде от месяца до трех.



Второй подвид инвестиций по объекту вложений – финансовое инвестирование. Оно подразумевает операции с деньгами, такие как кредиты, займы, вложения в ценные бумаги и биржевые торги. Такие инвестиции не требуют дополнительных приобретений. Тут деньги, которые и являются инвестиционным стрежнем, делают еще большие деньги.



И последний подвид в классификации инвестиций по объекту вложений – спекулятивные инвестиции. Такой вид инвестирования подразумевает покупку финансовых активов и перепродажу, по сути, это те же финансовые инвестиции, только рассчитанные на более быстрый оборот. А объект таких инвестиций – сами деньги, выраженные в измененном виде. Например, торговля валютой и драгоценными металлами, перепродажа ценных бумаг и ювелирных изделий и многое другое.



Итак, объектами инвестирования могут быть капитальные приобретения как материальные, так и нематериальные, деньги в реальном виде и деньги в номинальном виде.



Инвестиции разнятся в зависимости от объекта, окружающей экономической среды, времени инвестирования. Классифицируя вложения по срокам, можно выделить четыре основных вида: краткосрочные, инвестиции среднего срока, долгосрочные и перспективные.



К краткосрочным инвестициям можно отнести, например, спекулятивные операции с валютой, депозиты. Так же к краткосрочным вложениям относятся и корпоративы, которые мы приводили ранее как пример нематериальных капитальных вложений. Реклама тоже является краткосрочной инвестицией. А вот системы лояльности, рассчитанные на удержание клиента – это уже среднесрочные вложения.

Краткосрочные инвестиции, как правило, приносят прибыль в течение первых шести месяцев, но эффективность их может сохраняться до года.

Инвестиции среднего срока окупаются и становятся прибыльными не раньше чем через 12 месяцев и работают на инвестора до трех лет.

Долгосрочные инвестиции рассчитаны на 4–5 лет. Примером таких вложений может быть лизинг автомобиля, вложение в запуск нового бизнеса, кредиты.

Что может быть отнесено к перспективным инвестициям? Перспективный вид вложений – это не что иное, как прибыль, отдаленная по времени на период от 5 до нескольких десятков лет. Наиболее красивый пример мирового опыта такого инвестирования можно наблюдать в виноделии и коньячном производстве, когда выдержка напитка увеличивает его стоимость, и прибыль инвестора. Некоторые марки коньяка и виски, к примеру, могут иметь выдержку 25 лет. Это и есть срок инвестиции.



Итак, мы видим, что в классификации инвестиций играют роль как объект вложений, так и срок, на который эти вложения «заряжают» в оборот. Теперь разберем инвестиции по виду вклада, они бывают прямыми и реальными, портфельными, интеллектуальными и нефинансовыми.



Чаще всего мы сталкиваемся с прямыми, или иначе – реальными инвестициями. Это вложение средств в осязаемые активы, оборотный или основной капиталы. Представим себе небольшой магазин, хозяин которого задумал купить крупную партию товара и предлагает вам вложить деньги в эту закупку. Это ваша прямая капитальная краткосрочная инвестиция. Кроме быстрой прибыли, она дает вам возможность участвовать в управлении продажами данного товара, ведь вы являетесь лицом, заинтересованным в быстром обороте. Другой пример прямых инвестиций может выглядеть несколько более масштабно: национальный производственный концерн хочет расширить ассортимент выпускаемых изделий и ищет инвестора для постройки и запуска нового цеха. Строительство, оборудование, обучение и найм рабочей силы, сырье, производство – все это объекты инвестиций, как правило, долгосрочных, с целью получения прямой прибыли. Вкладывая крупную сумму, вы получаете право голоса в управлении этим цехом. Таким образом, прямую инвестицию можно рассматривать как способ получения возможности управления предприятием, или отдельным процессом этого предприятия и собственными деньгами.



Прямые инвестиции благодаря их эффективности и прозрачности постепенно выталкивают с инвестиционного рынка портфельные вложения. Рассмотрим, что это такое. По сути, портфель ценных бумаг или акций крупного предприятия позволяет инвестору получать прибыль от вложенных денег, но не дает ему возможности влиять на ход развития и деятельности проинвестированной компании. Наверное, нет на всем постсоветском пространстве человека, который бы вынужденно не убедился на личном примере или примере своих близких, как работают такие портфельные инвестиции. Когда в далеких уже девяностых развалилась в одночасье большая держава СССР, многие заводы встали, комбинаты и фабрики объявили себя банкротами. Долги по заработной плате возросли до невероятных размеров. И тогда многие профсоюзы через административные суды взыскивали с таких предприятий-должников выплаты заработных плат в виде пакетов акций. В итоге, завод переходил в коллективную собственность его рабочих, каждый из которых владел небольшим кусочком предприятия в форме ценных бумаг. Позже, такие производственные гиганты выкупались частными предпринимателями, и для того, чтобы обеспечить себе полное владение собственностью, они скупали у работяг акции заводов, возвращая, таким образом, заработанную когда-то и приумноженную с годами оплату труда.

Портфельные инвестиции обычно реализуются в виде различных акционерных обществ, но могут присутствовать и в малом бизнесе. В нашем примере с небольшим магазином, портфельная инвестиция выглядела бы так: вы даете хозяину магазинчика сумму денег на дальнейшее развитие и определяете долю прибыли, которая будет являться отныне вашей. Управление магазином и продажами вас не касается. Определим портфельные вложения как «вливания» в разнообразные финансовые инструменты, такие как ценные бумаги, валюту, депозит в банке.



Интеллектуальная инвестиция в подавляющем большинстве случаев воспринимается как финансовое вложение в научные разработки, обучение, подготовку специалистов, приобретение патентов и лицензий и тому подобное. Это определение верно лишь отчасти. Не стоит забывать о том, что инвестиции – это совершенно не обязательно вложение денег. Предлагаем рассматривать интеллектуальную инвестицию как вложение умственных средств и капиталов в перспективное дело. К примеру, если вы талантливый маркетолог и знаете, как вывести бизнес на более высокий уровень продаж, вы можете инвестировать свои знания в этот бизнес на условиях дальнейшего получения прибыли, полученной в результате вашей работы. В нашем хрестоматийном уже небольшом магазинчике, который олицетворяет собой мелкий бизнес, выглядеть интеллектуальная инвестиция может следующим образом: хозяин жалуется на падение продаж, а вы знаете, как их поднять. Вы предлагаете хозяину свою интеллектуальную инвестицию за долю прибыли, которая будет получена после ваших ноу-хау.

Этот пример подвел нас к нефинансовым инвестициям. Вложения в какой-либо проект не денег, а любых других ценностей называется нефинансовой инвестицией. Инвестировать можно: патенты и авторские права, технику, недвижимость, профессиональные навыки, рабочую силу и другие средства и капиталы.



И последняя крупная группа в классификации видов инвестиций определяется по форме собственности. Бывают такие вклады частными, государственными, внешними или иностранными, смешанными, косвенными или совместными.

Так, частная инвестиция – это добровольное вложение личных средств отдельно взятых физических или юридических лиц. Инвестиция от частной фирмы входит в эту группу.



Государственные вложения осуществляются по решению местных или центральных органов власти из бюджетных или привлеченных средств. Если вложение происходит от правительства другой страны, это уже иностранные инвестиции. Иностранным считается и вклад от частных зарубежных компаний и физических лиц.



Смешанный вид инвестирования подразумевает участие нескольких разных форм собственности. Например, государство, юридическое лицо и иностранная фирма могут сделать в один проект общий долевой вклад, он будет считаться смешанной инвестицией.



Совместная или косвенная инвестиция – это результат деятельности инвестиционных фондов, задача которых состоит в грамотном и профессиональном вложении аккумулированных средств, принадлежащих частным и юридическим лицам. Данное учреждение являет собой некоего квалифицированного представителя интересов частных лиц на инвестиционном рынке. Люди приносят сюда деньги, профессионалы рассматривают различные проекты и инвестируют доверенные средства в наиболее перспективные. Вкладчики получают прибыль, а организаторы фонда – свою долю этой прибыли. Как правило, инвестиционные фонды используют портфельные вложения, избегая реальных и капитальных активов.





1.3. Что за человек такой – инвестор?



Как мы говорили в начале главы, в обычной повседневной жизни, каждый из нас является инвестором. Но чаще всего это состояние бессознательное, определенное образом жизни и развитием общества. Но за последние годы выросло количество частных инвесторов. Это люди, которые осознано и даже в какой-то степени профессионально вкладывают личные сбережения в перспективные проекты.



Кто же такой частный инвестор? Это не компетентная организация и не профессор экономики на выслуге. Как правило, это те наши соотечественники, которые умеют грамотно распоряжаться собственными деньгами. Ни для кого не секрет, что когда деньги лежат без дела, они дешевеют и обесцениваются. Поэтому люди дают деньгам возможность работать. Это и депозиты, и покупка недвижимости с целью продажи через несколько лет, и покупка ценных бумаг, и вклады в мелкий и средний бизнес. Частный инвестор так же может успешно сотрудничать с инвестиционными фондами, что сможет оградить его от рискованных проектов. Ведь, как правило, такие организации имеют штат квалифицированных специалистов, задача которых – аналитика инвестиционной среды и снижение рисков.



Итак, прежде чем идти дальше и обсудить возможности и выгоды инвестиций, подведем итог.

Инвестиция – это вложение средств для достижения определенного положительного результата. Инвестиции бывают финансовыми и нефинансовыми. Нефинансовые инвестиции – это вклад любых иных интеллектуальных, духовных, нематериальных и материальных ценностей в определенный объект. Вкладывать можно как в проекты, так и в человеческий, национальный, культурный потенциал.



В подавляющем большинстве случаев под инвестицией понимается вложение денег для получения прибыли в будущем. Инвестицию от займа и кредита отличает большая степень риска для инвестора. Так, кредит подразумевает возврат денег определенными частями и заработок на проценте. Инвестиция – это добровольное вложение в проект, окупается она и становится прибыльной только тогда, когда проект успешен. Если дело убыточно, такая инвестиция может быть утрачена.



Инвестиции делятся по объекту вложений, срокам, формам собственности и видам вкладов.

По объекту вложений, инвестиции бывают капитальными, финансовыми, спекулятивными.

По срокам вкладов – краткосрочными, инвестициями среднего срока. Долгосрочными и перспективными.

По видам инвестирования различают прямые инвестиции, портфельные, интеллектуальные или нефинансовые.

По форме собственности: частные, государственные, иностранные, смешанные, совместные или косвенные.



Инвестиционные фонды – учреждения, задачей которых являются профессиональные инвестиции предоставленных частными и юридическими лицами средств для обеспечения прибыли вкладчикам. Инвестиционный фонд имеет меньшую степень риска для частного инвестора, поскольку является компетентным органом и тщательно просчитывает возможные риски.





Глава 2. Выгода инвестиций, или какие возможности они открывают перед бизнесом





2.1. Самые первые инвестиции в мире



Инвестиция, как и любое другое денежное вливание, требует осторожного и взвешенного подхода. Риск потерять инвестированные средства присутствует всегда. Так в чем же выгода и привлекательность инвестирования? Прежде, чем сформулировать для себя ответ на данный вопрос, давайте оглянемся на историю экономического развития человечества. Нет, мы не будем вспоминать марксистско-ленинскую теорию капитала, а посмотрим чуть шире: когда и при каких обстоятельствах люди начали инвестировать.



Итак, античный мир. Историки утверждают, что македонское войско легендарного завоевателя Александра изначально собрано и оборудовано не за государственные деньги, а оснащено из личных средств богатой знати. Тех вельмож, которые вложили свои сбережения в формирование армейской мощи. И мы знаем, какой разрушительной и завоевательной оказалась эта армия. В данном примере мы наблюдаем и риск, и долгосрочную инвестицию, и большую прибыль от вложения, ведь Македонский щедро отдавал долги трофеями. Поэтому данная инвестиция в древнем мире принесла финансовую выгоду инвесторам.



Движемся далее – средневековье. Очень показательным примером интеллектуальной инвестиции в средние века является такая профессия, как управляющий. Знатные господа среди придворных обязанностей не находили обычно времени на делопроизводство в собственных владениях, поэтому нанимали управляющих. Каким образом тут присутствует инвестиция, спросите вы, ведь налицо схема наемного труда. Но не торопитесь. Итак, человек нанятый приводит в порядок дела своего подопечного графа и вкладывает свои опыт, знания, время в то, чтобы приумножить вверенное состояние. Это его инвестиция. Прибыль от такого вложения, как правило, составляла или процент для честных управляющих, или черную кассу для нечистых на руку. В любом случае, успешная работа чужого капитала, в который вложены знания, приносила прибыль.



Более поздний период, 19 век, Россия. Очень к месту можно привести многочисленные примеры из романов Льва Толстого, когда герои повествований рассуждали о том, что выгоднее – купить лес или вложить деньги в строительство железной дороги, построить больницу или образовать сообщество вкладчиков в государственные новообразования. Это время в России было поворотным в истории инвестиций. Именно тогда в обществе прочно засела мысль о том, что деньги должны работать, а государственные реформы требовали все больших затрат. Вклады частных лиц в такие масштабные проекты как развитие транспорта, связи, образования, медицины дали новый толчок прогрессу и оказались весьма прибыльными.



Последний пример инвестиции в нашем историческом превью относится к сравнительно недавнему периоду. Советский Союз, как известно, давал своим гражданам бесплатное образование и медицину. Это, вместе с сильнейшей пропагандой, не что иное, как государственная инвестиция в человеческий капитал. Образованная и здоровая нация, направленная на нужный путь развития оказалась в состоянии выстоять даже в разрушительной войне и реабилитировать экономику в кратчайшие сроки.



Такой небольшой экскурс в историю позволяет понимать, что инвестиция – это не только денежная операция, направленная на получение прибыли. Это любой вклад в перспективное будущее. Поэтому ответ на вопрос «В чем же реальная выгода инвестиций?» кроется в субъективном понимании этого самого хорошего будущего. Чем более конкретно человек себе представляет свою цель, тем более правильную инвестицию он сможет сделать. Вы хотите путешествовать и видеть мир? Тогда вам необходимо вкладывать в знание языков, а так же вам нужны деньги на поездки. Это уже финансовая цель. Вы мечтаете об успешном собственном бизнесе? Тогда ваши вклады начнутся с самообучения, аналитики и уже потом вы инвестируете в проект.





2.2. В чем выгода инвестиций, как для бизнеса, так и для инвестора



Если у вас есть свое дело, значит, вам может быть знакомо ощущение нехватки средств для быстрого и эффективного развития. В случае, когда оборотный капитал имеет невысокую динамику возврата, есть три пути решения ситуации. Первый – банковский кредит. Этот вариант хорош тем, что вы с огромной вероятностью за несколько дней получите сумму на развитие под приемлемый процент. Минус кредита или любого другого займа – вернуть его надо будет в любом случае, даже если ваш бизнес в момент прогорит. Кроме того, возврат предусматривает довольно большой ежемесячный платеж, независимо от уровня прибыли.

Второй путь – остаться на собственных оборотных средствах и притормозить развитие проекта. Плюсы только в отсутствии долгов, минусы очевидны: любое промедление на рынке может привести к потере клиентов и быть использовано конкурентами. Ну, и третий вариант – поиск инвестора. Плюсов в этом случае существенно больше, чем минусов. В первую очередь, вы проводите анализ своего проекта и подготавливаете инвестиционную карту, а значит, вы сможете еще раз обозначить для себя сильные стороны и риски вашего бизнеса. Во-вторых, привлеченные инвестиционные средства не требуют возврата в той жесткой форме, которую предусматривает займ. Доля инвестора – процент от прибыли, которая получена за счет инвестиционных операций. Т. е. выгоду инвестиций для бизнеса можно сформулировать следующим образом: предоставление сторонних средств, направленных на увеличение прибыльности проекта с необходимостью отдавать инвестору лишь часть данной прибыли. Инвестор при этом может участвовать в управлении проектом.



Стоит ли предпринимателю опасаться инвестиций и есть ли для этого хоть малейшие основания. Несмотря на то, что следующую главу мы посвятим опасности инвестиций, резон в них есть и он весомый. Как и к любому делу, к привлечению средств со стороны надо относиться серьезно и вдумчиво. Ваш бизнес может стать успешнее и развиваться динамичней, если регулярно будет поступать свежая энергия в виде инвестиционной поддержки. Если ваш инвестор заинтересован в управлении средствами, то это тоже не должно давать повода для беспокойства. Коллегиальные решения, принятые в партнерской обстановке – это всегда более правильный и разносторонний взгляд на текущее положение и перспективы. Как и вы сами, человек, который вкладывает свои деньги в ваш проект, заинтересован в его успешности, поэтому вам и вашему делу будет только на руку, если еще кто-то будет постоянно тянуть проект вперед и вширь.



Давайте рассмотрим на примере, как может работать инвестиция в мелком бизнесе. Вспомним наш небольшой магазин, с которым мы уже познакомились на примерах предыдущей главы. Хозяин собрал средства, открылся, закупил крупную партию товара, в которую вложил большую сумму и степенно торгует, возвращая оборотные средства. Тем временем, на рынок выходит товарная новинка, которая получает потребительское признание и интерес. Хозяин магазина рад бы закупить партию таких новинок, чтобы удержать потребителей в своем магазине, но у него на это в текущем моменте нет средств – все они вложены в товар. У предпринимателя есть несколько вариантов развития событий. Первый путь – закрыть глаза на новинку и терять покупателей, которые уходят к конкурентам. Такое решение не может себе позволить ни один здравомыслящий бизнесмен. Второй путь – организовать распродажу или другую акцию, призванную в короткие сроки извлечь из товара средства на новую партию. Это более грамотное решение. Но оно требует дополнительных расходов на рекламу, стимулирование, акции и скидки. А это значит, что тот товар, который уже закуплен, будет отдан с минимальной наценкой, часть которой «съест» организация акции. Финансовый результат такого шага, хоть и позволит высвободить средства, но будет печальным, т. е. этих средств не хватит на большую партию новинки. Да и времени займет немало. Как вариант, есть еще банки и другие кредитные организации, но банку ежемесячно нужно выплачивать крупную сумму, а любой предприниматель знает, что в первое время после закупки это может быть проблематичным.

Наиболее эффективным шагом остается инвестиция. С помощью привлеченных средств можно не просто закупить партию востребованной товарной новинки, но и провести рекламную кампанию поступления и даже открыть новый тематический отдел магазина, что позволит увеличить общий оборот, и, соответственно, валовую прибыль.

Таким образом, на этом элементарном примере мы видим, что за счет своевременной инвестиции можно не только решить текущие вопросы, но и реализовать стратегический план развития предприятия. У многих серьезных организаций с сильным менеджментом в стратегии развития присутствуют планы по привлечению инвестиционных капиталов, что позволяет бизнесу вовремя запрашивать и получать дополнительные средства для качественного развития.



Получается, что инвестиция для бизнеса – это своеобразный заряд, который дает возможность увеличивать коэффициент полезной деятельности и, как результат, прибыльность. Но в чем выгода для инвестора? Вспомним наши исторические примеры. В них красной нитью проходит идея диверсификации прибыли за счет разделения труда. Т. е. деньги, которые инвестор предоставляет бизнес-проекту, по сути своей являются тем финансовым балластом, который у своего хозяина без дела может стареть и обесцениваться, а доверенный профессионалам, он перестает быть балластом, а работает и приносит прибыль. Предположим, у вас накопилась некая сумма, тратить которую вы пока не собираетесь. Как можно с умом распорядиться этими средствами, чтобы они остались в сохранности и принесли вам пользу? Вы можете эти деньги положить на депозит, что будет финансовой инвестицией и гарантированно принесет вам обещанный годовой процент. Вы можете приобрести недвижимость, но при этом потеряете некую долю на оформление документов и не факт, что покупка будет прибыльной. Так же у вас есть возможность доверить деньги специалистам инвестиционных фондов, которые сделают вклады за вас, или инвестировать самостоятельно в какой-либо проект.

В среде бизнес-аналитиков есть некое неписанное правило – чем выше риск, тем больше выгода от инвестиций. В следующей главе мы поговорим обо всех опасностях, которые может таить в себе инвестиция, а пока давайте закончим логическую цепочку – чем выгодна инвестиция самому инвестору. Итак, мы определились, что инвестиция – это средство заставить деньги работать, а не лежать мертвым грузом под матрасом. Кроме того, работать эти финансы могут без вашего участия.





2.3. А я могу быть инвестором?



Существует ассоциативное ошибочное представление, что инвестор обязательно должен быть или миллионером, или семи пядей во лбу. Отнюдь. Любой человек, который понимает важность и причины, почему деньги должны работать, человек, который умеет их вкладывать – инвестор. Это могут быть как заточенные на прибыль активные предприниматели, так и обычные люди с улицы – домохозяйки, врачи, программисты и пенсионеры. Есть миллионы примеров того, как небольшие личные сбережения при успешном инвестировании приносили огромную прибыль своему владельцу, при этом уже не человек работал на деньги, а сами средства работали на своего хозяина.

Если резюмировать выгоду инвестиций для инвестора, то можно сказать, что это – способ заставить работать и увеличить личный существующий капитал пассивным образом, доверив управление деньгами полностью или частично квалифицированным специалистам.

Под квалифицированными специалистами мы понимаем не только аналитиков и операторов инвестиционных фондов, которые помогают грамотно инвестировать деньги в заведомо перспективные проекты и пакеты ценных бумаг. Под квалифицированным специалистом мы подразумеваем любого иного предпринимателя, профессионально занимающегося деятельностью в выбранной сфере. Т. е., если вы решили инвестировать, например, в ресторан, то вряд ли доверите средства неопытному ресторатору, а скорее всего, предоставите их доке своего дела, который знает все о своем занятии и умеет быть успешным.

Кстати, интересная статистика приведена одним из инвестиционных аналитиков и финансовых консультантов России. Оказывается, характер инвестирования изменяется в зависимости от возраста человека. Так, в 18–25 лет люди готовы вкладывать в более рискованные предприятия, чем в 30, когда основным мотивом становится накопление активов, а уже после 40 главная задача – сохранение капитала, поэтому доля риска в инвестиционном портфеле таких граждан снижается до минимума, а соответственно, и доходная часть становится ниже.



Но, как мы говорили ранее, любая инвестиция сопряжена с рисками. Почему опасно вкладывать в проекты на этапе старт-апа? Чем могут быть опасны инвестиции, как для вкладчика, так и для бизнес-проекта? Что такое рейдерство и недобросовестные инвестиции и какие проекты нельзя инвестировать – обо всем этом мы поговорим через пару минут, а пока давайте подведем итог выгодам инвестиций.



В первую очередь, признаем, что инвестиция – это операция, главной целью которой является выгода, причем чаще всего, финансовая. История человечества богата примерами инвестиционной активности, которая распространялась на все сферы жизнедеятельности человека. Это говорит о том, что институт инвестиций является закономерным и выгодным, иначе бы он изжил сам себя.



Как мы выяснили, инвестиционный капитал для бизнеса – это средство быстрого и динамичного развития без ограничений и обязательных платежей. Инвестор становится партнером и единомышленником, а инвестиции помогают качественно двигаться вперед.



Инвестиции отличаются от займов и кредитов более широкими возможностями.



Инвестор доверяет свои деньги профессионалам в определенной области. Цель инвестора – заставить деньги работать и приносить прибыль. Инвестор чаще всего является пассивным пользователем выгоды, но всегда заинтересован в успешности дела, в которое вложил средства.

Бизнес, который поддерживается внешними инвестициями, имеет большую конкурентоспособность на рынке. Такое дело может расти пропорционально по нескольким стратегическим направлениям сразу: развивать ассортимент, территорию, охватывать смежные покупательские сегменты, создавать зонтичные бренды и дочерние торговые марки.

Инвестором может стать любое частное или юридическое лицо, а инвестиционным вкладом может стать любая сумма или иная материальная ценность. Инвестицией может быть так же интеллектуальная или нематериальная собственность. Чаще всего на рынке используется прямая денежная инвестиция.





Глава 3. Опасность инвестиций




Ничто в мире не может обладать только лишь положительными характеристиками и качествами. Это бы нарушило закон равновесия нашей космогонии. У всего сущего есть обратная сторона, поэтому не является исключением и предмет нашей беседы. Инвестиции, помимо их неоспоримой выгодности, могут быть опасны как для инвестора, так и для бизнеса. Казалось бы, что опасного могут в себе таить те денежные или иные материальные и нематериальные вливания, которые призваны поддержать дело, дать ему новый толчок для развития и вооружить в конкурентной войне? Оказывается, такая опасность есть и многие предприниматели, которые не рассчитали золотую середину в привлечении сторонних средств, или доверчиво согласились на сотрудничество с недобросовестными субъектами, в итоге частично или полностью потеряли контроль над собственным бизнесом. В этой главе мы поговорим обо всех опасностях, которые могут таить в себе инвестиционные операции. Но сразу стоит подчеркнуть, что негативным образом могут отразиться на вашем благосостоянии лишь те инвестиции, которые сделаны огульно, без должной аналитики и юридического сопровождения. Бизнес и финансы – эта та часть жизнедеятельности человека, где внимательность к деталям, педантичность и четко выверенные шаги являются основой основ.





3.1. Чем опасны для бизнеса сторонние вливания?



Помимо прочих характеристик, инвестициям присуща прочная и постоянная взаимосвязь таких двух взаимозависящих параметров, как риск и прибыль. Как мы уже говорили ранее, чем выше риск потерять средства, тем больше ожидаемая прибыльность такого вложения. Инвестиционный риск – это уровень вероятности потери или дохода от инвестиции, или всего вклада в целом для инвестора. Для предпринимателя есть риск как потери части прибыли, так и риск потери бизнеса как такового. Но давайте обо всем по порядку.

Существует семь видов инвестиционного риска, из которых в итоге можно получить общую интегральную величину, это: криминальный, социальный, финансовый, законодательный, экономический, политический и экологический риски.

Собственно, по их названию легко понять суть вышеперечисленных рисков. Так, политически и законодательно рискованной инвестицией является та, на которую может повлиять нестабильная ситуация в стране, смена власти, принятие определенных соглашений и политических реформ, необъективность и низкая адаптивность действующего законодательства и принятие поправок, новых законодательных актов. Часто политическими факторами риска называют лоббирование интересов некоторых групп, некомпетентность органов власти, двойственность систем, в том числе налоговой. К примеру, после принятия правок к закону о торговле спиртными напитками и жестком закреплении минимальной цены на каждый определенный вид спиртного, свелась к минимуму выгода от производства дешевого вина. Продажа его ниже установленного индикатива становится незаконной, а реализация по государственной цене не выдерживает конкуренции.

Если говорить о социальном риске, то можно привести пример с открытием ритуального бизнеса в регионе с большой долей населения иной конфессии. Помимо культурных ценностей и традиций, социально рискованными моментами определяются все те программы, события, новшества, которые влияют на связи между людьми, диктуют их обывательское поведение и отражают социальную напряженность. Еще одним примером социального риска может быть пенсионная реформа, которая привела к снижению количества пенсионеров на текущий момент времени, что в свою очередь сделало ряд бизнес-предложений, ориентированных на данный сегмент, нежизнеспособными.

Экономическим риском называются все параметры влияния на состояние экономики выбранного сегмента в частности и страны в целом. Это и общее развитие государства, уровень инфляции, государственная бюджетная и налоговая политика, конъюнктура рынка и перспективы его развития, области влияния иностранных экономик, доля импорта и собственного производства и многое иное. Чтобы была ясная картина экономических рисков, представим в качестве примера некий отечественный концерн по производству пива, который требует инвестиций для запуска новых производств. Но в экономике страны происходят следующие изменения: заключен договор на импортную поставку продукции сельского хозяйства, а собственный курс развития взят на развитие промышленного производства. А значит, те средства и мощности, которые были задействованы на взращивание, в том числе ячменя, необходимого для пивоваренного производства, пущены на иные нужды в государственных масштабах. В такой момент инвестиции в пивной концерн могут быть рискованными, т. к. затраты на приобретение нужного сырья за границей существенно вырастут, что снизит доходную часть и увеличит таким образом, долю инвестора в общей прибыли.

Экологические факторы риска связаны как с природными, климатическими, техногенными факторами, так и с эпидемиологическими, природно-ресурсными и бытовыми. Например, массовое распространение вредоносных насекомых, или исчерпание природных залежей полезных ископаемых, или техногенная катастрофа и многие иные моменты, которые обычно входят в стандартные договоры под определением «форс-мажор».



Из слагаемых всех этих возможных рисков, аналитики получают общую картину инвестиционной среды – совокупности факторов, отвечающих за уровень привлекательности предприятия или проекта для инвестора, а так же отражают благоприятную или нежелательную картину привлечения инвестиций для предпринимателя. Поскольку мы говорим по большей части о финансовом инвестировании, то стоит отметить, что инвестиционная среда бизнес-проектов существует как часть экономической среды в целом и в прямой зависимости от нее.

Интересным и новым для многих наших бизнесменов является тот факт, что инвестиции, по сути своей – свободные сторонние деньги, направленные на развитие дела – могут быть нежелательными. Однако, это факт и вот почему.

Давайте представим себе некое абстрактное предприятие, которая находится на том этапе своего развития, когда основная линия уже функционирует и имеет своего покупателя, но оказывается недостаточно перспективной. Руководство компании принимает решение развивать линию сопутствующего производства. Но деньги, которые необходимы на запуск такого проекта, отсутствуют. То есть весь оборотный капитал находится в деле. Если изъять часть от оборотных средств, пострадает основная линия производства, а, следовательно, под угрозой окажется все предприятие. Рынок, как известно, не дает своим игрокам времени на паузы и передышки. Ты остановился – тут же бодро зашагал вместо тебя кто-то другой. Поэтому вопрос о средствах для развития требует следующей постановки: когда нужен запуск сопутствующей линии? Ответ на этот вопрос кроется снова же в ситуации на рынке. Если он подразумевает, что торопиться некуда, то средства можно собрать в течение определенного времени из прибыльной части общего дохода. Но, если рынок диктует немедленную необходимость вывода дополнительной продукции, то предприятию нужны привлеченные средства. Вот тут уже включается аналитический инструментарий. Можно взять кредит, можно привлечь инвестора. И то, и другое в равной степени может быть как интересно, так и опасно при определенных условиях.

Опасность кредита состоит в его незыблемости и обязательности. Независимо от того, пойдет или не пойдет ваше новое дело, кредит нужно гасить со всеми его процентами, страховками и прочими надбавками, которые закладывают банки.

В чем же может быть опасность инвестиции? Если аналитик неверно рассчитал и понял инвестиционную среду, упустил из виду какой-либо из вышеперечисленных рисков и дал положительную рекомендацию к привлечению инвестиционного капитала, то в процессе запуска проекта или его функционирования однозначно всплывут просчеты в виде дополнительных затрат, или сниженного спроса, или непредвиденного законодательного акта, или социального кризиса и так далее. Поскольку деньги уже приняты на развитие, отношения с инвестором и его доходная доля прописаны в инвестиционном меморандуме, то это упущение приведет к увеличению фактической доли инвестора в сниженной доходности, что может иметь самые разные последствия от убыточности предприятия до полного перехода его в руки вкладчика.





3.2. Чем рискует предприниматель, принимая инвестиции?



Рассмотрим варианты рисков для предпринимателя. Итак, когда мы говорим, что инвестиция для бизнеса может быть опасной, то под опасностью понимаем возможную потерю предприятия. Это практически единственный конечный риск. Но пути к нему существуют различные. О них и поговорим.

Путь номер один – естественный. Как мы описали раньше, этот вариант зарождается в моменте ошибки анализа инвестиционной среды. То есть, когда предприниматель ошибочно решает, что сейчас самое время привлечь сторонние средства. Данная ошибка влечет за собой увеличение влияния инвестора, доля которого в общем доходе предусматривалась как небольшая, предположим, 5 %. В сниженном же доходе имеет больший удельный вес. Это те же 5 % от валового дохода, но уже не 16 % от прибыльной части, как предполагалось в ожидании успешного развития, а все 50 %, а то и более в условиях сниженной прибыли. Таким образом, из-за ошибки в предварительной аналитике, предприниматель может отдавать инвестору практически всю прибыль от проекта, попадая, таким образом, в кабальную зависимость. Выхода из такой ситуации два: или поднять предприятия на прежний уровень доходности, что восстановит первоначальные позиции, или отдать инвестору данный проект и прекратить работать на чужой карман. Есть еще больший и худший риск лишиться прочего имущества, которое может быть пущено с молотка для покрытия долга. Но это скорее исключение в случае с инвестициями, чем правило.

Путь номер два – недобросовестный. Развитие происходит по тому же сценарию, что мы и описывали в первом случае, с той лишь разницей, что инвестор сам предлагает средства с изначальной целью рейдерства. То есть перспективное предприятие, что непродолжительное время находится в положении стагнации, финансируется сторонними силами, которые заинтересованы в его развитии. Как правило, такими инвесторами выступают группы лиц, имеющих определенное влияние на ту или иную систему, способную изменить инвестиционную среду для данного предприятия. Как только средства переданы, договор подписан и вступил в силу, запускается так называемый подрывной механизм. Силами инвесторов изменяется какая-либо составляющая рынка, и вместо сверхприбыли предприятие вынуждено отдавать инвестору всю живую прибыль от проинвестированного проекта, таким образом, рано или поздно, проект переходит в собственность вкладчиков. Чего, собственно, те и добивались. На самом деле, путей рейдерства слишком много, чтобы говорить о них в рамках одной главы. Но все они проходят по схожему сценарию диверсионной деятельности. К сожалению, в нашей стране, рейдеры используют еще и откровенно криминальные методы, вплоть до силового захвата, киднепинга, хищения и тому подобного. Есть еще одна, более изощренная вариация осознанного захвата чужого дела с использованием инструмента инвестиций, сейчас рассмотрим.

Путь третий – перспективный. В данном методе присвоения действующих проектов концовка схожа с вышеописанными, но зачин их более изящен и, если позволите, – авантюрен. В данном случае мы имеем дело с построением чужого капитала для дальнейшего присвоения. То есть перспективный проект всячески поддерживается открытым или скрытым образом некими компетентными силами. Как правило, эта поддержка носит характер лоббирования и коррупционных сделок, но все это может быть подспудно и выглядеть для владельца бизнеса как приятное стечение обстоятельств. Например, только запустил он цех по производству автокосметики, как выиграл тендер у крупного автопроизводителя. Получил лицензию и начал строить свою водочную линию, как ввели минимальную цену на водку, вследствие чего снизилась конкуренция и увеличилась доходная часть. При такой незримой поддержке предприятие расцветает, становится очень перспективным, увеличивает свой капитал. Ну, а дальше – как по писанному. Появляются инвесторы, вкладывают деньги в развитие, которое не дает ожидаемых результатов. Или дает сперва сверхрезультат, а потом – резкое падение. А финал нам уже известен.

Это как в случае с карточным шулерством – жертве сперва дают почувствовать вкус выигрыша и возможность легкой и быстрой наживы, а потом резко и безоговорочно раздевают до нитки. Но справедливости ради, стоит подчеркнуть два момента. Во-первых, рейдеры – это, как правило, очень грамотные, наделенные властью и возможностями люди, интересы которых – в крупных капиталах. Безосновательно и на малых прибылях они рисковать не будут. Во – вторых, любую неприятность и вероятность можно и нужно предусмотреть в инвестиционном договоре, о котором мы поговорим чуть позже. Ваша юридическая страховка – ваши четкие, жесткие и прозрачные договоренности, которые не оставят ни малейшей лазейки для мошенников.

Как правило, реальный доход от инвестиций в 99 % случаев колеблется и отклоняется от ожидаемого. Всего предусмотреть нельзя, но увидеть и просчитать основные риски аналитики обязаны. Если вы сами не в состоянии понять, насколько инвестиции сейчас для вашей компании необходимы и безопасны, то всегда можно привлечь стороннего специалиста, который проведет аудит и проанализирует вашу ситуацию. Кстати, бывает, что такой аудит выявляет ваши скрытые резервы, из которых, при грамотном использовании, вполне можно извлечь определенные средства.





3.3. Чем опасны инвестиции для самого вкладчика?



Ответ на этот вопрос прост и понятен даже ребенку – потеря денег. Инвестор рискует потерять как часть инвестиции, так и всю ее полностью. Случаев потерянных инвестиций в истории не перечесть. Чего, к примеру, стоит печально известная пирамида, с помощью которой Леня Голубков хотел купить жене сапоги! Феномен МММ до сих пор изучается социологами, психологами и финансистами, но ведь нашлись тысячи вкладчиков, которые инвестировали собственные сбережения и потеряли их до копейки.

Риски, которые могут поджидать инвестора, можно разделить на системные и несистемные.

Системным или рыночным риском называется совокупность переменных рыночных реалий, таких как конъюнктура рынка, изменение спроса и уровня платежеспособности, ввод новых законодательных актов, регулирующих рыночную ситуацию или влияющих на нее. Такие риски являются нидиверсифицируемыми, и повлиять на них инвестор не может. Данные риски должны быть отображены в инвестиционном предложении и учтены в расчете ожидаемой прибыли.

Несистемные риски, или как их еще называют – индивидуальные, связаны с характеристиками самого инвестируемого проекта. Это могут быть ошибки в управлении и работе персонала, ужесточение конкурентной среды, выбор неблагонадежного подрядчика для исполнительной работы и тому подобные факторы. Такие риски называют диверсифицированными, и, как правило, профессиональные инвесторы, имеют в своем портфеле ряд иных проектов, которые призваны поддержать рисковую инвестицию.

Но, как ни парадоксально, помимо аналитических возможных ошибок, основной страховкой инвестора, безопасности вложенных средств и отношений с предпринимателем служит все тот же инвестиционный договор, который, как мы говорили выше, призван защищать и интересы инвестируемого проекта.

Рассмотрим несколько реальных вариантов инвестиционных рисков. Точнее, если называть вещи своими именами – рисков вложений в недобросовестные проекты.

Менеджер среднего звена Николай поддался уговорам знакомых и вложил личные сбережения в размере $3 000 в их дело. Знакомые убедили Николая, что поскольку проект перспективен, они не хотят прибегать к банковскому кредиту, а намерены привлечь нескольких мелких вкладчиков. Доля Николая и ему подобных инвесторов этого проекта не превышала 5 %. Бизнес действительно оказался очень перспективным и в первый год работы перевалил точку безубыточности и вот уже пятый год активно растет и развивается. Но за все эти пять лет ни он, ни другие мелкие вкладчики не получили ни копейки от вложенных средств. Причиной тому – решение совета учредителей компании вкладывать прибыль в развитие, а мнение инвесторов с долей менее 5 % в таком стратегическом вопросе не учитывалось. То есть, теоретически деньги Николая находят в обороте в ежемесячно увеличивающемся объеме. Практически же, компания живет за счет инвестиционных средств, гасить которые и не собирается. Вот и первый пример возможной неприятности для инвестора. Во избежание таких случаев в инвестиционном договоре следует прописывать возможность влияния инвесторов на принятие управленческих решений относительно прибыли.



Второй пример встречается сплошь и рядом и возникает он из-за отсутствия конкретики в отношениях между инвестором и предпринимателем. Михаил по просьбе друга в срочном порядке вложил деньги в его проект, даже закрепили эту процедуру на бумаге, назвав вклад «инвестицией в развитие». В течение нескольких лет Михаил получал от друга копеечные выплаты, а само тело вклада так и оставалось в обороте. Все потому, что инвестор посчитал вложения займом без процентов с обязательной выплатой, а предприниматель рассматривал вклад как инвестицию. Данная ситуация всплыла из-за отсутствия четко прописанных условий и вида инвестирования.

Любой вклад, после прочтения всей входящей информации о проекте и принятии положительного решения, должен начинаться с юридической подготовки этого шага. Недаром заключение инвестиционного договора является настоящим событием в мире бизнеса, ведь, когда за дело берутся профессионалы, выверяющие каждый пункт такого соглашения, обоюдные правки и подписание могут тянуться не один месяц.

В случае с вышеописанными примерами недоразумений, мог быть реализован один из двух вариантов вклада. Это непосредственная инвестиция, когда вкладчик становится равноценным партнером или соучредителем, то есть предусматривает Устав предприятия и наравне с иными участниками финансирования получает прибыль, равную доле вклада или оговоренную при заключении сделки. Или несет равноценные убытки, в зависимости от развития проекта. Второй вариант – займ средств партнерам. Такой вид инвестиции более безопасен для вкладчика, более того, Гражданский Кодекс предусматривает право инвестора потребовать от проекта погашения процентов по действующей ставке Национального Банка, независимо от того, какой процент был оговорен при внесении средств.

Есть так же и третий вид инвестирования – это капитальный вклад. Т. е. инвестор сам покупает имущество, а потом на условиях аренды или лизинга предоставляет его партнерам.



Еще один пример, который хотелось бы оговорить, полностью построен на неблагочестивых отношениях партнеров. Так, группа лиц сделала совместный вклад в строительство и развитие ресторана на набережной курортного города. Проект казался весьма перспективным. После запуска ресторана в посетителях недостатка не ощущалось, но прибыли как не было, так и нет. В чем же дело? Или ресторан работает на погашение собственных затрат, что показывает ошибки в расчете проекта, или управляющее звено на бумаге и в отчетности скрывает прибыль. Такие моменты тоже страхуются и проговариваются на этапе заключения договора в виде получения доступа ко всей финансовой информации инвестированного проекта.





3.4. Что в итоге?



В качестве подведения некоего промежуточного итога вышесказанного, давайте перечислим те собирательные характеристики, которые должны насторожить инвестора в момент принятия решения.

Старт-ап проекты. Вкладывать деньги в начинающий бизнес тем рискованнее, чем более новой для рынка является его идея. Такие проекты не поддаются глубинной аналитике и прогнозированию и могут стать как сверхприбыльными, так и мыльными пузырями. В случае со старт-апами, выгоднее всего предлагать предпринимателю займ.

Проект с тенденциями к снижению рентабельности. Есть риск, что дополнительные инвестиции не будут эффективны в виду завершающего этапа жизненного цикла данного предприятия. Гораздо привлекательнее в таком разрезе инвестиция в запуск нового продукта на базе отмирающего.

Вклады в период кризиса или инфляций. Когда инвестиционная среда нестабильна и имеет большой порог колебаний, сложно предугадать и спрогнозировать состояние экономической, социальной, финансовой составляющей любого бизнеса. В такие периоды лучше воздержаться от рискованных вкладов и использовать более проверенные инструменты вроде банковских депозитов, проценты по которым в такие моменты обычно предлагаются высокие, что объясняется нехваткой денег в государстве.

Отсутствие прозрачности в договорных обязательствах. Инвестор должен иметь беспрепятственный доступ ко всей финансовой информации проекта, а также – право голоса в момент принятия стратегических решений. В соглашении об инвестировании должны быть указаны характер и сумма вклада, вид выплат с указанием размеров и процентов, условия выхода инвестора из предприятия.

Детально об инвестиционном меморандуме и договоре мы поговорим чуть позже, уделив этому вопросу должное внимание.

Нежелательными к инвестированию являются проекты с неопределенным бизнес-планом и схематическими расчетами окупаемости. К сожалению, в нашей стране начинающего капитализма предприимчивые граждане не особенно заботятся о первоначальной теоретической проработке концептов планируемых проектов. Есть даже шутка про бизнес по-русски, который рассчитывается с помощью переменной «авось», начинается как «а, черт с ним, давайте попробуем» и заканчивается сакраментальным «бывает!». Поэтому, если инвестору не представлены обоснованные и детальные расчеты планируемых доходов, окупаемости, ожидаемые сроки выхода на точку безубыточности и объемы прогнозируемой прибыли, такие проекты нежелательны к инвестированию.



Что касается предпринимателей, то часто можно встретить блистательные идеи, которые замирают на этапе бизнес-планирования и аналитики. Если собственных знаний и ресурсов для просчетов у предпринимателя не хватает, то всегда можно доверить разработку таких проектов консалтинговой или иной компании на условиях аутсорсинга. При этом сам предприниматель может выступать как в роли собственника идеи и организатора, так и в качестве инвестора с интеллектуальным вкладом.



Итак, прежде чем перейти к обсуждению инвестиционных проектов и алгоритмам их написания, давайте подытожим, чем могут быть опасны инвестиции для обеих сторон инвестиционных операций.



Любая инвестиция сопряжена с риском. От величины риска зависит величина прибыли для инвестора. Прибыль, таким образом, покрывает кредит доверия.



Риски бывают как прогнозируемыми, так и малопрогнозируемыми. К последним относятся форс-мажоры, аварии, катастрофы и тому подобное. Прогнозируемые риски зачастую связывают с рыночными тенденциями, развитием покупательского спроса, жизненными циклами предприятия и многими иными факторами.



Совокупность факторов, отвечающих за перспективность инвестиции в каждое отдельное дело или проект, называется инвестиционной средой, которая включает в себя макро и микроэкономические показатели, маркетинговые прогнозы, аналитику политической, социальной, экологической ситуации, прогнозы перспективности продукции в долгосрочном периоде и прочее.



Инвестиции могут быть как полезны для бизнеса, так и вредны. За роль сторонних вливаний в дело отвечает их своевременность. Если инвестиции сделаны в необходимый период, бизнес получает существенный толчок к развитию. Если вклады поступили в нежелательный период, которым является любое нарушение и колебание инвестиционной среды, это может привести к увеличению долга предприятия и снижению его рентабельности.



Для бизнеса всегда есть риск потери управления проектом. Из существующего множества путей перехода проекта в управление инвестором, основная масса основывается на увеличении удельной доли инвестора в общей прибыли из-за случайных или продуманных ошибок в расчетах эксплуатации и окупаемости проекта.

Продуманные ошибки являются диверсионным сценарием рейдерской деятельности.



Для инвестора основной риск – это полная или частичная потеря вклада.

При инвестировании средств основным практическим инструментом эффективной страховки является заключение полного прозрачного и детального договора взаимоотношений между проектом и инвестором. Такой договор должен содержать всю информацию о вкладе, условиях, выплатах и предусматривать возможные сценарии отношений, как то дополнительные вливания, выход инвестора из дела, увеличение уставного капитала и многое иное.



В качестве красивого эпилога к главе об опасностях инвестиций, хочется привести пример известного произведения Оноре де Бальзака «Гобсек», в котором главные герои – нелюдимый ростовщик и начинающий юрист – заключают договор займа. Юный специалист некоторое время обижается на своего друга за то, что тот не сделал поблажки товарищу и выставил при займе стандартные условия с высокими выплатами. Однако, спустя годы, уже не юноша, а умудренный жизнью и опытом мужчина, оценил дальновидность своего друга, который общими жесткими условиями займа не загнал начинающего тогда предпринимателя в пожизненный моральный и финансовый долг.

Вот почему, несмотря на дружеские и приятельские связи, часто возникающие между участниками проекта, так важно оговаривать условия сотрудничества детально и педантично, а денежные отношения закреплять юридически.





Глава 4. Как привлечь инвестора




Мы оговорили в предыдущих главах преимущества и опасности инвестиций, поэтому, становится понятным тот высокий уровень сложности, который сопровождает любую инвестиционную сделку. Однозначно можно сказать, что ни одни переговоры об инвестициях не заканчивались в краткие сроки моментальным обоюдным согласием. Сторонам надо быть готовым к тому, что каждый участник будет пытаться обезопасить собственные риски.





4.1. Составляем предложение



Давайте рассмотрим из чего должно состоять инвестиционное предложение, чтобы оно вызывало, как можно меньше вопросов и было исчерпывающим и объективным. В первую очередь, любой бизнес-проект требует аналитики его адаптивности к существующим рыночным реалиям. Делается это путем проведения маркетинговых исследований и анализов.

Задача такого маркетингового исследования состоит в том, чтобы дать ответ на вопросы: есть ли рыночная необходимость в данном проекте, какой спрос прогнозируется и какие выпускаемые объемы будут наиболее эффективными, каков жизненный цикл продукции на рынке, какие есть конкурентные и макроэкономические риски.

Далее, основываясь на данных исследования и политической, социальной, финансовой, законодательной ситуации в регионе, финансовые аналитики и экономисты рассчитывают уровень и степень риска, ожидаемую инфляцию и прогнозируют прибыль.

Эти действия являются основными предварительными работами для написания любого бизнес-плана. Далее составляется план-график проекта. Очень эффективен в данном случае график Ганта, который содержит сроки, операции и стоимость. Он являет собой превосходный наглядный инструмент финансирования проекта. Даже заполненный элементарным образом в «Excel», он позволяет видеть динамику развития бизнеса в зависимости от сумм вливаний.

Как только готовы эти три вытекающие друг из друга документа, можно приступать к написанию самого предложения.

Конечно, все существующие структуры инвестиционных предложений имеют право на жизнь и составляются индивидуально под каждый бизнес-план. Но мы проговорим типовую структуру, призванную сделать ваше предложение понятным для потенциального инвестора.



В самом начале вашего описания, в первом разделе должна быть краткая характеристика и описание сути предложения. Но, несмотря на то, что документ начинается этим описанием, составлять его лучше в последнюю очередь, как резюме вашего обращения. Например:

«Компания Икс&Игрек намерена расширить производство выпускаемого туалетного мыла в целях экспортирования продукции в Соседние штаты. Расширение производства требует финансирования в размере стольких тысяч условных единиц, окупаемость проекта рассчитана на столько-то месяцев, ожидаемая прибыль в первый год составляет столько-то тысяч условных единиц». Далее приводятся предпосылки появления проекта на рынке, общая стратегия развития и производства. Максимальный размер вашего резюме не должен превышать двух-трех страницы текста.

Цель этого раздела – сэкономить время инвестора и ваше собственное. Если вкладчичи заинтересуются предложением, они будут внимательно изучать его дальше. Если нет, то переговоры закончатся на чтении резюме.

Основная часть вашего предложения должна быть обстоятельной. Тут ваши потенциальные инвесторы, которых заинтересовало резюме проекта, хотят видеть максимум подробностей и деталей. Форма собственности, учредители, уставной капитал, основные направления деятельности и второстепенные возможности сопутствующего заработка, данные маркетингового исследования, кадровый состав, системы производства и сбыта, и прочие обстоятельные характеристики предложения должны быть широко раскрыты в данной части. Лучше, если она будет состоять из подзаголовков и четко систематизирована. Отдельное внимание в данной части стоит уделить соотношению рисков и преимуществ проекта, где будут использованы данные маркетинговых исследований и анализов, а так же финансовые прогнозы.



Следующие две главы должны описывать детально производство и политику выпуска, и менеджмент проекта. В менеджменте стоит описать всех участников проекта, которые имеют влияние на его развитие, дать краткие характеристики профессиональные и биографические.



Четвертая глава должна содержать описание критических точек, где уместно будет существование вашего заполненного графика Ганта со всеми финансовыми движениями. Именно тут вы должны максимально прозрачно описать вид выплат и долю инвестора и его выгоды от сотрудничества с вами. Замечательным критерием оценки полноты вашего предложения является заключительная часть. Если после финансовых детализаций вам остается закончить предложение краткими выводами о перспективности проекта, если в заключении вы уже не приводите никаких цифр, кроме ожидаемого срока выхода на безубыточность, потому как все цифры вы уже привели выше, значит, вы учли все.



Как мы уже проговаривали ранее, недоверие у потенциального инвестора вызовет слишком краткий проект без детальных расчетов и обоснований. Но и вдаваться в крайности не следует, расписывая элементарные операции. Такое многословие может быть расценено как маскировка заведомо проигрышных схем или недостаток аналитических данных.



Документ, который мы только что описали, в профессиональном мире носит название инвестиционного меморандума. Он должен содержать всю информацию о вашем предложении, и отвечать на основные вопросы потенциальных вкладчиков. Составление этого документа является первым и основным шагом к привлечению инвестиций.





4.2. Ищем инвестора



Второй шаг – поиск инвесторов и презентация проекта. Мы говорили о том, что на рынке существуют инвестиционные фонды, которые занимаются профессиональным посредничеством между вкладчиками и предпринимателями. Эти фонды могут быть одним из способов привлечения средств в ваш проект. Но надо помнить, что такие организации редко рискуют доверием своих клиентов, а значит, вам предстоит выдержать детальную и всестороннюю проверку вашего проекта.

Более рисковыми всегда были и есть частные инвесторы, которые готовы доверить средства взамен на высокую ожидаемую прибыль. Но обычно, частные вкладчики не имеют крупных сбережений, а значит. Вам придется привлекать не одного, а нескольких инвесторов, что уже затрудняет задачу. А если учесть, что каждый захочет принимать участие в управлении проектом, это может затормозить ваши предполагаемые сроки и видоизменить процесс развития. Что уже является нежелательным для любого бизнеса.

Но, западная практика показывает, что привлечение нескольких мелких вкладчиков на начальных этапах проекта существенно снижает риски для самого предприятия. Поскольку вклады небольшие, доля влияния у инвесторов соответствующая и для того, чтобы кардинально повлиять на ход развития событий, необходимо единогласное выражение мнения всех вкладчиков, то есть собрание акционеров. Где всегда есть возможность обстоятельно и аргументированно доказать необходимость принятого курса. Привлечение же одного-двух крупных инвесторов более оправдано на этапе стабильности, когда вероятность резких перемен стремится к нулю. Однако, в нашем государстве наиболее безопасным вариантом остается привлечение нескольких вкладчиков, закрепление отношений и степени влияния на бумаге. Этот метод более проблематичен в организации и управлении, но, тем не менее, более защищен от угроз рейдерства или выхода инвестора из дела с выливанием большой части капитала.





4.3. Оформляем сделку



Когда вы составили свое предложение и нашли нескольких потенциальных инвесторов, которые согласились принять участие в вашем проекте, начинается самый сложный заключительный этап сделки – официальное оформление отношений. Тут ваша задача выдержать натиск, отстоять собственные интересы так, чтобы не пришлось искать инвесторов заново. Мы оговаривали, что каждая сторона будет тянуть на себя одеяло выгоды и безопасности. Это нормальное развитие любых переговоров. Чтобы выйти из них с честью и выгодой, заложите те моменты, в которых вы готовы подвинуться еще на этапе составления предложения. Например, можно чуть занизить предполагаемую долю инвестора и чуть завысить собственные сферы влияния. Это даст вам возможность в момент переговоров пойти на уступки, не теряя, по сути, для себя ничего. Будьте готовы к тому, что инвесторы будут действовать по тому же методу – запрашивать более высокие проценты и льготы, чем ожидают получить.



Очень важный момент в привлечении инвестиций – умение вести переговоры. Как и в любых торгах, надо чувствовать середину. Не перегнуть с требованиями и условиями и не поддаться давлению противоборствующей стороны. Будет замечательно, если в переговорах вас будет сопровождать профессиональный юрист. Решение значимых вопросов всегда лучше откладывать на срок от одного до пяти дней. Не стоит принимать условия противоположной стороны сразу, даже если они кажутся вам справедливыми и выгодными. Возьмите паузу и просчитайте еще раз ваш проект с видоизмененными условиями. Или внимательней присмотритесь к сути вносимой поправки, может быть, вы не учли какой-либо фактор, который может сыграть большую роль в дальнейшем развитии.

Одно стоит помнить всегда – лучше перестраховаться, чем принять поспешное решение, ценой которого в дальнейшем может стать ваше состояние и ваше дело. Поиск инвестора всегда было и будет делом не одного дня, поэтому запаситесь терпением. Но, если же ваш проект требует немедленного финансирования, вы можете ускорить процесс привлечением посредников или обращением в иные финансовые учреждения. В таком случае следует помнить, что поспешность скорее оттолкнет от вас потенциального вкладчика. Единственным козырем с вашей стороны может оставаться увеличенная доля инвестора, но это, опять же, может быть опасно для вашего проекта.



Основными показателями для привлечения инвестиций, экономисты и аналитики называют следующие факторы: наличие многовариативного и перспективного плана развития предприятия в разных измененных условиях. Попросту говоря, наличие у предпринимателя понимания, что он будет делать, в случае, если рыночная или иная ситуация внезапно изменятся.

Далее для инвесторов важно наличие положительного опыта и репутации предпринимателя. Поэтому важно, чтобы при подготовке к переговорам, вы могли детально и честно рассказать о себе и привести примеры реализованных проектов. А так же заручиться рекомендациями. В идеальном случае, это будут рекомендации ваших инвесторов в иных проектах.

Открытая и прозрачная деятельность, вкупе с налоговой, бухгалтерской чистотой и работой со средствами массовой информации делают проект более привлекательным для вкладчиков.

Так же важной характеристикой является внутренняя политика, отзывы менеджмента, уровень инфляции внутри предприятия, профессиональный рост кадров, наличие знаков отличия, грандов и иных достижений.



Итак, подведем итог сказанному.

Чтобы привлечь инвестора, инвестиционный меморандум должен быть обстоятельным, детальным и всеобъемлющим. Сама важная его часть – вступительная. Это визитка вашего проекта и от нее зависит, будет ли инвестор читать проект до конца.



Предварительные шаги для создания эффективного инвестиционного предложения – комплексная аналитика всех факторов, составляющих инвестиционную среду и влияющих на нее. Отдельный инструментарий – маркетинговое исследования проекта, которое дает понимания адаптивности предложения, его востребованности и прогноз окупаемости.



Предприниматель должен предоставить инвестору всю информацию о планируемом бизнесе, производстве, стратегии развития, сырье, кадрах, менеджменте. А так же без утайки указать на все риски и преимущества. Только откровенное и честное представление проекта может вызвать доверие инвестора. Чем больше предприниматель скрывает, тем меньше у него шансов найти благонадежных вкладчиков. Привлекательным для инвесторов будет тот бизнес, который существует открыто и имеет положительный опыт и репутацию.



Сегодня на отечественном инвестиционном рынке безопаснее привлекать нескольких мелких инвесторов, что позволит предпринимателю сохранить контрольный пакет управления в собственных руках даже при неблагоприятном развитии.



Важным этапом в предварительных отношениях сторон являются переговоры и достижение консенсуса в вопросах инвестирования. Такие переговоры лучше проводить в присутствии квалифицированного юриста.



Чтобы переговоры прошли выгоднее и быстрее, стоит заложить возможности уступок еще на этапе бизнес-планирования. Это позволит провести торги, избегая непредвиденных потерь и подвижек.






Глава 5. Безопасность сделок





5.1. Готовим документы



В заключение нашей книги поговорим об обеспечении безопасности инвестиционных сделок. После того, как вы получили согласие инвестора и начали переговоры по предмету инвестиционного договора, надо как минимум понимать и знать инструменты дальнейшего развития отношений между предприятием и вкладчиком, обеспечивающие обоюдную безопасность. Как мы неоднократно говорили ранее, эту безопасность обеспечивает правовое регулирование и официальное нотариальное закрепление отношений сторон.

Так, регулирование деятельности в области инвестиций включает в себя определения субъектов и их признаков, формальности видов инвестиционной деятельности, установлении регламента отношений между сторонами, порядка заключения договоров и исполнения обязанностей. Правовые формы, в которых обычно проходит инвестиционная деятельность, соответствуют действующему законодательству, которое различает следующие субъекты инвестиционных взаимоотношений: пользователи и владельцы объектов, заказчики и исполнители работ, инвесторы.

Существующее законодательство трактует инвестора как субъект, который осуществляет вложения средств в объекты экономической деятельности с целью получения материальной или нематериальной прибыли или иного социального положительного эффекта.

Отношения между инвестором и заказчиком регулирует инвестиционный договор, который определяет действующие стороны, их обязанности и права в управлении средствами, а так же иное взаимодействие. Договор устанавливает степень притязания на долю прибыли и права на объекты.

В процессе привлечения инвестиций надо быть готовым к тому, что инвесторы будут требовать от предпринимателя самые разнообразные документы. Но есть определенный пакет, который необходим всегда. В первую очередь, это регистрационные и уставные документы предприятия и личные удостоверения самого предпринимателя, его профессиональное резюме и краткая биография. Так же в такой личный пакет будут входить рекомендательные письма и краткие ознакомительные документы ранее реализованных проектов с финансовыми справками, подтвержденными компетентными органами.

Некоторые предприниматели не готовы к обстоятельной беседе с инвесторами без заключения соглашения о неразглашении, таким образом, бизнесмены пытаются уберечь свои разработки и идеи от неблагонадежных псевдоинвесторов. Это право предпринимателя, но и инвестор имеет все основания отказать в такой просьбе до тех пор, пока не убедится, что проект действительно стоит детального рассмотрения и времени. В таком случае, в помощь предпринимателю – ранее описанное резюме инвестиционного меморандума. Это краткая выноска из общего инвестиционного предложения, которая рассказывает о самом проекте и его основных преимуществах.



Кроме уставных и личных документов, инвесторам может понадобиться краткая биографическая справка и профессиональные резюме, как соучредителей проекта, так и топ-состава менеджмента предприятия, независимое исследование данного сегмента рынка и заключения привлеченного финансового консультанта.

Устав предприятия, который включает в себя перечень соучредителей и регламент принятия стратегических решений может быть так же потребован к рассмотрению и даже пересмотру и подвержен правкам.



Если предприниматель имеет дело с несколькими инвесторами, или форма собственности предприятия требует того, основные управленческие решения принимаются действующим собранием акционеров. Это высший орган управления в данных видах предприятий и именно это собрание компетентно решать распределение прибыли, полученной в ходе жизнедеятельности проинвестированного проекта, при этом то или иное решение принимается не просто большинством голосов, а большинством удельных частей капитала. Как правило, собрания акционеров носят постоянный характер, хотя часто могут быть внеочередными и жестко фиксируются в протоколах данных мероприятий. Совет акционеров может принимать решения, как текущего характера, так и кардинальные значимые для предприятия шаги, такие как переизбрание совета директоров, запуск или приостановка дополнительных или основных видов производств, дальнейшее инвестирование в целях развития или вывод инвестиционных средств, изменение Устава общества и иное.

Поскольку речь идет о собственных вложениях, акционеры, ка правило, заинтересованы в сохранении своих денег, а значит, могут в субъективных и личных целях принять решения, неблагоприятные для самого предприятия. Поэтому в противовес может выступать совет директоров предприятия.

Совет директоров может состоять из выбранных акционерами лиц. Членом совета директоров может быть любой человек, имеющий отношение к данной организации. Этот орган осуществляет административное управление комапнией. Собрания советов директоров имеют постоянный характер и право принимать управленческие решения, продиктованные Уставом. Результаты собрания директоров также фиксируются протоколами.





5.2. Как доход делить будем? О долях прибыли



Одним из камней преткновения в переговорах между предпринимателем и потенциальным инвестором является определение доли прибыли последнего. Методики расчета этой доли существуют разнообразные, но обычно используются числовые коэффициенты, принятые за показатели динамики прибыли. Это могут быть оценочная величина уставного и оборотного капитала, сроки инвестирования и суммарная доля инвестиций в общей стоимости компании и так далее.

В любом случае, определение доли инвестора, по какой бы методике она не рассчитывалась, – это результат переговоров, закрепленный сначала в инвестиционном договоре, а потом в Уставе организации.



Что дает размер доли прибыли инвестору? В первую очередь, она подразумевает получение прибыли в определенном размере. Во-вторых, определение доходной доли является действующим инструментом влияния акционера или инвестора на развитие предприятия и принятие управленческих решений. Поэтому важно для предпринимателя в привлечении инвестиций в частный бизнес удержать в своих руках большую долю или распределить размеры инвестиционных вкладов среди участников неравномерно, так чтобы оставить за собой право или возможность контроля проекта.



Все эти моменты должны быть предусмотрены предпринимателем еще в процессе написания инвестиционного меморандума. Напомним, что вышеозначенный меморандум являет собой свод данных об инвестиционном проекте, необходимых для принятия решения об инвестициях. То есть это – своеобразное коммерческое предложение, совмещенное с бизнес-планом и расчетом рентабельности, указанием всех рисков и основополагающих моментов. Меморандум должен содержать факторы риска, факторы благоприятные и преимущества проекта. Так же меморандум должен содержать детальный план расходования инвестиционных средств. Для этого, как мы и говорили можно использовать удобный инструмент – график Ганта, который не просто показывает статьи расходов, а делает это с учетом сумм и сроков. Такие важные данные как выплата дивидендов должны быть отображены в меморандуме со всей строгостью, обстоятельностью и прозрачностью.

Важно помнить при создании инвестиционного меморандума, что это документ, являющийся основой для проведения переговоров и торгов с инвестором и заключения инвестиционного договора. То есть отношение к нему должно быть настолько же серьезное, как и к самому договору. Поэтому неоценимую помощь в составлении сначала меморандума, а потом и договора вам помогут квалифицированные юристы. Благодаря привлечению профессионалов, предприниматель сможет избежать ошибок в формулировках и составлениях соглашений. Так же опытные специалисты смогут учесть все те факторы, которые могут всплыть позже, в процессе взаимодействия и эксплуатации проекта.



Часто можно услышать, что лихое дело начало, а самое сложное ждет предпринимателей после инвестиционных вливаний, когда начинается реальная работа по воплощению и реализации проекта. Но это утверждение спорное. Если в процессе подготовки и описании проекта, бизнесмен подходит к этим вопросам со всей ответственностью и не торопит события, а обстоятельно и детально продумывает и обосновывает каждое положение, каждый шаг и каждую мелочь, это ему позволит собрать все данные воедино и составить подробнейший меморандум. На основании такого отрезка работы можно смело осуществлять задуманный проект. Все потому, что прописанные заранее положения о производстве, управлении, маркетинговой, кадровой, стратегической, инвестиционной политике, вплоть до плана деятельности на ближайшие перспективы – все это вместе не просто дает предпринимателю возможность быстро и выгодно привлечь инвестиционные средства, но и сделать это безопасно для себя и инвестора.



Чтобы подвести итог данной главе, хочется процитировать одно из негласных правил современного инвестирования: прозрачность отношений и договоренностей – основа долгосрочных и выгодных взаимодействий.



Итак, резюмируем: безопасность сделок зависит от степени подготовки предпринимателя к переговорам, а именно – наличие всех документов и готовность по требованию инвестора предоставить дополнительные; владение информацией об инвестиционной среде и умении определять предполагаемую долю инвестора.



Написание инвестиционного меморандума с привлечением квалифицированных специалистов существенно повысит уровень безопасности принимаемых на себя обязательств. А так же детализация в процессе написания поможет быстро и качественно воплотить проект в жизнь



Такие управляющие органы, как собрание акционеров и совет директоров призваны осуществлять текущую и стратегическую управленческую деятельность. При этом каждая из сторон блюдет разный круг интересов, что делает данное управление наиболее эффективным.







Заключение



Все, что мы проговорили в рамках этой книги призвано сделать понятие «инвестиция» более близким и ясным для обывателя, для человека, который готов вкладывать собственные сбережения или привлекать в свой бизнес инвестиционные средства. Как мы успели увидеть, инвестиции не являются только лишь достоянием крупной экономики. Они встречаются на каждом шагу в разной форме.

Преимущество инвестирования для бизнеса в тех дополнительных возможностях, которые они открывают. А именно масштабное развитие сразу в нескольких направлениях. Инвестору же удачная инвестиция дает дополнительную прибыль без обязательного вмешательства.

Но, как и все сущее, инвестиции имеют обратную сторону, называемую рисками. Что может быть неприятнее потери собственного вклада? Разве что, если инвестиционный вклад продолжает работать, но не на своего хозяина, а на чужое благополучие и развитие. Такой сценарий вполне вероятен, если инвестиция делается сумбурно и без должного юридического сопровождения.

Мы определили, что для бизнеса несвоевременные инвестиции так же могут быть нежелательны и даже опасны. Но это не значит, что в момент социальных стагнаций, или политических реформ, инвестиционная деятельность останавливается. Напротив, появляются все новые и все более выгодные возможности для привлечения инвестирования.

Для того чтобы понимать, как работает инвестиция, надо уложить в собственном представлении осознание вариативности реальности. Не стоит рассчитывать в равной мере на негативные или позитивные факторы, нельзя слишком доверять или абсолютно не доверять партнеру. Надо всего лишь допускать возможность любого, даже самого неимоверного, на первый взгляд сценария. Это поможет оговорить и застраховать себя и свои средства, свой проект в первую очередь, от собственных заблуждений, которые чаще всего являются прародителями наших ошибок.

Любой вид вклада в развитие определенного проекта, коим является инвестиция, может дать обеим сторонам не только лишь очень многие возможности заработка, но и перспективы дальнейшего взаимодействия. Так, выгодная инвестиция в успешный бизнес открывает перед сторонами варианты будущих проектов, которые уже можно реализовывать на основах доверия к партнеру, но при этом жестко регулируемых договорными обязательствами.

Привлечь инвестиции и не потерять собственный бизнес в сегодняшних реалиях вполне возможно, главное не упускать из виду ни одну деталь инвестиционных договоренностей, действовать прозрачно и не бояться привлекать квалифицированных специалистов.
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